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En 2025, reafirmamos y profundizamos nuestro rol gremial en el ecosistema
insurtech y de innovacién en seguros en Chile, fomentando la colaboracién y
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conocimiento y didlogo estratégico, contribuyendo a una mirada

compartida sobre los desafios y oportunidades del mercado.

Esta memoria da cuenta de los principales hitos y avances alcanzados
durante el periodo. Con una mirada de largo plazo, InsurteChile A.G
continuard promoviendo una industria de seguros mds innovadorag,

sostenible y centrada en las personas.
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¥ Rodrigo Labbé Arocca

Presidente Directorio InsurteChile A.G.

El afno 2025 marca un punto de inflexion
para InsurteChile. Si el 2024 fue el afo en
que nos atrevimos a materializar una vision
ambiciosa, este afio fue el de su
consolidacién y proyeccion regional.

Evolucién Insurtech Latam dejé de ser
dnicamente un gran evento para
transformarse en un verdadero punto de
encuentro del ecosistema insurtech
latinoamericano. La segunda edicidn de
Eila no solo crecié en escalg, contenido y
participacion, sino que confirmd que Chile
puede y debe jugar un rol articulador en la
conversacion regional sobre innovacion en
seguros. La presencia de participantes de
14 paises, el alto nivel de seniority de los
asistentes y la activa participacion de la
industria local dan cuenta de un evento
que ya se posiciona como referente para la
region.

Durante 2025 también profundizamos
nuestro compromiso con los socios,
ampliando las instancias de conexion,
aprendizaje y generacion de oportunidades
concretas. Un ejemplo especialmente
significativo fue la capacidad de apoyar y
acompanar la participaciéon de
emprendedores chilenos en instancias
internacionales como el InsureTech
Connect en Las Vegas y rondas
comerciales a México y Colombig;
facilitando su exposicibn a mercados,
actores y tendencias globales.

Creemos firmemente que ese es el rol de
una asociacién: abrir puertas, reducir
barreras y acelerar el desarrollo del
ecosistema.

Presidente

Asimismo, este aflo comenzamos a asumir
un rol mads protagdnico en el debate
publico, participando activamente en
medios,  espacios de andlisis vy
conversaciones estratégicas sobre el futuro
de la industria. Este es un camino que
queremos profundizar durante el préximo
afo, convencidos de que la innovacidon en
seguros requiere no solo tecnologia, sino
también visién, didlogo y colaboracion
entre todos los actores.

Nada de esto seria posible sin el trabajo
comprometido del equipo ejecutivo

liderado por Andrea Triat, el apoyo
constante del directorio, y la confianza de
nuestros socios y aliados. Lo logrado en
2025 nos redfirma que vamos por el
camino correcto y nos desafia a seguir
elevando el impacto de InsurteChile A.G en
Chile y en la region.




¥ Andrea Triat Garcia

Directora Ejecutiva y Co-Founder InsurteChile A.G.

El afio 2025 fue un periodo de consolidacion
para InsurteChile A.G. Reafirmamos nuestro
rol como actores relevantes dentro del
ecosistema asegurador, impulsando de
manera concreta la incorporaciéon de
tecnologiag, la colaboracién entre actores y
una mirada de largo plazo para el desarrollo
del sector.

Uno de los focos principales del ano fue
acompanar al ecosistema en el
entendimiento profundo de los cambios
regulatorios que nos conducen hacia una
nueva era en la administracién y uso de los
datos. En este contexto, el workshop de datos
y regulaciones vigentes, realizado durante el
primer semestre, junto con el e-book “Nueva
Ley de Protecciobn de Datos: Desafios
Regulatorios” y los distintos webinars
orientados a la implementaciéon de la
normativa, contribuyeron de manera
significativa a clarificar el marco regulatorio
y sus implicancias prdcticas para nuestros
asociados.

Mantuvimos ademads un didlogo permanente
con la Comisién para el Mercado Financiero,
con el objetivo de contribuir al desarrollo de
una “ley viva” de finanzas abiertas. Las
conversaciones se centraron en la creacion
de valor, el andlisis de casos de uso
concretos y la definicién de
responsabilidades mds activas para los
distintos actores del sistema. Este enfoque
ha sido bien recibido y confirma que, como
pais, avanzamos en la direccién correcta:
dar mayor bienestar a las personas.

Durante el ano realizamos 12 eventos,
incluyendo dos rondas de negocios —una en
Colombia y otra en México— que obtuvieron
excelentes niveles de satisfaccién entre los
participantes. Asimismo, participamos
activamente y apoyamos la presencia de
nuestros asociados en eventos
internacionales relevantes, incluyendo ITC, el
evento de insurtech mds grande y uno de los
mas influyentes a nivel global.

Cerramos el ano con 82 asociados, lo que
representa un crecimiento del 5% respecto
del afo anterior. De ellos, el 70% corresponde
a insurtechs y startups, el 18% a socios
colaborativos —incluidas companfias de
seguros— y el 12% a socios aceleradores. Esta
composicion refleja el tipo de asociacién que
buscamos construir: una comunidad donde
participan activamente actores relevantes
de la industrio aseguradora, pensando en
mejoras concretas para el sector, sin perder
el foco en potenciar y proyectar a las
insurtechs como motor de innovacién.

Mdas alld del crecimiento, me parece
relevante destacar el alto nivel de
participacion: el 93% de nuestros asociados
participbé en al menos una actividad
presencial de la asociacién y el 70% lo hizo
en dos o mds instancias, reflejando un
compromiso activo con la comunidad. Este
trabajo se vio respaldado por un indice de
satisfaccién del 75% (NPS), resultado que
valida el valor que estamos generando vy, al
mismo tiempo, nos desafia a seguir
fortaleciendo los espacios de

retroalimentacion para continuar mejorando.




I Andrea Triat Garcia

Directora Ejecutiva y Co-Founder InsurteChile

A.G.

Agradezco profundamente la confianzg,
participaciéon y compromiso de cada uno de
nuestros socios. Asimismo, agradezco el
fundamental aporte del directorio, cuya
mirada estratégica, apoyo permanente y
confianza han sido clave para seguir
avanzando y fortalecer el rol de InsurteChile
en el ecosistema asegurador.

Finalmente, nada de lo alcanzado durante
2025 habria sido posible sin el compromiso y
la dedicacidn del equipo ejecutivo de
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InsurteChile: un equipo pequeno, pero
profundamente comprometido con el
propdsito de esta asociacién. Agradezco
sinceramente su trabajo, su profesionalismo
y la pasién con la que enfrentan cada
desafio, los que me hacen sentir
profundamente orgullosa y me dan la
tranquilidad de saber que estamos
construyendo algo de largo plazo y con
sentido.

A Gorda

Directora Ejecutiva




Nuestros asociados son empresas y lideres que impulsan la innovacién aseguradora
con talento, visién y colaboracion. Este afio fortalecieron el ecosistema con nuevas
iniciativas, participaciéon activa en instancias estratégicas y una presencia creciente
en la regién, demostrando que cuando trabajamos juntos, no solo acompanamos la
transformaciéon de la industria, sino que la aceleramos.




Asociados 2025

A diciembre de 2025 contamos
con un total de 82 empresas
asociadas. Los Socios Calificados
son 57, representando el 70%. Los

Socios Aceleradores son 10

empresas que representan el 12% pr , /j
y, por dltimo, los Socios - g
Colaborativos son 15 _—

representando un 18% del total
de los asociados.

2024 a 2025

Durante 2025, se observé un crecimiento
relevante en nuestra base de asociados en
comparacién con el affo anterior. En
particular, los Socios Calificados
aumentaron en un 6%, pasando de 54 a 57
miembros. Por su parte, los Socios
Aceleradores tuvo un crecimiento de un
25%, cerrando el afo con un total de 10
asociados.

- I

+ 6%
Calificados

+ 25%
Aceleradores

-6%
Colaborativos




Socios calificados
Insurtech

Pertenecen a esta categoria de asociados las startups de base tecnoldgica que aportan en
la cadena de valor del seguro y que participan en la distribucion digital, en nuevos modelos
de negocios o como habilitadores de alguna parte de la cadena de valor de las companias
aseguradoras u otros incumbentes.
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I Socios colaborativos

Esta categoria de asociados se conforma por companias aseguradoras, reaseguradoras y
grandes corredoras o corporaciones tradicionales de seguros, que comparten el propodsito de
nuestra asociacion de acelerar la industria mediante tecnologia y por tanto, quieren dedicar
esfuerzos a contribuir en los distintos dmbitos de accién que tenemos como asociacién: la
vinculacién entre asociados, la vinculacién con el ecosistema, apoyar la internacionalizacion y
el softlanding de las insurtechs y velar por una adecuada regulacidn que fomente la

competencia y permita llegar con seguros adecuados a los sectores menos protegidos de
nuestra sociedad.
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I Socios aceleradores

Esta categoria de asociados se conforma por empresas o corporaciones tecnolégicas, de
venture capital, estudios de abogados o consultoras, entre otras, que comparten el proposito
de nuestra asociacidén de acelerar la industria mediante tecnologia. Los asociados de esta
categoria pueden aportar tanto a las insurtech en su crecimiento, aceleraciéon y escalabilidad,
como pueden tener una oferta de consultoria y/o tecnolégica mas amplia, ayudando a las
insurtechs a conectar con la industria aseguradora.
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Nuestro directorio estd conformado por lideres con amplio conocimiento de la industriq,
comprometidos con impulsar su transformacién de manera decidida y responsable. Son
profesionales con sélida experiencia en seguros, tecnologiag, innovacidn y desarrollo
empresarial, que comparten una visibn comun: construir un ecosistema mas conectado,
competitivo y centrado en las personas. Desde la definicién estratégica hasta la articulaciéon
con actores clave del mercado, el Directorio guia el crecimiento de InsurteChile A.G,,
promueve nuevas oportunidades y vela porque cada iniciativa genere impacto y valor real
para nuestros asociados y para el pais.
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I Estructura
i

Directorio

Directora
Ejecutiva
I I I I
- - e 8
Lider Subgerente de Estudio de Contabilidad
Comercial Operaciones Abogados Externa
o © g
@ .
Lider de Marketing Nacional Internacional Técnico - Regulatorio
y Experiencia
Asociados
-2
Agencia de
Marketing
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Matias Stager

Vicepresidente | InsurteChile
Co-Founder | QuePlan.Cl

Francisco Riveros

Chief Legal & Corporate Affairs
Officer | Betterfly

Alfredo Leyton

Secretario | InsurteChile
CEO | Co-founder | Ceptinel

Rodrigo Labbé

Presidente | InsurteChile
Corporate CEO | Jooycar Maria Sol Gonzalez

Director | InsurteChile m Directora | InsurteChile
Gerente General | FID Seguros Chief Operating Officer | Compara

Benjamin Lea-Plaza

Hugues Bertin Juan Cifuentes
Director | InsurteChile Director | InsurteChile
Partner | HCS Capital Vicepresidente Clientes,

Accesos y Ecosistemas
Seguros SURA
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https://www.linkedin.com/in/mstager/
https://www.linkedin.com/in/franciscoriveros/
https://www.linkedin.com/in/rodrigo-labb%C3%A9-85b71a47/?originalSubdomain=cl
https://www.linkedin.com/in/aleyton/
https://www.linkedin.com/in/benjamin-lea-plaza/
https://www.linkedin.com/in/franciscoriveros/
https://www.linkedin.com/in/juancifuentesmora/
https://www.linkedin.com/in/mariasolgonzalez/

Andrea Triat
Directora Ejecutiva y Co-Founder

Maria Fernanda Marchant Maria Trinidad Larrain
Lider Comercial Subgerente de Operaciones

Constanza Morales

Lider de Marketing y Experiencia
Asociados



https://www.linkedin.com/in/andreatriat/
https://www.linkedin.com/in/mariafernandamarchantu/
https://www.linkedin.com/in/mar%C3%ADa-trinidad-larra%C3%ADn-rochefort-52a62513b/
https://www.linkedin.com/in/constanzamoralesquezada/
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Los Squads de Trabajo son espacios colaborativos que fomentan la articulacion del
ecosistema asegurador. En ellos, las empresas socias participan activamente para abordar de
manera conjunta los principales desafios del sector. Se analizan temas estratégicos como el
entorno legislativo y regulatorio, el desarrollo de iniciativas y soluciones para la industria, asi
como el networking. De este modo, los Squads fortalecen la colaboracion entre actores
tradicionales y emergentes del ecosistema.




L Squads de Trabajo

En ellos se ejecutan las acciones y planes que se han propuesto durante las planificaciones
estratégicas bianuales, calendarizando, priorizando y asignando los recursos disponibles
para lograr los objetivos tdcticos definidos a corto y mediano plazo.

Nacional:

Su propédsito es fortalecer la vinculacién entre las insurtechs,

(o) las companias aseguradoras y los actores del ecosistema a

@ nivel nacional. A través de instancias de aprendizaje, conexion

y actividades como DemoDay, Traje a la Medida y Des-

conectados, impulsa el crecimiento y la participacion activa
del ecosistema.

Internacional:

Tiene como objetivo visibilizar a las insurtechs chilenas,
destacando su innovacién, tecnologia y modelos de negocio.
A través de la Alianza Insurtech Panamerica (AIP), junto a
México, Argentina y Colombia, fomentamos la colaboracion
regional y la expansion bilateral del ecosistema. Asimismo,
fortalecemos el networking internacional, el acceso a nuevos
mercados y la vinculacién con inversionistas estratégicos, en
coordinacién con entidades como ProChile.

Técnico - Regulatorio:

Regulacién y tecnologia: Tiene como objetivo comprender y
dimensionar el impacto de las nuevas regulaciones en el
sector asegurador, para proponer cursos de accidn
adecuados en contenido legal y tecnoldgico y asi, facilitar un
mayor y profundo desarrollo de la industria como un actor
clave en el desarrollo econédmico y social.

Posicionamiento:

El objetivo de este squad es apoyar a la Industria Insurtech en

N\ su desarrollo y posicionamiento como lider en soluciones

— tecnoldgicas innovadoras y confiables, destacando su

= impacto transformador en el sector asegurador y atrayendo
talento joven y creativo.




¥ squads de trabajo
M Linea de tiempo de los eventos

Enero e Marzo —_— Abril
e Evento Anual e Des-conectados é;g)}@. Workshop
Asociados 3ra edicién Proteccién
InsurteChile e Programa de Datos
Mentorias
— Julio — Junio «—— Mayo
¢ Traje ala Medida o Demoday IA en seguros:
De la idea al impacto
e Ronda de Negocios
Colombia
Agosto n —— Septiembre —— Octubre
\- e Des-Conectados @0 Eila25

4ta edicién

—~

Diciembre —— Noviembre _/

e Demoday IoT ¢ Insurtech Live Sessions

en Seguros Chile 2025

éé}ié} e Webinar: Ley de
proteccion de Datos

@ e Ronda de Negocios
México




L KPIs generales

Medir el desempefio y la satisfaccidon de nuestros asociados respecto de los eventos
organizados por InsurteChile A.G,, es fundamental para garantizar su éxito y relevancia en el
largo plazo. Todas las actividades que realizamos son una herramienta clave para cumplir
con los objetivos estratégicos que nos hemos propuesto, como fortalecer la conexién y
networking entre los asociados y con el mercado, atraer nuevos miembros, promover
nuestra misidn entre otros.

Evaluar su impacto permite identificar fortalezas y dreas de mejora, asegurando que los
recursos invertidos sean utilizados de manera efectiva. Ademads, el feedback obtenido ayuda
a ajustar futuras iniciativas a las expectativas de los participantes, incrementando su
satisfaccion y fomentando su lealtad hacia la asociacion.

Es por esto que a nivel general monitoreamos 2 indicadores base: el NPS y el Alcance, y todas
las actividades son evaluadas en términos especificos con una encuesta de satisfaccion
detallada.

NPS

Es utilizado para medir la lealtad y satisfaccion de los clientes o participantes, basada en
su disposicidon a recomendar un producto, servicio o evento a través de una encuesta a
los usuarios.

Formula NPS = % Promotores - % Detractores

NPS Objetivo afio 2025: 80%
NPS Alcanzado: 75,1%

Alcance

El indicador de alcance apunta a medir el grado de participacion de los asociados en los
distintos eventos y actividades que organizamos. Asi, el indicador mide el porcentaje de
nuestros asociados que ha participado en 1 0 mds eventos de la asociaciéon, o en 2 o mas
eventos en la asociacion.

1 o mas eventos 80% 86%

2 o mds eventos 60% 78%




Alcance
47 Empresas

L Squad Nacional

Evento Anual Asociados 2024

Jueves 09 de enero, 2025

La jornada destacd por la activa participacion de
nuestros asociados, con mds de 80 participantes,
cuyo compromiso fue fundamental para su éxito. Fue
una valiosa instancia para compartir logros, fortalecer
alianzas y proyectar el crecimiento y la innovaciéon
hacia 2025. También realizamos el lanzamiento de
Eila25, bajo el lema “Acelerando la innovacion
aseguradora en Latam”.

Des-Conectados 3ra Edicion

Miércoles 12 de marzo, 2025

Se llevé a cabo un espacio de encuentro en el
que participaron activamente 44 asociados,
donde el networking, el buen ambiente y la
colaboracion fueron los principales
protagonistas de la jornada.

En esta instancia, se realizé el lanzamiento del
Programa de Mentorias.

Alcance
25 Empresas

Programa de Mentorias

Miércoles 12 de marzo - A la actualidad

El Programa de Mentorias surge a partir de la
Planificacion Estratégica y se consolidd a través
del trabajo desarrollado en las sesiones del
Squad Nacional. Actualmente, 11 asociados
participan en esta iniciativa, orientada a
generar espacios de aprendizaje, intercambio
de conocimiento y acompafamiento, que
contribuyan al desarrollo y crecimiento de los
Socios.

Esta iniciativa, se encuentra actualmente
disponible para nuestros socios, los invitamos a
partipar a través de nuestra  web
https://insurtechile.org/mentores/




L Squad Nacional ©
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IAen Miércoles 18 de junio, 2025

De la idea al impactoy NN

es para la Gestion de
Frevencion de Riesgo.

DemoDay IA en Seguros: ;...
De la idea al impacto

17 Empresas

Se realizd una jornada en la que 10 empresas asociadas —
ComparaOnline, Medismart, EMET360, LISA Insurtech, Radar,
Keedian, Minsait, Ceptinel, Mediclic y LET— presentaron sus
soluciones basadas en IA. La actividad convocé a mds de 130

L ol asistentes, quienes pudieron conocer y profundizar en cémo la

INSCRIBETE AQUI

riesgos.

Traje a la Medida Cardif

Miércoles 2 de julio, 2025

Fue una jornada de innovacién
aplicada, donde 11 insurtechs asociadas
presentaron sus soluciones frente al
desafio concreto de evolucionar vy
profundizar en propuestas de valor para
los seguros de movilidad.

Las startups abordaron desafios reales de la industrig,
presentando  soluciones tecnoloégicas con resultados
medibles, como mejoras de hasta un 50% en eficienciq,
automatizacidn con seguimiento en tiempo real y mayor
visibilidad del desempefo operativo. Esto permitid a los
equipos comercial, operativo y de siniestros de Cardif conocer
de primera mano las capacidades del ecosistema insurtech

en seguros automotrices.
Alcance
11 Empresas

IA estd transformando la industria de los seguros, en dreas
como la gestién de siniestros, la suscripcion y la prevencion de

. —_——
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Alcance
14 Empresas

L Squad Nacional ©

Des-Conectados 4ta Edicion

Miércoles 20 de agosto, 2025

Una jornada que reunid a mds de 30 asociados
en un espacio de networking, adelantos
exclusivos y actividades. En este encuentro dimos
inicio a una nueva etapa de los Squads de
Trabajo y lanzamos nuestra Comunidad de : ; _ e
WhatsApp para fortalecer la colaboracion. Al e NG L Des - Conectados
Ademds, compartimos un adelanto de los =2 —
speakers y keynotes que formarian parte de
Evolucién Insurtech Latam 2025.

iTE ESPERAMOS!

INSCRIDETE AGUi
Pt

Insurtech Live Sessions

Jueves 20 de noviembre, 2025

Una instancia que participaron lideres de la
innovacioén, inversién y transformacion digital.
Hubo dos paneles, el primero sobre construir
una Insurtech: desde detectar un problema real
hasta los desafios de escalar. Y, el segundo,
desde una mirada de los VC, abordamos las
oportunidades y tendencias que estan
marcando el rumbo en LatAm.

INSURT.‘Z-'ﬁ:ﬂ

SESSIONS

Alcance
18 Empresas

~—ZulhsarteChile

DemoDay loT en Seguros "1 en Seguros: Ua mifada 360"
Jueves 11 de diciembre, 2025 ﬁ

Mds de 100 asistentes se reunieron para conocer
soluciones loT donde presentaron 7 empresas
asociadas con demostraciones en vivo para
movilidad, salud y prevencidn de riesgos.
Premiando a Jooycar como la empresa mdas
innovadora en esta materia, votado por los
mismos participantes. Ademads, se dio un espacio
para mostrar nuestro préximo informe regional,
junto a la AIP “Seguro Conectado en autos y
flotas: evolucién global y perspectivas en LATAM,

disponible en enero de 2026.
Alcance

22 Empresas




B Squad Internacional

. . Alcance

Ronda de Negocios Colombia 2025 7 Empresas
, g ' Este encuentro se
nsurteChile _ ‘ desarrollé en dos
Rondade= —— : o | & instancias: la primera, un
Negocios Colombla " ' . espacio de camaraderia
; e e ' =y conexion que reunid a
wradoryfnanciers: ' = insurtechs de Chile y
Colombia con el objetivo
de fortalecer la
colaboracion regional,
TR ey [ - junto a la Asociacion

Insurtech Colombia (AIC).
la segunda fue una
@www.msumscuus.an: 2 i jornodo Con mds de 40

F=y  Dellunes 14 al viernes 1
“ Modaldad: Presencial en

asistentes se reunieron en la Residencia Oficial de la Embajada de Chile en Colombia, incluyendo
aseguradoras, corredores, empresas de asistencia e instituciones financieras. La actividad contd
con la colaboracion de ProChile y la Cdmara de Comercio Colombo Chilena, consolidando un
espacio de networking enfocado en la transformacién digital del sector asegurador.

Alcance Ronda de Negocios México 2025

4 Empresas

Una edicion para fortalecer
oportunidades entre los . B =
ecosistemas de Chile vy ~» Ronda de §

México. Nuestros asociados  SEETESE oy Negocios México
Pawer,  Firefly  Digital MEAS © g i
Solutions, In  Motion 'y 3 '

Keedian participaron en
una agenda de
actividades en Ciudad de
México. La delegacion
formé parte de instancias ¥ : : _

de camaraderia, reuniones i e = BECR  Googll . prachie’
bilaterales, networking y AR e @ =cfiee

. i .
InsurteChile’

Del lunes 03 al viernes 07 de Nwhmﬂ
4

Modalidad: Presencial

charlas especializadas. Ademds, presentaron sus soluciones en el México Insurtech Summit 2025,
generando nuevas oportunidades de vinculacién y negocio, también participaron en el Chilean
Innovation Tech Summit junto a ProChile México y Google. Esta presencia fortalecio la visibilidad y
proyeccidn internacional del ecosistema insurtech chileno.
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I ITC Las Vegas 2025

Como parte de nuestro compromiso

gremial con el fortalecimiento y la
internacionalizacion del ecosistema
insurtech, apoyamos activamente a

nuestras empresas asociadas, para que
tengan presencia en espacios
estratégicos de alcance global. En este
marco, facilitamos la participacion de
cuatro insurtechs, entre ellas Radar,
123Seguro, EmbedX y Autoinspector con un
booth en ITC Vegas, InsureTech Connect
2025, uno de los eventos mds relevantes
del mundo en innovacién para la industria

aseguradora, que se realizd entre el 14 y el
16 de octubre en Mandalay Bay, Las Vegas.
Esta iniciativa permitid que empresas
asociadas representaran a Chile y a la
regién en el principal encuentro global del

sector, un espacio donde convergen
lideres de la industria, startups,
inversionistas 'y aseguradoras  para

impulsar el desarrollo del futuro de los
seguros.

En el marco de nuestro trabajo de
articulacion regional, y junto al apoyo de la
Asociacién  InsurTech  México  (AIM),
facilitamos la participacién de nuestras
empresas asociadas: Pawer, Firefly Digital
Solutions, In Motion y Keedian, quienes
tuvieron la oportunidad de presentar sus
soluciones en el escenario del MIS, uno de
los encuentros mas relevantes del
ecosistema insurtech de la regidn.

{n Pawar, puodes opadeinar maoscotas abandonadas

B México Insurtech Summit 2025 (MIS)

Esta participacion permitié impulsar nuevas
oportunidades de vinculacion, visibilidad y
crecimiento, fortaleciendo el
posicionamiento de nuestras empresas
asociadas en el mercado latinoamericano y
promoviendo la colaboracién entre startups,
aseguradoras, inversionistas y otros actores
clave de la industria.
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Alcance

Workshop “Proteccion de Datos: 17 Empresas
Desafios Regulatorios”
Miércoles 23 de abril, 2025 ST i

L Squad Técnico-Regulatorio

i i A i PROTECClON |:3g|.3ﬁT05:
Lo instancia contd con una activa  feSEEElTEEEL

participacion de nuestros asociados en
mesas de trabajo enfocadas en
armonizacion  normativa, roles del Workshop
mercado asegurador y portabilidad de  ppesspsssd
datos. Este espacio permiti6 compartir
visiones, abrir el debate y avanzar en el

entendimiento de las definiciones y el §§3{33~’3’f&m’“

alcance de la Ley de Proteccion de . =
Datos.

E-book Datos y Ciberseguridad:
Desafios Regulatorios

Un documento que aborda de manera integral los principales
riesgos, vacios normativos y oportunidades asociados al manejo de

D'_atosy __ datos y la ciberseguridad en el ecosistema asegurador,
Ciberseguridad: constituyéndose en una guia prdctica y concreta para la industria.
Desafios

Regulatorios g El trabajo es el resultado de un esfuerzo colaborativo entre los

miembros del squad, junto al valioso aporte de especialistas del
sector: Cristidn R. Reyes Cid, Socio de Aninat Abogados; Mauricio
Ulloa, Co-Founder & CEO de Atipicus; y Rodrigo H. Partner de
Kennedys.

Webinar “Ley de Proteccion de Datos”

El encuentro reunié a mds de 90 participantes de
todo el ecosistema asegurador y financiero-
tecnoldgico, incluyendo aseguradoras, corredores,
insurtechs y estudios juridicos. Expertos del dmbito
pUblico y privado entregaron una visidn técnica
sobre los principales desafios de la nueva Ley
N°21.719, que moderniza de manera estructural la
Ley N°19.628. Dentro de la sesidn, se destacd la
creacion de una Agencia de Proteccidn de Datos
autbnoma, el alcance extraterritorial de la
normativa y un nuevo régimen sancionatorio mas
exigente.




Squad Posicionamiento

InsurLab Chile - Ciclo de Podcast

InsurLab Chile es el primer ciclo de podcast
creado como un espacio de conversacion
con lideres, innovadores y expertos del
ecosistema insurtech. Cuenta con seis
capitulos y la participacién de referentes
como Rodrigo Labbé, Presidente de
Insurtechile y CEO & Co-Founder de Jooycar;
Mariano Trullenque, CEO de Compara; Julian
Bersano, CEO y Co-Founder de Klimber;
Amanda Jacobson, Co-Founder de Radar;
Carlos Molineiro, Gerente General de
Virtualpos; Mauricio Ulloa, CEO y Co-Founder
de Atipicus; Alfredo Leyton, CEO de Ceptinel;
y Martin Ferrari, CEO de 123Seguro. El ciclo fue
moderado por Herndn Ferndndez, periodista
econdémico especializado en el sector

InsurlLab

PODCAST

TENDENCIAS 2026 - 2027 EN INNOVACION

, EPISODIO 2 A NIVEL GLOBAL (TECNOLOGIAS,

INVERSIONES GLOBALES)

INSURTECHS Y SU APORTE EN
’EP'SODIO L LA INCLUSION ASEGURADORA
con RODRIGO LABBE Presidente Insurtechile, CEO y Co-founder Jooycar

. ol Muumw\u v
' 3 i
xuH@ro

HODERADO
Hernan Fernand
& InsurteChile’ 100% Segur

) InsurLab
by’ _t PODCAST
OPTIMIZACION DE RECAUDACION

CLIELTIGEY  (CONCILIACION), ASEGURANDO LA

VIGENCIA DEL SEGURO

N

&

con AMANDA JACOBSON co-Founcer & cRo Radar
CARLOS MOLINEIRO cere itualpos

e
x u @ M

MODERADOR:
Hernan Fernandez

== InsurteChile’ 100% Seguro

PODCAST

( ﬁ) InsurLab

con HUGUES BERTIN ceoy co-Founder DiL. Director InsurteChile

L) IO

Insuv(eChxle

InsurLab

PODCAST -

==/ InsurteChile’

asegurador, con amplia experiencia en
medios grdficos, digitales y televisivos,
enfocado en la actualidad del mercado, la
transformacion digital y la generacion de
cultura del seguro.

A la fechaq, esta iniciativa cuenta con mds de
100 reproducciones y se encuentra disponible
a través de Spotify y YouTube, buscando
acercar conocimiento, abrir didlogos vy
fortalecer la conexibn de la comunidad
insurtech, explorando tendencias, desafios y
oportunidades que estdn transformando la
industria, con foco en nuevas tecnologias,
experiencia del cliente y la evolucion del
modelo asegurador.

‘e InsurLab

‘\,,y/ PODCAST

1A: PERSONALIZACION DE SEGURO -

CLIELLICEY  AUTOMATIZACION Y EXPERIENCIA DE

CLIENTES

con MARIANO TRULLENQUE ceo compara
JULIAN BERSANO ctoy co-Founder Kiimber

D

T49

InsurlLab

PODCAST

—_—

Q EPISODIO 6 DISTRIBUCION SEGURO EMBEBIDO.

COMO LA TECNOLOGIA EFICIENTA

CLZELLIERY LA DETECCION DEL FRAUDE EN

LA INDUSTRIA ASEGURADORA

coN MAURICIO ULLOA ceoy Founder de Atpicus
ALFREDO LEYTON ceode ceptine!

o -
x 4 @ ™

con MARTIN FERRARI ccoy Co-Founder 123 Seguro

oL e
x 4 @ ™

HODERADOR
Hernan Fernande:
100% Seguro
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La Alianza Insurtech Panamericana (AIP) es una red regional que redne a las
asociaciones insurtech de México, Colombia, Chile y Argenting, junto con
aseguradoras, reaseguradoras, bigtechs e insurtechs, con el objetivo de impulsar la
innovacioén, la colaboracién y el crecimiento sostenible de la industria aseguradora en
América Latina.
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¥ InsurteChiley AIP
Colaboracion Regional

A lo largo del ano, hemos trabajado de
manera colaborativa junto a la Alianza
Insurtech Panamericana (AIP),
consolidando una relacién estratégica
orientada a impulsar nuevas iniciativas y
fortalecer el ecosistema insurtech en toda
la region. Esta colaboracion ha permitido
articular esfuerzos entre distintos paises,
generando espacios de didlogo a nivel
regional y promoviendo el intercambio de
conocimientos, experiencias y buenas
prdcticas entre los actores que conforman
la industria aseguradora y tecnolbgica.

Actualmente, la AIP reine a mds de 250
socios, conformando una red diversa e
integrada  por insurtechs, empresas
aseguradoras, corporaciones,
inversionistas, asociaciones 'y  otros
actores clave del ecosistema. Esta amplia
base de miembros permite potenciar
sinergias, escalar iniciativas de impacto
regional y fortalecer la colaboracion
pUblico-privada,  contribuyendo al

ASOCIACION
INSURTECH
MEXICO

o ®
“——ZlnsurteChile”  QLITY ‘

desarrollo  sostenible del mercado
asegurador en América Latina. La
participacién activa que tenemos con la
AIP refuerza nuestro compromiso con la
integracién regional, la innovacién abierta
y la construccién de un ecosistema mds
dindmico, inclusivo y conectado, capaz de
generar valor tanto para la industria como
para las personas. Asimismo, cabe
destacar el trabajo colaborativo que
mantenemos junto a las asociaciones que
forman parte de esta alianza, Chile,
México, Colombia y Argentina.

I Q [CAMARA
QIC B 3 masmrecs




PNUD

El PNUD en América Latina y el Caribe,
junto a la AIP (Alianza Insurtech
Panamericana),  presentaron  un
reporte sin precedentes sobre el
ecosistema insurtech y su aporte a - NE .
los Objetivos de Desarrollo Sostenible “ oo ek
(ODS) y a las politicas ASG. Este 4 :
informe constituye una herramienta
pionera de diagndstico, que identifica

Agradecemos

iYA DISPONIBLE!

P —

= < -

avances, desafios y oportunidades De omo le Innovaciontecnologica en

. .« . "plc-leccio'n en America Latina y"'eIC’a-'r'lne.
del sector. Su lanzamiento se realizd
de forma simultdnea en ICH25 B cu.m ciw (o mvir oo

(Ecuador) e ITC Vegas (EE. UU.).

El estudio contd con la participacion de mdas de 60 insurtechs de la regidn, entre ellas 18
insurtechs/startups de InsurteChile A.G., cuyo compromiso fue fundamental para su desarrollo.

Mesas de Trabajo

Mesa de Open Insurance: Dentro de esta mesa se busca nivelar el conocimiento técnico y
regulatorio sobre Openinsurance, mapear y desarrollar casos de uso concretos en la region y
producir un whitepaper colaborativo estratégico, con la participacién de actores clave del
ecosistema asegurador, Insurtechs, aseguradoras, habilitadores, organismos publicos, entre
otros.

Mesa de Mujeres: Tiene como obijetivo identificar y analizar las brechas y oportunidades del
sector asegurador para las mujeres de distintos niveles socioecondmicos en México, Colombia,
Argentina y Chile. A partir del andlisis de tendencias, marcos regulatorios, casos de éxito y
comportamiento de las mujeres como tomadoras de decisidn, se generdé un diagndstico
integral del mercado.

Mesa de Microseguros y Seguros Inclusivos: Busca impulsar soluciones de seguros inclusivos
en América Latina y el Caribe, aprovechando el ecosistema insurtech para cerrar brechas de
proteccidn y promover sistemas mds accesibles, asequibles, adaptados, disponibles y
conscientes.

Wh|te Paper En el marco del DemoDay IoT en Seguros, la

Alianza Insurtech Panamericana (AIP) anunci6é el
G

proximo lanzamiento de su informe regional

“Seguro Conectado en autos y flotas: evolucién
global y perspectivas en LATAM”, disponible en

SEGURO CONECTADO enero de 2026. Este documento recopila
EN AUTOS Y FLOTAS: E aprendizajes, tendencias y oportunidades clave
Evolucién Global y o g e para el ecosistema asegurador regional. El informe
Peapecivesel Ean S estd orientado a equipos ejecutivos, lideres de
—— . sura s innovacioén, data & analytics, canales digitales y
-Gt yesson s de gt d s o N reguladores. La iniciativa busca  aportar
Nty s s cicw {0 aim

conocimiento estratégico para la toma de
decisiones en wun entorno cada vez mas
digitalizado.
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N eila.2s :_.

. BienvenidosaEvolucion insurtech Latam 2025
1l

by
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Eila es un espacio regional de conexidon que busca demostrar como la integracion de
nuevas tecnologias como la inteligencia artificial, la 10T y las plataformas digitales,
entre otras tecnologias, estd revolucionando la forma en que las aseguradoras
operan, mejoran su eficiencia y ofrecen soluciones mds accesibles y personalizadas a
los consumidores. - busca generar en los asistentes una visioén clara y estratégica del
futuro de la industria aseguradora, estimulando la reflexién y el aprendizaje sobre
como las tecnologias emergentes pueden transformar el ecosistema Insurtech en
Latinoamérica
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cémo fue O eila.z2s
(Evolucion Insurtech Latam)

La segunda edicién de Evolucién Insurtech
Latam (Eila25) se consolidé como uno de los
principales encuentros de innovacion y
tecnologia aplicada a la  industria
aseguradora en Latinoamérica. Realizado en
CentroParque, el evento reuni® a mds de
1.000 asistentes y a representantes de 14
paises, confirmando el posicionamiento de
Chile como un hub regional de insurtech e
innovacién digital.

A lo largo de dos jornadas de conferencias,
conversatorios y espacios de networking,
Eilo25 conté con la participacion de
destacados speakers internacionales 'y
regionales, entre ellos ejecutivos de
Meanwhile, Mercado Libre, Media Markt,
Boston Consulting Group, Kaleido Life
Insurance e lItrend, quienes compartieron
visiones estratégicas sobre el impacto de la
inteligencia artificial y la transformacién
digital en el sector asegurador.

El encuentro destacé el rol de Chile como una
plataforma de innovacién  exportable,
poniendo en valor el talento local, la madurez
digital del ecosistema y un entorno
regulatorio moderno, impulsado por la Ley
Fintech, el sandbox regulatorio vy la
colaboracion publico-privada como motor
de desarrollo y escalabilidad regional.

El cierre de Eila25 estuvo marcado por la
entrega de los Eila Awards, que reconocen d
startups y empresas consolidadas por su
impacto, innovacién y aporte al desarrollo del
ecosistema insurtech. En la categoria
Emergente, el reconocimiento fue otorgado a
Radar, por su propuesta en conciliacion de
operaciones financieras. En la categoria
Consolidada, el premio fue para Lisa
Insurtech, destacada por su gestion de
siniestros basada en inteligencia artificial y su
alto valor estratégico para aseguradoras y
clientes.
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Comentarios de asistentes

Una gran experiencia que nos permitio crear
muchas puntas de nuevos negocios para este
siguiente ano, gracias por el evento y la
capacidad de atraer a los actores importantes.

Excelente evento... se debe repetir.

Utilizamos Eila App durante el evento y fue Util
para establecer conexiones con otros
participantes.

Excelente trabajo, muchas gracias por llevar
a cabo esta iniciativa.

Eila25 cumplidé nuestras expectativas de
generar contactos y oportunidades incluso
mas de lo esperado.

El evento fue espectacular, muy bien
organizado y cumple 100% con lo que como
empresa esperamos.




El impacto de nuestros canales se refleja en cifras que muestran la evolucién de
resultados entre 2024 y 2025, a través de indicadores clave que evidencian su crecimiento,
alcance y consolidacidn. Estos resultados dan cuenta del desempeno y la eficiencia de
nuestras plataformas de comunicacién y vinculacién, asi como de su contribucion directa
al cumplimiento de los objetivos estratégicos de la organizacion.




I LinkedIn
Datos destacados de seguidores

Al cierre 2025
6.364 81
Total de Seguidores Nuevos seguidores
Miembros Alcanzados
25k
206 A\ e Aumento progresivo desde mayo.
- / \ e Maximo alcance en septiembre (22K).
Conclusion:
B LinkedIn amplifico bien el contenido en Q3. El
. algoritmo respondié positivamente a la
B s Mayo T sept 5 actividad y tipo de publicaciones de ese periodo.
Clics
" e Fuerte alza entre julio y septiembre, con el
75k //\\ punto maximo en septiembre.
* Conclusién:
. . /\/ \ El contenido de Q3 (jul-sep) fue el mas efectivo

\/ \/// - para generar interés y visitas.

Enero Marzo Mayo Julio Sept Nov

Reacciones

2000

e Crecimiento gradual desde mayo.
1500 A e Peak en septiembre, alineado con los clics.

o // \ ' Conclusion:
500 Buen engagement emocional con la

audiencia, especialmente en el segundo
Enero Marzo Mayo Julio Sept Nov SemeStre-

Comentarios

.. ¢ Indicador mas valioso de engagement.
w0 e Peak en julio, incluso antes del maximo de

P
5 alcance.
. ' e Caida pronunciada desde septiembre.

. i L

Enero Marzo Mayo Julio Sept Nov

Conclusién:

El contenido de mitad de afo generé6 mas
conversacion (probqblemente mads reflexivo,
técnico o participativo).




I LinkedIn
I Evolucion de Resultados 2024 vs 2025

Linkedin se consolidd como un canal relevantes del ecosistemma asegurador e
clave de posicionamiento para insurtech.

InsurteChile, con alto alcance vy

engagement  orgdnico, destacando Durante el segundo semestre se registré el
especialmente el contenido asociado a mejor desempeno del ano, evidenciando una
eventos, innovacién y formato video, evolucidn positiva en métricas clave vy
reforzando el rol del canal como estableciendo una base sélida para escalar
plataforma  clave para  visibilizar resultados y profundizar la estrategia de
iniciativas, fortalecer la marca contenidos en 2026.

institucional y conectar con actores

2025

+19 %

5.3k Seguidores 6.3k

-27%
Reacciones en
la pagina

7.9k 5.8k

=-22%
17.9 Tasa de
Interaccion

14.0

+41%

319 Comentarios

45]

-24%

222 Compartidos 169

-30%
Clicks

50k 35k




I Web

Datos destacados desde enero hasta
diciembre de 2025

El sitio presenta un alcance sélido con 17,000
usuarios activos, destacando una notable
capacidad de atracciobn de nuevas
audiencias. El desempefio se caracteriza por
los siguientes puntos clave:

¢ Diversificaciéon de Fuentes: La presencia
de trdfico desde Linkedin y ChatGPT
indica que el contenido resuena con una
audiencia profesional y alineada a las
nuevas tendencias de busqueda.

e Fortaleza en Adquisicion: Se observa una
excelente salud en el posicionamiento
SEO (4.k usuarios orgdnicos) y una alta
efectividad en las estrategias de Email
Marketing (via Perfit), que se consolida
como un motor critico de tréfico.

e Impacto Estacional: El pico de trafico
registrado en octubre demuestra que las
acciones de comunicacion tienen una
alta capacidad de respuesta vy
generacion de interés masivo.
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I Web

Desde enero hasta diciembre de 2025

El andlisis del periodo refleja una plataforma
con una capacidad de atraccion masiva y un
buen posicionamiento  orgdnico. Los
indicadores positivos mds relevantes son:

Calidad superior del Trdfico SEO: El canal de
Organic Search se consolida como el activo
mds valioso. Con un tiempo de interaccion
medio de Im 10s y aportando el 68% de los
usuarios recurrentes, demuestra que el
contenido del sitio es altamente relevante y
capaz de generar fidelidad en la audiencia.

Reconocimiento de Marca (Tréfico Directo): El
volumen de 9,397 usuarios directos (54% del
total) sugiere un sélido posicionamiento de
marca, indicando que una gran base de
usuarios ya conoce y busca activamente la
direccién del sitio.

Alta Tracciéon de Camparias Propias: La

efectividad del canal de Email (Perfit) y los picos
de trafico registrados confirman que existe una

comunidad activa que responde rapidamente
a las comunicaciones directas, logrando
movilizar a cerca de 3,000 usuarios por esta via.

Volumen de interaccién significativo. Se
registraron mds de 89,000 eventos totales, lo
que evidencia un sitio "vivo" donde los usuarios
no solo aterrizan, sino que exploran y generan
una alta densidad de interacciones.

Perspectiva estratégica: El sitio ha logrado
superar la fase de visibilidad, contando hoy con
una base critica de 17,200 usuarios. La
estabilidad del SEO y la recurrencia de los
usuarios orgdnicos proporcionan la base
perfecta para escalar objetivos de conversion y
rentabilizar el trafico actual.
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I Web

Desde enero hasta diciembre de 2025

El andlisis del comportamiento de los usuarios en
el sitio de InsurteChile revela una audiencia con
un interés especifico y creciente en los recursos
de la organizacion. Destacan los siguientes
indicadores positivos:

Sélido volumen de visualizaciones: Con 32,000
vistas de pagina y 89,000 eventos totales, el sitio
demuestra una dindmica constante. La relacion
de casi 3 eventos por cada vista sugiere que el
usuario no es pasivo, sino que interactda
activamente con los elementos de la web.

Interés en contenidos de valor. Mas alld de la
pdgina de inicio, las secciones de "Biblioteca’
(1.3k vistas) y "Eventos” (1.3k vistas) se posicionan
como los pilares de contenido. Esto es altamente
positivo, ya que valida que la audiencia percibe
al sitio como una fuente de conocimiento y un
punto de encuentro para la industria.

Posicionamiento de marca y transparencia: El
alto volumen en la seccién "Nosotros” (1.7k vistas)
indica un fuerte interés por conocer a los actores
detrds de la organizacion, lo cual es fundamental
para generar confianza en el ecosistema
Insurtech.

Capacidad de respuesta a estimulos: El grafico
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de 'Vistas® muestra picos de actividad muy
marcados (Ilegqndo a mds de 2,000 vistas
diarias en momentos puntuales). Esto confirma
que las convocatorias a eventos o lanzamientos
de informes en la "Biblioteca” tienen una alta tasa
de respuesta por parte de la comunidad.

Fidelizacion semanal: El indicador de lealtad DAU
| WAU (21%) muestra que una quinta parte de los
usuarios activos semanales interactia con el
sitio diariamente durante periodos de campana,
lo que refleja un hdbito de consumo recurrente
en los momentos de mayor relevancia para la
industria.

InsurteChile ha logrado consolidar un activo
digital que funciona como un hub de recursos. El
éxito de las secciones de Biblioteca y Eventos
constituye la base ideal para implementar
estrategias de captura de leads y fortalecer el
liderazgo de pensamiento en el sector.
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I Web

Desde enero hasta diciembre de 2025

El andlisis del volumen de eventos de
InsurteChile confirma un ecosistema digital
con un alto grado de dinamismo y un interés
genuino por parte de la audiencia. Se destacan
los siguientes indicadores de éxito:

Alta densidad de interaccioén: El sitio registra un
promedio de 5,16 eventos por cada usuario
activo. Esto es sumamente positivo, ya que
indica que el visitante no se limita a aterrizar en
la web, sino que realiza multiples acciones
(clics, scrolls, descargas), demostrando un
interés activo en el contenido.

Compromiso cudlitativo (User Engagement):
Cerca de 7,000 usuarios (el 40% del total)
generaron eventos de “engagement” profundo.
Este grupo de usuarios presenta una frecuencia
de interaccion mayor (2,45 eventos de
compromiso por usuario), lo que representa un
ndcleo sélido de audiencia altamente
interesada en la propuesta de valor de
Insurtechile.

Exploracién de contenido: Con una relacion de
casi 2 pdginas vistas por usuario, se evidencia
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que el trafico navega mas alld del punto de
entrada, explorando las diferentes secciones
(Biblioteca, Nosotros, Eventos) y consumiendo
la oferta informativa de la plataforma.

Capacidad de movilizaciébn masiva: Los picos
pronunciados en el gréfico de eventos
coinciden con periodos de alta actividad
institucional (septiembre y diciembre), lo que
demuestra que las acciones de comunicacidn
de Insurtechile son altamente efectivas para
movilizar a la audiencia y generar picos de
trafico de hasta 7,000 eventos semanales.

‘La plataforma ha logrado consolidar una base
de 17,200 usuarios que interactidan de forma
recurrente y profunda con el sitio. Con mds de
89,000 interacciones totales, Insurtechile se
posiciona como un referente digital con una
audiencia activa, participativa y altamente
receptiva a sus convocatorias y contenidos
técnicos.”
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I Web

Desde enero hasta diciembre de 2025

El andlisis del inventario de pdginas durante el
periodo 2025 confirma que InsurteChile se ha
consolidado como un centro de referencia
técnica y profesional para la industria. Los
resultados mds destacados son:

Sélida construcciéon de confianza: La seccion
‘nosotros” destaca con el tiempo de
interaccion mas alto del sitio (57 segundos).
Esto indica que los usuarios dedican casi un
minuto a conocer la estructura y visién de la
organizacién, un indicador clave de
credibilidad y reputacién de marca.

Biblioteca y Eventos como activos estratégicos:
Las secciones de Biblioteca (1,294 vistas) y
Eventos (1,255 vistas) mantienen niveles de
permanencia superiores a la media (42s y 37s
respectivamente). Esto valida que el valor
diferencial de la plataforma reside en sus
recursos técnicos y su capacidad de
convocatoria.

Interés por el liderazgo y mentoria: La pagina
de "Mentores” se posiciona rapidamente entre
las 6 mas visitadas, demostrando que existe
una demanda activa por conectar con los
expertos del ecosistema, lo que representa una
oportunidad para programas de networking.

Efectividad del contenido técnico: Articulos
sobre Transformacion Digital 2025 y eventos

como Eila25 lideran el trafico de noticias. Liama
la atencién el estudio de digitalizacién 2024,
que logra retener a los usuarios durante 42
segundos, confirmando que el pablico busca y
consume informes de profundidad técnica.

Fidelidad de consulta: La pdgina de
‘Calendario” presenta una métrica excepcional
de 5,14 vistas por usuario, lo que sugiere que es
una herramienta de consulta recurrente para
los profesionales que planifican  sus
actividades segun la agenda de InsurteChile.

InsurteChile no solo atrae volumen (17,251
usuarios), sino que retiene a una audiencia
cudlificada que consume  activamente
informes técnicos y perfiles de mentores. El alto
compromiso en las pdginas institucionales vy
de biblioteca posiciona a la web como el hub
de conocimiento lider en el sector, con una
base de usuarios que utiliza el sitio como
herramienta de trabajo y consulta profesional.
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I Web
B

Evolucion de Resultados 2024 vs 2025 @

2025
+104,8 %
activos
+68,4 %
totales

1° Home

Paginas mads
9 2° Nosotros

visit

sitadas 3° Biblioteca

Origen de

los usuarios
*2,5% 4.1 mil busquedas organicas
+144,7 % 9.3 mil ingresos directos
+17,2 % 388 redes sociales

+89,0 % 344 referidos de otros sitios




¥ Instagram

Desde enero hasta diciembre de 2025

El andlisis del rendimiento en Instagram
durante 2025 revela una estrategia de
contenidos altamente eficiente y con gran
capacidad de viralizacion orgdnica. Los hitos
mds positivos son:

Crecimiento  orgdnico  exponencial:  Se
alcanzaron 64,300 visualizaciones y un alcance
de 11,100 personas, logrando un incremento del
295.6% respecto al periodo anterior. Lo mas
destacable es que el 100% de este impacto fue
de origen orgdnico, demostrando que el
contenido es intrinsecamente atractivo para la
audiencia sin  necesidad de inversion
publicitaria.

Capacidad de viralizacién: El pico masivo
registrado en septiembre/octubre evidencia un
contenido de alto impacto (posiblemente un
Reel o post clave) que logré romper la inercia
del canal, multiplicando la visibilidad de la
marca de forma repentina y efectiva.

Comunidad activa y comprometida: Con 1,700
interacciones totales (un aumento del 100%), se

Visualizaciones @ | Alcance @
64,3 mil 111 Ml + 2056% 1,7 mil
20 mil
15 mil
10 mil

5 mil

TR

0

1de ene 11 de abr

20 de jul

confirma que la audiencia no solo consume el
contenido de forma pasiva, sino que participa
activamente, fortaleciendo el vinculo con la
comunidad de InsurteChile.

Alta frecuencia de consumo: La relacién entre
visualizaciones (64k) y alcance (11k) indica que,
en promedio, cada usuario vio el contenido
casi 6 veces. Esto refleja un alto valor de re-
visualizacién y una fuerte presencia de marca
en el feed de los seguidores.

Instagram se ha consolidado como una
potente herramienta de branding y visibilidad a
coste cero. La capacidad de generar picos de
mds de 10,000 visualizaciones de forma
orgdnica posiciona a InsurteChile como un
referente influyente en la conversacion digital
del sector, logrando un crecimiento de tres
cifras en alcance e interaccion.

Interacciones con el contenido @

™ 100%

Desglose de visualizaciones

Total

64.307

De origen organico
64.307

De anuncios

B g

28 de oct




¥ Instagram
Desde enero hasta diciembre de 2025

B Datos demogrdaficos
1072
La audiencia de 1.072 seguidores
e es predominantemente
masculina  (626%) y se
20% concentra en un rango de edad

maduro (25-54 afios), con un

I pico significativo en el grupo de
" o . . = 35-44 anos.

18-24 25-34 35.44 45.54 55564 B5+
Hombres [ Mujeres
62.6% 37.4%
Contenido destacado

El informe destaca que

. Contenido publicado @
se han publicado 200 Seglin 200 contenidos
Contenidosl Con un #30,2% en comparacién con 1éne. 2024 - 31 dic. 2024
. Publicaciones
notable incremento del | 179
30'2% respeCto GI perlo'do ""5“?“35_ 80
anterior.

Contenido geogrdfico
i e i El informe destaca una fuerte
Santiago de Chile, Chile Chil iTe Afi
Buenos Aires, Argentina Argentina Chile dominando el alcance
I S . ki) . .
Colina, Chile Colombia tanto a nivel de pais (51.8%)
- 5% - i -
Bogots, Colombia Mésico como de ciudad, siendo
-2 -— . . ..
Ciudad de Méxica, México Espaia Santiago de Chile la principal
2% - 3T o, . o .
el i g Venezutl (39.6%). Argentina se posiciona
. 15% . 2% P
Cérdoba, Provinca de Cérdbs, Argentina Estados Unidos como el segundo mercado mas
- 1% [ RE o
Mar del Plata, Provincia de Bugnos Aires, Argenting Peria relevante (24.34), con Buenos
ks s Aires como su ciudad maés
TR o destacada.

0 09% » 0B%




Es la carta de presentacion frente a otros socios y potenciales clientes. En las
siguientes paginas podrdn revisar los OnePagers de nuestros asociados.
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47. Adminse
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50. Autoinspector

51. Ax Adjuster

52. Betterfly
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54. Boreal

55. Cacttus

56. Care Assistance
57. Ceptinel

58. Clave

59. Compara

60. EmbedX

61. Emet360

62. FinFast
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Mediclic

Mi Portal Seguro
MoviSmart
Nask

Noovo

Pawer

Plexotech
QuePlan.cl
Salvataggio

Targa Telematics
Teggium
Tondo

Tutenlabs
Utrace

Yapp
123 Seguro




Startups

85. Gestioncar
86. Radar
87. Safesigner

88. Tridente Digital
89. VirtulPos

Aceleradores

90. Apside
91. HCS Capital
92. HK IT Experts

93. In Motion
94. Kennedys

95. Minsait

96. Oriont




Accuhealth

Perfil:

Sector: Vida & Salud

Tipo de praducto; Administracion
de salud a través de bleneston
corporative ¥ gesticn del
comportamiento,

Mombre de Producto: Homa
Fecha de lanzamiento; Dot 2023
Personas en el equipa: 20

Paisas Dperacidn:
&  Chile
« Brasil

Productos Operacion:
&  Accu App
=  Accu Telemonitor
= Homa Super App

Equipo / C-Level

Francisco Cifuentes Z.

Cofundedor y CEO

*  Ing. Comercial, U de
santiago

«  MBA PUC

VWicenta Santa Cruz V.

Colundadar y COOSCTO

= |ngeniers Forestal, U
da Chile

* Mse. U of Minnesota

Pedro Pastor

Chief W Enginesr

¥ ¢ Ingenierc 5W, L
Politécnica de Madrid

= MEALU de Ll de

Torcirato Luca,

Buenos Aires
Contacto

Francisco Clluentes Z,
& frifuentes@accuhealth.c!
'E wavwtacouhealth.cl
® Updated: 1/07/2023

Salud administrada & gestion
del comportamiento

Desafic

En un miundd dorde la esperanes de vida ha somentado en 20 anos, nos enlrentamos &
desalio de brindaet wna calidad dewada dotima a medida gue las pérsanas seen mils Bempo
pera enfréntan una expectativa de sahed que se mantione sgual, esto significa que ks maad
de esavida adiconal se caracteriza por condiciones de vida regulares a malas

El 75% dit los gadlcs én sindestiros de solud estin relacionados con patologias o damcas, gue
van on 3, ¥ que no sé deteclan o Bermpo o se cuidan adecusdaminie una ver
identificadas impactando significatamensge en la prodedividad laboral

Todo lo antenicr ¢n inmerse en un sislema de salud ncapaz de abordar el problema y mas
dir la mitad dir la poblacion sin scceso 200es0 0 cubdedos i SeguEmisnio,

Solucisn

Muestm seluckin es un Fospial vwiual qua integra una platafomma ecnologea Inncvadors
para brindas servcics de atencign midica personalizades, Abordenes dod aspectos cinve
FeEsn univirEsl o B atencion ¥ cambsd i compoiiameis o Wavis de sneentivis Con
rusEr amplia sspenencia &n o campo de la saksd ¥ 13 lecnobogii, IMERc1amas de miners
significativa &n la safed, cladado ¥ bienestar de bie pesonas, mejorando su espedatva de
salud de manera nokable.

Estamios fransformando la atencion médica all bnndar servicios personalizados, wn acopso
wniversal a Ea atencicn y un cambio positivg en ol comportemienio de lxs personas a trads do
inceniivos, Musving enfoque bereficia a los whuics indeaduaies, ofrecionds cusdado v
bleneal resolanes con mencs axito de bolslle y mads enfogue en la prevencon Ademas o
mivel copalive v ob  tepures, gestionamcs &l reags de simestrabdad pobRcional v
profdvemnes prichcas saludables, bo que conllin un uss mds eficientes da log benaficios de
sahud.

Products

Platalorma teonoltdgca de Gestidn de interacodn, Adherenca y Comportamients s &
erncuentra montoda en una Super App con respaldo de un Fespital vietual. Esta aplicacian
revolucionaria ofrece. din senicio 2477 que aliende y reocopila mfomacicn del esuarnio,
personaiza SeniCios y prestaciones, ¥ se comurica en fiompo real con of respaido de un
Fecesapitad vistual,

Leog izirarios pueden disfrgar de una expeiencia siegral de sencion mdica v bsenestar, La
Tt et )] ofpace und gams complety e sorvidics, doesde Srssmacin medich continug hasta
& acead o hospatal vrtual v denados de pelemedicna adssanales, Tedo alio 28 Encoentry
indegrads &n una dnica Supst App paro miayor comadid ad ¥ acoesibilidad

Mercado

UBasnad  [B2CE  Enfocsdas  &n b Udcaries  Wdnsdubled  propdSsonamas  un
maﬁmﬂem& resahiney e cudada ¥ Bersatar, 16 qus &0 T aduce & uhd fecicidn el
gosta de bolsille ¥ un mayor enfoque en la prevencidn. Mucstra plnaforma  olrece
informacidn personalizada vy unliza incentivos para motivar a los usuatios a mejonar
stivamente su salud yhienestar

Coporacionss ¥ seguroa (BREY A rovel corponativg v para las compafitas de segurcs,
gestionemos of fesgo de sinestrabided poblacional y influimas on ol compormaments de ks
personas, fomentando prdcticas saludables ¥ un wo adecuado de los beneficios de sakud.
Muestra platafgrma aywda a controlar los costos ¥ promesese una geatidn mas eficiente de los
reciussos de atencion médica

Modelo de negocio

Enfogue B2C: (recemas modelos 46 suscripcion para los usuanos mdviduales
{eonsumderes) gan deseen acceder A ko servichos de roesin patafoema

Enfogue BIE Adenis do niseetrg enfoqos dirsctd H cordumidar, Tambein beindamos:
Siivicied de sdrminialracion del gasto de salud a empresas (BHE). E5to emphcd colabarar oon
EMpresas y companias e seguns pasd geslichar ¥ optemibcar ks costas nelacienadss ooh la
aencidn midica de sus empleadios o asegurados

Roadmap
Redissfis Mol
Adguicicidén do hempital desnrrallo da Apertura Lanzamienta
AccuHeath Virtual homn 5W oficing Brasil harma
L J L J L & &
20148 2019 Hy20 2021 073
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AdminSE O AJMSE &5 s o <o
Soguron

Perfil Problema
[T canal azequs sdor debe admansstiar mufimbes mtancal de siormacin y

: W s b lawgro ded ciclo cial Est dilicuita 1a ™
Tipo de | g iion o g0 el Caclo Coanee 0 poeds o 1o cganiracsin y
visibdilad integral de ks cartera. Lo falta de una estroctuns oreficads impacta en la
Hombre de Producto: AdminSE -
efcsencia opatratrd Y lmita la Capadidad do proyectas Chechmetnto sosienado
Kaipen Al
Fecha de lanzamiento: (A) 2011 = (K) Solucién
2024 AdTunSE contraliza b gestion del canal sseguador en W UNo $ntGmo,
Personas en of equipo: 20

integrando protesos, dalos y opsraciones. L incorporscain g b fvanzads
Paises Operacion: potencia la eficioncia, megon L ecperientia del cleente y permite paicipar
oportonedades. de negoio. Una soluckin disefiada para ssmplhficad la operatona

* dharin v habaSTar un Crecamsnto $osienible
*  Uruguay
® USA Producto
»  Brasil
" Bistema integral:
Centraliza ta opdrttona dol canal asegurador en un unico entormo de trabago.
Productos Operacidn: Integranto k3 gesiin compieta en on fgo operativg contane, con mformaciin

Cconeciadd § SCTUAhTA0A o0 CAdE Slapa. S mddulo B Elicadanes peTrILe
wisusahrar ba evoducisn del negoced ¥ Tmar decaines con bate on dalod reales.
Eaizen Al
*  Agentes Al Acompana k operacsin dsana Con sgentes CoMersaconales onentades a larcas
Chathot concrelds. Gestions sobciiudes de tocumentacsin, reche y eSFUCEa sirsestros, y
FSEEIE o proCES0s o Colizacitn, redociendo tempos y segurando coherencia &n
I3 gestsdn. Su app ¥ dashbosrd permeten momiorear o estads de cada gestiin,
prioifsl Socioneés y L Sontrod én Slslquicr momenio

Mercado Modelo de Negocio
Huestra presencia stusl &n E modils de nepotios & SHas
Aageniting, Unaguay, Brasd, Chale y [Goftware as & Service]

USA constiluye la base para una
expansain &n Latnoamenca

Roadmap
[ Fr o T Rodriofs sirg ol Apbaabizgrsn [ g
oty darl writema Sayiema g Ageetes Al
@ L J L L
2011 20 2024 2075
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almaMedis

{f_l._’-—'lurl
ZOQUIENES SOMOS Y QUE
HACEMOS?

SonvHe 1@ FMpiGsEl o lidgmsicimnd ipuib
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LCOMO LO HACEMOS?

A Irawdn i miostra plidaloona digsad
conectamas e manera eleciig Y cercana
A pooinies Y profesonales die b sadod
brintdandg una mention do cabdad, Seqira

PR gitiglht]

2

LQUIENES FORMAN
NUESTRO EQUIPD?

SENTaS un LIPS FIVLE PR Ol s

s [ KR

Tomads Godoy Segovia

Gerenie General

ktaria Conswelo Puentes
Coordingdoda Médica

+190.000

Pacientes
Contacto:

almaMedis

2 Tomas Godoy Segovia

almamedis.cl

Telemedicina de calidad cuando y donde nos necesite

VISION
Ser una emgaesa lider en B peestacion de servicios i|1l:u|.-:_r::'|le':s e

tebernedicing vy salid & nvel necional v latinoamenicano, bendando un
servicio de calsdad de forma Meca y humana que promasava el brenestad de
I pifS0nas y es00 miegrido a ks comunmdng.

MISI0M

Conecfar B8 nuestros peceentes con una atencion meédica de B méas alis
cahded utilirando i mepor red de profesionales ¥ prestadores existenles en
ceda pads, que nos permitan contribuir a mejorar b salud de las personas de
menara humana, cercana y oportuea, ulilizands herramientas tecnoligicas
que nos ayuden a resguardar b informacidn de msestros pacientes y
clientez con los mas alios estindares de segundad.

PROPUESTA DE VALOR

Ofrecemos . un senicin de lelemedicing personalizado que agrega valor
signelacatnen Tanto para s colaboradorss oomo paga fus chenios, Nussing
servicio complementa s productos o senacios que ya ohreces, mejorando |a
califad de vida y el bienestar de quienes lo wilizan. Ademds, Impaksa la
melencen ¥ fortidecs o senhmgo de  penenenci  consololando @
valoracidn por tu prodecto. Nuestro amplio ecosistema de sahsd ¥ constanie
COMPIOMES0 W Eniregar una  atencidn integral noa codwierien en el
codnplEments pertecto para cuxiar a tug eolaboradenes o chentes,

RADDELD DE MEGOCIOS ¥ PRODUCTO

Muestro senicio de telemedicing ze ofrece mediante plancs ameales o
mensuales contratados  directaments por  les emguesss para  Sus
colaboradores o clientes, Loz confraiantes pueden personalizar la
experiencia de sus clientes a través de planes de sated mukiidisciplinarios,
creanda un subdosnmio, una lines 1elafdnica ¥ COMMUINIG IS -l}$|:||'-:‘:|.1'||’.‘:'|3
para la empress. La plataforma de telemedicing e pemmite a log uguanos
atenberze con profesionales de la saled de maners humana, cercana y
oporiuna, ademads de genorar uno licha médions dggaal que centmabiza sus
antecedenes v regisinos middicos

ROADMAP
el icacoany
Lanramsenbs

Fiaredachian deia Privmeer chionde Certificasion  +100.000 oo s por
&l matdedn sdaiafemr TS BRI7.00Y  packenies (CENS y FOWASA
#

Cepiemibne Mo Aosio bl Diciemiee Enrn

Fairy () ¥l ol e Ful s JOE3 2035
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Certificado

Certificado

@ tgodoyiialmamedis.cl ﬂ- almamediz.cl
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ASEGURAONLINE

Y BEREESE AT COBRRLY

Perfil

Sector: inmuwance fSeguros

Tipo de producto: Digital insurance
broker/ Cormedores de Seguros Digital.
Hombre de Producto: Assguracnline.cl
Fecha de lanzamiento: Febrero 2020
Personas en el equipo: 9 Partnens

Seguro por Kilemeinn
Recomendador de

Sebastibn OTimica.
() Sebastion ormica@seguiosisscondes ol
@ www asegursoniine ci
& Ypdated 12-2024

iHacemos los seguros de forma diferente!
Estamos cambiando el juego

-
Problema ;

Ef mercado assgurador enlfrénta la falta de informacion ¥ asescna, o que
geneca confusibn en los chentes, desmotivindalos o levindolos & elege
cpciones aconomicas gQue no cumplen realmenls sps necesidades
Sumsda & eslo, algunos segmentos de 8 poblacidn  estan
tradicrionalmente desatendudos, y la carencia de producios pefsonahizados
provoca gue muchos consumidores no 3¢ sientan dentthcados con las
pohias estandanzadas

Solucion

Para enfrentar estos desafios, se propone fortalecer la &sesoma y la
educackon o clente medianie heramienias de COMUNICACION Claral.
disefar polizas inclusivas gue eliminen barreras da acceso, & incrementas
la personalizacidn de coberturas segim las necesidades especificas de
cada usuano. Ademas, of uso estralegico de la tecnologea ¥ la innovacion,
mediante plataformas digitales y aphcaciones, agiliza la contratacion y s
fesoludion de dudas, mejorands la expeiencia ¥ lomentando la adopton
de Seglios

Producta
® £ & &£
e 8 SOM Eobare Cobidar T
Mercade

Actualmente operamos en Chils con vision en & corto plazo de
penetracin &n Perd y Colombia

Modelo de negocio

Aseguraontine, trabaja como de broler de Seguros, of
modely lo desamoliamos bajo dos modalidades de
regocky, BIC por medio de plataformas digdales e
mnlervenciones uibanas y B2B2C

.
@ . -

Roadmap
Nace Seguo  Segueo
"’m :;M ASEGURADMUINE Mascolas  Celular
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autoinspector

Partil

Ssctor: Insurtech

Tipo de producto: Sass -
Nombre de Producto:
r'l-l.:-‘.'r.':i"-'.|:.lr-r._:'.|::r

Fecha de lanzamdento: 20

Personas en o equipo: 10
Paizes Operacidn

Equipo / C-Level

A%,  Ezequiel Niedfeid
: 'ﬁ " CED - Co Founder

..'i:"“ﬁ., Almendra Harmida
g ¢ COO - Co Foundress

Fry o o e

:"_._ B Luclano Alvanesz
R CTO - Co Founder

Contacto

wn Almendra Hermida

Flujos de verificacién para registrar, autenticar
y dar trazabilidad a bienes, documentos y

personas.
Problema
Atencidn al ciente deficienta
Extensos tlampos de respueata gy resciuckon
Fraude
nformaciin faltante e impreciss
Falten de revigdn de  documentacidn L N BgeTacIOn,
ccultamientos de dahos)
Desconocimiento del estado del resgo asegurado
Recursos acotados. Largas distancias a culsrir

Solucion o
Conocer y veriticar todo
cuando, donde y cuantas veces lo necesites
Lon und heframienia que S$o0a escatable, dgil y qgue permita salir al
mercado mmadiatamantie obtemnends resullados valkdados =n

tiempo real g0 intensenciin humana

Producto

La tecnologia pararegistrar, autenticar y dar trazabilidad a tus
procesas. Construye tus propios flujos de verificacion y vaiidacidn
de datos o trowds del Estudios nuestro laboratorio de flujos
no-code.

Arma tu propia app para Bagar Apddo a tus clientes y <con una
excelente expenencia de vsisanio recolectar y validar eficarmente
cualguier tipo de informacidn que necesites.

Verifica blenes, documentos ypersonas a travds de flujos
automatizados con LA

Mercado

Actualmante operamos en & mercado
asequrador de Argentina, Paraguaiy y Chils,
siendo éste Giimo nuestro foco de expansion

regional pars este afo,

Modelo de negocio

Modelo Saas do Suscripcidn mensual

Acceso a D-E‘E-"'-E‘C-ﬁ!d. DD web personalzable, INTeGIaC iy
win AP y webhooks, cantidad de Hujos de veriticacion,

S nangs. CASOS 08 uSHE SSTadETCas 810

Roadmap

202 202 2022 2025 2029

el e Gt e R e by artelisle
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Adjuster AX Adjuster Tech | Inteligence

Tech

q .
BN i

: PR

La |HQLr-|:|.:1|:|-;:u'| trabckonal do s 54

PERFIL transparenie. AseQuiades, OO
enfrentan procesds oon baja trarabilidad

Soactor: Sequros Ganarales

Tipo de producto: Aplicacion Web

Hombne de Productoc Noaoshed

Fecha de lonzaomiento: Agosto 2024

S0

Con MexusMet, transformamos |a bgusdacion de sinkestros en Property
centralizamos, digitalizamos ¥ aulomalizamos Cada olapa —desde la
Personas en ol equipo: & denuncia hasta o informe final— logrando procesos més r.jﬂ:-:l-"-: ¥

eficientes. H = sticamente ;
trazabilidad y transparencia tolal para todos kos stakehodders

PAISES OPERACION:
P Chile PRC

En Ax A-djuﬂl!f Tech somas hgusdadores de 5o :||'r-15 espacighiados én

PRODUCTOS OPERACION: siniestros de Property. Nuestro producto principal es NexusNet, una
pda'lafnm'la i gente e wso @ a centra taliza y

™ wiciacion de Sinirestios de automatiza todo & proceso de bg o0 i a hasta o
informe  final. Entregamos protesos ; rapitos, trazables y
transparentes, brindando a aseguradoras, redores y asegurados un

P Inzpeccionos dicitoles servicio técnico de excelencia
B e ME

100% Chile

ML

En Ax Adjuster Tech trabajamos con un |'|"-'-E|
to Consumer (B2B2C), nuestro

Alexis Rosa Zerpa Quienes cONWalan nsest

Founder & CEO Froperty y acceden a n
embargo, & bene
mids ripida, procesos aNSparenies y :.--ulw.
digitaliracion, automatizacion y trazabilidad q

Ricardo Gainza Siso RO

e e AF AR uh BT R i
Jela Commercial y : PP e et e ST ——
Alionzas .I!E'l: h gy o nbe dep Ew i Bl =l

v g el Pl 0. T haged
L ] L ] L ®
a0

Q32024 2025 03 2026 04 2026

CONTACTO

y indasreChile
Ba Contocto AX Adjuster
[ contoctog@onodjustern.cl Pt apocadan e Dol
|::|l|:!|-.'l_:u‘=.!-|'-r = | - : Aol g g Pt @y

poloted: W-08-2025
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Visidn/ Mison
Crear wn mundo an el (e cada persona pusda vivir su mefer vida
Crear grmprisas y comunidades comprometidas y con un propdsito social,

BETTERFLY &

Producto:

§ AR B & [ BNINERAN prOCE I Rar v Danl i HE ]
Bai e | riunidades &n  term e dlEtlieacis ik
Perfil de Compaiiia Atustorsini cruales de seguros y beneficias sulen ser in Fiiles
dministrar y | : dhvici ] tac
w11 N i 5 noremiss v eniendkmEnlo oof oacte de kg o daradGres, ha
Sector © Healthtech, Sagurcs y Blenestar Corporativo hirinucs 8 valr Marckics 8 SUnE Bensficlor aFsctardn 1 sarereesitn v lahad e
Irabas i 15 BEmpiEad ores
Producto ; setterfly es una plataforma digital S“'“F'F‘": _ - . .
todo-en-uno, que brinda beneficios, coberturas de e P kR shintpa i
salud persoralizaded & iFnpacto social et e Lo
quee lies pmpresas pusden supcribir pan sus L el ;
colsboradores.
Aupartiae. L o) [ 15 By &l : ad i g ] =
Fecha de nzamiento: Agaste 2020 Dé<r o ol B inchpps T 4 1 KN
Parsonas en ol aquipn: =300 L y B | FveTir BE10E o &n dond ] et b
TarEabs Eigha e nuridadl « B arta aialiod pr 1 {de
of P ¥ A bk i
F‘H‘Iﬂﬂm n Eanrart v, LB RIPErasad pusdsn Minaar g [ i 15 Fai 1 ] il a
Chile paboradones, misntres optimizan cosbos y simplifican & sdr eficio
B
?:: Modelo de Negocios y Producto:
M s BetterTly s comarcaliza a broves oo planes e U] 1 mgnsisl Contratados Dor annpnEsEs D
e A DOrB0OTS | mies ES0os planes parantlzan §oc ] céatatorma krbegral o combing

Calambis
Ecuador . Cobartura Personalizada: Sepuros de wda, salud, dental, bicicleta, mascodas, enfre oboa, cc
Argentina 1 r

L-bar 33 pary apusiar la ooberiura sEgun L necesidades o CRIN WSUanG ¥ empnes
P Ll Weliness Digital Accezn prvicios de fithegs onling, meditecidn, aprendizaje de
Centroamérica educaciin y descusning &n farmacias
B Recompandai: Tacnickl s [eipanciy artificial paew  promover  habinog phalpiiss 'y
MACIHTDAnEar 5 HS uZuarios Con deicuaridy BT e, banal 3 siuEyed v I GRcihn O
T el
Plataforms Bettarfly . Constroschin de Comunided: Desafios grupales tabie da denes ¢ conterds Sleactyo
TOrTTACE COFiD STOMES y R

Batzerfly App

B-I“Im:.'ﬂ.ﬂllﬂ Farh L OPETE sl DON[ratang s, Bettartly incking n o e A4 et TR i T T LN
Batterfly Rewards App -oiflguracidn de ervicios, ademds de heramientaz p Ti

Portal Web de Administrador Farticipacian du kos wsuarnias en Lemag nea
Ratribuciin Fledble (Betterfly Espaiia)

Betterfhy b TS it i 5 flcan & gy a berafic
i H 1 i iy e . BSUInG i 1 B

Cqupo/ - Loves Hitos relevantes:
Lasnzamiento Frimeros Sevie B Ingreso a 1er Unicormio Soclal

.@ Eduardo della Magglnra Batterfly 100 CHettos ampresas  USTE0M Brasi Sarie © - USDE 120M
o - '

Fundador y CEO

Agdosta Diclembra g Saptiambre Endro
2L ran el an il & i F
Batterfly an
Ingraso & Ingress s 3,000 1,000,000 Eoro Eeonsmilea

a“ I'I e a
Criztdbal della Maggiora s Moot ¥ Colowble Cllentaaa it ot

Co-Fundados y Presidente

o4 Sl TS Krndaiing Ersarg
ke St St ns s P &
e AN L 4 P | 2023 CLAL S

Eduardo Rodriguez YRR AIP Araards

Ganador DereectD Don
CFO Betterly Salud kD Sooial
I-:..' £l T gy
A2 0

Contacto

Ronny Ganzalez N. - CPD - Proteccedn de Detos
g i - - . Bl g MRS LA
| rponmabenBbetterfiicom Indice de Gestitn de Riesgo i > Gobieeng Codporstivg

{:. betterfycom by InsaartoChile - = Fiexga Aegulsions

(%) updated: Enoro 2025 W - imtegracion y Escalabisisd




Bty fene un gran potencisl de crechmianio ¥ EXpeiRstn 80

Latimoamérica Eq ke plaisforma kesd pars ks empresas del ramo
. BREQUISHOF QUi PCERITAN aulivmatizer Sus procesos de caloulo de
comisiones 1 bonas, tonmis de S afos de experencia”
Sergio Zufiga, Btz CEO
Problema
Perfil La administracion y ol seguimiento de comisiones y bonos en la industra
Sector: nsunech de seguros enfrentan complefidades debkio a los procesos manuakes y al
Tipo de producto. S35 us0 excesivo de hojas de Excel. Esto provoca errores en ks calculos y en
Nombee de Producto: Blitz R dispersion de las comisiones.
Fecha de lantambento: 2016
Poarsonas en of eguipn: 35 Solucién
) Blitz facilita la automatizackin del cilculo de comisiones. proporcionando
Paises Operacion: una mayor Mexibdadad en la gestion de los planes, convensos y bonos
® USA Ademas. Blitz simplfica ¢ proceso de pago automatizando la revisin de
® Canads documentios fiscales. Mhupes de sprobadckdn y provislones necesanas pama
e M EpEcutar dicho pago.
" CoSpmbia
- . Producto
- g Blitz ofrece total wisibllidad en kb gestidén de comisiones para lodos los
& Yo equipos, avtomatizando los procesos de calculo y pago de comisiones y
o  Eouador bonos en ol seclor asegurador.
&  Eraad
Bendficios pan Ly Aseguradora
i = Tableros Interactives
Productos Operacidn: - Administracitn de Facturas Electronicas
Pl adomma para s 8t ometie acion del - Sﬂgﬁﬂmﬂﬂ Bonos i
procese de cilaie = Calculo de impuestos y Relenciones
- Ypage & = Fhgos de Aprobacidn pars Pagos
Gl y D = integraciin Bancaria
Equipo / C-Level
Mercado
E-IH'I;!I}II!IHJH = Médoo 3“
CEO = Estados Unidos y Canada: 20%
* Cenfro America: 100%
[ Y * Sudamenca 40%
-
- Bratad Hadpe Modelo de negocio
Head of Market Expansion
Saa% on Choud
Licenciambinios Suscription Anual basada en mmdro 9e USuarkas y
Laura Garcia volumeina mensual
Eﬁ-:::a Fe— o Crecamiento &
bz ho Btz Bltz Mace Bits mbvsl LATAM
Concaptusl 1.0 240 inc. ¥ Expansin
@ ® ® L] ®
2016 e ey | Fitrr] 4025
Contacto de marketing Indece de Gednon de Retgo by insurteChile
Juan Nicolds Rojas - £ m  Predeccion deDatos
o il i AN &
nicolasrofas @bt rrocks.com s e X m  Oothame Comorstvg
httpa /bt rocks Com E Suim & iy S n Rkl
&

Actualiz ado: 06/ enero/ 2025 (- 81 Wtegracdn y Fucslatalici




"4 Boreal

PRODUCTIVIDAD PARA ASEGURADORAS DE
Prohisnss AUTOMOVILES

Bl modelo de negocios aseguiadol involucia una setle de IOCESOS Y
Muos & trabajo que requieten de allos niveles de sutomatizackin, gud les
pofmita of logro de indicadofes, relacionados con la eficiencia v la
ifectividad, sdemus ool encubntno con las eSTrategias que permilan und
alta calidad de serviclo al cliente inferno y final.

Solucién

Perfii Boveal ofrece la automatizackin de estos flujos de abajo de una manera
Sector: Segure eficar; sy versatilidad vy Mexibilidad, facilitan la adaptacion del producto a
: las necesidades reabes y particulanes de los clientes.
Tadey o Boreal estd conlommado por producios usables, dgiles ¥ oiganicos.
Hombre de Produds Boms
Producto
Fecha do lanzamdents: 01032007

Personas on o egupa: 5

Pl abesrr vely G frrcwes distinkos producices Saot rdegralies con stlerns oore de Lin
rgenTRCR, derEtradon b apys & B erpresst aleguradore O mtcmiale en
drmrnon pRocEo vilales, talen o

. MIMhﬂ-ﬂu.m wreniads & bapaciores de

Faises Operacion Resgod § & clenies frodes quenes puaden gehona b repecciones 0f B8
webiulon, Ahorm Con b nCorporacihe de feonoboois de LA para la detecosin de-daflca
- Cheg * Evalunciin de defes y Valor Coemewcial apoys b gestion de los bpuadadonss
relacionada oon oz dafios ocwonados pof ot Seshon 2 ot aclorndviies
atprados. Enfoqos 828 y BEC
Froducios Oparacion o Mas Lt de Dullos: ofiics 5 s chiles 1 poiied &6 gt st ol
oo e readcen U bguedacdn de dadios b teonoliogis de 18 derdfeacd s
= Bomal lnspecciny Paries y peeas & reamplane o eparat
Actcarpeccain de Resgos = Gagtahe de Proceso de Compen de Reposilon croe y geftone fu maeketplecs wlemo
O s proweddored de fepueion. Sprovechurnd LS sulcrralizacidn de Ly soloiad ¥
o  Boniad Bvaluacin de Dafos archisiy de ooRiackones, generpiln de drderes, sequinienso de desparcha, Teparies @
wderres de gestdn
*  Boread Auo Liguiactn de s Waktr Comeecial apScacein web y Q9 mndes que prowes o cliculo del valke
Dafics oo WA oormercil de fos autces, deuna forma Sglf y senclia
*  Car Tradding: regesiee y oonfrole cada etapa del proceso de roparacsdn on oo Ealler, 2
&  Boresl Masdoed Coniral de Rraws e Wed o WhatzAop
*  Tasgciones y Remales mocduio goe permile & taseoin de restos y o segermeentio ded
Floguesios Sigo de rermaie de sutos
e Boreal Valer Comeral N e POt Sy aem—
s Gesthbe de clla Solecadn pars L crecidn, corfirmicln § cincelacaln de ok pae
* Dol Car Tracking Weby Pgreso de mAcs pars ispeccionds y repar, confguable pans rfrudous
WA driporsbalinipodes de LiBere, Suluryaled v bepadaon,
*  MeForn fuperviiors Vimmd sprovechs bt bondades de by LA pors RoopoiE on

|
;

el de supmriendn mnovador ¥ electvo
Mercado

Actual: Reale Seguros Chile, empresa con presencia en Chile, Regidn
Metropolitana y 7 ciudades mds dal pais.

Agrora supersors Virksl
Potencial: Empresas de la industia asequiadona sector Autos,
Liquidadories oficiales, Talleres y Proveedores de repuesios
Equipo / C-Level En la actualidad los usuarnios potenciales de Boreal son 10dos bos
involucrados en el dfea de Sindestros, Liguidadores, Supendsoies,
Soad Marsl Sasa Elecutivos de comgea de Repoesion, efc
Co Foordes CEOCID Hndﬂﬂdtmq&:iu

Boread e3 comercialitado como Saa, mediante Ls Eacloracidn periddica pod
& wno de oo servicios, O bien por cobsho pof wnided (aafo o sinkésino)

En algunos cazos apican fees por consulioeia para la sdapiaciin o
niegraciones con hos sistemas de b clienies

Co Fogedes CTORCMO
e ey bewa e
[P [ — g
T | L g Bareal Vo Comprea 00 WSS foreal """'-“"'I
e B P L= ] Baral G Tnncllong ey
L L] L ] ® L [ ] L ]
TP dabard ek P Frtumrs W’ 27 L= brps
Contacto | 2 - T ] o E =y

Joonay Marwaed Sots Cabera




il cacttus

Perfil

= Sector: Seguros goneroles

# Tipo de productos: Seguro de
mascotas con reembolsos

ultrarrapidos
« Mombre de producto: Coctius
» Fecha de lanzamiento: Abel 2022

= Personas en el equipo: 7

Paises operacion
» Chile

Productos operacion

= Seguro de mascotas

Equipo / C-Level

Agustin Escobar - CEQ
Fisico
Perstifica Lishersidod Comdco

S 1l

Milan Rafaeli - CPO
Ingeniero comerciol
Forififess Lindviriecioo Cordisg

e (Pl

Andrés Espinosa - CTO
M.Sc. Deep Leaming

Powsfifuray Lirhedriciag Cor b
il Chwle

Contacto

Agustin Escobar

— Ogustin@cocituscl

|
v WRWL,OOCTTURE]
ier)

@ Updated: Julic 2023

“Tu préoxima consulta al
veterinario podria ser gratis”

Froblema

Lo industria veterinaria s¢ oitd desarrolionds ocolerodomaente:
trotor 0 ung Mmoscota por oancer pucde salir USD $2.500, ¢10 ot
2.5 veces o3 suehkdo promedio on LATAM,

Lot  segures de motcota  octudles  regquieren trabajo
administrative tanto del veterinono como del chente y muchos
clientes prefieren no contrator

Solucién

Seguros. basodos en software, sin infermedianios y OO0N  ung
experiencio de posventa instontanea. Confrator en Cocttus es

igual de rapido que contrator Metflix, e pogomos fus reembolsos
instantdneomente en un proceso digital y fronsponente.

Producto

Sequre de moscofos con opp mdvil para cofipor, suscribirte y
reembolsar tus gosios velerinanos.

Mercado

El gosto en cuidodo veteninaro en LATAM es de 563 miles de
millones de dblares. Coctius estd creciends 30% mes sobee mes én
Chike. Proyeciomos abrimos a ofros mercodos a finales del 2023,

Modelo de negocio

Comision por venta y operonion de seguros.

Roodmap
Lonzomiente 1000 clientes ARE Cocttas Pay  mercodes
@ @ L= @ L
ALy Ol i s T By BETILSE
01 W F VA o r A PL]
Irncer e Gaptatim 0 RS0 Bry bl ba Ol
e Proeccadn dy [utn
TE |
E R iE Bt s Bl
- LH Ty peree
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Care
Assistance

insurtech y Banestar Gorporativo

Tipo de producto: Ecosislerna digial con
dos leneas de NegocKD

=  Bisnestar: Plataforma qus Brinda bletesiar
fisico, emocional, socia y financiern

= Wida: Scluckin para la gestin del legado
TG

Mombre de Producto: Care Assistance

Eacha de lanzameento. Marzo, 2052

Chile
MExieo
Argentma
Urugui'r

Produc
* Bienesiar

] Vida

Equipo / CLe

Leonel Hemidndez
o-Founder and CED

Ramiro Peradotto

Co-Founder

Leonel Hermdndez
:_'_J Pl T 1

) Updated: Diciembre, 2025

revolucion

Programas de Bienestar y Legado
Tecnologia, proposito y bienestar real

Las organcacons enfrentan desalics para ofredi soludongs de bebnastar y
vl JoES MEgEmernie CONSCien on e personas. LoS P T tradEcionaies
Susen tener Daga usabasdad v #3Ca30 IMpacio emoconal, & que s raduce
&N LA PR S DOl t-.]__-f FESOTD ' Wl @Bl nl PeDED Sngi L e
CoaDOrBoores i farmafias.

Cfrecemos un ecoasitema imnovader con dos linsas de (g e

Bienesiar: Piares infegrales gue abarcan salud fisica emocional, social y
fnancers, dsefiados pars masorar la calidad de wda y productnadad de s
colatsoradones

da: Uina plataforma oreca pars La gastdn ded Mgado emoconal. g
PeTtE OralDar Y COMparte MeCLMTos P doras ¥ IS apEs i--';."'" CAITOE L0
SETES. ((PURSTIS fortalaciendn vinoulos i CoEErSAl STl

SOMoS pAGnEercs an LATALL en sodusonds dig oAby para Belndtar CoOrporatnag y

s BMOCoNnal A TEVES 08 NUeSira D-!'jr-\_-‘“"l""-ﬂ BS OIanFrsiaones sooadan 8
programas Oe B0 FMpacio Quie Eroimiseven Nalaos saudanas Nesissrcia
EfMDCE0NES Y COMBIO METIANS Con nosatros. las empresas ooy Lhuiryen CLETLraS:
M35 AN PITaouct &5y Qo Sk M0

@ﬁ

Artuabments brrdamos ' !' B
a Chile, México, Argenting ¥ Uruguay. T

omplementamos 08 Seguios de vida, acodenies personases y
complamentanos oo S8 CON URE SoCION OF ata Usabandad conbrolanco
3 Sinetsiraiiad Of a5 pOeEas, langibaZandd ¥ hchelzando al uSuang

Muasiro B2E, enfoca principalimente an chenies comb Aseguradoras
corredones de soguros y emprisas de lodos los lamafios

g g A EviT g T e p Agew i
i [T T pem—— e Do VR g i g Byl § Irapari
[
=
L
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(CCEPTINEL

Perfil

Sector. RegTech, Antech, Insurtech
Tipo de producto: Plataforma de
monitoneo transaccicnal

Nombre de Producto: Ceptine
Fecha de lanzamieento: 2019

Personas en & equipo: 16

Paises Operacion:

[ Chide

L] Peeru

. Panama

" Veneroels

Productos Dperacidn:

M&duls AMLUCompliance
Modulo Prevenciin de Fraude
Modulo Abuso de Mercado
Modulo Monitoreo Continuo
Modudo Portal Etico

Modulo Monitoreo de Procesos

Equipo / C-Lewel

sl Meman

Lieciod

Kathenine Haman

Gerardo Schudeck

Contacio
Geérandd Schiudeck
gerardoiiceptnel oom
WA B [ e

':...:’ Uj}d-j'll'd Erefo

Ceptinel - Monitoreo transaccional para
prevenir la corrupcion, el fraude y los delitos
financieros

Problema

El gran volumen de datos que manejan las dreas de cumplimiento,
legal, operaciones, riesgos y auditoria, los cuales requieren
procesar y analizar, para cumplir con sus regulaciones y
normativas internas, junto a la capacidad de anticiparse a la
materializacion de riesgos, fraudes o situaciones anomalas que
pueden afectar la reputacién corporativa de las instituciones.
Adicionalmente, en los dltimos afios los reguladores a nivel
mundial han aumentado las exigencias normativas y multas en
estas materias.

Solucion
Ceptinel procesa y combina una gran cantidad de datos de
miltiples origenes y niveles de complejidad. La solucion genera
alertas a partir de reglas automatizadas definidas en conjunto con
el cliente.

Producto

Ceptinel apoya a las organizaciones a combatir la comupcion,
prevenir el lavado de activos y detectar situaciones andmalas
asociadas a fraudes, a través de un lenguaje de programacion
No-Code, lo que permite que los equipos funcionales puedan
gestionar sus reglas con el soporte del equipo de Ceptinel.

Mercado

Operamos en Chile, Perd, Panama y Venezuela en la industrias
aseguradora, pensiones, comedoras de bolsa, automotoras,
fintech, cajas de compensacion y administradoras de fondos.
Muestro objetivo es llegar a ser reconocidos como una empresa
lider en monitoreo transaccional en latinoamérica, siendo un
partner relevante para nuestros clientes.

Maodelo de negocio

Ceptinel ofrece un modelo de negocio SaaS5, cuyas soluciones son
modulares en base a las necesidades y requerimientos de las

organizaciones.
Roadmap
Cresciin  Promesos ?chesies  Erpanmdns Fipamaioms Expamie o Aporiurs maiadon de
Captired & Chale it ek Pt Latmsamdints  Cobsenbis y Mévico
¥ Viersr Bl
@ ® ® ® @ ™
2019 2019 2000-2021 2023 2023 2024
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N clave € kip.it

Infraestructura componible para el

futuro del seguro
LOuidnes somos?

Somos una insurtech chilena que lanzd Kip.it, una plataforma de
seguros de arquitectura componible que permite a aseguradoras,
coredores, MGAs y canales digitales lanzar, operar v escalar
productos de seguros de manera Sgil, Interoperable v in
fricciones.

£Qué problema resclvemnos?

La industria asequradons sigue operando con sistemas legacy que:

= Lirmitar Ly innovacion y velocidad de respacsta

= Aumentan lof costos de mantenimiento & integracian

*  Duficultan ta creacion dé productos personalizados y multicanal

= No permiten sdaplorse fhclmente & nugvas regulacionss o
portners

Esto impide a las compaitias compatic en un entomo que exige

agilidad, flexibilidad y colaboracidn.

Bluestra soluchin:

Kip.it es una plataforma compenible, cloud-native y API-first, que
permite disefiar, Bjustar ¥ escalsr operaciones aseguradoras a
partir de blogues funcionales que se conectan Segin las
necesidades de cada negocio

Funciona con una arquitectura de microservicios que s adaptan a
cualquier modelo de negocio o canal de distribucidn.

Nuestro impacte:

Kipit libera a las aseguradoras de b ngidezr de los sistermnas
heredadas, permitidndoles innovar, réducir costos y legar & nuevos
segmentos con productos relevantes, sccasibles v escalables,

Roadmap:
2008 2012 2015 2023 2025
Haoe Clrss Modala KINETYC PAL Aporte g Lemzsmianta
Tachnoiogas Aocod Lifekhsaltt Capital KipJt
-8 & & & o
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Compara Compara Onine, Elige Seguro

Problema
Perfil Al Momento de QueneT COMPIal Un SEguUn, éxste poca nformacion, poca
Sector Sequios iranspafencia ¥y ninguna opcidn para poder comparardos de manes

Tipo de producto: Seqguros
Homire de Producto: Compara Ondng
Fecha de lanzamiento. 2009 Solucion

Personas on el equipa: 150+ }
Un markeiplace de seguros donde se poeda oblensr nformacidn
fidedigna, poder comperarlos y tener el mejor precio, asi shomando
dinero a nuestnos chentes para destinado a lo gue mas mporta

Paises Operacion:
Chile
Colombia Producto
sl Comparador de Sequros Onlens
Productios Operacion:
&  Seguro de Ao Mercado
s  Seguro de Viaje Actualmente e mercado se compone de 2 tipos de players: Por un
lado las companias y por obfo los comedores de seguro; ya sean
S0AS tradicionales o masives. Compara Online participa principalmente en
& Comparacién de olros el munddo dignal, compitiendo con playsrs masivos, banca y en
SequUIDs algunos casos, aseguradoras con wenta directa
Equipo / C-Level
Modelo de Negocio
Sahastidan Valin 2 modelos de negocio. Cometaje de seqguins y Generador de Leads
CEO para las compaiias de seguros.
Roadmap
Maria Sol Gonzak:z
Co0 Loe Smsamsidnty
Lanzamientol  dg Capital ADErTiary Apertura Desarrodio ¥
Comignzio Sories A-B-C Brail Colpmibiy Poténciar L
2 L L @ L
il i 2004 04 Hna ra i Fi
Mariano Trullengue 2018
CFO/CPO
indice de Gestién de Riesgo by InsurteChile
Ao - Proteccion de Datos
Contacto ; | Medoa e E " Gobiemo Corporativo
Mo
Maria Sol Gonzaler b ar— S  w Riesgo Regulatorio
@ PO ke 1 T CPTHE ey CEPTL - @
@ www.comparacaiine com Hap & 45 Integracitn y Escalabibdad

a Updated: 070172025
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Embed@

Perfil

Sector. Embedded insurance, Open
Insurance

Tipo de producto: Plugns, AP,
Mo-Code

Fecha de lanzamsento: 03-2022
Personas en el equipo; 11

Paises Operacidn:

Equipo / C-Level

|

Ignacio Ramirez Siva

ignacio@embed io
MMtps (Iwww embeds i

Updated: 20/11/2023

eho

Embedded Insurance. No Code. Simple

Problema

Para aseguradoras y cormedoras de seguros, ¢ proceso de habdiar fujos

de venla digiales es largo y cano, lo que no permite lanzar producios
innovadores de manera rapida.

En la misma deeccion, si plataformas digiales quiehen offecsl Seguros
para complementar su oferta o aumentar sus margenes, benen que
integrarse con aseguradoras o comedoras, o que &3 un proceso
complepo, dado que no &5 su core business o que simplemente no tenen
las capacidades

Seolucién

EmbedX permite a sseguradoras y oomedonas de seguros, asi oMo &
marcas, entregar expenencias 100% dighales y automatizadas de
manera rapida y eficiente

Producto

EmbedX ofrece una plataforma Saas enfocada en un ecosisiema de APs
¥ soluciones No-Code, incluyendo plugins en plataformas de e-commerce
yfhgos de wventa auloadministrados que permiten gque cualquier
stakeholder pueda relacionarse con 5us usuanos y distribuir productos de
seguros de manera automatizada.

Mercadao

Actualmente lEnsmos Presencey
principalmente en 3 paises, siendo chile
nUEStio Mayor mercado, creciendo 3x
en el uitimo ano, mientras gue Colombia
r!.ltnmtﬂarrmmnmﬂw-nm
con ciecimienio constante, siendo
chécumsento para & 2024

Modelo de Negocio

Muestro modelp de negocios es como  cualguier plalaforma
Software-as-a-Senice. Cobramos wn fee mensual por  cada
integracion/fiuio de venta lanzado a traves de nuestras solucionss

| ¥tz F 2 allab bt

Roadmap
Lanzambento/ | lenty  Lanzamisnts Lanzamisnto  Lanzamdento noewss
Ciomdenzo Cobsmibis Miéaica Pes harrambeatas ro-code
L L L ® L
Q2022 Nz G323 1172023 07024
fradce de Geabde de Hernpo by InaarieChle
a3 . Proteccion d¢ Duos
i :Hﬂ- ! - &
'-_i' P i Ey Rt
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PRy [ R |
MNovacon en verdad

Problema

El fraude en los sintesiras iImpacta a las Aseguradoras directamente en ks resultados
1Acnicos. Los procesos y sisiemas acluales —manuales, lemos y fragmentados =
impiden delectafos ¥ gestionar |as investigacionss & lemgpo. EL1o genera péndidas
millanarias, ung levads CArga OpeeTaiedd ¥ LS mala edperencis pars log :]-E-'lf'!;llrﬂljﬁ?
legitimas.

Solucidn

EMET360 pormite 4 los assguisdoras detectar fraude desde «f FHOL de forma
Juiriigica ¢ investigar muchod mas Snieelros, on mEnos emps Y e manera
airtematizadn, con mayed precision ¥ maenar carga operativa. Apicomes fecnoiagin
wWOrikclass Al para orquestar (odo & g sleccion de fraudes =
i | e n salo
AcEin infeligen s, BoS SO
pegocia fNedbles ¢ integeacidn con todos loe canales vy sletemos. Azl tu
Chige donde realmente apoits valor LBl rediltadeT Reduscidn o=
*CISHONES MLE ropadas ¥ continiies. ¥ Ung meshsd ExXpinencea 180t para &

COETHr parn n agegumadore. todo depiro e un enlorno o= wibema

GoEso de B HEAT

S CEMIUC GCEH COfN BEMgHITa]

HETCHTIEE
realae de

QETETRCEIn

Producio

La soducson opnbeen® endre olros  prohsct
Imelsgencia art Ticdal ¥A 520 0 Trawss O ©
donde necin & pracesn de sndlmis Modulog de
MOTOF OF SO0NNG YW PreofiZocesan, panés-s of COoOmirg
imeligente porn nnalisios, agentes &1 de ptencidn ol
Flupas - configurobles, Q08 v nmaligis GocuUm y
commicaciones. module de maditora y complance, y un integrador d

WS parn wesdar dokes &n llempo ral. Todo esio operandg d= farma naliva oon #]
S A SEAEE

idad de ree

1 i
P SRR U B SUS CATRSHES, SN

Mercado

Aciualmente oporamag o0 Chile y Argeniing, y
nos encontramos en pleno procesos de expansidn
cosrsercial hatia toada  Latinocamdsica. MNuesing
enloque modular ¥ noestras megracionss hstas
nas pEMmiten S2cmar rapdamenie &n mercafos
o Colombla. Pend v Méaco, donde &l froude y

1 dEsalgs phomlanos

iModelo de Negocio

Flexgble, mixto y escalable que combéna:
= Lbcomntias S5a%5 o on-premise, sequn s necesidsd dal clisnbs
Sentiod de Fnphimontacion ¢ sntegracion Con giak
- Modedo transaccional por caso o abono mensual, con
Revene Sharing en proyectos oon abmo meediblds o

Esie modelo nos permite adaplamos a assgursdoras de distinios Tamang

nivelss o digr lipacidn y enlogues opiratives

Roadmap

Indice de Gestion de Riesgo by InsurteChile
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> FINFAST

Perfil

Sector. Fintech, Insurtech
Tipo de producty: Plataforma de

Servicics Financieros

Mombre de Products. Finfastcom
Fecha de lanzamianio:

. 2011 Creacidn SAGR

. 2017 Spin-Off Digital

Parsonas en el equipo: 78

Paises Operacion:
L Chile
Productos Operacion:
L Garantias
- Facioring
®  Somros
Equipo / C-Level
Cristobal Brumetti J.
CEDQ & Co-Founder
- Ubramaor

o
9
3
e

Coo
hetlife
Contacto
Fernanda Vergara Lobos
& fvergara@finfast.com
@ www finfast.com
& Updated: Enero 2025

lvonne Troncoso Al
CPO
- Transhank

hMaria Lavandero 5.
CTO

- [med

Femanda Yergara L

“Plataforma digital de soluciones financieras. Todo lo que
necesita tu empresa en un solo lugar”

Problema

El mercado financiero tradicional s burgcrético y restrictivo, lo cual genera una
barrera de entrada para lodas aquellas empresas que no tienen suficiente
robustez econdmica. Esto genera dificultad a las  empeesas, espedalmente
PYMES, para resolver sus necesidades. Lo que termina provocando que tengan
que inmovilizar capital o pagar sobreprecio para acceder a scluciones
finencieras lentas que generan deficiencias en su capacidad de gestidn v
competiividad,

Solucion

La plataforma FinFast facilita o las empresas ¢ acceso a mejores soluciones
financieras, uganda la tecnologla para desarrollar los productos gue necesitan,
De manera que el usuarle pueda aulogestionardos en base a su propla
demanda, sin contratiempos. Ofrecemos la activacion de lneas de Garantias
para que & usuario pueda emitiflas 24/7. Ademis, puede administrar y ceder
sus facturas cuando requiera liquidez con nuestro Factoring ¥y acceder a una
pamilla de seguros pensados para suU empresa.

Producto

Plataforma digital all in one que permite &l usuanio la obtencidn de maltiples
productos financieros:

»  Garantias, mediante Cenificados de fanza (SAGR) y Pdlizas (Clas. Segung)

»  Factoring

= Sequros, desde COVID hagta Todo riesgo de construcchon.

Mercado

Actualmente estamos presentes en el mercado

chileno, pero con proyecciones de
imemacionalizar nusstro madelo de negocio en

el mediano plaze. o
+ 13,000 Cliente Activos

+ 186,000 Operaciones

+ USD S480 MM Cartera Histdrica

Modelo de Negocio

La plataforma genera una evaluacidn de riesgo intema automatica 100%
omdine, que le asigna una linea de Garantia y Factoring al cliente en base a un
modelo de suscripcion de riesgo paramétrico. El cual utiliza matrices
multivariables y va aprendiendo de su propia experiencia,

»  Muestros ingresos provienen de la emision de los cenificados de fianza
emitidos por la SAGR, diferencla de precio del factoraje y comisiones de
sequros intermediados.

Roadmap

Creackin

hukaval SPIN-OFF: Alranza Renla Inicha Actividades Carredara
SAGR Proyecta Digital Miacional Facloring de Sequros
20 2007 2010 22 2022

Indice de Gestidn de Riesge by InsurteChile
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£ Digital

Perfil

Sector: Insiance

Tipo de producte: Servicios de
desnriolio de soltwane

Nombre de Producto: Plataforma
Omnécanal Fieefly Digital

Fecha de lanzamienta: Enero 2022
Parsonas en el equipo: 7

Paises Operacion:
# Pem
Productos Operacion:
»  Plataforma Omnicanal
Firefly Digital
s Agentes Inteligentes para
capacitacion de asesores
con A

#  Supervizor Virtual con 1A
Equipo / C-Level

Armando Mejia

CED

Lider visionio en
transfanmaciin digital y
omnicanalidad, con amplia
eupeiencis en L innovacidn de
inaddelon codnerciales v ln
TPt 0 o Lo peoaduciividad

Elder ¥ana
CTo
Prafeshanal en Clencins de la

Companncida, con 15 aflos de
EgpaeriEncia en el desanolio de

corna GTO & imphemendnnado
poluckones nnoyvadicras e A

Suszana Jesus

Progect Manages
Profesions en marketing con
expetiencia ¢n e nector
asequrnded ¥ tecnckagia
expecinlizadn en ssimieging
innondorss v geElion ofeciha

Contacto
Armande Mejia
@ armandomejia@fnefly.pe
@ firefby. pe
®

Upciated: 05-12-24

Eecnologin, desincanda en robes

Tecnologia que transforma los canales de
distribucién

Problema

A pesar de ka digializacidn, las aseguradoras no han logrado mejoda
significativamente ta productividad ni la eficiencia de sus canales de
distribascidn,

Solucién

El medelo Omani Asesor de Firefly Digital, reinventa la interaccion entre
asgsores y clhentes mediante herramientas digitales quee conectan os
mindkas lisico y digital, optimizando o ciclo de ventas y personalizando
ta expeniencia del clente.

Hesultades comprobados: Implementado en La Positiva Seguros, ¢
mdletn logrd: 5% de incremento de productividad.

Producto

Activos Digitales de la Plataforma;
¢ Appdel asesor
o Sitooweh del asesor
- Plataforma de adminisirscidn weab

Mercado

El modelo estd dingido a companias de sequros y empresas con fuerza
dhx ventas que buscan meporar la productividad v adaptarse al entormno
digital.

Mercado objetive primario: 700 a 750 compafiias de sequros en
América Lating,

Mercado objetive secundario: compaliias asequradoras de Ewropa,
Estados Unsdos v Asia, asimismo e modelo e5 adaptable a olras
industrias,

Modelo de Negocio

Platatorma onmicanal B28 con mplementacion mmicial y fee mensual
ajustado seqgun o numero de wsvarios, enfocada en mejorar 18
productividad de los equipos comerciales.

Roadmap
e pnen: d
Grupo Laureate ~ Canadores
Lanzambentio Cazo de = g f -~ '
et Mapfre Insurtech . Coldomiia
rmeodela ; - " s Billilo

omni asesor  La Positiva % el %  Chille

L] L] ] L] ®

2022 2023 2054 2024 ¥ T
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Perfil
Sector: Seguros

Tipo de producto: Pdizas de garantia
Mombre de Producto: Pélizas de

Garantia

Fecha de lanzamienteo: Julic 2019
Personas en el equipo: 10 FTE

Paises Operacion:

& Chille

Productos Operacion:

- Seriedad de la Olerta

= Fiel Cumplimiento de Contrato
- Correcto Uso de Anticipo

- Correcta ejecucidn de obra

Equipo / C-Level

=

Marcelo Rubio
Director y Gerente-
General Grupe Insures

uoP
MBI U

Eduardo Riguelme
Director y Gerente
General Insunexd fe

USACH
RC LA

Maria Gabriela Redriguez
Jefe Comercial

UAH Venezuela

Andrea Parez
s |. Gerante de Tecnobogia

ORT Uruguay

Maria Gabriela Rodriguez

Mariagabricia. rodriguezigrupoinsures, ol

wiww garantiasegura.cl

Updated: 19,07.2023

Todo Fluye con
Garantia Segura

Problema

M momenio de pestionar pdiizaes di garantia los clientes debian realizar gestiones de
manera presencial, como por ejempla, presentar dooumentacidn Bnanclera, firmar
pagands, inmenilizar capital, usar Hneas de crbdito; gestiones gue peneraban inbereses y
costos de emisidn, sin contar con Ly dificultad avmentada que presentaba este mismao
tramite para chentes sin access al mercado de pdlizas de garantia,

Solucian

Gestitn 100% Online e pdlizas de garantias a travs de una plataforma, con emisian
inmedinbn 247, din irhnsted fi requefimisntod, mo utiliza lines de erddita, Ai neceditan
pagands o confragarantias, todo estoen un sobo lugar wew. garantiaseguracl

Producto

Platafomma digital que ermite en linea, pdlizas de garantia para Mercado Pablico,
cuyn objetivo e respaldar a las peguenas y medianis empresas que buscan
codwertirse on proveddores del Estado, storgdndoles acoesd én tiemps meal a
patizas de garantia, de Seriedad de la Oferta y Fiel Cumplimiento de Contrate,
Correcto Uso de Anticipos y Correcta Ejecucidn de Obra, de manera facil, rdpéda,
Sefura y Con céro burocracia,

A partic de Diciembre de 2021 se amplia el concepte para ofrecer servicios
financiercs digitales a Pymes, comg: Pélizas para Mercado Privado, seguros,
entre atros.

Mercada

Todas aguellas entidades que  requleran
piiEas di garamia, tants persenas Aaturales
comen jundicas v estatades o privadas.

Liv plataforma cuenta con + 10000 clientes y
+ 14000 usuarios, posiclondndose comp Enas
de los ecosistemas digitales de Pymes mds
disraptieg del dltimo tiempe en ¢l morcado de
las Insuntech lecales y dela regidn

Modelo de negocio

Gestidn 100% Online de pdlizas de garantia, con lineas de garantia de UF
5.000 por clente, no utiliza lingas de crédito nd capital financiero, no genera
intereses mi Costos de emiskin, page en linca por Webpay v o5 un producto
aprobado por tedas las instituciones estatales.

dmap Contolidacedn del
et Chiliv,
Lanzamaerin : Apestura en otras
Ingoporacidnde Inkegracion de 2 entidades pubiicas
Compadiss de Prodierbos de | Cesiles, Sertated]
Bt Garantia y modulo Mejoras onla
Platuforma 0E  detratodirecte 20ER  peopuestade walor, 3024
L L L J ® L] L ]
e Ex Ik L aram
Oiptimizacion Irtagraice de I
: il
2013 Werisdn Ml r o S el L - Im;ﬂ;:lms
A'F':?:'ﬁ:lu{b"m Datos evaluacion
Ve ¥ PuscipiGn
Corfa, aurbomdtics, odras
majoras UK
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insdrama

Parfil

Lecton; Seguros

Tipa de producto: Emmbeded inivrance
HMombere de Producto: Segero Mbvil
Fecha de lanzamsentc: 200
Personas on of egeipoc +80

gg;gsé

& B & &

Productos Operaciin:
*  Seguro Celular
*  Seguro Laplop
#  Seguro Multdapositive
®  Spguros para bienes fisicos
*  Extonsidn de garantia
& Seguio Scooter

Eqpipo & C-Levadl
_

Stefano de Liguoro
CED Glabal

20 aflors en Forich tnaurance
cama der de Partheribeps 5
Feirgocion Digtabes

Sergic Balsa

Director Técnico,
Estrategia ¥ Crecimisnto
& Fundadcr

CFO B OO0 ah AbSnes
BanCuitgaros. Oparade «15
ahzs e b incatrla de
wpros

AHredo Lavanchy
CEO Chile y Perd

# 1} 3o Ewparacia e

s tor Legunos s
Caprente Gaotarsl Aot
Cluly Chils y Garante
Comereal y Gahents eyl
P, Diagaeds MOHC

Contacto

Aredo Lavanchy
BT T
B ppac/ Sosueama com/fel/el
& usdstes marso 2013

“Expertos en proteger todo lo que te importa™

Problema
Los peoducton tecnoligicos como telfloncs, computadoras y  obros
drpostives o beones ettdn oxpuetios 8 relgos comtantes, como dafos, robo
o falios técnecos. Nueitra propueita ateguradors permite lievar programas de
prodeccida y extensidn de Garantls de forma digital, sin franguicias nd
deducibles.

solucion
En Insurama, ofrecemes una sohscsdn innovadors medante sepuros digiales
gue permeten asegurar biones tecnoldgicos y fsicos de mangra sencills,
accesible y personalicada. Nuestra tecnologi permite embeber nuestras
soluciones en cualopeer partner, fetaller, detribeidor o senvcio a trineds de la
tecnologla

Producte

Seguios pars eehviares, laptops, tablets, Watch, SmantTV ¥y consolas.
masscabes, bicicletas, zapatillas, paneles y cargadores solares.
Programgs de Garantias Extendidas para cualguier bien fisico.
Addont: wallet, bateria, scceiornos ¥ cyberproteccibn.

Mercado

INEUTIME B10d pIETEnTe BN v #a

geografias con foco en LATAM, i G

México y Espaia —_—
.

Modelo de Hegocio
Olrecemos progiamat de seguics deruptings end o end, con cuakgueer tipo

de integracsin con ¢l partner y aportando valor ahadido real con altas wasas
de attach y satisfaccidn.

Roadmap
[p—— s e s Lt St em g Pap—— e 1 ey
[rera—y .. i iy [—— " W
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Data drivies valua.

Paises Operacion:

Productos Operacion:

Equipo [ C-Level

Contacto

Rodrigo Lok

FEl

“Transformemos juntos el futuro, con la data de tu auto
conectado, haciendolo mas seguro, mas sustentable y mas
eliciente”

Problema

Lat pilasts de segurcd iradconalot, Donon BN GO0 olevadd on Amdnda Latng,
provncando qui un TIPS de ks dusfior di vehiculad, RO Cutnlen con seguiod do suto,
alociando L inclaedn Bnpacors. En EE.UU. o segmento de poguetas fotas (SN ded
morcads total] et wn wegmento sctualments tubreprotentads pod lis solecones do
gpiretiln de flotas tradicionalss y complas. Donds 0 v una bags penptraciin de
techclogia pacs sbencerds y donde ko duehod de pequetiad Roted pagen ks mames
valones (elevackosd cue Loy fotes grandes. Aderrda, tarto ko dusdod de vehsoulos com
de fotas, iy teonien widbsbdad del fmpacto de s hibetos de manepd, o nCentvos
Pl Frepprarion.

Soluckon

Jooycar orea un un eoTEseng mpulado por loT, cuyo objetivo e ofrecer 2 los
propeotanos de vehinuios y Botss pogueiias una mesor cobertura de SoQuNGs. MEnons
peecs de manbbnmeinto y fipuestos, M Bempo qot meped b segundad &l ayedar 8
ks personat & mopocad sus hdbitos de conductidn. A trawis de b tecnclogia lol,
Jooycar transiorma los seguros de wehioulo preemdandd 3 Queines maneian mege y
criea un doftvwane eapeicifien pads pedquetad y mediansd fotss gue les perrete & Sl
cleprites Bumectss 3 eboencs y seguidad en la forma en que e conduten ws
wirhiculos

Producto

T p ,

Smart Suite ntegrada y modular gue permite o desplegus de segunes basedos en o

a ks de techoloniy kT, entregands wna peopuesia diferenciadors desds L

experiencia de sulo-conpciado a conduciones en Latnoamdnica. Mussto enfogue o3 la

e E0n e wakie

*  Aseguradora: SensCus onentados 4 mejorar mntabiladad, gestrdn de data. nesgo y
Aanapatng g & Urvls de sobeiones ponts & puonts

*  LUsugrio Final: macinaco virtual, batevia, scoring, otroe

segmanto do poquiadias y medienass empresas on Estados Unidos, pesrmetepncio alcanzas
et en eboenta y sequeded de conducein & ek de teonologra loT y una

OEpETETICED Ch LD SUeTIOE
Mercado

Actupdmente Jooycar estd presente en el mercado Latmoarmdnicans en Chille, Moo,

P, sbermbs de Estados Unados con su softeare de gestidn de Rotes (SME) Fleste

¥

* Lineas comerciales: Presonca en Estados Uridos y Mésoco. Endogue B2C (EELAR,

B2AAC (Méxkto & tranvés die Chiadiiaa). Prdosmamente, B2AC (MG
- &Eﬂpﬂrm:uiﬂ:ﬁmrmﬂﬂi&j?cﬂ.&ﬂmﬂ?hmm
Modelo de negocio
El models de megoco de Jooycar mdita on gEnpsd ingreios &N
modabkdsd Sash recasdado 8 traves de sseguradonas (BEB), pegueias
flotss [BESME) y uriuarsos de vehioulos partatulsnes (B2B20)

Raoadmas LB B Pt g T
P S Eapammacn 4 AL o i can Tmtai i
L Wt Lapital it AT Wiy il p Fpemmna e
el b L - Craduta paGlabtims L
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& KLIMBER

LA INFRAESTRUCTURA DIGITAL DE
SEGUROS LIDER EN LATINOAMERICA.

QUE HACEMDS

Klimber es la insurtech lider en América Latina,  Creams i infrasatructura do seguros mis svanzada de la regidn,
integrando Vida, Salud y PAC an scosistemas digitales,
experta en distribucion digital de seguros Sl s Mgty et KOt S

embebidos.
Nugstras soluciones incluyen:

Com tocroicgia propea, AP miograbies. y on akansa com MetLide,

Prrushpniiad i 050 Iobor o sodiilel, el LieTatel Srbagiar Siee B i = APt Quickalart Btgracdn bgi v &0 Prcoiones.

reasegur sdoras con kol prncpales ecosiatomas digitabes oo + Kimbar Customer Experience (KCX): cxporencas dotaes v

fintoch, redad, movicaed i ONEPPLEnimAINtD — NGQPENG0 SAQUROS &N 513 ﬂﬂiﬂuﬂﬂmmrwﬂ:ﬂt

PAATAfDrTAS y AArIANGT 1 mADNeS O LSINDS 60 regen = W Fmr mﬂﬁ: geabin nisigente.
compiptaments adomatizade

830 & e @ =

:95% +16MM +600MM Presencia Regional Certificaciones

268 ket ke e palah e e e Ayperiing, Brandl, (abe, Moo, Unaguey P Dol A0 - oy el
ST 0 LaSircarmbrica rastra Secrokogh i r— 8 abgurving SOC 3

sirpmes  ifoed ﬁ:‘nbdfa. C6EANK Bl Lverpool

Seguros AP risgradoy Frograa risgral de regrss *T prodecion s, Sesgaro vy = aivaTo
B vape, | il ce o e Sbmertal Eriabimd ki = Criuis i i e Bt
Moo Faratta
O3 L Ao
Doos Egmniza  ticketmaster  eventim® fTaanedo =1 BancoEstadp
o' -l L Scar
S Mo Show, QuE [P B O ST POBGTRCEY OF BSQLPTE OF Pty e ST & A
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LIQUIDACION DE SINIESTROS HASTA

100% AUTOMATIZADA
LISA “Usar la tecnologia para convertir tu equipo de
nsurtech siniestro en ejecutivos expertos”

Perfil
Sector: Inswance & Bank
Tipoe de producis: Saal PROBLEMA

- Las asequradoras aun cuenlan con muchos procesos manuales y poco
Wamihes de Pvoducta: LISA Clalme eficientes, que les generan altos coslos opefacionales y les impiden
Fecha de lanzamiento. Mayo 2019 gestionar los siniestros de la manera répida, simple y transparente que
Personas en ol equips: 30 FTE SUS AsEqURes engen

s  Argentina

A través del uso de Inlebgencia Artilicaal para ls capiira de evdencia y la

=  Bolivia automatizacidn de fas regias de negocio, LISA optimiza la gestion de
Chile sinlestros y devuelve a las compafias of contred de sus procesos ala ver
que les ayuda a reducir costos, mejorar su eficiencia y brindar un

=  Colombia servicio mejor y mas empatico a sus asegurados. Muchos de los clentes
»  Guatemals de LISA han slcenzado niveles de sutomatizecion cercamos al BO%,
% México gracias a nuesta avanzada tecnologia de lectura, muy superior a la del
resto de la industria (25%)
&« [Pema
Productos Operacidn: PRODUCTO

i LISA Claimns &5 una plataforms  en s nube NO-CODELOW-CODE. con
SOAP/SOAT tecnologia de vanguandia que permite una lolal integracion al core de la
vida compaiiia a8 trevés de APls vy microsenvicios, Nuestno producto extras
tods s infformacion relevante para of procesameenio de un sniestro y

S e luego aplica reglas de negocios definidas por lss asequradoras. Asi, se
Hogar logra una automatizacion end-ioend, es decir desde la recepddn hasts
BancaSeguros la hguidacion del siniestro.

* Ealacndn modhlar
Eguipo / C-1 i * Liguadacsin de smiestnos en 5 min
¢ Plpara andkus de Resgo (& Fraude)
Esteban izama, CEO * Comunicacién 360° en Sempo real L
17 ifos d eperencl
(100 sapurns)
»  Head of Performance
= - ook M agernent {CROH
MERCADO

Actusimente operamos en el mencado de LATAM

Carbos Tejera, CTO

MODELD DE NEGOCID
mt"“" =~ LiSA Chms se vende en un modo 5345 de suscripcion mensual con una
s Fraud Manager estralegia de precios por conlgumcin de cada producto/mmo ¥ uego
% Propect Wisnsgsrent o cagn de reclamachin procesado por mes
w Chietip Speiaaling
Contacto ROADMAP
Elm h-'rI s ey L eyarriarmeer s G praedcrry Stk Epeanrvi i
Cvpeer e howiey USTH2 5 M weveatign Chamspsom bep LATAM
) salesgilmanaurtech com ® ® ® o—
ﬁ v lrsuriech coim May Mar Abr Sept
E Updated: Sept 2073 20149 i LE 2073 Fo U]
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mediclic

jLo hacemos bien!
Perfil
Sector Fecha de lanzamiento
Salud y tecnologia 201
Tipo de producio Personas en el equipo
Pistaforma de &l
tedemediina

Paises Operacion
* Chile * México

Productos Operacion

& Videoconsultas con mus de 30 especialaiades,
disponibles 365 dias al afo 2477

& Programa de pacientes cronicos

* Programa de vida saludable

» Medicién de signos vitales desoe smarnphone
s Integracién y personalizacidn white labei

= Asistentes virtuales con Inteligendia
artificiak mésoo, legal finandiero, enine oiros

= Aplicacidn propia disponible para i05 y
Andiroid con 4.8 estrelle

Equipo / C-Level

Nombre y apellido: Dansel Silberman
Puesto: Co-Founder/CED
* Referencias: Fms. Manager en
Booz Alen, Director en PepsiCo
= Referencias: MEA from WIT
Shouen Schood of Monagemen

MNombre y apellido: Sslomon Smions
Puesto; Co-FownderiCPD
# Referencias: Fmr. Team Lead
= Referencias: MEA from HES,
Dusal MS¢ from UPenn

Nombre y apellido: jeiiia Rodas
Puesto: CO0
#= Referencias: Lider de proyedios
* Referencias: IE Business School

Contacto

Nombre y apellide  Corren electrénico
jrssica Rodas jrodasmediche ol
Pagina web Fecha de actualizacién
wwvawLmiedichic.cl £ 20 de noveembne de 024
wearamiedichicmo

Telemedicina innovadora para aseguradoras:
eficiencia, inmediatez y satisfaccion.

Problema
Lim meguradon s enfrentan alton 0oslos y aturaciin debido 3 L demanda, mmspnire
bk asepuraios lafan Con Wrgas esperan y bl satilstosdn en su stendsdn médaa

Solucion

Medschs conedia a mddos y parentes & travis oo una phataforma diptal acoesible
deude smustphones y (ompitadores, offedendn videoonsultas mmedatas oon
dodtones Al y ms oo 30 eipecabdades. Advnds. ncluye reportes
caprrialiradion, peogl A Bara pACETEES ordnaton y vida waludable, y planet
personalizados, Tod deuiado pars agregar walor 3 Cada Boo de pobladiin,

Producto

Muestros productios Qurmplen 0on estrictas nonmas de seguridad de informagidn
IS AROULINOS B INbEET A0S 0N M SIStemas de ruesiros Chentes via APy
Uil e Las et rameirias que s ernmpielas reguictan. Kigunos de elios son:
Plataforma de telemedbting con sendidn de Medcing general o instante. s=n
riebirva de cilla, Mis dé 30 espetiabdades con agendamiento prev
Aplicacidn propia deipomible para 105 y Andnoed don b mepor calificadidn del
o

Portalll pera acceder 3 informarsie y exadTicas ded senvicin por paste de fos
L b

Medickén de signos vitakes a travks de smanphone

Mercado B Chile 30% 0 México 20%%

Madelo de negocio

CRenDbE: sepuracara o LATAM
Oferta: beiemedifing pasa sténdion geneval y eipetialirads, integraciin oon
Prodeied mbernos y herrameenlas (eonoldpices avanzadan
Ingrese Eoendias i sarsripoones

Roadmap

2om 204 2016 20020

Lanzameserdos ((0n 13 2ol de [ Expaeisin Expusieiain Creuruenios ded
CUPETRTL LS BN DEhemaOiCna] 3 Kbt & Pl S00% en EaCtragicn

® & -

u Actualidad amplisciin en LATAM, con enfaus en vdeod oniuites. Germsdss ¢
iminalpe Lot s PCriices oam L mdicides de ignos visled detde Smariphone.

Puntaje IGR o 2 Protecoadin de Datos
il E e Gty L L
- = it Gobatrng Corporatho
o IR0 by E Mg =
Insurted hile o Bao 2 Medio T Riespo Reputsono
- 9

o Irdegratn y E4ealabduaiad




Sector; Seguros

Tipo de producto: Platalorma WED
Hombie de Producio: Wi Portal
Seguro

Fecha de lanramiento: Junss 2020
Personas en o eguipod

= PYME

Seguros oblgatorios
Sequros de Saked

Equipo / C-Level

Susan De Raadt Hadik
CED

Ingenienc Comencial UC
Ex Geventls Gensaral

Luis Alberio Costabal W
Gerente de
Operaciones

Ingeniero comercial
Gerente Tecnico

|

Susan De Rasdt Hadik
B
W Mipotalsegune. com
Updated: enero 2025

o

MI PORTAL SEGURO ES LA NUEVA FORMA DE
ADMINISTRAR TUS SEGUROS

Problema

La manera de comprar y administrar los seguros o5 la misma que hace
30 afios. Mercado estancado en ¢l pasado,

Exisie asimetnia de informacion entre clientes y aseguiadorss. E] uso de
wvocabularko complicado, contratos extensos, falta de opciones y de
acceso directo ol mercado generan una relacion distante y de
desconfianza

Selucién

Integracidn de lod ecosiglemas donds participan las empresas v las
compafizs de seguros, en wn Portad tnkco, MPS

’mﬂ
‘MImmwm
.Gﬂﬂwaﬁia:deﬂqmﬁ

Producta

MPS eg un askctente virtual que 5 traves de una Plataforma pemmits
gestionar todos kos seguros de Una empresa ¥ sus oolaboradones, Sin
co3to, simple y ransparenie.

B B &

Costpaar [ Bl

Facrin cosw o e 5 S Tl B (PAUERY TR O LT Praic el o I SR §
el S WpeTTE Omd WorTEm ¥ o - ._-_ ol e W .-'t.- . -
AR h e e

Vliille o

e A v . el

e S TE
“ﬂ'l:ﬂﬂ @ L LR
°@ o
m LD UL ST S
i Ve
Maodelo de negocio

Ingresos por comisiones sobre Lis venias de seguro

E,irr.p.-mﬁu @ Ingresos Markel Place
Roadmap
Lanzambents) Productos Entegres o
Combsnra On Line Compafias
[ ] ® L
e e | T i g AFH02S
indice ge Gesisdn oo esgo by nmaarteChile
Al & Frotecca3n oe Datod
| i S o
5 ) E Gk Corpar sbieh
i . 3 Parsge Roguiatins
[y B ingrpgsin y IEicalabeliciad




() Smart

Tecratogis

TR0 O FRODUCTD
Fatatorma de control de reps val

NOMBSE DT FRODUCTD
SATCAPS SADERS SACSEVE

FERSOMAL [N EL EOURPOr

DoUED § C-UIVEL

Tomds Echaveguren M.

Updnted: O7-01- 2005

Reducimos el riesgo vial en
el transporte via carretera.

Probloma

Los accidentes de trinsito y sus efectos en la vida de las personas, ol medio
ambéentey la economia mundial.

La soluciones actuales son insuficientes para detectar y mitigar operaciones y
conductas de riesgo precursoras de accidentes viales.

SO0

Plataforma de procesamiento remolo con sensorizacion espedifica a bordo de
wehiculos que estima y mitiga el resgo de un sistema vial considerando el
conductor, e wvehiculo y la infraestructura. De forma nowedosa genera
informacion de valor para disminuir ef riesgo vial en la operacidn de sistemas de
transporte de carga y pasajeros via carretera.

Portafolio de Productos

SATCAP® g5 una plataforma de procesamiento remota con sensores vehiculares

caracteristicas del vehiculo y el disefio vial. Provee informacion valiosa para
reducir el riesgo de accidentes en la operacion del transporte de canga y
pasajeros.

SADER® es un procedimiento y herramienta computacional que evalda los
factores de riesgo de accidente asociados al disefio y 1a mantencidn wvial.
SACSEV® &5 un SAAS de datos vehiculares que gestiona el riesgo vial de las flotas
alimentado por los sensores de chenties.

Maroaio

Dperamos en Chile y buscamos expancion en la regidn.

Maodeko 08 negocin

La plataforma e< B28 y considera una suscripeidn mensual.

Roadmap
(" ms ( a {
s .ok ] ] LY .
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nask

Sector. Snsurlech Splataforma #5259
Sseguios embebelos Sopen Msuranos

Producto: Plataforma de distribuciin
de seguros

Fecha de lanzamiento: Sept 2024

Personas en el equipo; 54

IChl
& Ménco (niciando operacikin)

Wiesaln regecnal

¢ Flataiorma para Compafilas
de Seguros, Comedores v
CpOnNSors
Plataforma de seguros
e DS

Solucsones front-end

Arturo Fuenzalida
Co-Fundadar y CEO
e AlG, Zunch Beiferfly

Ricardo San Martin
Co-Fundador y CRO
s AlG, Zunch, Betiermy

Ignacio Larrain
Co-Fundador y CTONCPO

« Banco BCI, Mach

Ricardo San Martin
rsanmarindDnask ol
wae sk ol

Updated: marzo 2025

S

El partner de distribucion digital
para el mercado asegurador.

Problema:

Hoy las aseguradoras y distribuidores de seguros no encuentran
S0CI05 Capaces de apoyarkos en lliegar a sus clientes de fornma
simple. rapida y efectiva.

Solucion:

Plataforma de distribucidn para potenciar Aseguradoras y otros
actores de la industria en la mejora dramatica del time-to-market
{meses 3 semanas) para ¢ lanzameenlo de nuevas productos,
SEgmEentos o expenencias

Esto, a partir de un concamiento profundo del mercado, una
solucidn flexible y entregando una experiencia superior.

Producto y Mercado:

Para Compaifiias de Seguros:

>oluciones end-to-end gue reducen &l tiempo de llegada al
mercado, permitiendo realizar pruebas a bajo costo y mejorar la
experiendd del usuano.

+ ACCESO a NUEVOos canales y segmentos.

= Mayor valor del ciclo de vida de los productos

= Mejor conocimiento del cliente.

Para Distribuidores de Segures {Inst. Financieras, Corredores de
Seguros, 5aas y Plataformasl:

Dptimizacion de la rentabilidad del portafiolio mediante el acceso
simple a productos personalizados.

« Wueva fuente de INEresos.

= Mayor atraccion y hidelizacion de clientes

= Diferenciacidn ¥y una propuesta de valor mas robusta

Modelo de Negocio:

Hee mensual por producto habiitado en la platalorma

Fee por prima recaudada

Hitos relevantes:

Frimeros
Lanzamiento clentes Lanzamiento Lanzambenio
Discovery Mask corporatives  plataforma  internacional
= ) Fo L) o
T " ke L) (=]
[ g, ] LD fHCEmibine TG AROARD
2004 2024 Pl Fa 41 F 2025
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Perfil

Sector: Seguios

Tipo de producto: Senvicio web
Hombre de Producto: Noowvo
Fecha de lanzamiento: marmo 2022
Pessonas en of equipo: B

Paises Operacion:
s Chile

Equipo / C-Level
. B Rodrigo Morsles
Gerente General

Abvaro Wrobbel
Gerente Comerncial

Jorgpe Mbeding
Getents T1

Contacto

Jorge Meding
2 Jorge medina@noovo ol

Wi niocrin, of

® Updated dic2024

Noovo ganamos todos

Problema

Escoser de alternativas para incrementar Ngresos que o fegulenan
conccEmientos especializados y que permitan un hotanko flexible

Solucion

Mueva fuenie de ingresos para los hogares en conjunio ©On una
optimizacidn del pago que reslizan aclusimente por algunos de los
pioductos o senicios que ya benen contratados, aumeniando e nivel de
competencia actual

Producto
Portal web gue permite realizar o proceso de recomendacidn de manera

amigable, sencilla & mtuitive reciblendo recompensas en efective por
cada recomendacion efectiva.

= Chile 100%
[

Modelo de Negocio

Ventas por recomendackin con disinbucion de genancias con los
recormendadores

Roadmap
o - Piloto Web App :nmlqlmm
L L L ®
Dac-21 Mias-22 Sep-2d Dac-24
Indice de Gestion dé Riesgo by InsurteChile
Ao = Proteccon de Datos
< [T RS =
E E Gobamg Corporatvg
E Baio & e E Riesgo Fegulalons
[T = integrackin ¥ Excalsbiidad




pawer.

Perfil
Sechor: Insurtech / Petiech

Tipo de producto; SaasS
Mombre de Producto: Pawer
Fecha de lanzamiento: Julia 2022

Personas en el equipo: 7

Palses Operacidn:
«  Chile (HT)

«  Perd

Productos Operacidn:

=  Planes de asistencias para
companias de seguro ¥ ofras
empresas

«  Seguros de Mazcolas

COrporativos

Equipo / C-Level
Guillermo Diaz
CED

hitpe:fwww Hnkedin, com
{inguillermodiaz,

Macarena Rodriguez

CFO
httpswww linkedin.com
/in/macarenarodriguezs/

Juan Pablo Martinez
CTO

hitps.ifwww linkedin.com
/Injpablomartinez/

Contacto
Guillermo Diaz

@ guillermo@Eeamospawer.com
https.fwww somospawer.com/

Updated: Mayo 2025

Mucho mdas que un seguro de mascotas *;

Problema
Las mascotas son [0z neevos hijos

Los servicips veterinarios son caros (solo existe salud privada) v las
coberturas que ofrecen las empresas son deficientes

Solucién

Pawer 5 mucho méas que un seguro, 88 un ecosisterna de bienestar para
mascotas

Con Pawer los futores pueden reembolsor sus gastos veterinaros en
clinlca de libre elecciin) con una experiencia 100% digital, que incluye una
ficha médica con recordatorios, televeterinaria, coberturas médicas v la
opcidn de apadrinar mascotas abandonadas

Producto

(1) Asistencias de mascotas para patenclar todo tipd de Seguis y otros
productos

{2) Flanes de salud de mascotas corporativos, como un beneficio para los
colaboradares de los cmpresas ¥ us neeovs hijos

Mercado g

+200 millones de mascotas equivalente aun
mercado de USD 520,000 millones en Latam
y USD 5500 bilons al 2030 (warld wide)

Objetive: Ser la plataforma lider de salud
para mascotas en el muendo

Modelo de Negocio

+ B2B: Empresas coniratar Pawer como beneficlo para- colaboradores

- B2B2C: Aseguradoras ¥ oiras empresas integran Pawer como
platatorma y servicio de asistencia dentro de sus productos

= B2C: Usuarios finales contratan Pawer directo o wia partners

Roadmap

@ @ & &
Lanzamient Aperiura Expansidn reghonal Crechmionto
& Canal B28 y breakewen Chile, Peni y México

Flanes B2C

indice de Gestidn de Riesgo by nsurteChile

el % as Proteccitn de Datos
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J

PlexoTech

Perfil
Sector: Beguios

Tipo de producto: Soluciones digitales
¥ Azesoria de Procesos,

MNombre de Producto: PlexaTech
Fecha de lanzamiento: NOV 2022
Personas en el equipa: 30

Paises Operacidn:
#  Chile
s Colombila (iniciando)

Productas Operacidn:

»  Emisidn de Pdlizas

#  Enrolamicnto 100°% digital

#  Generacidn de Cobwanzas y control
de Recaudacidn

- Liguidacidn robotizada de
Sinkestros
Dashboards de control
Gestion de Riesgos

Equipnfc -Level

Integramos para simplificar

Problema

Industria de Seguros de Vida, Salud y Generales poco automatizada, con
exceso de burocracia ¥ procesos complejos para los usuarios fimales:
Falta de arientacién hacia el asegurada.

e

Solucion

Imphemnentar una ransformacian digital gradual dentro de las Compadlifas
de Seqguras, Cormedores (Intermediarics) y Prestadores de Salud.

Digitalizar sistemas de procesamiento de data para mejorar SLAs v bograr
mayores niveles de satisfaccidn en usuarnios.

Optimizar costos operacionales para rentabilizar las lineas de negocio
tanto en Compafiiaz como en Comedoras.

Gestionar la salud de los asegurados para mejorar o resultado de las
empresas desde el colaborades.
Modelo de negocio

Asesoria de Procesos: Andlisiz de la disgramacidn de la linea de
produscian EZE, levantamiento de mejoraz y procesos optimizables.

BPO: Operacidn digitalizada integrada o Stand Alone de la Linea de
Megockos Completa en plataforma PlexoTech optimizando - con La mayor
flexibilidad del mercado - costos, tiempo, calidad de senvicio y KPls de
cara al asegurado final. Oplimizacitn del proceso E2E.

Tecnologia: Venta CORE de Seguros SACS incluyendo la implementacidn,

. Marcelo Diaz P mantencidn y actualizacidn en el tiempo. Desarrollo de sistemas v
Chalrman. Strat.& Foundes aplicativos customizados segln necesidades de cada cliente.
L""mm Gestién de Riesgo: Control de siniestralidad mediante el uso de
:" " Dashboards e implementacidn de medidas ad-hoc basados en los grupos
A, AJG, AETHA deriesgo poblacional de cada empresa (creacidn de convenios, planes de
Mauricio Bichon L. implementacian, trabajo conjunto con laboratorios para e tratamiento de
ot crdnicos, coaching de allo nivel; soporte y recrientacion de las iniciativas
SELLIT & bouter de RRHH en las distintas industrias).
We Work IT
MetLife Chile, Ented
Foco actual Fooo 2025 - 2026
Carla Orlandi L.
Wﬂ, RRHH & FI:II.I'IdEI’ s TR T IR
= Life Consulting Group A STADORLS SALLD
= Mellife, vida Sscurity.
Comsoncha, Zurch e
Guillermio Walleer Ll
Gerente de Tecnologla
4 - InfoWWalker Lida
: - Continental, Anduezs w Croaclén Iniciando
""’.“.’ 2 e ™2 poegioc
INICIOS w mc:iu ingenlezis Lida, Carters sctiva D 5EiEpte
’ Fernando Seelmann il OPCEOIONES con 4 clienles  SOrpoTatlive
_  Gerente Desarrinformitico Life Consulting Errviciog corporativos.
- ImfoWalker Lida Growp & WIATT PlewaTech Chile
Continental, Andueza Spa
Induce de Gesoon de Hiesga by InsurieChile
Contacto
Carla Odandi wan Proneccad g Dot
(&) eatla.otandi@plexotech.cl E QR ig Gokaberms Corporabvg
@ www.plexotech.cl - g 0 oy Ei Py Rpsuionic
® Updates: Enero 2024 gd e ool aconce e 75




QuePlan.cl

Perfil

Sector. Insurtech

Tipe de producto: Marketplace
Hombre de Producto: QuePlan.cl
Fecha de lanzaméento: Abrl 2017
Parsonas en of equips: 53

Licimisesd Palot

Florencia Maira
o0

Civl Engineer

Matias Stiger
CTO & Co-founder

“El futuro de los marketplace de seguros de
salud”

Problemas

Los seguios de salud son dificiles de entender ¥ mochas porsonas no
cuentan con ¢ tempo m o conocimiento para elegin sablamente. Por
olro lado, ol costo de ln medicing estd sublendo rapadamente aliedodo:
del mundo. Laa sseguradoms no cuentan codn lof mcentivos necesanos
para informar completamante a los consumdoies.

Solucitn

OuvePlan o o futwo de los Markeiplace de sogoros de saled. Ayuda o
laz perzonas & oomparsd facimente las opciones del mescado ¥ &
contrater cusdguier producto con oo algunos ciicks. A Trawds de
algorimaos robustos, QuePlan classfica miles de altemativas y hace
recomendaciones infekgentes para que cada persona pueda acceder
ripidamente a sus mejoies opciones, de acusido a su perfll y
neceskiades de salud espocificas

Producto

Quefian es la primera plataforma especializada en salud con un modelo
técnico 100M escalabde A su vez, contiene la nformacin completa de
mds de 95 mal producios de salud. El st e ficl de usa [contamos con
las mejores pricticas UUUX) y los weuanos pueden encontrar resultados
rankepdos y comparables en menos de 30 segundos, QuePlan desanclld
algontmos que sywdan 3 gue o usuano pueds clasificar y seleccionar
sus productos. Adicionalmente, la plalaforma cuenta oon su propia
zeccin de suscnpoubn y asislencia para Suawvizes el proceso y la
expenenca de compra.
Mercada

Actuslmente, operamos en el mercado
de Lathmn en Chile, Perd ¥ Colombia, v

nos enconiramos abiiendo el mercado Pl
de Seguros de Sakad Infemacionaies. e
Modelo de negocio
CuePlan bene dos modelos de negocio. En esencia, &5 un
ebroker pafa ateguedoas donde recibe wna comisiin
mensual por la vigencia ded contrato. Por otro lado, ofrece un
Saas de Data Analylics a aseguradoras con un fee mensual,
Roadmap
Pregancia an CL
Digital 2018
Lanzambsnto OF &n QP #n FPE/COR
W Peri  Colombia Global
® @ L ] 1] o
Abril Meri Jun Aga Ot
a7 2018 200 Fa e 2

Wetctw e (et de Hatgd by Wigrle e

dab Tronecran de Dt
TR | Py
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Ponemos & disposicidn nuestros servicios pars méjorar [a
gestidn y rentabilidad de nuestros clientes.
Problema
Dehchenclas en la Administiraciin | Gestidn y Compliance ¢n @ proceso de

recupiro material (salvataje), bo cual dificulta la visibidad, comtrol
compliance y aceleracion en la cometcializacion de wehiculos en pérdida

Perfil total y/o robo con hallazgo.
Sectol: insuntech Sobucidn
Tipso de producto: Saas Integrar bajo una plataforma digital, los procesos de negocio referidos a la
Hombre de Producto; Sabvalaoo administracion y gostidn de salvalsje de biones, amomizando on of Mo
Fecha de lanzamiento: Agosto 2019 MH?IT{EMW mﬁﬂ?mvmmm&:}ﬁ:
Personas en o oquipo: B LNk IMeanera simple, segura v agil .
Producto
Platatorma digital en la nube que permite:
0 Gestion tolal del proceso. J;
i Shocks of lempo real
Paises Operacion: ] ¥ i
= o Flexibdidad enla asignacion de
blenes a los Oferentes.
s Colmissipiomeinmo) @ Visibibdad total dela ubicacion del bien a comerciaizar
Informaciin oporiuna ded vehiculo para
Productos Operacidn: « Visitahdad en la asignacion y
»  Subatgelo Recapen =" desempaio de casas de remate.
e Facilidad ded control, sequimientoy no
2 ;mm L Visitiidad y control sobee §a inscripcion
E Aqiidad de ingresos de pagos  detalix
AP para total integracion.
-t
Equipa / C-Lavel Mercado

Actuaimente estamos opefando en Chile ¢ implementando nuestn
solucidn en Colombia, proyectando para o prdotimo afio expandimos a

Marco Perales
Co Foandes - CEO

Ecuador.
Modelo de negocio

Irgesnanrd el Inetiorsdrnl
*15 Aot cotepaior T en Smwm@mmwmmwprud
Compafien e gD cual obtiene un fee mensual de parte de la Compalia de Sequro. Este
inchuye: plataforma personalizada de uso edusivo para la Compadita,
Melson Quezada infermediarios gue comercializan o vehiculo (establecido por la
O Foumter — Pecaet Compafia), Mesa de Ayeda e inoorporackin de nuevas Tuncionaliades al
: MLELAGE producio
o200 B o DOMEBERES S Readmap
1 L M bl i AT = :‘lilﬂﬁ'ﬂ;ﬂ'ﬂm
fundval i et Wi pe i gl i e ":-*:'I oliotih
Rodrigo Masguez Mecopero iniclo  Mov  Compalia i, = RS A"
G Fromnter - Divactor e T e ¥ ®
Ao UIDP - LU Undmr-sity Agt Moy HabBRacHn  pe R A =
ol Evten WK Fudt e CEsasde 0N foshvalagn e ira
Dewcior Baporty - Biaes St Female o e
t gl
Contacto i o Gaitidn de Birsgs by MeswrieCile
Marco Perales
@ mperales@satvatagglo.cl ik g Frotecouien G Dutes
B www salvatagoho o I R e ; Contpmeras Carpepae
: - ]'l vy begaate
lbﬂ-l! - Jutlio 0E3 - LR
E - - ¥ e e
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® TARGA

TELEMATICS

Vinsat Telematics Chiles
o Torgo Tedemarbcn Sorri g ry

Perfi

Secion ol pan Empresas de Segur ¥
Lecming Operociona

Tipa die producio; 5005, servicios

O panOcionakes

Nomibre de Producto: SVR pora

aseguiodoras, Targa Flest Managamant,
Smart Viehichs Profector pada llotos

Porsomas on ol equips an Chelg: 4l

Pl Colambia

), Ridnd Unidd, Francia,
ugal Bigica, Polonio,
Rumania)

‘roductos Operac|on:

&  Contoct Cantar ¥ Al ancEin gl Chanie
& S0l ce Control

« Thconicos de instalocitn

= [P i reor s

s Recuperochhn de Vehiouios

[HDg o ML iy
Couniry Monaoger Chila

Pablo Zomudic
Gerenbe de Dperaciones

Cristing Vargas
gy Account Monoges

& weaorgatelematicacomycl-es/
&) Updated: 2112028

Soluciones digitales para una movilidad
inteligente y sostenible.

DL

B mercodo afegjurader ioincomancand enfranta dedofics astieciundled s Emiton su
eficlencio y copocidod de innovocitn Entre ios principoles probiemos 58 encuentron
o evcosa pesonalifoctn de los pilinos o oo indice de froudes, la gasion ineficients
de ginkestros, lo bajo odopcidn de soluciones bosodas en o uso del vehlculo (UBI), los
dificultades da integracitn con tecnologias dae vehicules conectodas v, on ol coso especifico
dia Chile, los phrdidos significotivos por robos de wehiculos en o rono norte ded pois, donde
ta concantna ko mayor incdencia de este delite. En este contexta, Tonga Telematics sa
[POECENG COMQ U 800D SSirabepon of ofrglar soluciongs nEurech da vonguondia qua
aprovechan la telemdtica, i ineligencia artifica y of ondisis do dotos en Sempo real
Sus platolormnos parmifen oneds pOipoe DOS0SRE an o comporiamenio de conduccin,
e kK gastitn oo sinkrstros maedionte b reconstruccltn automatiroda de inciklentos,
reducir @ froude v optifmite la gestion e llobos. Ademdas, irents al problama de lof robos
an Chi, D ampnasa puads niendanr da lonmma nmedoio Son Sokciones ooma SYRE iﬂ'ﬂ“’ﬂ‘ﬂ
Vhiche Becavety] ¢ o Srat Vehicls Protectior, qué pénmilen und cuperacidn mas rapkda
¥ aficienbe de loE wenicLEcE roDados, reducendo ki pandidos porg oesquracdonas y clanted.
Como parts Integral de su propuesto, o empresa ofece soluciones complotas de goestitn
i lotae, mosilidod ntelgante, InswTach @ BT, que parmiten reductr oosiod, Majoiar ko
segquridod, optimizor oparocicnes ¥ lementar |0 sostenibilidod, respondiendo eflcozmente o
Iz necssidades armangantes i mascodo lablinoamanicans.

= P
1 = N

Widot Tedamiatics Chike o ka subsidiario en Chile de Tor g Tekbrmotios, uh g rupo duhopad ks
an soluciones telemdticos. Con equipse ipooles especioizodos, ofece servicies odoptados
al msncodis chilsno, promaviando wnd mosd idod mios sickents, sequra y sostonible.

Targa Tedermatics o% un lider global an 0T y sokeciones dighales ponala mavidod conectoda
Con miés de 20 oncs de sxperencia en vehicuios conectodes, lo empresa desorrolin
mcnokogkss avanrodas oo DHemdlico, presencidn ¥ reoupenacion de vehicuwios robados,
Smyrt Mobeity v plotafornas D7, ofreciends solusionss MNoVOOdoNaE pOrg opedadoras da
mawdiidod. Sus servicios osbin disefodos poro emprosos de olquiler o coro v oo plano,
ingtfucionss finoncieras y grandes flotat de vehiculos, abarcando desds telemdtico pora
segurcs ¥ gestidn de octhos v Aglos, hosto telematio, teledognosls y optimzockn de
wahicuios profesionakes de construccibn y ooporuanio:

Pora las osegurodons, alfecemos of products SVE [Siolen Vehicle Recovery) para ba
RCUDEOCon alicianta o vehiculos robodos, o con soluconas ayanmndos da LB
[seguros bosodes en el uso). Poro ks Notas, proporcionamos UG goma comgleta de
soluCiongs pond o gestidn de octives v Botos, inciuyendo nuestro innovodor Smart Vehiclo
Protechor: un protector inlebgente de vehiculos que previena y recupera robas medante
una comidnocién de solos de control especiokmodas, inteligencio adficiol (14) y mochine
learning (ML), y dispositivos de vanguardia

Glifgmilabe]
Busstng rmesncodo inciuys las compafios de sedguros genenales, los grandes flotos de leasing
SR oiEvo, rent-o-cor, Fotog 0o oeropueiog, Holos e Tronspoete y gistoo, ening otros

En Tﬂ'w 13‘3‘“'!!]“]5\. riaes ir g moded) de Meocn F003 Dasodo 8N SUNCHECINNes PacLImEnies
aEpgura ingresos ediobles misntros entregomos solucionas teliemdticos integmies. Como
S0C04 eEINEGOIO0E, FORORGHONOMOE ardhon InNoyodor, Boitwong e ks v aaperi snia
especioizodn poro ronsdomnar dotos de vehiculos en Insights. occlonobles. Ayudomos
aptirminar flotas (reduciendo oostos y amisionas), impulsar seguios basados an ka conduccitn
e Y R ERIegOr pRERahomnaE 0T ODISrTGE QLU DEOITILMRAON Und el coo sosTenibie. Con mias
da 20 afos an ol y vehiculos congctodos, anoliromcs dotos on temps neal pom pobsncior
afciancio, secuaicad & innoyacidn armbEen tol, cotakpando B meyibood rentobie ded Tutung

Roodmar

C onaclidacisn de
Aot e b il g b lscnoligica Coavri e ooz b Sl Chores obe el idod
de Viarsat Gicup ¥ axpansknen Chile TIRAX y [5G Sy resgy inteligento on LATAM
i — i &
g 2004 2026 2028
indice de Gestién de Rleage by InsurteChile
g = Proteceion de Datos
b Bed Ak = N
- i o Gobiemo Conporativo
= Madia Lo
. P 3 13 Riesge Regulatorio
4 Fisgn m i a
.. Bv = mtegracitn y Escatabikted
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Riotirign Jewmbnar Fofninder

i ot peaten com
of Updated: 13023005

Agilizar para hacer mas

Problema
En la actualcdad, los sitlemas cofa no logran inlegrad de manens complota ol
proceso enddo-end, by gue resultn on la falla oo une wisdn infegral v

trazadelicad. Los procedimesnios suslen oSt fragmentacod, reduenendo La
partcipaciin de divaress Sroas. 1o gue geners brochas oporativas y conlleva &
teempoa ¥ COS50% do resolucain elivados.

El porsonal. al encontrarse con milliples responsabelciades. cancce de las
herramienias necesasias, o gue defcults su capaceing pars enfocarss an flos
detalles y garanticsr of cumplimeento de oS femmstos legales y facales

Esta desconamdn impacta deaciamanis en la expernenca oo los asegurados,

guasniet ulren ol no recibir wn seguimsenlo adacyusdo e nformackin procian
Esio provoca confussdn en relackdn con los irdmiles vy su complipcded,

afectando negatiraments la satesfacoidn del cliente,

Solucion
. Emisiin de pdlizas: servicio especialirado pars & proceso de
Conbratacein
- EYC (Know your Customerk actla como vna bese digital Jnica de
coAGCEEniD de Clenies

=  Atenciin do snkestnod poslidn de ramitecidn docamontsl pars La
qudackin de snestnos.

Froducto

Integranos of eoossioma ategurador mbdaente of uso de L3 tecnologia faclilands
L& trarsssrain Racts un modelo de excelencia Coeralnva B traves de:

. Flalalorma digilal Tegessm, o posciona como el centro de nuestra
PrOPereSla che vialor, offehsniia uns Solucxdn indegral mullsprocesss Lanio
pira aftguradonas Comg Dedkers y olfes stakeholders del Secion
BEaguTacon

- Equipo especilirado multmema

Marcado

= Pertipacdn &0 koS
mercados  LatAm  con
soluciones lecnoldgicas v
CpETAlvad e PrOCuCCan.

Modelo de megoch




Sector: INSURTECH

Tipo de producto: SAAS Suscripcidn
y Recaudo de Pdlizas

Hormbre de Producto: TONDO

Fecha de lanzamiento: Octubre 202

Personas en el equipo: 7

Multiramos (Seguros y

Senvickos)

Recaudacion de Pilizas

VICTOR RIVEROS
Gerente General

JOSE LUES MARCHAMNT
Director de Operaciones

VICTOR RIVERDS
iclorEonassist.cl
iy weww.onassisicl

enero 2025

Alineamos el "Time To Market” a las
necesidades del mercado, de forma accesible y
simple.

Problema

Es frecuente ver como las dreas comerciabes se enfrentan a grandes
desalios ala hora de desamollas un producta, pero Bmantabdements a la
hora de implementar, se encusnitan con altos costos. poca pricndad
ksrgoes bempos hastn la comencaalizacion del producto, Estas mlaconas
complican & lanzamienio de los producios, alectando directamenta al
“Time to Market" v por consecuente los resultados de ventas de la
compania

Solucion

TonDO 5 una soluclkdn Saa8 disefiada para wransformar a forma en que
las companias de seguros comercializan, sdministran y recaudan sus
pilizas v cerificados de cobertwra. 3in importar el canal de
comercializacion (presencial, telemarketing o web), la plataforma permite
a las compaiiias gestionar todo el proceso de implementacion,
suscripcion ¥ |a recavdacion, de manera rapida y sencilla,

Produeto

TOnDO ofrece un sistema innovador y completo que destaca por su
capacidad de configuracion de productos en un plazo extremadamente
acotado, De esta forma las compafnias pedrian lanzar pllotos y productos
én un dia, Su disefio Mobile First garantiza una expediencia dptima de
vemta en cualquier dispositive, mientras que lag integraciones mediante
APl aseguran una coneclividad fluida con sislemas  extemos.
Adiclonalmente TOnDO cuenta con reporeria dindmica y procesos de
registros remotos, garantizando que la administracion de las canteras sea
Io ks medemo y eficiente posible.

Mercado
Actualmente TOnDO tiene operaciones en sdlo Chile, considerando dentro
de 2025 explorar oporiunidades en Pend y Colombia, Al participar del Grupo
On Assist, cuenta con la capacidad de ingresar rapidamentie en esios
mercadps

Modelo de Negocio

Madela SAAS de Suscripcion mensual.

Considera un costo de implementacion, llcenciamiento vy recaudacion
efecliva

Roadmap
Lanmamasnio Lanzamisntal 1ar Prarimes Lanzamilento
Oin Assist TOnDO Platalosma 2.0
@ 8 (23 @
Sept. 2021 Julie- 2024 Ao tio- 20 Beciembire- 2024

Indice de Gestién de Riesgo by InsurteChile

o © (@1} Froteccién de Datos
! i Ale =
- et = Gobierno Corporativo
? 4 i S Riesgo Regulatoric
w W Bojo o Medio 7
Bajo = 28 Integraciony Escalabilidad
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e &
tutenlabs

Perfil

Sector: Insurance & Assistance
Tipo de producto: SaasS

Hombre de Producto: Tutenlabs
Fecha de lanzamdento: Dsc 20020
Personas on el equipo: 155 FTE

Paises Operacion:
=  Chile
México
Colombia

# [Estados Unidos

Productos:
s Gestidn de soliciiudes,
planes y coberturas
s  Gestibn de cabinas y
asignacidn de prestadones
*  Gestibn de prestadores y

Equipo f C-Level

“Digitalizamos y agilizamos la gestion de casos y
asistencias para dar visibilidad en tiempo réal,
reducir tiempos y costos de procesamiento,
transformando la experiencia de todos los actores
involucrados™
Problema

La foka de digializacidn y automalizacon en la gestidn integral de casos ¥y
SEeriCios de asistencias gonera una forke de probdemas @ inelicaentias, cemo
poca trazabibdad, altos tlempos de respussta v falts de vissbilidad, entre otros,
redundands en COSl0S ¥y procCesamientos excesivos, insatisfaccion de chentes y
baja 1323 de renovacion de pidizas o planes

Solucion

Nuesiras soluciones paia la gestibn de casos y servickos de asislencias integran

8 1odos los actohes y SElemas imvolucrados en ol Sl de vida OF un Caso yo

asitencia, desde la soioitud del caso a la resolucion del sinfestro o eecuciin de

bies Seacios

=  Brindando trazabilidad y visibilkdad a 1odos 105 aciores on liempo feal.

=  Reducendo tiempos de procesaméenio ¥ Sjecucion de Casos ¥ Servicios.

= Mejorando la experiencia de clientes y aumentando la satisfaccidn (NPS) y
probabibdad de renovaciin.

=  Reduciends costos de procesamiento y admanisiralivos

=  Reduciendo resgo de frabdes y probabilidad de ermones.

* Facilitando |3 analitica para generar insights comerciales y operativos

Producto

Brindames una platalorma gue culve 3 cada lipo de usuanio; asegurado, back

office, QREeNCis, SPonSNs y proveedores.

Pm:pﬂﬂlmmﬂdm;
Ingreso de casos o Sniestros vid web o 2pp para clentes.

«  hotor sutomdtioo de valsdacion de aplcabilidad de cobertura,

= Asignacidn automalica de hguedadores o proveedores para ia resoluckn del
Cas0 o epecuciin del servicio, #n base a reglas definidas por of negocio.

* Registro de evidencia de la resolucibn de caso O SeIcos

= Monitoreo y gestidn de las asisiencias

*  Generaciin de repomis para evaluacidn de KPL, cumplimienio de SLA, tempos
de resolucion, estados de factuwacion y pagoes. entre olros

Mercados
Tutenlabs opera en loda la regidn, con
oficinas en Chile, Ménco, Colombda y
Estados Unados.

L IR
[ .
e

Modelo de negocio
Modelo de negocio Saa%, gue considera un cobro iecial ¥ UNa SUSCHPCION
mensual, cuyo wvalor se calpula segin la cantidad de registros y senicios
procesados &n la platalorma

Roadmap
Lanzameenio Sorie Lo Entroda s ME Sore A Entrada o EE LAY
L] L L J =] @
205 ¥ ip ] 2017 20ng 2R
indice de Gestidn de Riesgo by insurteChile
Ao E 33  Protecckin de Dalos
ek @ AR
3 [P = Gollsmo Dompomivg
E Bt A = Friosgo Reguiatons
B -] Integsackin y [ ecalabibidad

81




EVOLUCIONANDO LA EXPERIENCIA
DE LOS SINIESTROS AUTOMOTORES

PROBLEMA,

¢ Lanpos tempos oo metoducedn v reponocidn por folto de coondEnocidn
Ening Sctohes

& Proceiss monualss y chtemas sbeslelor gue gendran sehoencia y
ETTCHES

+ Problemos de comunicocitn vy folta de mformatsdn clor para e chemie

* Mgda caldod on kg reporocione, b Quie QOnEnO FeCIOrmD DilaCelrnlay

+* Folto de onddisis vy reportes efickentes pofo ko tomo de dechsones v
Mg CONTaMnud

Paises Operocidn
& Argpriting L= ]
SOLUCION
== Producto ﬂ“fﬂci’ﬂ.'n Pirtgiormg famibie gue permete cagrtndoor o gt tebn o Fbegra die Ereeingg w oo o O
DR el DD i o Pl Ol T el TR et C el Sl Dl FEP T oDl (e

COFEDS. WD e eriDOodc BR B USROG 00R FRETCTOret ¥ POUT o0

procc ey poben o erbocis o 1 Errerteo

1]

PRODUCT!

Equipo
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g
&
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£ vore

Acorcamots [a salud a las personas

PERFIL:

Sector: Insuranie & health

Tipo da producto: Saas

Mombre de Producta: Tﬂia{:fE‘J_‘nr_'Tl'l;.
Fecha de lamzamiento: Sepbembre 2023

% +350
Locales de farmacias

+35.000

Transacciones al mes

+2.500.000

Usuarios

EQUIPO / C-LEVEL

MAURICIO FERRARI
Founder- CEQ

CRISTOBAL IZQUIERDO

Gerente Comercial

MARIA BELEN GUEVARA
Chief Growth Officer

CONTACTO

M Mauricio Ferran
B mauriceSvepp.cl
T v yappcl

Q Updated dickernbes 1075

Acercamos la salud a las personas conectando
con tecnologia a todos los actores de la industria.

= En LATAM, ol gate on mpolcamaniod supirs los USD 117 billores armalen, poro s apecuts sobve
una fed altamente kagrentada de mis de 740000 farmackes. donde mdn del 70 san
wbipraitnibe ¥ U Lol tecmeldepn

& Esta desconesdn ampee gue Ss0garadoras y frunnadonts oo talisd pusdsn orbnogar benefarc
dSorsde Feplratrie oeure ol CofrTen, girserando bupd tobertrs terrnoril SiLs Frgbn ofer ptnve v
poca trarsbdickad del gasto

* Enlod humang, log mesde armderion represenien hasts 309 de L oraeptraticae con eetre B-15%
de recmiboloot gerhonados manuslmonte

v En sslod de musootad. ol problomy o sin mayer: L Bt de tegraciin obligs & opersr casi
erclusryaments via reemboltos, bmitando W sdopodn de seguros. elevando toatos y detenorando
NN S Do

» Bl resultado es wn sirtema donde los beneficos exicten. pem no ilegan en bempo neal al punto de
WO, SIS SECEl SO0 v Coried ged GaEte &n S

SOLUCION

Yapp « Benelins, tecrolegls que contcta tanmadias, Liboratorios, ssequradonss, prestadones v caias de
ooETpeTEOdn, per etk 2 o 3 e salud y & h L sama de oo los beneficos a
s clentes.

Beneficos de audosr Tapps Benefits pars L compafass o soguins

» Parmite toru fontnol del aett en Libod v gue S parametritan Lis teglad de wio el siguro &0 el
Proritn dhe wEnil. Lo guos oLl fraude. mapors tacsbelicd v S300Urd cumplimeen, ¥

oy L) efaalnged s gttt Sornplin o b v et Ml O E Con o e ATt

® hepora o aoceto del v del segurn en prestadones de salud v fanmaoas porgue & parts de una

coregain prtie Hogar 4 rubs farmacies, mad o ot s Eranayredo o GaEto e
et et 3055 bnerabfariaris.
= Desmirnspe L sirvestrgiaiad de Les polices ol barcpr boreficod. ¢ e ol uno commecto del seguro

s armaciars muks eoondemecan.

=pICEv . IEEDENEN sura® Help MBcj me=
I MetLife @ zuricH cHUBES' Q’_,"mm:n divina
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miporienciang y soleciones de geguros en Latdm

4115 SEQUIT g

Creamod uns (Falitors tednoklgits que conecls a lay pri llcnoy do
i y partnony ssirabigicos. & Mﬁmmm

u E3Seguro m20) 123Partners (220
' Para clipnfes Mnabes oo comparan, arscon, Timkache, relades,
ST e, BT siomsotrice, #ic. qua integean
o Towmnas N0 % B RO e
! wiggaty o whte Libain. .

Partner tecnalégico en la distribucidn;
digitalizamas y simplificamaos toda la
experiencia aseguradora.

Tiphat wptrtsh €10 DO bud [t ) (LT O SRS
B i

- T bicon, pace Law primch dorai y
o LariAim

" Tegrayt Padramenipen, NiCl y Aockisnieg Penponsies
wn bon principales mancsdou da L regidn.

Hpepira Bosrrackoegid Fpnsca S BLMTURL § F BNCEL MAST &L B Yokl ML 0 e {imp0 i Coen marycat ol kebens s

Low Coda AP
Velocidad sin complicaciones Potencia sin limites
Tl BN HER, undndd Sud i para il cada Buncide i ba miodica pars Sdkpiadis
e, S e e i e M O P PO ey Sl Rl Lrives'
scolonandn lu walda gl meesada. SREMLE NG K SO BN

—— ! @ =

Una plataforma, infinitas oportunidades
+ 5 compafias integradas + 5 Parinerships con bancos,

en LatAm. retailers, fintech, apps.
& % ®
Whilte labal o Mult-producto dlcance reglonal
co-branding por naturalaza inmecdiato
L el S Eanal £ Lk Lcidmenta o Cigarn o0 bon mere st min
iderici 100 whits kel distinkyy s do Pegusio; grandies da Lafinoaminca
© o - branding. Bufic, vicla, Balu, g, £ LA ol inlegrasitn.
AapLamoy L SEprancia STTIOE, Sshimncie 7 Conkemasd oon Sgipes §
whivmaal y comarcial a hu il Toxde dndld usd ndca Ecinricias Kcalen oo firasl,
AUTEIT i WEC,
oy i Ciide.

Cracemas jurdo & randes allados
Anarwes @ poecn Gt oupomos Forbes Weets SESE UL smae gl ¥ e

rlican cho Gt cha b big IrciurteChil
- B P e e . :
Bl iy iy - o r

e P TR

CHLS

5
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f=ygestioncar

softwars ERutomolriz

Méds que un software, una comunidad de talleres

Problema
Loz talleres outomotnoes no Son Capaces de enfriégar un servicio de

Perfil calidad por desdrdenes inlemos y procesos manuples. Lo que les
Sector: Automatiis irmpide atender en tiempo ¥ forma a sus clienles.
de producio: Saas ERP
L % =Baja trarabilidad del historal de reparaciones
Mosuipre de Prodocin: Giationce »ificuliades en el shastecimients di repuesios
Fecha de lanzambenio: 1 de Abeil 2023 = Bajo conocimeento de la data del negocio
Personas en ol equipd: & personas =Miles de horas perdidas en conversaciones lelelbnicas.
Solucion
Paises Operacion: .
Plataforma Saas que ofrece un software ERP que estandatiza y
= Chale Costs Roca y Argenting sitomatiza los procesos intemos del taller, Samplificamos o dia &
dia del talker, haciendo crecer su negocin vy logrando una
Productos Operacidn: comuncacidn flusda con au chente firal
= Agendamiento & Bepecckin Revolucionamos y digitalizamos la industria automotniz invelucrando
- Recordatono de mantencion ¥ tode su ecosistema en una misma plataforma,
BEVICHD 14CniC D Producto
= Motificackin de hitos & chentes Somos una solucion ~iode en uno- que ke permile 8 nuestros clientes
= Ordenes ¥ flujo pata hacer crecer SU ReQocio ¥ no coniratar herramientas adicionales para
aseguradonss s gestidn, controd, ¥ analisis de crecimiento,
- Libros Contables = Disminuimos en un 0% las garantias.
= KPis ded pegocio *Aseguramos un 60°% de tiempo menos realizando presupuestos.
- Marketplace y Srdenes de = Aumentamos el 20'% de las ventas ded taller,
o =Los talleristes ahorran 40% en tempo de COMUNKCICHON CON: SUE
chenies.
= Nddulo de mventaro
’ o ; En Chile 20.000 talleres ¥ estrados
. n comamos con 20 MMMOITCES registr pos
w“m &l Sl En Latam esta cifra aumenta a 600.000 segun Forbes.
= Cerfificaciin Gesthoncar
TAM: 3.56 Bn Usd
SAM: 3.0 Bn Usd
Eavino 1 C-Lovel 200 35.6 Mélones Uisd
Modelo de negocio
Agustin Valleo La plataforma se comercializa én planes dé suscnipciin mensual por al
~ Ceo SsaS. Estos son coniratsdos por nuestros clientes  (talleres
. 1t sox i sppeydon sutomolrices, lalleres dé camiones y maquinanss, talleres dé molos
«Socio fandidor Tiller Link. etc). Adicionalments se ofrecen diversos up-sales que sumentan &
Carwash Lick y Pentacsr thicket promedo ¥ e pemiien Una mejor gestidn y , por ende, mejor
Bywral {Patagoeis Chilena) Senicio a sus clentes
Roadmap
Paropacion 25 tallerrsy Actualciad: I ernacaorud Facon
CTO Lo’ Emprefilimy  mucnios - D Laleres 3 Argenina
~MEAFPLRE R o Comienzo Snartup Chily M e Aphc i O LA
- Crls
T L [ ] e ® ®
A Chu EXAC Al 2023 Agosto 2073 Dickembre 2023 Marro 7034 -2

Puntaje IGR indice de Gestitn de Ritago by inturteChile
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Maximiza la efciencia de fus
operaciones financieras

RNADANA ==

Lot asaguradaras deben Sperad Con welddidad y precissdn, peno Qfan pare
g Sul IOOeSSS CIICOS ContRICONEE. vildationes, COMEEONES ¥
Pt LS, Sauen Sends Maraiies v Dooo ettalabies

Erpapot cormphidns dedhean horst § Miviesd documenios y ofuls plandss,
?.'l"ﬂ.'l'-il'ﬂ}l} procedod o, Hitos ooyion ¥ eRaio ol

Solscen

En Redy desaroliamos ung fufle de Sutomatizacetn intebgenie gue
cmang B cafga masual de los procesos fnancierss y opefatneos s
criticos.  Combmamos ndeligencia artifical y reglas de negocio
confgurables pars gue lof egupcs de e sTeguradorss  poedsn
conConirarse on analira ¥ dedidal, i o peotesan

Producios

Radar Recon: Resosive conciliaciones compleias entre bancos, ERPs,
pasareizs, comesipnes y sSlemas miemos, 3 depengder de hojas de
cilcuto ni fdermwlas frbgies

Puedes centraldizar foda ks miomacidn en un Saas abhoimando tempo ¥
rmarnsalciad

Radar Al Agent: Polénts bus operatones JAomatibsnds Laress gl
AOES Peuerian hevididh Famand O erlerpeelatin de ROguies rafual
Corsults y cfull S3i5%, vAbAN SOourmMeiios, FHATRELE ETE et § IO
gecisaones, Ohpoetiande o foma nighgenie prOCEIDS QUE AMES
funcicnahan aislagos

Mercado
Equapa [ C-Lewed
Maid erlosaimod &0 1 ndusing SSeguradons v ”
fruhcaara an Chibs y Mdodto Dancinadmende,
r EFRCIATENNE B SGMONELES 00N A3
'f\ RS . wilarnedria ge daios y heerie dependencia de .
i = ErOC RO MrHaght s,
[ L
Modals de Negocio
'E ) SaxS BIE por Sudcripcabn, S g pof vl ¥ aSatios
acivoE. ImplemeniBoion byers y escalable por mibdulos &
L] e BLAneS
Roadmap
Framee chere y E it s E T T Tr——
bew it herwnibs 5 Bldwica A recdy o LA A '
ruili
bndice de Gestdn de Resg0 by ingurieChile
Contact
2]
Haodsrus Wakdermama o 2 - s DP\'.T!
; Tl g B2 o . . a0
2 = =
- m. -
: s = Rt Regdatons
[T & Inligracin y Edcalablidlsd
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safesigner

Borlil

Sechor: Financian

Ti Pﬂ da ‘F-H!HH eto: i EH.':-I]I'ﬁ:I"‘H.'_]_
firrma efacinbnica v ratiicocion

remota con multifoston
Nombre de Producto:
Solasgrad

Fecha de lanromianta: 2013
Personas en e equipo: 15

Paises do operocion:
Chilla y Peri

Productos de operacion:
+ Dnbooarding digital
Firrmi elacindrsso
Rotificociin remota
Consentimianto

Autanteactn Mullifaotor

Equipo | C-Leve

Mouricio Gaueco
CEO

Mauricio Palma
Director Ejecutivo

Contocto

S salasigrar COm
safesignir.com
Updated: Agosto 2026

La soluciin do onboarding. lirma digital y autenticacién

peCEra indusirios que e g Conianio

Fribbprma

VO WA COTRD SQRUDS. DeBRCO ¥ RONACHCE TinDrCerol. @nlianlon
procCescs enior, Costosos y expusstos a Mouck &N atopds CNCos de o
Contiabotkn famdb, yvoldosibn de identsdod v ema alsctndnsco

Goluckbn

D plabloaT 0 MO0 Ouel degebEand Y OTRgung upld Ciond metionde
onboonding cagiol Temo epCiromec, OUTSNICICKEN Yy MO OIECEm
oo, RedacETess  DEnpog L g2 =) opprothvos v IRCCIoNGS oo
urruarios finolet. cumpisndo oon ot bz oo etlondornes

Prodwcto

St SoMeCong . pedinelert Onbodrding REl SegED CON vedifEooEbn e
chenindiodd ¥y Freveed § &8 recuerado. Famor ooCumenios o8 foamo
remoto Yy lepoimants wolco {firrmo & DR, OWVOINIoCka notoriol |
AutleniEociin robusto porg Ehansacckanes Criticos. Todo con trarabicked
SOt eDonODar Gt y Expiirced CRnIN00 G 8 Uil

MET OO

Mos enfocomos @n industnas dondo ko segundod, ko aporsencia degatal y
o troroislcod Msgal $on Clivly OlsguUadoras § eMmpresat nsurtech,
s, FinDecihs  Calsipeer oliva s

WASTCOODE B CReCa ol i O Da)d WD i QS0 Ooehero il BIS anpiEnss
MEQRATtonas i WD OEITOTOC Of USLSINEDE QR e PODCRRoE SOOREoE Y
W, onling

bigdelo di Negooio:

Sons Trantoccional donds ot cianias pogon pof & utt e e Shhtiid
[pest conEurm)

CRPECamos EeTOCon DRTEONOi TR0 § S0p0rte TEIfel) E5p=Cirodo
poeg incustries reguiodas
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t}} Tridente Digital

Ferfil
Sector
nidusing de Segunos
Indusina Financiera
Hata
Salud

Tenctogia

Tipo de producto. Eceszstema Deglal

Fecha de lanramiento: Juho, JUZ2

Personas en o equipo: 15

Paises Operacidn:
Chile

Equipo / C-Level

Jose Manuel Gonzalez
CofFounder — CED

Iexgranes Credl Irudiuns:

g e

Juan Pabby Callejas

Contacto
contacto@grupoiridente.cl
Wi

wien |_'l.:|:\.'_| el ol

Enera 2025

Lideramos laTransformacion Digital en la industria
de sequros, conectando experiencias y potenciando el
futuro de tu negocio.

Chienes Somos
SO L) OFngREr Croadn Pof opacuteasd oof e e 20 Bl G0 epDrncEl an

| SOGUNOS O Fnovnciin, ques decademo e Mo ConocETeanlo paln
temrridarmn b manorn o quo ks compalilos. vondon, atenden v fclelinnn o s chonbis
Ml messin o5 comoclar siinloges, bocnologin y dxperndes 3o chonbd, ponsando ol
oo b dfcaercen oparativa ¥ b oschinbebdad comerond

Mo cnfacionea un onloqguo pragmilian y madkbio donds coda Soiatdn burtta ontnogor
Esiackos visibiees an venlas, netencedn v salmsinocdn del denle Croamons gua o
dplalgacsin i 05 w0k Fnplemenia haframeenta, a0 fedoefne Lo foifna o Pkcenae
oo bk peronat Por os, aoompafarmds o msesings dasndos of koo of prote-un  dasdoe &
coplacein da pads hasin i postventa, =empee con oo en in exporsnce, mrabedod ¥
resuindos do NeQooD

Problema

anymm Searvicacrs enifrenen oy N SesCETEEn Qoo
Ban contactabddad de chentes debido & cambesos neqgEatongs ¥ Salurscsin de
Canabers. iraclcaoraies.

= ProcEsos ol caaes ragrmentadons, poto rarabies. y oon allos Cosios 08 Opelbtin

« Lmsiada copatdad para ransiommar los datos. en decrsones asimbigoas y
CreCaTRenly Soslensbis

Gue Ofrecemos

Muestras Solucionts ahabcan odo & oo oofmantal y g Sonatsn, combenands LA, coansles

dpinles. ¥ enaliSon do dalos

= Atrsccion intefigenie de Leads: Coplacsin muiboanal sogmentada y sulomatrada,
elrnlogens de rermarkelng y nolicsdn de prospecion. & mnlsgrecin oon campeiie en
e gk

= Conversion Eficiente: Procesos do venin 100 depinlos oon fagos cormersacionaies,
frrren edacinireca vy acivacin mmedain de senacos o plieras, Oplrmaracidn de ba asa
iy i st il esmp diis CommasrSain

=  Dptimizacitn y Fidelizacidn: Dacchboands en bempo ressl parn mamsiono da
COMMVEr=cnes, Sngagemend, prograemas de relencein, peshiin oo calcad de
leraccnes (Chonte nchonto, sudsorks conversacsanad)

Modelo de Negocio
Senncas B2EAC onentados o cMENEsas 08 Seqmes, Salu Y Servicans Brnanceeros, con
tanlas ancDarenies FoOaaias an
= Un % de prima mensusl o volumsn ansacoon, o gue SSeguen cosins
DICpOCAnnEEes. Bl MEp0can
OhpCacis, d ICEnCETRaTiD Medsiesl pana Moduicrs. degiabes.
Servecales. COMQermerdands de oonsuloria Y aompsaiiareeni eirmbégeen

Producto y Mercado

Bhuesing proaduscl &5 W Seosrslonms dejilal que Nlers: Camales, Gfreer Sataruaies
AUborTAl et Oomercial Y SRl SvanFais pans Mol vanlas, Blenadn y
fadokorasiatan. EI msncado al que apunismods Son prncpsaiments e Compaliies de
Soguros, Sapd, Rotad v Sereoos Fnancoms, seclons qud onffenton hoy desalics do
contaciabeldad coshos oparatives y Bdolracin on un onbomo aitamente compalitro

Roadmap
[ ——— e s
® =g o — o
&
[ew——. g T g
S f o] .l-l.--.l:: it N p—
Bl e B E—— e g e
e s 0 el i

ey deiPd -

Indste de Gestion de Reesgd by InsuneChils
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virtualpes

Perfl

Sector:

Tipo de producto: |

e
Fecha de lanzarmiento: 2

Personas en el equipo: |f
Chile

Motor de recurrencia onlne y
presencial

Pagos Gnicos

Payouts

Servicios financieros (SVA)

Equipo [ C-level:

'!1._.[

Contocto:
= contocto@nvirtuoipod cl

= wwww.virtuolpos.cl
) Updated: Octubre 2025

Conectando mundos,
revolucionando pagos.

Los oseguradoras operan con mditiples canales de recaoudaciin (web,
cofredores, sucursales, POS), lo que gonera
¢ Concillaciones monuakes entre pélizos, primas y modios do pogo.
# Dificultad pora gestionar pogos recumantes y réntentos oo cobro.
+ Iinformocion frogmentada entre odquirentes y conales.
+ Riesgo operotivo, emrores contobles v bojo visibiidod en tiempo
real

Virtuolpos controfizo todos jos pogos de primos on und  SoN0
photaformag, outomatizondo ka recoudocion, conciliockon y reporteria,
con visibilidod en tlemipo real por pdiizo, osegurado y conal de pogo.

m o m b L P e

Multi- odquirencia para asequradoras:
« Conexidn con miltiples adquirentes desde una Onica integrackin.
= Emrutomiento inteligents pora maximizar tosa de oprobociin,
= Continuidad opanativa ¥ concihocion unificoda
Token de red pana pogos recurmentes:
= Tokenipockhn de Doretos provisio por kas redes.,
»  Moyor toso de éxdto en cobros mensuoles de primos.
» Menor froude, menos rechozes y mejor experiencio del asegunodo.

Tobor i el 1 L

Recoudacion recurrente de primos
 Débito outomdtico y suscripciones onling v presenciales
(SmantPOos).
= Gestibn de reintentos y ciclos de cobionza
Pagos Gnicos
» Pogo de pdlizos via Bnk, Web Chaclout y QuickCheckout.
¢ Cobios masivos O COMerts o8 QSBqunidhs.
Payouts
* Pogos o comedores, proveedores y portners.
« Dizpersitn y transferenchos masivos.
kdedios de Paogo
Taratas do cridito, débito ¥ prepogo - FIX - Translerencios slectrbnicos
- Billgteras cdhgitoles

Virtualpos ayuda a las aseguraderas a reducir costos operativos,
mejorar la recoudocién de primas y tener control total de sus flujos

de pago, desde una sola plataforma.

[ [T B SRR e et
"II"F"-" Aoy RIFSESERES Lorasy ROgoR B [ N kR e P el i
L S B P E—— i mgrdeageae:  Dall TPkl Sl B
o ¥ow B L g L. ida ETIF ad B b S Froge -
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apside

Tipo de servicio: Consultonia y
Desarrolio T

Sector: Seguros y Finanzas
Fundada: 2015

José Verdugo B.
Co-Founder & CEO

Sebastidn Vega F.
Co-Founder, Mkt

Rodrigo Mata C.

Lider Comercial

Z] consorcio
2SFID
Help

SEQUTT

B Banmédica

conversemosEapside.cl
www. apside.cl

Update: 23/12/2025

Creamos Apside con un proposito claro:
impulsar el éxito de nuestros clientes.

Apoyamos a nuestros clientes en idear, desarrollar y potenciar
soluciones tecnologicas que entregan valor a sus necesidades de
transformacidn digital de manera agil, flexible y agndstico 2 la
tecnologia

Pilares
—

» Elexito de nuestros clientes es nuestra meta
* Buenos talentos, impactan en los proyectos exitosos

SeErvicios

E: 80% |,

Ideamos

Consultoria Tl

« Inwvestigacién y Discovery
= Asgessment y Dugndelico

&  |Deseren o s Sodosceodn [ 1o-Be)

el
L0

w i

%,

¢ Padeap = mpicmcsac \ 20%

o Areteraiain oon Laboratono LA Apsidelabs

=y e
v (==
£ 5

Desarrollamos Potenciamos

Software Factory Talento / Staff

e D=3 Se oltwear e web y iy »  Takern Con Baja rotadchin

& Aol eciuea i wil (AWS, GCP, Azure) s Gl '.rigurmn.l 2w Coliiyr 3
e A JUIRET TS On-Preamise ¢ hibrida ¢ lalemio individual o celulas

& Nl eEraanes v platalormas completas e desurolio

0 ST RS ® S0 SLTRGE W ID0 & B el O

»  Migracihones teorobigcas con LA chaente
* [Desaar o e solsciones di Lﬂ?ﬂg!ﬂ!ﬁ s Roles salesforoe [ O e

FITeRs O" e B B 1N W E

WAk - Froniendd B kend

+500 i o iecha B0 oo spsite

[ *

@ Fartre salésfarce

o eertificacidn

“Z - W 150 270012022
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HCS CAPITAL

Overview

Sector: Ventwre Capital

Industries: InsurTech, FinTech and
Cyber Security

Imvestment Gesgraphy: LATAM,
Norh America and |srael
Foundation Date: 2016

Team: 7

Advizory Board: &

Offices Location:
' United States
+ Chile
' Israel

Funds:

' Fund I: Fintech & Insurtech

Fund 11: CVC Insurtech
Fund 1iI: Inswriech, Cyber
and Fintech

“We specialize in helping our portfolio companies
sharpen their strategy, make the right IT decisions and
scale up rapidly”

P HCS CAPITAL

HC S Capital is a Miami based Venture Capital firm, with offices in
Santiago and Tel Aviv. Our team stands out for its extensive
experience in technology, banking, insurance, operalions and
cybersecuily.

We partner with individirals and corporafions To invest in fechinology-
driven compannes across Latam, North America and [srael. HCS
Capital irvest principally in Insurtech, Fintech and Cybersecurity.

Companies Portfolio

Fund | Fumnd 1l Fund 1
F G l':' - FILUBA ﬁ
10GYCAR ” Fq.hc'-’r. o S SCADAence
DEFTIMEL - Beiterplan

21 2019 P

1Exit: MOICx7? FIGO

Team

= Hlyears inVCtech investing

» 40 years in banking and insurance

e 30 years intechnology

= 20 years of management consulting
»  Large network of contacts

2% A0R

<6

'

Lises Feliges Hugpes  Jusn Bhussto Al Joacuin Fuiel
San harin Bartin Justiniang Hordtr | ai Corda b anech
Manager  Pariner Manage CED Investment  Associsle  Pariner

Fund | Fund 0l Agdhinor
A - MR T Y -
ﬂ"a ol T5e2 ¥ P repsrr Y -
. e ([ AManz@ S, A



H ,n Experts
a

Perfil

Sector: [T

Nombre de Producto! i-500LE
Fecha de lanzamiento: 1999
Personas en el equipo: +50

Paises Operacidn:
Chile
Argentina

Productos Operacién:

Plataforma i-SOLE

Software Factory
Congultona IT

Equipo / C-Level

Daniel Horovwitz
Director

Mauricio Kravetz
Ciirector

Martanc H. Kravetz
Gerente de Marketing

Claudio Dre de Casiro
Gefente de Producto

I
Contacto

Mariano H. Kravetz
@ mhkravetzihka.com.ar
& www hka.com.ar
® updated: 19/12/2022

“Tecnologia al servicio de la innovacién”

Mosotros

Somos referentes en soluciones tecnoldgicas para la administracion
de Seguros en Bancos, Comedores de Segwos y Companias
Aseguradoras, en la actualidad nuestra herramienta i-SOLE® es la
mas difundida en el mercado de Bancaseguros de Argentina
Asistimos profesionalmente a medianas y grandes organizaciones,
desamollando software a medida de sus necesidades, que permitan
gestionar de manera dgil v eficaz su infraestructura de Tecnologia de
la Informacién, con inversiones ajustadas a la realidad,

Producto

i-S0LE es un software disenado para cubrr las necesidades del negocio
de Seguros para Brokers, Corredores, Bancos v otras entidades
finamcieras. Esta desarmollade con  modermas  tecnologias v
metodalogias, con el doble proposito de administrar eficientemente el
negocio de seguros, ¥y ademds ser una pieza integrada a los
ecosistemnas de software de las entidades que lo poseen.

Sug interfaces grificas estdn creadas para ser intuitivas, confortables y
adaptables, Posee una arquitectura SOA que e permite mediante APIs y
procesos conectarse con diversos sistemas de productos del cliente
créditos, Feasing, sistemas de contabilidad, cobro de primas, etc., v
también a entidades estratégicas come tarjelas de crédito y Companias
de Segurcs. El sisterna poses potente Taller de Productos que parmite a
su propietario la creacidn de Ramos y Productos a través de parametria
sin necesidad de desamolio de funcionalidedes ni liberacién de
funcionalidades por parte del proveedor,

Adminiztra todos los procesos de postventa, entre los que se encuentran
los endosos, anutaciones, devoluciones, gestion de mora y siniestros.

Mercads

En la actualidad operamos con gran presencia en el mercado
de Argentina y Chile,

Moz encontramos trabajando en un proceso de expansion a
otros de paises de Latinpamerica

Roadmap
Salida al Proceso de
Iones
Mercado de ] imatacionaies expansidn
Bancos I.llluulh&rll:l
1959 2009 2015 2021 2022
sntacdn r Nuigva
wxiteis o i-50L | madels da
pars Brokers comercializacién




® Lideres en Transformacion Digital
In Motion el

Partil : Bhpove B e rrreecs o Fraen foe e cheritale fi i et
M i 0 [ L L] mheg I ¥
Be Aware 360 CRM: 5335 de alencion con proCesos de soluc tecnologicas. Con Importante Dhesencia

SUtOMatizec0s y ExXPaencis Dersonalaiia atr

VisualTIME: El core de sequros integral mas +  MNOs aspecializamos en ¢l sector asegurador, of g
complato y robusto del mercado, para cualquier herramientas innovadoras que optimizan la gestion de ciiente
ramo. y SareBStros, a traves oo wodkiiow intefgentes vy
Policysense: Suite de apicaciones nativasenla BUROIMALIZACION o PRocoshs.,

- OR LA Oon aslandalies v T &

nube para transfiormar digitalmente los procesos
negocio de las aseguradonas
Afo de fundacidn: 1994 "
Personasen el equipo: + de 250

Paises con Operacion

Soluciones de atencidn a chentes para aseguradoras Fan, L LGN s CIRICL St S
Workfows de atencidn backoffice OGS PO Sz i3y meprar lae
Portales de atencion
Omnicanatidad

Core SEUNOS MUITIrEmD

Servicio Cloud - Multi Cloud - Inteligencia Artificial POS ehemd

Ml i e S5IE - !
@ - Cloud para Sequras.: !

aC E . o b

« Automatizacion y sequridad en af process e wanta: |

A Seobit A
L
b pn
L
i

-
-

Contacto: Cermdn Figueron
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Kennedys

Porfil
VICIDs Legakes
Fundacin: 1899 (Rend Unado)

Personas en o eqepo: 2500 +

Paizes Operacion:
Presencia ghobal en 36 paises
akrededor del mundo en Asia
Pacifico, EMEA, Latinoamérica
Caribe, Morfeamerica y Reino
Ureda,

Equipo / C-Level (Chile)

Badoslavy Depolo
Socio Director- Chile

-.,i-l ! Head of Corporate and

Commerciad Laten Amedsca

Gian Carlo Lorenzini
Socio= Chile

LR L]

Conlacto

Rodrkps Hayvard

Updated: 027070/2024
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Remo Unido

Hiul tegacnal
LR TRy

{ficina Chile
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minsailt
indra

Empresa Global de tecnologia y
consultoria, estrucuturada por
mercados

Sechon Sendciis Financieros (Sequeas
y Bancos)

Tipo de products. Tecnclogi ¥
Consultoria para Compafilas,
Comedores y Reaseguradores.
Fecha de lanramiento; En Chile desde
1994, durante afic 2022 adquire
Mo

Paises Operacion:
# + 180 paises
Personas en el equipo: 1200 Chile

Equipo

Bemardo Walssmann
DEector SSFF

DireCuod responsable deta
unidad g S5FF en MEngsin
on Chile,

Clauds Jorquera

Senicr Manager Sequios
+ 15505005 00 capiriencia o
L3 InNGUSINa 3SEQuUiators en
Chile y Argenting desde &
ambito comercial hasta &

Ingrid Busios

Manager Segurcs

+ 210 a70s de experiencia en
L3 indusiria 3 seguraioda en
Seguras Corporativas, Pyme
¥ Bancaseguios, desse &
dEsamodn e produclos,
implementacion, canales y

Conlacto

Claudia Jorquera
'@ LT 33 e 3 O pain y.< O
@ bitos e indracompany com
ekt iy i i 1R COOR
® Updated: 08/01/2024

Somos una de las principales empresas globales de
tecnologia y consultoria y el socio tecnolégico para los
negocios clave de clientes en 1odo el mundo.

Problema / Solucién / Producto
En Albsad? ex win pariner solidoe de sis clicntes ¥ puslle scompafiar s
slapchomar fom petos dlel sector e s sctoalidsd
1
Xy
"""::'.I " gl i " i i e B i m —— (1.1
G| | CRRCSSRN SRR CEeiel (S
S S : - .q-l- . —— ] e : e —c
— P P S re—— L — 1'"-',,
- - U ety & . W —— - e T
- — . o Sl 5 8 i B L— e e
Tl oyl - . st " N —
Mercado
indra
minsaoit
1] M £ B
Eompmpmept sir Tty s
TN e e npr ey
LEr

Modelo de negocio

Hmos desamollado capacidades y expenendiad +n Chile ¥ en [a Region,

0N pOTESIOMnMES GECId0s & |3 INdusing oF SEGurss, Cubrendo & end
to-end desde la definicidn y disefio hasta la implantackin y puesta en
marcha de diversos proyectos en la indusinag Asequmadora. MNuesiro
Euspd it lofmads pof mas & 50 profesones consullohes Tunciones
caperios en segures, arguitectos. desarrofladores. besier. Moestros
prncipales provecios son aufomatizacion de proces os, integraciones de
seoaintemat  ondca do fabica de desarmolln  medelmicidn A8
EQuUEsCIUras, Consuitons o8 de3amollo Oft MENC a0 ¥ Drocoesios, planes
de transformacitn digital modelos de gobeerno del dato
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ORIONT

Sector: Sennchos inatwenos (banca y

soquro) ¥ Telecomiuni

Tipo de producto: Asisten

Cente
Fecha de lanzamiento: 2017

Personas en o equipo: 200

Operacion:
Chike
Panu
Colombia

Fanama

Operacion:

ncia Dental
Call Center
Postventa Autarmaotniz
Estructuracidon de Productos

Segunda Auditona de

elevenia

C-Level

Gerente General

o
e

1 ™ Director

Danae Bambara
&3 danae bambara@oriont.cl
& orom.cl
& Updated::

5 Innovacion en seguros y tecnologia que
conecta tu empresa con el cliente

Problema

Oriont toma el desafic

campanas de venta para productos

asislencias), cubnendo las brechas que las empresa

carecer de capacidad miermna para disena

comercializable, Conectario con sponsors

elaleis ale Ire darmaniar Ly e ._.l_ a3 ne i
:..: Eidl 1), .'_'I Ll .'"'".". LFTEL 1 Y

Solucion

Oriont actua como el orquestador agil er sponsor y el cliente

i
LJ

1
T I TP R A | PR P P
gl NOoS encargamos ge disenar la prop

transiormmamos una necasid

siste e efmiEsior

LEIMaS O

campanas que enlreg

Producto

Mercado

ESTHTIOS reSanies on

Modelo de Negocio

B2H2L

Roadmap

27 2023 T4 2024

Indice de Gestién de Riesgo by InsurteChile

LA
A o 3 Proltecoidn de Dalos
- 4
=, WAt o A e .
— | » Cenbsprm Conmoativg
=l Nl o
T J (i B 1
[ |:1|.:' B i Ml B = 2 00 Repisiono
T 2 )
B i M nbegrecun y ESCelaebadad

96




L Comparte tu opinion

Ayudanos a seguir mejorando.

Escanea el QR y comparte tu opinidn, ideas y
sugerencias. Tu feedback es clave para seguir
fortaleciendo el ecosistema insurtech y construir
juntos el futuro del mundo asegurador.

Siguenos:
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