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Capacidad operativa que escala
con tu corredora

Problema

Una corredora existe para dar confianza, seguridad y proteccion a las personas que le
confian su cobertura. Pero su back-office es manual: cada péliza suma horas de cobranza,
ingreso de datos, renovaciones y mucho mds. Crecer significa mas planilla, no mas margen.
El equipo mas valioso queda enterrado en la operativa y se aleja de su core, el cliente. No
hay alternativas accesibles para romper ese techo de capacidad.

Solucidn

Korply opera el back-office de la corredora con |IA que hace el trabajo: nosotros operamos,
el cliente no toca nada. No es un software que su equipo deba operar ni que lo obligue a
sumar headcount extra; la corredora recibe el output ya ejecutado, bajo suscripcion. La
capacidad escala con la cartera sin sumar planilla, y el equipo vuelve a su core: dar
confianza, seguridad y proteccion a sus clientes.

Producto

Korply es un operador Al-native del back-office de las corredoras de seguros.
Cada mddulo opera una funcién completa del back-office (cobranza, gestién de
datos, analisis, renovaciones, cotizaciones) y la devuelve ya ejecutada.
Evoluciona junto con la corredora.

Mercado

Corredoras de seguros grandes, medianas, e independientes, con cartera
creciendo y back-office saturado. Operacion actual en Chile, pero no limitada. En
preparacion de expansion LATAM, con preferencia en Cono Sur.

Modelo de Negocio

Cobramos bajo suscripcion mensual, no por software. La corredora entra con
un moédulo y expande en una escalera decreciente: cada mddulo adicional
cuesta menos.
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