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“Queremos que las personas vivan con menos preocupaciones sobre 

su futuro y el de su familia, con seguros simples, transparentes y 

personalizados para proteger lo que más les importa.”

• Las compañías de seguros necesitan una solución E2E para la 
distribución digital y omnicanal de sus productos. Klare platform as a 
service es un habilitador para las compañías y corredoras.

• Canales no brokers quieren habilitar la venta de seguros en sus canales 
pero no cuentan con una plataforma o corredora.

• Las personas se alejan de los seguros por desconfianza y falta de 
claridad en su uso y beneficios

Problema

Plataforma como servicio y Broker de seguros 100% digital para
compañías de seguros, canales que quieran aprovechar su trafico apra
vender seguros y un modelo b2c donde las personas pueden contratar de
forma muy simple, clara y 100% online los seguros que necesiten de forma,
simple, transparente y personalizada.
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Plataforma digital que permite asegurar una experiencia E2E digital a
nuestros clientes: Recomendar (oferta), Customizar coberturas y
asistencias, Suscribir (evaluación), Emisión de póliza, Pago recurrente,
Endosos y Cancelación. Actualmente contamos con 6 productos y con un
nutrido roadmap de nuevos productos.

Producto

Seguros 
Salud y 
Dental

Equipo / C-Level

● Chile

Países Operación:

Sector: Seguros

Tipo de producto: Broker digital de 

seguros + Insurance as a service  + 

Platform as a Service (MGA)

Nombre de Producto: Klare

Fecha de lanzamiento: Abril 2020

Personas en el equipo: 30

Perfil

● Insurance as a Service

● Platform as a Service

● Vida

● Vida + APV

● Salud

● Oncológico

● Dental

● Deportes

Productos Operación:

Nicolás Pavez

Head & Co-founder

-Ingeniero Civil en 

Infomática UTFSM

-MBA UAI

-Master en Gestión y 

Emprendimiento 

Tecnologico UAI

foto

Modelo de negocio

Klare como MGA basa su modelo de negocio en el cobro en el uso de la
plataforma en el modelo b2b además de un modelo de corretaje en el
mercado b2c.

Mercado

Actualmente operamos en Chile, pero con el objetivo de escalar a otros
países de LatAm en el mediano plazo, en el segmento B2C y B2B2C.
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