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CARTA DEL
PRESIDENTE

Diego Fernandez Ledén
Presidente InsurteChile
Founder y CEO Simplee Seguros

Lo predijimos y sucedié, 2022 fue el aflo en que las Insurtechs tomaron
protagonismo a nivel mundial, no solo porque muchas empresas se
afianzaron, sino porque también nos volvimos sexys tanto para nuevos
talentos, porque ahora los profesionales si quieren ser parte de la
industria desde esta vereda, como para inversionistas, donde incluso
aseguradoras y reaseguradores han creado sus propios fondos de
inversion para participar del ecosistema, lo cual era impensado hace
unos anos atras y esto sin duda nos impulsa a seguir creciendo.

Pero el desafio es gigante y aunque suene repetido, esto recién
comienza. En Chile la gran mayoria de las personas y de las empresas,
especialmente las PyMes, no tienen acceso al sistema asegurador para
resguardarse, ya sea por costos, desconocimiento, falta de confianza o
porque los productos que la industria ofrece no se adaptan a sus
necesidades.

Aprovechemos este momento en que somos referentes en
Latinoamérica, tomando lo que hemos construido en Chile para seguir
acelerando la innovacién tecnolégica, y asi convertirnos en una nueva
marca pais en torno a las Insurtechs, que sea capaz de exportar talento,
tecnologia, sistemas normativos y modelos de negocio ejemplares e
inspiradores que tengan como foco la inclusién de todas las personas y
empresas a un sistema asegurador mas simple, cercano y oportuno.

Cierro estas palabras invitdandolos a revolucionar la industria no solo
desde la tecnologia y la aceleraciébn de los procesos, sino
fundamentalmente desde el propdsito de entregar soluciones reales para
personas reales a precios justos, porque no avanzaremos realmente si
seguimos llegando al mismo 10% que hoy ya es parte del sistema
asegurador. Pensemos en todos los que necesitan proteccién, que
finalmente es todo el pueblo de Chile, porque la tranquilidad no deberia
ser un privilegio de pocos, sino una proteccién que todos deberian tener
para poder enfrentar imprevistos y dificultades que les pueden cambiar
la vida de un momento a otro y nuestra responsabilidad es lograr que esa
tranquilidad cada dia llegue a mas rincones de nuestro pais.




CUANTO HEMOS
AVANZADO

Andrea Triat Garcia
Directora Ejecutiva

En el afio 2021 nos constituimos como Asociaciéon Gremial con una
vision clara de lo que queriamos significar para nuestros asociados y la
industria aseguradora, dimos nuestros primeros pasos institucionales
a partir de mayo de 2021 con el lineamiento del directorio y las ganas
de aportar a la Industria aseguradora enriqueciendo y fomentando el
ecosistema Insurtech en Chile.

Este ano 2022 ya somos 48 asociados, lo que representa un crecimiento
del 60%, de los cuales 32 son insurtechs, hemos realizado 10 encuentros
entre asociados y con el ecosistema en distintos ambitos y hemos
logrado delinear, con la participacion de la mayoria de nuestros
asociados, los objetivos tacticos que guiaran nuestro quehacer durante
los préximos 2 afos.

Somos una asociacién joven, con mucho por aportar y aprender, pero de
lo que ya estamos sacando rédito es de nuestra forma de enfrentar los
desafios, colaborativamente, entre asociados, con la autoridad y el
regulador, con la industria y con todos los que en ella participamos.

Los invito a revisar nuestra Memoria Anual 2022 y ser testigos con cifras y
en detalle de todo lo que hemos logrado este afo, en conjunto con
universidades, la CMF, aliados estratégicos nacionales e internacionales y,

por supuesto, con nuestros asociados.

iGracias por ser parte, gracias por querer aportar!
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ASOCIADQOS 2022

A diciembre de 2022 la Asociaciéon InsurteChile cuenta con un total de 48
empresas asociadas. Los Socios Calificados son 32, representando el 67%, este
numero esta compuesto por 29 insurtechs (61%) y 3 startups (6%). Los Socios
Aceleradores son 6 empresas que representan el 12% y, por ultimo, los Socios
Colaborativos son 10, representando un 21% del total de los asociados.

Colaborativos
21%

Insurtechs
61%

Aceleradores
12%

Startups
6%

CALIFICADOS COLABORATIVOS ACELERADORES
e Insurtechs e Aseguradorasy e Proveedores de IT
e Startups Re-aseguradoras e Fondos de Inversion
e Brokers e Intermediarios e Incubadorasy
e AFPs e Isapres Aceleradoras
» Plataformas Digitales » Consultores
e N=




INSURTECHS

Conforman esta categoria de asociados las startup de base tecnolégica que
aportan en la cadena de valor del seguro y que participan en alguna de estas 3
grandes categorias:

* Nuevos modelos de negocios
o Distribucion digital
e Servicios para aseguradoras e intermediarios
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STARTUPS

Conforman esta categoria de asociados las startups, que definimos como una
organizacién humana con gran capacidad de cambio, que desarrolla productos o
servicios de gran innovacién, muy deseados o requeridos por el mercado, donde su
disefo y comercializacidn estan orientados completamente al cliente. En este caso,,
incluimos a emprendedores que han desarrollado soluciones tecnoldgicas, que si
bien aportan a la industria aseguradora, son soluciones mas transversales y aportan
valor a multiples industrias.
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ACELERADORES

Conforman esta categoria de asociados las empresas o corporaciones tecnoldégicas,
de venture capital o consultoras, entre otras, que comparten el propésito de nuestra
Asociacion de acelerar la industria mediante tecnologia. Los asociados de esta
categoria pueden aportar tanto a las insurtechs en su crecimiento y aceleracion
como pueden ser conectores de ellas con compahias tradicionales de la industria
aseguradora.
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COLABORATIVOS

Conforman esta categoria de asociados las compafhias aseguradoras,
reaseguradoras y dgrandes corredoras o corporaciones tradicionales, que
comparten el propésito de nuestra Asociacién de acelerar la industria mediante
tecnologia y, por tanto, quieren dedicar esfuerzos a contribuir en los distintos
ambitos de accién que tenemos como Asociacion: la vinculacién entre asociados,
la vinculacién con el ecosistema, apoyar la internacionalizacién y el softlanding de
las insurtechs y velar por una adecuada regulacién que fomente la competencia y
permita llegar con seguros adecuados a los sectores menos protegidos de nuestra
sociedad.
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MAPA INSURTECH

Nuevos Modelos
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ESTRUCTURA

Directorio

Directora
Ejecutiva
|
o
Agencia de Head of Project Estudio Contador
Marketing Marketing & Manager de
Customer , Abogados
Experience §
o . 78 /5 <
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Vinculacién Posicionamiento
Nacional de Marca

. Ecosistema Atraccién de
Regulacion Internacional Talento
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DIRECTORIO

Diego Fernandez Leén

Presidente | InsurteChile
Founder & CEO | Simplee Seguros

Rodrigo Labbé Matias Stager
Secretario | InsurteChile Vicepresidente | InsurteChile
Corporate CEO | Jooycar Co-Founder | QuePlan.cl

Ricardo San Martin

Tesorero | InsurteChile
VP of Insurance Partnership | Betterfly

Nicolas Pavéz Hugues Bertin
Director | InsuteChile Director | InsurteChile
Gerente General | Klare by CEO & Founder | Digital Insurance
Santander LatAm

Alex Horvitz Gino Volpi
Director | InsurteChile Director | InsurteChile
CEO | HCS Capital CEO | LISA Insurtech
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’ EQUIPO EJECUTIVO

Andrea Triat Garcia
Directora Ejecutiva

A N I N AT
A B O G AD OIS

ANINAT Abogados Maria Victoria Oubifa Carlos Mujica

Abogados Head of Marketing & Servicios de Contabilidad
Customer Experience

) DEEP
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Deep Slices
Agencia de Marketing Digital
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EVENTOS 2022

Evento Anual Asociados
InsurteChile

6 de enero

Seminario: Los Do & Don "'t de la
Expansion Regional

16 de marzo

Seminario de Tecnologias
Aplicadas en Seguros
20 de abril al 18 de mayo

Por un Mundo sin Barreras:
Casos de Exito, Desafios y Soluciones

7 de junio

Programa de Softlanding
16 de junio al 7 de julio

Desayunos de Vinculacion
de agosto a noviembre

Open Networking
3 de noviembre

)
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EVENTO ANUAL DE
ASOCIADOS
INSURTECHILE

6 de enero de 2022

Invitamos a todos nuestros asociados a cerrar el ano 2021 en el
evento de fin de ano de la Asociaciéon, donde reunimos
alrededor de 50 asistentes, de 30 diferentes empresas
asociadas, entre insurtechs, socios colaborativos y socios
aceleradores.

La invitacion fue clara: “sin reloj y sin corbata”. Ofrecimos un
ambiente distendido para que todos los presentes pudieran
disfrutar el momento y profundizar sus redes de
relacionamiento.

En la celebraciéon, tomé la palabra brevemente el Presidente
de la Asociacion, Diego Fernandez Ledn, quien hizo hincapié
en el rol relevante que tienen las insurtechs en el plano del
desarrollo de nuestra sociedad como uno mas de los agentes
de cambio y de bienestar para la poblaciéon chilena y del
mundo.

Andrea Triat Garcia, Directora Ejecutiva, compartio la labor y
gestiones que se desarrollaron en el transcurso del ano 2021,
muchas de ellas en plena gestion, para el fomento y apoyo a
las insurtechs.

“Necesitamos mas conversaciones, mas discusiones vy
aprendizajes. Tenemos que equivocarnos mas, errar mucho
mas, sacar productos y servicios, asi cuando no haya a quien
copiarle, seremos los pioneros en esto”, concluyé Fernandez.

"Una gran convocatoria, "Muy interesante, se

entusiasmo por mil. Buena
organizacion. Rica comida.
Linda terraza. Fue como una
reunion de grandes amigos. Mi
mesa jextraordinaria! Excelente
conversacion y mucha buena
onda, claras oportunidades de
construir redes de
colaboracion."

agradece la oportunidad
de compartir visiones y
propodsitos con variados
puntos de vista, realmente
fue enriquecedor escuchar
como es que cada uno de
los participantes ve el
futuro de la industria."

Participaria activamente dentro de la

Asociacion.

94%

(*) Dato tomado de la encuesta de
satisfaccion del evento.

HE DATE
IN DE ANO

)

(



LOS DO & DON'T DE LA
EXPANSION REGIONAL

16 de marzo 2022

“Co-crea con hosotros la guia del viaje perfecto.”

Con el afan de impulsar a las empresas mas pequenas,
invitamos a alguno de nuestros asociados que tuvieron la
oportunidad de pasar por una expansion, en primera persona,
a compartir sus experiencias sobre buenas practicas y
consejos para la expansion regional.

Los participantes fueron:

Maria Sol Gonzalez | COO | Compara
Gino Volpi | CEO | LISA Insurtech
Rodrigo Labbé | CEO | Jooycar

Jens Thobo-Carlsen | CCO | Betterfly

Junto a ellos, y gracias a sus relatos, pudimos ir armando en
vivo “la guia del viaje perfecto”, la que quedod disponible para
todos los asociados.

Revisa el archivo aqui

Fue una charla muy interesante y enriquecedora, moderada
por Andrea Triat.

116 54 100%

Inscritos Asistentes NPS

LOS DO & DON'T DE LA
EXPANSION REGIONAL

B4 betterfly



https://drive.google.com/file/d/10QeRSN-hNJJz4yQgn9iwCFtUyknOjt8T/view?usp=sharing

SEMINARIOS DE
TECNOLOGIAS APLICADAS
EN SEGUROS

Del 24 de abril al 18 de mayo de 2022

En conjunto con la Universidad Catélica de Chile y su programa de
derecho, ciencia y tecnologia, planificamos esta serie de seminarios,
con el fin de hablar sobre las diferentes tecnologias relacionadas y
aplicadas en el ambito de los seguros. Quisimos incentivar a nuestros
asistentes con el sorteo de un Oculus Quest 2 al final del ultimo
modulo. Al sorteo se accedia asistiendo y respondiendo un mini quiz
que enviamos luego de cada maédulo.

Moderador: Matias Aranguiz | Oficial de Privacidad y Subdirector del
programa de Derecho, Ciencia y Tecnologia de la Universidad
Catolica de Chile.

Médulo 1| Internet de las Cosas (IoT) _ 20/04
« Maria Paz Gillet | Co-Founder | Jooycar Insurtech
o Andrés Liberman | Chief Data Officer | Betterfly

Médulo 2 | Inteligencia Artificial (1A) _ 27/04
o Héctor Monje | Intelligent Cloud & Azure Director | Microsoft
o Alhely Almazan | Co-Fundadora & CTO | LISA Insurtech
» Adel Abed Chehab | Gerente Actuariado, Inteligencia Artificial y
Riesgos | FID Seguros

Médulo 3 | Blockchain _ 04/05
o Claudia Sotelo | Lider del Observatorio Tecnoldgico | Banco
Central de Chile
» Xiaochen Zhang | Principal Manager - Federal Financial | AWS

Médulo 4 | Metaverso y Valorizacién de Activos Digitales 11/05
» Julio Pereira | Ex Director del servicio de Impuestos Internos
 Cristobal Pereira | Director de Block | Chain Chile

Médulo 5 | Ciberseguridad _18/05
o Alexandra Barros | Gerente de Riesgo Operacional y
Ciberseguridad | Coopeuch
» Roberto Rios | Director Centro de Riesgos y Seguros | Universidad
Catolica de Chile

Revisa los videos aqui

+550 85%

Asistentes NPS

iResérvate los 5 migrcoles!

SEMINARIO

TECNOLOGIAS
APLICADAS EN SEGUROS
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https://youtube.com/playlist?list=PLTZ6iVE1foBdXNFSfE4zf--plUFwlb_u6&si=EnSIkaIECMiOmarE

POR UN MUNDO SIN
BARRERAS: CASOS DE
EXITO, DESAFIOS Y
SOLUCIONES

7 de junio de 2022

Co-organizamos este evento con Insurtech Community Hub
de Espana, para poder mostrar y comparar dos ecosistemas
insurtech diferentes. Presentamos dos casos de éxito, uno
chileno y otro espanol. Por Chile participé Vida Security con
su experiencia junto a la insurtech Gerty y por Espana
participé Chubb junto a la insurtech Bdeo. Ambos casos
fueron elegidos desde una postulacion abierta donde se
evaluaron muiltiples criterios de impacto de las soluciones en
el bienestar social.

En la segunda parte, presentamos 2 desafios:

InsurteChile planted el desafio de "mejorar la experiencia de
post-venta del cliente, integrando las interacciones multicanal
actuales (email, call center, web, sucursales) dandoles solucion
y convirtiéndolas en oportunidades.." para el cual se
presentaron las soluciones de Rapihogar y AdminSE
mediante un pitch.

Insurtech Community Hub de Espana planteé el desafio de
"buscar soluciones/modelos (aseguradores o que puedan
integrarse en el seguro) que permitan fomentar una movilidad
cada vez mas segura y sostenible, relacionados con todo tipo
de vehiculos y medios de transporte, tanto a nivel particular
como profesional (flotas comerciales, vtc, taxi, riders, etc..)"
para el cual Gocleer y SATCAP presentaron sus soluciones
mediante un pitch.

"Desde mi actual posicion como responsable del area de
innovaciéon de una compania y teniendo en cuenta mi
experiencia como emprendedor ha sido una sesion ideal para
quienes se encuentran en estos dos bandos, no solo por
escuchar ejemplos reales sino porque en congresos,
conferencias y charlas entorno a ecosistemas de innovacion
hace falta mostrar la practicidad del proceso, intentando
mostrar el como dejando de lado la teoria."

70 72%

Registrados NPS

7l

Por un mundo
sin barreras:

Por un'mundo sin barreras:
Casos da Exitos, Desafios y Soluciones
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PROGRAMA DE
SOFTLANDING CHILE

16 de junio al 7 de julio de 2022

Este completo Programa de Softlanding se creé para todas
aquellas empresas que estuviesen interesadas en obtener el
know-how e informacion util antes de desembarcar con su
negocio en Chile. Para ello, convocamos a expertos en la
industria a aportar su conocimiento de manera colaborativa.

Agradecemos enormemente su participacion a:

Carolina Triat Alvarez | Directora Senior | Fitch Ratings
David Gibert | CEO | Grupo MOK

Pablo Parada | Gerente Comercial | Grupo MOK

Pablo Acevedo | Socio & Director | Flores Acevedo Abogados
Cristian Reyes | Senior Counsel | ANINAT Abogados

Oscar Garate | Abogado | ANINAT Abogados

Hugues Bertin | Founder & CEO | Digital Insurance LatAm
Diego Fernandez Ledn | Co-Founder | Simplee Seguros
Matias Stager | Co-Founder | QuePlan

Cristian Maturana | Head of Sales | LISA Insurtech

Nicolas Pavez | Co-Founder | Seguros Klare

Roberto Izikson | Gerente Asuntos Publicos | CADEM

Pilar Valenzuela | Ejecutiva Promocién y Desarrollo | InnovaChile
Sergio Montero | Scouting Manager | Start-Up Chile
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DESAYUNOS DE
VINCULACION

De agosto a noviembre de 2022

En el marco de generar vinculos entre los Socios Colaborativos
y las insurtechs asociadas, organizamos desayunos
presenciales donde cada compania eligié 2 a 3 insurtechs con
las cudles profundizar el entendimiento de sus soluciones
tecnoldgicas, basados en algunos de sus dolores actuales y en
las perspectivas de desarrollo futuras.

Es muy interesante ver como las insurtechs, al tener un equipo
importante de desarrolladores internos, logran adaptarse con
facilidad a las necesidades planteadas por las companias,
cuando sus soluciones requieren algunos ajustes para hacer
match al 100% con las oportunidades de mejora. Luego de los
7 desayunos realizados se generaron entre 1 y 3 instancias
posteriores de reunién por compainia.

Los desayunos que se llevaron a cabo fueron:

e Seguros SURA con: Wisecity, Boreal y BSP Inspector

* 4Life Seguros con: TeleDoc, Tutenlabs y Klare

e Grupo MOK con: Betterfly, QuePlan, Klare

¢ Vida Security con: Tutenlabs, 123Seguro y Simplee

¢ Mercer con: Gerty y Onelife

e Zurich con: AccuHealth, Boreal, Salvataggio y TeleDoc
e THB con: Klare, Activar, Compara Online y Simplee

"Extraordinaria iniciativall ~ "Una iniciativa muy buena, a
..cada vez me siento mas nosotros nos sirve
cémodo." enormemente tener estas
conversaciones con
empresas del mismo rubro,
"El acompanamiento de gue estan con las ganas y el
Andrea como moderadora es conocimiento para cambiar
excelente. Ademas la la historia del rubro
posibilidad de networking asegurador, ser mas
con otros asociados es bien transparente,
fluida." tecnologizados"

7 7 15 +21

Desayunos Companias Insurtechs Conexiones

®)



OPEN NETWORKING

3 de noviembre de 2022

Junto a nuestros amigos de InsureTech Connect decidimos
llevar a cabo un evento de vinculacién para asociados e
invitados externos, con el fin de reunir a los 50 top players de
la industria aseguradora chilena, un mismo dia en un mismo =
I u ga r. InsurteChile

L' Commeey

Nos acompano el Director General de Regulacién de Conducta
de la Comision para Mercado Financiero (CMF), Patricio
Valenzuela Concha, con algunos insights de la Ley Fintech y su
inminente proceso de implementacion.

"Tremendo evento y "Muchas gracias

oportunidad de compartir,
esto es vivir el ecosistema
Insurtech, Muchas gracias

"Gran evento y un placer
juntarse con tantos amigos!
En 2 anos, es increible lo que
recorriéo InsurteChile y esto,

InsurteChile por este evento
tan relevante para |la
industria y el ecosistema.
Felices de ser parte de esta
asociacion y seguir
aportando desde nuestra
expertis tecnoldégica en el
desarrollo y maduracion del
ecosistema Insurtech.

recién empieza,"

Tenemos un tremendo vy
potente ecosistema
Insurtech en Chile y de
exportacion a toda Latam.

"Muy bueno, me permitio
compartir distendidamente

con personas muy \ ata
interesantes y escuchar de Un especial agradecimiento
primera  fuente nuevos @ Andrea Triat y todo su
proyectos que pueden equipo por hacer pos@le
transformarse en lindas  ©st¢  Open  Networking

oportunidades de negocio." 2022. !

by

Asistentes

78%



https://www.linkedin.com/company/aic-asociaci%C3%B3n-insurtech-chile/
https://www.linkedin.com/company/aic-asociaci%C3%B3n-insurtech-chile/
https://www.linkedin.com/in/ACoAAAdtYTMBNo2BsuRO2QgudsTihyOxcuQYWU0
https://www.linkedin.com/company/aic-asociaci%C3%B3n-insurtech-chile/

RELACIONAMIENTO
CON LA SOCIEDAD

&R LS _'-!]: WF Yol A

s asmbma e i TS 1r }r‘ l.I.lI| =

v T e CCE ]F ”.H-r
D._.,m_ - J_ b
LI PRIEIPCTE = AR || TEREST
e pinyy e “'l-llr DR LATAR,
JOIM Uy -—

IS




RELACIONAMIENTO
CON LA SOCIEDAD

En el contexto de la comida anual de ACOSEG
fuimos invitados a compartir nuestra vision
respecto del estado de las insurtech y las

perspectivas de futuro.

Agradecidos con la
Pontificia Universidad
Catolica de Chile por
invitarnos a participar
y poder mostrar las
soluciones y
eficiencias generadas
por las Insurtechs
chilenas, en la Clase
de Estrategia y Nuevos
Modelos de Negocios
de la Carrera de
Ingenieria Comercial
en su 5to ano de
formacién”

._..- insurteChile

pundo Insurtec
Ingenieria Come
Andrea Triat

g 2312

=

Sarthgn §

1 — Chile y la Regidn

e

reial Universidad Catélica

Desayuno sobre el Rol
de las Criptomonedas
en las Finanzas de
Hoy. Invitacién de
Valtin Capital,
Buda.com y Torretti
& Cia.

Desayuno de lanzamiento de la Semana del
Emprendimiento de la Facultad de Economia y
Negocios - Universidad de Chile

La Universidad Adolfo
Ibafiez nos invitd a
participar y mostrar lo
gue esta desarrollando
el mundo Insurtech,
tanto en Chile como en
la regién, en el curso
sobre innovacién
dentro de ecosistemas
digitales parasu
posgrado de
Transformacion Digital.

Convencién
Internacional de la
Industria
Aseguradora (CIIA)
Organizado por la
Asociacién de
Aseguradores de
Chile A.G (AACH).

N/


https://www.linkedin.com/feed/hashtag/?keywords=ciia&highlightedUpdateUrns=urn%3Ali%3Aactivity%3A6936061385541832704
https://www.linkedin.com/company/asociaci-n-de-aseguradores-de-chile-a.g./?lipi=urn%3Ali%3Apage%3Ad_flagship3_company_admin%3BDlfQbgRmQFaTAPRdN8oBpA%3D%3D
https://www.linkedin.com/company/valtin-capital/
https://www.linkedin.com/company/budapuntocom/
https://www.linkedin.com/company/torrettiycia/?lipi=urn%3Ali%3Apage%3Ad_flagship3_company_admin%3BDlfQbgRmQFaTAPRdN8oBpA%3D%3D
https://www.linkedin.com/company/torrettiycia/?lipi=urn%3Ali%3Apage%3Ad_flagship3_company_admin%3BDlfQbgRmQFaTAPRdN8oBpA%3D%3D
https://www.linkedin.com/company/torrettiycia/?lipi=urn%3Ali%3Apage%3Ad_flagship3_company_admin%3BDlfQbgRmQFaTAPRdN8oBpA%3D%3D
https://www.linkedin.com/company/facultad-de-econom%C3%ADa-y-negocios---universidad-de-chile/
https://www.linkedin.com/company/facultad-de-econom%C3%ADa-y-negocios---universidad-de-chile/
https://www.linkedin.com/company/facultad-de-econom%C3%ADa-y-negocios---universidad-de-chile/
https://www.linkedin.com/company/facultad-de-econom%C3%ADa-y-negocios---universidad-de-chile/
https://www.linkedin.com/company/facultad-de-econom%C3%ADa-y-negocios---universidad-de-chile/

INSURETECH CONNECT

Las Vegas septiembre 2022

iEsta fue Nuestra primerg

€Xperiencia
€Omo Asociacia
€N ITC Las vegas: acién

SHARE YOUR
ITC EXPERIENCE

Tres dias en los que, por supuesto, estuvo
Chile con una delegaciéon donde estuvo
presente InsurteChile representada por
Andrea Triat, directora ejecutiva, mas algunas
insurtech relevantes del mercado que
participaron individualmente con sus stands
tales como Simplee, LISA Insurtech, Jooycar,
QuePlan, Digital Insurance LatAm, HCS
Capital, entre otras.



https://www.linkedin.com/company/asociaci-n-de-aseguradores-de-chile-a.g./?lipi=urn%3Ali%3Apage%3Ad_flagship3_company_admin%3BDlfQbgRmQFaTAPRdN8oBpA%3D%3D
https://www.linkedin.com/company/asociaci-n-de-aseguradores-de-chile-a.g./?lipi=urn%3Ali%3Apage%3Ad_flagship3_company_admin%3BDlfQbgRmQFaTAPRdN8oBpA%3D%3D
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METRICAS LINKEDIN

PERIODO ENERO - DICIEMBRE 2022

27K

Seguidores

276

Publicaciones

6.8K

Interacciones

6.2K

Reacciones
en pagina

219

Comparticiones
de pagina

349

Comentarios

22K

Clics

-l\p!-‘:l-? My 23 dum 22 Jel'm l.ug"r.r Sep 22 Oct 72 o "I [ ]

Alcance de Pagina
3000

1eog

B, t -
w2 Mar'zz May 22 Jultaz s0'R Mow

Parcentaje interaccion con la pagina
O
B
e
I

023 Mar'z2 May 22 Juitm Sep'm Mow 22




METRICAS WEB

PERIODO SEPTIEMBRE - DICIEMBRE 2022

Usuarios
Totales:

1,2 mil

Piaginas mas visitadas:

'I'CI'

Horne Pags

50

Biblicteca

Articulos mas visitados

82 visitas

El futuro es
On Demand

Orlgen de losusuarlos:

535

Busquedas
organicas

Pais Usuarlos

672
Chile

Usuarios Visi:asl
recurrentes: Totales:
234 2,2 mil
20 30
MNosotros Qué hacemos
&°
MNoticias
78 visitias
Presentamos Boreal
Cartracking
535 139
Ingrescs Redes
directos Sociales
218 &8
Estados Linidos Argantina

Visitas Promedio
por Usuario:

2,4

40

Eventos

59 visitias
Carantia Segura
Sigue Crecisndao

32
Referido de
otros sitios

28

Colombia

La informaciéon expuesta aqui corresponde a los datos recolectados desde el
1de septiembre de 2022, cuando el nuevo sitio web comenzé a funcionar.

N
©
|




METRICAS MAILCHIMP

PERIODO ENERO - DICIEMBRE 2022

Totzl De Campanas Hewsletter
Envizdas Mensuales

58 12

Datos Totalss de Camipafias

329,9 6. L5% 52,7

Fperturas e Llicks
promedio por i promedio por

campana ksl campana

Datos Campanas Hewshketter mensual

4627 492

: 38% _

Aoerturas ey Clicks
promedic par Tasa des promedio por

campans =perureE carmapana
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PLANIFICACION
ESTRATEGICA
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PLANIFICACION ESTRATEGICA

El ejercicio de Planificacién Estratégica junto a nuestros
asociados, surge de la necesidad que los préximos pasos
que demos como Asociacion sean el reflejo del interés
comun y mayoritario de todos los que componemos esta
Asociacioén.

Asi el 1° de Septiembre de 2022, con una representatividad del
66% (41 Asociados a esa fecha), nos reunimos 27 empresas y
trabajamos una manana completa en definir cuales serian esos
pasos de manera de garantizar el cumplimiento de nuestros
objetivos estratégicos que son:

1. Fomentar el desarrollo del Ecosistema Insurtech en Chile a
través de la colaboracion.

2. Acelerar el desarrollo del Mercado Asegurador a través de la
tecnologia enriqueciendo la propuesta de valor de Industria
Aseguradora.

3. Trabajar colaborativamente con otros actores de la sociedad
para hacer los seguros mas inclusivos.




RESULTADOS

De las mesas de trabajo, y sus respectivas rotaciones, se
obtuvieron mas de 60 propuestas, acciones e iniciativas de

desarrollo que decidimos abordaremos en 5 Squads de Trabajo
durante los proximos 12 a 24 meses, esperamos al cierre de
2024 haber cumplido los 15 objetivos propuestos en total:

@(J@
VINCULACION NACIONAL

1. Generar 2 o 3 instancias formales de
vinculacion semestral.

2. Desarrollar mapa Insurtech con soluciones
dentro de los procesos de las compainias.

3. Llevar a cabo un mentoring o coaching a
startups/Agendas abiertas.

4, Impulsar la educacién financiera en
seguros para la sociedad general.

5. Desarrollar actividades junto al gobierno
para participar en la transformacién de Salud
y Prevencion.

#

POSICIONAMIENTO DE MARCA

1. Posicionar la marca "InsurteChile" y sus
empresas asociados dentro del mercado.

2. Crear un Sello de Calidad que garantice
los servicios de las insurtechs pertenecientes
a la Asociacion.

3. Tener un canal permanente de
comunicacién e influencia al mercado
(columna de diario, podcast, canal de
Youtube).

4. Desarrollar un estudio que pueda
transformarse en referencia.

=

b
R \
REGULACION
1. Definir y aprobar una agenda normativa.
2. Liderar ambitos de regulacion en
Microseguros.

3. Impulsar el desarrollo legislativo para la
innovacion.

7 ©
VW
ECOSISTEMA INTERNACIONAL

1. Vinculacién y acercamiento de Venture Capitals.
2. Alianza con Pro Chile para rondas de negocios.

ATRACCION DE TALENTO

1. Crear Curso Insurtech Universidades
Electivos/Postgrado




iYA ESTAMOS TRABAJANDO!

Agradecemos a todas aquellas personas que participan activamente
dentro de alguno de los 5 squads, aportando con su tiempo, su mirada y su
trabajo para poder impulsar los objetivos propuestos para la Asociacion.

B4 1 Qi
betterfly i"ﬁe =ﬁ klare

Boereal
Seguros | SUMA = 7 FINZAST AP continuum
Deloitte. WS S southbridge
[~ : -
i Sequros Falabella TRUSTREN Deloitte.
O Dlglicll ) wlse
SImplgg, insurance @ & | F ID e City
-
i

insurtech

ASEGURAONLINE J OOYca R .10 I:Ul:en |abS lﬂg’ LISAQ

Las ultimas reuniones de Squads del ano.

|
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OnePager | Insurtech

Perfil

Sector; Insurance

Tipo de producto: Distribution &
Paolicy Management

Nombre de Producto: 123Seguro
Fecha de lanzamiento: 2010

Personas en el equipo: 200+

Paises Operacion

e Chile
s  Brasil
s  Argentina

e Colombia

Productos
e  Autos
o Vida
s PYMEs

C-Level

i

Martin Ferrari

CEOQ & Co-founder

20+ anos en Seguros
Emprendedor Endeavor

Bruno Ferrari

COO0 & Co-founder
Regent's University UK
Emprendedor Endeavor

Pablo Roca

CTO

Globant

Accendra Networks

= | Patrick Summers
i = £GO0
e Despegar
eBay
Contacto
Bruno Ferrari

@ bruno.ferrari@123seguro.com
@ www.123seguro.com
® Updated: 12/2021

|-
4
1

Liderando la transformacién
de la experiencia en seguros B ruwon e
en América Latina

(‘hQ;QIOI.I:T.ﬁM,! e

FUOMS  INESHTONT  SRRIATT

Problema

Baja penetracion de seguros en América Latina. Falta de distribucion
eficiente. Experiencia de usuario pobre. Mala reputacion del mercado
asegurador.

Solucion

Plataforma B2C (123Seguro) y B2B2C (+123) para contratar polizas de
sequros de las mejores aseguradoras del mundo y resolver cualquier
necesidad, desde gestionar pagos, endosos, siniestros, renovaciones, entre
otras.

Producto

Core tecnologico integrado a 40+ aseguradoras, que le permite a los
usuarios latinoamericanos encontrar y contratar productos a medida vy
solucionar cualquier consulta, incluyendo siniestros. A través de websites,
chatbotis y mobile apps, y disponible con APls para integracion con partners
como retailers, fintechs, bancos, etc.

Mercado

Actualmente, con licencias activas y operando en cuatro de los mayores
mercados de la region. Expandiendo operaciones en LatAm en los proximos
anos.

Modelo

123Seguro cobra una comision a las aseguradoras asociadas por cada
pdliza emitida a través de la plataforma, tanto al momente de la venta como
en las sucesivas renovaciones.

Roadmap
Lanzamiento Lanzamiento Seed Lanzamiento  Adquisicion
Argentina Colombia Round Chile en Brasil
& @ @ ® @
2010 2016 2018 2019 2021
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Accuhealth
Perfil
Sector: Vida & Salud
Tipo de producto: Super App de
servicios integrados, remotos y
personalizados que entrega
orientacion médica, cuidados y
bienestar.
Nembre de Producto: Homa
Fecha de lanzamiento: marzo 2023

Personas en el equipo; 20

Paises Operacion:

e Chile
° Brasil

Productos Operacion:
e Accu App
e  Accu Telemonitor

« Homa Super App

Equipo / C-Level

Francisco Cifuentes Z.

Cofundador y CED

* Ing. Comercial, U de
Santiago

« MBA RUC

Vicente Santa Cruz V.

de Chile

Pedro Pastor
Chief SW Engineer
Ingeniero SW, U.

Politécnica de Madrid

+ MBAUdeUde
Torcuato Luca,
Buenos Aires

Contacto

Francisco Cifuentes Z.
@ feifuentes@accuhealth.cl
@ www .accuhealth.cl
® Updated: 15/11/2022

Cofundador y CTO/CDO
* Ingeniero Forestal, U

« Msec. Uof Minnesota

Cuidado & Acompafamiento
Poblacional

Problema

Mas del 75% de la siniestralidad en polizas de seguros de salud es
generado por patologias cronicas y factores de riesgo no controlados.
Esto impacta negativamente el costo de pélizas y gasto de bolsillo de las
personas que perciben no estar atendidas ni cubiertas en salud.

Las personas se enfrentan a soluciones y beneficios fragmentados que
desconocen y/o no saben acceder.

Solucion

Hospital virtual que integra servicios personalizados para usuarios a través
una plataforma de adherencia y comportamiento. Queremos impactar
significativamente en el cuidado y bienestar de las personas utilizando
tecnologia, informacion personalizada e incentivos para que mejoren
significativamente su bienestar.

A nivel de usuarios (B2C) entregamos un acompafamiento resolutivo en
cuidado y bienestar con menor gasto de bolsillo y mas prevencion.

A nivel corporativo y seguros (B2B) gestionamos el riesgo de siniestralidad
poblacional e influimos en su comportamiento fomentando buenas
practicas en el uso de beneficios.

Producto

Mueva plataforma tecnolégica (homa) de gestion de adherencia y
comportamiento montada en una Super App que recoge informacion del
usuario, personaliza los servicios y prestaciones, y se comunica en tiempo
real 24/7 con el soporte de un hospital virtual.

La aplicacion integra 1) mensajeria instantanea 2) servicios disponibles en
el hospital virtual 3) actia como agregador de teleservicios (cuidade &
bienestar) disponibles en el mercado que el usuario accede a través de
convenios.

Mercado

Principales clientes son companias de seguros (primera y segunda capa),
prestadores privados y plblicos y corporaciones. Actualmente operamos
en Chile con todos los servicios. Tenemos una oficina en Brasil/Sao Paulo
prospectando el mercado.

Meodelo de negocio

Muestra salucion es una aplicacion de suscripcion mensual a través de un
modelo B2B2C que le da acceso al usuario a través de patrocinadores.

Roadmap
Rediseno ssuive
Adquicicion de hospital desarrollo de Apertura Lanzamiento
AccuHealth Virtual homa SW oficina Brasil homa
& @ & @ &
2018 2019 2020 2021 2022
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activar

Perfil

Sector: Insurtech

Tipo de producto: Seguros On-Demand
Nombre de Producto: Activar

Fecha de lanzamiento: Agosto 2022
Personas en el equipo; 3

Paises Operacion:

e  Argentina

Productos Operacion:

a Motos
@ Autos Clasicos

Equipo / C-Level

Mariano Barone
Fundador

- Economista en Universidad
de Buenos Aires

- Productor Asesor de
Seguros

= Desarrollador Full Stack

Contacto

Mariano Barone
mbarone@activar.app
@ activar.app
@ Updated: Agosto 2022

El seguro que hacia falta. Ahorra en tu seguro
pagando sdlo por lo que usas.

Problema

Muchas personas pagan por seguros anuales cuando los usan realmente
muy poco. Esto genera costos altos innecesarios para los asegurados,
quienes tampoco tienen control sobre sus pélizas ni diferenciacion por
uso.

Solucion

Activar proporciona una plataforma que permite a las asequradoras ofrecer
seguros on-demand a sus clientes, a través de todos sus canales (venta
directa, bancos, productores o agentes y brokers).

El uso de servicios pay-per-use en el mundo es cada vez mayor, v el mercado
asegurador no debe quedarse atras con esto.

Producto

La plataforma se compone de una WebApp para que los intermediarios de la
aseguradora puedan ofrecer seguros on-demand a sus clientes, y de una
App en donde los asegurados tienen el control de su poliza y la activan
segun su uso.

Ademas ofrecemos APls para que la aseguradora pueda integrarse

completamente, gestionamos los pagos y reducimos el fraude ya que
pedimos fotos para activar la poliza.

Mercado

Actualmente estamos operando en Argentina, con la proyeccion
de expandirnos en LatAm para el afio siguiente.

Modelo de negocio

Activar participa en un % de todo lo que se mueve a través de la
plataforma.

Roadmap
: — Accidentes Expansién a
Lanzamiento Autos Cldsicos Beciaialon Travel otros paises
] & ® @ @
Agosto Octubre Diciembre Febrero Marzo
2022 2022 2022 2023 2023
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ASEGURAONLINE

RY BEGURCS LAR CONDES

Perfil

Sector: Insurance /Seguros

Tipo de producto: Digital insurance
broker/ Corredores de Seguros Digital
MNombre de Producto: Aseguraonline.cl
Fecha de lanzamiento: Febrero 2020
Personas en el equipo: 9 Partners

Paises Operacion:
e Chile

Productos Operacion:
s  Seguro Mascota
s SOAP Bomberos
e Seguro Celular
e  Seguro por Kilometro
s Recomendador de
Seguros vehiculos

Equipo / C-Level

Sebastian Ozimica.
CEO & Founder

- CEO, Seguros Las Candes.

- Director Asociacion Gremial
de Corredores de Chile
(ACOSEG)

- 20+ anos en el mercado
asegurador.

Contacto

Sebastian Ozimica.
@ Sebastian,ozimica@sequroslascondes.cl
@& www.aseguraonline.cl
@ Updated: 12-2022

jHacemos los seguros de forma diferente!
Estamos cambiando el juego

Problema

Un problema que envuelve al mercado aseqgurador es la falta de
informacién y compresion de los producto que recibe el cliente. La falta de
asesoria provoca que el cliente desista de los seguros o simplemente
adquiera el mas economico que no resuelve sus necesidades.

Otro problema es gue el cliente no se siente identificado completamente
con los productos, si bien los seguros estandarizados solucionan parte de
los problemas que pueden ser presentados en el mercado asegurador,
cada vez encontramos la necesidad de personalizar los productos a los
clientes.

Solucion

Como broker de seguros Aseguraonline.cl cohesiona la experiencia Digital
con la atencion y asesoria tradicional, Creamos y personalizamos los
productos para satisfacer las necesidades y exigencias de nuestros
clientes. Es nuestro trabajo lograr una experiencia de compra facil,
transparente y dar un acompafiamiento en toda la vigencia del seguro,
creando productos empoderados y administrando desde la contratacion,
emision, recaudacion y seguimiento en &l proceso de siniestros (E2E).

Producto
® £9 - ca = :
Saguro Seguro urg uro
Mascota SOAP Bombero Celular x KM
Mercado
Actualmente operamos en Chile,

orientados a lineas personales.

Modelo de negocio

Aseguraonline, trabaja como de broker de Seguros,
el modelo lo desarrollamos bajo dos modalidades de
negocio, B2C por medio de plataformas digitales e
intervenciones urbanas y B2B2C.

=
li] - [Ex
Roadmap - L
Primera Campaiia Nace Seguro  Seguro
L;e";:;‘:;“h? SOAP BOMBEROS ASEGURAONLINE Mascotas  Celular
® @® L @ »
Octubre Marzo Octubre Diciembre Enero
2019 2020 2021 2022 2022
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betterfly

Perfil

Sector: Insurtech y Bienestar

Corporativo

Tipo de producto: Plataforma que

promueve el bienestar fisico, mental

y financiero a través del propésito
Nombre de Producto: Betterfly
Fecha de lanzamiento: Agosto 2020

Personas en el equipo: +500

Paises Operacion:

L]

Chile
Brasil
México
Ecuador
Colombia
Peri
Espana

Productos Operacion:

L ]

L]

Plataforma Betterfly

Wallet

Betterfly Heroes: plataforma de
crowdfunding social

Betterfly Store; marketplace

Equipo / C-Level

<&

Eduardo della Maggiora
Fundadory CEQ

Cristobal della Maggiora
Co-Fundador y COO

Andrés O'Ryan
Chile Country Officer

Contacto

®
@
®

Ricardo San Martin
rsanmartin@betterfly.com
betterfly.com

Updated: Diciembre 2022

“(Mision)”

Problema

A muchas personas y empresas les resulta dificil acceder a la
posibilidad de impactar sus comunidades y al medioambiente y
obtener proteccidn financiera y servicios o herramientas de
bienestar, que los motiven a alcanzar la mejor version de si
mismos.

Solucién
Através de Betterfly queremos democratizar el acceso al bienestar

fisico, mental y financiero, utilizando la tecnologia, la empatia y el
proposito para empoderar e inspirar a las personas convertirse en
la mejor version de si mismas e impactar positivamente a sus
comunidades y el medioambiente,

Apoyamos a las empresas con un propuesta integral de proteccion,
propodsito y prevencion para fidelizar a sus colaboradores y clientes.

Producto

Suscripcion a una plataforma de bienestar que transforma los
habitos saludables de las personas en donaciones sociales y un
seguro de vida cuya cobertura crece sin costo.

Mercado

Actualmente opera en los mercados de Chile, Brasil, México, Peru,
Ecuador, Colombia y Espana. En 2023 tiene proyectado la entrada a
Argentina.

Modelo de negocio

Nuestra plataforma se comercializa como una suseripcion mensual
por colaborador/cliente que entrega acceso a un seguro de vida e
invalidez dinamico, telemedicina y acceso a diferentes servicios
digitales para el bienestar fisico, mental y financiero, ademas de la
oportunidad de hacer donaciones a diferentes causas sociales
tangibles.

Roadmap
Primeras 100 Cierre Serie B Entrada a +2.500
Lanzamiento empresas por US$60 mill. Brasil empresas
o @ ® @ @
Primer Entrada a Espafia Compromiso Compra SeuVale
unicornio con compra de carbono yconsolidacién  Lanzamiento
social Flexoh neutro 2030 como Saas Betterverse
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Boreal

Perfil

Sector: Seguros

Tipo de producto: SaaS

Nombre de Producto: Boreal
Fecha de lanzamiento: 01-03-2017
Personas en el equipo: 5

Paises Operacidn
e  Chile
Productos Operacién
e  Boreal Inspeccion y
Aufoinspeccion de Riesgos
e  Boreal Evaluacidn de Danos
e  Boreal Market Central de
Repuestos
e  Boreal Valor Comercial
® Boreal Car Tracking
e  Boreal Tasaciones y Remates
e  Boreal Asistencia Vial y Hogar

Equipo / C-Level

José Manuel Sosa

PRODUCTIVIDAD PARA ASEGURADORAS DE
AUTOMOVILES

Problema

El modelo de negocios asegurador invelucra una serie de procesos y
flujos de trabajo que requieren de altos niveles de automatizacion, que les
permita el logro de indicadores, relacionados con la eficiencia y la
efectividad, ademés del encuentro con las estrategias que permitan una
alta calidad de servicio al cliente interno v final.

Solucion

Boreal ofrece la automatizacién de estos flujos de trabajo de una manera
eficaz; su versatilidad y flexibilidad, facilitan la adaptacion del producto a
las necesidades reales y particulares de los clientes.

Boreal esta conformado por productos usables, dgiles y organicos.

Producto

Plataforma web que provee distintos productos Saa$ integrables con sistemas

core de las organizaciones, destinados a apoyar a las empresas aseguradoras

de automaoviles, en diversos procesos vitales, tales como:

* Inspeccion y Autoinspeccion de riesgos a asegurar. orientado a Inspectores
de Riesgos y a clientes finales quienes pueden gestionar las inspecciones de
sus vehiculos.

« Ewvaluacion de daiios y Valor Comercial: apoya la gestion de los liquidadores
relacionada con los danos ocasionados por los siniestros a los automaviles
asegurados. Enfoque B2B y B2C.

= Gestion de Proceso de Compra de Repuestos: orientado a supervisores y
ejecutivos de compra de repuestos; provee la automatizacion de la solicitud
y analisis de cotizaciones, generacién de érdenes, seguimiento de despache,
reportes e informes de gestion,

+ Valor Comercial: aplicativo web y apps moviles que provee el calculo del
valor comercial de los autos, de una forma agil y sencilla.

« Car Tracking: solucion que permite la captura de informacion de registro de
ingresos y disponbilidad de retiro de los autos en reparacion en los talleres.

+ Tasaciones y Remates; modulo que permite la tasacion de restos y el
seguimiento del flujo de remate de autos.

+ Asistencia Vial y Hogar. apoya en el proceso de solicitud, seguimiento y
facturacion de asistencias viales y hogar.

Mercado

Co Founder CEQ/CIO Actual: Reale Seguros Chile, empresa con presencia en Chile, Region
Metropolitana y 7 ciudades mas del pais.
Potencial: Empresas de |a industria aseguradora sector Autos,
Liquidadores oficiles, Talleres y Proveedores de repuestos
En la actualidad los usuarios potenciales de Boreal son todos los
involucrados en el area de Siniestros, Liquidadores, Supervisores,
Adriana Pérez : :
Ejecutivos de compra de Repuestos, etc
Co Founder CTO/CMO
Modelo de negocio
Boreal es comercializado como Saa$, mediante la facturacion periodica por el
uso de los servicios, o bien por cobro por unidad (auto o siniestro).
En algunos casos aplican fees por consultoria para la adaptacion o
integraciones con los sistemas de los clientes.
Roadmap
Cﬂntactﬂ Lanzamiental Boreal
Evaluaciones, Bareal
Inspoccionas y Central Borel Boreal Valor Comercinl/ Sto aniversario Boraal
José Manuel Sosa Cabeza de Repuestos Asistencia  Autoinspoccin Ta;:mnm ¥ Boreal Car Tracking
jose sesafconsultingdsuccess ol
® . ® e o ® o o
@ www.consulingdsuccess.dl i i ;:
: Marzo i Marzo Febrero Marzo Septiembre
® Updated: 05-10-2022 2017 2018 2019 2020 2022 2022

®
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iJ: cacttus

Perfil

Sector: Segurcs generales

* Tipo de productos: Seguro de
mascotas con reembolsos
ultrarrapidos

L ]

Nombre de producto: Cacttus

Fecha de lanzamiento: Abril 2022

Personas en el equipo: 10

Paises operacion

s Chile

Productos operacion

e Seguro de mascotas

Equipo / C-Level

Agustin Escobar - CEQ
Fisico

Vicente Escobar - COO
Infante de marina

Armada de Chile

Milan Rafaeli- CPO
Ingeniero comercial

Andrés Espinosa - CTO
M.Sc. Deep Learning

3

Contacto
Agustin Escobar

] agustin@cacttus.cl

W www.cacttus.cl

'@ Updated: Diciembre 2022

g Univarsiagad Caraiico

a Universidad Catdlica

“Tu préxima consulta al
veterinario podria ser gratis”

Problema

Los clientes de seguros estan muy insatisfechos con el servicio
gue acfualmente reciben: esperan semanas para contratar y
meses para gue les reembolsen en un proceso offline y poco
transparente.

Solucién

Seguros basados en software, sin intermediarios y con una
experiencia de posventa instantanea. Contratar en Cacttus es
igual de rapido que contratar Netflix, te pagamos tus
reembolsos instantneamente en un proceso digital vy
transparente,

Producto

Segure de mascotas con app movil para cotizar, suscribirte y
reembolsar tus gastos veterinarios.

Mercado

El mercado de mascotas, autos y casas en LATAM es de $123
miles de millones de dolares. Actualmente, estamos en Chile y
creciendo 30% mes sobre mes. Proyectamos abrirnos a otros
mercados a finales del préximo ario.

Modelo de negocio

Comision por venta y operacion de seguros,

Roadmap
Primeros Seguros ;’snr $ Eh:
Lanzamiento 1000 clientes de auto :'?u:f; Internacionalizacion

Abril Octubre Al Oct

43
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RegTech

Perfil

Sector: RegTech, Fintech, Insurtech
Tipo de producto: Plataforma de
monitoreo transaccional

Nombre de Producto: Ceptinel
Fecha de lanzamiento: 2019

Personas en el equipo: 15

Paises Operacion:

e Chile
= Peri

e Panama

Productos Operacion:

Médulo AML/Compliance
Modulo Prevencion de Fraude
Madulo Abuso de Mercado
Médulo Monitoreo Continuo
Médulo Portal Etico

Equipo/ C-Level

Igal Neiman
Director Ejecutivo

Katherine Hellman
CPO

Gerardo Schudeck
CEO LATAM

Contacto

Gerardo Schudeck
gerardo@ceptinel.com
www.ceptinel.com
Updated: Octubre 2022

Ceptinel - Monitoreo transaccional para
prevenir la corrupcién, el fraude y los delitos
financieros

Problema

El gran volumen de datos que las areas de cumplimiento, legal,
operaciones, riesgos y auditoria requieren procesar y analizar para
cumplir con sus regulaciones y normativas internas, junto a la
capacidad de anticiparse a la materializacion de riesgos, fraudes o
situaciones andmalas que pueden afectar la reputacion
corporativa de las instituciones. Adicionalmente, en los tltimos
anos los reguladores a nivel mundial han aumentado las
exigencias, normativas y multas en estas materias.

Solucién
Ceptinel procesa y combina una gran cantidad de datos de
muiltiples origenes y niveles de complejidad. La solucién genera
alertas a partir de reglas automatizadas definidas en conjunto con
el cliente.

Producto

Ceptinel apoya a las organizaciones a combatir la corrupcion,
prevenir el lavado de activos y detectar situaciones andémalas
asociadas a fraudes, a través de un lenguaje de programacién No-
Code, lo que permite que los equipos funcionales puedan
gestionar sus reglas con el soporte del equipo de Ceptinel.

Mercado

Operamos en Chile, Pert y Panama en la industria aseguradora,
bancaria, pensiones, corredoras de bolsa y administradoras de
fondos. Nuestro objetivo es llegar a ser reconocidos como una
empresa lider en monitoreo transaccional en latinoanérica, siendo
un partner relevante para nuestros clientes.

Modelo de negocio

Ceptinel ofrece un modelo de negocio SaaS, cuyas soluciones son
modulares en base a las necesidades y requerimientos de las
organizaciones.

Roadmap
2 : z i i dos de
Creacion Primeros 2 clientes Expansién a Expansion a Apertura!l Ieseas
Ceptinel en Chile Panama Peru Colambie Mfaicn y
Brasil
@ & 3 ® ®
2019 2019 2020-2021 2022 2023

Ly

(
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Compara

Perfil

Sector: Seqguros

Tipo de producto: Comparador digital
de seguros

Nombre de Producto: ComparaOnline
Fecha de lanzamiento: 2009
Personas en el equipo: 315

Paises Operacion:

° Chile

¢ Colombia

. Brasil
Productos Operacion:

® Seguro automotriz
s Asistencia de viaje
e SODAP

° Productos financieros

Equipo / C-Level

Sebastian Valin
CEQ & Founder

Daniel Ortega
Chief Technolagy Officer
- Tech lead

Jonathan Alle

Car Insurance Chile &
Colombia Leader

- Matrix Consulting

Maria Sol Gonzalez
Chief Operating Officer
-Vostu

Mariano Trullenque
Chief Operating Officer
- Boston Consulting
Group

Contacto

Nicolas Fernandez

& nfernandez@comparaonline.com

@ https://www.comparaonline.cl/
® 11/2022

Ven a lo Seguro, Compara y compra

Problema

Todo comenzé porque en el sector de los seguros es demasiado
complicado contratar un buen seguro para vehiculos en Chile. Se deben
invertir demasiadas horas para llamar, solicitar cotizaciones y entender
términos complicados, entre muchos otros factores.

Solucién

En ComparaOnline se utiliza la tecnologia para construir un sitio con toda
la informacion de los principales seguros automotrices, asistencia en
viajes, SOAP, y productos financieros, para asi permitir su contratacion
online, conectande a los usuarios con las aseguradoras y los productos
que mas se ajusten a sus necesidades.

Producto

Plataforma digital que permite cotizar y comparar los principales seguros
y productos financieros de Latinoamérica. Contamos con un equipo de

expertos para ayudar a cotizar, comparar y gestionar el seguro hasta su
renovacion.

Acompanamos al usuario durante todo el proceso vy le explicamos todo lo
gue necesita saber para no pasar por alto la letra chica. Tenemos todas
las ofertas del mercado, asi que garantizamos el mejor precio, acorde a
las necesidades de cada cliente.

Mercado

Actualmente ComparaOnline cuenta con operaciones en Chile, Colombia y
Brasil, con proyecciones de crecimiento dentro de la region,

+ DE 60

i COMSULTAS DIARAS ENEL
COMPARIAS ALADAS.

IO,

Modelo de negocio

En ComparaOnline buscamos brindarle al usuario las herramientas para
hacer una compra inteligente y afin a sus necesidades, en cuanto a precio
y calidad, del producto que esté buscando, ya sean seguro automotriz,
asistencia en viaje, SOAP, o productos financieros.

Roadmap
Empezamos
::;’;Eﬁf; CO pasa a ser
: una compaiia
Lanzamiento de — automotriz — 1'3'0% rer:oga
ComparaOnline Chile
2009 Ingreso al 2014 Ingreso al 2021
mercado en mercado en
Brasil Colombia

__45

(
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= FINFAST

Perfil

Sector:
Fintech, Insurtech
Tipo de producto:
Plataforma de Servicios
Financieros
Nombre de Producto:
Finfast.com
Fecha de lanzamiento:
= 2011 Creacion SAGR
« 2077 Spin-Off Digital
Personas en el equipo: 75

Paises Operacion:

+ Chile

Productos Operacion:

+ Garantias
+ Factoring

+ Seguros

Equipo / C-Level

N\, Cristébal Brunetti J.
*  CEO & Co-Founder

+ Ultramar
Ivonne Troncoso A.
Gerente Digital

+ Transbank

Eduardo Larriaga A.

+ COVAL

Fernanda Vergara L.
Gerente Seguros
« Metlife

Contacto

(@) Fernanda Vergara Lobos
& fvergara@finfast.com
@ www.finfast.com

Updated: Julio 2022

Gerente Comercial Mktg

“Plataforma digital de soluciones financieras. Todo lo
que necesita tu empresa en un solo lugar”

Problema

El mercado financiero tradicional es burocratico y restrictivo, lo cual genera
una barrera de entrada para todas aguellas empresas que no tienen
suficiente robustez economica. Esto genera dificultad a las empresas,
especialmente PYMES, para resolver sus necesidades. Lo que termina
provocando que tengan que inmovilizar capital o pagar sobreprecio para
acceder a soluciones financieras lentas gue generan deficiencias en su
capacidad de gestion y competitividad.

Solucién

La plataforma FinFast facilita a las empresas el acceso a mejores soluciones
financieras, usando la tecnologia para desarrollar los productos que
necesitan. De manera que el usuario pueda autogestionarlos en base a su
propia demanda, sin contratiempos.

Ofrecemos la activacion de lineas de Garantias para que el usuario pueda
emitirlas 24/7. Ademas, puede administrar y ceder sus facturas cuando
requiera liquidez con nuestro Factoring y acceder a una parrilla de seguros
pensados para su empresa.

Producto

» Plataforma digital all in one que permite al usuario la obtencion de
multiples productos financieros:

« Garantias, mediante Certificados de fianza (SAGR) y Polizas (Cias. Seguro)

+ Factoring

« Seguros, desde COVID hasta Todo riesgo de construccion.

Mercado

» Actualmente estamos presentes en el mercado chileno, pero con
proyecciones de internacionalizar nuestro modelo de negocio en el
mediano plazo.

+6.500 ‘ii_' +73.000 " +150.000 MM
Clientes activos Emisiones En emisiones

Modelo de negocio

+ La plataforma genera una evaluacion de riesgo interna automatica 100%
online, que le asigna una linea de Garantia y Factoring al cliente en base a
un modelo de suscripcion de riesgo paramétrico. El cual utiliza matrices
multivariables y va aprendiendo de su propia experiencia.

+ Nuestros ingresos provienen de la emision de los certificados de fianza
emitidos por la SAGR, diferencia de precio del factoraje y comisiones de
seqguros intermediados.

Roadmap
Creacion
SPIN-OFF: Enero Alianza Renta QOctubre Corredora de
20M Proyecto Digital 2018 Nacional 2021 Seguros
2 & i 8 o &
Creacion 2017 Tra Garantia Febero Inicio Actividades Marzo
Muiltiaval SAGR emitida 2020 Factoring 2022

100% Online
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Perfil

Sector: Seguros / Fraude

Tipo de producto: Software de
deteccion y prevencion de fraude
Nombre de Producto: FraudKeeper
Fecha de lanzamiento:

Personas en el equipo: 20

Paises Operacion:

e Chile

e  Argentina

e  Mexico

e Guatemala
Productos Operacion:

e  Siniestros

e  Suscripcion

e  Renovacion

Modelos predictivos

Equipo / C-Level

¥

Daniel Gabas

CEO & CoFounder
Ing Sistemas

20 anos en seguros

Leandro Rios
COO & CoFounder
Ing Industrial

CFO

Luciano Callero
ClO & CoFounder
Ing Sistemas

19 anos en seguros

Contacto

)
@
®

Daniel Gabas
Daniel.gabas(@fraudkeeper.com
www. fraudkeeper.com
Updated: Nov 2022

Analitica predictiva al servicio de las
aseguradoras y los asegurados honestos

Problema

El fraude, en el mercado de segures, afecta tanto la rentabilidad de las
empresas como a cada uno de los asegurados honestos, cuya
experiencia se ve afectada por mecanismos de andlisis rusticos,
tradicionales, lentos y poco precisos.

Solucién

Desde FraudKeeper, buscamos modernizar y automatizar tanto la
prevencién y deteccion, como la gestion y cierre de las operaciones
fraudulentas. Mediante el uso de inteligencia artificial, analitica
avanzada, reglas de negocio, y experiencia en el mercado, logramos
un software que es posible implementar en solo dos meses, a un
costo muy accesible, y que genera un retorno de la inversion Unico en
el mercado.

Producto

FraudKeeper es una plataforma SaaS, que esta preconfigurada y por
supuesto puede personalizarse, enfocada en |la deteccion de
transacciones sospechosas y fraudulentas, a ftraves de Ia
combinacion de modelos predictivos, reglas de negocio, RPA, analisis
de comportamientio y accion humana.

El foco es analizar operaciones de seguro al momento de la
suscripcion y del siniestro, estableciendo un perfil de riesgo,
multiramo, con retroalimentacion de resultados, que permite mejorar
la rentabilidad y el ahorro neto en tiempo record.

Mercado
Automotores .
Prapiedad @ Chile
Vida &%
Salud @ R
Modelo de negocio
Suscricion mensual
Sizing basado en cantidad de operaciones analizadas
Prueba de Concepto (4 semanas)
Roadmap
Primer Inversién 2
Lanzamiento/ Producto cliente Semilla Expansidn
Comienzo al mercado ARG Internacional regional
@ @ @ @ @
Mar May Moy Ene Julio
2019 2020 2020 2022 2022
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® N GARANTIA
SEGURA"YS

Perfil

Sector: Seguros

Tipo de producto: Polizas de garantia
Nombre de Producto: Pdlizas de
Garantia

Fecha de lanzamiente: Julio 2019
Personas en el equipo: 10 FTE

Paises Operacion:

e  Chile

Productos Operacion:
- Seriedad de |a Oferta
- Fiel Curnplimiento de Contrato

- Correcto Uso de Anticipo
- Correcta ejecucion de obra

Equipo [ C-Level

Marcelo Rubio
Director y Gerente
General Grupo Insurex
- upp

- MBIUAI

Eduardo Riguelme
Director y Gerente
General Insurex|Re
- USACH

- RCUA

Daniela Depix
Gerente Comercial
- UFT

- UA|

Contacto

Daniela Depix Arriagada
daniela.depix@grupoinsurex.cl
www.garantiasegura.cl
Updated: 21.12.2022

Todo Fluye con
Garantia Segura

Problema

Al momento de gestionar polizas de garantia los clisntes debian realizar gestiones de
manera presencial, como por ejemplo, presentar documentacion financiera, firmar
pagarés, inmovilizar capital, usar lineas de crédito; gestiones que generaban intereses y
costos de emision, sin contar con la dificultad aumentada que presentaba este mismo
tramite para clientes sin acceso al mercado de pdlizas de garantia.

Solucion

Gestion 1004 Online de palizas de garantias a través de una plataferma, con emision
inmediata 24/7, sin trdmites ni requerimientos, nc utiliza linea de crédita, ni necesitan
pagarés o contragarantias, todo esto en un solo lugar www.garantiasegura.cl,

Producto

Plataforma digital que emite en linea, polizas de garantia para Mercado Publico,
cuyo objetvo es respaldar a las pequenias y medianas empresas que buscan
convertirse en proveedores del Estado, otorgdndoles acceso en tiempo rezl a
pélizas de garantia, de Seriedad de la Oferta y Fiel Cumplimiento de Contrato,
Correcto Uso de Anticipos y Correcta Ejecucion de Obra, de manera facil, rapida,
segura y con cero burocracia.

A partir de Diciembre de 2021 se amplia el concepto para ofrecer servicios
financieros cigitales a Pymes, como: Pélizas para Mercado Privado, seguros,
entre otros.

Mercado

Todas agquellas entidades que requieran
polizas de garantia, tante personas naturales
como juridicas y estatales o privadas.

La plataforma cuenta con + 5.000 clientes y
+ 8.500 usuarios, posiciondndose como unos
de los ecosistemas digitales de Pymes mas
disruptive del Gltimo tiempo en el mercado de
las insurtech locales y de la region.

Modelo de negocio

Gestion 100% Online de polizas de garantia, con lineas de garant'a de UF
5.000 por cliente, no utiliza lineas de crédito ni capital financiero, no genera
intereses ni costos de emisién, pago en linea por Webpay y es un producto
aprobado por todas las instituciones estatales.

Roadmap

Integracién de
Nuevos Servicios

Lanzamiento

Integracidn de 2
Incorporacion de

Optimizacién Productos de

Compaiiias de e Garantiasy modula  APOYo2las Pyme Expansidn
Seguroala Ny peu) detrato directo ¥ ERNVeNDs fatanl't
Plataforma Corfo.

@ o @ ® i
2019 2020 2021 2022 2023
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gerty

Perfil

Sector: Insurance, Credits & Biometrics
Tipo de producto: SaaS and PaaS
Nombre de Producto: Gerty

Fecha de lanzamiento: Enero 2021
Personas en el equipo: 6 FTE

Paises Operacion:
e Chile

Productos Operacion:

e Dental Insurance

e POS Financing

¢  Face Recognition:
Biometric Authentication

Equipo / C-Level

José Maria Iruretagoyena

i CEO
y Universidad Mayor
DMD MSD
John Owen
CTO
= PUC
Contacto
Joseé Maria lruretagoyena
@ jmio@gerty.com
@& www.gerty.com

® Updated: Dic 2021

“Conectamos Financiadores con prestadores
de salud, entregando a los pacientes "

Problema

El financiamiento en salud es entregado por distintas entidades
financieras (Seguros complementarios, empresas de crédito, Isapres, etc.)
a traves de procesos manuales, costosos, complejos y tediosos para los
pacientes y financiadores. Esto no sdlo en Chile, si no que en todo el
mundo, limitando el acceso a la salud de miles de personas.

Solucién

Gerty entrega un ecosistema tecnoldgico altamente escalable para
financiadores y prestadores de salud, que da acceso al paciente a
financiamiento de forma inmediata y en linea en la sala de espera del
prestador de salud. Utilizando biometria facial para el control de
suplantacion y variados filtros contra fraude, entregamos el financiamiento
a los pacientes, aumentando la satisfaccién de los usuarios y disminuyendo
el fraude y los costos de procesamiento para las companias financiadoras.
Ademds, Gerty se encarga del procesamiento, recaudacion y pago a
prestadores, resolviendo completamente este problema para las companias
financiadoras.

Producto

Gerty Health es el ecosistena de acceso a financiamiento en salud con
control de fraude. Este ecosistema utiliza distintas APls para la integracion
de las plataformas de los prestadores de salud y de los financiadores de
salud, como por ejemplo las compafiias de seguro, permitiendo la
liquidacion en linea de siniestros de salud.

Gerty ID es un servicio SaaS de biometria facial

con liveness detection y challenge response para

control de spoofing en transacciones de

cualguier tipo. Con una simple integracion a la rtv id
APl de Gerty ID puedes validar identidad de tus 6 ge Y s
usuarios para Transacciones bancarias y

crediticias, enrolamiento de usuarios, ingreso a

plataforma, autorizaciones, etc.

Mercado

A menos de 1 afo de haber iniciado, Gerty opera en Chile trabajando con
6 financiadores distintos, cientos de miles de transacciones y mas de
USD 52M procesados solo este primer afio de funcionamiento.

El problema que resolvemos existe a nivel mundial sin una solucion
tecnolégica escalable como la que creamos en Gerty.

Modelo de negocio

Gerty Health funciona recaudando un porcentaje transaccional en los
pagos realizados por Gerty a los prestadores de salud. Para las
companias de seguro no hay costos de integracion y posee un costo
mensual base bajo.

Roadmap
Primera péliza 100%
Lanzamiento First Customer UsDSTM procesada por Gerty
@ L @ 2
Enero Feb Ago Dic
2021 2021 2021 2021
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JOOYCaR

Data drives value.

Perfil

Sector; Insurance, Telematics, loT,
Connected Cars

Tipo de producto: SaasS

Nombre de Producto; Jooycar & Fleetr
Fecha de lanzamiento: 2015
Personas en el eguipo: 62

Paises Operacion:

Chile
Mexico
Peru
EE.UU.

Productos Operacion:
. Lineas Personales
@ Lineas Comerciales

Equipo / C-Level

Rodrigo Labbé

CEO & Co-founder
P&G
DIRECTV

Joe DiMartino
U.S. CEQ
Grange Insurance

Key Advisors

Maria Paz Gillet
Co-founder &
Board Member de Jooycar

Alex Horvitz

Board Chairman & HCS
Capital CEO, Jooycar
Director

Matteo Carbone
Advisor / Founder @loT
Insurance Observatory

Contacto

Rodrigo Labbé
rlabbe@jooycar.com
WWW.jooycar.com
Updated: Dic - 2022

“Transformemos juntos el futuro, con la
data de tu auto conectado, haciéndolo mas
seguro, mas sustentable y mas eficiente”

Problema

Las pdlizas de sequros tradicionales, tienen un costo elevado en América
Latina, provocando que un 70% de los duefios de vehiculos, no cuenten con
seguros de auto, afectando la inclusion financiera. En EE.UU, el segmento de
pequefias flotas (50% del mercado total) es un segmento actualmente
subrepresentado por las scluciones de gestion de flotas tradicionales y
complejas. Donde se ve una baja penetracion de tecnologia para atenderlo y
donde los duefios de pequefias flotas pagan los mismos valores (elevados)
que las flotas grandes. Ademas, tanto los duefios de vehiculos como de flotas,
no tienen visibilidad del impacto de sus habitos de manejo, ni incentivos para
mejorarlos.

Solucion

Jooycar crea un un ecosistema impulsado por loT, cuyo objetivo es ofrecer a
los propietarios de vehiculos y flotas pequefias una mejor cobertura de
seguros, mencres precios de mantenimiento y repuestos, al tiempo que
mejora la seguridad al ayudar a las personas a mejorar sus habitos de
conduccion. A través de la tecnologia loT, Jooycar transforma los seguros de
vehiculo premiando a quienes manejan mejor y crea un software especifico
para pequefias y medianas flolas que les permite a sus clientes aumentar la
eficiencia y sequridad en la forma en que se conducen sus vehiculos.

Producto
Lineas Personales

Smart Suite integrada y modular que permite el despliegue de seguros basados

en uso a traves de tecnologia leT, entregando una propuesta diferenciadora

desde la experiencia de auto-conectado a conductores en Latinoamérica.

Muestro enfoque es la generacién de valor:

+ Aseguradora: servicios orientados a mejorar rentabilidad, gestion de data,
riesgo y siniestros a traves de soluciones punta a punta

* Usuario Final: mecanico virtual, bateria, scoring, otros.

Lineas Comerciales

Fleetr es nuestra plataforma de gestion de flotas ¥ monitoreo, enfocada en el
segmento de pequefias y medianas empresas en Estados Unidos, permitiendo
alcanzar mejoras en eficiencia y seguridad de conduccion a traves de
tecnologia loT vy una experiencia de usuario superior.

Mercado

Actualmente Jooycar esta presente en el mercado Latinoameéricano en Chile,
México, y Perd, ademas de Estados Unidos con su software de gestion de flotas
(SME}) Fleetr,

+ Lineas comerciales: Presencia en Estados Unidos y México. Enfogue B2C
(EE.UU), B2B2C (México a través de Qualitas). Proximamente, B2C (MX)
* Lineas personales: Presencia en Chile y Pert, Enfoque B2Insurers.

Modelo de negocio

El modelo de negocio de Jooycar radica en generar ingresos en
modalidad SaaS recaudado a través de aseguradoras

(B2B), pequefas flotas (B2SME) y usuarios de vehiculos
particulares (B2B2C)

Roadmap Lanzamiento Fleetr y venta  ap o o cica con

Inversion i de se EEUL. : -
Lanzamiente Venture Capital Expansion a Cr:ar,lg:?ci:?slemn de 5\‘:88 Re en mﬁls:: Y
primer producto HES Fein, Molao ahorro en LATAM lwticun
® ® @ 2 @
2015 2018 2020 2021 2022
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O klare

Perfil

Sector: Seguros

Tipo de producto: Broker digital de
seguros + Insurance as a service +
Platform as a Service (MGA)
Nombre de Producto: Klare

Fecha de lanzamiento: Abril 2020

Personas en el equipo: 30

Paises Operacion:
e Chile

Productos Operacion:

¢ Insurance as a Service

e Platform as a Service

¢ Vida
e Vida+ APV
e Salud

e  Oncolégico
e Dental
e Deportes

Equipo / C-Level

Nicolas Pavez
Head & Co-founder
-Ingeniero Civil en
Infornatica UTFSM
-MBA UAI
-Master en Gestion y
Emprendimiento
Tecnologico UAI

Contacto

Nicolas Pavez
@& nicolas.pavez@klare.cl

@ www.klare.cl
® updated: 1/06/2021

“Queremos que las personas vivan con menos preocupaciones sobre
su futuro y el de su familia, con seguros simples, transparentes y
personalizados para proteger lo que mds les importa.”

Problema

= |as companias de seguros necesitan una solucion E2E para la
distribucion digital y omnicanal de sus productos. Klare platform as a
service es un habilitador para las compaiiias y corredoras.

* Canales no brokers quieren habilitar la venta de seguros en sus canales
pero no cuentan con una plataforma o corredora.

* Las personas se alejan de los seguros por desconfianza y falta de
claridad en su uso y beneficios

Solucion

Plataforma como servicio y Broker de seguros 100% digital para
companias de seguros, canales que quieran aprovechar su trafico apra
vender seguros y un modelo b2c donde las personas pueden contratar de
forma muy simple, clara y 100% online los segures que necesiten de forma,
simple, transparente y persanalizada.

Producto

Plataforma digital que permite asegurar una experiencia E2E digital a
nuestros clientes: Recomendar (oferta), Customizar coberturas vy
asistencias, Suscribir (evaluacion), Emision de poliza, Pago recurrente,
Endosos y Cancelacién. Actualmente contamos con 6 productos y con un
nutrido roadmap de nuevos productos.

Te lo explicamos con

Dyd | s Q ,_1

Los segurns soncomplicados (a ",: Jy= Contrata y gestiona de
veces), Por eso be lo explicamas de o, manera digi’tﬂl &
la farma mds simple y ransparente. i
- N | s ol popel, tede russire procese o5
l 1005 digital y sin filas,

Eres duefiode tu
seguro

Seguros lexibles al contratar y al
eancelar, sinamarres ni papeleos.

Mercado

Actualmente operamos en Chile, pero con el objetivo de escalar a otros
paises de LatAm en el mediano plazo, en el segmento B2C y B2B2C.

Modelo de negocio
Klare como MGA basa su modelo de negocio en el cobro en el uso de la

plataforma en el modelo b2b ademas de un modelo de corretaje en el
mercado bZc.

Roadmap -
Seguro Seguros I
Lanzamiento  Deportes Saludy SE?L'HT ?::lmium\.-‘ 4'1 Eg
On/Off Dental ncologico’ Vide+AP R
@ L @ € @ =)
Abr MNov Abr Ago Oct May
2020 2020 2021 2021 2021 2022
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Ayu&amos a las compaifas de Seguros de todo el mundo

l" LISA a gestionar sus siniestros de una manera simple, répida y

' ericiente.

Problema

Perfil Las aseguradoras aun cuentan con muchos procesos manuales y poco
Sector: Insurance & Bank eficientes, que les generan altos costos operacionales y les impiden
Tipo de producto: SaaS gestionar los siniestros de la manera rapida, simple y transparente que

Nombre de Producto: LISA Claims SUSERaRnidaes aXigRY,

Fecha de lanzamiento: Mayo 2019

Personas en el equipo: 31 FTE Solucion

A través del uso de inteligencia artificial para la captura de evidenciay la

Paises operacién: automatizacion de las reglas de negocios, LISA optimiza la gestién de
Chile siniestros y devuelve a las aseguradoras el control de sus procesos a la vez

que les ayuda a reducir costos, mejorar su eficiencia y brindar un servicio mejor

Perd ! o 3
y mas empdtico a sus clientes.

Espana
Colombia
México Producto

Argentina LISA Claims es una plataforma en la nube NO-CODE & s st
EEUU LOW-CODE, con tecnologia de vanguardia que permite
una total integracion al core de la compaiiia a través de
APls y microservicios. Nuestro producto extrae toda la

Productos operacion:

Salud informacion documental y de imagenes relevante para
el procesamiento de un siniestro y luego aplica las s s i
Hogar reglas de negocios definidas por el cliente. Asi, se logra m
SOAP/SOAT una automatizacion total desde el FNOL hasta el pago.
Auto o .
! ° Liquidacion de siniestros fast-track en tan solo
Vida 2 minutos.
BancaSeguros e  Requiere esfuerzo minimo del equipo de TI
internos.
Equipo / C-Level
Gino Volpi Mercado
CEQ
= Actualmente contamos con operaciones
UTFSM ; . ; :
: en Chile, Argentina, Mexico, Colombisa, 5 &
Po':"techmcof Perd vy Espana. Ademas, estamos
California realizando las primeras pruebas de -
concepto en Estados Unidos. ol

Esteban Izarra

Modelo de negocio

Universidad de LISA Claims se vende en modalidad SaaS mensual, donde

Belgrar:ao cobramos un setup por producto/ramo y luege un fee mensual

ISEP - école por siniestro procesado, con precios ajustados al volumen.

d'ingénieurs du

numerigue

Universidad Catolica Roadmap

Argentina

Contacto Inicio Levantamiento  Gapadores  Primera POC Expansidn
operaciones

Gino Volpi poraciong USD 2,5M Zic en EEUU internacional
gino@lisainsurtech.com @ @ @ = ®
lisginetirtoch MAY MAR APR AGO Dic
dzamnsuniech.com 2019 2022 2022 2022 2022

@ Updated: 23/12/2022
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Los seguros nunca serdn divertidos,
pero pueden ser mds ficiles de
gestionar e inspirar confianza.

Perfil

Sector: Seguros

Tipo de producto: Plataforma WEB
Nombre de Producto: Mi Portal
Seguro

Fecha de lanzamiento: Junio 2020
Personas en el equipo:4

Paises Operacion:
e  Chile

Productos Operacion:

e Automoviles

e« PYME

s  Asistencia

e  Seguros obligatorios
® Otros

Equipo / C-Level

Susan De Raadt Hadik
CEO

Ingeniero Comercial UC
Ex Gerente General
Orion

Luis Alberto Costabal V
Gerente de
Operaciones

Ingeniero comercial
Gerente Tecnico

Contacto

Susan De Raadt Hadik
Susan deraadt@miporial sequra.com

@ www.miportalseguro.com
® updated: diciembre 2022

MI PORTAL SEGURO ES LA NUEVA FORMA DE
ADMINISTRAR TUS SEGUROS

Problema

La manera de comprar y administrar los seguros es la misma que hace
30 anos. Mercado estancado en el pasado.

Existe asimetria de informacion entre clientes y aseguradoras. El uso de
vocabulario complicado, contratos extensos, falta de opciones y de
acceso directo al mercado generan una relacién distante y de
desconfianza,

Solucion

Integracion de los ecosistemas donde participan las empresas y las
comparnias de seguros, en un Portal tnico, MPS

8 cre

E Soluciones tecnologicas especializadas

e Compafias de seguros

Producto

MPS es un asistente virtual que a través de una Plataforma permite
gestionar todos los seguros de una empresa vy sus colaboradores, sin
costo, simple y transparente.

o e
Cotizar
Podrids cotzar en linea y contrat
wdes koo segUros gue nAceIAar
para W empresa con grandes
afermas,

Gestionar Analizar
Sube lns polizas y Bevaras o control d= Podrés visuaslizar los rizsgos v
lo que gartas, cusndo  vancen,
Jenunciar siniestros y mucho mis.

analizar gua s=guro: no
nenes contratados,

Mercado .
@ .l'niﬂliilvt-“-

e fec v 1

Tagwc et e, (nnes

ﬂ-ai- Emmpetancia y alsmrmativas

e

s hn s ] e

Modelo de negocio

Ingresos por comisiones sobre las ventas de seguro

@ 12% promedio

@ Ingresos Market Place

Roadmap
Lanzamiento/ Productos Integracion  Integracion  Integraciones
Comienzo On Line ERP Compafilas  Operativas
@® ® w ® &
03/2021 06/2022 102023 2Q2023 12/2023

www.miportalseguro.com

(

«
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' NETSEGUROS

Perfil

Sector; Seguros

Tipo de producto: Seguros de Viday
Seguros Generales

Nombre de Producto: Netseguros.cl
Fecha de lanzamiento: Junio 2022
Personas en el equipo: 8

Paises Operacion:
e Chile

Productos Operacién:

Garantias

Hogar

Responsabilidad Civil
Transporte

Construccion e Ingeneria
Auto

Soap

Viajes

Colectivo Vida v salud
Accidentes Personales

Equipo / C-Level

Félix Grohnert

CEQ & CO-FOUNDER

- + 15 afios en sequros
- MBA PUC

Alvaro Barrientos

CO0 & CO-FOUNDER
Abogado V. D. Portales
MBA U. De Chile

Karine Pinto
CPO & CO-FOUNDER

Contacto

Netseguros
® contacto@netseguros.cl
@ www.netseguros.cl
® Updated: Diciembre 2022

- + 25 arios en seguros
- Baccalauréat, Francia

ASEGURAMOS TU MUNDO

Problema

Las Pymes se enfrentan a una serie de dificultades para poder entregar sus
servicios y una de ellas son lo seguros,

Los necesitan practicamente para todo, desde presentarse a una licitacidn,
acceder a una obra u otro rubro y proteger su patrimonio.

Por su tamano, es un segmento desatendido por las grandes Corredoras y
lo que se les ofrece, es caro o no es lo que necesitan para desarrollar su
negocio.

Solucién

Metseguros permitird apoyar a las Pymes, a través de nuestra plataforma,
un servicio 100% digital, de manera facil, rapida y a un precio justo.

Ademas de asesorar en forma personalizada los requerimientos del cliente
de manera de buscar el seguro que realmente necesita.

Producto

A través de nuestra plataforma, les damos acceso a todos los seguros con
las mejores Companias del Mercado, entregar un servicio online de facil
contratacion y sin tanto papeleo.

Mercado

Chile cuenta con mas de 200.000 Pymes activas que trabajan en
Mercado Publico y Privado.

Modelo de negocio

A través de nuestra plataforma, pademos lograr precios muy competitivos,
con una gran oferta de productos y Companias de seguros, dando un
servicio de excelencia, en lo tiempos que las Pymes necesitan,

Con lo anterior, generamos una relacion de confianza, acompanando a los
clientes durante todo el proceso, aseguréandonos de que alcance el mejor
nivel de satisfaccion.

Netseguros genera ahorros operativos en el proceso de comercializacion y
genera utilidades a través de un pago de comision de parte de las
Compafias de Sequros.

Roadmap

Macimientode Lanzamiento/ Integracién mas Venta Seguros Asociacion

la Corredora Comienzo Compaiias de Online CGHFErnprﬁsas
venta Garantias Se g.l-l ros intec
& @ ® ®

Junio 2022 Julio 2022  Agosto 2022  Sept. 2022  Diciembre 2022

©
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Perfil

Sector: Insurance

Tipo de producto:

Nombre de Producto: Noovo

Fecha de lanzamiento: Diciembre 2020
Personas en el equipo: 10 FTE

Paises Operacion:

e Chile

Productos Operacion:
e  Seguro Auto

Equipo / C-Level

Rodrigo Morales G.
Director Ejecutivo

PUCV
- Ingeniero Comercial

Alvaro Wrobbel M.

Director Ejecutivo
USTM
Ingeniero Civil

Contacto

Rodrigo Morales
® rmorales@noovo.cl
@ www.noovo.cl
® Updated: 13/12/2021

Noovo
Ganamos Todos

Problema

Clientes con seguro de auto vigente desconocen si mantienen la mejor
alternativa disponible tanto en precio como producto.

Porque adquieren seguros en forma impulsiva y con bajo conocimiento
de seguros, sus coberturas y precios.

Solucién

Noovo en su modelo colaborativo a través de una Platafoma
Tecnologica permite a personas recomendar a otras para cambiar su
actual seguro.

Bajo este modelo, Noovo conociendo las actuales condiciones del
seguro, busca y propone producto mas conveniente al recomendado.

Producto

Plataforma tecnologica que permite conectar a
personas que recomiendan a otras.

Permite cambiar un producto o servicio que el
recomendado ya tiene en mejores condiciones.

* Nueva fuente de ingreso para las familias
+ Bajar los gastos para las personas
*  Acceder a productos mas convenientes

Mercado

Actualmente operamos en el mercado Chile
con evaluacion en paises LatAm como
Colombia y Peru.

Modelo de negocio

Noovo comercializa seguros bajo el modelo de
recomendacion participando en ingresos por colocacién y
participacién en la intermediacion recurrente.

Roadmap
. Lanzamiento
Lanzamiento/ Inicio Pilote  Fin Piloto Lanzamiento Plataforma
Comienzo Oficial 2.0
® ® & ® @
Dic Mar Sept Oct Dic
2020 2021 2020 2020 201
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Onelife

SEGUROS ETICOS

Perfil

Sector: Corretaje de Seguros y
Tecnologia

Tipo de producto: Sequros de Vida,
Salud y tecnologia.

Nombre de Producto: Onelife Spa
Fecha de lanzamiento: Marzo 2021
Personas en el equipo: 8

Paises Operacion:
® Chile

Productos Operacion:
Seguros de Vida

Vul

Seguros de Vida APV
Seguros de Vida 5
Seguro Salud 7

Vida Total

AP Oncoldgico
Seguros Generales

o 0 o o0 08 0 @

Equipo / C-Level

José Tomas Goicoechea

Mervi | CEO

- 13 Afios en el mercado
asegurador

- Metlife

Diego José Gonzdlez Santa
Cruz | CFO
Basta experiencia en
EV. Proyectos y drea
Comercial.
Go Plan Be.

Andrés Galmeéz | CTO

= 10 afios con
laboratorio
tecnologico
Codebooster

Contacto

Diego Gonzdlez Santa Cruz
diegogonzalez@life.cl
hitps://life.cl/

® o07/12/2021

“Tu vida es una y hay que protegerla”
One Llife - Seguros Eticos

Problema

Las companias de seguros tanto como las corredorras, pierden mucho
tiempo durante el proceso de incripcion de los clientes para contratar una
poéliza, tanto como la comunicacion una vez que el cliente toma la poliza.
Por otro lado, estan los incentivos perversos de los asesores, por lo que
los clientes toman seguros que no son realmente lo que nececitan.

Solucion

Onelife proporciona una plataforma automatizada de contratacion y
admintracion de pdlizas de seguros generales, vida y salud, acelerando
la contratacion de seguros, autoasesorias con inteligencia artificial,
dejando atras los incentivos perversos de los asesores, en la cual el
producto recomendado a nuestros clientes son 100% en base de sus
nececidades y preocupaciones.

Producto

Onelife es una plataforma con tecnologia propia de vanguardia que
permite una total inteqracion a través de APls y microservicios. Nuestro
producto puede evaluar las pdlizas actuales de los clientes, hacer un
research dentro del mercado asegurador, de manera automatizada para
darles la mejor alternativa al cliente, dandole la opcion de contratar un
seguro a traves de OnelLife y poder admistrar sus polizas desde una sola
plataforma.
FLUJO DE OPERACION

Peosaecian Anvilisis cie

De Cliontos Hecesldodes

Mercado

Actualmente estamos operando en el mercado en Chile, en
proceso de abrir operacion en Miami afno 2022, proximanete
con la mira en Espaia, Colombia y Perd.

Modelo de negocio

OnelLife Spa se vende en dos modalidades:

1- En base a comisiones por ventas en el mercado asegurador
tanto como en Generales, Vida y Salud.

2- Onelife, tiene bajo su dominic OneTech, la cual es la
empresa tecnologia de Onelife, donde poresta servicios
tecnoldgicos a las companias de seguros.

Roadmap
Lanzamiento Customers MKT Sa:;f:ad Telemedicina
® L @ D @
Marzo Junio 1 Febrero
Septiembre Enera
2021 2021 i hrds 2022

9
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QuePlan.cl

Perfil

Sector: Insurtech
Tipo de producto: Marketplace

Nombre de Producto: QuePlan.cl
Fecha de lanzamiento: Abril 2017

Personas en el equipo: 53

Paises Operacion:

e Chile
° Pert
e Colombia

Productos Operacidn:

e Salud
e Vida
kS Saas

Equipo / C-Level

Ryan Kerr
' CCO & Co-Founder

. Commercial Engineer

- Surfer

Matias Stager
CTO & Co-founder
= Civil Engineer

- Licensed Pilot

Florencia Maira
@) oo

- Civil Engineer

Contacto

Ryan Kerr
rkerr@queplan.cl
@ www.queplan.cl
® Updated: 14/10/2021

“El futuro de los marketplace de seguros
de salud”

Problema

Los seguros de salud son dificiles de entender y muchas personas no
cuentan con el tiempo ni el conocimiento para elegir sabiamente. Por
otro lado, el costo de la medicina estd subiendo rapidamente alrededor
del mundo. Las aseguradoras no cuentan con los incentivos necesarios
para informar completamente a los consumidores.

Solucién

QuePlan es el futuro de los Marketplace de seguros de salud. Ayuda a
las personas a comparar facilmente las opciones del mercado y a
contratar cualquier producto con sdlo algunos clicks. A través de
algoritmos robustos, QuePlan clasifica miles de alternativas y hace
recomendaciones inteligentes para que cada persona pueda acceder
rapidamente a sus mejores opciones, de acuerdo a su perfil y
necesidades de salud especificas.

Producto

QuePlan es la primera plataforma especializada en salud con un modelo
técnico 100% escalable. A su vez, contiene la informacidn completa de
mas de 95 mil productos de salud. El sitio es facil de usar (contamos con
las mejores practicas UI/UX) y los usuarios pueden encontrar resultados
rankeados y comparables en menos de 30 segundos. QuePlan desarollé
algoritmos que ayudan a que el usuario pueda clasificar y seleccionar
sus productos. Adicionalmente, la plataforma cuenta con su propia
seccion de suscripcion y asistencia para suavizar el proceso y la
experiencia de compra.

Mercado

Actualmente, operamos en el mercado ) Chie
de LatAm en Chile, Perd y Colombia, y

nos encontramos abriendo el mercado ® ia

de Seguros de Salud Internacionales.

Modelo de negocio

QuePlan tiene dos modelos de negocio. En esencia, es un e-
broker para aseguradoras donde recibe una comision
mensual por la vigencia del contrato. Por otro lado, ofrece un
Saas de Data Analytics a aseguradoras con un fee mensual.

Roadmap
Emmp;e;aiﬁzr;ijle;no Presenciaen CL
Lo QP en QP en /PE/CO&
nzamien ChileTec Perti Colombia Global
[ ] @ o o @
Abril Nov Jun Ago Oct
2017 2018 2020 2020 2021
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Perfil

Sector: Insurtech

Tipo de producto: Saas

Nombre de Producto: Salvataggio

Fecha de lanzamiento: Agosto 2019

Personas en el equipo: 8

Paises Operacion:

Chile

Productos Operacion:

Salvataggio Recupero
Material

Salvataggio Recupero
Legal

Equipo / C-Level

Contacto

Marco Perales

Co Founder - CEQ
Ingentero Civil Industrial.
+15 Afos consultor Then
compafiias de seguro

MNelson Quezada

Co Founder — Preduct Manager
Ingeniero Infarmatico

+20 afios en compafifas seguro

Rodrigo Marquez

Co Founder - Director

Abogado UDP - LLM University of
Exeter UK

Director Bsports - Btalent Star

Marco Perales
mperales@salvataggio.cl
www.salvataggio.cl
Updated: Octubre 2022

<
®

Lanzamiento

Ponemos a disposicion nuestros servicios para
mejorar la gestion y rentabilidad de nuestros
clientes.
Problema

Administracion manual del proceso de recupero material (salvataje), lo cual
dificulta la visibilidad, control, compliance y aceleracion en la
comercializacion de vehiculos en pérdida total y/o robo cen hallazgo.

Solucion

Integrar bajo una plataforma digital, los procesos de negocio referidos a la
administracion y gestion de salvataje de bienes, amortizando en el menor
tiermpo posible los costos incurridos en el siniestro, participando en ello la
Compania de Seguro, Casas de Remate , Oferentes y otros Actores. Ello de
una manera simple, sequra y agil .

Producto

Plataforma digital en la nube que permite:

53

Gestion total del proceso. é;}ﬂgiiidad de ingresos de pagos

Stocks en tiempo real. detallados mediante rendicidn

Flexibilidad en la asignacion de {7 API para total integracion.
bienes a los Oferentes.

Visibilidad total de |a ubicacion del

bien a comercializar.

Informacion oportuna del vehiculo

Ir» ©

para su comercializacion.

Visibilidad en la asignacion y
desempano de casas de remate.
Facilidad del control, seguimiento y

notificacion de tramites

P @ ®

Visibilidad y control sobre la

inscripcion de dominio del vehiculo.

Mercado
Actualmente estamos operando en Chile y tenemos proyectado

para el proximo afo expandirnos a Colombia y Ecuador.

Modelo de negocio

Salvataggio entraga una solucién SasS y cobra un fee mensual a la
compania de seguros el cual incluye: plataforma personalizada de
uso exlusivo para la compafia, mesa de ayuda e incorporacion de
nuevas funcionaliades al producto.

Roadmap

= Lanzamiento
Integracion

Salvataggio _ Habilitacién  sajvataggio
Recupero Inicio Casas AP de Recupero
Material operaciones  remate integracién Legal
@ ® @ ® o
Agosto Mayo Naoviembre Diciembre Octubre
2019 2020 2020 201 2022
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SATCAR

Perfil

Sector: Technology

Tipo de producto: Platform for road
risk control

Nombre de Producto: SATCAP
Fecha de lanzamiento: 2021
Personas en el equipo: 2FTE

Paises Operacion:
e  Chile

Productos Operacion:
¢ Flotas de carga
e Cargas peligrosas

e  Transporte interurbano

Equipo / C-Level

Pedro Gonzalez M.

Fundadory CEO

- Ingeniero Electronico
UdeC

- 152MM en fondos
levantados

Science Advisor

- Doctor Ingenieria
UdeC

- Director Gesitran
UdeC

Contacto

Pedro Gonzalez
@ pedro.gonzalez(@satcap.com
@ www.satcap.com
® Updated: 22-12-2022

Tomas Echaveguren N.

Reducimos el riesgo vial en el transp
de carga terrestre.

Problema

Falta de una solucion adecuada al problema de las muertes, costos y
dafio ambiental que provocan los accidentes viales en carretera.

La soluciones actuales son insuficientes para detectar y mitigar
operaciones y conductas de riesgo precursoras de accidentes viales.

Solucién

Plataforma B2B de procesamiento remota con sensorizacion
especifica a bordo de vehiculos que estima y mitiga el riesgo de un
sistema vial considerando el conductor, el wvehiculo y la
infraestructura. De forma novedosa genera informacion de valor para
disminuir el riesgo en la operacion de sistemas de transporte de
carga y pasajeros via carretera.

Producto

Un servicio de monitoreo en linea que evalia la dinamica de un
vehiculo y su carga y la interaccion con la infraestreutura vial por la
que se desplaza. Genera alarmas anticipativas al conductor y datos
de performance al operador de flota para detectar, caraterizar y
mitigar los riesgos viales en la operacion de sistermas de transporte
via carretera.

Mercado

Iniciamos operaciones en Chile y para 2023 preparamos la expancion
fuera de Chile.

Modelo de negocio

La plataforma de control de riesgo vial es B2B se comercializa con
una suscripcion mensual por vehiculo sensorizado.

Roadmap
Primer Tercer Patente de Inicie Primer
fonde Corfo fondo Corfo  jnvenciSnen  operacién  fondo Anid industrial
10MM 25 MM Chile yUSA comercial 92 MM
& L ) i &) [
2015 2019 2020 2021 2021 2022

Implementacion

8)
|
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Seguron

Seguros

Perfil

Sector: Seguros

Tipo de producto: Marketplace
Nombre de Producto: Segurén

Fecha de lanzamiento: 1 Octubre 2022

Personas en el equipo: 7

Paises Operacidn:

] Chile

Productos Operacion:

a Marketplace
e APl Abierta a compafiias
® Recaudacion directa

L] Emisian online

Equipo / C-Level

Daniel Vargas

Founder - CEQ

20 afios en desarrollo de
software

Mario Bustos

cTo

Ingeniero Informatico
Senior Fullstack

Erick Morales
Senior Backend

Contacto

Daniel Vargas
@ Daniel Vargas@seguron.cl
@ www . seguron.cl
® updated: 27-12-2022

Un seguro para cada etapa de tu vida.

Problema

Las personas no conocen a cabalidad todos los riesgos a que se
enfrentan y que podrian repercutir en una crisis financiera familiar o en
la quiebra de su empresa. Toman, en general, decisiones gue los hacen
infra o sobre asegurarse. Solo segln sus creencias y sin hacer
comparativas entre compafiias, precios y coberturas.

Solucion

Segurdn dispone de una oferta de seguros para personas y empresas,
Es un Marketplace abierto a todas las compafiias de seguros a través de
API, la cual permite a los usuarios identificar el nivel de riesgo asociado
a cada etapa de su vida y contratar online las coberturas adecuadas.

Producto

Plataforma 100% digital bajo el modelo Marketplace de seguros
B2B2C. Cuenta con seguros del tipo Salud, Automotriz, Viajes,
Accidentes personales, Vida, Incendio, Garantias y Transporte.

— ... e |

Seguros para Persanas Seguros para Empresas

&

Saban Hgoois A okt wne

§2 foot A

i vt Mmoo P

Mercado

Operamos en Chile como corredor de seguros para personas y
empresas de todos los tamafios.

Modelo de negocio

Cobro de comision por las pdlizas emitidas bajo un modelo de corretaje
de seguros.

Roadmap
Lanzamiento
Inicio del Beta ler con 5 seguros Seguro
Desarrollo Marketplace Webservice online Automotriz
& & @ (2] ®
Jul Febr. Jun Oct. Dic
2021 2022 2022 2022 2022
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¢Seguros complejos? Respuestas simples.
Ayudamos a las pymes a empoderarse
para construir su propio seguro.

Problema

Para la mayoria de startups, Mini pymes y empresarios es
Sector: Insurance broker dificil asegurar sus negocios, ya gue no saben de la existencia
Tipo de producto: SME Insurance de los productos basicos para resguardar tanto sus

Nombre de Producto: simp operaciones como velar por su sostenibilidad en el tiempo.
Fecha de lanzamiento: sep 2( Esto debido a que las grandes aseguradoras no tienen la
Personas en el equipo: 37 capacidad de atenderlos.

Paises en operacion: Solucion

- Chile

. México Simplee se enfoca en brindar soluciones mediante su
plataforma web, ofreciendo multiples productos digitales y
. asesoramiento en seguros a la medida y mas complejos para
Productos en operacion: empresas de todos los sectores.

+ Responsabilidad Civil

- Property

. G a,ﬁm,,; Producto

« Transporte La plataforma permite la cotizacion y venta de polizas 100%

+ Colectivo de Salud online. Esta tecnologia esta desarrollada en conjunto con
algunas empresas aseguradoras gue buscan innovar.
Ademas, tiene incorporado un asistente virtual gue
acompana al usuario tanto en el proceso de cotizacion como
en el proceso de venta.

Equipo / G-Level

Mercado

Actualmente, operamaos en el mercado chileno, con fecha de
inauguracion de operacicnes en Mexico en enero del 2022.
Scbre todo son tres tipo de pymes a las que nos dirigimos:

Diego Fernandez, CCO startups, pymes comerciales y pymes de servicio
Universidad Diego Portales independientes.

« ESE Business School

Modelo de negocio

Simplee trabaja como intermediario entre los clientes finales
y las companias, por lo gue cobra comisiones a las
aseguradoras. Ningun gasto es agregado al precio final para
el cliente, ofreciendo asi, asesoria gratuita y precios
competitivos.

Alvaro Lépez, CFO
« Universidad Tecnologica
Metropolitana

Roadmap
2% x‘*&&a 122

Contacto: o 1% W 0 P %

\,9“1?& .(\0?;;::" 4 m@ﬁ ef-'i‘“(& \gcl‘??:;o‘ .,900?\:‘;
Diego Fernandez -+ + o &
diego@simplee.cl ® =1 ® [ & 2
simpleeseguros.com ene oct nov die abr dic
Updated: 29/12/2022 2018 2019 2021 2021 2022 2022

@
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§XTeleDoccl

ATENCION MEDICA ONLINE

Perfil
Sector: Salud

Tipo de producte: Atencion médica Onfine
Nombre de Producto: TeleDoc.cl

Fecha de lanzamiento: 2075

Personas en el Equipo: 70 FTE

Pais Operacion:

e Chile

Productos Operacion:
2 Salud

Equipo / C-Level

Carlos Schnapp

Fundado / Director Médico
- Médico Cirujano U de Chile
-Especialista en Obstetricia
y Ginecologia U de Chile

Claudia Arpon

CEO - CoFounder
Ingeniero Comercial U de
Chile

Gustavo Cisternas
CTO

- Pontificia Universidad
Catdlica de Valparaiso

Contacto

Servicio al Cliente
@ info@teledoc.cl
@ www.teledoc.cl
@® Updated: 18/10/2021

“Mejoramos la calidad de vida de la comunidad
acercando la salud a todos.
En el lugar y momento que lo necesiten”

Problema

Hace mas de 6 afios nos planteamos ;Por qué los avances tecnolégicos en
el drea de los servicios, aun no han llegado al sistema de salud chileno?
ipor gqué no toda la comunidad puede acceder a una salud de calidad,
inmediata y de menor costa? De la evalucion de esa idea y el empuje de un
equipo multidisciplinario, nace TeleDoc.cl

Solucion

Nuestra mision es ayudar a las personas a tener una atencion de salud de
excelencia, mas cercana, humana y accesible en cualquier momento y lugar,
a través de |a telemedicina y asi poder romper toda barrera fisica que existe
entre medico y paciente.

Producto

TeleDoc.cl es una plataforma de atencion médica online. Nuestros servicios
s0n:

+ Atencion medicina general 24/7
+ Atencion especialidades previa reserva de hora
+ Médicos a domicilio
+ Toma de muestras a domicilio
+ Venta en linea de medicamentos
Operativos preventivos
+ Seguimiento a pacientes cronicos

Nuestras consultas pueden ser interpretadas simultaneamente en lengua
de sefias, creole e inglés.

Mercado
Actualmente, operamos en el mercado & thio
chileno y nos encontramos abriendo
mercado en México y Colombia.
Modelo de negocio
Mercado B2B: Isapres, industria aseguradora y empresas.
Mercado B2C: Fonasa, ondemand y venta de planes de
salud.
Roadmap
Lanzamiento Expansion
Atencion Incoporacién Latincamericana
Medicina de Atencién por Lanzamiento
General 24/7 Especialidades Fonasa SASS
® & @ ®
2015 2020 2021 Fecha
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TRUST

Garantia de Arriendo

Perfil

Sector. Seguros, Inmobiliario
Tipo de producto: Garantia Digital
roducto: “TrustRent”
Certificado Digital de Garantia
Fecha de lanzamiento: 2018

rsonas en el equipo 4

Nombre de P

Paises Operacion:

e  Chile

Productos Operacion:
Caucion de Garantia

Equipo/ C-Level

Sergio Pizzagalli
CEQ & Co Fundador
30+ afos en Seguros
Ingeniero Civil Industrial
Actuario Matematico

Yves Delamare
Socio & Co Fundador
International SOS
Asesor en Suiza y Chile

Socio & CMO
Ingeniero Civil Industrial
Experto Inmobiliario

Contacto

Sergio Pizzagalli
sergio.pizzagalli@trustrent.cl

® Updated: 10/2022

Jose Miguel Cardenas

“Certificado Digital de Garantia”

Cubre a los propietarios contra danos generados

en sus propiedades arrendadas

Problema

Si te toca un arrendatario catastrofico, la garantia entregada por los
arrendatarios, no sera suficiente para cubrir eventuales dafios no
reparados por éste, tampoco para cubrir los gastos de servicios
béasicos vencidos no pagados. Dada esta situacién los propietarios
guedan desprotegidos o mal protegidos.

Solucion

TrustRent es un seguro de garantia disefiado para cubrir las pérdidas
producidas por el incumplimiento de las obligaciones contractuales
del arrendatario. Es una caucion de garantia que cubre los posibles
dafios ocasionados en la propiedad y el pago de los servicios basicos
vencidos (agua, luz, gas y gastos comunes),

Concretamente, el arrendatario paga una pequefia prima anual (app
1% del arriendo anual) para garantizar el fiel cumplimiento de sus
obligaciones contractuales que son cuidar la propiedad y pagar las
cuentas de servicios a tiempo.

Producto
TrustRent es muy practico para ambas partes porque tiene un bajo
costo para el arrendatario y no tiene costo para el propietario.

Nuestro canales de ventas son a través de corredores de propiedades
afiiados a TrustRent quienes operan directamente en nuestra
plataforma web.

Con este producto, la percepcion de seriedad y compromiso del
Administrader Inmobiliario aumenta sustancialmente, logrando con
ello la incorporacion de mas unidades en administracion.

Mercado
Casas, Departamentos, Oficinas y Locales Comerciales y
Bodegas.

Modelo de negocio

Los Administradores Inmobiliarios son Pariner de TrustRent,
accediendo en forma privada a la plataforma de negocio para solicitar
un Certificado, el que es evaluado por la compafia y luego del pago, en
la misma plataforma, se emite automaticamente el certificado
enviandose al Propietario, Arrendatario y Administrador Inmobiliario.

Roadmap
Inicio Emisidn Emisidn
Lanzamiento/ D tallo E:t[::teér:i‘;u Primer g;?‘:s:f; Certificado
Comienzo Watsonma UNNIO Curtificado NS00
@ @ @ @ ®
2016 2017 2018 2018 2019 2022

@




OnePager | Insurtech

i

tutenlabs

Perfil

Sector: Insurance & Assistance
Tipo de producto: SaaS

Nombre de Producto: Tutenlabs
Fecha de lanzamiento: Dic 2020
Personas en el equipo: 175 FTE

Paises Operacion:
e Chile
e  Meéxico

® Colombia
e Estados Unidos

Productos Operacion:

e  Tuten Claims
Management

e  Tuten Assistance
Management

Equipo / C-Level

Roi Amszynowski
Co Founder - CEO
- MIT

- JPMorgan

Gonzalo Ugarte

Co Founder - CPO

= PUC

- Bolsa de Santiago

José Luis Marchant
VP LATAM

- PUCY

- Grupo MOK

Contacto

Gonzalo Ugarte
@ Gonzalo.Ugarte@tutenlabs.com
@ Tutenlabs.com
@ Updated: Diciembre 2022

"Digitalizamos y agilizamos la gestion de siniestros y
asistencias para reducir tiempos y costos de
procesamiento, transformando la experiencia de
todos los actores involucrados”

Problema

La falta de digitalizacién y automatizacion en la gestién integral de los
siniestros genera una serie de problemas e ineficiencias, como poca
trazabilidad, aumento en la probabilidad de errores y altos tiempos de
respuesta, entre otros; redundando en costos y procesamientos
excesivos, insatisfaccion de clientes y baja tasa de renovacion de polizas.

Solucion

Nuestra solucién de Claims & Assistance Management integra a todos

los actores y sistemas involucrados en el ciclo de vida de un siniestro,

desde la notificacion del asegurado a la resolucion del caso:

* Brindando trazabilidad a la compariia y asegurado en todo momento.

= Reduciendo tiempos de procesamiento y resolucion de siniestros.

* Mejorando la experiencia de clientes y aumentandeo la satisfaccion
(NPS) y probabilidad de renovacién,

* Reduciendo costos de procesamiento y administrativos.

* Reduciendo riesgo de fraudes y probabilidad de errores.

= Facilitando la analitica para generar insights comerciales y operativos.

Producto

Brindamos una plataforma omnicanal dedicada para cada tipo de usuario:

asegurado, back office, gerencia y aliados. Sus principales funciones son

las siguientes:

+ Ingreso de casos o siniestros via web o app para clientes,

+ Motor automatico de validacion de aplicabilidad de cobertura.

+ Asignacién automatica de liquidadores y profesionales para la
resolucion del caso, en base a reglas definidas por el negocio.

* Registro de evidencia de la resclucién de caso,

« Generacion de reportes para evaluacion de KPI, cumplimiento de SLA,
tiempos de resolucion, estados de facturacién y pagos, entre otros.

Mercado

Tutenlabs opera en Chile, México, Colombia v @
Estados Unidos. Ademas, nos encontramos o
en proceso de implementacion con nuestro [
primer cliente en Centroamérica (Panama). Otros

Modelo de negocio

MNuestro modelo de negocio es SaaS, que considera un cobro inicial de
configuracion, que dependera de la personalizacion requerida, y una
suscripcion mensual, cuyo valor se calcula sequn la cantidad de registros
o siniestros procesados en la plataforma.

Roadmap

Lanzamiento Serie seed Entrada a MX Serie A Entrada a EE.UU.
o @ [ @ [
2015 2016 2007 2018 2021

&I’D

«
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wise
e City

Perfil

Sector: Seguros & Automotoras

Tipo de producto: Monitoreo Autos,

Matos & Bicicletas & Informacicn
Utilidad

Nombre de Producto: Wisecity
Fecha de lanzamiento: Ene 2020

Personas en el equipo: 10

Paises Operacion:

e  Chile
e Peru
s Colombia

Productos Operacion:
e  Aplicacion sin Auto
*  Monitoreo Basico Auto
e  Monitoreo mas Corte
Auto
e«  Monitoreo Bicicletas

Equipo / C-Level

Arture Rios Moll
Presidente

- NCR

- Wisetrack

Juan Ignacio Duarte
CEO

- Claro Chile

- Wisetrack

Jorge Tamayo
Gerente Comercial
- Claro Chile

- Servipag

Contacto

Juan Ignacio Duarte
Jignacio.duarte@migps.cl
@ www. Wisecity.cl
® Updated: Nov - 2021

La ciudad y seguridad en tus manos

Problema

El aumento del parque vehicular y la delincuencia, ha llevado al estado de Chile (ley
Anti-portonazo) y las companias de seguros a tomar el tema. Por 1tal motivo las
aseguradoras se ven obligadas a entregar un dispositive GPS a los usuarios que
poseen una pdliza de seguros contratada. Con esto se minimiza el riesgo de robo de
autos por disuasion y por otra parte, se aumenta la recuperacion de vehiculos
robados. Ademas no existen puntos de control y de aviso comunitario enfocados al
control y seguridad de conducteres y sus vehiculos.

Solucion

Wisecity es una aplicacion disenada con un ecosistema colaborativo que posee
un sistema comunitario de alertas, ademas se complementa con un sistemas
de rastreo para autos, motos y bicicletas. Dicho sistema permite ante un robo
determinar un seguimiento de la unidad y comenzar un rastreo hasta obtener un
recupero efectivo de éste. Dicho ecosistermna, también permite saber conductas
de manejo, excesos de velocidad ademds de colaborar con la comunidad
indicando donde se producen los hechos delictuales. Ademas incluye servicios
basicos mas usados en |a ciudad a un solo clic y es la punta para generar una
ciudad intelgente en la palma de la mane.

Producto

Wisecity consiste en una aplicacién gue se puede descargar desde Play Store, i0S
o AppGallery mds un dispositive GPS que se instala en un auto, moto o bicicleta.
Este dispositivo para el caso de los autos, posee dos versiones, “Basico” o con
"Apagado a distancia” (se activa desde la aplicacion y se ejecuta cuando el auto
baja la velocidad a 10 km/hora). La aplicacién entrega al usuario, ademas del
monitoreo, informacion de la ciudad como (Estacionamientos, Hoteles y Moteles,
RED, puntos BIP!, Red de Metro, Bencineras Cercanas, Farmacias Cercanas,
Noticias, Indicadores Econdmicos, etc,). Ademds todos los usuarios pueden
participar de manera colaborativa notificando Robos, Portonazos, Chogques, y
Actos delictuales quedando estos georeferenciados

Mercado

Wisecity posee en el mercado Chileno mas de 25.000 suscriptores con la
aplicacion y creciendo a 2.500 suscriptores/mes y un ARPU de 6 USD/Mes; En el
04-21 se partio operaciones en Peri y Colombia donde se constituyo como
sociedad y empezando la comercializacién en los préximos meses

Modelo de negocio

El modelo de negocio de Wisecity consiste en subsidiar los equipos de menitareo
(GPS) y recuperar via ARPU en una cantidad de meses la inversidn (subsidio),
donde los clientes son de Wisecity quienes via un medic de pago suscriben un
PAT o PAC con la empresa. Las aseguradoras y automotoras pasan a ser un
canal que entrega los prospectos a Wisecity, haciendo que el CAC sea bajo
(comparado con todas las légicas de las aplicaciones hoy en dia).

Ademas los canales de fabricantes, concesionarios o Partners, nos compran KIT
con 12 meses de servicio para ser usados como promocion y/o venta a sus
usuarios.

Roadmap

Canal Apertura 20 K Suscp

Canal -
Lanzamiento/ Aseguradoras pp.oooc putos LU E 200 K USD/Mes
Comienzo ecommerce Colombia
@ ® @ @ ®
Julio Octubre Junio Octubre Diciembre
2019 2020 2021 2021 201

®
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7 /COSANTA

GESTION RIESGOS & SEGUROS

Perfil

Sector: Seguros

Tipo de producto: Distribucion,
Asesoria y alianzas comerciales.
Nombre de Producto: Cosanta,
Gestion, Riesgos & Seguros
Fecha de lanzamiento: Enero 2022
Personas en el equipo: 4

Paises Operacion:

e Chile

Productos Operacion:
e  Programas de seguros B2B
e  Administrador de Polizas B2B
e Lineas Personales
= Convenios masivos y alianzas
comerciales

Equipo / C-Level

Mabel Molina
Co Founder / External
Consultant

Pablo Teixeira
Co Founder/ Business
Development Manager

Contacto

Pablo Teixeira
@& contacto@cosanta.cl
@ WWW.COSANTA.CL
® Updated: 18-05-2021

“Estaremos, cuando mas lo necesites” En Cosanta,
encontrards un aliado estratégico en la proteccion de
tus Resultados, Activos y Patrimonio.

Problema

Con el tiempo, el mercado asegurador se ha vuelio cada vez mas
despersonalizado, los procesos de suscripcion no avanzan y las
empresas siguen necesitando un aliado de confianza con quién generar
relaciones a largo plazo en la proteccion de sus activos, resultados y
patrimonio, velando por el beneficio del asegurado vy desarrollando un
programa de seguros gue se adecue realmente a sus necesidades,

Solucion

En COSANTA vamos a acompanar, guiar y asesorar, cercana Y
profesionalmente, a empresas a lograr un crecimiento sostenido,
mediante |la proteccion de sus activos, resultados y patrimonio, por
intermedio de la gestion, mitigacion y una correcta transferencia de sus
riesgos a companias aseguradoras de forma 100% digital, sin salir de la
web.

Producto

Empresas: Hemos desarrollado una webapp donde gestionar 100% online el
proceso de cotizacion y venta de seguros, levantando toda la informacion
de suscripcidn necesaria para una amplia gama de productos comerciales
sin salir de la web ni complentando papeleos adicionales. Ademas, los
usuarios empresas cuentan con un acceso de clientes donde gestionar sus
polizas y levantar requerimientos, todo esto acompanados por su asesor en
todo momento, para todo el ciclo de vida del seguro de forma cercana y
transparente.

Personas: A través de diversas alianzas comerciales y desarrollo propio
llevamos al segmento B2C un portal donde cotizar, emitir y pagar polizas de
lineas personales, actualmente contamos con seguros de vehiculos, hogary
motos, 100% online de punta a punta y con asesoria especializada, los
cuales se potencian en al generacion de alianzas comerciales con diversas
instituciones publicas y privadas.

Mercado

Empezando con nuestra operacion en todo el territorio nacional
Chileno, para el segmento B2B, B2C y convenios masivos con
instituciones publicas y privadas, con el objetivo de arribar en otros
paises de Latam en 2023.

Modelo de negocio

Como agencia de seguros, en COSANTA, generamos ingresos por
intermediacion y generacion de negocios, en base a comisiones
porcentuales pagadas por las compafiias aseguradoras con las
que operamos.

Road Actualidad:
cadmap
Lanzamiento Integracién Desla-air':c;g:ndo
WEt:?PP B2B, i Administrador  personales
Primeros pasos A st < de pélizas 100% online y
Comerciales  InsurteChile B2B FrueHo ks
® @ &
Ene. Marzo Abril Mayo Mayo
2022 2022 2022 2022 2022
WWW.COSANTA.CL




OnePager | Startup

CoFirmex

Perfil

Sector: Legal / Compliance

Tipo de producto: SaaS

Nombre de Producto: Firmex
Fecha de lanzamiento: Mayo 2022

Personas en el equipo: 11 FTE

Paises Operacion:
® Chile

Productos Operacion:

2 Firma Electrénica
a Firma Electronica con

Certificacion Notarial

Equipo / C-Level

Q Benjamin Avayo
l",

Founder / CEQ

Arture Mantinetti
Founder / CTO

Contacto

Benjamin Avayua
@ benjamin@firmex.cl
@ GoFirmex.com
® Updated: Junio 2022

Soluciones dgiles en procesos de firma

Problema

Un sinndmero de situaciones cofidianas, requieren la redaccién de un
documento que puede ser firmado de manera simple, en original, o se
requiere que las firmas sean "certificadas por un notario”, con la consiguiente
perdida de tiempo, dinero y recursos en general gue ello significa. Enfre los
documentos que se pueden encontrar estan aquellos asociados a:
Declaraciones, Aceptaciones, Indemnizaciones y finiquitos, entre otros
de dificil detalle.

Solucion

GoFirmex es una startup que proporciona una plataforma 100% digital de
Firma Electrénica con Clave Unica del Estade que posee la posibilidad de
certificar y protocolizar notarialmente el documento, también de manera
100% digital, controlando el fraude a traves de herramientas tecnaldgicas, lo
que aumenta la satisfaccion del usuario (NPS), acelerando el tiempo de los
procesos involucrados y disminuyendo los costos operacionales y de
logistica.

Producto

El proceso base estd compuesto de la cargafalmacenamiento/custodia de
documentos, seguido de validaciones/evaluacion de ciertos criterios, para
finalizar con la firma de los comparecientes y también de notarios. Todo este
proceso base es ulilizado a traves de los siguientes productos:

¢  Producto APl: Posibilita a empresas integrarse tecnolégicamente
para hacer uso y tener constantes actualizaciones respecto a los
avances de cada portafolio (tramite) a través de WebHooks..

o  Portal: Ofrecido para que clientes hagan uso de la interfaz propia de
Firmex para crear y hacer seguimiento a portafolios, sin necesidad
de integracion.

Mercado

Actualmente GoFirmex posee operaciones en Chile exclusivamente, sin
embargo nos encontramos abriendo otros mercados de la regién.

Modelo de negocios

GoFirmex tiene diversos modelos de negocio, adaptables a las
necesidades de cada cliente: a) Pago por uso, b) Packs/Prepago y c)
Suscripciones/Postpago.

Roadmap

Lanzamiento/ 50 clientes

Comienzo

o @ ® ®
05/22 06/22
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selyt

GetPartners

~aselyt

Sector: Servicios de hogar

Tipo de producto: Canal de venta
Social Commerce y habilitacion
tecnologica

MNombre de Producto: Selyt app y
Getpartners

Fecha de lanzamiento: Oct 2019

Personas en el equipo: 15

Paises Operacion:
e Chile

Productos Operacion:

s Canal Multimarca Social
Commerce con app Selyt

e Plataforma white label
Getpartners para referidos
y Social Commerce
cerrado.

e Marketplace Selyt (prueba
de concepto)

Equipo / C-Level

Paulo Subiabre

CECO
* Ing. civil industrial
* VTR, Empresario

Javier Hernandez

« COO
. * Ing civil Informatico

ﬂ + Falabella Seguros

Contacto

Paulo Subiabre
@ paulo@selyt.com
@ www.selyt.cl
@ Updated: jun 2022

Puente entre las marcas y las personas

Problema

» Comprar servicios para el hogar y las personas; seguros, internet,
alarma, asistencia entre algunos, es un proceso complejo ya que toma
tiempo cotizar, evaluar y tomar la decision.

+ Las personas necesitan mas y mejores formas para generar ingresos

para sus proyectos de vida; flexibles, simples y confiables.
* Las Marcas necesitan canales de venta mas capilares y cerca del

cliente, pero requieren alta inversion.
Solucion

Selyt es un canal de venta multirubro, multimarca, colaborativo y
habilitador tecnologico white label para canales de referidos .

Suscribimos acuerdos de distribucion con Marcas y vendemos captando
clientes: a) Social commerce abierto: personas (captadores) descargan
nuestra app Selyt, revisan el catalogo de servicios y buscan clientes en
sus redes sociales, en su trabajo o en circulos cercano. B) Social
commerce cerrado: habilitamos tecnolégicamente con una plataforma
SaaSs para que ellos implementen su Social Commerce marca propia.

Producto

Para las Marcas: A)Ofrecemos un canal de venta push (la app), escalable.
B)Plataforma SaaS white label que cuenta con app y admin para gestionar
un modelo de venta de referidos y social commerce cerrado para la marca.
C) Un marketplace de servicios, que reune una oferta de servicios hogar
para facilitar al cliente el analisis de opciones y el proceso de compra.

Para las Personas o captadores: somos una plataforma colaborativa para
generar ingresos captando clientes de importantes marcas de servicios
del hogar y las personas.

Para los clientes: somos un puente con las Marcas de servicio que
mejoramos la experiencia de compra y habilitacion.

Mercado
Empresas de servicios intangibles para el hogar y las personas.
Cia de: seguros generales, vida, salud, telecomunicaciones

(intermet, TV), fundaciones, Alarmas, Isapre, asistencia, Parque
Cementerio, servicios hogar en general.

Modelo de negocio

Para venta en canal app y web Selyt cobramos un fee
mensual y un fee por cada venta exitisa generada.

En Getpartnes: modelo SaaS que cobra fee por setup y fee
mensual de soporte mas fee variable por venta.

Roadmap

15 Marcas
Selyt, 1000
2 Operacion Nace ventas
Lagzamlenm! MVP con 8 con 15 Getpartners 2 clientes
omienzo marcai %mas Getpartners
2 e ®
2019 2020 2020 2021 2020

®
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<& coldview

Perfil

Sector: IT

Tipo de producto: optimizacién del
almacenamientoy la gestién de gran
cantidad de datos y documentacion
MNombre de Producte: Coldview
Fecha de lanzamiento: 1965
Personasen el equipc: 80+

Paises Operacion:
« Chile
» Argentina
» México

« Region Andina

Productos Operacion:

Equipo / C-Level
. Luis Fabio Martinez

‘v CEQ

Potenciamos el valor de tu informacién

Problema

Las organizaciones gue gestionan grandes volumenes de
informacién necesitan implementar tecnologias que aseguren
una experiencia de usuarios de calidad vy eficiencia operativa.

Solucién

Con una solucian integral, flexible v a medida. adquiere la
tecnologia de alto rendimiento y los servicios profesionales
necesarios para resolver los desafios de la gestion de grandes
volumenes de infermacion. Desde Coldview ayudamos a
medianas y grandes organizacianes financieras, de
telecomunicaciones, seguros, gobierno, retail y salud, entre
otras, a potenciar el valor de su informacion. Brindamos
soluciones de alto rendimiento que optimicen el
almacenamiento v la gestion de gran cantidad de datos v
documentacion.

Productos

Contames con una amplia gama de productos con gran
madurez. desarrollados por nuestro equipo y adaptadosa las
necesidades de cada organizacion,

Mercado

Nuestros servicios estan orientados a LATAM teniendo oficinas
en Buenos Aires, Argentina;, COMX, México, Santiagoe de Chile,
Chile

Modelo de negocio

Nuestro modelo esta basado en el licenciamiento de nuestras
soluciones. Puede ser una compra perpetua o mensual o anual.
Brindamos servicios de implementacion involucrados en el
relevamiento de necesidad, implementacian, desarrollo y
seguimiento de scluciones hasta su puesta en produccion.
También brindamos servicios post venta: soporte tecnico y
mantenimiento. Adicionalmente prestamos servicios de BPO o
tercerizacion de la operacion de nuestra plataforma sobre
nuestra propia nube o nubes de terceros.

Roadmap

Expansion a
LATAM
Luis Francisco Martinez ' ;
iy -
-: £ :
b Coo Desarrallamaos la primera A Continuamos con la
' version de Coldview para . apertura de nuevos
dar soporte a lanecesidad 2 productosy mercados
de almacenar y recuperar ; b
Hugo Martinez informacion y documentos 4 -
z cTO La-nza;_n!entu," de loi cliente 3 5
& comienzo : : -
1965 1980 1993 2000 SCLHALIEIAD
-
M
-
Cont‘ado Primer Centro de

Procesarmiento Digital
Computer Output
Microfilmen Argentina

Mauricio Saavedra
msaavedra@coldview.com

www.coldview.com
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M continuum

Perfil

Estrategia+Tecnologia

Tipo de servicio

Negocios. Disefio. Desarrollo

Liliana Reyes
¥ ceo

g.‘_ Julieta Collino

‘ Consultora parala
inclustria aseguradora

Karen Gélvez
Consultora parala

industria aseguradora

Algunos clientes

VA

s

<oEsencial
& Alemana.
afFp@nmodelo

transt;;_aq}_(

Contacto
info@continuumhg.com
+569 5719 6712

www.continuumhg.com

Potenciemos tu estrategia,
aceleremos tus resultados

Problema

Ganarla confianza de los asegurados, decidirusando datos,
gestionar el riesgo, reducir costos y optimizar procesos sonretos
estrategicos para el sector. Debemos abordarlos ya. Esto exige
que diagnostico e implementacion dialoguen. Y solo selogra
integrando la estrategiay el desarrollo tecnologico enun
proceso sinfricciones. Eso hacemos: aceleramos tus resultados.

Solucion

Unimos expertos en seguros y talento digital enun solo equipo.
Eliminar los limites entre consultoria estratégicay tecnoldgica
nos permite tener una visién coherente y ser tus aliados desde el
negocio hasta la implementacion. Asi obtenemos resultados
antes que los demas.

Principales servicios

; V4 \\_‘I F : :.' 4 '-,.II ‘—I: - % -.
®)(2) (@)@ (%)

Impulsamos Mejoramos Medios Optimizamosla Co-creamos
tuventa tus procesos de pago gestién de células de
digital y tecnologia siniestros innovacién

Llega el cambio a tu organizacion

Nuestros clientes dicen que nuestra cultura se contagia, porque
llevamos lo mejor de las startups al munde asegurador.
Trabajando con metodologias agiles y lean, impulsamos el
rendimiento de tus equipos.

Impacto

« Laexperiencia de tus asegurados mejora
« Tus procesos sonmas eficientes

« Gestionas mejor el riesgo

« Reducimoslos costos de distribucion
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Deloitte.

T e————— La industria posee distintos retos en diferentes niveles. Uno de
=K CIQ. SETY

ellos es que los mecanismos de adopcion de innovacion no son
Colaboradores:

los ideales, provocando que muchos proyectos no avances mas

allé de la etapa de descubrimiento. Es por eso que es necesario
Servicios un brazo rol

busto gue conozca la industria desde adentro.

Muestros profesionales desarrollan soluciones de negocio end to
end, 1éc

para nUestros c

icas eficaces y mejoras de rendimiento innovadoras

tes chilenos e internacionales. Combinamos la
cobertura nacional con capacidades internacionales; un enfoque
. o de equipo multifuncional, que cuenta con profunda experiencia
Paises de Operacién SRS ; - P
en la industria; y el compromiso personal con excelencia técnica,

r 160 paises

incluye Chile realizado.

gando las mejores practicas profesionales en cada servicio

Mos especializamos en asesorar profesionalmente a industrias de:

x N
Equipo/C-Level ([i]) @
L
Alex Meier Sector Energia y Servicios Manufactureras Retail
- Publico recursos financieros
o - -8
z 3 . Proyectos reallzados _}_2 500 Clientes activos
Agustl n Alcaide & J en 2021 por Deloitte | P en 20217 de Deloitte
ider i
ios Financieros _ -

27 50/ Promedio anual de participacion de mercado
P 0  enentdades reguladas en la dltima década

Road Map

Opera Alianza con

Contacto Fundacién Deloitte Chile Deloitte Canada

Alex Meier

1845 1923 2016
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pigiial
insurance

LATAM

Perfil
Consultoria. Conocimiento. M&A

Sector

Aseguradoray ecosisterna en LatAm

Audiencia RRSS
6.000+
Engagement; hasta 50%

Paises de los clientes
Mas de 50 clientes en

Chile

Argentina

Brazil

Colombia

Perd

Meéexico

Puerto Rico

Otros paises de LatAm

Equipo / C-Level

Hugues BERTIN
CEO

Gonzalo DELGER
cOo0

Contacto

Marketing@digitalinsurance.lat
www.digitalinsurance.lat

m (@DigitallnsurancelLatam

Propulsar el sector asegurador
en un mundo sustentable
con innovacion y tecnologia

Problema

El sector asegurador de LatAm vive la mayor transformacion de su historia
con la aparicién permanente de nuevas tecnclogias, la llegada de nuevos
actores, la atraccién y retencion de nuevos perfiles vy los nuevos modelo de
negocio.

Los actores del sector pueden requerir;

reajustar su estrategia y repensar su propésito

capacitar su organizacion en el seguro en la era digital v fomentar su
apertura sobre el mundo exterior

ejecutar de manera pragmatica con un manejo a doble velocidad
(resultados rapidos a corto plazo y modelo robusto y escalable para el
largo plazo)

¥" Consultoria estratégica con conexion y expertise en el mundo insurtech

v

v

Transferencia de conocimientos y know-how con

capacitaciones, conferencias y workshops

eventos,

ME&A y Venture Capital para acelerar su transformacion y expansion

s productos ademds de la consultoria estratégica

Insurtech Latam Forum: evento regional anual con foco en la
innovacion y los negocios, en formato hibrido. Presencial: 1200+ / Digital:
4000+. Modelo de sponsoreo. En partenariado con CMS Latam.

Certificado de Digital Insurance para Latam (CDI+LATAM): Programa
de capacitacion para propulsar a sus lideres en el mundo que viene. NPS:
84%. EDI+ disponible para comités ejecutivos.

Catalogo de 10 conferencias y modelo de workshops.

Latam Insurtech Journey: estudio bianual sobre el ecosistema
insurtech de Latam con mas de 100.000+ vista. Modelo de sponsoreo.

Inversion, CVC o compra de estructuras existentes del sector en
LatAm a partir de nuestra red

Evento anual

“Insurtech TDI

Partner de — =

Latam Aceleradora Academy o Capital ie "' ]

Fundacion  Forum®  de RUS (Arg) LatAm (US) k--.‘l_'.i”'
@ @ @ 8 ® @
2m7 2019 2019 2027 2022 2023

)

72

(
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HCS CAPITAL

Overview

Sector: Venture Capital

Industries: InsurTech, FinTech and
Cyber Security

Investment Geography: LATAM,
North America and Israel
Foundation Date: 2016

Team: 8

Advisory Board: 6

Offices Location:
¥ United States
b Chile

Israel

Fund I: Fintech & Insurtech
Fund ll: CVC Insurtech
Fund llI: Insurtech, Cyber
and Fintech

“We specialize in helping our portfolio companies
sharpen their strategy, make the right IT decisions and
scale up rapidly”

» HCS CAPITAL

HCS Capital is a Miami based Venture Capital firm, with offices in
Santiago and Tel Aviv. Our team stands out for its extensive
experience in technology, banking, insurance, operations and
cybersecurity.

We partner with individuals and corporations to invest in technology-
driven companies across Latam, North America and Israel. HCS
Capital invest principally in Insurtech, Fintech and Cybersecurity.

Companies Portfolio

hamil Fund Il Fund Il
FIGO CaBetiapic £ILISA @
JOOYGAR . . PolicyMe Z scADAfence  noaxis
CEPTINEL = Betterplan

2017 2019 2022

1 Exit: MOICx7 FIGQO
Team

» 20 yearsin VC tech investing

40 years in banking and insurance
» 30 years in technology
» 20 years of management consulting

» Large network of contacts

Luis Felipe Hugues Juan Eduardo Alex Asher Ehud Matias Axel
San Martin Bertin Justiniano Horvitz Geffen Hai Tapia  Mihanovich
Manager Partner Manager CEO Israel Investment Associate Investment
Fund | Fund Il Advisor Advisor
b Cp ’ Hﬁi:';'ﬁzp.w.a- HE‘I':’E,.W.» e 4 hi%‘:"‘ﬂ.pw
,_F—Ll &8 Mercer EIMONEDY Allianz (i) gn_!él ; ’ r

@
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H ,1T Experts
L

Perfil

Sector: IT

Nombre de Producto: i-SOL®
Fecha de lanzamiento: 1999
Personas en el equipo: +50

Paises Operacion:

. Chile
s  Argentina

Productos Operacion:

¢  Plataforma i-SOL®
e  Software Factory

s  Consultoria IT

Equipo / C-Level

Daniel Horovitz
Director

Mauricio Kravetz
Director

Mariano H. Kravetz
Gerente de Marketing

Claudio Dre de Castro
Gerente de Producto

DN ®

Contacto

Mariano H. Kravetz
@ mhkravetz@hka.com.ar
@ www.hka.com.ar
® Updated: 19/12/2022

“Tecnologia al servicio de la innovacién”

Nosotros

Somos referentes en soluciones tecnolégicas para la administracion
de Seguros en Bancos, Corredores de Seguros y Comparias
Aseguradoras, en la actualidad nuestra herramienta i-SOL® es la
mas difundida en el mercado de Bancaseguros de Argentina,
Asistimos profesionalmente a medianas y grandes organizaciones,
desarrollando software a medida de sus necesidades, que permitan
gestionar de manera agil y eficaz su infraestructura de Tecnologia de
la Informacion, con inversiones ajustadas a la realidad.

Producto

i-S0L® es un software disefiado para cubrir las necesidades del negocio
de Seguros para Brokers, Corredores, Bancos y otras entidades
financieras. Esta desarrollade con modernas tecnologias vy
metodologias, con el doble propasito de administrar eficientemente el
negocio de seguros, y ademas ser una pieza integrada a los
ecosisternas de software de las entidades que lo poseen.

Sus interfaces graficas estan creadas para ser intuitivas, confortables vy
adaptables, Posee una arquitectura SOA que |e permite mediante APls y
procesos conectarse con diversos sistemas de productos del cliente
créditos, leasing, sistemas de contabilidad, cobro de primas, etc., v
también a entidades estratégicas como tarjetas de crédito y Compaiias
de Seguros. El sistema posee potente Taller de Productos que permite a
su propietario la creacion de Ramos y Productos a través de parametria
sin necesidad de desarrollo de funcionalidades ni liberacion de
funcionalidades por parte del proveedor.

Administra todos los procesos de postventa, entre los que se encuentran
los endosos, anulaciones, devoluciones, gestion de mora vy siniestros.

Mercado

En la actualidad operamos con gran presencia en el mercado
de Argentina y Chile,

Nos encontramos trabajando en un proceso de expansion a
otros de paises de Latinoamerica.

Roadmap

Hercadode bt Expansiin

Bancos en Chile Latinoamérica

1999 2008 2015 2021 2022
enkeous g Fo0L ey

para Brokers comercializacion

I’%

«
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InsurteChile

Co-Creando la Proteccidn del Future

ASOCIACION
INSURTECHILE

Asociacién Gremial InsurteChile
Fono: (56 9) 9289 8013

Correo: hola@insurtechile.org
Web: insurtechile.org

Siguenos en:

LinkedIn: InsurteChile
@ Youtube: InsurteChile

_ Instagram: InsurteChile



