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CARTA
PRESIDENTE

Rodrigo Labbé Arocca
CEO Jooycar

El 2023 fue un afio desafiante. El acceso al financiamiento de capital de
riesgo en LATAM se torné mucho mas dificil para las insurtechs, cayendo en
alrededor de un 50% versus el 2022 para llegar a niveles equivalentes a los
vistos en 2018, lo que es particularmente desafiante para un sector en el cual
muchos emprendedores aun estdn en etapas tempranas en sus proyectos. Y
para las aseguradoras, la incertidumbre de los dltimos afios siguidé siendo pan
de cada dia, en particular, para las perspectivas del sector salud.

Y en un contexto mds amplio, este fue un afio que trajo mdas desempleo y un
casi nulo crecimiento econdmico y es este escenario el que nos recuerda -y nos
convoca- de forma mds fuerte al por qué hacemos juntos esta asociacion.
Creemos que a través de la colaboracién y la adopcién de la tecnologia,se
puede entregar a mds familias en Chile una proteccién financiera para
momentos de dificultad y avanzar en cerrar la brecha de “no proteccién”, que
es caracteristica de nuestra regién, representando las primas de seguros tan
s6lo un 3.2% del PIB en LATAM (lejos del 10.5% de USA o el 6.2% de Europa).
Encaminados en esta misidn, este fue un tremendo afio para las asociacion de
Insurtech de Chile y hay tres dreas en las que me gustaria destacar nuestros
avances:

Como asociacidn creemos en un ecosistema colaborativo y nos propusimos ser
aun mas activos en acelerar la innovacién entre los actores, esto a través de
conocer en detalle los problemas que enfrenta la industria y las soluciones
especificas que traen los emprendedores, al punto tal de poder hacer un

“match” uno a uno. Realizamos mds de 20 eventos de distinta indole para




facilitar la colaboracién, lo que junto a muchas otras acciones, nos ha
permitido expandir el nimero de insurtechs, aceleradores y aseguradoras
significativamente.

Asimismo, este 2023, vimos nacer la Alianza Insurtech del Pacifico (AIP) que co
creamos en conjunto con las asociaciones de Mexico y Colombia, facilitando
asi la proyeccidén internacional de nuestro ecosistema, que junto con las
exitosas rondas de negocio que lideramos hacia México y Colombia,
constituyeron iniciativas concretas para facilitar la expansién y el acceso a
nuestros asociados a otros mercados en la region.

En tercer lugar, comprometidos con la colaboracién para una regulacion que
empuje mds innovacion, competencia y acceso a los seguros en el pais, hemos
participando activamente en la mesas consultivas organizadas por la CMF en
el marco de definiciones asociadas al Sistema de Finanzas Abiertas (SFA),
junto con eso, concretamos alianzas con consultores de prestigio para informar
a directores y a nuestros asociados en distintas instancias acerca del avance y

las implicancias de estas discusiones.

Este 2024 nos llena de optimismo y energia. Es un afio para ser protagonistas.
En una discusidn regulatoria que ahora va a centrarse de forma directa en la
industria, discutiendo los datos a compartir en el contexto del SFA y el alcance
de los seguros paramétricos contenidos en la Ley Fintech. En el contexto
regional, queremos llevar a la realidad el hacer de Chile un polo de innovacién
para el ecosistema en la regidén y seguiremos trabajando en empujar la
innovacién, a través de la colaboracién, en el ecosistema local para aumentar
el acceso y el impacto de los seguros en Chile.

Finalmente, me gustaria cerrar estas palabras agradeciendo al directorio, a
nuestros socios y al equipo ejecutivo de la asociacion por la pasién, dedicacion
y talento que han puesto a disposicién de nuestro propdsito.
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CARTA
DIRECTORA
EJECUTIVA

Cerramos este afio 2023 con una enorme satisfaccién como Asociacién y con un desafio
inmenso para el afio 2024, el crecimiento y desarrollo que hemos construido junto a todos
nuestros asociados nos impone la responsabilidad de lograr nuestra aspiracién: concretar
una profundizacién y mayor alcance de la protecciéon a través de los seguros, tanto para
nuestro querido Chile como para la regién latinoamericana.

La satisfaccion esta construida sobre las metas que nos propusimos y cémo pudimos
superarlas. En nimero de asociados esperdbamos crecer un 13%, en términos netos
para asegurar una buena cartera de soluciones al mercado y cerramos con 65
miembros, lo que es 3 veces el crecimiento esperado! se incorporaron un total de 13
socios Insurtech, 4 socios Startups, 4 socios Aceleradores y 4 socios Colaborativos, lo
que sumado a una tasa de renovacién del 85% nos permitié logar este objetivo.

Sin duda la fidelidad que nuestros miembros estdn manteniendo con la Asociacién, al
renovar afio tras afio, tiene que ver con varios aspectos: la colaboraciéon mutua por
ejemplo, la co-creacién de instancias de valor, la cercania y la simpleza del
relacionamiento creo que son variables que han influido y han sido la base para la
materializacién de diversas actividades que estdn acercando la oferta con la
demanda tecnoldgica especifica de la industria aseguradora, como lo es el
programa permanente del “Traje a la medida, por mencionar uno.

En estas pdginas podrdan encontrar mds detalles de lo construido este afio
colaborativamente con un Directorio comprometido, con ustedes nuestros socios y
que hemos podido materializar gracias a un equipo altamente comprometido, a
quienes agradezco sinceramente todo el trabajo y la dedicacion.

El desafio para el préximo afio 2024 es enorme, nuestra ambicién no termina, se
alimenta del espiritu de nuestros empresarios, emprendedores e innovadores que
saben que deben crecer aceleradamente para alcanzar su punto de equilibrio y
logar modelos sostenibles. Necesitaremos también a la Industria tradicional; sobre
esa base tenemos planes desafiantes para desarrollar Chile y la regién. Pondremos
todos nuestros recursos y esfuerzos al servicio de ese plan 2024, estoy confiada que,

con la ayuda de todos, nuevamente nos superaremos a nosotros mismos.
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ASOCIADOS 2023

A diciembre de 2023 la Asociacién InsurteChile cuenta con un total de 65
empresas asociadas. Los Socios Calificados son 45, representando el 69%.
Este nimero estd compuesto por 40 insurtechs (62%) y 5 startups (7%). Los
Socios Aceleradores son 8 empresas que representan el 12% vy, por ultimo, los
Socios Colaborativos son 12, representando un 19% del total de los asociados.

Colaborativos
19%

Aceleradores
12%

Insurtechs
62%
Startups
7%



INSURTECHS

Conforman esta categoria de asociados las startups de base
tecnoldgica que aportan en la cadena de valor del seguro y

que participan en alguna de estas 3 grandes categorias:

e Nuevos Modelos de Negocios
e Distribucion Digital

e Servicios para Aseguradoras e Intermediarios

42 sequro ficcutlealth  activar As;\q.ﬁ% wLINe
autoinspector  Berrerry@® 'l Boreal e cacttus

7~ A-Sre.  ECcepTiINEL  Compara amn CONMECT S50,
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& gerty JIZ@ JOOYCAR A Aniportaiseguro

klare KLimBer  ¢=?LISA  medismary
A¥ e NOOVO 7S PlexoTech)
QuePlan.cl E@pihogar 'y) SalvataGGio SA_'ILA__B@
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“I.tutenlabs ."};’l?{}" I: XBREIN
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STARTUPS

Conforman esta categoria de asociados las startups, que definimos como
una organizacién humana con gran capacidad de cambio, que desarrolla
productos o servicios de gran innovacién, muy deseados o requeridos por
el mercado, donde su disefio y comercializacion estdn orientados
completamente al cliente. En este caso, incluimos a emprendedores que
han desarrollado soluciones tecnoldgicas, que si bien aportan a la
industria aseguradora, son soluciones mas transversales y aportan valor a
multiples industrias.

BFORPAY  f=ygestioncar  virtualpos

RADAA selyt

ACELERADORES

Conforman esta categoria de asociados las empresas o corporaciones
tecnoldgicas, de venture capital o consultoras, entre otras, que comparten el
propdsito de nuestra Asociacion de acelerar la industria mediante tecnologia.
Los asociados de esta categoria pueden aportar tanto a las insurtechs en su
crecimiento y aceleracidn como pueden ser conectores de ellas con

compaiiias tradicionales de la industria aseguradora.

b

A continuum  Deloitte. equisoft

B HCS CAPITAL H (.mpm M1nsalt

An Indra company

SONDA. Kennedys

make it easy
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COLABORATIVOS

Conforman esta categoria de asociados las compafiias aseguradoras,

reaseguradoras y grandes corredoras o corporaciones tradicionales de

seguros, que comparten el propédsito de nuestra Asociacién de acelerar la

industria mediante tecnologia y, por tanto, quieren dedicar esfuerzos a

contribuir en los distintos dmbitos de accién que tenemos como

Asociacion:

la vinculacidn entre asociados,

la vinculacidn con el

ecosistema, apoyar la internacionalizaciéon y el softlanding de las

insurtechs y velar por una adecuada regulacidon que fomente la

competencia y permita llegar con seguros adecuados a los sectores

menos protegidos de nuestra sociedad.

> & BancoEstado
Corredores de
Seguros

=y

nnnnnnnnnn

<»Esencial

Crupo Alemana

Q VIDACAMARA
SOMOS CChC

i Sequros Falabella

}{ BCI Seguros

GRUPO

MOK

Mas valor para tus clientes

G Southbridge

Insurance Company

Z

ZURICH

SFID

SEGUROS DESDE 1808

Seguros | SUMQ Eé—;

_

An Amwins Group Company

VIDA sc:curit}-'
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ESTRUCTURA

Directorio

Directora
Ejecutiva
I I | | I
Agencia de Head of Project Estudio de Contador
Marketing  Marketing & Manager Abogados
Customer
Experience :
o N Y )
. &) “ry i
o = %
Vinculacién Posicionamiento Regulacién Ecosistema Atraccion
Nacional de Marca Internacional de Talento
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DIRECTORIO

Matias Stager

Vicepresidente | InsurteChile
Co-Founder | QuePlan.Cl

Ronny Gonzalez. Igal Neiman

Director | InsurteChile
Chief Product Officer | Betterfly

Secretario | InsurteChile
Director Ejecutivo | Ceptinel

Rodrigo Labbé

Presidente | InsurteChile
Corporate CEO | Jooycar

Diego Fernandez Jonathan Alle
Director | InsurteChile Director | InsurteChile
Founder & CEO | Simplee Seguros Chief Revenue Officer | Compara

Hugues Bertin Juan Cifuentes
Director | InsurteChile Director | InsurteChile
Partner | HCS Capital Vicepresidente Clientes,

Accesos Y Ecosistemas
Seguros SURA



) EQUIPO EJECUTIVO

Pablo Rojas Espinoza
Project Manager

Aninat
Abogados

Andrea Triat Garcia

Directora Ejecutiva

Carlos Mujica
Servicios de Contabilidad

Maria Victoria Oubina
Head Of Marketing

B passERVI

Passervi
Agencia de Marketing Digital
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QUE HACEMOS

Tenemos 4 dreas de trabajo, que abordamos con equipos especificos a los
que llamamos SQUADS. Estos son espacios de colaboracién estructurados,
donde todos nuestros asociados pueden participar. En ellos, se establecen los
objetivos de mediano plazo para las dreas de desarrollo que hemos decidido

impulsar.
Vinculacién Nacional
(O) > El objetivo de este Squad es fomentar la relaciéon entre
asociados, entre insurtechs y compafiias aseguradoras de la
. Asociacion y con el ecosistema en general.
Ecosistema Internacional
El objetivo de este Squad es visibilizar las insurtechs chilenas
en otras regiones, dando a conocer la tecnologia y los
modelos de negocios creativos utilizados, a su vez, ayudar a
insurtechs extranjeras a venir a Chile.
Regulacién
Impulsar iniciativas para un marco regulatorio que apoye el
avance tecnoldgico en el sector asegurador es el objetivo de
este squad.
Posicionamiento de Marca
/\_ El objetivo de este Squad es compartir la informacion
. — disponible y visibilizar a la sociedad en general cémo los
—v avances tecnolégicos de la industria contribuyen al bienestar

social.



VINCULACION NACIONAL

OBJETIVOS 2023 / 2024 @~

TACTICOS:

1. Generar 2 o 3 instancias formales de vinculacién semestral. [ ]

2 Desarrollar mapa insurtech con soluciones dentro de los procesos de la
compafia. @

3 Llevar a cabo un mentoring o coaching a startups / agendas abiertas

4 Impulsar la educacién financiera en seguros para la sociedad en
general.

5 Desarrollar actividades junto al gobierno para participar en la
transformacién de Salud y Prevencidn.

PRIORIZADOS EN 2023: marcados con @

INTEGRANTES SQUAD

« Alex Meier - Deloitte

* Ana Maria Araos - Seguros Sura
* Nicole Moreira - Seguros Sura

« Fernanda Vergara - FinFast

+ José Manuel Sosa - Boreal

+ José Manuel Lépez - Bei Seguros
* Mikhael Farah - Bei Seguros

* Cristébal Bize - Bei Seguros

* Ricardo Ruiz - Jizo

* Sebastian Schneuer - Sonda



MAPAS INSURTECH

SQUAD VINCULACION NACIONAL

MAPA INSURTECH

OFERTA DE VALOR PRINCIPAL

VERSION 10.01.2024
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“En este mapa solo aporecen las insurtechs y startups asociadas a InsurteChile.
Sk quieres ser parte del mapo escribenos a: holo@insurtechile.org
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MAPAS INSURTECH POR ECOSISTEMAS

SQUAD VINCULACION NACIONAL

Comerciy: Jatization
Erciajy, acigy C.O‘“m b II'
[ * *Ltutenlabs o Seguisn
ol | *® nodvo o
c_.,@“‘ ook ® Seguron ) = sklare | 7 d;".,
o ] ; % : :
& |8 Compara. el L @ KLKLIMBER | i %,
e \ ”
J d i / o
\ ® aclivar _/" % 1’,
L salvaaccio] \ S EN s JIZ&@ %
| e S o aiitspedie
; = S » gPLISA
* Mnorgq Bl
S : . S
z - x = ® ety = e
Y ' " :,‘ _
g ECOSISTEMA ' = _ L e Qe
i PN MOVILIDAD —— g
2 ® gILISA % -
9 ! . a_c::r_e = . s
= ecoveen . W ARG —
i i e ol © BEITERAY
) lJnL!u 3 . =
& = » medismaorg
& Agesiencarn Q‘q‘: ‘-,.
1 y
- Josenss | X e @hs B
L o ®Sgoreal [ » Mapareal - ; /__" ®Fawonzzazs | N éz"
%, b | b ; . | ;
Yoy ® "Liutenisks | o sRADAR | )
R 5o & *Ltutenlans ;
g o s JIZ@ |
e St o

ECOSISTEMA DE MOVILIDAD ECOSISTEMA DE VIDA Y SALUD

o (G- o

¥

4

3

3 ® RADAT

a

3 ecepTiner W

=} oy

o

& Jooyvcan |
o

&y
oy
-
oa‘"“*.'um

ECOSISTEMA DE PYMES Y EMPRESAS




INSTANCIAS DE VINCULACION

SQUAD VINCULACION NACIONAL

Roberto Cambhi

Fermanda Vergara Tamds Guiloff ofit yosa  Juan Etchepareborda
Gerente de Seguras G Product Owner Country Monager

WEBINAR PYMES 22/03/2023
Objetivos

* Mostrar soluciones concretas de nuestros
asociados para necesidades reales y
frecuentes de las PYMEs.

* Posicionar a InsurteChile como orquestador
de soluciones para pequefios empresarios.

PITCH DAY TAPP Y CAJA LOS ANDES

44Fseoro  iecacttus Compara <QuePlan.cl NUEVE C/\L. o

Q i

:COMO RENTABILIZAR TU INVERSION EN
INNOVACION? 23/03/2023

Experiencia Practica con Deloitte Greenhouse

* Presentacion de herramientas y estrategias, por
parte de Deloitte, que propicien la innovacién en

las organizaciones.
* Evento dirigido a C-Level de socios NPOS
colaborativos. 88%

10/05/2023

Tapp de Caja Los Andes
definié6 como  objetivo
estratégico avanzar en
soluciones  tecnolégicas
para sus Clientes. Sobre
esa base se acercéd a
InsurteChile con el fin de
generar un pitch day para
escuchar soluciones
relacionadas a su
producto base.

ANDES

EMPRESAS
INVIT

- - ADAS
QctiVor ASEGURAONLINE klare noovo Selyt POR: Topp
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INSTANCIAS DE VINCULACION

SQUAD VINCULACION NACIONAL

%° INSURTECHS L e
Y REVOLUCION
EN SALUD
& LN_--; g

la tecnologia abre oportunidades en
escenarios inciertos,

CONTAREMOS CON LA
VISION DE:

JUEVES

5 OCTUBRE

INSURTECHS

INSURTECHS Y REVOLUCION EN SALUD

Los participantes tuvieron la oportunidad de escuchar a tres referentes del
mundo de la salud respecto al papel que la tecnologia estd jugando en el
mismo. Ademds, nuestros asociados, con soluciones en salud, pudieron
hacer sus pitch ante los asistentes, dando el espacio para identificar

oportunidades.

05/10/2023

NPS
71%
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INSTANCIAS DE VINCULACION

SQUAD VINCULACION NACIONAL

El objetivo fue realizar scouting y proponer alternativas
de solucién a oportunidades identificadas por nuestros

l RAaE Socios Colaborativos. Presentaciones y Pitchs de las

, empresas asociadas seleccionadas por cada Socio
a la medida Colaborativo en sus instalaciones, con participacion

activa de todos los involucrados en la oportunidad.

VIDA SECURITY 16/08/2023 : BCl SEGUROS 05/10/2023
selyt [@)oouned  NPs100% @:oouean " Boreal  “Lutukenlabs

medismary, (e %MNECTI0  THINGSTEK

ZURICH 21/09/2023 : SEGUROS FALABELLA 12/12/2023

@ForPAy  virtualpcs  RADASA  Embed F:’ (e,  selyt
autoinspector "'l Boreal NPS 100% < KLIMBER medismar, NPS 100%
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ECOSISTEMA INTERNACIONAL

OBJETIVOS 2023 / 2024

TACTICOS:

1 Alianza con ProChile para Rondas de Negocios @

2 Vinculacién y Acercamiento a Venture Capitals @

PRIORIZADOS EN 2023: marcados con @9

INTEGRANTES SQUAD

+ Gonzalo Ugarte - Tutenlabs

* Hughes Bertin - HCS Capital

* Rodrigo Labbé - Jooycar

* Rodrigo Mérquez - Salvataggio
* Daniel Sabbatino - Continuum
* Ignacio Ramirez - EmbedX

* Sebastian Schneuer - Sonda
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RONDA DE NEGOCIOS COLOMBIA @

SQUAD ECOSISTEMA INTERNACIONAL

del 10/04/2023 al 13/04/2023

RONDA DE NEGOCIOS
COLOMBIA ABRIL 2023

Del lunes 10 al jueves 13 de abril
Hotel Estelar, Parque de la 93, Bogﬂ

Aspciados que participan:
EPTINEL Compara Farudkzzeza (Ggenty
Joovcan GETCEEEN §eleDocel  *I.tutenlabs  (27IEe

City
RADAR H<

Unia oportunidad Gnica para que nuestros sacios insuriech y
aceleradores puedan explorar nuevas eporfunidades de negocio en
&l mercado colombiane, establecer nuevas relociones comerciales y

fortalacer nuestros lozos con contropartes locales a traves de
diferentas actividodes de vinculacion,

En LCHEN COpE

% : —& TsurteChil ;
@ o’ Brcoto cick nclnie Dia 1

DELEGACION INSURTECHILE

Dia 2

Desayuno con ProChile Reuniones Bilaterales ~ Encuentro con la AIC

Fuimos invitados por ProChile Colombia a un rico desayuno costumbrista local, donde
tuvimos la oportunidad de conocer con mds detalle el trabajo de ProChile para potenciar el
desarrollo de la exportacion de servicios chilenos. Ademds, conocimos a nuestros colegas
de la Asociacién Insurtech de Colombia en un gran encuentro insurtech.
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RONDA DE NEGOCIOS COLOMBIA @

SQUAD ECOSISTEMA INTERNACIONAL

Dia 3

Reuniones Bilaterales Encuentro con Fasecolda

INSURTECH Asoy a4
Joovcar

Organizamos un espacio de #Networking entre la Industria Aseguradora Colombiana y
el Ecosistema Insurtech Chileno, representado por 11 de nuestras empresas asociadas,
impulsado junto a Fasecolda - Federacién de Aseguradores Colombianos y ProChile
Colombia.

Invitados de Lujo: Maria Ines Ruz, embajadora de Chile en Colombia, Gustavo Enrique
Morales Cobo, presidente ejecutivo de Fasecolda y Hugues Bertin, CEO y fundador de
Digital Insurance LatAm y experto en el ecosistema insurtech.

Compaiiias Invitadas: Allianz Colombia, Aseguradora Solidaria de Colombia, Atento,
AXA COLPATRIA, W. R. Berkley Corporation, BMI Seguros Colombia, Chubb, Instituto
Nacional de Seguros, Global Seguros de Vida, Grupo Bolivar, La Previsora Corredores de
Seguros SAC, Metlife Colombia, SBS Seguros Colombia, Agencia Seguros Beta, etc.
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RONDA DE NEGOCIOS MEXICO )
SQUAD ECOSISTEMA INTERNACIONAL

g!wf &

]
RONDA DE NEGOCIOS y ;|

MEXICO 2023

GIA Y SEGUROS

del 16/10/2023 al 20/10/2023

g ‘OCTUBRE ‘

, preparate para conocer las
gias que estan
ando la industria en Chile.

. construiremos un futuro

Para comenzar, tuvimos un agradable y relajado evento vespertino con nuestros amigos de

lo Asociacién InsurTech México (AIM), oportunidad en que compartimos experiencias,
oportunidades y sobretodo buena onda y ganas de colaborar.
Luego, la delegacidn se junté con el Mercado Asegurador Mexicano, donde contaron
con la participacién de nuestra embajadora de Chile en México, Beatriz Sanchez. El
encuentro fue un almuerzo junto a los tomadores de decisiones del mercado asegurador
local y miembros de la AMIS. La delegacién InsurteChile aprovechd la oportunidad de
realizar un pitch con las soluciones ofrecidas por sus empresas, presentaciones que fueron
muy bien recibidas por la audiencia. Tuvimos la presencia de representantes de: Metlife,
Zurich Insurance México, HDI Seguros, El Aguila Compafiia de Seguros, Seguros Atlas Mx,
Asociacion InsurTech México, flotify, GMX SEGUROS y Allianz México.

CcePTINEL  *3.tutenlabs & cactus

SONDA.  ¢~2LISA RADAH
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REGULACION
OBJETIVOS 2023 / 2024

TACTICOS:

1. Definir y aprobar una agenda normativa @
2 Liderar dmbitos de regulacién en Microseguros @

3 Impulsar el desarrollo legislativo para innovacién @

PRIORIZADOS EN 2023: marcados con @

INTEGRANTES SQUAD

* Alejandra Ferndndez - Bei Seguros

* Claudia Jorquera - Minsait

* Juan Carlos Samaniego - Thingstek

« Alvaro Lépez - Simplee

* Maria Alejandra Rodriguez - Seguros Falabella
* Felipe Rivera - Seguros Falabella

* Jaime Parra - FID Seguros

* Leslie Krautwurst - Deloitte



INICIATIVAS ELABORADAS

SQUAD DE REGULACION

Permitir formas digitales de asesoria que permitan y
garanticen la correcta atencidén al asegurado por parte de
los distintos actores del mercado. Lo anterior en cualquier
etapa de la vida del Seguro (Venta, Post - Venta,
Siniestros). Incluye la Asesoria mediante video consultas.

Elaborar un estdndar actualizado a la realidad actual
(2023) para la comercializacién y administracién (post
ventaq, siniestros) de Seguros de Personas, particularmente
Seguros Masivos, Microseguros y Seguros Paramétricos,
tomando las buenas prdacticas existentes en SOAP, por
ejemplo.

Crear en Chile la figura de MGA (Managing General
Agent) como un nuevo actor del mercado asegurador.

Su aporte, a través de la tecnologia, consiste en sumar un
rol especializado que puede aportar en los procesos de
evaluacidn, suscripcidn y pago de siniestros; ayudando en
la democratizacién y acceso a Seguros.



INICIATIVAS ELABORADAS

SQUAD DE REGULACION

Permitir que Empresas Contratantes y canales de
distribucién, puedan ofrecer Microseguros, Seguros
Masivos, Seguros Simples y/o paquetizados, "ampliamente
conocidos".

o Elaborar una Norma de Cardcter General que establezca
un formato de producto de seguro mds sencillo hacia los
posibles asegurados, facilitando la transparencia en
coberturas y procedimientos, ademads de eliminar
complejidades asociadas a la contratacién y el pago de
siniestros.

Definir instrucciones y formatos asociados a reporteria Unica
(en formato y forma) para toda la industria aseguradora,
como por ejemplo cobranza, comisiones, entre otras. Con
esto se busca facilitar y propiciar el desarrollo de tecnologias
para el tratamiento y gestion de este tipo de informacién y
asi poder propiciar la escalabilidad de la actividad de las
insurtech.




INICIATIVAS ELABORADAS

SQUAD DE REGULACION

Realizar ajustes al D.S. N°1055 que permitan contar con un
procedimiento especial para Microseguros, Seguros
Masivos y Seguros estandarizados, que simplifique los
requerimientos, acorte los plazos, incorpore tecnologia y
disminuya los costos.

Cambiar el foco de la regulaciéon hacia el "contrato de
comercializaciéon”, entre la compafiia de seguros o corredora,
y el canal de venta, estableciendo sus requisitos minimos. De
esta manera, ante la apariciéon de un nuevo canal de venta
en el futuro, la normativa permitiria inmediatamente su uso y
no quedaria restringida por un problema de desactualizacién
de la norma.

Autorizar que en los distintos productos financieros se
puedan contratar microseguros, seguros inclusivos 'y
masivos, en la medida que sean productos estandarizados
y de coberturas conocidas y autorizadas por la CMF.



INSTANCIAS DE VINCULACION

SQUAD DE REGULACION

InsurteChile

Conversemos \
sobre Ley Fintech y las
Propuestas de InsurteChile

Jueves 4 de Mayo 2023 de 18:00 a 19:00 hrs.

Evento exclusivo para socios

:.;"-. - 7
CIcCLO ——== |nsurteChile

PARAMETRICQOS
jGracias por sumarte a nuestro Webinar!

+200 160 136

Espectadores Vistas

Inscritos dnicos IENEER

Revivelo en nuestro Canal de YouTube: @insurtechile

|

CONVERSAMOS SOBRE LEY
FINTECH Y LAS PROPUESTAS DE
INSURTECHILE

04/05/2023

Se compartieron las iniciativas normativas
que estamos impulsando desde
InsurteChile, en el marco de la Ley Fintech.
El Squad de Regulacién ha estado
trabajando  para  presentar iniciativas
innovadoras y efectivas que puedan ser
implementadas en las mesas que llevard a
cabo lo Comisién para el Mercado
Financiero (CMF).

WEBINAR CICLO SEGUROS PARAMETRICOS

24/08/2023
Speakers

 Carlos Boelsterli - Microrisk N PS

* Raudl Monroy - SBS Seguros Co
« Alvaro Silva - THB Chile 81%

El objetivo fue presentar lineamientos
generales de  Seguros  Paramétricos:
Definicidn, Caracteristicas, Ramos
Aplicables, entre otros. Hablar sobre
experiencia internacional en su
implementacién y exponer la realidad actual
de estos seguros en Chile y oportunidades a
partir de Ley Fintech.

160 asistentes
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https://www.linkedin.com/company/aic-asociaci%C3%B3n-insurtech-chile/
https://www.linkedin.com/company/comisi%C3%B3n-para-el-mercado-financiero-cmf/
https://www.linkedin.com/company/comisi%C3%B3n-para-el-mercado-financiero-cmf/

INSTANCIAS DE VINCULACION

SQUAD DE REGULACION

WEBINAR ABIERTO

WEBINAR OPEN INSURANCE

— =¥ InsurteChile

26/10/2023

ELFUTURO ES OPEN El objetivo fue presentar lineamientos generales

iExplora el fi

el Open Finan

Joovcan

InsurteChile

EL FUTURD

SERA OPEN
Y PARAMETRICO

de Open Finance y Open Insurance: Definicidn,
Caracteristicas, y Experiencia Internacional.
Ademds de exponer la realidad actual de Open
Finance y Open Insurance en Chile vy
oportunidades a partir de Ley Fintech.

ASISTENTES NPS
97 80%

EL FUTURO ES OPEN Y PARAMETRICO
09/11/2023

Conocer el estado de avance de las iniciativas de Seguros
Paramétricos y Sistema de Finanzas Abiertas en nuestros socios
colaborativos.  Definir las iniciativas a impulsar desde
InsurteChile en ambos frentes.
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https://youtu.be/RphC8c_LYc8?si=fhrMOT_WkOYqx3dj
https://youtu.be/RphC8c_LYc8?si=fhrMOT_WkOYqx3dj
https://youtu.be/RphC8c_LYc8?si=fhrMOT_WkOYqx3dj

POSICIONAMIENTO DE MARCA

OBJETIVOS 2023 / 2024

TACTICOS:

1. Posicionar la marca “InsurteChile” y a sus asociados dentro del mercado. @

‘9 Crear un sello de calidad que garantice los servicios de las Insurtechs

pertenecientes a la asociacidn. .

3 Tener un canal permanente de comunicacidn e influencia al mercado

(columna de diario, podcast, canal de Youtube).

4 Desarrollar un estudio que pueda transformarse en referencia. @

PRIORIZADOS EN 2023: marcados con @)

INTEGRANTES SQUAD

* Macarena Lépez - Simplee

* Daniel Vargas - Seguron

* José Quiroz - Equisoft

* Karen Gélvez - Continuum

* Catalina Correia - LISA Insurtech



ESTUDIO DE DIGITALIZACION

SQUAD POSICIONAMIENTO DE MARCA

Es un punto de partida desde donde proyectamos construir indicadores para la industria
insurtech y tradicional, sobre digitalizacién, penetracién de tecnologias y colaboracién entre

otros temas de interés mutuo. Aspiramos a ver la evolucién de estos indicadore en el tiempo.

Ventas / Procesos Digitales (100%)

ALGUNOS RESULTADOS DEL ESTUDIO:

e Mds del 76% de los lideres de las insurtechs de Chile tienen
mas de 40 afios.

e El 40% de las insurtechs chilenas exportan sus productos al
mercado internacional. Pero aqui viene un dato interesante: el
54% de las insurtechs de operacién local informa ingresos por
debajo de los USD 500,000.

e El 57% de las aseguradoras tradicionales resalta la
capacidad de adaptacién de las insurtechs y su habilidad
para mejorar su propia propuesta de valor.

e El 36% de las insurtechs chilenas ya superan los 5 afios desde
su creacién. Esto demuestra que estdn aqui para quedarse y
seguir innovando en el mundo de los seguros.

e El 72% de estas empresas estd en pleno crecimiento y
expansion.

e Casi el 50% de las insurtechs afirman tener més del 80% de

sus ventas y procesos totalmente digitalizados.

PRESENTACION ESTUDIO DE DIGITALIZACION

PRESENTACION DEL 1°
ESTUDIO DE DIGITALIZACION

DE LA INDUSTRIA INSURTECH EN CHILE

JUEVES 10 0830 A
DE AGOSTO 10:30 AM

Con el apoyo de la Asociacién de Aseguradoras de Chile y nuestro squad, logramos

presentar el primer estudio de digitalizacién de la industria aseguradora de Chile.
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\ INDICE DE GESTION DE RIESGO

4 SQUAD POSICIONAMIENTO DE MARCA

¢QUE ES EL IGR? Es una herramienta desarrollada por InsurteChile

y Continuum, que consta de 29 preguntas cuidadosamente
seleccionadas, las que generan un indice que actia como guia

y herramienta esencial tanto para las insurtechs como para compafdias
tradicionales, permitiendo tener un estdndar minimo de gestién de riesgo

para las insurtechs que operan en el ecosistema.

U

Hoy +6 Meses
Modo marcha blanca 1er test oficial

c Y Cle R le
. = .

¥ 0 @

% apeEss - = G

Gobierno Corporativo Riesgo Regulatorio

Escalabilidad e
integracion

Proteccion de datos y
privacidad
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INDICE DE GESTION DE RIESGO

SQUAD POSICIONAMIENTO DE MARCA

PRESENTACION INDICE DE GESTION DE RIESGO 16/11/2023

Agradecimiento  especial a Karen

GESTION DE RIESGOS Gdlvez S. de Continuum dzor la

Una Competencia Indispensable

presentacién  detallada la
herramienta IGR y a Gerardo Schudeck
INTRODUCCION DEL IGR Diaz de Ceptinel , quien ofrecié una
: ' : 2 8 clara exposicién de casos practicos de
cémo una buena gestidon de riesgos
16 de Noviembre Hotel Regal Pacific puede potenciar el desarrollo del

12:30 a 14:30 Hrs. v Apoquindo 5680

negocio.
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RELACIONAMIENTO
CON LA SOCIEDAD




AIP

Alianza Insurtech del Pacifico

ALIANZA INSURTECH DEL PACIFICO

&
aic B —&—
InsurteChile

asociacién insurtech colombia

&

[ ASOCIACION

| “ INSURTECH
-l

MEXICO

28 de abril 2023 | Los objetivos de la creacién de la AIP entre estas tres Asociaciones

Insurtech son: fomentar la colaboracién, el intercambio de conocimientos y el networking

entre las asociaciones, insurtechs y empresas que la conforman, incluyendo a inversionistas

y todos los incumbentes del ecosistema de los tres paises. Para lograrlo, han definido las

siguientes iniciativas: conformar un catdlogo comin de insurtechs, ayudar en el proceso de

Softlanding, acercar el financiamiento a nuestros emprendedores, hacer sinergias en la

difusidn de conocimiento e informacidn.

ANUNCIO Y FIRMA
Alianza Insurtech
del Pacifico (AIP)

ITC LATAM

tainebleau Hotal, Miami

trsuriaChile on Linkedin: Rinsurtechile faip faim Falc

[ h Sstartup #i achile,,,

RIKGRA T TRARLIC) AP 3 | ™ s i il Pcien) £ 194
EfStanAnE iUl O Corbrads in Cilorhiu

=]

AIP (Alianza Insurtech del Pacifico) on
Linkedin: #insurtech #aim #aic...

{0ue plensa Oscar E. Garza Lopez Postillo, el
presidente de la Asociackin InsurTech México. sabr.,

]

¢ AIP (Alianza Insurtech del Pacifico) on
Linkedin: #insurtech #aim £faic...

{ue plensa Redrige Alfonso, presidente de
Asociaclon Insurtech Colornbia - aic, sobee la AIP,

m

| contexto de nuestro
, donde tratamos de acel oluciones
aftias sseguradoras locales, ya hamos
Tos transfronterizos.

50 Mds pEra tener una economia

duda le dard escalaa
nuestros emprendedores!

o

AIP {Alianza Insurtech del Pacifico) on
Linkedin: #insurtech #aim #aic...

{Gue plensa Rodrigo Labbé, presidente de
InsurteChile, sobre la AIP (Allanza Insurtech ded..,

in]

AIP (Alisnza Insurtech del Pacifice) an
Linkedin: #insurtech #aim &aic...

0w plensa Hugues Bertin, coordinader de ln AP
{Allanza Insurtech ded Pacific) sobre lo allanza da b,
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https://www.linkedin.com/feed/update/urn:li:activity:7115094902878654465

EVENTOS DE MERCADO

SEMINARIO INTERNACIONAL SEGUROS PARA EL DESARROLLO SOSTENIBLE

27/06/2023

fasecolda
-Eﬁﬂﬂﬂlsl L
DESARROLLO |20
OSTENIBLE 23

27Y 28 DE JUNIO
BOGOTA - HOTEL SHERATON

En el mes de junio, tuvimos la oportunidad de participar en el Seminario Internacional
organizado por Fasecolda con el ecosistema colombiano e internacional. Andrea Triat,
directora ejecutiva de InsurteChile, viajé a Colombia para participar y actualizarse con los
lineamientos mundiales en términos de sustentabilidad y normas ESG. Interesantes charlas y
presentaciones sobre tendencias tecnoldgicas, medioambientales, de sustentabilidad fueron
presentados por expernos de primer nivel.

REUNION CON PROCHILE 09/06/2023

iUna experiencia enriquecedora en la reunién presencial con ProChile! Tuvimos el honor de
ser invitados por ProChile a participar en una reunién exclusiva para los gremios de los
sectores Comercio de Servicios y Turismo. En esta, Ignacio Ferndndez, Director General de
ProChile, compartié con nosotros sus prioridades estratégicas, el plan de accién
desarrollado durante el afio y lo que viene para los préximos meses. Fue una oportunidad
invaluable para obtener informacién actualizada y establecer una visién clara de la
direccién que estan tomando.
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EVENTOS DE MERCADO

CHILE FINTECH FORUM 09/06/2023

Blockchain al serviciode la jrameat
inclusién financiera i

CENA AACH
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EVENTOS DE MERCADO

INSURTECH LATAM FORUM 2023 29/08/2023 al 1/09/2023

INSHRTECHLATAM FORU "/W:'

; aciomes y Allanz

o0 &) mn-:gunka?m-
b Digial Z ydesafios
CMS insurance

INSURTECHLATAM FORUM

FORUM LATING-AMERICANO DE INOVAGAD EM SEGURDS 2023

~# insurtechlatam

Tuvimos la posibilidad de estar presentes en el evento mds importante de seguros en

Latinoamérica, organizado por Digital Insurance Latam y CMS Group. Rodrigo Labbé,

presidente de la Asociacion y CEO de Jooycar, participd como representante de
InsurteChile, escuchando las opiniones de los participantes y speakers respecto a las

novedades, tendencias e innovaciones en el mercado asegurador e insurtech.

ITC LATAM 2023 24/04/2023 ol 26/04/2023

En el mes de abril nuestra directora ejecutiva, Andrea Triat, viajé en representacién de
InsurteChile a Miami para participar en este gran evento. De su mano hemos: participado en
reuniones y networking con empresas de la regién, incluyendo algunas de las insurtech mas
interesantes del momento, en dos paneles uno junto a las Asociaciones de la regidn y
"Women in Insurtech" compartiendo su visién sobre el rol de las mujeres en la industria. Fue
parte del emocionante encuentro de mujeres de la industria organizado por ITC. Como
cierre, hemos tenido el honor de anunciar oficialmente la firma de la Alianza Insurtech del
Pacifico (AIP).
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NUMERO DE ASOCIADOS

SOCIOS 2022 Aceleradores
5

Colaborativos
9

Calificados
33

SOCIOS 2023 Aceleradores
8

Colaborativos
12

Cadlificados
45

Crecimos en socios un 36% en términos netos, casi 3 veces el
crecimiento planificado ( 13%). Tasa de renovacién promedio del 85% 7

punto sobre el plan.



ALCANCE

N° DE PARTICIPANTES

0% 20% 40% 60% 80%

Nuestros asociados participaron en 2 o més eventos 81%

Nuestros asociados participaron en un evento presencial

No participé en ningtn evento

Etiquetas

Promedio afio 2023 YTD tuvimos el 81% con 151 de respuestas
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Perfil

Sector: Insurance

Tipo de producto: Distribution &
Policy Management

Nombre de Producto: 123Seguro
Fecha de lanzamiento: 2010
Personas en el equipo: 180+

Paises Operacion

e  Argentina

e  Brasil

e Chile

e  Colombia

e  Mexico
Productos

e Autos

e Vida

e PYMEs

e Hogar
C-Level

Martin Ferrari

CEOQ & Co-founder

20+ anos en Seguros
Emprendedor Endeavor

Bruno Ferrari

COO0 & Co-founder
Regent's University UK
Emprendedor Endeavor

-

Pablo Roca

94 2]

Globant

Accendra Networks

Patrick Summers

CGo
Despegar
eBay
Contacto
Bruno Ferrari

& bruno ferrari@123seguro.com
& www.123seguro.com
® Updated: 06/2023

N

(L =—e )

= wnwcmos © PODI4S

Liderando la transformacién
de la experiencia en seguros
en América Latina

CHEVROLET ONIX 2018

FGDMS 28Eme202] 94901572

Problema

Baja penetracion de seguros en América Latina. Falta de distribucion
eficiente. Experiencia de usuario pobre. Mala reputacién del mercado
asegurador.

Solucion

Plataforma B2C (123Seguro) y B2B2C (+123) para contratar pdlizas de
seguros de las mejores aseguradoras del mundo y resolver cualquier
necesidad, desde gestionar pagos, endosos, siniestros, renovaciones, entre
otras.

Producto

Core tecnologico integrado a 53+ asequradoras, que le permite a los
usuarios latinoamericanos encontrar y contratar productos a medida y
solucionar cualquier consulta, incluyendo siniestros. A través de websites,
chatbots y mobile apps, y disponible con APls para integracion con partners
como retailers, fintechs, bancos, etc.

Mercado

Actualmente, con licencias activas y operando en cinco de los mayores
mercados de la region. Expandiendo operaciones en LatAm en los proximos
anos.

Modelo

123Sequro cobra una comision a las aseguradoras asociadas por cada
poliza emitida a traves de la plataforma, tanto al momento de la venta como
en las sucesivas renovaciones.

Roadmap
Lanzamiento Lanzamiento Seed Lanzamiento Adquisicion Lanzamiento
Argentina Colombia Round Chile en Brasil México
@ ® ] @ ® )
2010 2016 2018 2019 2021 2023




Salud administrada & gestion
del comportamiento

Accuhealth Desafio !

En un mundo donde |la esperanza de vida ha aumentado en 20 afos, nos enfrentamos al
desafio de brindar una calidad de vida éptima a medida que las personas viven mas tiempo
pero enfrentan una expectativa de salud que se mantiene igual, esto significa que la mitad

Perfil: de esa vida adicional se caracteriza por condiciones de vida regulares a malas.
El 75% de los gastos en siniestros de salud estdn relacionados con patologias crénicas, que
A van en alza, y que no se detectan a tiempo ni se cuidan adecuadamente una vez
Sector: Vida & Salud identificadas impactando significativamente en la productividad laboral.
Tipo de producto: Administracion Todo lo anterior en inmerso en un sistema de salud incapaz de abordar el problerna y mas
de salud a través de bienestar de la mitad de |a poblacidn sin acceso acceso a cuidados ni seguimiento,
corporativo y gestion del Solucién
comportamiento. Nuestra selucidon es un hospital virtual que imegra una plataforma tecnoldgica innovadora
. para brindar servicios de atencion medica personalizados. Abordamos dos aspectos clave:
Nombre de Producto: Homa acceso universal a la atencion y cambio de comportamiento a través de incentivos. Con
: . nuestra amplia experiencia en el campo de la salud y la tecnologia, impactamos de manera
Fecha de lanzamiento: Oct 2023 significativa en la salud, cuidado y bienestar de las personas, mejorando su expectativa de
Personas en el equipo: 20 salud de manera notable,

Estamos transformando |a atencion médica al brindar servicios personalizados, un acceso
universal a la atencién y un cambio positivo en el compornamiento de las personas a través de

Paises Operacién: incentivos, Nuestro enfoque beneficia a los usuarios individuales, ofreciende cuidado y
bienestar resolutivos con menor gasto de bolsillo y mas enfoque en la prevencidn. Ademas, a
- Chile nivel comporativo vy de seguros, gestionamos el riesgo de siniestralidad poblacional v
. promovemos practicas saludables, lo que conlleva un uso mas eficiente de los beneficios de
» Brasil salud,

Productos Operacion: Producto
Plataforma tecnologica de Gestion de Interaccion, Adherencia ¥ Comportamiento que se
e  AccuApp encuentra montada en una Super App con respaldo de un hospital virtual. Esta aplicacin

A Accu Telemonitor revolucionaria ofrece un servicio 24/7 que atiende y recopila informacion del usuario,
personaliza servicios y prestaciones, y se comunica en tiempo real con el respaldo de un

¢ Homa Super App hospital virtual,

Los usuarios pueden disfrutar de una experiencia integral de atencion meédica y bienestar. La
aplicacion ofrece una gama completa de servicios, desde oriemtacion médica continua hasta
&l acceso a un hospital virtual y servicios de telemedicina adicionales. Todo ello se encuentra
integrado en una Unica Super App para mayor comodidad y accesibilidad

Equipo / C-Level

Francisco Cifuentes Z.

Cofundador y CEO Mercado
* Ing. Comercial, U de Usuarios (B2C) Enfocados en los wusuarios individuales, propercionamos un
Santiago acompanamiento resolutivo en cuidado y bienestar, lo que se traduce en una reduccion del

gasto de bolsillo ¥y un mayor enfoque en la prevencion. Nuestra plataforma ofrece
+ MBA PUC informacion personalizada y utiiza incentivos para motivar a los usuarios a mejorar
activamente su salud y bienestar,

Vicente Santa Cruz V. ) ) . .
Corporaciones y seguros (B2BY A nivel corporativo y para las compaiias de seguros,
Cofundador y CDD/CTO gestionamos el riesgo de siniestralidad poblacional y influimos en el compertamiento de las
H |ngeniem Forestal, U personas, formentando practicas saludables y un usc adecuado de los beneficios de salud.
i Muestra plataforma ayuda a controlar los costos y promueve una gestion mas eficiente de los
de Chile recursos de atencidn medica.

»  Msc. U of Minnesota s
Modelo de negocio

Pedro Pastor Enfoque B2C: Ofrecemos modelos de suscripcion para los usuarios individuales
Chief SW Enginea (consumidores) que deseen acceder a los servicios de nuestra plataforma:

% w * Ingeniero SW, U. Enfoque B2B: Ademas de nuestro enfoque directo al consurmidor, también brindamos
AR, s servicios de administracion del gasto de salud a empresas (B2B). Esto implica colaborar con
Politécnica de Madrid BMmpresas y companias de seguros para gestionar y optimizar los costos relacionados con la

+ MBAUdeUde atencién médica de sus empleados o asegurados.
Torcuato Luca,
Buenos Aires Roadmap
Contacto i Iniclio
; : Adquicicién de ; desarrollo de Apertura Lanzamiento
Francisco Cifuentes 7. chcul-taalﬂﬁ moﬁm:: ; homa SW oficina Brasil homa

@ feifuentes@accuhealth.cl ® ®
@ www.accuhealth.cl ® ® @
® Updated: 1/07/2023 2018 2019 2020 2021 2023
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activar

Perfil

Sector: Insurtech

Tipo de producto: Plataforma de
sequros On-Demand y embebidos.
Nombre de Producto: Activar
Fecha delanzamiento: Marzo 2023
Personas en el equipo: 3

Paises Cperacion:

e Argentina
e Chile (Préximamente)

Productos Operacion:

e Motos

e+  Autos Clasicos
® AP

e Y mas.

Equipo / C-Level

Mariano Barcne
CEO

Economista en Universidad
de Buenos Aires

Productor Asesor de
Seguros

Agustin Castaing
CTO

-

Administrador de empresas
en Universidad de
Belgrano.

- Desarrollador Full Stack

Contacto

Mariano Barone
mbarone@activar.app
@ activar.tech
® Updated: Julio 2023

Activa el futuro de los sequros

Digitaliza tu operatoria de seguros con
nuestra plataforma on-demand APlficada.

Problema

La industria de los seguros siempre se vio asociada a procesos
manuales, lentos e ineficientes que otorgan rigidez a la hora de
contratar una poliza. Pero con activar venimos a cambiar eso,
haciendo que los seguros se vuelvan agiles y flexibles.

Todos conocemos a alguien gue tiene un vehiculo que usa muy poco,
una bicicleta que quiere asegurar cuando la usa, o una empresa gue
necesita una gestion de seguros de accidentes personales para
realizar trabajos ocasionales.

solucion

Hacer que el asegurado pueda tomar el control de su seguro
activandolo y desactivdndole cuando lo necesite.

Esto significa precios mas bajos y flexibilidad y control para el
asegurado, pero también le otorga informacion de usoreal a la
aseguradora, reduccion de fraude porque pedimos fotos para cada
activacién para chequear el estado del bien y mayor participacion de
mercado porque extendemos la frontera de clientes a la cual se puede
llegar ofreciendo un seguro que se adapta a sus necesidades.

El uso de servicios pay-per-use en el mundo es cada vez mayor, y el
mercado asegurador no debe quedarse atras con esto.

Producto

Nuestra plataforma puede aplicarse tanto para Aseguradoras, para
Brokers o para Empresas. Tenemos una APl end to end en lo que
refiere ala vida de la pdliza que incluye un motor de cotizacién con
tarifacion diaria o parametrizable.

Ademas podemos ofrecer seguros embebidos, conectados a pasarelas
de pago para contratacion de forma directa en los procesos de venta
de un producto o servicio.

Por dltimo tenemos un modulo de distribucion multicanal que permite
que cualquier banco, broker o productor pueda ofrecer este tipo de
servicios a sus clientes,

o

Mercado

Actualmente estamos operando en Argentina, con la
proyeccion de expandirnos en LatAm para este afio.

Modelo de negocio

Activar participa en un % de todo lo que se mueve a través
de la plataforma.

51



N
iz
ASEGURAONLINE

RY SECGURGS LAR CONDES

Perfil

Sector: Insurance /Seguros

Tipo de producto: Digital insurance
broker/ Corredores de Seguros Digital
Nombre de Producto: Aseguraonline.cl
Fecha de lanzamiento: Febrerc 2020
Personas en el equipo: 9 Pariners

Paises Operacion:
e Chile

Productos Operacion:
e Seguro Mascota
e SOAP Bomberos
e Seguro Celular
e  Seguro por Kilometro
e Recomendador de
Seguros vehiculos

Equipo / C-Level

Sebastian Ozimica.
CEO & Founder

- CED, Seguros Las Condes.

- Director Asociacion Gremial
de Corredores de Chile
(ACOSEG)

- 20+ anos en el mercado
asegurador.

Contacto

Sebastian Ozimica.

L @ Sebastian.ozimica@seguroslascondes.cl

@ www.aseguraonline.c|
@ Updated: Julio 2023

N

jHacemos los seguros de forma diferente!
Estamos cambiando el juego N
R

Problema S

Un problema que envuelve al mercado asegurador es la falta de
informacion y compresion de los producto que recibe el cliente. La falta de
asesoria provoca que el cliente desista de los seguros o simplemente
adquiera el mas econdmico que no resuelve sus necesidades.

Otro problema es gue el cliente no se siente identificado completamente
con los productos, si bien los seguros estandarizades solucionan parte de
los problemas gue pueden ser presentados en el mercado asegurador,
cada vez encontramos la necesidad de personalizar los productos a los
clientes.

Solucién

Como broker de seguros Aseguraonline.cl cohesiona la experiencia Digital
con la atencion y asesoria tradicional. Creamos y personalizamos los
productos para satisfacer las necesidades y exigencias de nuestros
clientes. Es nuestro trabajo lograr una experiencia de compra facil,
transparente y dar un acompanamiento en toda la vigencia del seguro,
creando productos empoderados y administrando desde la contratacion,
emision, recaudacion y seguimiento en el proceso de siniestros (E2E).

Producto
@ é. - I:. g_ -
Seguro Seguro uro uro
Mascota SOAP Bombero Celular X KM
Mercado

Actualmente operamos en Chile,
orientados a lineas personales.

Modelo de negocio

AseguraOnline, trabaja como de broker de Seguros,
el modelo lo desarrcllamos bajo dos modalidades de
negocio, B2C por medio de plataformas digitales e
intervenciones urbanas y B2B2C.

-
l. - 1 S
Roadmap ) =
Lanzamiento  Primera Campaha Nace Seguro  Seguro
SeguroxKM  SOAP BOMBEROS  ASEGURAONLINE Mascotas  Celular
® @ @ @ ®
Octubre Marzo Octubre Diciembre Enero
2019 2020 2027 2022 2023



autoinspector

Perfil

Sectaor: Insurtech
Tipe de producto: Saas - 1A

Nombre de Producto:

Autoinspector
Fecha de lanzamiento: 2021

ersonasen el e?uﬁo 10
alses Uperacio

Chile

& Argentina

Paraguay

Productos Operacion

Inspecciones previas y
siniestros (todos los ramos)
Flujos de verificacién conlA
(bienes e identidad)

Firma electronica y
documentos

Pagos online - contratacion

Equipo / C-Level

Ezequiel Niedfeld
CEO - Co Founder

Almendra Hermida

COO0 - Co Foundress

ndustnal

Luciano Alvarez
CTO - Co Founder

® Updated

Flujos de verificacion pararegistrar, autenticary
dar trazabilidad a bienes, documentosy
personas.

Problema

Atencion al cliente deficiente
Extensos tiempos de respuesta y resolucion
Fraude
Informacion faltante e imprecisa.
Falta de revisibn de documentacidon [exageracion,
ccultamientos de dafios)
Desconocimiento del estado del riesgo asegurada
Recursos acotados. Largas distancias a cubrir

Solucion

Conocer y verificar todo
cuando, donde ycuantas veces lo necesites

Con una herramienta que sea escalable, agil y gque permita salir al
mercado inmediatamente obteniendo resultados validados en
tiempo real sin intervencion humana.

Producto

La tecnologia para registrar, autenticar y dar trazabilidad a tus
procesos. Construye tus propios flujos de verificacion y validacion
de datos a través del Estudio: nuestro laboratorio de flujos no-
code.

Arma tu propia app para llegar rapido a tus clientes y con una
excelente experiencia de usuario recolectar y validar eficazmente
cualquier tipo de informacion gque necesites.

Verifica bienes, documentos y personas a travées de flujos
automatizados con lA.

Mercado

Actualmente operamos en el mercado
asegurador de Argentina, Paraguay y Chile,
siendo éste alimo nuestro foco de expansion
regional para este ano.

Modelo de negocio

Modelo Saas de Suscripcion mensual

Acceso a Dashboard, app web personalizable, integracion
via APl y webhooks, cantidad de fiujos de verificacion,
usuarios, casos de usos, estadisticas, etc.

Roadmap
fiacimiento Lanzamiento Mercado Lar
Argentir Rental | Flota
@ ® [ = ®
2021 2022 2022 2023 2024
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BETTERFLY &)

Perfil de la Compania

Sector: Insurtech ¥ Bienestar

Corporativo

Producto: Ofrecemosuna plataforma de

proteccitn con beneficios, seguros e impacto social,
gue las empresasy asepuradoras pueden suscribir

para sus colaboradores o clientes.

Fecha de lanzamiento

:Agosto 2020

Personas en el equipo :+300

Paises Operacion:

Chile
Brasil
Argentina
Mexico
Colombia
Ecuador
Perii
Espana

Plataforma Betterfly

Be T.TEI’ﬂy‘App

Betterfly Rewards App

Portal Web de Administrador

Betterfly Espana [Retribucidn Flexible)

Equipo / C-Level

Eduardo della Maggiora
Fundadory CEO

Vision
Crear un mundo en el que cada persona pueda vivir su mejor vida.

Mision
Crear empresas y comunidades comprometidas y con un propasito social.

Problema

La manera en que |as empresas entregan proteccion y beneficios a sus trabajadores o clientes
presenta grandes oportunidades en términos de digitalizacion, personalizacion, innovacidn y
proposito. Lo anterior, por cuanto los formatos habituales refieren a planes de seguros y
beneficios inflexibles, que se gestionan de manera analoga y con fuertes brechas en términos
de entendimiento y compromiso por parte de los usuarios finales. Ello ha mermado el valor
percibido de éstos, afectando la lealtad de dichos colaboradores y clientes con sus
empleadores o aseguradores.

Solucion

Hemos creado una solucion que permite a las empresas o aseguradores, suscribir el acceso a
una plataforma digital, para que sus colaboradores o clientes puedan elegir los beneficios y
seguros que mas se adapten a sus intereses, de manera flexible y personalizable. Ademés, la
plataforma inspira a los usuarios y los mantiene comprometidos, poniendo un foco especial
tanto en la prevencion y el proposito social, mediante técnicas de gamificacion con
recompensas, promocion de habitos saludables y construccion de comunidad.

Modelo de Negocios y Producto

La plataforma se comercializa en planes de suscripcion mensual, gue pueden ser contratados
por las empresas para sus trabajadores o clientes. La suscripcion garantiza el acceso de los
usuarios a la Aplicacion Movil de Betterfly, la que incluye beneficios en linea, tales como;
seguros de vida y salud, seguro dental, seguros de bicicleta, seguros de mascotas, fitness
online, idiomas, educacion, y meditacion. Junto con ello, la plataforma promueve habitos
saludables y recompensas personalizadas para cada usuario basado en técnicas de |A, y facilita
la conexion entre usuarios de una misma empresa mediante leaderboards, desafios y
competencias, asi como el acceso a contenido en formato de Stories & Reels. Ademas, todos
los planes incluyen el acceso a un portal web de administracion para la empresa contratante,
que le permite configurar autonomamente los servicios de la plataforma.

- : Hitos Relevantes
Cristobal della Mag giora
Co-Fundador y Presidente
Lanzamiento Primeros Seriel Ingreso a Ler Unicornio Social
Betterfly 100 Chentes empresas UsS60M Brasil SerieC - USDS 120M
Eduardo RDEI(I-EIIEI —— ——— —— ——
CFo Agosto Deciembire Junie Septiembre Enerp
2020 2020 208 2021 202
Contact Ingreso a Ingresoa 3,000 1,000,000 Betterfly en
niacto Espafia México y Colombia Cligntes empresas desuscriptores  Foro Econdmico Mundial

Davos

Ronny Gonzalez N. - CPO

betterfly.com |uli Septiembre Agosta Noviembre Enera
2022 2022 2023 023 24
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il Boreal

Perfil

Sector: Seguros

Tipo de producto: Saas

Nombre de Producto: Boreal
Fecha de lanzamiento: 01-03-2017
Personas en el equipo: 5

Paises Operacion
e Chile
Productos Operacién

»  Boreal Inspeccion y
Autoinspeccion de Riesgos

e  Boreal Evaluacion de Dafios

e  Boreal Auto Liquidacion de
Dafios con 1A

e  Boreal Market Central de
Repuestos

o  Boreal Valor Comercial

e  Boreal Car Tracking Web y
WhatApp

e  Boreal Tasacionesy Remates

s  Boreal Asistencia Vial y Hogar

e  Boreal Gestion de Citas

e Aumra supervisora Virtual

Equipo/ C-Level

José Manuel Sosa
Co Founder CEQ/CIO

Adriana Pérez
Co Founder CTQICMO

Contacto

José Manuel Sosa Cabeza
@ Josa sosai@iconsuitingdsuccess.d
@ winw consultingdsuccess.cl
@ Updafed: 26-06-2023

N

R\

PRODUCTIVIDAD PARA ASEGURADORAS DE
AUTOMOVILES

Problema

El modelo de negocios asegurador involucra una serie de procesos y
flujos de trabajo que requieren de altos niveles de automatizacion, que les
permita el logro de indicadores, relacionados con la eficiencia y la
efectividad, ademas del encuentro con las estrategias que permitan una
alta calidad de servicio al cliente interno vy final.

Solucidn

Boreal ofrece la automatizacion de estos flujos de trabajo de una manera
eficaz; su versatilidad y flexibilidad, facilitan la adaptacion del producto a
las necesidades reales y particulares de los clientes.

Boreal esta conformado por productos usables, agiles y organicos.

Producto

Plataforma web que provee distintos productos SaaS integrables con sistemas core de
las organizaciones, destinados a apoyar a las empresas aseguradoras de automdviles, en
diversos procesos vitales, tales como:

+ Inspeccion y Autocinspeccion de riesgos a asegurar. orientado a Inspectores de
Riesgos y a clientes finales quienes pueden gestionar las inspecciones de sus
vehiculos. Ahora con la incorporacion de tecnologia de |14 para la deteccion de dafios,

» Evaluacion de dafios y Valor Comercial: apoya la gestion de los liquidadores
relacionada con los dafios ocasionados por los siniestros a los automoviles
asegurados. Enfoque B2B y B2C.

= Auto Liquidacién de Dafos: ofrezca a sus clientes la posibilidad de que sean ellos
mismos quienes realicen su liquidacién de dafios; la tecnologia de |A identificara las
partes y piezas a reemplazar o reparar.

» Gestion de Proceso de Compra de Repuestos: cree y gestione su marketplace intemo
con sus proveedores de repuestos; aprovechando la automatizacion de la solicitud y
andlisis de cotizaciones, generacion de drdenes, seguimiento de despacho, repories e
informes de gestion.

*  Valor Comercial: aplicacion web y apps midviles que provee el calculo del valor
comercial de los autos, de una forma agil y sencilla.

= Car Tracking: registre y controle cada etapa del proceso de reparacian en el taller, a
través de Web o WhatsApp.

* Tasaciones y Remates: madulo que permite la tasacién de restos y el seguimiento del
flujo de remate de autos.

« Asistencia Vial y Hogar: apoya en el proceso de solicitud, seguimiento y facturacion
de asistencias en ruta y hogar.

* Gestion de citas; solucicn para la creacién, confirmacion y cancelacion de citas para
ingreso de autos para inspeccionar y reparar, configurable para intrudicuir
disponibilidades de talleres, sucursales y liquidadaores.

* Aurcra supervisora Virtual: aproveche las bondades de la |A para incorporar un
modelo de supervision innovador y efectivo.

Mercado
Actual: Reale Seguros Chile, empresa con presencia en Chile, Region

Metropolitana y 7 ciudades mas del pais.

Potencial: Empresas de la industria aseguradora sector Autos,
Liquidadores oficiales, Talleres y Proveedores de repuestos

En la actualidad los usuarios potenciales de Boreal son todos los
involucrados en el drea de Siniestros, Liquidadores, Supervisores,
Ejecutivos de compra de Repuestos, etc

Modelo de negocio
Boreal es comercializado como SaaS, mediante la facturacion periddica por el
uso de los servicios, o bien por cobro por unidad (auto o siniestro).

En algunos casos aplican fees por consultorfa para la adaptacién o
integraciones con los sistemas de los clientes.

Roadmap
Lanzamianio Boreal n Auto
Evafeaciones, Bare,
Inspecrioneay Central  Barel Boreal walor Comercial/ 510 aniversario Boreal le.il:fo?r d
deRepuestos  Asistencla  Aulpinspeccion  Tasacomesy Borea| Car Tracking
Remates con 1A
@ 9 @ [ ® ® 8
Marzo Abril Marzo Febrero Marze Septiembre Mayo
27 208 2019 2020 2022 2022 2023
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td° cacttus

Perfil

Sector: Seguros generales

Tipo de productos: Seguro de
mascotas con reembolsos
ultrarrapidos

Nombre de producto: Cacttus

o Fecha de lanzamiento: Abril 2022

Personas en el equipo: 7

Paises operacion

e Chile

Productos operacion

e Seguro de mascotas

Equipo / C-Level

Agustin Escobar - CEQ
Fisico

Vicente Escobar - COO
Infante de marina

crne

Milan Rafaeli - CPO
Ingeniero comercial

Andrés Espinosa - CTO
M.Sc. Deep Learning

oL

00O

Contacto

Agustin Escobar

[~*] agustin@cacttus.cl
T

Wiy www.cacttus.cl

©) Updated: Julio 2023

“Tu proxima consulta al
veterinario podria ser gratis”

Problema

La idustria veterinaria se estd desarrollando aceleradamente:
tratar a una mascota por cancer puede salir USD $2.500, eso es
2,5 veces es sueldo promedio en LATAM.

Los seguros de mascota actuales requieren trabajo
administrative tanto del veterinario como del cliente y muchos
clientes prefieren no contratar.

Solucion

Seguros basados en software, sin intermediarios y con una
experiencia de posventa instantGnea. Contratar en Cacttus es
igual de répido que contratar Netflix, te pagamos tus reembolsos
instantaneamente en un proceso digital y transparente.

Producto

Seguro de mascotas con app mavil para cotizar, suscribirte y
reembolsar tus gastos veterinarios.

Mercado

El gasto en cuidado veterianrio en LATAM es de $63 miles de
millones de délares. Cacttus esta creciendo 30% mes sobre mes
en Chile. Proyectamos abrirnos a ofros mercados a finales del
2023,

Modelo de negocio

Comision por venta y operacion de seguros.

Roadmap
Primeros $50,000 Lanzamiento Otros
Lanzamiento 1000 clientes ARR Cacttus Pay  mercados

Abril Octubre Al Octubre MNoviembir

079 1959 AT T AT

56



r Care
Assistance

Sector: Insurtech y Bienestar Corporativo.

Tipo de producto: Plataforma de
beneficios que brinda bienestar fisico,
mental, social y financiero.

MNombre de Producto: Care Assistance
Fecha de lanzamiento: Marzo, 2022

Personas en el equipo: 50

Chile

Meéxico

Productos Operacién:

Bienestar Fisico
Bienestar Emocional
Bienestar Social

Bienestar Financiero

Leonel Hernandez
Co-Founder and CEQ

Ramiro Peradotto
Co-Founder

Sebastian Levin
Co-Founder

Leonel Hernandez
B2
@ -
&) Updated: Julio, 2023

Transformamos
el Bienestar, K

Programas de Bienestar Fisico, Emocional, Social
y Financiero jtodo en una App!

Problema

Los programas de salud y bienestar corporativos actuales tienen un bajo
indice de usabilidad, convirtiendose en una inversion con bajo o nulo
retomo y generando una experiencia poco satisfactoria en el beneficiario.

Solucion

Care Assistance ofrece una solucion integral de programas de bienestar
corporativo. A traves de un completo ecosistema de salud y bienestar
brinda una experiencia Unica para clientes y usuarios, con altos niveles de
usabilidad.

Producto

Ecosistema pionero de LATAM de salud y bienestar corporativo con
programas de alto impacto a través de una plataforma de atencion virtual,
que promueven una cultura de habitos saludables, Nuestro producto nos
convierte en un aliado para las organizaciones que buscan ser saludables
y productivas, con colaboradores + sanos y felices.

Financiero Social

Fisico Emocional

Mercado

Actualmente brindames Salud y Bienestar
a Chile y México. =

Modelo de negocio

Complementamos los seguros de vida, accidentes personales vy
complementarios de salud con una solucién de alta usabilidad controlando
la siniestralidad de las polizas, tangibilizando vy fidelizando al usuario,

Muestro BZ2B, enfoca principalmente en clientes como Aseguradoras,
comedores de seguros v empresas de todos los tamafios.

Roadmap
) Lanzamiento |
Apertura Apertura Lanzamiento ruu:v:}* 1"—]'&[_50(:'_"”]0
- » L - o o eneficiario én
Chile México plataformas 2.0 productos Chile
@ ® ® @ w
Marzo, 2022 Junio, 2022 Mayo, 2023 Junio, 2023 Julio, 2023
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(CCEPTINEL

Perfil

Sector: RegTech, Fintech, Insurtech
Tipo de producto: Plataforma de
monitoreo transaccional

Nombre de Producto: Ceptinel
Fecha de lanzamiento: 2019

Personas en el equipo: 16

Paises Operacion:

Chile

Peru
Panama
Venezuela

Productos Operacion:

Médulo AML/Compliance
Médulo Prevencion de Fraude
Médulo Abuso de Mercado
Maodulo Menitorec Continuo
Médulo Portal Etico

Modulo Menitoreo de Procesos

Equipo / C-Level

Igal Neiman
Director

Katherine Hellman
Product Owner

Gerardo Schudeck
CEO

Contacto

Gerardo Schudeck
gerardo@ceptinel.com
www.ceptinel.com
Updated: Enero 2024

Ceptinel - Monitoreo transaccional para
prevenir la corrupcion, el fraude y los delitos
financieros

Problema

El gran volumen de datos que manejan las areas de cumplimiento,
legal, operaciones, riesgos y auditoria, los cuales requieren
procesar y analizar, para cumplir con sus regulaciones y
normativas internas, junto a la capacidad de anticiparse a la
materializacion de riesgos, fraudes o situaciones anomalas que
pueden afectar la reputacion corporativa de las instituciones.
Adicionalmente, en los ultimos afios los reguladores a nivel
mundial han aumentado las exigencias normativas y multas en
estas materias.

Solucion
Ceptinel procesa y combina una gran cantidad de datos de
multiples origenes y niveles de complejidad. La solucion genera
alertas a partir de reglas automatizadas definidas en conjunto con
el cliente.

Producto

Ceptinel apoya a las organizaciones a combatir la corrupcion,
prevenir el lavado de activos y detectar situaciones anémalas
asociadas a fraudes, a través de un lenguaje de programacion
No-Code, lo que permite que los equipos funcionales puedan
gestionar sus reglas con el soporte del equipo de Ceptinel.

Mercado

Operamos en Chile, Peri, Panama y Venezuela en la industrias
aseguradora, pensiones, corredoras de bolsa, automotoras,
fintech, cajas de compensacion y administradoras de fondos.
Nuestro objetivo es llegar a ser reconocidos como una empresa
lider en monitoreo transaccional en latinoamérica, siendo un
partner relevante para nuestros clientes.

Modelo de negocio

Ceptinel ofrece un modelo de negocio SaaS, cuyas soluciones son
modulares en base a las necesidades y requerimientos de las
organizaciones.

Roadmap

Creas:idn Primeros 2 clientes Expansiéna Expansiona Expansion en Apertura mercados de
Ceptinel en Chile Panama Peri Latinoamérica Colombia y México
y Venezuela
@ ® o ® @
2019 2020-2021 2022 2023 2024

58



Compara

Perfil

Sector: Seguros

Tipo de producto: Comparador digital
de seguros

Mombre de Producto: ComparaOnline
Fecha de lanzamiento: 2009
Personas en el equipo: 315

Paises Operacion:

® Chile
™ Colombia

- Brasil

Productos Operacion:

= Seguro automotriz
e  Agistencia de viaje
e SOAP

. Productos financieros
Equipo / C-Level

Sebastian Valin
CEQ & Founder

Daniel Ortega
Chief Technology Officer

Jonathan Alle
Chief Revenue Officer

Maria Sol Gonzalez
Chief Operating Officer

Mariano Trullenque
Chief Product Officer

Contacto

Jonathan Alle

@& jalle@comparaonline.com

@ https://www.comparaonline.cl/
® 7/2023

Ven a lo Seguro, Compara y compra

Problema

La adquisicion de un seqguro de auto es un laberinto. Requiere rastrear
diversas compafias, decodificar terminologia intrincada y demanda
mucho tiempo, a menudo culminando en podlizas inadecuadas y
frustracion.

Solucion

En ComparaOnline utilizamos tecnologia (APis, Al Conversationnal
Commerce) para consolidar informacion de los principales seguros de
auto, asistencia en viajes, SOAP y productos financieros, y asi permitir su
contratacion en linea. Nuestro portal, enfocado en brindar transparencia,
enlaza a los usuarios con aseguradoras y productos que mejor se alinean
con sus necesidades, aportando claridad y eficiencia al proceso.

Producto

1} B2C:; Plataforma digital que permite cotizar y comparar los principales
seguros y productos financieros de Latinoameérica. Contamos con un
equipo de expertos para ayudar a cotizar, comparar y gestionar el seguro
hasta su renovacion.

2) B2B2C: Soluciones embedded para permitir que terceros puedan
ofrecer a sus clientes, el abanico de seguros existentes en
ComparaOnline, mediante una simple integracion con las APls de
ComparaOnline.

Mercado

Actualmente ComparaOnline cuenta con operaciones en Chile, Colombia vy
Brasil, con proyecciones de crecimiento dentro de la region.

&

"

+ 40.000

CONSULTAS DIARHAS ENEL
SImo.

+ DE 60

COMPARIAS AUADAS.

Modelo de negocio

En ComparaOnline buscames brindarle al usuario las herramientas para
hacer una compra inteligente y afin a sus necesidades, en cuanto a precio
y calidad, del producto que esté buscando, ya sean seguro automotriz,
asistencia en viaje, SOAP, o productos financieros.

Roadmap
Empezamos
::&r:;:f; CO pasa a ser
Lanzamiento de automotriz una compania
ComparaOnline 2012 Chile 2018 100% remota
2008 Ingreso al 2014 Ingreso al 2021
mercado en mercado en
Brasil Colombia
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o, CONNECT 360

Tu Allanza Digltal

Perfil

Sector Tecnologia Seguros & Contact Center
Tipo de producto: Productasy Desarmollos
Tecnoldgices para Seguros y Contact Cender
Nombre de Producto:

Fecha de lanzamiento: 2019

Personas en el equipo: 30

Paises Operacion:

. Chile
e Colombia

Productos Operacidn:

- Plataforma Web de Venta, Post Venta, Consulta de
Bequres.

- Plataforma seguimiento de siniestros para compariias y
comedaras de seguros,

- Plataforma Omnicanal de atencidn y Ul. Soluciones y
servicios a medida, integraciones, para Seguros.

- Asesoria y acompanamiento Transformacion digital de
la empresa

- Plataforma telemarketing venta de seguros.

- Plataforma Contact Center (Inbound-Outbound)

- Plataforma de Asesoramiente Rentas Vitalicias

- Asistencias Digitales para seguros.

- CRM seguimiento de iniciativas compafifas y corredoras

- CRM para Gerencias de Transformacion Digital

- APP s Capacitacion, educacion, FFVV Ganales

=Videos de Educacidn Financiera y Seguros para Cllentes

Equipo / C-Level

Christian Torres | CEO

Ingeniero Comercial -MBA
Empresario, Director de empresas
con mas de23 anos de experiencia
en las industroas de Banca, Seguros,
Servicios, Tecnolgia e Innovacion,

Patriclo Villarroel | Gerente Tl
Ingeniero Informético

20 afios de expenencia en
Tecnologia, Innovacion y Desarroflo

Jorge Concha | Gerente TMK
Ingeniero Mecamco = Administrador
Empresas

22 afos experiencia en Retail y
Cobranza digital

Contacto

Christian Torres
& Christian.tomes@connect3&0.cl
@ www, connect360.cl
@ Updated: 10 de julio de 2023

h

Connect360
Tu Alianza Digital

Problema

Soluciones de software a medida, integraciones, productos, servicios tecnologicos terminados,
y asesoria en Transformacion Digital para la industria aseguradora.

Semvicios de Contact Center para la atencién de Vienta, Post Venta y Servicio al Cliente de todo
tipo de empresa.

Solucién

Trabajamos bajo los mas allos estandares de calidad de servicio con el fin de transformarnos
en un partner estratégico, a través de 2 verticales de negocios, la primera vertical Contact
Center Boutique, generando experiencias integrales de contacto con tus clientes, en todo el
ciclo de vida de la Venta, Post venta, a través de diferentes servicios tales como Telemarketing,
Contact Center, BFO, etc.

La segunda vertical de negocios corresponde a desarrollo de software a medida, integraciones
y productos y servicios tecnologicos terminados, para la industria aseguradora. Utilizamos
tecnologia y productos propios (software), come pilares fundamentales de nuestra oferta de
valor, permitiendso flexibilidad y adaptabilidad a las exigencias de los clientes, y en nuestro rol
de habilitadores, contameos con expenencia en la integracion con los distintos participantes del
mercado de segures, Companias de seguros, Liquidadores de seguros, Compaiias de
Asistencias, Empresas de inspeccion de seguros, Talleres, etc.

Al mismo tiempo apoyamos en la Transformacion Digital del mercado asegurador, a través de
la automatizacion, mejora y digitalizacion de procesos.

Producto

+  Plataforma Web de Venta, Post Venta, Consulta de seguros (seguros de vida y generales,
para personas y pymes),

« Plataforma seguimiento de siniestros para compafiias y corredoras de seguros.

+  Plataforma Omnicanal de atencidn y experiencia de chentes,

Soluciones y servicios a medida, integraciones, PMO/Agile, Arquitectura y Servicios {On

premise / Cloud), Implementacitn ¥ Mantenimiento, Disefio LUX/UI, QA, para Seguros.

Asesoria y acompafamiento en la Transformacion digital de la empresa.

Flataforma telemarketing venta de seguros.

Plataforma Contact Center (Inbound-Outbound)

Plataforma de Asescramiento previsional (Rentas Vitalicias) para compafiias y comredoras

de seguros.

Asistencias Digitales para seguros.

CRM seguimiento de iniciativas para companias y corredoras de seguros.

CRM para Gerencias de Transformacion Digital para companias y corredora de seguros.

APP para Capacitacion, educacion y aprendizaje de seguros, con gamificacion para FFVV de

Canales de Distribucion.

+ Videos de Educacion Financiera y Seguros para Clientes de Canales de Distribucion.

LR I

Mercado
@
* Banca & Seguros
Chile
*  Post Venta & Servicio al cliente, todo tipo de :
Industria, @ COFE
@ Rmto
Modelo de negocio
Partner Digitales.
Proveadores de Productos y Servicios para el mercado asegurador.
Habilitadores para el mercado de seguros.
Proveedores de Servicios de atencién de venta y post venta,
Roadmap
) Inversién y Expansion
Lanzamiento/ Desarrollode  Consolidacion  Desarrollo en regional y
Comienzo Productos & de Oferta nuevas posicionamiento
Servicios de Valor tecnologias. Al ' ge merrcado

® ® L ® ®
2019 2020 2021-2022 2023 20232024



Embed@

Perfil

Sector: Embedded Insurance, Open
Insurance

Tipo de producto: Flugins, API, Mo-
Code

Fecha de lanzamiento: 03-2022
Personas en el equipo: 11

Paises Operacion:

®  Chile

*  Colombia

. México

. Pertl
Productos Operacion:

®  SaaS-No-Code

*  Plugins

» APls
Equipo / C-Level

Ignacio Ramirez
GED

Gianfranco Mignanelli
| coo

Sebastian Cornejo
CTO

Contacto

Ignacio Ramirez Silva
) Ignacio@embediio
& https:/fwww.embedx.io
® updated: 20/11/2023

Embedded Insurance. No Code. Simple

Problema

Para aseguradoras y corredoras de seguros, el proceso de habilitar flujos
de venta digitales es large y caro, lo gue no permite lanzar productos
innovadores de manera rapida.

En la misma direccién, si plataformas digitales quieren ofrecer seguros
para complementar su oferta o aumentar sus margenes, tienen gue
integrarse con aseguradoras o corredoras, lo gue es un proceso
complejo, dado gue no es su core business o gue simplemente no tienen
las capacidades.

Solucidn

EmbedX permite a aseguradoras y corredoras de seguros, asi como a
marcas, entregar experiencias 100% digitales y automatizadas de
manera rapida y eficiente.

Producto

EmbedX ofrece una plataforma Saas enfocada en un ecosistema de APIs
ysolucicnes No-Code, incluyende plugins en plataformas de e-commerce
y flujos de wventa autcadministrados, gque permiten gue cualguier
stakeholder pueda relacionarse con sus usuarios y distribuir productos de
seguros de manera automatizada.

Mercado

Actualmente tenemos presencia
principalmente en 3 paises, siendo chile
nuestro mayor mercado, creciendo 3x
en el Udlimeo afio, mientras gue
Celombia y Mexice estamos recién
entrande  perc  con  crecimiento
censtante, siendo estos paises nuestro
foco de crecimiento para el 2024

Modelo de negocio

Muestro modelo de negocios es como cualguier plataforma Software-as-
a-Service. Cobramos un fee mensual por cada integracion /flujo de venta
lanzado a traves de nuestras soluciones.

Roadmap
Lanzamiento/ Lanzamiento Lanzamiento Lanzamiento Lanzamiento nuevas
Comienzo Colombia Méxica Peri herramientas no-code
® L ® L ®
03/2022 11,2022 03/2023 11/2023 03/2024




Sector:
Fintech, Insurtech

Tipo de producto:
Plataforma de Servicios
Financieros
Nombre de Producto:
Finfast.com
Fecha de lanzamiento:
« 2011 Creacion SAGR
« 2017 Spin-Off Digital

Personas en el equipo: 66

Paises Operacion

» Chile

Productos Operacion

« Garantias
« Factoring

« Seguros

Equipo / C-Level

Cristébal Brunetti J.
CEO & Co-Founder
« Ultramar

Ivonne Troncoso A.
Gerente Digital
« Transbank

Fernanda Vergara L.
Gerente Sequros
« Metlife

F o

£) Fernanda Vergara Lobos

(5) fvergara@finfast.com
) www.finfast.com

(=) Updated: Julio 2023

=]

“Plataforma digital de soluciones financieras. Todo lo que
necesita tu empresa en un solo lugar”

Problema »

El mercado financiero tradicional es burocratico y restrictivo, lo cual genera
una barrera de entrada para todas aquellas empresas que no tienen
suficiente robustez econdémica. Esto genera dificultad a las empresas,
especialmente PYMES, para resolver sus necesidades. Lo que termina
provocando que tengan que inmovilizar capital o pagar sobreprecio para
acceder a soluciones financieras lentas que generan deficiencias en su
capacidad de gestion y competitividad.

Solucion »

FinFast facilita a las empresas el acceso a mejores soluciones financieras, a
través de su plataforma autogestionable que funciona 24/7 y donde el cliente
puede encontrar los productos que su empresa necesita, sin contratiempos
y en base a su propia demanda.

Ofrecemos la activacion de lineas de Garantias para que el usuario pueda
emitirlas 24/7. Ademas, puede administrar y ceder sus facturas cuando
requiera liquidez con nuestro Factoring y acceder a una parrilla de Seguros
pensados para su empresa.

Producto »

« Plataforma digital all in one que permite al usuario la obtencion de
multiples productos financieros.

« Garantias, mediante Certificados de fianza (SAGR) y Polizas (Cias. Seguro)

+ Factoring

« Seguros, desde COVID hasta Todo riesgo de construccion.

Mercado J»

« Actualmente estamos presentes en el mercado chileno, pero con
proyecciones de internacionalizar nuestro modelo de negocio en el
mediano plazo.

Sthoith +280.000 MM

Modelo de negocio »

« La plataforma genera una evaluacién de riesgo interna automatica 100%
online, que le asigna una linea de Garantia y Factoring al cliente en base a
un medelo de suscripcion de riesgo parametrico. El cual utiliza matrices
multivariables y va aprendiendo de su propia experiencia.

+ Nuestros ingresos provienen de la emision de los certificados de fianza
emitidos por la SAGR, diferencia de precio del factoraje y comisiones de
seguros intermediados.

Roadmap »
Partede los
Venta de Lanzamiento marca facilitadores
garantias Febero FinFast / Inicio Marzo  FOGAPE Chile
2011 online 2020 actividades Factoring 2022 Apoya
@ e @ D
Creacion Diciembre  Alianza Octubre Creacion 2023
Multiaval 2017 Renta 2021 Corredora de
SAGR Nacional Seguros
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ol - - Analitica predictiva al servicio de las
r R A U D K S - p . R aseguradoras y los asegurados honestos

=
N

Perfil

Problema N
Sector: Seguros / Fraude El fraude, en el mercado de seguros, afecta tanto la rentabilidad de las
Tipo de producto: Software de empresas como a cada uno de los asegurados honestos, cuya

experiencia se ve afectada por mecanismos de andlisis rusticos,
tradicionales, lentos y poco precisos. Ademas, mejorar la rentabilidad a
Nombre de Producto: FraudKeeper partir de la deteccion temprana aporta un valor indudable a la compafiia..

deteccion y prevencién de fraude

Fecha de lanzamiento: 2020
Solucidn

Desde FraudKeeper, buscamos modernizar y automatizar tanto la
prevencién y deteccién, como la gestién y cierre de las operaciones
fraudulentas. Mediante el uso de inteligencia adificial, analitica
e Chile avanzada, reglas de negocio, y experiencia en el mercado, logramos un
software que es posible implementar en solo dos meses, a un costo
muy accesible, y que genera un retorno de la inversion Unico en el

Personas en el equipo: 20

Paises Operacion:

o  Argentina

e  Mexico mercado.
e Guatemala
Producto
Productos Operacion: FraudKeeper es una plataforma SaaS, que esta preconfigurada y por

supuesto puede personalizarse, enfocada en la deteccion de
transacciones sospechosas y fraudulentas, a traves de la
e  Suscripcion combinacion de modelos predictivos, reglas de negocio, RPA, analisis
de comportamiente y accion humana.

e  Siniestros

s Renovacion

e  Modelos predictivos El foco es analizar operaciones de seguro al momento de la
suscripcion y del siniestro, estableciendo un perfil de riesgo,
multiramo, con retroalimentacion de resultados, que permite mejorar
la rentabilidad y el ahorro neto en tiempo record.

Equipo / C-Level

o e Mercado
aniel Gabas
CEO & CoFounder Atemordres hx
Ing Sistemas Propiedad ® chile
20 afios en seguros Vida ® iy
Salud @ fe
Leandro Rios
COO & CoFounder
Ing Industrial Modelo de negocio
CFO Suscrigion mensual
Sizing basado en cantidad de operaciones analizadas
Luciano Callero Prueba de Concepto (4 semanas)
ClO & CoFounder
Ing Sistemas
19 afos en seguros Roadmap
Inversion
J Lanzamiento/ Primer Samilla Expansion Expansion
Comienzo Cliente  |nternacional LATAM EUR/US
Contacto ®- ® ® P ®
Daniel Gabas Mar Nowv Ene Jul Julio
® Daniel. gabas@fraudkeeper.com 2020 2020 2022 2022 2023

@ www.fraudkeeper.com
Updated: Jun 2023

N



® N GARANTIA
SEGURA2

Perfil

Sector: Seguros

Tipo de producto: Polizas de garantia
Nombre de Producto: Pélizas de
Garantia

Fecha de lanzamiento: Julio 2019
Personas en el equipo: 10 FTE

Paises Operacion:

. Chile

Productos Operacién:

-Seriedad de la Oferta

- Fiel Cumplimiento de Contrato
- Correcto Usio de Anticipo

- Correcta ejecucién de obra

Equipo [ C-Level

Marcelo Rubio
Director y Gerente
General Grupe Insurex
- UpDP

- MBI UAI

Eduardo Riquelme
Director y Gerente
General Insurex|Re
- USACH

- RCUA

Maria Gabriela Rodriguez
Jefe Comercial

Todo Fluye con
Garantia Segura

Problema

Al momento de gestionar polizas de garantia los clientes debian realizar gestiones de
manera presencial, como por ejemplo, presentar documentacidn financiera, firmar
pagarés, inmovilizar capital, usar lineas de crédito; gestiones que generaban intereses y
costos de emisian, sin contar con la dificultad aumentada que presentaba este mismo
tramite para clientes sin acceso al mercado de polizas de garantia,

Solucién

Gestidn 100% Online de pdlizas de garantias a través de una plataforma, con emisidn
inmediata 24/7, sin tramites ni requerimientos, no utiliza linea de crédito, ni necesitan
pagarés o contragarantias, todo esto en un solo lugar www.garantiasegura.cl.

Producto

Plataforma digital que emite en linea, pélizas de garantia para Mercado Pdblico,
cuyo objetivo es respaldar a las pequenas y medianas empresas que buscan
convertirse en proveedores del Estado, otorgdndaoles accese en tiempo real a
pélizas de garantia, de Seriedad de la Oferta y Fiel Cumplimiento de Contrato,
Correcto Uso de Anticipos y Correcta Ejecucion de Obra, de manera facil, répida,
seguray con cero burocracia.

A partir de Diciembre de 2021 se amplia el concepto para ofrecer servicios
financieros digitales a Pymes, como: Pdlizas para Mercade Privado, seguros,
entre otros.

Mercado

Todas aquellas entidades que requieran
pblizas de garantia, tanto personas naturales
como juridicas y estatales o privadas.

La plataforma cuenta con + 10.000 clientes y
+ 14.000 usuarios, posicionandose como unos
de los ecosisternas digitales de Pymes mads
disruptivo del dltimo tiempo en el mercado de
las Insurtech locales y de la regidn.

Modelo de negocio

Gestidn 100% Online de pélizas de garantia, con lineas de garantia de UF
5.000 por cliente, no utiliza lineas de crédito ni capital financiero, no genera
intereses ni costos de emisién, pago en linea por Webpay y es un producto
aprobado portodas las instituciones estatales.

Roadma ,
P Consolidacidn del

mercado chileno.

Aperturaen otras

entidades plblicas
[ Corfo, Sercotec)

Lanzamiento
Incorporacion de
Compaiilas de

Integracionde 2
Productos de
Garantias y modulo

- UAH Venezuela
Andrea Pérez
.] Gerente de Tecnologia
-  ORT Uruguay
Contacto
Maria Gabriela Rodriguez

Mariagabriela.rodriguez{@grupoinsurex.cl
www.garantiasegura.cl
Updated: 19.07.2023

Seguroala 3 Mejoras en la
Plaglafmma 2020 detrato directo 2022 propuesta de valor. 2024
@ @& ® [ ® &
imizacid Expansidn Latam
Optimizacion £x ik
2019 Vorddameduil 2031 DepEcEds o, (México),

Muevos Servicios
Apoyo a las Pyme
y CONVENios
Corfa,

Integracion APIS
Datos evaluacion
¥ suscripcion
automatica, otras

mejoras UX .



“In the world, Dental Healthcare is an

g e rty imperfect market where people doesn’t have

) Insurance coverage
healthatsm ki

Perfil En Ameérica, solo Estados Unidos, Brasil y Chile, cuentan con seguros
dentales, principalmente colectivos, que entregan coberturas reales a
tratamientos dentales. En el resto de los paises menos de un 3% cuenta
Tipo de producto: SaaS and PaaS con un beneficio dental, principalmente servicios de asistencia con
Nombre de Producto: Healthatom Gerty descuentos irreales y muy baja cober!ura. Esto ocurre lpripcipalmente

porque el mercado dental es altamente informal, poco digitalizado en los

Sector: Insurance, Credits & Biometrics

Fecha de lanzamiento: 2013 prestadores y sin una integracion tecnolégica entre los prestadores y las
Personas en el equipo: 200 FTE compafiias de seguro.
Solucion
Paises Operacion: Gerty entrega un ecosistema tecnoldgico altamente escalable para
e  Chile (HQ) compafiias de seguro y prestadores de salud, que da acceso al paciente a
- . su cobertura de forma inmediata y en linea en la sala de espera del
e  Mexico (Local Office) prestador de salud. Utilizande biometria facial para el control de
e Colombia (Local Office) suplantacion y otros filtros contra fraude, entregamos las oberturas de los
asegurados de forma inmediata, aumentando la satisfaccidon de los
e FEcuado ; i ,
. usuarios y disminuyendo el fraude y los costos de procesamiento para las
e« Espana compafias de seguro. Ademas, Gerty se encarga del procesamiento,
s +15 paises recaudacién y pago a prestadores, resolviendo completamente este

problema para las aseguradores,

Productos Operacion:
Productos: 3 lineas

e  Dental Vertical SaaS Dentalink: software SaaS para la administracion de centros dentales end to

e Dental Insurance end; actualmente la solucién mas grande de LATAM, con presencia en 23
e POSLending paises y mas de 8.000 clientes.
s POSPayments Gerty Gateway: es el integrador entre prestadores de salud y los Claim
e Face Recognition: Insurance core de las companias de seguros. Actualmente integra solo en
g thenticati Chile 7 compafiias de seguros. De esta forma, la compaifiia recibe directo
Biometric Authentication desde la ficha clinica de los pacientes, la informacién necesaria para
procesar el siniestro.
Equipo / C-Level Gerty Health Insurance Claim Core: el ajustamiento o liquidacién de
siniestros de salud y dental requiere de que las companias tengan
Rcberto Leén tecnologia especlahzgga para ello. Para todos quienes no cuenta, les
entregamos una solucién plug and play que resuelve este problema.
Mercado
Actualmente procesamos la mayoria de los siniestros dentales en Chile, y
. José Maria Iruretagoyena nos encontramos integrandonos con comparfias en México, Colombia v
CFiO Ecuador. Estamos participando activamente de la creacion de nuevos
produtos de seguro en aquellos paises en que no existen, con la mision
de aumentar la penetracion del producto y entregar cobertura dental a las
sonrisas de LATAM (TAM USDS80 B).
Guillermo Medel
CTO
Roadmap
Daniel Guajardo Siptime
\ CPO Creacién {3:;":{'::‘ USDSIM  USD$SBOM  aseguradora
\\\\ Healthatom Fintech - Gerty CUPHQ‘DS Procesados integrada
i Contacto 25?3 g ® . o
i . . Ene Ago Dic Ene
Jose Maria lruretagoyena 2027 2021 2022 2022

josemaria@healthatom.com

@ www.healthatom.com

® Updated: Junio 2023 .




JIZE

Perfil
Sector. Seguros/Salud

= producto; Gestion de

Reembolsos de Gastos Medicos

lombre de Producto: JIZO
Fecha de lanzamiento: .Junio 2023
Personas en el equipo: 8 personas
Paises Operacion:
& Chile
Productos Operacion:

# B2C Gestion de Reembolsos
de Gastos Médicos

*  BZB Asistencia para
Empresas y Seguros
Complementarios

* B2B Gestion de Recaudacion

de Cuentas Clinicas

Ricardo Ruiz Kvapil
Fundador y CED JIZO

Cristidn Gonzdlez H.
Cec-Founder y CDO

Andrés Labrin B.
™ Co-Founder y CTO

Ricardo Ruiz Kvapil
@ ricardo(@jizo.cl

hitps://www jizo.cl
® uUpdsted: 08-01-2024

“La primera plataforma empatico-tecnoldgica que

se hace cargo de todo el proceso de reembolso de

gastos médicos hasta 5 veces mas rapido gue lo
que tu mismo lo harias”

Problema

Enfrentadc a una enfermedad en la familia, se pierde el animo y las ganas
de tener gue enfrentarse al complejo procesc de gestionar los
reembeolsos de gastos meédicos con los financiadeores (Isapres en Chile) y
con las Aseguradoras.

Crluirine
~CHUC N

En JIZO nos encargamos de gestionar los reembolsos de gastos
medicos de manera ggue los pacientes se aseguren de pagar lo gue
corresponde sin tener que preccuparse de hacer seguimiento, al tiempo
que apuramos la recaudacion de las clinicas vy mejoramos la
siniestralidad de las aseguradoras.

Producto

Asignamos una gestora a cada caso gue se hace cargo del proceso
desde el inicic hasta el final v para esc se apoya en una plataforma
desarrollada especificamente para este propdsito y gue le permite tener
una gran escalabilidad de casos. Los pacientes no tienen gue entenderse
con los servicios al cliente del financiador o de las aseguradoras por que
desde ahora hay una plataforma gue lleva el control de todo en forma
cada vez mas automatizada.

Marcad
nviercaao

Operamos en Chile en la actualidad, pero vemos enormes sinergias con
los mercados de Perd, Colombia y México a los que pretendemos llegar
durante el 2025.

Modelo de negocio

Tenemos 3 modelos de negocic. El primero es el B2C directo con
personas gue compran el servicie y ademas tenemos tres modelos de
negocio B2B: Unocon las Clinicas, otro conlas Empresas que compran
seguros complementarios para sus trabajadores y otro con las
Aseguradoras de Salud.

Roadmap

Septiembre  Noviembre Diciembre Enero
2023 2023 2023 2024
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JOOYCaR

Data drives value.

Perfil

Sector: Insurance, Telematics, loT,
Connected Cars

Tipo de producto: SaasS

Nombre de Producto; Jooycar & Fleetr
Fecha de lanzamiento: 2015
Personas en el equipo: 62

Paises Operacion:

Chile
Mexico
Perd
EE.UU.

Productos Operacion:
. Lineas Personales
. Lineas Comerciales

Equipo / C-Level

Rodrigo Labbe

CEO & Co-founder
P&G
DIRECTV

Joe DiMartino
U.S. CEQ
Grange Insurance

Key Advisors

Maria Paz Gillet
Co-founder &
Board Member de Jooycar

Alex Horvitz

Board Chairman & HCS
Capital CEO, Jooycar
Director

Matteo Carbone
Adviseor / Founder @loT
Insurance Observatory

Contacto

Rodrigo Labbe
rlabbe@jooycar.com
WwWWw.jooycar.com
Updated: Dic - 2022

“Transformemos juntos el futuro, con la
data de tu auto conectado, haciéndolo mas
seguro, mas sustentable y mas eficiente”

Problema

Las pdlizas de seguros tradicionales, tienen un costo elevado en América
Latina, provocando que un 70% de los duefios de vehiculos, no cuenten con
seguros de auto, afectando la inclusion financiera. En EE.UU. el segmento de
pequefias flotas (50% del mercado total) es un segmento actualmente
subrepresentado por las socluciones de gestion de flotas tradicionales y
complejas. Donde se ve una baja penetracidn de tecnologia para atenderlo y
donde los duefios de pequefias flotas pagan los mismos valores (elevados)
que las flotas grandes. Ademas, tanto los duefics de vehiculos como de fiotas,
no tienen visibilidad del impacte de sus habitos de manejo, ni incentives para
mejorarlos.

Solucion

Jooycar crea un un ecosistema impulsado por loT, cuyo objetive es cofrecer a
los propietarios de vehiculos y flotas pequefias una mejor cobertura de
seguros, mencres precios de mantenimiento y repuestos, al tiempo que
mejora la seguridad al ayudar a las personas a mejorar sus habitos de
conduccién. A través de la tecnologia loT, Jooycar transforma los seguros de
vehiculo premiando a quienes manejan mejor y crea un software especifico
para pequefias y medianas flolas que les permite a sus clientes aumentar la
eficiencia y seguridad en la forma en que se conducen sus vehiculos.

Producto
Lineas Personales

Smart Suite integrada y modular que permite el despliegue de seguros basados

en uso a través de tecnologia loT, entregando una propuesta diferenciadora

desde |la experiencia de auto-conectado a conductores en Latinoamérica.

MNuestro enfoque es la generacion de valor:

» Aseguradora: servicios orientados a mejorar rentabilidad, gestion de data,
riesgo y siniestros a traveés de soluciones punta a punta

= Usuario Final: mecanico virtual, bateria, scoring, otros.

Lineas Comerciales

Fleetr es nuestra plataforma de gestién de flotas y monitoreo, enfocada en el
segmento de peguefias y medianas empresas en Estados Unidos, permitiendo
alcanzar mejoras en eficiencia y seguridad de conduccion a traves de
tecnologia loT v una experiencia de usuario superior.

Mercado

Actualmente Jooycar esta presente en el mercado Latinoameéricano en Chile,
México, y Perl, ademas de Estados Unidos con su software de gestion de flotas
(SME) Fleetr.

+ Lineas comerciales: Presencia en Estados Unidos y México. Enfoque B2C
(EE.UU), B2B2C (México a través de Qualitas). Proximamente, B2C (MX)
+ Lineas personales: Presencia en Chile y Per(i. Enfoque B2Insurers.

Modelo de negocio

El modelo de negocio de Jooycar radica en generar ingresos en
modalidad SaaS recaudado a fravés de aseguradoras
(B2B), pequenas flotas (B2SME) y usuarios de vehiculos
particulares (B2B2C)

Roadmap e Lal;ljza:;lenw Fleeté_yuvdenla ik e 6o
ertEs bt Venture Caplel = Rans.i_éq n Cr:acli:?:r::;:::'!slema d'l.' 3‘;':'33 Rﬁtg:-n Meag: 2
primer producto HCS Perd, México ahorro en LATAM airmatic en

® ® ? ® @
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Oklare

Perfil

Sector: Seguros

Tipo de producto: Broker digital de
seguros + Insurance as a service +
Platform as a Service (MGA)
Nombre de Producto: Klare

Fecha de lanzamiento: Abril 2020

Personas en el equipo: 30

Paises Operacion:
e Chile

Productos Operacién:

° Insurance as a Service

e  Platform as a Service

¢« Vida
e Vida+ APV
e Salud

e  Oncolégico
e Dental
e Deportes

Equipo / C-Level

Nicolas Pavez
Head & Co-founder
-Ingeniero Civil en
Infomatica UTFSM
-MBA UA|
-Master en Gestion y
Emprendimiento
Tecnologico UA

Contacto

Nicolas Pavez
& nicolas.pavez@klare.cl

@ www. klare.cl
Updated: 1/06/2021

h

TA -

“Queremos que las personas vivan con menos preacupaciones sobre
su futuro y el de su familia, con seguros simples, transparentes y
personalizados para proteger lo que mds les importa.”

y

Problema
N

* Las companias de seguros necesitan una solucion E2E para la
distribucion digital y omnicanal de sus productos. Klare platform as a
service es un habilitador para las compafiias y corredoras.

+ (Canales no brokers quieren habilitar la venta de seguros en sus canales
pero no cuentan con una plataforma o corredora.

* Las personas se alejan de los seguros por desconfianza y falta de
claridad en su uso y beneficios

?
.}3_

Solucion

Plataforma como servicio y Broker de seguros 100% digital para
compafias de seguros, canales que quieran aprovechar su trafico apra
vender seguros y un modelo b2c donde las personas pueden contratar de
forma muy simple, clara y 100% online los seguros que necesiten de forma,
simple, transparente y personalizada.

Producto

Plataforma digital que permite asegurar una experiencia E2E digital a
nuestros clientes: Recomendar (oferta), Customizar coberturas vy
asistencias, Suscribir (evaluacion), Emisidn de poliza, Pago recurrente,
Endosos y Cancelacion. Actualmente contamos con & productos y con un
nutrido roadmap de nuevos productos.

Te lo explicamaos can -
oo == '@

Los segurns somcomplicados (a1~ i Contrata y gestiona de

sh, Por e50 te lo explicames de @l o= ‘¢
it bnsirtdinrbnitid Pt manera digital &
& faerna erds simgle ¥ transparente. \

e = SR | oo sl papel, tado UESITS Proceso s
100% digital v sin fias,

Eres duefio de tu

seguro
Seguras Nexibles al contratar y al
cancelar, sin amarmes ni papeleas.

Mercado
Actualmente operamos en Chile, pero con el objetivo de escalar a otros
paises de LatAm en el mediano plazo, en el segmento B2C y B2B2C.
Modelo de negocio

Klare como MGA basa su modelo de negocio en el cobro en el uso de la
plataforma en el modelo b2b ademas de un modelo de corretaje en el
mercado bZc.

Roadmap &~
Seguro Seguros I
Lanzamiento ~ Deportes Salud y Gliﬁ:':;?m uﬁg‘:;u ‘-&
On/Off Dental N
@ [ @ o @ 5
Abr Moy Abr Ago Cet May
2020 2020 2021 2021 2021

2022 .



K KLIMBER INSURANCE REBORN

Perfil Problema

Sector: Insurtech - MGA En América Latina, cuando hablameos de “"acoritar la brecha de
Tipo de producto: Plataforma end-to-end proteccion” como proposito hacemos referencia a solucionar la falta de
Nombre de producto: N/A acceso gue tiene mas de la mitad de la poblacion a servicios de seguros.

Fecha de lanzamiento: Febrero 2018
Personas en el equipo: 100
Solucién

Paises Operacion:
P Klimber construyé la infraestructura digital de seguros en Latam. Una

®  Chile tecnologia propietaria, end-ic-end, automatizada, que permite conectar el
s  Argentina mundo asegurador con los ecosistemas digitales, volviéndonos
. orguestadores efectives en la distribucion de nueves productos
L] Mexico : £ : i
: adaptados a las necesidades de la regidn y gestionande todo el servicio
e  Brasil de seguros completo.
®  Colombiay Peru (2024)

: & g ]
Productos Operacion: £Qué es Klimber?

»  S3jud Klimber fue creada con el objetivo de construir una infraestructura digital
& Vida de sequros para atender a la extensa poblacicn subasegurada enLatam.

*  Accueries Personales Muestra infraestrucfura conecta a las aseguradoras con distribuidores
®  Credit Life digitales. En Klimber, nos comprometemos con la innovacidn y la
&  Ahomo eficiencia, lo gue permite una rapida adaptacién de las ofertas de seguros

en el mercado, maximizando asi el potencial de éxito y crecimiento.
Somos una empresa enfocada en soluciones gue utiiliza la tecnologia
para impulsar resultados comerciales.

™ Asistencias

Equipo / C-Level

Mercado
Julign Bersano Klimber inicid operaciones en 2018 en Argentina lanzando el primer
CEOQ & Founder seguro de vida 100% digital. En 2022, expandimos nuestra operacion en

®  Former VP Global Medketing
Int=fligence AIG

*  Masterof Science m
Business Anslytics WYY Stem

Brasil y México. En 2023 lanzamos nuestra operacion en Chile.

Modelo de negocio

Daniel Moussatche Somos una empresa enfocada en la generacion de negeocios yla
CTo tecnclogia es una herramienta para distribuir seguros y desarrcllar
* Fomner Director Intel ecosistemas. Mo somes un software factory, sine que somos sccios del
Semiconductor in Tel Axviv. negocio.
*  Systems Enginesr [T Security
Expert
. Dolores Egusquiza — Co-founder & CMO
| OctavioMiretti - COO Sioad
Nicolas Kuzminski — CDO e S Vivaliiy
Carolina Bianchi - CFO il e | Expansion
Daiana Gomila — Chief Actuary producta de Elraml ¥y Mx —
Macarena Ruiz — Chief of Growth . Lanzamiento seguro de BIIEAMENTD
Lanzamiento . 2 = Mercado Pego y
i = Trangi, une nueys salud. T H Desembarcoen
fe il B g i Hllrnh-er: _ experiencisdigitsl  Lanzamiente  PorershiD  ehiley partnership
Seguro de Vida ik AP. Swiss He Metlife
Contacto
@ L ® @ ®
Juan Perez
® Juan pesezgilimber 2018 2019 2020021 2022 2023
@ wwrw kimber.com

& Updated: enero 2024 .
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LISA

insurtech

Perfil

Sector: Insurance & Bank

Tipo de producto: SaaS

Nombre de Producto: LISA Claims
Fecha de lanzamiento: Mayo 2019
Personas en el equipo; 30 FTE

Paises Operacion:
e  Argentina
s Bolivia
e Chile
¢  Colombia
e Guatemala
e  Meéxico
e Perd

Productos Operacion:

e Salud

e  SOAP/SOAT
e Vida

o Auto

° Hogar

a BancaSeguros

Equipo / C-Level

Esteban Izarra, CEQ

17 afios de experiencia

(10 en seguros)

e Head of Performance

e Risk Management (CRO)
e Project Management

e Strategic Planning

Carlos Tejera, CTO

13 afios de experiencia en la
industria de seguros

e Fraud Manager

s Project Management

s Claims Specialist

Contacto

Esteban Izarra

;,: @ sales@lisainsurtech.com
@ www.lisainsurtech.com
N @ Updated: Sept 2023

-

A J

LIQUIDACION DE SINIESTROS HASTA
100% AUTOMATIZADA

“Usar la tecnologia para convertir tu equipo de
sinjestro en ejecutivos expertos”

PROBLEMA

Las aseguradoras aln cuentan con muchos procesos manuales y poco
eficientes, que les generan altos costos operacionales y les impiden
gestionar los siniestros de la manera rapida, simple y transparente que
sus asegurados exigen.

SOLUCION

A través del uso de Inteligencia Artificial para la captura de evidencia y la
automatizacion de las reglas de negocio, LISA optimiza la gestion de
siniestros y devuelve a las compaiiias el control de sus procesos a lavez
que les ayuda a reducir costos, mejorar su eficiencia y brindar un
servicio mejor y mas empatico a sus asegurados. Muchos de los clientes
de LISA han alcanzado niveles de automatizacion cercanos al 80%,
gracias a nuestra avanzada tecnologia de lectura, muy superior a la del
resto de la industria (25%).

PRODUCTO

LISA Claims es una plataforma en la nube NO-CODE/LOW-CODE, con
tecnologia de vanguardia que permite una total integracion al core de la
companiia a través de APls y microservicios. Nuestro producto extrae
toda la informacion relevante para el procesamiento de un siniestro y
luego aplica reglas de negocios definidas por las aseguradoras. Asi, se
logra una automatizacion end-to-end, es decir desde la recepcion hasta
la liquidacion del siniestro.

* Solucion medular
* Liguidacion de siniestros en 5 min

* Bl para analisis de Riesgo (ej. Fraude)

* Comunicacién 360" en tiempo real

MERCADO

Actualmente operamos en el mercado de LATAM.

MODELO DE NEGOCIO

LISA Claims se vende en un modo SaaS de suscripcion mensual con una
estrategia de precios por configuracion de cada producto/ramo y luego
por caso de reclamacion procesado por mes.

ROADMAP

Inicio Levantamiento Ganadores Zurich Expansion

¥ nes Usb2s5 M Innovation Championship LATAM
® ® B =4
May Mar Abr Sept

2019 2022 2022 2023 .



¢COMO LO HACEMOS?

Conexiones Significativas:

Tecnologia Avanzada:

Nuestra plataforma utiliza inteligencia
artificial y andlisis de datos para
proporcionar ate n médica de alta
calidad, accesible y asequible. La
interfaz de usuario lider en el mercado
garantiza una experiencia optima
para todos nuestros usuarios.

2

NUESTROS SERVICIOS

o Acceso a servicios médicos desdela
comodidad de tu hogar.

@ Asistencia profesional para el
bienestar emocional.

& servicios adicionales parauna
atencién integral.

| 5,5MM+

SUSCRIPTORES

medismart

Live &)

CONSULTAS, EXAMENES
MEDICAMENTOS ENTREGADOS

e 9 o e 77

Disefiamos soluciones para
Aseguradoras, Médicos, Empresas de
todas las dimensiones y Agregadores.

Simplificamos el acceso a la salud

y el bienestar a todas las personas de habla
hispana en LATAM.

Medismart ofrece servicios de atencion médica digital de alta calidad y
asequibles a través de un Ecosistema Digital centrado en la salud y el
bienestar integral.

PROPUESTA DE VALOR
Mision:
Desde la concepcion hasta el impacto. Superamos la disparidad en la

atencion meédica ofreciendo los mejores servicios digitales que se
adaptan a las necesidades locales.

Farmocios y
Loborotorios

Ecosistema de Salud Wellngss
v Bienestar pora tu

Qrganizacion

DIFERENCIADORES CLAVE:

Certificaciones Médicas: Aseguramos estandares de calidad en los
paises que servimos.

Soluciones Asequibles y Flexibles: Valor anadido a través de un
ecosisterna adaptado a cada usuario.

Telemedicina Inclusiva: Servicios sensibles y adaptados

(creole, lenguaje de senas, servicios rurales, etc.).

Atencion al Paciente de Calidad: Experiencia de usuario de alta
calidad y servicios integrados por pais.

Numerosos Puntos de Contacto: Accesibilidad a bajo costo
impulsada por tecnologia interna.

Desarrollo de Software Agil: Habilidades internas para un impacto
rapido.

+1IMM 350+

Y CLIENTES
CORPORATIVOS

Antonio Lira

2

[

Founder & CEO
antonio.lira@medismart.live

VAl



M’ miportalseguro

Los seguros nunca serdn divertidos,
pero pueden ser mds faciles de
gestionar e inspirar confianza.

Perfil

Sector: Seguros

Tipo de producto: Plataforma WEB
Nombre de Producto: Mi Portal
Seguro

Fecha de lanzamiento: Junio 2020

Personas en el equipo:4

Paises Operacidn:
e Chile

Productos Operacion:

o  Automoviles

e PYME

¢ Asistencia

¢  Seguros obligatorios
e Seguros de Salud

Equipo / C-Level

Susan De Raadt Hadik
Q '-; CEO
" Ingeniero Comercial UC
Ex Gerente General
Qrion

Luis Alberto Costabal V
Gerente de
Operaciones

Ingeniero comercial
Gerente Tecnico

Contacto

Susan De Raadt Hadik
Susan deraadt@miportalseguro.com
www.miportalsegurc.com

Updated: junio 2023

MI PORTAL SEGURO ES LA NUEVA FORMA DE
ADMINISTRAR TUS SEGUROS

Problema

La manera de comprar y administrar los seguros es la misma que hace
30 afos. Mercado estancado en el pasado.

Existe asimetria de informacion entre clientes y aseguradoras. El uso de
vocabulario complicado, contratos extensos, falta de opciones y de
acceso directo al mercado generan una relacién distante y de
desconfianza.

Solucion

Integracion de los ecosistemas donde participan las empresas vy las
companias de seguros, en un Portal dnico, MPS

& e

E Soluciones tecnologicas especializadas

Companias de seguros

Producto

MPS es un asistente virtual que a través de una Plataforma permite
gestionar todos los seguros de una empresa y sus colaboradores, sin
costo, simple y transparente,

B ©

Cotizar

Gostionar Analizar
Podra o i . .
Podras cotzar en linea y contratas Sube lpz phlizas y Bevaras o control de Podris visualizar jos nissgos y
des ks SEUres gQue fecesas lo que gartas, cuasndo vancen, analizar gua tmgures no

para W empresa con Hrﬂndﬁ
efermas,

JMdenunciar siniestros y mecho mébs flenas contratados,

Mercado
e

i L

= Segmentos

wigmeand faekon (s

ﬂ‘.“‘ Campstancia y altemativas

AareErh

Modelo de negocio

Ingresos por comisiones sobre las ventas de seguro

@ 12% promedio

@ Ingresos Market Place

Roadmap
Lanzamiento/ Productos Integracion Integracion  Integraciones
Comienzo On Line ERP Compaifilas  Operativas
@ o @ @ ®
0372021 06,2022 3Q 2023 4Q2023 12/2023

www.miportalseguro.com .



NNETSEGUROS

Perfil

Sector: Seguros

Tipo de producto: Seguros de
Vida y Seguros Generales
Nombre de Producto:
Netseguros.cl

Fecha de lanzamiento: Junio
2022

Personas en el equipo: B

Paises Operacion:

e  Chile

Productos Operacion:

Garantias

Hogar

Responsabilidad Civil
Transporte

Construccion e Ingenieria
Auto

Soap

Viajes

Colectivo Vida y salud
Accidentes Personales

Equipo

Félix Grohnert
CEO & CO-FOUNDER
= + 15 afios en seguros

* MBAPUC

_ a Alvaro Barrientos
| j’ 'If] Co0 & CO-FOUNDER
@ -+ Abogado U.D.Portales

* MBA Ude Chile

Karine Pinto
CPQ & CO-FOUNDER
= + 25 afios en seguros

+ Baccalauréat, Francia

Contacto

NetSeguros
contacto@netsequros.cl
www.netseguros.cl
Updated: Junio 2023

h

ASEGURAMOS TU MUNDO

Problema

Las Pymes se enfrentan a una serie de dificultades para poder
entregar sus servicios y una de ellas son los seguros.

Los necesitan practicamente para todo, desde presentarse a una
licitacion, acceder a una obra u otro rubro y proteger su patrimonio.
Por su tamaiio, es un segmento desatendido por las grandes
Corredoras y lo que se les ofrece, es caro o no es lo que necesitan
para desarrollar su negocio.

Solucion

NetSeguros permitira apoyar a las PYMEs, a través de nuestra plataforma,
de manera facil, rapida y a un precio justo.

Ademas de asesorar en forma personalizada los requerimientos del cliente
para cubrir sus necesidades.

Producto

A través de nuestra plataforma, les damos acceso a una amplia gama de
seguros con las mejores Compaiiias del Mercado, entregamos un servicio
de facil contratacion y con el apoyo integral de nuestras ejecutivas.

Mercado

Chile cuenta con mas de 200.000 PYMEs activas que trabajan en
Mercado Publico y Privado.

Modelo de negocio

A través de nuestra plataforma, podemos lograr precios muy competitivos,
con una gran oferta de productos y Compafiias de seguros, dando un
servicio de excelencia, en los tiempos que las PYMEs necesitan.

Con lo anterior, generamos una relacion de confianza, acompafando a los
clientes durante todo el proceso.

NetSeguros genera ahorros operativos en el proceso de comercializacion y
genera utilidades a través de un pago de comision de parte de las
Compafiias de Seguros.

Roadmap
o Lanzamiento/ Integracidn V. Lanzami
; A enta zamiento
N:cér:r':":td:rg& Comienzo mas Companias S Nuevos
venta Garantias de Seguros Online Productos Online
@ ® ® ® ?
Junio 2022 Julio 2022 Agosto 2022 Septiembre 2022 Junio 2023



NICO

Perfil

Sector: Insurtech

Tipo de producto: Plataforma de
tecnologia y servicios para la
intermediacion de seguros
Nombre de Producto: NICO
Fecha de lanzamiento: Sept 22
Personas en el equipo: 15

Paises Operacion
« Chile

Productos Operacion
= N|CO para Corredores
e N|CO para Partners
= NICO para Asegurados

Equipo / C-Level

Daniel Diez
Co-fundador y CEO

Manuel Rodriguez
Co-fundador y CFO

Pablo Conn
Co-fundador y CMO

Contacto
Daniel Diez
daniel@nicoseguros.com
WWW.NICOSegUros.com

C) U pdated: Enero ‘24

Rediseffamos y digitalizamos
el principal canal de distribucion de seguros:
Los Intermediarios

Para los intermediarios es muy dificil crecer:
¢ Falta de tecnologia
« Capacidad de gestion limitada
« Dificultad para alcanzar economias de escala

NICO es un Broker as a Service.
= Separamos ‘operacional’ (NICQO) vy ‘comercial’
(intermediario).
« Nos apalancamos en las redes de terceros y
adaptamos a sus modelos de ventas.
« Potenciamos a los intermediarios con todos los
recursos y capacidades para operar.

NICO centraliza y opera todas las necesidades de una
cartera de clientes asegurados, como cotizacidn, emision,
renovacion, siniestros y cobranza.

Todo esto, a través de un software simple, en linea y con
informacién siempre actualizada, y un equipo de
personas expertas en seguros.

En Chile, anualmente se pagan mas de USD10bn en
primas. De estas, un 60% es a traves de intermediarios. A
una comision promedio de 12%, el mercado de comisiones
por intermediacion de seguros es de USD725M al afo.

Compartimos con el intermediario la comision mensual
generada por su cartera.

Pre-seed miléitnsa_mr ler MRR Seed
USDI100k Y RPartner UsD35k UsDS500k
Corredor

O

74



Perfil

Sector: Insurance

Tipo de producto: Servicios y productos
masivos

Nombre de Producto: Noovo

Fecha de lanzamiento: Diciembre 2021

Personas en el equipo: 15 FTE

Paises Operacion:

e Chile

Productos Operacion:

e  Seguro Auto
& Seguro Hogar Contenido

Equipo / C-Level

Rodrigo Morales G.
Director Ejecutivo

. ucy

- Ingeniera Comercial

Alvaro Wrobbel M.

Director Ejecutivo
Usm

- Ingeniero Civil
Industrial

Jorge Medina

Gerentede TI

- UCHILE

- Ingeniero Civil
Computacién

\\\ Contacto

| \1 ‘ Alvaro Wrobbel

F{’ | awrobbel@noovo.cl
| i\; | www.noovo.cl

}\\\ ® Updated: 28/06/2023

Noovo
Ganamos Todos

Problema

Clientes con algun producto o servicio vigente desconocen si mantienen
la mejor alternativa disponible tanto en producto como en precio.

Porque adquieren productos o servicios en forma impulsiva y con bajo
conacimiento de ellos, sus coberturas y precios.

Mision

Nuestra Misién es poder apoyar a las personas, generando una nueva
fuente de ingresos para los hogares y optimizar el pago que realizan
actualmente por algunos de los productos o servicios que ya tienen
contratados, aumentando el nivel de competencia actual.

Solucion

Noovo en su modelo colaborativa a traves de una Platafoma
Tecnoldgica permite a personas recomendar a otras para cambiar su
actual producto o servicio.

Bajo este modelo, Noove conociendo las actuales condiciones del
producto o servicio, busca y propone producto mas conveniente al
recomendado, generando una comision para el recomendador como
premio a su recomendacion exitosa.

Producto

Solucion tecnoldgica que permite conectar a personas que recomiendan
a otras.

Permite cambiar un producto o servicio que el recomendado ya tiene en
mejores condiciones.,

+ Nueva fuente de ingreso para las familias.
» Bajar los gastos para las personas.
« Acceder a productos mas convenientes.

Mercado

Actualmente operamos en el mercado Chile con evaluacion en paises
LatAm como Colombia, Pert y México.

Modelo de negocio

noovo es ecosistema donde todos ganan!! (gana el que recomienda
cambiar un producto o servicio, gana el gue cambio el producto o
servicio, gana la compania y por dltimo noovo. La solucion esta fuera
del modelo tradicional de venta y generando mayor cobertura y
efectividad. noovo permite acceder al 100% del mercado, perque no
recluta vendedores especialistas en la comercializacién del producto o
servicio.

Roadmap
Lanzamiento/ Inicio Piloto Fin Piloto Lanzamiento  Lanzamiento
Comienzo Oficial Plataforma
2.0
[ @ @ @ ®
Dic Mar Sept Oet Dic
2021 2022 2022 2022

2023 .



“Tu vida es una y hay que protegerla”
One Llife - Seguros Eticos

Onelife

SECUROS ETICOS

Problema

Perfil Las companias de seguros tanto como las corredorras, pierden mucho
Sector: Corretaje de Seguros y tiempo durante el proceso de incripcion de los clientes para contratar una
Tecnologia poliza, tanto como la comunicacion una vez gue el cliente toma la poliza.

? Por otro lado, estan los incentivos perversos de los asesores, por lo que
Tipo de producto: Seguros de Vida, los clientes toman seguros que no son realmente lo que nececitan.
Salud y tecnologia.
Nombre de Producto: Onelife Spa Solucion
Fecha de lanzamiento: Marzo 2021 OnelLife proporciona una plataforma automatizada de contratacion y

admintracion de pélizas de seguros generales, vida y salud, acelerando
la contratacion de seguros, autcasesorias con inteligencia artificial,
dejando atrds los incentivos perversos de los asesores, en la cual el
producto recomendado a nuestros clientes son 100% en base de sus
nececidades y preccupacicnes.

Personas en el equipo: 8

Paises Operacion:

® Chile

Productos Operacion: Producto

e  Seguros de Vida OnelLife es una plataforma con tecnologia propia de vanguardia que
e Vul permite una total integracion a través de APls y microservicios. Nuestro
e Seguros de Vida APV producto puede evaluar las polizas actuales de los clientes, hacer un
e  Seguros de Vida 5 research dentro del mercado asegurador, de manera automatizada para
e Seguro Salud 7 darles la mejor alternativa al cliente, dandole la opcion de contratar un
# Vida Total seguro a traves de Onelife y poder admistrar sus polizas desde una sola
e AP Oncolégico plataforma.

e  Seguros Generales FLUIO DE OPERACION

Prospeccidn Andilbals oe
Equipo / C-Level Oe Cliontes [ Pecesidades

José Tomas Goicoechea
Nervi | CEO

13 Afios en el mercado Mercado ]
asegurador Actualmente estamos operando en el mercado en Chile, en
- Metlife proceso de abrir operacion en Miami afio 2022, proximanete
con la mira en Espafia, Colombia y Perd.
Diego José Gonzalez Santa
Cruz | CFO Modelo de negocio
Basta experiencia en Onelife Spa se vende en dos modalidades:
EV. Proyectos y drea 1- En base a comisiones por ventas en el mercado asegurador
Comercial. tanto como en Generales, Vida y Salud.
= s 2- Onelife, tiene bajo su dominioc OneTech, la cual es la
empresa tecnologia de Onelife, donde poresta servicios
Andrés Galméz | CTO tecnolégicos a las compaiiias de seguros.
. 10 afios con
laboratorio
tecnolégico Roadmap
Codebooster
: Lanzamianta Customers MKT Sociedad Telemedicina
- Contacto MIA
" | Diego Gonzalez Santa Cruz ® ® ® ® ®
: diegogonzalez@1life.cl Marzo Junio R Enero Febrero
. 2 2021 2021 i s 2022

hitps://1life.cl/
® o07/1272021




QuePlan.cl

Perfil

Sector: Insuriech

Tipo de preducto: Marketplace
Nombre de Producto: QuePlan.cl
Fecha de lanzamiento: Abril 2017
Personas en el equipo: 53

Paises Operacion:

* Chile
® Peru
& Colombia

Productos Operacion:

] Salud
® Vida
. Saas

Equipo / C-Level

Ryan Kerr

. CCO & Co-Founder
- Commercial Engineer
- Surfer

Matias Stager
CTO & Co-founder
- Civil Engineer
- Licensed Pilot

Florencia Maira
)

- Civil Engineer

Contacto

Ryan Kerr

&) ricerr@queplan.cl
www gueplan.cl

® updated: 14/10/2021

N

R\

“El futuro de los marketplace de seguros
de salud”

Problema

Los seguros de salud son dificiles de entender y muchas personas no
cuentan con el tiempo ni el conocimiento para elegir sabiamente. Por
otro lado, el costo de la medicina esta subiendo rapidamente alrededor
del mundo. Las aseguradoras no cuentan con los incentivos necesarios
para informar completamente a los consumidores.

Solucidn

GQuePlan es el futuro de los Marketplace de segures de salud. Ayuda a
las personas a comparar facilmente las opciones del mercado y a
contratar cualguier preducto con sdle algunos clicks. A través de
algoritmos robustos, QuePlan clasifica miles de alternativas y hace
recomendaciones inteligentes para que cada persona pueda acceder
rapidamente a sus mejores opcicnes, de acuerde a su perfil y
necesidades de salud especificas.

Producto

QuePlan es |a primera plataforma especializada en salud con un modelo
técnico 100% escalable. & su vez, contiene la informacion completa de
mas de 95 mil productos de salud. El sitio es facil de usar (contamos con
las mejores practicas UI/UX) v los usuarios pueden encontrar resultados
rankeados y comparables en menos de 30 segundos. QuePlan desarcllé
algoritmes gue ayudan a que el usuaric pueda clasificar y seleccicnar
sus productos. Adicicnalmente, |a plataforma cuenta con su propia
seccidn de suscripcidn y asistencia para suavizar el proceso y la
experiencia de compra.

Mercado
Actualmente, cperamos en el mercado o
de Latam en Chile, Perd y Colombia, y Ca
nos encontramoes abriende el mercado @ =
de Seguros de Salud Internacionales.
Modelo de negocio
QuePlan tiene dos modelos de negocio. En esencia, es un e-
broker para aseguradoras donde recibe una comisidn
mensual por la vigencia del contrato. Por otro lado, ofrece un
SaaSs de Data Analytics a aseguradoras cen un fee mensual.
Roadmap
Emprendimiento Presencia en CL
Lanzamiento I}ygﬁ%m 8 QP en QP en /PE/CO&
e Perii Colombia Global
o @ i ol ®
Abril Wov Jun Ago Ot
2017 2018 2020 2020 2021




ONE PAGER / Rapihogar

=|rapihogar

Perfil

Nombre: Rapihogar
Sector: Insurtech
Fecha de inicio; 2017

Colaboradores en el equipo: 46

Paises
== Argentina
I Espafa

Il Mexico

Productos

« Asistencia Affinity Partners
= Asistencia Business Partners

« Smart Claims

Equipo / C-Level

Mariano Buxfdorf
CEO & Cofounder

Nadir Donemberg
Managing Director
& Cofounder

Javier Cuenca
CTO & Owner

Contacto
@) Mariano Buxdorf
Eymariano@rapihogar.com

() Updated Jun 2023

www.rapihogar.com

La nueva generacion de la asistencia

Problema

Las urgencias domeésticas suceden sin previo aviso y Rapihogar esta presen-
te para brindar soporte a esos momentos criticos como cuando se pierden
las llaves o tienes una fuga de tu hogar, o se rompio tu teléfono movil u orde-
nador.

Solucion

Rapihogar es la primer Neo-asistencia que
a través de su plataforma tecnoldgica
brinda soluciones a problemas cotidianos
como reparaciones del hogar, manteni-
miento de electrodomeéesticos, teléfonos

moviles vy computadoras portatiles,

ademas ofrece otras experiencias digitales como capacitaciones online,
beneficios y descuentos generando un hub de servicios de valor agregado
para el sector asegurador y corpaorativo.

Producto

Rapihogar se especializa en |a prestacion y cornercializacion de servicios de
asistencia y gestion de siniestros.

Bajo un enfoque de creacion de alto valor anadido, centrandonos en el clien-
te y brindando transparencia en la informacian.

La plataforma ofrece una variedad de aplicaciones tecnoldgicas propias,
incluyendo un modelo de marca blanca que permite a los partners persona-
lizar la experiencia del cliente con una conexion plug and play con una
implementacion rapida y sencilla.

Acompanado de una red prestadores verificados y la Academia 3E, portal de
capacitaciones propio componen un conjunto de innovaciones que permite
la gestion eficiente, optimizacion de procesos v mejorar la experiencia del
cliente.

Rapihogar es un aliado tecnolégico y operativo para el éxito del desarrollado
de asistencias en el Hogar, Mascotas, Dispositivos y Personas.

Mercado

Rapihogar es una empresa consolidada en el mercado Argentino, brindan-
do servicios a mas de 350.000 afiliados y en proceso de expansion en Latam
y Europa, con vista a convertirse en lider de los servicios de Neo Asistencia en
Latam e |beria.

Modelo de negocio

Modelo de suscripcion por capita para la gestion de asistencias tanto en
Affinity Partners & Business Partners

Modelo de fee por uso para la gestion de siniestros (Smart Claims).

Roadmap
Modelo Pivot Modelo BtoB  Product Market Fit ~ Consclidacion Regionalizacion
BtoC Inmobiliarias / Corpo insurtech: Assistance Argentina Espana - Mexco
& Claims Scale Up Ready
2m7 2018 - 2020 2021 2022 - 2023 2023 - 2024
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S I_ t . ® Ponemos a disposicion nuestros servicios para mejorar
alvala 10 la gestion y rentabilidad de nuestros clientes.

' 4

Problema
Perfil Deficiencias en la Administracion , Gestion y Compliance en el proceso de
recupero material (salvataje), lo cual dificulta la visibilidad, control,
Sector: Insurtech compliance y aceleracion en la comercializacidn de vehiculos en pérdida
Tipo de producto: SaaS total y/o robo con hallazgo.
Nombre de Producto: Salvataggio Solucion
Fecha de lanzamiento: Agosto 2019 Integrar bajo una plataforma digital, los procesos de negocio referidos a la

administracion y gestién de salvataje de bienes, amortizando en el menar
tiempo posible los costos incurridos en el siniestro, participando en ello la
Compafia de Seguro, Casas de Remate , Oferentes y otros Actores. Ello de
una manera simple, sequra y agil .

Personas en el equipo: 8

Producto
Paises Operaci6n: Plataforma digital en la nube que permite:
e Chile {33 Gestion total del proceso. ;sg; Agilidad de ingresos de pagos

*  Colombia(implementando) Stacks en tiempo real. detallados mediante rendicién

Flexibilidad en la asignacion de  {} APl para total integracion.

L3
®

Productos Operacion: bienes a los Oferentes,
e Salvataggio Recupero Visibilidad total de la ubicacion del
Material bien a comercializar.

Infermacion opartuna del vehiculo

ir» ©

e Salvataggio Recupero
Legal para su comercializacion.
Visibilidad en la asignacién y

desempano de casas de remate.

. Facilidad del control, seguimiento
Equipo / C-Level ? 4

notificacién de tramites

P & ©

Visibilidad y control sobre la
Marco Perales
Co Founder - CEQ
Ingeniero Civil Industrial.
+15 Anios consultor Tl en Mercado
compafilas de seguro

inscripcion de dominio del vehiculo.

Actualmente estamos operande en Chile e implementando nuestra
solucion en Colombia, proyectando para el proximo afo expandimos a

Nelson Quezada Ecuador.

Co Founder = Product Manager
Ingeniero Informatico Modelo de negocio

+20 ahos en companias seguro. : i ;
= £ Salvataggio entrega un servicio apoyado en una solucion SasS por el

cual obtiene un fee mensual de parte de la Compafia de Seguro. Este

Rodrigo Mérquez incluye: plataforma personalizada de uso exlusivo para la Compairiia,
Co Foundar- Dlactor intermediarios que comercializan el vehiculo (establecido por la
Abogado UDP - LLM University Compania), Mesa de Ayuda e incorporacion de nuevas funcionaliades al
of Exeter UK producto.
Director Baports - Btalent Star Roadmap
+ Inicio implementacion
Contacto Lanzamiento Habilitacién API RowRem o Srome
Salvatagglo : s vataggio Colombia.
de integracion »  Habilitacion AP Int "
Recupero . % abilitacion ntegracion
Marco Perales Inicio Nov  Compaifiia Oct
@ les@satiatangiod Material operaciones 2020 2022 Casas de Remate
mperales@salvataggio.c @ P o ® ®
@ www.salvataggio.cl ® S ) _
e Ago Mayo Habilitacion Dic Lanzamiento Jul
® Updated: Julio 2023 2019 2020 Casasde 2021 Salvataggio 2023

remate Recupero
Legal .

N
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Perfil
Sector: Technology

Tipo de producto: Platform for road

risk control

Nombre de Producto: SATCAP
Fecha de lanzamiento: 2021
Personas en el equipo: 2FTE

Paises Operacion:
e Chile

Productos Operacién:
e Flotas decarga
e Cargas peligrosas
Transporte interurbano

Equipo / C-Level

Pedro Gonzalez M.
Fundador y CEO.

Ingenierc Electrénico.

152MM en fondos
levantados.

5 Scientific Advisor,

q‘jr.( - Doctor Ingenieria.

- Director Gesitran UdeC

Contacto

Pedro Gonzalez M.

@ pedro.gonzalez(@satcap.com

@ WWW.SEtC&p.CCﬂ'I’I
® Updated 12-07-2023

n Tomas Echaveguren N.

Reducimos el riesgo vial en el transporte
de carga terrestre.

Problema

Falta de una solucion adecuada al problema de las muertes, costos y
dario ambiental que provocan los accidentes viales en carretera.

La soluciones actuales son insuficientes para detectar y mitigar
operaciones y conductas de riesgo precursoras de accidentes viales.

Solucion

Plataforma B2B de procesamiento remota con sensorizacion
especifica a bordo de vehiculos que estima y mitiga el riesgo de un
sistema vial considerando el conductor, el vehiculo y la
infraestructura. De forma novedosa genera informacion de valor para
disminuir el riesgo en la operacion de sistemas de transporte de
carga y pasajeros via carretera.

Producto

Un servicio de monitoreo en linea que evalia la dinamica de un
vehiculo y su carga y la interaccion con la infraestructura vial por la
que se desplaza. Genera alarmas anticipativas al conductor y datos
de performance al operador de flota para detectar, caraterizar y
mitigar los riesgos viales en la operacion de sistemas de transporte
via carretera.

Mercado

Iniciamas operaciones en Chile y para 2023 preparamos la expancion
fuera de Chile.

Modelo de negocio

La plataforma de control de riesgo vial es B2B se comercializa con
una suscripcion mensual per vehiculo sensorizado.

Roadmap
Primer Tercer Patente de Inicio Primer .
fondo Corfo  fondo Corfo  jnyencinen  operacién  fondo Anid Il:‘;ﬁ::;ﬂacim
10MM 25 MM ChileyusA  comercial 92 MM
@ %) i @ B @
2015 20n9 2020 2021 2021 2022



Segurdn

seqguros

Perfil

Sector: Seguros

Tipo de producto: Marketplace
Nombre de Producto: Seguron

Fecha de lanzamiento: 1 Octubre 2022

Personas en el equipo: 7

Paises Operacion;

o Chile

Productos Operacidn:

] Marketplace
s APl Abierta a compafiias
@ Recaudacion directa

L] Emision online

Equipo / C-Level

Daniel Vargas

Founder - CEO

20 afios en desarrollo de
software

Mario Bustos
cTo
Ingeniere Informatico

senior Fullstack

Erick Morales
Senior Backend

Contacto

Daniel Vargas
@ Daniel.Vargas@seguron.cl
@ www.seguron.cl
® updated: 27-12-2022

Un seguro para cada etapa de tu vida.

Problema

Las personas no conocen a cabalidad todos los riesgos a que se
enfrentan y gue podrian repercutir en una crisis financiera familiar o en
la quiebra de su empresa. Toman, en general, decisiones que los hacen
infra o sobre asegurarse. Solo segln sus creencias y sin hacer
comparativas entre compafiias, precios y coberturas,

Solucion

Segurdn dispone de una oferta de seguros para personas y empresas.
Es un Marketplace abierto a todas las compafiias de seguros a través de
API, la cual permite a los usuarios identificar el nivel de riesgo asociado
a cada etapa de su vida y contratar online las coberturas adecuadas.

Producto

Plataforma 100% digital bajo el modelo Marketplace de seguros
B2B2C. Cuenta con seguros del tipo Salud, Automotriz, Viajes,
Accidentes personales, Vida, Incendio, Garantias y Transporte.

e b — m

Seguros para Personas Seguros para Empresas

@ @& e = Rl

L ] saar
e Hugteonris At okt e

Y, fool T &

Pz e Careme Menamasha rozimm
ida y Mmoo G

Mercado

Operamos en Chile como corredor de seguros para personas y
empresas de todos los tamafios.

Modelo de negocio

Cobro de comision por las palizas emitidas bajo un modelo de corretaje
de seguros.

Roadmap
Lanzamiento
Inicio del Beta ler con 5 seguros Seguro
Desarrollo Marketplace Webservice online Automotriz
& & =] 2 ]
Jul Febr. Jun Oct. Dic
2021 2022 2022 2022 2022
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simplee,

Sector: Insurance broker

Tipo de producto: SME Insurance
Nombre de Producto: simplee.cl
Fecha de lanzamiento: Ene 2018
Personas en el equipo: 24

Paises en operacion:
- Chile
- Meéxico

Productos en operacion:
+ Responsabilidad Civil
+ Property
- Garantia
- Transporte
- Colectivo de Salud

Equipo / G-Level

Diego Fernandez, CCO
Universidad Diego Portales
- ESE Business School

Alvaro Lépez, CFO
+ Universidad Tecnolégica
Metropolitana

Contacto:

Diego Fernandez
diego@simplee.cl
simpleeseguros.com
Updated: 20/07/2023

Ayudamos a las pymes
a proteger su negocio
para que puedan
emprender tranquilas.

Problema

Para la mayoria de Startups, Mini pymes y empresarios,
es dificil asegurar sus negocios, ya que no saben de la
existencia de los productos basicos para resguardar tanto
sus operaciones como velar por su sostenibilidad en el
tiempo. Esto debido a que las grandes aseguradoras

no tienen la capacidad de atenderlos.

Solucion

Simplee se enfoca en brindar soluciones mediante

su plataforma web, ofreciendo multiples productos digitales
y asesoramiento en seguros a la medida y mas complejos
para empresas de todos los sectores.

Producto

La plataforma permite la cotizacién y venta de pdlizas
100% online. Esta tecnologia esta desarrollada en conjunto
con algunas empresas aseguradoras que buscan innovar,

Mercado

Actualmente, operamos en Chile y México y tenemos 3
principales tipos de empresa a las cuales nos dirigimos:
Startups, Pymes comerciales y Pymes de servicio
independiente.

Modelo de negocio

Simplee trabaja como intermediario entre los clientes
finales y las companias, por lo gue cobra comisiones a las
aseguradoras. Ningun gasto es agregado al precio final
para el cliente, ofreciendo asi, asesoria gratuita y precios
competitivos.

Roadmap
& o b@aﬂ, o
e il ® w2 > a w1 ¥ 0
o o8 o B o et
G 0 10 et d® ok Lo el .J,ﬁ-ﬂé
- & ~ ™ i‘%—,d"“
® @ @ @ ® & =
ene oct nov dic abr dic Jun
2018 2019 2021 2021 2022 2022 2023
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meggium

Perfil

Sector: Asegurador

Tipo de producto: Soluciones
tecnoldgicas

y operativas para el sector asegurador
Mombre de Producto:
Teggium-PRESTO

Fecha de lanzamiento: abril 2021
Personas en el equipo: 150 {Latam)

Paises Operacion:

. Chile

- Brasil

. México

- Colombia

=  Espafia

Panama

- Perd

Productos Operacion:

. Emisién y mantenimiento de
polizas

. Gestidn de siniestros

- Compliance (KYC)

. Cobranza

Equipo / C-Level

Luis Rodrigo Lopez
Camors
CEQ Teggium

Ref: bit.hy/3viXeio

[\\ Andrea Aurora Plaza
Directora de
Transformacion y

Procesos
Ref: bit /41Kl

Beatriz Eugenia Corona
Cadena
Directora de

Operaciones
Ref: bit.ly/3RFtkME

ﬁ Francisco Castillo

5 Stack
Director Comercial
Chile
Ref: Bitly/3NTBSGm
Contacto

Jintaro Quiroz
marketing@teggium.com
wwwteggium.com
® Updated: 05/01/2024

Agilizar para hacer mas

Problema

En la actualidad, los sistemas core no logran integrar de manera completa el
proceso end-to-end, lo que resulta en la falta de una visidn integral y
trazabilidad. Los procedimientos suelen estar fragmentados, requiriendo la
participacion de diversas areas, lo que genera brechas operativas y conlleva a
tiempos y costos de resolucion elevados,

El personal, al encontrarse con multiples responsabilidades, carece de la
especializacion necesaria, lo que dificulta su capacidad para enfocarse en los
detalles y garantizar el cumplimiento de los requisitos legales y fiscales.

Esta desconexion impacta directamente en la experiencia de los asegurados,
quienes sufren al no recibir un seguimiento adecuado ni informacion precisa.
Esto provoca confusidn en relacién con los tramites y su complejidad,
afectando negativamente la satisfaccién del cliente.

Solucién

. Emisién de pdlizas: servicio especializado para el proceso de
contratacion.
KYC: actla como una base digital Gnica de conocimiento de clientes.
Atencién de siniestros: gestidn de tramitacidn documental para la
liguidacion de siniestros.

. Conciliacion y cobranza: control de cobro de primas, comisiones y re
cobros - Conciliacion Bancaria.

Producto

Integramos el ecosistema asegurador mediante el uso de la tecnologia facilitando
la transicién hacia un modelo de excelencia operativa a través de:

. Plataforma digital PRESTO, se posiciona como el centro de nuestra
propuesta de valor, ofreciendo una solucion integral multiprocesos tanto
para aseguradoras como brokers y otros stakeholders del sector
asegurador.

. Equipo especializado multirramo.

Mercado

L] Participacion en los
mercados Latam con

B Mdwico

soluciones tecnolégicas v i
operativas en produccion. @ Colomiia
Modelo de negocio
. DMP (digital massive processing)
*  SaaS(software asaservice)
Roadmap
Lanzamiento Presencia Presencia en Expansion Actualidad:
Latam en México Colombia haciaBrasil penetracién
y Chile y Espaiia de mercados
W0y202 02/2022 06/2022 09/2023 12/2023

83



Perfil

Sector: Talleres
desabolladura/latoneria/chapa y pintura

— Compafiias de seguros

Tipo de producto: Plataforma gestion

flujo reparacion de vehiculos
Mombre de Producto: Reptrace

Fecha de lanzamiento: Oct 2020

Personas en el equipo: 4

Paises Operacion:

. Chile

Productos Operacién:

#  Plataforma Repirace

Equipo / C-Level

Juan Carlos Samaniego
Fundador

Contacto

Juan Carlos Samaniego Ledn
juan.samaniego@thingstek .com
@ www .Reptrace.com/sitio
® updated 172024

Roadmap
Incarporacion Incorporacian Mis de 1.100 procesas de
Lanzamiento/ Srdenes de flujo de reparacion mannorgados
Comienzo reparacion repuastos mensuaimerr;:i en tiempo
@ ® ® @
Oct 2020 Sep 2022 Jun 2023 Dic 2023

Usamos tecnologia para eficientar el flujo de
reparacion de vehiculos y reducir tiempos de entrega

Problema

Hoy conocer el estado del pedido de una pizza a domicilic o de un
preducto comprado con despacho es una experiencia habitual para los
clientes de cualguier producto o servicio. Sin embarge, esa no es la
realidad a la que se enfrenta un cliente gue ha dejado su vehiculo para
reparacion en un taller. Tiempos de entrega que no se cumplen o son mas
extensos que sus expeciativas y falta de infermacion completa y a tiempo
del avance del proceso es una situacion comun.

Solucion

En Thingstek nos propusimos cambiar esa realidad. Innovamos
incorporando dispositivos que operan de una manera similar a un GPS
perc con un altisimo nivel de precision para moenitorear automaticamente
el avance en la reparacién generando alertas y registrando cada
movimiento [o gue nos permite compartir valiosa informacion en tiempo
real y disponible desde cualguier dispositive con todo el ecosistema:
Taller — Aseguradora — Cliente con el objetive de minimizar el tiempo de
permanencia de vehiculos en el taller, disminuir llamados, eficientar la
operacién, aumentar la rentabilidad vy mejorar la satisfaccion de los
clientes.

Producto

Reptrace es una plataforma SaaS, 100% en la nube que integra: 1.
infermacion de ubicacion y avance recolectada automaticamente por
dispositivos tipo GPS, 2. informacion de trabajos y montes invelucrados
cbienidos de la orden de reparacion y 3. infermacion de |a llegada de
repuestos para entregar indicadores gue de manera grafica y agrupados
en un solo lugar permitan 1. al equipo del taller no dejar ningtn auto atras
y detectar cuellos de botella, 2. a la compaiiia de seguros conocer el
estado del proceso en tiempoe real sin necesidad de contactar al taller ni
ir fisicamente a sus instalaciones y 3. al cliente final estar informado
automaticamente del avance del proceso.

Mercado

Actualmente Chile y con estrategia de expansion regional

Modelo de negocio

B2ZB SaaS. Hay un costo inicial de instalacién y un pago mensual por &l
uso de todas las funcionalidades de la plataforma. El taller no compra
dispositives ni ningdn tipo de infraestructura ni se preccupa del
mantenimiento de la plataforma.
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.1. “Digitalizamos y agilizamos la gestion de siniestros y
asistencias o garantias extendidas para reducir

tiempos y costos de procesamiento, transformando

tute n | a b S la experiencia de todos los actores involucrados”

Problema

La falta de digitalizacién y automatizacion en la gestion integral de los
Perfil siniestros y asistencias genera una serie de problemas e ineficiencias,
Sector: Insurance & Assistance como poca trazabilidad, aumento en la probabilidad de errores y altos
Tipo de producto: Saas tiempos de respuesta, entre ofros; redundande en costos

procesamientos excesivos, insatisfaccion de clientes v baja tasa de
renovacion de pdlizas o planes.

Nombre de Producto: Tutenlabs
Fecha de lanzamiento: Dic 2020
Personas en el equipo: 185 FTE

Solucion
Nuestras soluciones de Claims & Assistance Management integran a
Paises Operacién: todos los actores y sistemas involucrados en el ciclo de vida de un
o Chile siniestro y asistencia, desde la notificacién del caso a la resolucién del
0 siniestro o ejecucidn de la asistencia o garantia:
®; (Mexica « Brindando trazabilidad a la compania y cliente en todo momento.
e  Colombia » Reduciendo tiempos de procesamientc y ejecucién de casos y
e Estados Unidos servicios.
= Mejorando la experiencia de clientes y aumentando la satisfaccion
Productos: (NPS) y probabilidad de renovacion.

+ Reduciendo costos de procesamiento v administrativos.

e Tutenlabs Claims * Reduciendo riesgo de fraudes y probabilidad de errores.

Management = Facilitando la analitica para generar insights comerciales y operativos.
e  Tutenlabs Assistance
Producto
Management ; : 3 . :
Brindamos una plataforma omnicanal dedicada para cada tipo de usuario;
e Tutenlabs Extended asegurado, back office, gerencia, sponsors y aliados. Principales
Warranties Management funcionalidades:

» Ingreso de casos o siniestros via web o app para clientes.
«  Motor automatico de validacion de aplicabilidad de cobertura.

Equipo / C-Level + Asignacién automdtica de liquidadores y profesionales para la
resolucién del caso o ejecucion del servicio, en base a reglas definidas
por el negocio.

9 Roi Amszynowski « Registro de evidencia de la resolucién de caso.

Co Founder - CEO * Monitoreo y gestion de las aistencias
- MIT » Generacion de reportes para evaluacion de KPI, cumplimiento de SLA,
JPMorgan tiempos de resolucion, estados de facturacion y pagos, entre otros.
' Gonzalo Ugarte Mercados
Co Fourider - CBO Tutenlabs opera en toda la region, con :55"9“
oficinas en Chile, México, Colombia y ® Bhile
i PUC Estados Unidos. e

Bolsa de Santiago

— Modelo de negocio
José Luis Marchant Muestro modelo de negocio es SaaS, que considera un cobro inicial de
VP LATAM una suscripcion mensual, cuyo valor se calcula segun la cantidad de
PUCVY registros o siniestros y asistencias procesados en la plataforma.
Grupo MOK
Roadmap
\ Contact
\\\‘ ontacto Lanzamiento Serie seed Entrada a MX Serie A Entrada a EE.UL.
il
Gonzalo Ugarte
@ Gonzalo.Ugarte@tutenlabs.com & @ el @ &
@ Iuteniabs.com 2015 2016 2017 2018 2021

@ Updated:julio 2023




wise La ciudad y seguridad en tus manos

@® c ity Problema

El aumento del parque vehicular y la delincuencia, ha llevado al estado de Chile
(ley Anti-portonazo) y las companias de seguros a tomar el tema. Por tal motivo
las aseguradoras se ven obligadas a entregar un dispositivo GPS a los usuarios

Perfil que poseen una poliza de seguros contratada. Con esto se minimiza el riesgo de
robo de autos por disuasion y por otra parte, se aumenta la recuperacion de
Sector: Seguros & Automotoras vehiculos robados. Ademas no existen puntos de control y de aviso comunitario

enfocados al control y seguridad de conductores y sus vehiculos.
Tipo de producto: Telematica en e !

Autos, Motos & Bicicletas &

Solucién
Informacion Utilidad Wisecity es una aplicacion diseniada con un ecosistema colaborative que posee
Mombre de Producto: Wiseci un sistema comunitario de alertas, ademas se complementa con un ﬁils{femas
v de rastreo para autos, motos, bicicletas y mascotas. Dicho sistema permite ante
Fecha de lanzamiento: Ene 2020 un robo determinar un seguimiento de la unidad y comenzar un rastreo hasta

obtener un recupero efectivo de éste. Dicho ecosistema, también permite saber
conductas de manejo, excesos de velocidad ademds de colaborar con la
comunidad indicando donde se producen los hechos delictuales. Ademas incluye
servicios basicos mas usados en la ciudad a un solo clic v es la punta para

Personas en el equipo; 25

Paises Operacion: generar una ciudad intelgente en la paima de la mano.
e Chile
; Producto
e Perd
- Wisecity consiste en una aplicacién que se puede descargar desde Play Store,
e Colombia i0S o AppGallery mas un dispositivo GPS que se instala en un auto, moto o

bicicleta. Este dispositivo para el caso de los autos, posee dos versiones,
"Bésico” o con "Apagado a distancia” (se activa desde la aplicacion y se ejecuta

Productos Operacion: cuando el auto baja la velocidad a 10 km/hora). La aplicacion entrega al usuario,

* Aplicaci6n sin Auto ademas del monitoreo, informacion de la ciudad como (Estacienamientos,

: s Hoteles y Moteles, RED, puntos BIP!, Red de Metro, Bencineras Cercanas,
e Menitoreo Basico Auto Farmacias Cercanas, Noticias, Indicadores Econdmicaos, etc.). Ademas todos los
- Monitoreo mas Corte Auto usuarios pueden participar de manera colaborativa notificando Robos,

: Portonazos, Choques, y Actos delictuales quedando estos georeferenciados.
e  Monitoreo Bicicletas

® Monitoreo de Mascotas Mercado

Wisecity posee en el mercado Chileno méas de 55.000 suscriptores con la
aplicacion y creciendo a 4,000 suscriptores/mes y un ARPU de 6 USD/Mes; En el

Equipo / C-Level Q4-22 se partio operaciones en Peri y Colombia donde se constituyo como
sociedad y empezando |la comercializacién en los proximos meses

Arturo Rios Moll
Presidente Modelo de negocio

: NCR El modelo de negocio de Wisecity consiste en subsidiar los equipos de monitoreo
- Wisetrack (GPS) y recuperar via ARPU en una cantidad de meses la inversidn (subsidio),
donde los clientes son de Wisecity quienes via un medio de pago suscriben un
PAT o PAC con la empresa. Las aseguradoras y automotoras pasan a ser un

Juan Ignacio Duarte canal que entrega los prospectos a Wisecity, haciendo que el CAC sea bajo
CEQ (comparado con todas las logicas de las aplicaciones hoy en dia).
. . Ademds los canales de fabricanles, concesionarios o Partners, nos compran KIiT
Claro Chile i 5
: con 12 meses de servicio para ser usados como promocion y/o venta a sus
- Wisetrack usuarios.
Javier Ayeli Road
Gerente Tl e
- Cellstar ) ) 25 K Suscp 60 K Suscp
Lanzamiento/ Apertura Peri 80 K Descargas 200 K Descargas
Comienzo & Colombia 3 MM USD/Afio 7 MM USD/Afo
B Contacto ® ® ® ®
1 ! Julio Octubre Diciembre Diciembre
Juan Ignacio Duarte 2019 072 2022 2023

@ Jignacio.duarte@migps.cl
@& www.Wisecity.cl
® Updated: Julio 2023




FOR BUSINESS, FOR PEOPLE; FOR AlLL

@ FORPAY

Problema

Los pagos t alidad siguen siendo un problema
Perfil enorme para empresas y personas dado que incurren en muchos

procesos manuales y experiencias deficientes para los usuarios. Los
Sector: Fintech contratos y largos tiempos de espera para asociar medios de pago vy

el dificil control y seguimiento de estos pagos son un delor para las
empresas, que ven los niveles de morosidad en sus maximos
historicos

Tipo de producto: SaaS de pagos

recurrentes

Nombre de Producto: Forpay

Fecha de lanzamiento: Abril 2021 Solucién

Personas en el equipo: 13 Forpay es un SaaS de cobro y gestion de
pagos recurrentes para empresas.

Paises Operacion: Nos encargamos de cobrar segun las

; condiciones de tu negocio, entregando la
Chile . g

mejor experiencia de pago a tus clientes,

gracias a que estamos integrados a los
principales proveedores de pagos

Productos Operacion: certificadores de firma de la industria.

Planes de pago Producto

Mandatos Contamos con un sistema con 3 productos princip
empr s de diferentes

recurrente; Planes de pa

para que

ubros puedan cobrarle a sus clientes de forma

Suscripciones .
‘_-I"-’- mandat s .LI." suscripcioneas

Firma electronica

- Frecuencia a tu medida Pago automatizado

== Miuiltiples métodos de pago il Plataforma de gestion online

Equipo / C-Level

Nuestro sistema de cobro automatiza
puedas recaudar cesidad de proce complejos. Con nuestra
plataforma online | s hi quimiento a través de un panel de
CEO visualizacion de estos KPIl, descargar informes, documentos de
acion y mucho mas

-arga de que mes a mes

".'Il':l Se enc

D

Agustin Correa

cer el s

* Ingeniero Civil Industrial conci
* Emprendedor y experiencia

en productos digitales en

medtech, cleantech y Mercado

fintech Jrst A 1 e T 3
2Ncia I,I'|:E_.‘E]Ir'|'1-_.’f‘|1_t';? an {_,Ill:'.'-". [‘J'EI'1L_:|_LII-"!I'.I!’E-‘H!’ﬂ

Actualmente tenemos pr
: : en las siguientes industrias: Inmobiliaria, aseguradora, educacion y
Ignacio Prieto

cco
* Ingeniero Comercial
* Llevd aForpay de 0 a 40 Modelo de negocio

clientes.

créditos

El modelo de negocio de Forpay jenerando ingresos a tra

iendo el producto,

costo fijo mensual en tarifas escalonadas, depel

. volumen de transacciones y método de pago que quiera ofrecer la
Javier Vargas empresa

CTo
* Ingeniero en Software
* 10 afios de experiencia en Roadmap

industria bancaria y

medios de pago

Alianza con Ronda
Lanzamiento Ronda pre-seed  Banco Santander Angel +100 clientes
Contacto
C F F F o
“/ A4 ./
Ignacio Prieto Abril 2021 Enero 2022 Septiembre 2022 Mayo 2023 Julio 2020

@ ignacio@forpay.cl
www.forpay.cl
@

Updated: Julio 2023
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Sector:

Tipo de producto:

Nombre de Producto:

Fecha de lanzamiento:

Personas en el equipo:

Chile

México

Payouts
Motor de conciliacién

bancaria

Herbert Schulz

Amanda Jacobson

"
Gabriel Vilaboa
2 |
ﬂ Rafael Martinez
i

e

hola@somosradar.com
https://somosradar.com/
Updated: Enerc 2024

Somos la solucién de gestion de
tesoreria para América Latina

Problema

Gestion de tesoreric manual en las empresas que incrementa el
riesgo de errcres humanos y fraudes interncs, asi come un flujo de
efectivo ineficiente y la falta de visibilidad financiera.

Solucién
Herramientas gque outomatizan procesos corporotivos de
conciliacion, dispersion y cobranza de pagos.

Gracias a Radar las empresas pueden tener una visibilidad completa
de sus flujos de caja, tomar mejores decisiones financieras sobre la
adquisicion e inversion de capital corporative, mejorar la
experiencia de sus clientes y tener un mayor impacto de negocia.

Productos
Actualmente contomos con un motor de conciliacidon bancaria v una
API de dispersion de pagos (payouts) que ha procesado con éxito

mds de 2 millones de transacciones por un valor superior a los 300
millones de délares,

Mercado

El tamaneo de mercado en Meéxico y Chile es de
Uss 2 billones, mientras que el TAM (Total
Addressable Market) corresponde a USS 12
billones con una solucion multiproducto con
presencia en los 7 principales paises de habla
hispana en la region: México, Argenting, Chile,
Colombia, Ecuader, Uruguay y Perd.

Modelo de negocio

Cobramos un fee mensuval por el uso de nuestra tecnologia
bajo el modelo de Software as a Service.

Roadmap
o xn 022 « xR qrEm qrxn
[ ] [ ] [ ] L ] . ]
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Sector: Servicios de hogar

Tipo de producto: Canal de venta c
Social Commerce y habilitacion
tecnologica

Nombre de Producto: Selyt app
Fecha de lanzamiento: Oct 2019
Personas en el equipo: 35

Paises Operacion:
® Chile

Productos Operacidn:

*  Canal Multimarca Social
Commerce con app Selyt

#  Plataforma white label
Getpartners para referidos
¥ Social Commerce
cerrado.

Equipo / C-Level

Paulo Subiabre
= Director ejecutivo
= Ing. civil industrial
=  Emprendedor

Javier Hernandez
- « 'CED
w = Ing eivil Informatico

= Emprendedor

Contacto

Javier Herndndez
javien@selyt.com
gy www.selytcl
® updated: Enero 2024

Un canal de venta colaborativo y tecnolégico

Problema

* |Las perscnas necesitan formas para generar ingresos para sus
proyecios de vida; flexibles, simples y confiables.

* Las Marcas necesitan canales de venta escalables, de baja inversicn y
gue accedan a mercados distintos de los canales tradicionales.

Solucién

Selyt App es un canal de venta multirubro, multimarca y colaborative.

Muesira solucion Getpartners es Selyt white label para que la marca
desarrolle su canal propic de venta colaborativa, referides y para sus
vendedaores.

Producto
Selyt App.

Suscribimos acuerdos de distribucion con Marcas y vendemos sus
servicios con perscnas gue descargan nuestra app Selyt, se registran y
captando clientes en sus redes de contacto. Selyt cierra la venta.

Selyt App para las perscnas o captadores (sellers), es una plataforma
para generar ingresos on demand.

Gertpartners:

Efectuamos un levantamiento de necesidades de canales de venta y
potencial del cliente para generar redes celaborativas. Configuramos la
plataforma con branding del cliente y lo acompafiamos en la
implementacion hasta gue su canal se consclidde.

Mercado

Empresas de servicios intangibles para el hogar y las personas.

Cia de: segures generales, vida, salud, telecomunicaciones (internet, TV},
fundaciones, Alarmas, Isapre, asistencia, Pargue Cementeric, Inmokbiliaras
y senvicics hogar en general,

Modelo de negocio

Selyt app, recibimos una comisién per venia de la marca cliente y de esa
comision fraspasamos un porcentaje al captador por cada venta exitosa.

Getpariners, se cobra un fee por Setup v luego un Fee Mensual por uso de
la platadforma.

Roadmap
. Market fit Fase growth Rondalevantamienta
Lanzamiento/  con marcas Income 5 x capial
MVE y sellers ano
ik i i i ]
2020 2021 2022 2023 s




virtualpcs

Perfil

Sector: Fintech Soluciones de Pago
Tipo de producto: Plataforma de
soluciones de pago

Nombre de Producto: VirtualPOS
Fecha de lanzamiento: 2018

Personas en el equipo: 10

Paises Operacion:

® Chile

Productos Operacion:

®  Recurrencia Digital
® Pagos OneTime
L Payouts

. Servicios Financieros

Equipo / C-Level

Cristian Porflitt
CEQ

Richard Lepe
cTO

! Felipe Cruz
Cs0

Contacto

Felipe Cruz
| felipe(@viriualpos.cl
L @ www virtualpos cl
® updated: Eneroc 2024

La plataforma de pagos para hacer crecer tu
negocio

Problema

Enla actualidad, existe una gran oferta de plataformas de pago y por otro
lade, muchos comercios con un alte velumen transaccional, y en muchos
casos, con conciliacién y cuadratura manual.

La gran mayoria de estas plataformas entrega scluciones estandar gue
no permiten perscnalizarlas alos reguerimientos de cada compaiiia.

Solucion

VirtualPOS es una plataforma que permite agrupar diferentes medios de
pago en una unica integracidn, simplificandoe el acceso a la informacidn
en linea, con la posibilidad de una solucicn personalizada.

Muesiras solucicnes permiten automatizar los procesos de recaudacion
y conciliacidn, permitiendo a la compafia llevar un control al detalle de
cada pago recibido.

Productos

* Pagos OneTime: Link de pago / Solicitud de Pago / Web Checkout /
Cobros Masivos / OneClick

* Pagos Recurrentes: PAT Digital (flujo web, APl y POS)

* Payouts: sclucion de dispersion de pagos/transferencias masivas

* Servicios Financieros: Venta en Cucfas, Adelantamientc de cuofas y
Anticipo de Abonos

Medios de pago disponibles: Tarjetas (cradito, débito y prepago),
Transferencias electronicas y Billeteras electrdnicas

Mercado

En la actualidad, |a operacicn de ViriualPOS esia cenfrada 100% en Chile,
provectando iniciar operaciones en ctros paises de la regicn en el corio-
mediano plazo.

Modelo de Negocio

VirtualPOS ofrece soluciones de pago integradas y no integradas, que se
adaptan a las necesidades de cada crganizacicn.

Cobro de porcentaje por transaccion aprobada y servicios de valor
agregado.

Roadmap
. VirtualP 03 Tokenizacién
Creacién Andes  Lanzamiento p.al:gl;:;ﬁia POS tarjetas sin
i VirtualPOS ipcio icaci
Tecnologia de seguros Suscripcién  autenticacion
® @ ® 5] [
Fab. Ene. Ago. Abr. Jul.
2018 2020 2022 2023 2023



continuum Potenciemos tu estrategia,
aceleremos tus resultados

Perfil Problema

Ganarla confianza de los asegurados, decidirusando datos,
gestionar el riesgo, reducir costos y optimizar procesos son retos
Tipo de servicio estratégicos parael sector. Debemos abordarlos ya. Esto exige
que diagnostico e implementacion dialoguen. Y solo se logra
integrando la estrategia y el desarrollo tecnologico enun
proceso sin fricciones. Eso hacemos: aceleramos tus resultados.

Estrategia+Tecnologia

Negocios. Diseno. Desarrollo

C-Level
, b - Solucion

é | Liliana Reyes

"} CEO Unimos expertos en seguros y talento digital en un sclo equipo.

Eliminar los limites entre consultoria estratégica y tecnolégica
‘g‘!_ Julieta Collino nos permite tener una vision coherente y ser tus aliados desde el
‘ ’ Consultora parala negocio hasta laimplementacion. Asiobtenemos resultados
industria aseguradora

antes gue los demas.

: Karen Galvez
’ Consultora parala

industria aseguradora

Principales servicios

Algunos clientes E} . % Eﬂj E,_—‘i‘? - ,@ )

Impulsamos Mejoramos Medios Optimizamosla Co-creamos
tu venta tus procesos de pago gestionde celulas de
o . digital y tecnologia siniestros innovacion
erEsencial
¢ Alemana. _
Llega el cambio a tu organizacion
afp@nodelo Nuestros clientes dicen que nuestra cultura se contagia, porque
llevamos lo mejor de las startups al mundo asegurador.
transbank Trabajando con metodologias égiles y lean, impulsamos el

rendimiento de tus equipos.

Contacto

Impacto
info@continuumhg.com
CEGETIOET « Laexperiencia de tus asegurados mejora
» Tusprocesos sonmas eficientes

« Gestionas mejorelriesgo

» Reducimoslos costos de distribucion

www.continuumhg.com




Deloitte.

Perfil

Sector: A ia : 2 i i (
Tioo de servicio: La industria posee distintos retos en diferentes niveles. Uno de
servicio:

el ellos es que los mecanismos de adopcidn de innovacion no son
Colaboradores:

S MO avances mas

los ideales, provocando que muchos proyec
allz de la etapa de descubrimiento. Es por eso gue es necesario
Servicios un brazo robusto que conozca la indust i

ia desde adentro.

Nuestros profesionales desarrollan soluciones de negocio end to

end, técnicas eficaces y mejoras de rendimiento innovadoras

para nuestros clientes chilenos e internacionales. Combinamos la

cobertura nacional con capacidades internacionales; un enfogue

. - de equipo multifuncional, gue cuenta con profunda experiencia
Paises de Operacién e : -
en la industria; y el compromiso personal con excelencia técnica,

-
Mas de 1 60 paISES entregando las mejores practicas profesionales en cada servicio

)

incluyendo a Chile realizado

Nos especializamos en asesorar profesionalmente a industrias de:

Equipo/C-Level /o0 0\ ) T
quip @ o) @
e & \"-.__,_,_-‘/ — >y
Alex Meier Sector Energia y Servicios Manufactureras Retail
Piblico recursos financieros
LU ':| - - -9

Lider

Cios Financieros —

27 50/ Promedio anual de participacion de mercado
¥ 0 enentidades reguladas en la ultima década

2 5 Proyectos reallzados Clientes activos
Agustin Alcaide J en 2021 por Deloitte +25m en 2021 de Deloitte

Pablo Herrera
Sacio Lider
yitte Private

Road Map

Opera Alianza con

Contacto Fundacion Deloitte Chile Deloitte Canada

Alex Meier

1845 1923 2016
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HCS CAPITAL

Overview

Sector: Venture Capital

Industries: InsurTech, FinTech and
Cyber Security

Investment Geography: LATAM,
Morth America and Israel
Foundation Date: 2016

Team: 7

Advisory Board: 6

Offices Location:
¥ United States
' Chile

Israel

Fund [: Fintech & Insurtech
Fund II: CVC Insurtech
Fund lll: Insurtech, Cyber
and Fintech

“We specialize in helping our portfolio companies
sharpen their strategy, make the right IT decisions and
scale up rapidly”

P HCS CAPITAL

HCS Capital is a Miami based Venture Capital firm, with offices in
Santiago and Tel Aviv. Our team stands out for its extensive
experience in technology, banking, insurance, operations and
cybersecurity.

We partner with individuals and corporations to invest in technology-
driven companies across Latam, North America and Israel. HCS
Capital invest principally in Insurtech, Fintech and Cybersecurity.

Companies Portfolio

Fund | Fund I Fund Il
FIGO o PRI
Joovcar . . . pohcy Me ;.:-",: SCADAfence  ooxus
CEPTINEL vt Betterplan

207 2019 2022

1 Exit: MOICx7 FIGO

Team

20 years in VC tech investing
» 40 years in banking and insurance
= 30 years in technology
» 20 years of management consulting

» Large network of contacts

ki

Luis Felipe Hugues Juan Eduardo Alex Ehud Matias Axel
San Martin Bertin Justiniano Horvitz Hai Tapia Mihanovich
Manager Partner Manager CEO Investment Associate Partner

Fund | Fund Ill Advisor

- o e MRz

G Bpas O L o . moc® e Cangauny
E Dol wosor  Alllanz (@) A

y
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IT Experts “Tecnologia al servicio de la innovacion”

Nosotros
Perfil Somos referentes en soluciones tecnolégicas para la administracion
Sector: IT de Seguros en Bancos, Corredores de Seguros y Compafias
Nombre de Producto: i-SOL® Aseguradoras, en la actualidad nuestra herramienta i-SOL® es la

mas difundida en el mercado de Bancaseguros de Argentina.
Fecha de lanzamiento: 1999 Asistimos profesionalmente a medianas y grandes organizaciones,
Personas en el equipo: +50 desarrollando software a medida de sus necesidades, que permitan
gestionar de manera &gil y eficaz su infraestructura de Tecnologia de
la Informacion, con inversiones ajustadas a la realidad.

Paises Operacion: Producto

s  Chile

e  Argentina i-S0L® es un software disefiado para cubrir las necesidades del negocio
de Seguros para Brokers, Corredores, Bancos y otras entidades
financieras. Esta desarrollade con modernas tecnologias vy
metodologias, con el doble proposito de administrar eficientemente el
negocio de sequros, ¥y ademas ser una pieza integrada a los
ecosistemas de software de las entidades que lo poseen.
e Plataforma i-SOL® Sus interfaces graficas estan creadas para ser intuitivas, confortables y
adaptables. Posee una arquitectura SOA que le permite mediante APls y
procesos conectarse con diversos sistemas de productos del cliente
e Consultoria IT créditos, leasing, sistemas de contabilidad, cobro de primas, etc., y
también a entidades estratégicas como tarjetas de créditc y Compaiiias
de Seguros. El sistema posee potente Taller de Productos que permite a
Equipo / C-Level su pmpietqrio la creacion de Ramos y Prqduct!::-s a iraveifs ;Ie pargi[ﬂetria
sin necesidad de desarrollo de funcionalidades ni liberacion de
funcionalidades por parte del proveedor.

Productos Operacién:

e  Software Factory

Daniel Horovitz Administra todos los procesos de postventa, entre los que se encuentran
Director los endosos, anulaciones, devoluciones, gestion de mora y siniestros.
Mauricio Kravetz Mercado

Director

En la actualidad operamos con gran presencia en el mercado
de Argentina y Chile.

Nos encontramos trabajando en un proceso de expansion a

Sasrit I it otros de paises de Latinoamerica.

Gerente de Marketing

Claudio Dré de Castro

@ Road
| =

Gerente de Producto Salida al d Brisainds
[ Mercado de Pasictonts, Crpansin
Bancos en Chile Latinoamérica
Contacto 1999 2009 2015 2021 2022
Implementacién Nueva
Mariano H. Kravetz exitosa de i-SOL madelo de

para Brokers comercializacion

@ mhkravetz@hka.com.ar
@ www.hka.com.ar
® Updated: 19/12/2022




Kennedys

Perfil
Sector: Servi Legales
Fundacion: 1899 (Reino Unido)

Personas en el equipo: 2,500 +

Paises Operacion:

Presencia global en 36 paises
alrededor del mundo en Asia
Pacifico, EMEA, Latinoamérica y el
Caribe, Norteamérica y Reino
Unido.

Equipo / C-Level (Chile)

Radoslav Depolo

Socio Director— Chile
Head of Corporate and
Commercial Latin America

Rodrigo Hayvard

Socio —Chile
Seguros y Reaseguros

Gian Carlo Lorenzini
Socio— Chile
Litigio

Contacto

Rodrigo Hayvard

Updated:

Kennedys es una firma de abogados lider en materia de seguros y
reaseguros a nivel mundial, con presencia en el Reinc Unido y EMEA, Asia
Pacifico, EE. UU.,, Bermuda, Ameérica Latina y el Caribe, brindando a nuestros
clientes la ventaja de un recurso integral global con mas de 75 oficinas en
36 paises.

dsf COomo empresas

ClOres.

Muestro conccimientio experto v probada experiencia en seguros y en dreas
como regulaiorio, gestibn de siniestros, corporative/fusiones y
adquisiciones, ciberproteccion/datos, emplec y litigios comerciales nos
permite prestar un servicio integral y brindar gl soporie adecuado a nuestros
clientes en todas sus necesidades legales, transaccionales, de asesoria y
litigio.

Combinames nuestra experiencia en dereche lecal de diferentes
jurisdicciones y actuamos de forma ceordinada e integral en cuestiones
multijurisdiccionales. Muestros conocimientos globales, profundidad local y
pensamiento creativo nos ayudan a proporcionar seluciones eficientes en
asuntos de alta complejidad

En una industria cambiante y cada vez mas regulada, nos aseguramos de
brindar la asesoria y herramientas adecuadas para mantener fu empresa
al dia y en total cumplimiento de las regulaciones:

» |ley Fintech: Asescria practica en la implementacicn nommativa con y
suvinculacion con la industria aseguradora.

* Procesos de compliance relacionados con la industria Insurtech y de
Seguros.

= Cyber y regulacicnes de proteccion de datos en Chile: Politicas y
procesos.

* Redaccicn, licencias, creacion y comercializacion de productos
especificos para la industria de Insurtech (seguros masives,
inclusivos, micro seguros ¥ parameétricos).

* Procesos de liquidacicn: Asesoria y adaptacion a la industria
Insurtech.

» Asesoria en la creacion, establecimiento v operacién de empresas
ligadas al munde del Insurtech.

» Litigacion compleja en materia de cyber en general y especialmente
respecto de confroversias de seguros y reaseguros.

Reino Unido Hub regional Dficina Chile
Miami
2010 2016
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M1nsait
indra

Empresa Global de tecnologia y
consultoria, estrucuturada por
mercados

Sector: Servicics Financieros (Seguros
y Bancos)

Tipo de producto: Tecnologia y
Consultoria para Compafiias,
Coredores y Reaseguradores.

Fecha de lanzamiento: En Chile desde
1994, durante afio 2022 adguire

Mexus

Paises Operacion:
®  + 140 paises

Personas en el equipo: 1.200 Chile

Bernardo Waissmann
Director SSFF

Director responsable de la
unidad de 35FF en Minsait
en Chile.

Claudia Jorquera
Senior Manager Seguros

+ 15afos de experiencia en
laindustria aseguradaora en
Chile y Argentina desde &l
ambito comercial hasta el
ambito de operaciones.

Ingrid Bustos

Manager Seguros

+ 20 afios de experiencia en
laindustria aseguradora en
Seguros Corporativos, Pyme
y Bancaseguraos, desde &l
desarrollo de productos,
implementacidn, canalesy
QrOCeSOs.

Contacto

Claudia Jorquera

ccjorguera@indracompany.com

@ https:/fwww indracompany.com

@ https:/fwaww. minsait.com
Updated: 08/01/2024

Somos una de las principales empresas globales de
tecnologia y consultoria y el socio tecnolégico paralos

negocios clave de clientes en todo el mundo.

Problema / Solucion / Producto

En definitiva Minsait es un partner solido de sus clientes v puede acompaniar v

solnciona
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Modelo de negocio

Hemos desarrollado capacidades y experiencias en Chile y en la Regian,
con profesionales dedicados a la industria de seguros, cubriendo el end-
to-end, desde la definicion y disefo hasta |a implantacion y puesta en
marcha de diversos proyectos en la industria Aseguradora. Nuestro
equipc esta fermado por méas de 80 profesiones: consuliores funciohes
experios en seguros, arquitectos, desarrclladores, tester. Muestros
principales proyectos son: automatizacién de procesos, integraciones de
ecosisternas, servicios de fabrica de desarrollo, redefinicion de
arquitecturas, consulioria de desarrollo del mercado y producios, planes
de fransformacion digital, modelos de goblemo del dato.



SONDA.

make it easy

Perfil

Sector: Soluciones TI

Tipo de producto: Soluciones de
negocio, Servicios profesionales e,
Infraestructura/Cloud

Ano de fundacicn: 1974

Personas en el equipo: +de 10 mil

Paises Operacion:

* Chile ® Ecuador

® Colombia ® Mexico

* Pert . Estados Unidos
* Argentina ®  Panama

¢ Uruguay ®  CostaRica

& Brasil & Guatemala
Servicios

¢  Soluciones para aseguradoras
¢  Digital application services

¢ Cloud journey

¢  Ciber Seguridad

* Work Place Senvices

® Data Center

& Plataformas

Equipo Lider

Paftricio Fuentes

Vanesa Malarin

Sebastian Schneuer

Contacto

Sebastian Schneuer
sebastian.schneuer{@sonda.com
@& www.sonda.com
® updated: 05/01/2024

Somos lideres en transformacion
digital en laregion

Desafios

Las compafiias enfrentan permanentes desafios tecnoldgicos en un
entorno digital en evolucion. Como la gestion de grandes volimenes de
datos, la ciberseguridad vy la integracion de tecnologias emergentes, entre
otros. Superar estos desafios es crucial para mantener la competitividad,
mejorar la rentabilidad y ofrecer servicios de alta calidad para sus clientes.

Solucion

Somos una empresa con una amplia experiencia integrando soluciones
tecnolégicas con presencia en Latinoamérica y Estados Unidos. Con
estandares internacionales, certificaciones vy la capacidad de abordar
grandes proyectos. Impulsamos los ecosistemas win-win con las
empresas que integramos, logrando de esta forma dar soluciones
integrales a las compafiias del mercado asegurador.

Ofrecemos soluciones ya sea modulares o integrales, gue abarcan desde
la tarificacion, la venta digital, emision de polizas, procesos de cobranza y
la atencion del siniestro. El proceso de venta incluye tecnologias de
biometria para verificar la identidad del cliente y herramientas para
gestionar cobros y comunicaciones. Ademas, utilizamos tecnologias de
loT para recopilar informacion del asegurado vy ofrecer seguros
personalizados. La informacion recopilada se almacena de forma segura
en Gestores documentales encriptados vy puede ser analizada para
actividades de marketing. En el proceso de siniestros, ulilizamos
tecnologia de RPA, BPMS y Chatbots para automatizar el flujo, recibir
declaraciones y detectar posibles fraudes.

Ademéas, contamos con un Core de Seguros multiramos v un Core para
corredoras de Seguros o Affinity.

Nuestra propuesta de valor

Somos una empresa integradora que combina nuestras propias
soluciones con las soluciones de nuestros socios tecnologicos, lo que nos
permite ofrecer un respaldo solido y una integracion completa de
diferentes soluciones que se desarrollen en un corto plazo pero que
perduren en el tiempo pues constantemente las evolucionamos con
iInnovacian.

{?@) Socio estratégico para las O Experiencia en |a

Empresas de Seguro ( }-’G) |mplementac|nn s
: soluciones

Oferta amplia y

Equipo de especialistas

% gue hacen conversar la 8
E _; tecnologia con el negocio y

especializada
sacar el mayor provecho.

Muestras  soluciones son  fruto de ese conocimiento, experencia,

entendimiento del negocio asegurador y de los mercados en la region.
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IN SURTECHILE

on Gremial Chile \
Fono: (56 9) 9289 )
_ ~ Correo: holaeinsurte ’

= -

LinkedIn: Ir

@ Youtube: InsurteChile

. Instagram: In Chile =
InsurteChile

Co-Creando la Proteccion del Futuro

: H‘“‘k_ BN
nsurteChile




