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experiencias y soluciones de seguros & LatAm
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Partner tecnoldgico en la distribucidn:
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Accuhealth

Perfil:

Seclor. Vida & Salud

Tipo de producto; Administrackin
de salud a través de blenestar
corporative y gestion del

Hombre de Producto: Homa
Fecha de lanzamiento: Oet 2023
Personas en ol equipo: 20

Paises Operacidn:

- #Accu Telemonitor
+  Homa Super App

Equipo / G-Level

Francizoo Cifusntes Z

Cofundador y CEDQ
ing. Comercial, U de
Santiago

Vicente Santa Cruz V.

Cofundador y COONCTO

*  Ingeniero Forestal, U
de Chile

* Msc. Uof Minnesota

Pedro Pasior

Chied SW Engineer

* Ingeniero SW, L.
Poditécnics de Madrid

« MEBA Ude Ude
Torcuato Luca,
Buenos Aires

Contacto

Francizco Cifuenles 7.
feifuenes@acouhealth.cl
accuhealth,cl

&
B www
® Updated: 1/07/2023

Salud administrada & gestion
del comportamiento
Desafio

in un mnds donde la ciporenrs de vida ha sumentedo on 10 oo, nos onfrentemos of
degafias de brivcde ung calicled de widla dptirna o Ml gue las Deronad vieen Mde g
pero onlrertan una expectative de Sakad que te mantien: igual cio Egnics gue b mitad
de et vida acdkcional pe caracterita por condciones de vida rogulaces a malad.

ENTE% de ki Gaitod on farweitnod de falud ctlin relacionadod 0o pattlogad crircet, dur
wan on alra ¥ Gue N fe detecian o Bemgo Al e cukdan adecuadaTente una el
dertfegdys mpectends sgrcatrarmiente on by prodoctivedsd lebarall

Tods I aterion of FFnerio of o Siterms de tabed capar de aborder o problema ¥ mad
de ka mitad de la poblaciin 5in sooesd s00e0 8 cuidados il Beguinmienio.

Solucion

Migstpirn Soduesdin 5 un hospisl virtusl gue integrs s PLISIONTY IecnoBaniey Innovadory [
brinuder gervicioy de atencidn mbdics perponalirados. Abordimog dog BEpection ol Bt
uriver il 8 b SIEnciGn ¥ camibeg e COMpOramianio § vy e IncentivDy. Con masgine ampls
experiencia en of campa de by sabod i ks teonclogia, Impactamos de maners significativa en la
sabad, cuidado y beerestar de las perponad, megorando su expectativa de sahad de maners
recilallde

Esternog irsngiommansds by sbencidn médicn ol brinder sendcing prrsonalizedo o oot
uriver il 8l RenCISn ¥ G0 PORRG o o COMPOrTamianis e Lkl DErsones B ey de
bl Muesiro enfogue benehois 8 08 clewios indiiduaies. ofreciends cusdedo y
bRt fiad PeRoltivDd. SOn Mnc gaie de bolsilo ¥ Mk onfpges on Wy prevencitn, Ademis. &
mivl cofporalive Y OF SEOAEOY. DEMEAMTOS o Ffelpe o sirecginalded poblscion ¥
promeverTes préchions sabadables, ki que conlieva un use ks efckerie de los benefcios die
sahud

Producto

Phpnplorrmg teonokiomey df Gopien de Perpoedn, Adrereay y Comporiamatnio qut te
revolucionaria offece on senvicio 247 gue atiende y recoplla informacidn del wasario,
personaliza servioios y presiacionss, y e oomursca en tempo real con o respaido de on
hospial wirhesl

Lot orieirisny pratden depingtyr de wr capetricncsy tegrel G slencadn mbdiecy ¥ Dty Le
ety GEPGGAE i G T Ly gl SO vinaie), GRSl Qe et (Tbiiai Cordwua) Furiss
iRy ot Pelciiethd vl y REfiiall de Dby bl Tosdes bl e fbalnEry
D £ L e T A fubd i Sl Teinie] v otk

Mercado

Ui, (B2C) Enforados en bos usissrios indsysdissles, proQonrsorsmos Un SCompsiarmsesnio
resoiutive en oudado y bienesiar ko gue Se tradisoe en una reduocidn del gasio de bolsillo yun
masyor enfoque &n b prevenoon. Nueestrs platsforma ofrece informscetan personsirsds y
wtilira InCentivns pars motivar & oS Umaaros & meyorar actrramente w sald y bienestar
Corporaciones y seguros (BFE) A nived conporstive y para bas compafiiss de sequnos,
Rt o i e dreeirabded pobletanal ¥ niluimot of o cOMponaTieo de ki
Muttrn platalorerg srpuds & controler kg S35 ¥ EAOMusve Ll QI s efcserte de kg
PO de hEncadn Mabda

Maodelo de negocio

Enfogue BAC Ofrecemos modeios de susoripoion pusrs ks usissnios, mosvidssbes
orormaired)] quet Selae Sooeder § kg febrvicEdg e fusiirg plataploeTrg.

de plrmaranaraciin del gadto de tadod & empieted (BFE) Fio rnplcs colabors’ i erfgreiad
¥ COMpafEg e Beguatd Dy QElong y OOleTEr e Kl Cod ol helsairudad: oo L aaencain
ernbciacy die Su enpleadad o slegparadod

Roadmap
Inicisd
Ridigodon
AGQUELI iGN de hospitad desarrolla de Aperiura Lanzamibento
AccuHiealth Virtual homa SW oficing Bratil kiemia
[ ] . L ] - -
Hne Hne 2020 N 0x3

i e Gt 2 Bapigs by Weinarbe(ly
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Saguron

Perfil Problema
El cannl nsigus oo dibee Sdmannsti e rouiphes metancns de miormacta y

: tins & bo largro del cacko cial. Esto puede dificultar la acsin y la
Tipo de geslnin o COdTee L] o |a odgpaniz ¥
ﬂtﬁ-ﬂ-ﬂl‘l‘tﬁ?‘ddﬁlﬂtﬂlﬂl Larmaﬂwnumtuammwmamu
Mombre de Producto: AdminSE -
eficienciy operatrad. Y Bmita l capacidad de proyectar crecimsenio Sostenedo
Kaizen Al
Fecha de lanzamiento: (&) 2011 = (K) Solucién
2024 AdiminSE Centralifa by gestion del canal aseguiador ¢n un UnECo enloimn,
Personas en el equipo: 20

inlegrando procesos, dalos y operacionss. La inconporacidn de LA avanzada
Paises Operacion: potencia ka efickendia, mejora la experiencia del ciente y permile anlicipar
oportunsdades. de negocio. Una solucsin desenada para ssmphificar la operatoria

™ Argentina
thavea y habedilar un Crecamsnto soslerubbe
&  Uruguay
# USA Producto
o  Brasil
e Sistema Integral:
Centraliza by operatona del canal asegueador én un Unico entomo de trabago.
Productos Operacién: Integrands la gesikin completa en un flugo operativo continua, con mformacein
conectads y acluah?ada en cada elapa Sumddulo de mbcadores permite
*  Sistema Integral AdminSE visuahzar [a evoluciin del megoco y Tomar decissones con base en datos reales.
= AP cotizador Kairen Al
*  Agentes Al Acompana la operacsin dearia con agentes comersacionales orentados a lareas
+  Chatbot concietas. Gestiona sobcitudes de socumentacstn, recibe y eStUCna sariestros, y

asishe an procesos de colizackdn, reduciendo tempos y asegurando coherencia &n
la gestein Su app y dachboard perrten monilofear o estads de cada gestidn,
priorilar adtiones ¥ lomar control én clsalquier momento

Mercado Modelo de Negocio
MHutstra présencia actual &n El modilo ¢ negotios €5 SHas
Aagenitina, Unugusy, Beasd, Chele y (Soltware a5 a Serace)

USA constiluye la base para una
EXPansain en Latinoamenca

Roadmap
L ? erristilin Brecledadis fitigpal Artaalirgoein W R ol ey
Comienio el aibema Sasema de Ageetes Al
[ & L L =

Fail ]| 2020 2024 2025

Ingoo de Gesthdn de Fisesgo by insurteChilly
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almaMedis

LQUIENES SOMOS Y QUE
HACEMOS?

Somos una empresa de ielemedicina que
Sadud pe
15, LS casales

alencion  para  Sus

LCOMO LO HACEMOS?

A Iraeds e moestra platadorma digad,
oonectamos de manera elecinva y cercana

A padentes y profesionales de kb salud,

brrinetla na alention de calidad, seguia

Tuna

LQUIENES FORMAN
NUESTRO EQUIPO?

NUESTRO EQUIPO | C-LEVEL

Tomaés Godoy Segovia

Gerente General

klaria Consuelo Puentes
Coordinadora Médica

+190.000

Pacientes <

Conlacto:

almaMedis

@) 150 27.001

Certificado

2 Tomas Godoy Segovia

almamedis.cl

Telemedicina de calidad cuando y donde nos necesites

VISION
56 una empresa lider en ko prestacion de seracios  ntegrales e

telernedicina v saled a nivel nacional ¥ latinocamenicano, bindando un
servicio de caludad de forma #eca y humana que promaava el bienestar de
G peieronans y e51é miegrado a la comandadl.

MISION

Coneciar 8 nuestros pacientes con una atencion meédica de la mazs alta
calided utilizanda b megor red de profesionales v prestadores existenles en
cada pais, que nog permitan contribuir a mejorar ka salud de las personas de
manera humana, cercana y oportuma, ulilizends hemwamientas tecnoligicas
que nog ayuden a resguardar la informacion de neestros pacikentes y
clientes con los mas altos estdndares de zeguidad.

PROPUESTA DE VALOR

Ofrecemos un senvicso de telemedicing personalizado que agrega valor
significative tanto para s colaboradores como paga tus cientes, Nuestio
gervicio complementa los productos o servicios que ya ofteces, mejorands |a
calidad de vida v el bienestar de quienes lo wilizan. Ademnds, impulza la
retencsin y  lotalece o senimienlo de penenencia, consoldands  |a
valorgcidn por tu prodecto, Nuestro amplio ecosisterna de sahed ¥ constante
COMPrOMESo O entregar una  atencidn integral nos convierien en el
complEmants perfecto para custar 2 s colabaradones o chentos,

MODELD DE MEGOCIOS ¥ PRODUCTO

Muestro servicio de telemedicing ze ofrece medianie planes anuales o
mensuales contratados directamente por las emguesas para  SUs
colaboradores o clientes. Los confraiantes pueden personalizar la
experiencia de sus clientes a través de planes de salud mulidisciplinarios,
creands un subdominig, una linea teleldnics ¥ comunicacones cspeeificas
para la empresa. La plataforma de telemedicing le permite a log usuarios
atenderse con profesionales de la zalud de manera humsana, cercana y
opartuna, ademds de generar una licha médica dgial que centrabza sus
antegedentes v registios médicos

ROADMAP
Certificacitn
Lanzamienls
Fursdacidn dela Primer clienie Cerlificacion  +100.000  oboegada por
Almabiodis edd i esrreny DT TS S0 IV.00T  pacemics CEMI y FOMWASA

%

Sepliembre Marro Agosto bl Diciemiwe Enern
pattal} Foind Fulrd Ful P i IS

P R o Bt by e dhale

b o om Pl ou deled
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Sello de calidad de software en
telemedicina

Certificado

@ tgodoyialmamedi=s_cl ﬂn almamediz.cl



ASEGURAONLINE

Y BIERESE LA CRNELE

Perfil

Sector: Insurance [Seguros

Tipo de producto: Digital insurance
broker/ Cormedores de Seguros Digital.
Hombre de Producto: Aseguracnline.cl
Fecha de lanzamiento: Febrero 2020
Personas en ¢l equipo: 9 Partners

e  Seguro por Kilometro

Sebastisn Ozimica.
() Sebastian ozimica@seguioslascondes ol
& www aseguraonhine ci
® Updated: 122024

jHacemos los seguros de forma diferente!
Estamos cambiando el juego

Problema

H

El Mercaco aseguiaacs enfrenta la falta de informacion ¥ A3230048, o que
gEnera Confuson &n o3 chentes, desmolnvandolos o levandolos & sege
realmente sus necesidades

CRCHNES ECOnDMICAS Que No Cumpsen
Sumago a eslo. algunos segmentos de A poblacion

estan

tradicionalmente desatendsdos, y la carencia de productos personalizados
proveca que muchos consumdones no & Swentan wenliicados con las

palizas estandanzadas

Solucién

Para enfrentar estos desafios, se propone fortabecer la asesona y la
educaceen al clente mediante herramienias de coOmMuUNIKCACIOn Claras,
dizefiar polizas inclusivas gue eliminen barreras de acceso, & incrementar
la personalizacion de coberfuras segin las necesidades especificas de
cada usuano. Ademas, ol uso estrategico de la tecnologea y la innovacion,
mediante plataformas digitales y aplicaciones, agiliza la contratacion y la
resolucion de dudas, mejorando la expenencia y fomentando la adopcon

da seguros
Producto
ST S
Mozcoto S0AP Bormmbero
Mercado

5
il
o

£9

Actualmente operamos en Chile, con vision en el corto plazo de

penetracion &n Pemu y Colomibia

Modelo de negocio

Aseguraonline, trabaja como de broker de Seguros,
modelo ko desamollamos bajo dos modalidades de
negocis, B2C por medio de plataformas digitales e

ntervenciones urbanas y B2B2C

Roadmap o
Primera Campafia Nace Seguro
mwm“ SOAP BOMBEROS ASECURADNLINE  Mascotas
] [ ] L] @
(b Mias 1o Octidue [eciembue
019 030 M 2002
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! Flujos de verificaciéon para registrar, autenticar
autoinspector y dar trazabilidad a bienes, documentos y

personas.
Problema

Atencidn al cliente deficiente
Perfil Extensos tlempos de respuesta y resolucion
Fraude
e e R # oy F L e R
Bactor: Insurtech ntormacstn Taltanta @ imprec s

A Falta de revisidn de documentacidn [exageracidn,
4 .
Tipo de producto: Saas - 1A scultamientos de dafos)

Nombre de Producto: Desconocimisnts del estads del rissgo asegurads

. - - = - - (] - - -
HeCuUrsos Acotados. Largas distancias a cubrr

Airtoi nSpecton

Fecha de lanzamiento: 20 Solucion e

Personas en el equipo: 10 Conocer y verificar todo

Paises Operacidn cuando, donde y cuantas veces lo necesites

Lon una herramignta que Sea escalable, dgil y que permita Sakr a
mercado inmediatamente obteniendo resultados wvalidados en

tiempo real sin intervencidn humana

Producto
Productos Operacién

¢ [Inspecclones previas

La tecnologia para registrar, autenticar y dar trazabilidad a tus
procesos. Construye tus propios flujos de vedficacion y validacidon
de datos a través del Estudss: nuestro laboratono de fujos
no-code.

Arma tu propia app para Negar rApido a tus clientes y con una
excelente experencia de usuano recolectar y validar eficarmente
e Pagos online - contratacién cualguier tipo de informacidn gue necegites

Verifica bienes, documentos ypersonas a trawés de  flujos
automatizados con LA

Equipo f C-Level

Mercado

Ezxequiel Niedfeld Actualmente operamos en & mércado

CED - Co Founder asequrador de Argentina, Paraguay y Chile,

. : -_ siendo éste GHimo nuestro foco de expansidn
riegional para este afo

[ __1-'-:-'.1"|_‘.:_ L

Modelo de negocio

Almendra Hermida Modelo Saas dé Suscripcidn mensual

CO0 - Co Foundress Acceso a Dashboard, app web personalizable, integracién

wia AP y webhooks, cantidad de flujos de veriticacidn,

]

USROS, CASOS e usHs, estadisticas, el

Luciano Ahwarez

E:TU_EDFnundE' I|.| Tl i LAanls i i '.'I". L0 - g E 114 [ T g i i
I = o LSk e : : T
@ L ] a [ ] e

2021 2022 2022 2023 2024
Contacto

i Almendra Hermida rallce e Carptan de Regn by IsarinClele

taLioanspecion ComLar
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ﬁi#;EﬁEf AX Adjuster Tech | Inteligence

PRI

La Hguidacion tradicional de sinlostros on Property oo lenla y poco
transparenie. Asegurados, Coffedofes O SSQUR0S Y ASEQUIRSC0ONas
PERFIL
enfrentan procesos con baja trazabilidad
Secton 5

Tipo de producto: Ap

Hombre de Producto: b

Fecha de lorzomisnto: Anosto 2024 Con MexusMet, tra ns!u:-rmamu:ni. la Bguidacien de sinkestros en Property
centralizamos, digitalizamos y aulomatizamos cada elapa —desde la

Personas en ol equipo: 6 denuncia hasta & informe final— logrande procesos mas rapkdos y
eficientes. Reducimos drasticamente los tempos vy aseguiamos
trazabilidad y transparencia tolal para todos kos stakehodders

50

PAISES OPERACION:
® Chile PRC

En Ax Adjuster Tech somos hguidadores de seguras especializados en

PRODUCTOS ﬂPEH.ﬂ.ElﬁH: SinieElno: de PI'IIH'J'L"‘TI;I' Nuesiro producthy phincipal &5 NeousMel, una
plataforma inteligente de uso exclusivo que centraliza, digitaliza y
automatiza todo & proceso de hguidacion: desde la denuncia hasta &
informe  final. Entregamos procesos mas rapidos, trazables y
transparentes, brindando a aseguradoras, comedores y asegurados un
SEMVICIO TEcnico de excelencia

ME

100% Chile

ML

EQUIPO [ C-LEVEL

En Ax Adjuster Tech trabajamos con un modelo Business 1o Business
to Consumer (B2B2C), nuestro cliente directo son las aseguradoras,
Alexis Rosa Zerpa quienes contratan nuestros servicios de liguidacion de sinlesiros de
Founder & CED Propemy y 200N 8 nuestd platalorma exclusivg NeoousHel S
embargo, & beneficiario final ez o asegurado, gue recibe una atencidn
rrids ripida, procesos ransparentes y resultados confiables gracias a la
digitalizacion, automatizacion y trazabilidad que ofrecemas

RO

Alanras Tech

Q32024 2025 03 2026 Q4 2026 2027
CONTACTO

B Contacto AX Adjuster
] contacto@amaapusten.cl
I:‘| 3 l|.|.':|-.'|_|l.1'-'.!1"|' cl Cobmermeg Cor puov o500

Ratns Reguisiond

¥ B s shaduind o




BETTERFLY &

Perfil de Compaiia

Sector | Healthtech, Seguros y Blenestar Corporative

Producto ; Betterfly e3una plataforma digital
todo-an-una, qus beinds benaficlos, coberturas de
salisd persoralizados & mpacto social

quee las Bmpresas pueden suscribir pan sus
colaboradores.

Fecha da lanzamlante:
Personas an & aguips:

Paites Dpprasion:

Chile
Brasil

Edpadfia
Mindico

Calamibis
Ecuadar

Argentina
Part
Cantroamérica

Plataforma Betterfly

Batzerfly App

Batterfty Salud

Batterfly Rewsrds App

Portal Web e Admerestrador
Riptribuciin Fledble [Betterfly Espafia)

Equaps’ G- Lawel

m Eduardo della Maggiora

Fundador y CEOQ

Cristdbal della Maggiora
Co-Fundadar y Presidente

Eduardo Rodriguez
CFO

Contacto

Ronny Gonzalez N. - CPD
| rpenzabenPbettericom
IE' betterfhyoom
(%) Updated: Enoro 2025

Vision/ Misdn
Crear un miando an & gue Cada Parsana Puatla wivir SuU meor vida
Crear empresas y comunidades compromaetidas y con un propdsita social,

Producto:

LE Mansrh & Jiak L SMpnEREE anfrggan piroles o, DellEiiEr v DEnanc0s: § 38 1 Tikc
SELUE FESErTiar RETTTMr o L T L
FNFOVIC 0N Y POt
At ERLINCE W I =l [; BT = [
Frnir ] fi il L1 } Tiitac N
Ly ¥ BENEE -1 '.l IR 1 1t b "."' 1
1 o Bl waOr peErci e ERinE DEnElcios, el 10 B sAtEfacCion vy 3 )
Solucidn:
REMDS OFENTOASID LNl pll REl COO0-=§ Jiid LI DelER Rl Y
i I & WooE & Jik L1 - A vEntaa T ik
¥ 1 ¥ SUT COe JEOTE L e Thebors: he ¥ IICRE
ulE A Al B uiF] B [} [: i TEdr &l v SRS 3 B I
L& i = pETNCH TE I - AL <1 o] =1
i1%) BIEE w 1B 158 & Ty [ g B OnACHNEE DR Chuls i =
fortalsce &l sentida e TiRRAE DOMmo Setalios grupales, tablas de
HTE N L Ha W | 1] 1
Coin Baqnarily, [ L i i 2a B ¥ ; 1 L BN
dabormdc - tras opdimizan costos v simplif ] T rachin d e ioice
Modelo de Negocios y Producto:
Briterfly o8 comercializa & trvss de planas de Susor P [} COFTOra CRODS (PO i o at g
colaboradorny o clenies. Estos planes gamnfizan poOeso b L atadorma ntegeal oo comben

. Cobertura Personalizada: Seguncs de vida, salud, dental, biciclet

. Weliness Digitat: &

SOUCITN Y OESCUe

. Recomnpanass: Técnicks de inpeligencis setificial pam promover habitos salodsslas y
FECHTDENIST 8 08 uSudnios Con detcimenid, pift cirgs, banalficios aclutivod v 1B opcibn oe

. Conytnecckdn de Comuinided: Desalios grupales, tabila de lide ¥ COntE tract
fprmatos como Storas v Reels

FArE L BPnaim o " portal e Cracid Tunti ol Bernipd il ]

cripurac ; Eramientas para monitorear oo v la

PRI L HO DB WK L:

on Betterfly, las empresas no 5 digitalizan y simpifican la gestidn de benefic sir i

i a farran b Ealud v Blerester de fus Bquipos en valor Langible para u negocio

Hitos relevantes:

Lasnzamiento Frimeras Sevie B Ingreso a ler Wnicornio Soclal
Batterfy 100 Clentes empresas  USET00M Brasil Seria C - USDE 1230M
dgasta Deciemibre Ireo S AR tiEmbee Erero
200 2020 FanFdil ot s | Lu22

Bagtarfly én
Foro Doondmicn
Eyndial Daves

Ingreso a 3,000 1,000,000
México y Colombla Chentes empretat gy suscripbores

Imgreso &
Eipaha

B prarn

=] SEEiarrining AR indamibrg Enarg
es 2002 e 1] 2003 2024
AP Araards
Larzamrsento GBSO [ DECRD OF
Betterfly Salud Sl

Ayt

Agosto Nosssmbre

24 ]
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blitz

Perfil

Sector: insurtech
Tipo de producto: Saas
Hombre de Producto: Blitz

‘Bltr Bene un gran potencial de crecimienlo ¥ eXpaniia on
Latinoamdérica Eg la plataforma kdeal pars las empresas del ramo

asegurador gue NeCesitan aufomalizar sus procesos de caliulo de
comisiones ¥ bonos, conmds de 5 anos de expariencla”
Sergio Jufiga, Btz CEOQ

Problema

La adminksiraciin y o seguiméento de comisiones y bonos énla intdustna
de seguros enfrentan complepd ades debkdo a los procesos manuakes y al
uso excesivo de hojas de Excel Esto provioca errores en kos calculos y en
la disporsion de las comisiones.

Fecha de lantamiento: 2016

Perzonas en o equipo: 35 Solucidn

Blitz facilita la sutomatizacikin del cilcule de comisiones proporcionando

Paises Operacion: una mayor flexibilidad en la gestidn de los planes, convenios y bonos,
®  USA Ademas. Blitz simplifica ¢ proceso de pago automatizando la revisidn de
® Canads decumentos fiscales, flupps de aprobackin y provisiones necesaras pama
e M epecutar dicho pago.
" Cobpmbia
s e Producto
= e Blitz ofrece total wisibllidad en la gestidn de comisiones para todos los
s P equipos, aulomatizando los procesos de calculo y pago de comisiones y
*  Ecuador bonos en el sector asegurador.
&  Brasal
Beneficios para 1o Aseguradora
i * Tableros Interactivos
Productos Operacion: »  Adminisiracién de Facturas Elecirdnicas
Pisafoama para la st omatiz acidn ded * Seguimienio de Bonos
) = Cdlculo de Impuestos y Retenciones
procete de chlaubsy pags de ) .
= Figos de Aprobaciin para Pagos
e « Integracién Bancaria
Equipo [ C-Level
Mercado —_—
F
Sergio Zuniga = Miédoo 30%
CED = Estados Unidos y Canada:; 200
+ Centro Amenica: 10%
[ Y * Sudamerica: 400
—
- i Modelo de negocio
Head of Market Expansion
SaaS on Choud
Licenciamienlor Suscripcion Anual basada en mbméro dé usuanios y
Laura Garcia volumedn a mensual
Customer Success admap
Direcior e Crecimisnts &
b by Blitz Blitz Mace Blitz mibvel LATAM
Concoptual 1.0 20 ine. ¥ Expanaitn
@ ® ® ] ®
206 2ma Fairg 2022 JO24-HE2S
Contacto de marketing It dhes Gt 1oy it Binei by inirteChile
Juan Nicolds Rojas - 2w Proteccion o Daws
j il i AT h s pr—
nicolas.rojas@blitzrocks. com 3 STas = - Gabdama Conpor
vt pcac /Bl Zrocios. Com " - z 'n Rtz Rogaaar e
Actualizado: 06/enero/ 2025 tan & @ ieegeacadny Facalabiiciad



"4 Boreal

PRODUCTIVIDAD PARA ASEGURADORAS DE
Problema AUTOMOVILES

El modelo de negocios asegurador involucra una sefie de proCesos
Mujos de rabajo quee requieren de allos niveles de automatizackin, que ks
permita o logro de indicadofes, relacionados con la eficiencia v la
efectividad, ademuds del encuentro con las estrategias que permitan una
alta calidad de servicio al cliente inteino y final.

Solucioén

Perfil Boreal ofrece la avtomatizacidn de estos Aujos de trabajo de una manera

Sector: Seguros eficar; su versatilidad y flexibilidad, facilitan la adaptacion del producto a
: las necesidades reales y particulanes de los clentes.

Tipo de producte. Saab

Kombre de Producto. Bonal
Fecha de lanzaméents: 01032007

Boreal estd conformado por producios usables, dgiles y organicos.

Producto
Platahorrma wib que proves detintos producios Saat ndegrables con SrElemas oofe de b

Personas en o equipa: 5 destinados & apoyar & L ermpresss esequrpdons de mtomdeilen on
e s0n Procesos vilales, tales comn
Paizes Operacion ’ 'cinu fimades - n.n:m L - e -
Resgos ¥ 8 QB Fupecciones de U
wehiculon Ahor oo L incorporacdn de e LA puara L detecosdn de daflos
- iy * Evaluacibn de dafos § Vo Comencial spoya la gestion de los bhgedadores
relaconada con lox dafios ocasonados por ot Snesbos 3 los astombeles
Productos Operacion asegurados. Enfoque B78 y BAC
= Apio Licuidaciin de Dafios ofrerca a an dentes b poshiidad de gue sean dios
Brorezl Ispecrain s guienes. readcen Sy bguedaodn die dafios; b teonologia de L8 clerticacd s
5 X mﬂIth:mdtm;:ﬁw Tt marketplics Flemo
Aafiorepeccdn de Fesgo L = w4
o S peowesdcend de fepueTion, sprovechands L mubcmatizecaln de b solcted ¥
o  Boreal Bvalgacin de Dafios mtmm#Mﬂm&mme
Borel Auto Legudiatn S = Vakor Comeecial apicacdn web y 3pps mivies que provee o chiculo del vakor
Dafios: con LA oomercial de los atcs, de una forma dgll y senoilla
=  Car Tradking: regesiee y confrole cacda etapa del prooeso de reparackdn on o tallenr, a
&  Boreal Mardke! Ceaniral de trarvis de Web o WhatsApn
=  Taackones y Remales modulo gue permite L tasaoion de restos y o seguemeentio ded
Flepuesiog fugo de rermate de autios.
o Aaipberecin Vsl y HRocE Souivs ot el e 0 et e e y Daetur sl e
e  Boreal Car Trackng Web y o (et de ol sobacsin pors b crescibn, confrneshe § cancelpeiln de ok s
Pgreso de ultd DS FapeccIOnN Y fepars, configarsble paes  indudicu
WhatApg disponitalidades de tlerey, sucursibes y

bpamipcioned.
 AaEodd supatyElord Virtaalk apeoweche 3 bondaded d8 W LA DaeE ADORTRR Wl
mmockedo de Supervrsin novacon y efecivo

Mercado

Actual: Reale Seguros Chile, ermgeesa con presencia en Chile, Regidn
Metropolitana y T ciudades mads del pais.

Aurora supervesora Virksl
* Potencial: Empresas de la industia assquiadona sectol Autos,
Liguidadores oficiales, Talleres y Proveedores de repuesios
Equipe / C-Level En la actualidad los usuarios potenciales de Boreal son 10d0s los
irvolucrados en el dfea de Sinlestros, Liquidadores, Supenisonss,
JSosd Manusl Scas Ejecutivos de compra de Repuesios, elc
o Founder CEONCHO Meodelo de negocio
Boreal es comercialirado como Saas, mediante L facturacidn perddica pod
o uso de bk Servicios, 0 bien por cobro pod unidad (aulo o Sinkestno)
En algunos casos aphcan fees po consullodia para la adaplacein o
. inlegrackones con kos sistemas de los chientes.
Adrisna Pérer Roadmap
Co Foundes CTOMCMAD
L1—'hd - e
maguroaen j Demtnl B Bareal Vol Comumcinli O SRNTIIEN  fopg  EORCSAY
m Barpaitii Al B e P stk g Bewral Conr Tanclorg con W
L L L ] L L [ ] L
PR [ 5.5 Fetarnin [ TR0 CrptareEre
Contacto ;.-T o M G wa bl E
Jora Ml Sosa Cabera s i i B T W Bl
@ “ d - i Pt s wir e b
a weatw coniulng et of ] R PESE——
(@ Updated 26082003 'R e l (R———
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W) cacttus

Perfil

» Sector: Seguros generales

» Tipo de productos: Seguro de
mascotas con reembolsos
ultrarrapidos

# Mombre de producto: Coctius
+ Fecha de lanzamiento: Abril 2022

* Personas en el equipo: 7

Paises operacion

o Chile

Productos operacion

s Seguro de mascotas

Equipo / C-Level

Agustin Escobar - CEQ
Fisico

Ponfificka Universidoed Cotdéoo
e il

Vicente Escobar - CO0
Infante de maring

Armmada de Chille

Milan Rafaeli- CPO
Ingeniens comenciol
Porfifag Wanbriadiod Condddd
gl 1Tl

Andrés Espinosa - CTO
M.5c. Deep Learming

Powififiesd Uinevirieciod Cotddssd

die e

Contacto

Agustin Escobar
= ogustin@coctius.cl

v WWWLEOETIUECD

-
e

{j Updated: Julic 2023

“Tu préxima consulta al
veterinario podria ser gratis”
Problema

Lo industrio veterinaria s¢ ¢std desarrollondo ocelerodomente:
trator @ ung Moscota por cancer puede salir USD $2.500, ¢10 o3
2.5 veces o3 suehdo promedio on LATAM,

Los  segures de mascota  octuales  requieren trabajo
odministrative tonto del veterinono como del cliente vy muchos
clientes prefieren no contrator

Solucién

Seguros. bosodos en software, sin intermedianios y Oon ung
experiencika de posventa instantonea. Contratar en Coctius es
igual de rapido que contrator Metflix, fe pogomos fus reembolsos
instanténeomente en un proceso digital y fronspanente,

Producto

Segure de moscotos con opp mdvil pora cofizor, suscribirte
reembolsar Tus Qoshos velerinanios.

Mercado

El gosto en cuidodo wvetennano en LATAM es de 563 miles de
millones de dolares. Coctius estd creciendo 30% mes sobré mes én
Chile. Proyeciomos abrmos a ofros mencados a finales del 2023,

Modelo de negocio

Comision por venta y operacion de seguros.

Roadmap
[ — $50,000 Lanazamients Ofrad
Lonzomients 1000 clientes ARR Cocttus Pay  mercodes
@ @ @ ® ®
Ak O thubare A T Car fubhine et e

FaiirF ] 20X P0ZS BOES Faiira

s 1 Profied et e Dt
5 Mnisa h [odsatrras Corporiren
3 ) v i
-] B 4 Ve l= Ny Rapisioris
- ] irhegr i y [ Do akubieiad



Lamot o

Care

Assistance I’E’VO|UCIOH

del
ol
Sector: nsurtéech y Banestar Corpo
Tipo de producto: Ecosistemna digi
dos [neas de negoc ngramaﬂ de Bienestar Y L'E'gﬂdﬂ
. Bienestar: Pliataforma que brinda bienestar Tecnologia, proposito y bienestar real
fisico. emoconal. social i finandcke
«  Vida: Sclucion para la gesion del legado
SmCCional
Mombre de Producio: Care Assielancs La% ofganZacsdis enirenlan Sotalts para ofngll $olulaongs 36 Bupngsiar y
) — vida que realmente Conechen con las personas. Los programas radcionales
Fecha de lanzameonto: Marzo, J0L suslen tener baia usabiidad v escass impacts emocional, ko que e traduce

&0 LN ifreersidn con bajo reloma y UG expaniencia poto significativa pars
colaboradores y familias

Méxizo Ofrecemos un ecosistema innovader con dos lineas de negocio

Argentima Bienestar: Plares infegrales que abarcan salud fisica, emocional, social y

Uruguay financera, disefiados para mejorar la calidad de vida y producthidad de los
: colaboradones

fida: Una plataforma oreca para la gesbon del legado emoconal, que
Productos Operacion: permrite grabar y compartin recuendos, histonas y mensapss significatings con
seres quendos, fortalecendo vinculos y béenestar emocional.

»  Bienestar

L] Yida

SOMS peondnos & LA LA &0 $0ILoones duptabes para bebndSiar corporatng y
T R vida emocional. A raves de nuestra plataforma, las ofganizaciones acoeden &
Equipo / C-Level: programas. de alto impacto que promueven habitos saludables, resiliencia
ernocional y conexibn humana. Con nosolros, las empresas construyen culturas
mids sanas, productives y con seniido

3 Leonel Hemandaz
i Co-Founder and CED @ 0

s

Ramiro Paradotto

Co-Founder

Actualmente brindamos
a Chile, Mexico, Argentina y Unuguay.

Complermentamos los seguios de vida, accidentes personalkes y
complementarios de salud con una solucién de alta usabisdad controlando
a srsesirabdad de las poloas, angbdeands v hdeleando al usuana

Huesiro B2B, enfoca prancipalmente en clientes como Aseguradoras
ntacto comedores do S0gurcs ¥ empresas de todos os lamaltos

Leonel Hermdndez

Ayl r bgawiir g S o ek = i "_ A=t
Pl [P I e Py Pl T L =R Eppeeda § Lragpary

ok e
L

-m -  jm

() Updated: Diclembre, 2025




(CCEPTINEL

Perfil

Sector: RegTech, Fintech, Insurtech
Tipo de producto: Plataforma de
monitoneo transaccional

Nombre de Producto: Ceptine
Fecha de lanzameento: 2019

Personas en & equipo: 16

Paises Operacion:
Chule
Pend
Panama

YVeneruela

Productos Operacidn:
Modulo AMLCompliance
Modulo Prevencion de Fraude
Modulo Abuso de Mercado
Modulo Monitoreo Continuo
Maoduls Portal Etico
Modulo Monitoreo de Procesos

Equipo / C-Lewvel
: lgal Medmian
| gfl Director

Katherine Heliman

= rl:!-jl

Gerardo Schudeck

Contacto
Gerardo Schideck

(T A OOl Ep T i OO

Ceptinel - Monitoreo transaccional para
prevenir la corrupcion, el fraude y los delitos
financieros

Problema

El gran volumen de datos que manejan las dreas de cumplimiento,
legal, operaciones, riesgos y auditoria, los cuales requieren
procesar y analizar, para cumplir con sus regulaciones ¥
normativas internas, junto a la capacidad de anticiparse a la
materializacion de riesgos, fraudes o situaciones anomalas que
pueden afectar la reputacién corporativa de las instituciones.
Adicionalmente, en los dltimos afos los reguladores a nivel
miundial han aumentado las exigencias normativas y multas en
estas materias.

Solucion

Ceptinel procesa y combina una gran cantidad de datos de
miltiples origenes y niveles de complejidad. La solucién genera
alertas a partir de reglas automatizadas definidas en conjunto con
el cliente.

Producto

Ceptinel apoya a las organizaciones a combatir la corrupcion,
prevenir el lavado de activos y detectar situaciones anomalas
asociadas a fraudes, a través de un lenguaje de programacion
No-Code, lo que permite que los equipos funcionales puedan
gestionar sus reglas con el soporte del equipo de Ceptinel.

Mercado

Operamos en Chile, Peri, Panama y Venezuela en la industrias
aseguradora, pensiones, comedoras de bolsa, automotoras,
fintech, cajas de compensacion y administradoras de fondos.
Huestro objetive &5 llegar a ser reconocidos como una empresa
lider en monitoreo transaccional en latinoamérica, siendo un
partner relevante para nuestros clientes.

Modelo de negocio

Ceptinel ofrece un modelo de negocio Saa$, cuyas soluciones son
modulares en base a las necesidades y requerimientos de las

organizaciones.

Roadmap

Creacidn  Primeros 2 chemtes  Expangidma  Expanabia s Expanshin on Ageriurs mencadon da
Coplirel & Chlle PaAET P Lasnaamines  Cokmbes y Mixica
¥ Werseguela
° o a I @
2019 2019 2020-2021 2023 2023 2024



N clave < kip.it

Infraestructura componible para el

futuro del seguro
LOuiénes somos?

Somos una insurtech chilena que lanzé Kip.it, una plataforma de
seguros de arquitectura componible que permite a aseguradoras,
comedores, MGAs y canales digitales lanzar, operar v escalar
productos de seguros de manera &gil, interoperable vy sin
fricciones.

£Qué problema resolvernos?

La industria asequradors sigue operando con sistemas legacy que:
= Lirmitan ks innovacion y velocidad de respuesta

= Aumentan 10 COSE0S de mantenimiento @ integraciin

*  Daficultan b creacidn de productos personalizados v multicanal

*  No permiten sdaplarse ficimente & nuevas regulacionss o
partners

Esto impide a las compaitfas compeatir en un entomo que exige

agilidad, flexibilidad v colaboracidn.

Muestra solucidn:

Kip.it &5 una plataforma compenible, cloud-native y API-first, que
permite disefiar, ajustar ¥ escalar operaciones aseguradoras a
partir de blogues funcionales que se conectan Segin las
necesidades de cada Negocio

Funciona con una arquitectura de microservicios que se adaptan a
cualquier modelo de negocio o canal de distribucitn.

Muestro impacto:

Kipit libera a las aseguradoras de b ngidez de los sistemnas
heredados, permitidndoles innovar, reducir costos y llegar & nuevos
segmentos con productos relevantes, accesibles v escalables,

Roadmap:
2008 2012 2015 2023 2025
Hace Clrs Modlelo EINETYE PRC dpenirhe Larzamianto
Technologhas Accoed Lifelhealithi Capital Kiplt
@ @ @ @ o

o Indice de Gestitn de Riesgo by InsurteChile
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SRR SRR
Compara

Compara Online, Elige Seguro

Problema
Perfil Al momento de querer comprar un segurp, existe poca informacidn, poca
Sector; Seguros transparencia y ninguna opcidn para poder compararios de manera

Tipo de producto: Seguros

Mombre de Producte: Compara Online

Fecha de lanzamiento: 2009

simple.

Solucion
Personas en &l equipa: 1504+
Un marketplace de seguros donde se pueda oblener informacidn
fidedigna, poder compararos v tener el mejor precio, asi ahorrando
dinero a nuestros clientes destinarlo a lo que mas importa.
Paises Operacion: s ik
- Chile
- Colombia Producto
=  Brasil
Comparador de Sequras Online
Productos Operacidn:
#  Seguro de Auto Mercado
*  Seguro de Viaje Actualmente ¢ mercado s compone de 2 tipos de players: Por un
s SOAP Iad-n_ I_ns mpaﬁfas_ ¥ por otro los cnrrednms de SEQUIO; ¥a Sean
tradicionales o masivos. Compara Online participa principalmente en
*  Comparacién de otros el mundo digital, compitiendo con players masivos, banca y en
SEQUIos algunos casos, aseguradoras con venta directa.
Equipo / C-Level
Modelo de Negocio
Sobastidn Valin 2 modelos de negocio: Correlaje de seguros y Generador de Leads
CED para las companias de seguros,
Roadmap
Maria Sol Gonzalez
Coo Levantamienio
Lanzamienta/  de Capital Apertura Apertura Desamrollo ¥
Comienzo Series A-B-C Brasil Colombia Potenclar 1A
@ 9 L] @ ®
2009 2014 2014 208 2024-7
Mariano Trullengue 208
CFO/CPO
indice de Gestidn de Riesgo by InsurteChile
Ao a Proteccién de Datos
<«
Contacto < o8 e E 20 Goblerno Corporativo
Maria Sol Gonzalez E sk ik S 1 Riesgo Regulatorio
E;I magonralen@comparacnline com ﬂ
www.comparaonline.com Bejo « |45 Integracion y Escalabilidad

@ Updated: 0F001,/2025



Embedded Insurance. No Code. Simple

Problema
Para asegQuradoras y cormedoras de seguros, ¢ proceso de habiitar ujos

Embed@

Perfil innovadares de maneta rapida

Seclor. Embedded Insurance, Open .
En la misma dweccidn, si plataformas digiales quienen offecer Seguros

Insurance para complementar su oferta o aumentar sus margenes, tienen que
Tipo de producto: Plugins, AP1, integrarse con aseguradoras o comedoras, ko que &3 un proceso
Ho-Cod complepo, dado que no &5 su core business o que simplemente no tenen
) las capacidades
Fecha de lanzameento: 03-2022
Personas en el equipo: 11 Solucién
EmbedX permite a aseguradoras y oomedoras de seguros, asi como a
Paises Operacion: marcas, entregar experiencias 100% digtales y automatizadas de
manera rapida y eficiente.
- Chile
*  Colombia Producto
#  Méxco :
Pk EmbedX ofrece una plataforma 5aas enfocada en un ecosistema de APls
L]

¥ soluciones No-Code, incluyendo plugins en plataformas de e-commerce
yfgos de wventa autoadministrados, que permiten que cualquier
stakeholder pueda relacionarse con sus usuanos y distribuir productos de
seguros de manera automatizada.

*  S3aS-No-Code Mercado
Feomws Actualmente TEMNEMoSs presenced
APls principalmente en 3 paises, siendo chile
RSP IEPOr FEncado, creciendo 3
en & ultimo afo, mientras gue Colombia
¥ Mégco estamos recién entrando peno
con crecimienio constante, siendo

u egtos paises nuoestro foco de
Equipo / C-Level crecimiento para & 2024

Modelo de Negocio

Muestro modely de negocios es como  cualguier plataforma
Software-as-a-Service. Cobramos wn fee mensual por  cada
integracion/flujo de venta lanzado a través de nuestras soluciones.

Roadmap
LH'IJH'.I'IIII‘.'I'III!IJ' Lanzamienta Lanzamienio Lanzamdento L:nnmlmm ISV A
Ciomienzo Cobombia M xica Pl harramibentas no-code
® ® ® L -
O3 M0 11720 el 1172023 032024
brdice de Gt de Rersgo by InsunteChils
Contacto
o Prasesein e Do
Ilgnacio Ramirez Silva « - i 3 : :
f
& mtpswww embedio i is N
& Updated: 20/11/2023
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MnNovacion en verdad

Problema

El fraude en los sinlesiros iImpacta a las Aseguradoras directamente =n ks resultados
1Acnicos. Los procesos y sislemas acluales —manuales, lemos y fragmentados—
iI'r'||:|-|dE|‘| I]n."lEq‘!I.-&ﬁi}tngﬂiL‘-l'lﬂl |i|".tl|'|'.'|‘.'=-'|ig3l2itllreg & tiernps. ES10 Rnats pérdidas
millanarias, una sevads CANQA OpErained ¥ umna mala experiencis para log awgumdm
legitirmas.

Solucidn

EMET360 permite a las assguisdoras detectar fraude desde o FHOL de forma
quirirgica @ irvestigar muchos mas Sniesiros, on mMenos empd ¥ 3o manera
autematizada, con mayor precisién y menor carga operativa. Aplicamos tecnoloagln
worldclass Al para orquestar 1odo 2| proceso de dete

cidn de fraude & imeestigacidn
de  siniesiros un solo lugar, con Araz fad total, visibilidad Z60
AT T AR

Ve BOAS COMMETSAcionales para COmuUnICacon Con agagufado,
les & imtegraciin con todos loe canales y stetemas. Asl tu
Wl FEalmente apoita valor. LBl resultadeT Re

ilas. decisionss mas roplas ¥ confiahles. ¥ una mesjor EXpErbEncea 18nte paro &
IS CoImp parn e asegumdcrs, odo dendro de wn enlomma o8 ulbemia
generackin

LAlst el

Producto
La solicean opnbeenes enire olros pecel

y artificial ¥A 5248 4 Irawes o= o3

IMelsgents parn anolisios. agentes Al de plencion al asegquesdo, aromatizoc
flupoz configurables, QCR v inaligls  documental gestor mullce P
comimicaciones. madule de maditora y compliance. y un integrador de fuentes
exemas para walidar dates en tiempo real, Todo esto operando de farma nativa con €|

core el as | B S existenles

SR SO O SRR SISE

Mercado

Actunlmente oporamas en Chile ¥ Angentina, vy
nas encontramos en pleno procesoe de cxpansidn
coamsercial hacia toda Latincamdrica. Muesing
enloque madular ¥ nsesiras imMegracion=s lstas
nog permitten escalar rapidomente &n mercados
come Colombia, Pend y México, donde el fraude y
la efici=ncia operiliva son desafios promanos
para el gector nsegurador

Modelo de Negocio
Flexible, mixto y escalable que combina
= Licentias 5345 o on-premise, seqin 1o necesidsd del clisnpe
Senvicics de implementacion @ inlegraciin Con BiStemas cone afeguradores

Este modelo nos permite adaptamos a assguradoras de distinios tamanos
niveles de diginalizacion y enfoques aperativos

Roadmap

A T lsly n
"mdenzo Nad &larit Evalucidn A
TeEnnkog
2203 B 2030 MZI-2004 S0 4-202 5 2025
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% FINFAST

Perfil

Sector. Fintech, Insurtech
Tipo de products: Plataforma de

Senvicios Financieros

Mombre de Products: Finfast.com
Facha de lanzamianio:

. 2011 Creacidn SAGR

. 2017 Spin-Off Digital

Parsonas en el equipo: 78

Paizes Operacion:

- Chila
Productos Operacion:

L] Garantias

- Facioring

*  Seguros
Equipo / C-Level

Cristobal Brunetti J.
CEDQ & Co-Founder
= LIramdr

Ivonne Troncoso A,
CPO
- Transbank

Maria Lavandero 5.

DLOO

CTO
Imed
Fernanda “Vergara L.
cCoo
Metlife
Contacto
Fernanda Vergara Lobos

& fvergara@finfast.com

@ www finfast.com
& Updated: Enero 2025

“Plataforma digital de soluciones financieras. Todo lo que
necesita tu empresa en un solo lugar”

Problema

El mercado financiero tradicional es burocréitico y restrictivo, lo cual genera una
barrera de entrada para todas aquellas emprésas que no tienen suficiente
robustez econdmica. Esto genera dificultad a las  emprésas, especialmente
PYMES, para resolver sus necesidades. Lo que termina provocando que tengan
que inmovilizar capital o pagar sobreprecio para acceder a soluciones
financieras lentas que generan deficiencias en su capacidad de gestidn y

Solucion

La plataforma FinFast facilita a las empresas ¢ acceso a mejores soluciones
financieras, usando la tecnologla para desarmollar los productos que necesitan,
De manera que el usuario pueda autogestionarlos en base a su propla
demanda, sin contratiempos. Ofrecemos la activacion de lineas de Garantias
para que &l usuario pueda emitiflas 24/7. Ademds, puede administrar y ceder
sus facturas cuando requiera liquidez con nuestro Factoring v acceder a una
parmrilla de seguros pensados para su empresa,

Producto
Plataforma digital all in one que permite al usuanio la obtencidn de mltiples
productos financienos:
« Garantias, mediante Certificados de fianza (SAGR) y Pdlizas (Clas. Segura)
Factoring
Seguros, desde COVID hasta Todo riesgo de construccidn,

Mercado

Actualmente estamos presentes en el mercado
chileno, pero con proyecciones de
internacionalizar nuestro modelo de négocio én
&l mediano plazo,

+ 13.000 Cliente Activos
+ 186000 Operaciones
+ USD 5480 MM Cartera Histdrica

Modelo de Negocio

La plataforma genera una evaluacidn de riesgo intemna automatica 100%
online, que le asigna una linea de Garantia y Factoring al cliente en base a un
maodelo de suscripcion de riesgo paramétrico. El cual utiliza matrices
multivariables v va aprendiendo de su propia experiencia,

»  Muestros ingresos provienen de la emisidn de los cerificados de fianza
emitides por la SAGR, diferencia de precio del factoraje y comisiones de
sequros intermediados,

Roadmap

Creacen

Bultiaval SPIN-OFF: Aliarza Renta  Indcio Actividades Carredora
SAGR Proyecto Digital Macional Facloring de Sequres
2011 2017 2070 2021 2022

Indice de Gestidn de Riesgo by InsurteChile
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I Fi reﬂyr Tecnologia que transforma los canales de
S Diai distribucion
Perfil Problema
Sactor Insurance A pesar de la digitalizacidn, las aseguradoras no han logrado mejorar
Tipo de producte: Servicios de SUNICTITmONE iproliciviad Il STiaTIcK 08 ety 1
desarrollo de software Soluckd
. on
Nowmibre de Pm""'ﬂ“:ﬁmm'mﬂ El modelo Omni Asesor de Firefly Digital, reinventa Ia interaccion entre
Omnicanal Firefly Digital asesores y clientes mediante herramientas digitales que conectan los
Fecha de lanzarmberts: Enero 2022 mundos fisico y digital, optimizando e ciclo de vemas y personalizando

la expeniencia del cliente.
Parsonas en ¢l equipo: 7 i

Hesultados comprobados: Implementado en La Positiva Sequros, el

Paises Operacion: modelo logrd: 35% de incremento de productividad.
- Pen Product
Productos Operacion: Activos Digitales de la Plataforma:
o Appdel asesor
+  Plataforma Omnicanal s Sitio web del asesor
Firefly Digital «  Fataforma de administracion web
s  Agentes Inteligentes para Mercado
capacitacion de asesores o
El modelo esta dingido a companias de sequios y empresas con fuerza
con lA de ventas que buscan mejorar la productividad y adapiarse al entomao
«  Supervizor Virtual con 14 digital.
Mercado objetive primario; 700 a 750 companias de seguros en
América Lating,
Equipo / C-Level Mercado objetive secundarie: compaias asequradoras de Europa,
Estados Unidos vy Asia, asimismo el modelo es adaptable a olras
Armando Melia industrias.
CEO Modelo de Megocio
;ﬂf‘:‘mﬂm i :':'gn” Platatorma omnicanal B2B con implementacion inicial y fee mensual
omnicanalidad, con amglia ajustado seqgin el ndmero de usuarios, enfocada en mejorar la
e e i e I ey A productividad de los equipos comerciales.
madelos comenciales v la
meejorn o I peoductividad Roadmap
Lo unen’
Elder Yana Grupo Laureate Ganadores de
CTO La o de América del Apertura de mercado:
Profestonal en Chenclas de la nzamberto dxito: Mapifre Insurtech . m
Enrru:_macldnnm 15 aflos de mnlilmnr:: La Poaitiva % ||'I;::I'udms : =
Experiencis en el desanclio de
tecnologla, destacands on rokes L ® ® @ ®
come CTU & implemnentando 2027 2023 2024 2074 2025
soliscianes innovadonms de LA
Suszana Jesds
Project Managers
Profesional en marketing con - :
eperiencis en o sestor PUNTAJE [GR - Indice de Gestién de Riesgo by InsurteChile

asequended y Tecnolagia
eapecializada en eatrabegiag

innovadons y gesticn efectiva. o 9 s Proteccion de Datos
< | Recko 3 Alio o
Contacto = b < Gobiemo Comarativ
¥ i
Armando H{jh @ Bajo & Medio = Riesgo Regulatonio
g armandomejia@firefly.pe B % s Integracidn y Escalabilidad
firefly. pe

& Updated: 05-12-24



® FGARANTIA
SEGURA 2

Perfil

Sector: Seguros

Tipo de producto: Pdlizas de garantia
Mombre de Producto: Pdlizas de
Garantia

Fecha de lanzamiente: Julio 2019
Personas en el equipo: 10 FTE

Paises Operacidn:
#  Chile

Productos Operacidn:

- Seriedad de la Oferta

= Fiel Cumplimiento de Contrato
- Correcto Uso de Anticipo

- Correcta ejecucidn de obea

Equipo [ C-Level

Marcelo Rubio
Director y Gerente
General Grupo Insurex
- UDP

- MBIUAI

Eduardo Riguelme
Director y Gerente
General Insunex] R
- LUSACH
- RC LA

Maria Gabriela Redriguez

Jefe Comercial
UAH Venezuela

Contacto
Maria Gabriela Rodriguez

Marnagabriela. rodriguezi@grupoinsurex.cl
W garantiasegura.cl
Updated: 19.07. 2023

Todo Fluye con
Garantia Segura

Problema

Al momenio de gestionar polizas de garantia los clisntes debian realizar gestiones de
manera presenclal, como por ejemplo, presentar dotumentacidn financiera, firmar
pagands, inmavilizar capital, usar lineas de crédite; gestiones gue generaban inbereses y
costos e emiskan, sin contar con la dificultad aumentada que presentaba este mismo
tramite para chientes sin acceso al mercado de pdlizas de garantia,

Solucion

Gestidn 100% Onfing ¢ pilizas de garantias a tranés e una plataforma, con emisidn
immiediata 24T, sin trkmites ni requerimientas, nd utiliza lines de erddita, i neceditan
paganés o confragarantias, toda £5to en un soba lugar www. garantiaseguracl,

Producto

Plataforma digital que emite en linga, pdlizas de garantia para Mercado Publico,
cuyo objetive e respaldar a las pequenas y medianas empresas que buscan
convertirse en provesdores del Estado, etorgindoles acceso en tiempo real a
palizas de garantia, de Seriedad de la Oferta y Fiel Cumplimiento de Contrato,
Carrecto Uso de Anticipos y Correcta Ejecucidn de Obra, de manera facil, rapida,
sefura y con cénd burocracia,

A partir de Diciembre de 2021 se amplia el concepte para ofrecer servicios
financieros digitales a Pymes, como: Pélizas para Mercado Privado, seguics,
entre atros.

Mercadao

Todas aguellas entidades gque requieran
pilizas die garamiia, tanto persenas naturales
comen junidicas y estatabes o privadas.

La plataforma cuenta con + 10000 clientes y
+ 14,000 usuarios, posiclondndose come unos
de oy peosistemas digitabes de Pymes mids
disruptiva del dltimo tiempo ¢n ¢l mercado de
las Insuntech lecales y de la regidn.

Modelo de negocio

Gestion 100% Online de pdlizas de garantia, con lineas de garantia de UF
5.000 por cliente, no utiliza lineas de crédito ni capital financiers, no genera
intereses ni Costos de emiskin, pagoe en linca par Webpay v &5 un producto
aproebado por tedas las instituciones estatales.

R‘ﬂ-ﬂ m
d w Condolidacidn el
e ada chilee.
LanEamserls r Apertura en otraa
Incorporaciinde '":E"Cm"‘::] entidades piblicas
Comoadin e Huctors [ Cioifa, Seroatec]
?.'l:"w.ﬂu-ﬂ ™ Garanbasy modulo Hpjur.;; enla
Plataloera 2000 de trato directo MER  propuestade valor, 2024
L] L L L] . L ]
e Ex idmLatam
Diptimizaciin Inbegracidn de T
2019 Wi Mivil W ke 2003 Im:«:i:;:lim
W"Iu,ﬁ"m Datos evaluacian
T ¥ BusCripion
Corfa.

automdtica, odras
mizjioras UK



insdrama

Periil

Sectorn Seguros

Tipa de producto: Emmbeded insurance
Hombee de Producio: Seguro Mdvil
Fecha de lanzsmsento: 2098
Parsonas on ol eguipoc «80

& # & &

CEO Chile y Perd
# 13 afoa enparancis &0

s hor Segrnos. s
Caprente Ganarsl Automdal
Chiolty Chally 'y Geidiil
Cowrepriill y Oaprrle Gaanapr sl
P, g MO

Contacto

Alfredo Lavanchy
T akaean hynstama ol
S5 papac/ Sinsurama com/fel/el
a Updated: Marro 200%

“Expertos en proteger todo lo que te importa™

Problema
Los peoductos tecncligicos como teldloncs, computadorss y olros
dispositives © beenet ottdn expuesios 2 resgos constantes, como dafos, robo
o fallos técrnecos. Muditia propueita asegeradon permite llevar programas de
proteccidn y extensidn de Garantia de forma digital, sin franquicias ni
deducibles.

solucion
En Inurama, offecemod uvna solucsdn inncvadors medante seguros digitales
Que permiten asegurar bienet tecnoldgicos y fsicos de manera sencills,
sccesible y personslizada. Muestra tecnologis permite embeber nuestras
soluciones en cualguier partner, retader, distribisidor o senacio a trinnds de la
techobogia.

Producto

Seguwod para crhdlacres, laptops, tablets, Watch, SmantTV y consolas.
musicales, bicicletas, zapatillas, paneles ¥ cangadores solares.
Programas de Garantias Extendidas para cualguier bien fisico.
Addons: wallet, bateria, sccesoros ¥ cyberproteccidn.

Mercado

IUrEmE B1ld protante o vanad i

geografias con foco en LATAM, 0ol

frico y Expad oM
-

Modelo de Hegocio
Ofrecemos programat de seguics disreptivos end o end, con cualquier tipo
de integracsin con &l partner y aportando valor afadido real con altas tasas
de attach y satisfaccidn.

Roadmap
o i i GdndF Wit gl e il [ Wy [T T
el I+ s L Fgndia g e g Boeraly At
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“Transformemos juntos el futuro, con la data de tu auto

J OOYC a n conectado, haciendolo mas seqguro, mas sustentable y mas
eficiente”

Data drives valuae. Problema

Las polaas de seguros tradCionales, tienen wh coslo ¢levado en Amdnca Latng,
provacanco qae un 70 de ks duehor de vehioulos, RO CUBNTEN CON SegURcE o BuTto,
afectando L inclredn fnanciers. En EEUU. o segmento de pegquedas Rotes (SN del
mareads total] &3 un Iegmento sctualmente ubiepretentads por las soluciones do
gistiln o Botas tradhcionales ¥ complngt. Donde o v una baga pantracsin de
tecnclogia pars stenderds y donde ke duefios de pecueetiss. flotss pagan boa mamos
valones (elevackon cuee Lo fotes grandes. Aderrmds, tanto ko duefios de vehsoulos coma
de Botas, no Benen visbldad del impacto de s hibeos do manesd, ni NCENtves

P rrpporarion.

Solucidn

Jooycar orea un un ecomstena impulsado por loT, cuyo obistvo e ofrecer 3 los
propaptanos de vehiculos y fotas poguelian una mesor cobertura die SPQUNGS. MENOMES
precios de manteremasnto y fepuesios, al Bempo qot mepoda b seguedad 8l apeder a
lxs personas a mepoca sus hibitos de conducton. A tawis de b tecnclogia lol,
Jooycar transforma los seguros de wehioulo premdands 3 Quspnes Mmanejan mejor y
crea wh doftwane eapacihon pads poduetisd y medibnsd lotes que les permsbe & Sl
cleerites pumbntsd s ehcwencs y seguidsd en la forma en que 28 condeten am
withiculos

Producto
Lingas Personales

Paises Dperacidn:

Smant Suite integrada y modulsr que permite o desplegue de segunes basados en wo

a ks de tecnologin boT, entregands wna peopuesta dderenciadors desde L

expenencia de aulo-conectado a conduciones en Latinoaménca. Mussto enfogue o5 la

GEneracion de vakoer-

= Asegueadona: Senvici)s onentados 3 mejoras rentabdidad, gestiin de data, resgo y
danapatiod & il de 1okeriones pusnts & punts

*  Usugrio Fingl: mepcinaco virtual, bateria, sconing, otros.

Lineas Comerciales
Fleetr o4 muestra platalooma de geston de flotas y monitored, enfocads en el

segmanto de pegueedias y medianas empresas on Estados Unidos, permateencio alcanzar
ot en eboents y eguindsd de conducesin & ek de tecnologa loT y wna

CHDETIHTECD Oy WSLIATED A TRDE

Mercado

Actualmente Jooycar estd presente en o mescado Latinoamdnicanc en Chils, Méxcoo, y
P, scbernds de Estados Unidos con su softeace di gestidn de fotas [SME) Flestr.

» Limeas comerciales: Presencia en Estados Unidos y Méxsco. Endoque B2C (EEULR,
BIBAC (Moo & tranvds che Orualinas). Proosmammente, B2C MX)
= Lineas personakes: Presencia en Chile y Perd. Enfogque B2insurers.

Modelo de negocio

El modelo de megoco de Jooytar rackla on QENOTM INGQIGS0S ©N
modalidsd 5385 recaudado a través de aseguradorss [BEB), peaguediss
mamaymummﬁmzm

L Flawir FUNES I o St
ROMMID i ey e
(R P = erdure Cagtel Prctl, Aldsice AT blgacars p Faarmate bn
e HCS Crprin b GAELEm S A
) & & s g ATAM &
i) 2018 2020 2021 2022
lractistan g ety ey ot by Ieioarbiplihaily
Caontacto s " i Presae i o Datin
- At g R For
Rodrigo Labbé % - i; P p——
-l -~ =1 s i Mot - R Rugubiaore
[ L e T T

Updated: D




& KLIMBER

CHREMES S0MOS

Klimber es la insurtech lider en América Latina,

experta en distribucién digital de seguros
embebidos.

Con tecroiogia proga, APts riegrabies, y on alanra con MetLibe
Prudential v otros bderes globalon, corpclimos Eagarsdorss y

Embebacio, white:
o POl prockaciion Uina soda integracacn, labed o hibricio.
P DaRGY.

LA INFRAESTRUCTURA DIGITAL DE
SEGUROS LIDER EN LATINOAMERICA.

Croaemos ks infrasstrochucs o8 segurcs mbs svantads de b reghln,

integrando Vida, Salud y PEC en ecosstemas dgitaies, y gestionando
o ol cicdo el segunn o forma 100N, digital y stormalizacs.

Nuestras soluciones incluyen:

= APy Ouicleatart: infegracdn Aol v sin iccionss.

+ KEmber Customer Experience (KCX) experiencias digitales y
[peoarlaepel: il b Endoed Dot et rigciaemaiede,

+ [Miolor de producios + LA suscripcidn, pricing i gesticn inteligente.

= Clalrd Automation y chatbobic
compictaments atomatizada

o Ao

@ =

Presencia Regional Certificaciones

Arperiirg, Brasd, Crie, Moo, Unuguasy PO DS A0 - edodeng paddraior

}q,;nbdh Co6EANK

Progra—a risgral de seguros *7 procucion soion,
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Parfil
Seclon Sequros
Tipo de producto; SAAS

Mombre de Producto: LISA CLAIMS
Fecha de lanzamienta: Mayo 2019
Personas en al equipa: 20

Paises Operacion:

- Chille

= Argenting
®  México

*  Peri

Productos Operacion:
- LISA CLAIMS
s LISAFWA

Equipo / C-Level

Egsebiarn [zarra
CED & Sl gunder
T LT ]
s sy |
¥ basl of Fefaraccs
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Contacto
Francisco Pino

= francisco@lisainsurtech.com
@ wwwlisainsurtech.com
®

Updated: 10/2025

Liquidacion de Siniestros en 5 minutos

Problema

Las ascguradoras cuentan con muchos procesos manuales y poco
eficientes, que generan allos costos operacionales & impiden gestionar
sinlestros de manera rapida, simple y transparente

Solucidn

LISA Insuriech uliliza Inteligencia Artificial Generativa (LLMs) para la
captura de evidencia documental y automatizar reglas de negocio. LISA
optimiza la gestién de siniestros y devuelve a las compaiias el control de
sus procesos, reduce sus coslos, mejora su eficiencia v brinda un
senvicio de calidad y mas empatico a sus asegurados,

Producto

LISA Claims es una plataforma Saas NOCODESLOW-CODE. Esto parmite
una total integracién al core de la compania a wavés de APls y
microsenvicios. Nuestro producte extrae toda la informackon relevante
para el procesamiento de un siniestro v luege aplica reglas de negocios
definidas por las aseguradoras,

Mercado
Asequrador LATAM

Modelo de Negocio

LISA Claima medelo Saat de suscripeion mensual con una estrategia
de precios por configuracion por cada productoframo ¥ luego por
caso de reclamacion procesado por mes,

Roadmap
sPor qué LISA? —
[ r—— — .
LISA _ LISA **a‘.:a*“ “\
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Telemedicina innovadora para aseguradoras:
eficiencia, inmediatez y satisfaccion.

mediclic

jLo hocemos bien!
Problema
Las aneporadonsd enfrentan a0t CoMos y Saturadiin debido a Ly demandy, mientras
bk aseuradios ledhan Con Largas e3peras ¥ bala satilaccebn on fu atendidn middda
Perfil
Sector Fecha de lanzamiento
Salud y tecnologia 2011 Solucién
Tipe de producto Personas en el eqguipo Mediclc coneita a mddsios y pacsentes a travis de una plataforma digital acoesible
Plataforma de &0 dende smariphones y oomputadores, ofrecendo videoonsulitas inmediatas con
telemedscing dociones nadionales y mds de 30 especialcades. Ademds, incluye reportes

Paises Operacion
¢ Chile * México

Productos Operacidn

& Videoconsultas con mds de 30 especiabdades,
disponibles 365 dias al ato 247

* Programa de pacientes cronicos
* Programa de vida saludable

= Medicién de signos vitales desde smanphone
= Integracitn y personalizacién white label

= Asistentes virtuales con Inteligencia
artificiak médico, legal, financieno, entre otros

+ Aplicacion propla disponible para i05 y
Android ¢on 4.8 estrellas

Equipo / C-Level

Nombre y apellida: Dansel Silbérman
Puesto: Co-Founder/CED
* Referencias: Fme. Manager en
Boor Allen, Director en Pepsilo
= Referencias: MEA from MIT
Shouwn School of Management

Nombre y apellido: Salomon Simbkins
Puesto: Co-Founder/OPD

# Referencias: P, Tearm Liesd
» Referenclas: MBA from HES,
Dl WS froem UPenn

Nombre y apellido: jessica Rodas
Puesto: OO0

* Referendas: Lider de proyecios
* Referencias: IE Business School

Contacto

Nombre y apellide  Correo electrénico
jessica Rodas jrodas@miedichic.cl
Pagina web Fecha de actualizacion
L medichic.cl / 20 de noveembre de 2024
WL mesdechicmoc

ciperialiradot, progrirmat para pAGentes ordncod y vids taludable v planey
peronalizades. Todo desflado para agregar valor 2 cada tipo de pobladn

Producto

Nuestnos productos complen con estrictas nosmas de seguridad de informaciin
¥ s vinoulamos & inbegramos oon los sstemas de nuestros chentes via APl y a
trirvds de Las herrameentas que s empresas requisian. Algunos de ellos son:
Plawaforma de telemedicinag con atencidn de Medcing general al instante, sin
feservd de cita. Mis de 30 especiahdade: oon agendameento prevo
Aplicacidn propla deponible para i05 y Andnosd con Ls mejor calificacidn del
FreTcada

Portalll para acceder 3 informaciin y edladisthias del senvitn por paste de los
LS

Mediclén de signos vitales a ravés de smanphone

Mercado B Chile B0% 0 México 20%

Modelo de negocio

Clente: asepuradonas en LATAM
Oferta telemediding para Jtendion peneral y espeaalirsda, inbegracidn (on
Procesos indernos y herramaentas teonolGgicas avanradas
Ingresos: Boenolas y SUsoripoones

Roadmap

2011 2014 2016 2020

Langaméento: (0on 13 alos de  Expansibn  Expansidn  Crecimiento del
expeTieniia on telemedicing) 2 Méxio alChebe 005 en [aturaditn

O &~

1) Actualidad ampliscidn en LATAM, con énfash en videodonmuitss Semasdss ¢
imneesicnes DECroliicas oo L medicain de Ugnos wisles devde umartphonet.

Puntaje IGR Ao 2 Prodeccstn de Datos
Ge=Lratiny L L
ndice de = o Gobierng Corporative
e R by = L =
o S
insurteChile < Bajo aMedic T e
o

Bajo Irtegr a0 y Escalabaduiag



Nuestro Proposito:

(7 5"*.
585
COMO LO HACEMOS?

Condxigndd Signifeativa!

Tecndegia Avonooda:

NUESTROS SERVICIOS

ﬁ ACCEE0 0 servicios mbdicos desde o
corrdicad i tu hogar.

Asistencia profesional para of

bésmeator ermasciorsal

Senvicios odickonalkss pora una
g e imtegral.

55 MM+

SUSCRIPTORES

MEDICAMEMTOS ENTREGA

medismart

Line 01)

seflamc mlununes para
Asemlra:!n ras, Médicos, Empresas de
todas las dimensiones y Agregadores.

Ll =

y el bienestar a todas las personas de habla
hlﬁpﬂl‘m enLATAM.

r w - il e e e - e o o amali "y
NOEBCIRETTO) T DL S DS LR WY T 3R CINLDLR L LG 0D L
g - -. . " L s " L r - -

§ b ] ..::-_ O tronles O uin ECOSEsiemnG Dhgital Conitnodo 3 S W

Dearestor inteqro

PROPUESTA DE VALOR

Mision
Dasda ko concapcibn hosta & mpocto. Suparamos ka d '1';;" chad an ko
QLencikin mbdca cireciendo koS MOaONES SENICIoS dhgitales que S0

rarln s e e L
LALFLIE LR L B

MRS RED MRS

DIFERENCIADORES CLAVE:

Certificaciones Médicas: Aseguramos astandanes de cobdod an los
pPOISEs QUE SEMVIMOS

Soluciones Asequibles y Flexibles: Volor ofodido o trovés de un
SCOsEiemd Ooaploco O COO0 USUOnNo

Telemedicing Inclusiva: Servicios sensibles v odoptodos

[crecke, lenquoe de Sen0s, Senicios rurokes, ete.)

Atencién al Paciente de Calidad: Expanencia de usuano de alla
CORCON Y SENCH0S NSNS DO DOs

Humercsos Puntos de Contocto: Accasiniidod o OO0 COSto
impulsoda por tecnologio intema

Desarrollo de Software .igH:r-:::: dodeas intemas para un impocto
réapido

+IMM

CONSULTAS, EXAMENES

350+

CLIENTES

¥
DOS CORPORATIVOS

Antonio Lira
Foundor & CEQ

2

Bl antoniolirg@medismarntlive



MI PORTAL SEGURO ES LA NUEVA FORMA DE

M ADMINISTRAR TUS SEGUROS
miportalseguro

Problema
Los seguros nunte serdn divertidos, La manera de comprar y administrar los seguros es la misma que hace
pere pueden ser mds féciles de 30 afios. Mercado estancado en el pasado.
gestronar ¢ inspirar confranza. Existe asimetria de informacidn entre clientes y aseguradoras. El uso de

wocabulario complicado. contratos extensos, falta de opciones y de
acceso directo al mercado generan una relacion distante y de
Perfil desconfianza.
Secion Seguros
Tipo de producto: Platalorma WEB
Hombre de Producto: Mi Portal

Solucién
Integracidn de los ecosistemas donde participan las empresas y las
compafilas de seguros, en un Portal dnkco, MPS

Seguro
Fecha de lanzamiento: Junio 2020 aEHF
Personas en e equipa4 EMWsWﬁ
nﬂmmaﬁm de seguros
Paises Dperacidn:
& Chile Producto
MPS eg un asigtente virtual gue a través de una Plataforma pemite
gestionar todos kos seguras de una empresa y sus oolaboradones, Sin
costo, simple y transparente.
Productos Operacidn: 4
Ciostipaar [ Rl g
PYME :::‘ ::“"' ":'“h:._"" f:::': Skl IER PR 5 EPeas Ol CETTE O Poaific o0l -0 DX mEges p
=  Asistencia = = e o . e e A T =
Seguros obligatorios

Sequros de Salud

- Mercado
i = L T OO
Fae e ora BRI T i
-  Lepeaneew
2 — Sl P
Equipo / C-Level ¥ " A T
- ks ek P 8

Susan De Raadt Hadik p— e
CED
Modelo de negocio
Ingeniero Comercial UC i3
Fx Gereste General Ingresos por comisiones sobre Lag ventas de sequio
Orion ; —
Elﬂm Ingresos Market Place
Luis Alberio Costabal W
Gerente de Roadmap
Operaciones
Ingeniero comercial Lanzaméento) Productos niegracion
: T: Combenzo On Line Compaiost
L - @
i lpirg] T AF2025
g De Raadt Hadil ivdoce g Geatein oo Fepo by narteChile
E T e b Pk G e sl -
g www. miportalseguno.com » — - Protucciie de Beles
. - <L mmﬂlﬂ
Updated: enero 2025 E Ry E
- | g 5 s - Wengo Baguisicao
[ -} Ingrpcain I alabaliniad



() Smart

Tecraiogia

TR0 DL FRODUCTD:
Fataforma de control de nesgo val

ROMBED D PRODUCTD:
SATCAPE, SADERS, SACTEVS

FERSDMAS EN EL EOUSPO-

FATES OPERACKS

- Fiotas de carga
- Cargas pelprosa:

oD J C-UOVIL

Pedro Gonziler M.

Z2EIMIM #n Tondol Mvanedol

Tomés Echaveguren M.
CTO. & emestigador.

Updated O7-01-200%

Reducimos el riesgo vial en
el transporte via carretera.

Problema

Los accidentes de trinsito y sus efectos en la vida de las personas, el medio
ambiente y la economia mundial.

La soluciones actuales son insuficentes para detectar y mitigar operaciones y
conductas de riesgo precursoras de accidentes viales.

Sohucion

Plataforma de procesamiento remoto con sensofizacion especifica a bordo de
wehiculos que estima y mitiga el riesgo de un sistema vial considerando el
conductor, el wehiculo y la infraestructura. De forma novedosa genera
informacidn de valor para disminuir el riesgo vial en la operaddn de sistemas de

transporte de carga y pasajeros via camretera.
Portatolio de Productos

caractersticas del vehiculo y el disefio wial. Provee informacidn valiosa para
reducir el resgo de accidentes en la operacion del transporte de carga y
pasajeros.

SADER® es un procedimiento y hemramienta computacional que evalda los
factores de riesgo de accidente asociados al disefio y la mantencidn vial.
SACSEV® es un SAAS de datos vehiculares que gestiona el riesgo wvial de las flotas
alimentado por los sensores de chentes.

Mercado
Dperamos en Chile y buscamos expancion en la regidn.

Modelo de negocio
La plataforma es B2B y considera una suscripeidn mensual.

Roadmap
oA (" ik ] :_..- 0 (" :
| .+l
o — oy B
st ] F it a1
, el .
] % by amecian o

g - § Probecesdn de Dutod

o

3 i E [t i e Sl
M

(*] m

8 B g Mt a2 Risego Reguisiorio
e = Indegraciin y Eacalsbiidsd



nask

Sector: Snsurlech Eplataferma Ssaas
Ssequios embebdos SOpen Msurancs

Producto: Plataforma de distnbucion
i SEgUNGS

Fecha de lanzamiento: Sept 2024

Personas en el equipo; 5+

e Méaco (iniciando operaciin)

sl regeonal.

Flataforma para Compafiias
de Sequras, Comedores y
Sponsors

Solucsones front-end

Arturo Fuenzalida
Co-Fundadaor y CEQ
e AIG, Zunch, Betierly

Ricardo San Martin
Co-Fundador y CRO

s AlG, Zunch, Betlery

Ignacio Larrain
Co-Fundador y CTONCPO
« Banco BCI, Mach

Ricardo San Martin
rsanmartiniEnask o
el sl ol

Updated: marzo 2025

S

El partner de distribucion digital
para el mercado asegurador.

Problema:

Hoy las aseguradoras y distribuidores de seguros no encuentran
50Ci0s capaces de apoyarlos en llegar a sus clientes de forma
simple, rdpida y efectiva.

Solucion:

Plataforma de distribucidn para potenciar Aseguradoras y otros
actores de la industria en la mejora dramatica del time-to-market
(meses 3 semanas) para e lanzamento de nuevas productos,
SEEMEentos O expeneniias.

Esto, a partir de un conoamiento profundo del mercado, una
solucidn flexible y entregando una experiencia sSUperior.

Producto y Mercado:

Para Compafiias de Seguros:

=oluciones end-to-end que reducen &l tempo de llegada al
mercado, permitiendo realizar pruebas a bajo costo y mejorar la
SXDErIencla del usuanao.

+ Acceso a nuevos canales ¥ SEEMENTOS.

= Mayor valor del ciclo de vida de los productos.

= Mejor conocimiento del cliente.

Para Distribuidores de Seguros (Inst. Financieras, Corredores de
Seguros, 5aas y Plataformas):

Dptimizacidn de la rentabilidad del portafiolio mediante el acceso
simple a productos personalizados.

+ Nueva fuente de ingresos.

- Mayor atraccidn y fidelizacidn de clientes

= Diferenciacidn ¥ una propuesta de valor mas robusta

CarE

Modelo de Negocio:

Fee mensual por producto habilitado en la plataforma.

Fee por prima recaudada

Hitos relevantes:

Primeéros
Lanzamiento clientes Lanzamients Lanzamiento
Discovery Mask corporatives  plataforma  internacional
L - ] 3 o
CNETo seplicmbrg dickermibire MarTo AFOsto

LS04 024 LS 2025 2O
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Perfil

Sector: Insurtech

Tipo de producto: Plataforma de
tecnologia y servicios para la
intermes i cur
Nombre de Producto: NIC

Fecha de lanzamiento: Sept 22
Personas en el equipo: 15

Paises Operacion

e Chile

Productos Operacion

« NICO para Corredores

« NICO para Partners

MICO para Asegurados

Equipo / C-Level

Manuel Rox

Co-fundador y CFO

Contacto
Daniel Diez

daniel@nicoseguros.com

Redisenamos y digitalizamos
el principal canal de distribucién de seguros:
Los Intermediarios

Para las intermediarios es muy dificil crecer;
« Falta de tecnologia
» Capacidad de gestion limitada
« Dificultad para alcanzar economias de escala

MICO es un Broker s a Service,
« Separamos ‘operacional’ (MICO) v ‘comercial’
lintermediaria).
«» Nos apalancamos en las redes de terceros y
adaptamos a sus modelos de ventas.
« Potenciamos a los intermediarios con tados los
recursos y capacidades para operar.

MICO centraliza y opera todas las necesidades de una
cartera de clientes asegurados, como cotizacion, emisian,
rencvacion, siniestros y cobranza.

Todo esto, a traves de un software simple, en linea y con
informacion siempre actualizada, ¥ un equipo de
personas expertas en seguros.

En Chile, anualmente se pagan mas de UsDI0Obn en
primas. De estas, un 60% es a traves de intermediarios. A
una comision promedio de 12%, el mercado de comisiones
par intermediacion de seguros es de USDT25M al ano,

Compartimos con el intermediario la comision mensual
generada por su cartera.

Lanza-
rmiento v ler
Carredar

ler MRE Seed
Partner USD35k USDSOO0K

Pre-seed
LISDI00kK

O



Noovo ganamos todos

Prablema
Perfil Escaser de alternativas para incrementar ingresos que no fequieran
Sector: Sequros conocimientos especializados y que permitan un horano flexible

Tipo de producto: Servicio web
Hombre de Producto: Noovo
Fecha de lanzamiento: marzo 2022 Solucicn

Personas en o equipo: 8
Nueva fuente de ingresos para los hogares en conjunio con una
optimizacidn del pago que realizan actualmente por algunos de los
i productos o senicios que ya tienen contratados, aumentando el nivel de
Paises Operacion: competencia actual

&  Chile
Producto
Portal web que permite realizar el proceso de recomendacidn de manera

amigable, sencilla e intuitiva reciblendo recompensas en efective por
cada recomendacion efectiva.

Productos Operacion:
s Noovo Mercado
= Chile 100%
[ T
Equipo / C-Level
Modelo de Negocio
’ Rodrigo Morales Ventas por recomendacion con distiibucion de ganancias con los
Gearanbe Ganaral recomendadores
Roadmap
Alvaro Wrobbel
A  Gerente Comercial s =
= = Ploto W e f &t i
L L L )
Dac-21 Miag-72 Sepr22 Dec-24
Jorge Medina
Gstente T1
Indice de Gestion de Riesgo by InsurteChile
Ao 2 Proteccidin de Datos
Contacto < et 4
: = PR, -« Gobiemi Corparativg
Jorge Medina P i )
B Jorge medina@noovo ol < Fas 8 Mo 2 RO Reguisiesto
www. noovo.cl B & integracitn y Escalabbdad

& updated dic-2024



pawer.

Perfil
Sechor: Insurtech / Petiech

Tipo de producto: SaasS
Mombre de Producto: Pawer
Fecha de lanzamienta: Julio 2022
Personas en el equipao: 7

Paises Operacidn:
«  Chile (HT)

«  Perd

Productos Operacidn:

Flanes de asistencias para
companias de seguro y ofras
empresas

«  Seguros de Mascolas

COrporativos

Equipo / C-Level
Guillermo Diaz
CED
hitps:i'www linkedin, com
finfguillermodiazs
Macarena Rodriguez

CFO
https:fwww linkedin.com
/inmacarenarodriguezs/

Juan Pable Martinez
CTO

hitps:/if'www linkedin.com
finfjpablomartinez,

Contacto
Guillermo Diaz

) guillermoi@somaspawer.com
hitps:.waww somospawer.com,/

Updated: Maya 2025

Mucho mas que un seguro de mascotas *;

Problema
Las mascotas son [os neevos hijos

Los servicios weterinarips son cargs (solo existe galud privada) y las
coberturas que ofrecen las empresas son deficientes

Solucion

Fawer es mucho més que un seguro, 8 un ecosistena de bienestar para
massotas

Con Pawer los tutores pueden reembolsar Sus gastos welErinarios en
clinica de libre eleccibn) con una experiencia 100% digital, que incluye una
ficha médica con recordatorios, televeterinaria, coberturas médicas vy la
opcidn de apadrinar mascotas abandonadas

Producto

(1) Asistencias de mascotas para potenciar 1odo tipo de seguros y otros
productos

(2) Planes de salud de mascotas corporativos, como un beneficio para los
colaboradores de las empresas ¥ Sus nueovs hijos

Mercado

+200 millones de mascotas equivalente aun
mercado de USD $20.000 millones en Latam
y USD 5500 billions al 2030 (world wide)

Objetive: Ser la plataforma lider de salud

para mascotas en el mundo
Modelo de Negocio

+ B2B: Empresas contratar Pawer como beneficio para colaboradores

« B2B2C: Aseguradoras y olras empresas integran Pawer como
plataforma y servicio de asistencia dentro de sus productos

= B2C: Usuarios finales contratan Pawer directo o wia partners
Roadmap

@ @ ® &
Lanzamient Apertura Expansidn regional Crecimiento
ul Canal B2B ¥ breakesen Chile, Pernd y México

Flanes B2C

indice de Gestidn de Riesgo by InsurteChile

Al % | as Proteccién de Datos
o =]
. i < 33 Goblemo Corporative
'3 My i .
NG
- B & Bl = . Riesga Reg
g B a1 Integracidn y Escalabilidad



J

PlexoTlech

Integramos para simplificar

Problema
Industria de Seguros de Vida, Salud y Generales poco automatizada, con
exceso de burocracia ¥ procesos complejos para los usuarnios finales:

Perfil Falta de orientacién hacia el aseguradao.

Sector: Sequros Solucié

Tipo de producto: Soluciones digitales i

v Asesoria de Procesos. Implementar una transformacion digital gradual dentro de las Compaditas

Mombre de Producto: PlexoTech
Fecha de lanzamiento: MOV 2022
Personas en el equipo: 30

Paises Operacidn:
s Chile
e  Colombla (inlciando)

Productas Operacidn:

»  Emisidn de Polizas
. Enrolamiento 100% digital
&  Generacidn de Cobranzas y control

de Seguras, Comredores (Intermediarics) y Prestadores de Salud.

Digitalizar sistemas de procesamiento de data para mejorar SLAs y lograr
mayores niveles de satisfaceidn en usuarios.

Optimizar costos operacionales para rentabilizar las lineas de negocio
tanto en Compaiiiaz como en Comedoras.

Gestionar la salud de los asegurados para mejorar ¢l resultado de las
emprezas degde el colaborador.

Modelo de negocio
Asesoria de Procesos: Andlisiz de la diagramacidn de la linea de

de Recaudacidn preduccitn EZE, levantamiento de mejoras y procesos optimizables.
&  Ligquidacidn robotizads de
Sinlestros BPO: Operacidn digitalizada integrada o Stand Alone de la Linea de

Dashboards de control
Gestion de Riesgos

Equipo / C-Level

Negocios Completa en plataforma PlexoTech optimizando - con la mayor
flexibilidad del mercado - costos, tiempo, calidad de senvicio y KPIs de
cara al asegurado final. Optimizacién del proceso E2E.

Tecnelogia: Venta CORE de Seguros SACS incluyendo la implementacidn,

. Marcelo Diaz P mantencidn y actualizacidn en el tiempo. Desarrollo de sistemas y
A Chalrman, Strat.& Founder aplicativos customizados seqin necesidades de cada cliente.
”‘E“‘“"Eﬁ"gm Gestién de Riesgo: Control de siniestralidad mediante el uso de
kel e Dashboards e implementacidén de medidas ad-hoc basados en los grupos
CIGNA, AJG, AETHA de riesgo poblacional de cada empresa (creacidn de convenios, planes de
Mauricio Bichon L. implementacidn, trabajo conjunto con laboratorios para el tratamiento de
®N CEO, IT & Founder cronicos, coaching de allo nivel; soporte y recrientacion de las iniciativas
- WeWorkiT de RRHH en las distintas industrias).
MetLife: Chile, Ented Mercado
_ Foco actual Foco 2025 - 2026
Carla Orlandi L.
mﬂ, REHH E F:Il.lldﬂl’ = OIS VIO Y BRLLEY
= Life Consulting Group FRESTADORE S SAL LD
- MeiLife, Vida Security,
Consoncia, Zurch N
Guillermo Walker W
Gerente de Tecnologia
. - InfoWalker Lida. Roadmap -
- Continental, Anduera 2022 Asoeiacion 2023 Creacion 2023 Iniciando
= cominio - PlewmsTech - F'E"mm
INICIOS  VEEtkRr nicic  Ingegiezin Lida. Cartera acliva 3 2(H1e
Gerente Desarrinformdtico Life Consulting Sprvicios corporativos.
1 - ImfoWalker Lida. Growp & WATT PlexaTech Chile
- Continental, Andueza TpA
Indice de Gestidn de Rietgo by InsurteChile
Contacto
Carla Orlandi ¥ i Pronecotn de Dancs
carla.or exolec '} e § Gelpserme Corporate
) la.orlandimplexotech.el 3 = H
@ woww_plexotech.cl - B 0 Wy E: Ww‘
® Updated: Enero 2024 e Iy R



“El futuro de los marketplace de seguros de

QuePlan.cl i

Problema

Loz seguios de saked son dificiles de entender y muchas personas no
cuentan con & tempo o conocimiento para elegir sabiamente. Por
Perfil olro lado, el costo de la medicing estd subiendo rapidamente alrededor
del mundo. Las aseguradoras no cuentan con los ncentvos necesanos

SEREY= AR R para informar completamente a los consumsdores.
Tipo de producto: Marketplace
Nombre de Producto: QuePlan.cl Solucion
Fecha de lanzamiento: Abril 2017 Queflan es o futuro de los Markeiplace de seguros de salud. Ayuda a
Personas en ol squipo: 53 hswmsawﬂlﬂmuhsﬂpthiﬂdﬂwﬁdura
contratar cuabguier producto con silo algunos clicks. A travds de
algoritmos robustos, QuePlan clasifica miles de alternativas y hace
recomendaciones inteligentes para que cada persona pueda acceder
Paises ODperacion: répidamente 3 sus mejores opciones, de acusrdo a su perfil y
#  Chile necesidades de salud especificas.
« Perd Producto
=  Colombia

QuePlan es la primera plataforma especializada en salud con un modelo
técnico 100M escalable. A su vez, contiene ka nformacidn completa de
meis de 95 mill productos de saled, El sitio e ficil de usar [contamos con
: las mejores pricticas ULUX) y los usuanos pueden encontrar resultados
Productos Operacion: rankeados y comparables en menos de 30 segundos. QuePlan desarcllé

s Salud ﬂpﬂmmﬂmamﬂdmm&aﬂiﬁujm
sus productos. Adicionalmente, ka plataforma cuenta ©On U propia
* Vida gecchin de suscnipcidn y asistencia para susvizar el proceso y la
s Saas expenencia de compia.
Mercado
Actualmente, operamos en el mercado o e
de LatAm en Chile, Perd y Colombia, y
nos encontramos abriendo e mercado E—
de Seguros de Salud Internacionales. .
Equipo /' C-Level
P Modelo de negocio
@ gk Queflan tene dos modelos de #0. [El i
. ial Enci negocio. En esencia, es un
. S ebroker para asequiadoras donde recibe una comisitn
mensual por la vigencia del contrato. Por otro lado, ofrece un
SaaS de Data Analylics a aseguradoras con un fee mensual,
Matias Stiger
CTO & Co-founder Roadmap
- Licensed Pikot Wﬂw Presencia en CL
Florencia Maira DI e— e
plres E] @ o o )
il Enginees Abril Meri Jur Aga Ot
OhE Fil 2018 200 20240 20

et A (P2t S Bartgs by eiarteChie

Contacto
Ryan Kerr e i ot Ge Dahon
2 1 ey, I v el
g theti@queplan ol 8 :':__ il Bt B daiors
www.queplan.cl - i g b



Ponemos a disposicion nuestros servicios para mejorar [a

: B gestidn y rentabilidad de nuestros clientes.
S d lU Elt d |0 Problema

Defichencias en la Adminisiracion , Gestidn y Compliance en o proceso de
recupero material (salvataje), o cual dificulla ka visibilidad, control
compliance y aceleracidn on la comercializacion de vehiculos en pérdida

Perfil total y/o robo con hallazgo.
Sector: Insurtech Solucién
Tipo de producto: Saas Integrar bajo una plataforma digital, los procesos de negocio referidos a la
Nombre de Producto: Salvalaggio administracion y gestidn de salvalaje de benes, amomizando en & meno!
tiemipo posible los costos incuridos en o sinlestro, participando en ollo la
Fecha de lanzamiento: Agosto 2019 Compadiia de Seguro, Casas de Remate , Oferentes y otros Actores. Ello de
Personas en of equipo: 8 una manera simple, segura y agil .
Producto
Plataforma digital en la nube que permite:
0 Gestitn total del proceso. J;
X o= Stocks en tiempo real.
e . Fexibilidad an la asignacion de
=  Chile 13:. . o
bienes a los Oferentes.
Colombialimplement ando’ P
) 0 Visibilidad total de la ublcaciin del bien a comercializar,
Informacidin oportuna del vehiculo para
Productos Operacion: "'1 Visibilidad en la asignacion y
s Sahatagelo Fecepero =" desempafio de casas de remate.
Midherks ] ﬂ' Facilidad del conirol, seguimienioy no
5 f“"'m'm“ Visibilidad y control sobee la inscripcidn
oo Agilidad de ingresos de pagos  detalla
AP para total integracion.
=
Equipo / C-Level Mercado

Actmimente estamos operando en Chile ¢ implementando nuestra
idn en Colombia, proyectando para o pedudmo afio expandimos a

Marco Perales Ecuadox.

08 Fammnder - CEO Modelo de negocio

gt ol itorirosl :

+15 Allot ponsulior T & Salvalaggeo entrega un Senicko apoyado &n una solucion SastS por o
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Soluciones digitales para una movilidad
inteligente y sostenible.

‘rablenma

El marcodo asegurador latinoamaicons enfrenta desafies estructunales que limitan su
aficiencio y copaciood de innowacion. Entre los principales problamas 88 entuantnan
la escasa personalizaocidn de kas pdlizas, ¢ alto indice de froudaes, la gestion inaficienta
dé sinisstros, ko bajo adopeitn de solucionas basadas &n & uso ded whiculs (LB, las
dificuRedes da inteqracin Con WeCnQlegios de vaniculos conaCbaEos vy, on & Coso eapacitico
de Chile, las pérdidas significativas por robos de vehiowos an la 2ona nona deél pais, danda
@ concantra la mayor incidencia de aste delito. En este contexte, Taorga Telematics se
posiciona como un $ocio estratégico al olrecer solucionss inswTach de vanguordio qua
apfovechan la ielematic, o intsigencia amificiol y .l andlitiz de dolos en e po real. Sus
platoformios permiten criar pdiios bosodos en el comportomientode conducciin, msgornr
la gesiibn de sinkesinos medanie | reconsinccion outomdalizoda de incadentes, reducir el
frovude y optimizar ko gastidn de fotos. Ademds, frente al problema de los robos en Chile, la
ampress puede interveni de forma inmediato con seluciones come SVR (Stelen Vahicle
Recovery] y ¢l Smart Vehicle Protector, que permmibisn und récuparacién mas rapida y
aficanie de los vehiculod robades, reduciends los pirdidas para asagurodonas y clientes.
Coms parte integral de su propuesta, ko empreso ofrece soluclones completos de gestidn
de flatas, movildad intelgents, insurTech e T, que permiten reducir costoes, mejorar la
seguridod, cptimitor operaciones y lomantar o sosteniblidoad, rmspondiends eficcamenta o
las necesidodes emengentes del mercood Katinoana ricond.

=olucion

Viesat Telrmatics Chilees lo subsidaia enC hile d e Targa Telemdatics, un grupo suopen e
on solciongs temdaticas. Con equipos lecales especialirados, ofrece servicios adoptodos
ol mercado chilens, promovisnds una maovilidod més eficients, seguna y sostenibla.
Targa Tedermathcs e un hdaer ghobal an k0T y soluchkonses digiales poro ke movikdod coneciodo
Con mas de 20 afos dé axperiencia an vehiculos conectadoes, |a empresa desamolla
tecnologios ovonzodos de telemdtico, prevencién y recuperociin de vehiculos robodos,
Smarnt Mobility y plotal ormas (o, olreciends selucionss innovadonas pana operadores de
rrcvilidod. fus sendcios esthn disefdoos pona empresos de alquiler a Corto ¥ kngo plans,
instituciones finoncieras y randes fiotos de wohiculos, oborcando desde telemidtioo parg
sRgUIDS ¥ gestion de oclived y llatas, aita telemaina, elediagnosis ¥ oplimizecion de
withiculos profesionales de constnec cibn y geroportuarnios.

roducto
Para lag aseguradoras, Hrecamos o producto SV [Stolen Vehicls H\m:nu'nqr:l para la
recuperocikin eficlents de vehioulos robados, junto con seluclones ovonzados do VB
(seguros bosados en ol use). Para las flatas, propodcionamas una gama comphata de
solucionas para la gestidn de activoes y lolas, incheyendo nuesire innovador Sman Vehicle
Frotector; un protecior intaligenta de vehiculos oud pronieng ¥ FecLpena mbos mecanta
una combinocion de falos de contral especialipadat, intelgencia artilicial (1Y) ¥ Praching
kearring (ML), v disposithvas de vanguandio

Mercado
M broy mgrcado incluye los companios de sequres genenales, los grandaes flatas de leosing
oparativo, rent-a-car, Flobds oe oaropueriod 1lolos da troneporte y kogisticd, anbng ofros.
Modelo de Megocio
En Tanga Telematics, nuesire models de negocks 5005 bosodo an suscipcionas recurantas
asegura ingreses asiables misnlros enlfegarmoes soluciones telemidlicas integrales. Comoa
BOCEOS asir absgioos, pROpOnSIoNaMos handwang inndwsador, soitwang ascalaoble y expariendcio
aspaciolirada pora tronsfommar dotcs de wehiculos o ing ghits accionobles. Ayudomos a
optiminor fotae [recuciendo costod v enmisonss |, irmpulion seguncs Basoccs en o conduction
real y desplegar plotoformeas 10T ablertos qua promasean una moesdlidod sostenibde. Con mdas
da 20 afds en 0T y vehiculos conecindos, ondlizomss dobos en tempo real pong potendciorn
aficaancin, segurded @ innovociin omiossntol, Cobalizands 1o modlicdod mrniobde del luluns,
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Agilizar para hacer mas

Problema
En la actualciad, los sitemat cofe nd logran inlegrar de manera complota o
proceso end-do-end, o que resulla on la Talta de una visdn infegral y

trazabelicdad. Los procedimeentos suslen osted fragmentados, requenendo La
participaciin de diversas dreas, lo que gendera brechas operativas y conlleva &

tempas ¥ COSI0% o resolucidn elirvados.

El personal. al encontrarse con milliples responsabelciades. cargce de las
herrameenias necesanas, o gue didiculta su capacxiad para enfocarse en los
detalles y garantizar o cumplameento de los reguasibos legales y Tacales.

Esta desconexsin impacta deeciamenis en la expenencia o oS asegurados.
gueents sulren al no recibir un seguemeenlo sdecusds ni formacedn precisa

Esto provoca confusadn en relackdn con los irdmites v Su complepdad,
afectando negathamente la satisfaccidn del cliente.

Solucitn

- Emisiin de péliras servicio especializado para e proceso de
Conbralacsin

- KYC (Know your Customerk actla como una base digital dnica de
conGCEmaEnio de clpnies

+  Atenciin d¢ sinlestros gestsdn de ramilacidn documental para la
lquidacsin de sneesinos.

Froducto

integramos o ecosisiema atequrador mediante o uso de La tecnologia facillilando
La transarudn hatis un modelo de excelencis operatne & raves de

. Flatatorma digital Teggasm. S8 posaciona como ¢ centro de nuestra
CrOPUeLa o valor, offecaindd und Solucdn mlegral muliphocesos Lanio
s atepuradorst oomd bodkers y olros stakehobders del Sacior
SSeguTadon

4 E s — -

Mercado

- Particpacin en oS
mercados LatAm  con
soluciones lecnoldgicas v
Cpefalivad e producCain.

Maodelo de megocho
#  DMPdegiial matsng processng)
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Sector: INSURTECH

Tipo de producto: SAAS Sugcripcion

y Recaudo de Pdlizas

Mombre de Producto: TONDO

Fecha de lanzamiento: Octubre 2024

Personas en el equipo: 7

Multiramos (Seguros y
Servicios)

Recaudacion de Pilizas

VICTOR RIVEROS

Gerenie General

JOSE LUES MARCHAMNT
Directior de Operaciones

VICTOR RIVERDS
ictorE@onassist.cl
(fth www.onassistcl
o

energ 2025

Alineamos el "Time To Market” a las
necesidades del mercado, de forma accesible y
simple.

Problema

Es frecuente ver como las areas comerciales se enfrentan a grandes
desalios a la hora de desammollar un producto, pero EBmeniaiaementa a la
hora de implementar, se encusntran con altos costos, poca pricndad v
ks bempas hasta la comencaalizacion del producto. Estas imtacones
complican el lanzamiento de ks productos, afectando directaments el
“Time to Market”, v por consecuents los resulfados de ventas de la
compaiia

solucion

TOnDO e5 una soluckin Saas disefiada para ransformar la forma en que
las companias de seguros comercializan, adminisiran y recaudan sus
polizas vy cerificados de cobertura. 3in importar el canal de
comercializacion (presencial, telemarkeling o web), la plataforma permite
a las compafiias gestionar todo e proceso de implementacion,
suscripcion y la recaudacidn, de manera rapida y sencilla.

Producta

TOnDO ofrece un sistema innovador y completo que destaca por su
capacidad de configuracion de productos én un plazo extremadamente
acotado, De esta forma las compafiias pedrian lanzar pilotos y productos
en un dia. Su disefto Mobile First garantiza una expefiencia dptima de
venta en cualquier dispositive, mientras que las integraciones mediante
APls aseguran una coneclividad fluida con sistemas extemos.
Adiclonalmente TORDD cuenta con reporteria dinamica ¥ procesos de
registros remotos, garantizando que la administracion de las carteras sea
Ia ks modemo y eficiente posible.

Mercado
Actualmente TORDO tiene operaciones én s&lo Chile, considerando dentro
de 2025 explorar oportunidades en Pend y Colombia. Al participar del Grupo
On Assist, cuenta con la capacidad de ingresar rapidamente en esios
mercados,

Modelo de Negocio

Modelo SAAS de Suscripcion mensual.

Considera un costo de implementacidn, licenciambento y recaudacidn
efecliva

Roadmap
Lanzamienio/ Lanzamisnta/ Tar Partner Lanzamlento
Oin Assist TOnDO Platalorma 2.0
[ | L L ] &
Sept <2021 Julio-3024 Agosto-20i24 Deciembire- 202
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tutenlabs

Perfil

Secior. Insurance & Assistance
Tipo de producto: Saas

Hombre de Producto: Tulenlabs
Fecha de lanzamiento: Dic 2020
Personas en e equipo: 155 FTE

Paises Operacion:
. Chile
México
Colombia

o Gestibn de solicitudes,
planes y coberturas
»  Gestion de cabinas y

asignacién de prestadones

= Geslidn de prestadores y
SErvicios en tefmend

Equipo [ C-Level
Roi Amszynowski

Co Founder - CEQ

Gonzalo Ugarte

Co Founder - Country

Bolsa de Santiago

“Digitalizamos y agilizamos la gestion de casos y
asistencias para dar visibilidad en tiempo real,
reducir iempos y costos de procesamiento,
transformando la experiencia de todos los actores
involucrados™

Problema
La falta de digitalizacidn y automatizacion en la gestidn integral de casos ¥
serviCios de asistencias genera una serke de problemas & ineficiencias, como
poca trazabikdad, altos tiempos de respuesta y falta de visibilidad, entre otros;
redundando en CoSt0S ¥ protesamienios EXCesvos, insatisfaccion de clhentes ¥
baja taza de renovacion de phlizas o planes

Solucion

Muestras soluciones para la gestién de casos y senvicios de asistencias integran

a todos los actones y sistemas imvolucrados en o Cclo de vida de un Cas0 yo

asistencia, desde la soicitud del caso a la resolucitn del sinlestro o ejecucibn de

= Brindando trazabilidad y visibalidad a 1odos los actores en liempo real.

=  Reduciendo tiempos de procesamiento y ejecuciin de Casos y senicios.

= Mejorando la experiencia de clientes y avmentando la satisfaccidn (NPS) y
probabaldad de rencvaciin,

=  Reduciendo cosios de procesamients ¥ administratives.,

=  Reduciendo riesgo de fraudes y probabilidad de emmores.

= Facilitando la analitica para generar insights comerciales y operativos

Producto

Brindamos una platalorma que cubre 2 cada tlipo de usuano: asegurado, back

office, QRIENCIA, SPONSONS ¥ proveedores.

Frmp-alﬁlumwl-dades

Ingreso de casos o sinkestros via web o app para clientes.

Motor automatico de validacidn de aplicabiidad de cobertura.

= Asignacidn automaiica de hguidadores o proveedores para la resoluciin del
caso o ejecuciin del servicio, en base a reglas definidas por ¢ negocio.

* Registro de evidencia de la resolucién de caso o senvicios.

= Moniloreo y gestidn de las asistencias

*  Generacidn de repomes para evaluaciin de KPL, cumplimiento de SLA, liempos
de resolucidn, estados de facturacidn y pagos, entre otros

Mercados
Tutenlabs opera en loda la regidn, con
oficinas en Chile, México, Colombia y
Estados Unedos.

W
[ R R
[ e

Modelo de negocio
Modelo de negocio Saas, que considera un cobro inicial ¥y una suscripcitn
mensual, cuyo valor se calcula segin la cantidad de registros y sendcios
procesados en la platalorma.

Roadmap
Lanzamicnio Serig seed Entrada & MX Sene A Entrada a EE U,
o L L ® o
2005 s m7 28 20
indice de Gestidn de Rieago by InsurteChile
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EVOLUCIONANDO LA EXPERIENCIA
DE LOS SINIESTROS AUTOMOTORES

PROBLEMA,

Lorgos tiempos de resolucidn pparocion por folta de coordenocidn
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L‘[) ll) n p p Acercamos la salud a las personas conectando
con tecnologia a todos los actores de la industria.

Acercamios la salud a las personas

PERFIL: % @ £ @ @

Sector: Insurance & health, Famacias 1 Aseguradoras Laboratorios 1) Cajasde 1) Prestadores
Thoe s pradecton Seat e s COMDENERCRin
MHombre de Producto: Yapp+Benefits PROBLEMA
Fecha de lanzamiento: Septiembee 2023
= B0 LATAM, ¢l gasto on madsamantos supers os USD 127 bellonts arnslei, poro S0 apeuts soboe
una red attamente fragmentada de mds de 240 000 farmacias. donde mdis del TO% son
7 +350 indipraiented v Sin copaciiad tecroldos
» Esta desconexidn smpsde gue asoguradoras v finanoadones de salud puedan entrogar beneficios.
% Locales de farmacias ke replemerte sturre o Gorurna. ghete b bopd tolerlur s teertorial, 311 bt opsetivd v
poca trazabaliclad del gasto.
* B sadud Purmana, Lo madhcarmantos repirienien hatts 309 de L sinerstralced, con entre B8-15%
»  En selod de masootad, o problemd o3 ain mayer: L Falts de integracein oblig B 0persr Casi

+35.000

Transacciones al mes gl amente vis reernbolzon, Lmitando Ly sdopodn de sequros, elevanda cortos y deterionsndo La
EppTreIad i Tty
» Bl resuitado es un sistema donde los beneficios existen, peno no llegan en Sempo neal 2l punto de
wbriLl ShCtiwES EhCaielul SO v OOl G gIitd i dulued

+2.500.000

Usuarios
SOLUCION
ww&uuhmmﬁmmhmmmmmrmn

EQUIPO / C-LEVEL e ap dores de salud y farrmacies ofrecer La suma de bodos Los beneficios 1

s, cleentes.

MAURICIO FERRARI

Founder- CEQ Benaefuros de s Yapp-+Benefits para Las compafilas de seguios

- mwwummshdﬂuﬂwmmﬂmﬂmmd
il oF et :rl;urf-lc ] mﬂmh“mmwlm'ﬂ w il i
= ) ® Mgy Ly eficiteciy vp ouat e dgiealizgn ity et y ach 2 s
* [Mizpora ol acoeso del vso del segunn en prestadores de salisd v fanmacias porgue 3 partir de una
ot pustdie Hogr o muns Tarmgeins, . preiLidores v rmul cormeangn., disrminayrenads ol Gaito de

=ih T ¢ n.,_:-u!l i

e bolsilo de st benefoanos.
CRISTOBAL IZQUWERDO » Diwrmirnye Ly sirsestralided de Lis pélizes ol combings bereficios., controlar ol wio comecto del seguro
Gerente Comercial ¥ sumar farmacias mds econdmicas.

MODELO DE NEGOCIO

Yapp t& vende en modalidad Saas mendsusl con un fee por sinksdtng processdo.
MARIA BELEN GUEVARA

Chief Growth Officer NUESTROS CLIENTES ASEGURADORAS
= Vioa .
=BICE sura® Help XBci mz
I MetLife @ ZURICH CHUBB' (Dvucess diving
CONTACTO
m Mauncsd Férran
e Fetepmate
& mauricio@vappcl hhlﬂl lnutrmlnllmﬁll _Sr W .§| Mm“m
F wwwyapp.cl a :“ 3 e
e T om elegrscem p | walstdetad

"3 Updsted diciembre 2015
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Perfi

Secior- nsurtech [/ FinDos

Tipo de producto: Platafonma
SaaS y agenies de LA

homibre de Producios: Fadar
Recon (Molor g Concllacasn) &

Eiactar LA Al

Paises Operacion:
Chils
Mo
Colombsia
Cista Rica

Productos Operackin:

Hisdar Ritoh
Hasdar Al Agerit

amandasSsomosradar oo

m

Guabarit] Wikt
CTO & Co-Fundsdor
+ 56 5 4041

gabrlSsomasmdar com

Conlact
(=]

Rogario Valdemama
[ a0 7. g e Py e e S e ]

kderrama sk

Maximiza ls eficiencia de tus
operaciones financieras

Probbefmia

Las aseguradoras deben operar con velockdad y precisisn, pero gran parte
de sus procesos citicos: concilisciones, validaciones, Comitiones
reembolsos, siguen siendo manuales ¥ poco escalables

Equipos completos dedican horms 8 revisar dooumentos y cruzar planilles,
genserando processs kentos, 8R0S COS10S ¥ £SCES0 Contnod

Solucion

En Radar desarmollamos ona suite de sfomatizecisn intelgenie gue
elimina ba carga manual de los procesos manceros ¥ operalivos mis
criticos.  Combinamos  inleligencia  artificial y reglas de  negoso
configurables para que los eguipos de e segradoras poedan
concentrarse en analirar y decidis, no on procesa

Productos

Rader Feconc Resueive conciliaciones complojas enbre bancos, ERiPs,
pasarclEs, COMiSones ¥ sistomas inlomos, sin depender de hosas de
caikculo nd formaias frigles.

Puedes centralizar toda la informacidn en un Sass shommando tempo ¥
[ (0GR |

Radar Al Agent: Polencia tus operaciones sulomatizands lareas gue
anles requenian revissdn humans o nlerpretacein de lenpuaps nabural
Congulla y onura datos, valida documentos, inbenpreta imdgenes y Loma
decigiones, oerguestands de forma inteligente procesods gue anbes
tunceonaban arsledos

Mercado
Mo endotamon o L mduring aeguradon y

vl de dalcs ¥ fuerie dependenca de
e RN T

Modela de Negacio

Saal BYE por suscripcidn, oon pricing por wolamen ¥ usassios
acthms. Implementacidn lgera y escalable poc mddulos e

mlegraciones

Roadmap

Priesed clirde ¥ Lrpasa Levantambsmits |y senipn

v andamienio 3 hilfrics e roadia o 1A Agent
semella

Proneccidn de Oados

L

pdbirng Corpiritg
Fist 550 Pabguitori
tacracidin v Eacalablichyd

3 i i
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Sactor: Financiand

Tipo de producto: Onboarding,
BCirOmica Yy ratificocion

remota con multifacton

Nombre de Producto:

11';1"_:|-g P
Fecha de lanzamianta: 2013
Personas en ¢ equipo: 15

Paises de operocion:
Chila y Perl

Productos de operacibn:
Onboarding digital
Firrmi edacinomnica
Ratificocitn remota
Consentimiento
Al C30n Multibactor

Equipo [ C-Level

Mouricio Gauecao
CEO

kMauricio Palma
Leréctor Epacut

il gﬂll_lg--gru_'lr T
sofasiqnar Com
Updated: Agosto 2026

La soduckin dé onboarding. firma digital y autenticacidn

para indust que aogen confanio

Frobegmea

LR WeUIirRE COMTD SOl DeBnoO ¥ SNACHDE TinOnceerof. andrenton
PrOCeR0s enion, COStoRos ¥ eupussios O Iroucks an etopas CrCon e ko
ConthatockSn ramaba, voldocihn de identsdod v fiema electndanicon

Goluckbn

U OO Fraddlor b UQ'!{!I"H!I ¥ DTBur0 |'..I'=C!'5- SRl IMdemnte
onboondng Ccagpbol oMo eSeCirQmecy, OUTeniCOCEEy Y MOSONTECan
nemeotn. Reducumds mipot Ll e =c OpgHotnegs Y fhcciongs pofa
uEuarist finalet, cumpiendo Oon ot mdt allos ettandornes

Frogucto:

SUS Solacannes pErTeben: Oniboond g 'lj'g":ﬂ' SRORAD D05 i feoocubin O
whonidod y Preveed 2 oF regusielo Femnor oocumenios oe oI
remoto y legoimente valido (firma simpls, owonroda y noborkal)
Autentioocidn robusto pora tronsocciones criticas. Todo con traiabiicad

cormplebn, MbeeRerobicad ¢ et Cenlfoda &6 & utiaio

AT COoD;

Mos enfocamos an industrias donda ia seguncod, o expoenenca dagetal y
la trarobibdod Mspal fon cioeer ofsquicdoras y eMpresot inturtech,
s, Finbechs y Csiperalia s
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hladels de Megocia:

Sons Tramsoccional donds kot chentes pogan pod ol uto e ks Senicios
{post consunm)

Ofrecemos integrocidn personolizodo y soporte tEcnico especiolizodo
POr INCusiros regubscos.




t}} Tridente Digital

Ferfil

Sector

«  Indusina de Segurcs
Indusiria Financiera
Hetal
Salud

Tenclogia
Tipo de producto: Ecosistema Digital

Fecha de lancamiento: Jula, 2052

Personas en el equipo: 15

Paises Operacidn:
« Chile

Equipo / C-Leved

Joge Manuel Gonzalez
CoFounder — CEDQ

Irgprera el il swretm
Cormpriiscsdn

Juan Pably Callejas

et Py -5

Fablo Andrés Villaseca

Colounder - SO¢

It iy Il eriea

Contacto
CoOntactiog: LT ki Hlente, ol
WO '.!u1i:|‘|||_-:!:-:]|'..1| T |

Enero 2025

Lideramos laTransformacion Digital en la industria
de sequros, conectando experiencias y potenciando el
futuro de tu negocio.

Cuienes Somos

S0 U DImgror croddn por dpeculsos con mids g 20 e do aopoTencE on
ecnologin, SOQUIDS & INovacsin, quib GeCemon e MRl Conocmeinlo par
trmrridorra b mesnorn on qui ko compallios. vondon, atssndon v fcdelran o s chinbis
Musirsirn messin o5 conoclad osiralogen, hecnclogin ¥ oxponences o0 Chonbs, ponsando ol
Calaning | facaincan oporalig v ) oscalabebciad Conmusncnl

Mo caracionra un onlogus pragmibbon v modbls. donds cada solutdn butcn ontnogar
resultaechons visibiees en venlas, rdoncein v sabrsiaoodn dol denie. Croemons que o
WMMMWMrm_wmdﬂﬂhmﬂam
oon v poronat. Pof et aohmpaliaemos a nettinoe detnles on ko o protets. dotds
caphacain de kads hasio o poshenta, sSempee oon oo an i expersnce, trrabiddad v
N EANRERChOFS. (e MO0

Problema

Lﬁmr EATPE S O Senvicces. enirentan hoy un esoenan Cormeogn
Baga contactabistad de chentes gt B cambes reguisionos ¥ salumsin de
s, TS,

= Hmmmmumm Py Braaibies § Con SRoS COshos Of Ot

o LMMMWMMMMMF
CYRCETENbo SOsienshs

Qué Ofrecemos

Buisiras Solucionts ababcan lodo o cclo cormentsal y g Senaceo, combanand LA, conakes

cgtalos v analibon da dalos

= Atrscciin inteligente de Leads: Capiacsin muitcanal segmentada y aulomatrada,
ecirnboguns de pemarietng y nulicdn de prospoecios. & nlsgrecin con campafie en
st Cagutihe=s

= Conwersion Eficiente: Procesos de venta 100 depitnios con fagos cormmersacionmies,
frmea sdecininica y aclivacin mmedaia de senacos. o pdioas, Opimiracdn de ia tasa
it i y MecocEin did mpo dhi Cormersain

=  Optimizacitn y Fidelizacion: Dashboands an empo resl para morsioneo de
CONPVETEaCes, Sngagement, programas o relencain, geshon de caldad de
mlerBCCanes (Chonio nchonito, sudiona conversacsonal)

Modelo de Negocio

Senncas BHEAC onentados 8 eMeesas 08 Sequnns, Salud y Senicans financeeros, con

tanias ransparenbes arsocadas e

= Un % de priema monsual o volumesn ransacckonal, ko que seguen cosios
PrCpOncaonales Bl nepocsn

»  OhpCaones die CencEameenio mensual pans maduios. degitales

»  Servals Compementanes de onsulora y acmpaiiamecnio eciralégeen

Producto y Mercado

Musesing producli &5 U et dejlal que mlegra Canales, Cofrearsaainales
anslormaliFacan comescanl y analileta svanFads pars Mgl venlas, alefeain y
fadshratadn El masncsdo al qued apunlamos Son prandpaimentis s Compalhiiss o
Soguros, Sahed, Retad y Senvcos Finencons, seciones qua endfrentsn hoy desafios do
coniaciabisdad, coslos oparatrns y deliracdn on un enlemo ailamente compalieg

Roadmap
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virtualpes

Perhl

Sector:

Tipo de producto: Pro

Fecha de lanzamientod

Personas en & equipo;
Chile

Motor de recurmrencia online y
presencial

Pagos anicos

Payouts

Servicios finoncieros (SVA)

Equipo [ C-level:

Contacto:
= tmrmumwlmm ' |

v virualpos.cl
(%) Upaated: Octubss 2035

Conectando mundos,
revolucionando pagos.

Froblema

Los aseguradoras operan con mdltiples canales de recoudacion (web,
comedores, sucursales, POS), lo que genera:
+ Conciliociones monuakes entre pblizos, primoas y medios de pogo.
» Dificultod para gestionar pogos recumantas y reintentos de cobro.
# informocion frogmentoda entre odquirentes y conalas.
+ Rwsgo operctivo, emores contobles y bojo visibilidod en tiempo
real

Vﬂhﬂpﬁ centrolizg todos koS POgQoE e PINMTOS @ LN S0
pataforma, automatizando ka recoudociin, concillockin y reporterka,
con visibilidod en tempo real por pdlizo, osegurodo y conal de pogo.

Mt . P o 4 = ™ Les .

Multi-adquirencia pora aseguradoras:
* Conaxiin con miditiples odquirenites desde una Gnica integrociin.
« [Enrutamiento inteligente par mMadmizar basa de oprobacion.
= Continuidod oparativa y concibocibn unificoda
Token de red para pogos recurrentes:
= TokenzoCkn de tonetos provisto por los redes.
» Moyor fosa de &xdto en cobros mensuoles de primas.
» Monor froude, menos recharos y mejor experiencia del asegurodo.

Erod Lo
o= LT eS

Recoudacion recurrente de primos
« Débito outomdtico y  suscripciones onling Yy presencioles
(SmanPOs).
» Gestibn de reintentos y ciclos de cobronza
Fagos (nicos
+ Pogo de pdlizas via link, Web Checkout y QuickCheckout.
* Cobros mashves a carteras de asegurodos.
Payouts
* Pogos o commedores, proveedores y partners.
« Disparsion y ransferenchas masivas
Medios de Pogo
Tarjetas de crbdito, dibilo y prepogo - PIX - Translensncios slectrbnicas
- Billgtaras digitoles

Virtualpos ayuda a las aseguradoras a reducir costos operativos,
majorar la recoudacién de primas y tener control total de sus flujos

de page, desde una sola plataferma.
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bi u Tu ciclo de ingresos en una sola plataforma
wy

Problema
Perfil Las aseguradoras gestionan millones de primas y renovaciones sobie
Sector: Fintech / Insurtech sistemasz fragmentados: cobranzs manusl que dispara cancelaciones
tempranas, conciliacion maulticanal sin trazabilidad, y la presion de IFRS 17
Tipo de producto: B2B Saas i I pe real Sin izacion del ciclo
Nombre de Producto: Bill-y completo, el costo operativo crece y ¢l revenue se fuga por cada eslabén
Fecha de lanzamiento: Enero 2025 roto
Personas en o equipo: 40 Solucién
Billy automatiza & ciclo de ingresos completo: emisiGn masiva de
documentos  ributarios, recaudacion multicanal con  reintentos
Paises Operacion: inteligentes, gestion de mora y cobranZa en renovaciones, y una
. Chil arquitectura preparada para la conciliacién bajo IFRS 17 — todo en una
Pord sola plataforma que se integra al stack existente.
Producto
1. Plataforma modular de revenue cycle Onboarding, Facturacion,
Pmmnpum : didad. R jacién, Conciliacion, SAC y Cobranza, S
« Facturacion y emicion +800.000 documentos/hora. Resultados reales: ciclo de facturacion
masiva de DTE reducido de 5 a 2 dias y reporteria automatizada.
+ Conciiacion IFRS 17 (en Mercado
desamollc) Grandes empresas con +30.000 documenios/mes en seguros, utilities,
: " e autopistas y 1 Operaciin actual en Chile y Pend
nora Modelo de Negocio
Saa% B2B. Precio sequn volumen y mddulos contratados.
Equipo / C-Level
Aliosha Bertini
CED
» Linkedin
+ abertini@billy. com Roadmap
_ Primeros
Sebastian lvanovic Clientes: InCorporacion  Incorporacion Expansion al
Commercial Lead Lanzamienia pladie de médulo de  de mddulo de Secior
« Linked Eill-y Butepiitag recaudaciin cobranza BEEgUTRGoT
= sivancwicBbill-y.com @ ® [ ] [ ] [ ]
Ersrts harzo Sy Jubs Marzs
e e 2025 2025 2025 2025 2026
Gerente de Finanzas
= Linkedin
* bbamaza@biy.com indice de Gestion de Ritsgo by InsurteChile A.G.
Contacto B ke - . Proteccidn de Datos
- LSl =
Sebastin hanore FR = g e
@ sivanovic@billy.com - B & Mot 2 - Riesgo Regulatorio

@ Updated abnl 2026
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Tipo de servicio: Consultoria y
Desarrolio T

Sector: Seguros ¥y Finanzas
Fundada: 2015

José Verdugo B.
Co-Founder & CEQ

[+30) 9 857

Sebastian Vega F.

Rodrigo Mata C.
Lider Comercial

Z] consorcio
SFID
Help

LTS

B Banmédica

Creamos Apside con un proposito claro:
impulsar el éxito de nuestros clientes.
Apoyamaos a nuestros clientes en idear, desarrollar y potenciar
soluciones TEEI'ID!CIEICJE- qLie -:r'-'.regar*--,-alcr a sus necesidades de

transformacidn digital de manera agil, flexible y agndstico a la
tecnologia

Pilares

# El exito de nuestros clientes s nuestra meta
+ Buenos talentos, impactan en los proyectos exitosos

Servicios

2 80% ... ..

Ideamos

Consultoria Tl

+ Inwvestigacién y Discovery
+  Assessment y Diagrndatio
& Disefin de la Solucdn [ To-Be)

T
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Desarrollamos Potenciamos

Software Factory Talento / Staff

w DS e software wel w mdea ¢ Talenio con baja rotachn

& Apguatectors Choud (AWS, GCP, Azure) ¢ Selecchin rigurosa Woneta y ouliural

» Arguiteciura Dn-Premiise ¢ hibrida = Talento indivedieal o celulas

& NSRS Y PO YRS 1;n|11p-l¢l.u (S

T S5l a5 ® SN0 SR TEE W 0D & B ELa e
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- . “We specialize in helping our portfolio companies

iy

(g [OSSMOVEN A MIEN I i\ pen their strategy, make the right IT decisions and
scale up rapidly”

Owverview

Sector: Venture Capital ) H C 5 {: ,'":"-L P | T."ﬂ"'_ |_

Industries: InsurTech, FinTech and

Cyber Security

Inveatment Gesgraphy: LATAM,

North America and [srae) HCS Capital is a Miami based Venture Capital firm, with offices in

Foundation Date: 2016 Santiago and Tel Aviv. Our team stands out for its extensive

Team: T experience in technology, banking, insurance, operations amd
cybersecurity.

Advisory Board: &
We partmer with individuals and corporations To invest in fechnology-
driven companies across Latam, North America and [srael. HCS
Offices Location: Capital irvest principally in insurtech, Fintech and Cybersecurity.

J United States

J Chile
ol Companies Portfolio
Fund | Fund Il Fund 1
F a3 ‘:. . FILBA a
JooYoan Fﬂ-licy bl S SCADAence
Fund 1: Fintech & Insurtech DEFTREL ™= Betlerplan
Fund II: CVC Insurtech 27 2014

Fund 1I: Inswrtech, Cyber
and Fintech

1Exit: MOICx7 FIGO

Team

= 20 years in VG tech investing

» 40 years in banking and insurance
= 30 years in technology

* 20 years of management consulting
»  Large network of contacts

B

Lises Folipe Hugues  Juisn Bdusids Al EFwii Joaguin Aol
San harin Bertin Justiniang Hondtr Hai Corda Mikanoich
Manager  Pariner Wanages CED ireestmenl  Associale  Pariner

Fuand | Fund Nl Advimor
L Ml 11
= L

pms

E “ o e U
| L] o
Ed J‘L\:l . NN R _ﬁlﬁ‘n;@ - -] .
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Perfil

Sector: |IT

MNembre de Producte: i-S0LE
Fecha de lanzamiento: 1999
Personas en el equipo: +50

Paises Operacion:
& Chile
«  Argentina

Productos Operacion:

»  Plataforma i-S0L%E
= Software Factory
»  Consultora IT

Equipo / C-Level

Daniel Horowvitz
Director

Mauricio Kravetz
Director

Mariano H. Kravetz
Gerente de Marketing

Claudic Dre de Castro
Gerente de Producto

e
€
L)

Contacto

Mariane H., Kravelz
'IEI mhkravetzi@hka com.ar
@ wawww . ikaccom.ar
® updated: 19/12/2022

“Tecnologia al servicio de la innovacién”

Naosotros

Somos referentes en soluciones tecnoldgicas para la administracion
de Seguros en Bancos, Comredores de Seguros y Compaiias
Aseguradoras, en la actualidad nuestra herramienta i-SOL® es la
mas difundida en el mercado de Bancaseguros de Argentina,
Asistimos profesionalmente a medianas y grandes organizaciones,
desamollando software a medida de sus necesidades, que permitan
gestionar de manera agil y eficaz su infraestructura de Tecnologia de
la Informacién, con inversiones ajustadas a la realidad.

Producto

i-50L% es un software disenado para cubrir las necesidades del negocio
de Seguros para Brokers, Corredores, Bancos v otras entidades
finamcieras. Estd  desarmollade com  modermas  tecnologias v
metodalogias, con el doble proposite de administrar eficientemente el
negoecio de seguros, y ademds ser una pieza integrada a los
ecosistemnas de software de las entidades que lo poseen.

Sus interfaces graficas estdn creadas para ser intuitivas, confortables v
adaptables. Posee una arquitectura SOA que le permite mediante APIs
procesos conectarse con diversos sistemas de productos del cliente
créditos, beasing, sistemas de contabilidad, cobro de primas, etc., v
también a entidades estratégicas como tarjetas de crédito y Compaiias
de Seguros. El sisterna posee potente Taller de Productos que permite a
su propietario la creacidn de Ramaos y Productos a través de parametnia
sin necesidad de desamollo de funcionalidades ni liberacién de
funcionalidades por parte del proveedor,

Administra todos los procesos de postventa, entre los que se encuentran
los endosos, anutaciones, devoluciones, gestidn de mora v siniestros.

En la actualidad operamos con gran presencia en el mercado
de Argentina y Chile.

Mos encontramos trabajando en un proceso de expansion a
otros de paizes de Latinpamerica.

Roadmap
Salida al = =
i CLESD
LSOLpare. oo T expansisn
Bancos on Chile Latinsamérica
1993 20038 015 2021 2022
ementacdn | Muawe
exiteis de i-50L madalo de
para Brokers comercializacien



® In moll-lon Lideres en Transformacion Digital

en Seguros

Be Aware 360 CRM: Saa%5 de atencion con procasos je 50y ;
automatizados y expanencia personalizada atinoaménca
VisualTIME: El core de sequros integral mas +  MNos especializamos en el sector asegurador, ofreciendo

[ 1 1 =it
complato y robusto del mercado, para cualquier L 0 ] OEGONAS GUE Of z ) QeSTon o Cl 5
ramd. y SIreastros, a traves de workiiow mtehgentes vy

Pﬁtlmanm ":"ILlrtE dEEp'-t&:I:F‘E‘E nativasenla JPILL AL ) L [ S

. o B § e s | d e = &
nube para transformar digitalmente I0s procesos : =Y
negocio de las aseguradoras : o b

P, i

Afio de fundacion: 1994 - Impulsamos ecosistemas de punta a punta con

Personas en el equipo: + de 250 grmitiendo a nuestros dientes del mer

5y fortalecer la fidelizaciénde sus ¢

Costa Rics

México

pl}rl.:] sepurador, of rchey ety g

Soluciones de atencidn a chentes para aseguradoras SNy gaw LFNALEL, PO SRR oA

ViAo 36 BlErcn Backoics el i i e :

Portales de atencion

Omnicanalidad

Core Seguros multiramao ; 3 k3 3 CODNOS ¥ CO
wicio Cloud - Multi Cloud « Inteligencia Artificial: Incorporamos alemis er LA 1

= « Automatizacion an la gestion de sinestros: A iraves oo Wee, St
-
.
= Erma o I el i J 3 e 3
 Soluciones especializadas para aseguradoras y corredoras
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Kennedys

Parfil

Sector: Sendicios Legales

Fundacsn: 1899 (Rend Un

Personas en el exquipo: 2,500 +

Paises Operacion:

Presencia global en 36 paises Muests
akrededor del mundo en Asia

Pacifico, EMEA, Latinoamérica y el serrrile Brectd

Caribe, Horfeamerica y Reino : i
Uniicla,

Equipo / C-Level (Chile)

Contacto

Badoslavy Depolo
Socio Director= Chile
Head of Corporate and
Commercial Latin America ) ' -

Rodrigo Hayvard LEY

Remnd Undo

Rodrigo Hayvard

Hub negional

(ficina Chile
M ia



minsait
indra

Paises Operacion:
* #1740 paises
Personas en el equipo: 1.200 Chils

Equipo

Director SSFF

Director responsabile de ta
unilad gg SSFF en Mingan
£ Chilg,

Clyicks Jorquera

Senior Manager Sequios
+ 152008 0 Capariencia o
L3 INnGUSINa aSeQuUradoda en
Chile y Argenting desde el
ambo comercial hasta e
ambito de operaciones.

Ingrid Busios

hanager Seguros

+ 21 afos de experiencia en
L inGuStria A5eguratord en
Seguras Corporativos, Pyme
y Bancaseguios, desde &
dessarmpdio de producios,
Enplementaciin canalesy

Contacto

Claudia Jorquera
'@ CCONUSAE NS COm pany.C om
@ bites/feew indracomopny com
it/ vy o ingp L Com
® Updated: 08/01/2024

Somos una de las principales empresas globales de
tecnologia y consultoria y el socio tecnolégico para los
negocios clave de clientes en 1odo el mundo.

Problema / Solucidn / Producto

En ilina Minsail cx un partner solido de sus dicntes ¥ pucde acompanar ¥
silucionar lox retos del sector en la sciualidad
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1 ity £4 Mo
Emangiaran rorrerac #
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Modelo de negocio

Hemos desamollado capacidades y expenencias en Chile y en la Region
con profesionales dedicados a la industria de seguros, cubriendo & end
to-end, desde la definicion y disefio hasta la implantackin y puesta en
marcha de diversos proyectos en la industia Aseguradora. Muestro
AP0 e5ta foPMmade por M o8 B0 profesiones. consullones Tunciones
expertos en segwos, arquitectos, desarrolladores, tester. Muestros
principales proyectos son automatizacion de procesos, integraciones de
ecosistemas, senicios de fibnca de desarrollo, redefinicidn de
arquitecturas, consultonia de desamclio del mercado y productos, planes
de transformackin digital, modelos de goblerno del dato



SONDA.

make it easy

Perfil

Sector: Soluckones T1

Tipo de producto:  Soluciones de
regocio, Servicios profesionales e
Infraestructura/Cloud

Ao de fundackin: 1974

Personas en el equipo: + de 10 mil

Paises Operacidn:

. Chille L] Ecuador

s Colombia ® México

s Pend +  [Estados Unidos

s Amentina * Pinama

- Uruguay - Costa Rica

s Brasi *  Guatemala
Servicios

* Soluciones para aseguradoras
o  Digtal application senaces
o Cloud joumey

o  Ciher Sequuidad
[ Work Place Senvices
* Diata Center

*  Plataformas

ek Ll
Patricio Fuenles
Wictpheiaderte Banca
§ SEpda
Varesa Malarin

Dra o0 nof ce Produscios
Dezsrroiio de Oferta -
Vrtial Baea & Sogacd

Sebastidn Schnever

Consudror Regionsl
Solusciones de Seguro

Sebastian Schndusr
3 sebastian schneuersonda com
& www.sonda.com
& updated: 05/01/2024

Somos lideres en transformacion
digital en laregion

Desafios

Las compafias enfrentan permanentes desafios tecnoldgicos en un
entorno digital en evolucidn. Como la gestidn de grandes volomenes de
datos, la cibersegundad y la integraciin de tecnologias emergentes, entre
ofros. Superar estos desafios es crucial para mantener la competitnidad,
mejorar la rentabiedad y ofrecer senicios de alta calidad para sus chentes.

Solucion

Somos una empresa con una ampha expenencia infegrando soluciones
tecnoldgicas con presencia en Latnoaménca y Estados Umidos. Con
estandares intemnacionales, certificaciones y la capacidad de abordar
grandes proyectos. Impulsamos los ecosistemas win-win con las
empresas que integramos, logrando de esta forma dar soluciones
integrales a las compafiias del mercado asegurador.

Ofrecemos soluciones ya sea modulares o integrales, que abarcan desde
la tarificaciin, la venta digital, emisiin de pilizas, procesos de cobranza y
la atenciin del siniestro. El proceso de venta inchuye tecnologias de
biometria para venficar k3 dentidad del chente y hemamienias para
geshonar cobros y comumcaciones. Ademas, ublizamos tecnologias de
kT para recopilar mformacion del asegurado y ofrecer seguros
personalizados. La nformacion recopilada se almacena de forma segura
en Gestores documentales encrptados y puede ser analizada para
actradades de marketing. En e proceso de sinestros, utlizamos
tecnologia de RPA, BPMS y Chatbols para automatizar el flupo, recibir
declaraciones y detectar posibles fraudes.

Adernas, conlamos con un Core de Seguros mulliramos y un Core para
comredoras de Seguros o Affinty.

Nuestra propuesta de valor

Somos una empresa mlegradora que combing nuestras propias
soluciones con las soluciones de nuestros socios lecnoldgcos, o que nos
permmite ofrecer un respaldo sobdo y una integracidn compheta de
diferentes soluciones que se desarrollen en un corfo plazo pero que
perduren en e bempo pues constantemente las evoluCionamas con
NNOVacion.

Socio estratégico para las
Empresas de Seguro

Experiencia en la
implementacidn de
Soluciongs
Equipo de especialisias
qué hacén comersar la

: tecnologia con el negocio y
sacar o mayor provecho,

Husstras soluciones son frulo de &3¢  comocimiento, expariencis,
antendimiento del negocio asegurador ydé los mércados én la régon
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Muchas
gracias

Asociacion Gremial InsurteChile
Fono: (56 9) 9289 8013

Correo: hola@insurtechile.org
Web: insurtechile.org
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Co-Creando la Proteccion del Futuro
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