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¥ Rodrigo Labbé Arocca

Presidente Directorio InsurteChile A.G.

El afno 2025 marca un punto de inflexion
para InsurteChile. Si el 2024 fue el afo en
que nos atrevimos a materializar una vision
ambiciosa, este afio fue el de su
consolidacién y proyeccion regional.

Evolucién Insurtech Latam dejé de ser
dnicamente un gran evento para
transformarse en un verdadero punto de
encuentro del ecosistema insurtech
latinoamericano. La segunda edicidn de
Eila no solo crecié en escalg, contenido y
participacion, sino que confirmd que Chile
puede y debe jugar un rol articulador en la
conversacion regional sobre innovacion en
seguros. La presencia de participantes de
14 paises, el alto nivel de seniority de los
asistentes y la activa participacion de la
industria local dan cuenta de un evento
que ya se posiciona como referente para la
region.

Durante 2025 también profundizamos
nuestro compromiso con los socios,
ampliando las instancias de conexion,
aprendizaje y generacion de oportunidades
concretas. Un ejemplo especialmente
significativo fue la capacidad de apoyar y
acompanar la participaciéon de
emprendedores chilenos en instancias
internacionales como el InsureTech
Connect en Las Vegas y rondas
comerciales a México y Colombig;
facilitando su exposicibn a mercados,
actores y tendencias globales.

Creemos firmemente que ese es el rol de
una asociacién: abrir puertas, reducir
barreras y acelerar el desarrollo del
ecosistema.

Presidente

Asimismo, este aflo comenzamos a asumir
un rol mads protagdnico en el debate
publico, participando activamente en
medios,  espacios de andlisis vy
conversaciones estratégicas sobre el futuro
de la industria. Este es un camino que
queremos profundizar durante el préximo
afo, convencidos de que la innovacidon en
seguros requiere no solo tecnologia, sino
también visién, didlogo y colaboracion
entre todos los actores.

Nada de esto seria posible sin el trabajo
comprometido del equipo ejecutivo

liderado por Andrea Triat, el apoyo
constante del directorio, y la confianza de
nuestros socios y aliados. Lo logrado en
2025 nos redfirma que vamos por el
camino correcto y nos desafia a seguir
elevando el impacto de InsurteChile A.G en
Chile y en la region.




¥ Andrea Triat Garcia

Directora Ejecutiva y Co-Founder InsurteChile A.G.

El afio 2025 fue un periodo de consolidacion
para InsurteChile A.G. Reafirmamos nuestro
rol como actores relevantes dentro del
ecosistema asegurador, impulsando de
manera concreta la incorporaciéon de
tecnologiag, la colaboracién entre actores y
una mirada de largo plazo para el desarrollo
del sector.

Uno de los focos principales del ano fue
acompanar al ecosistema en el
entendimiento profundo de los cambios
regulatorios que nos conducen hacia una
nueva era en la administracién y uso de los
datos. En este contexto, el workshop de datos
y regulaciones vigentes, realizado durante el
primer semestre, junto con el e-book “Nueva
Ley de Protecciobn de Datos: Desafios
Regulatorios” y los distintos webinars
orientados a la implementaciéon de la
normativa, contribuyeron de manera
significativa a clarificar el marco regulatorio
y sus implicancias prdcticas para nuestros
asociados.

Mantuvimos ademads un didlogo permanente
con la Comisién para el Mercado Financiero,
con el objetivo de contribuir al desarrollo de
una “ley viva” de finanzas abiertas. Las
conversaciones se centraron en la creacion
de valor, el andlisis de casos de uso
concretos y la definicién de
responsabilidades mds activas para los
distintos actores del sistema. Este enfoque
ha sido bien recibido y confirma que, como
pais, avanzamos en la direccién correcta:
dar mayor bienestar a las personas.

Durante el ano realizamos 12 eventos,
incluyendo dos rondas de negocios —una en
Colombia y otra en México— que obtuvieron
excelentes niveles de satisfaccién entre los
participantes. Asimismo, participamos
activamente y apoyamos la presencia de
nuestros asociados en eventos
internacionales relevantes, incluyendo ITC, el
evento de insurtech mds grande y uno de los
mas influyentes a nivel global.

Cerramos el ano con 82 asociados, lo que
representa un crecimiento del 5% respecto
del afo anterior. De ellos, el 70% corresponde
a insurtechs y startups, el 18% a socios
colaborativos —incluidas companfias de
seguros— y el 12% a socios aceleradores. Esta
composicion refleja el tipo de asociacién que
buscamos construir: una comunidad donde
participan activamente actores relevantes
de la industrio aseguradora, pensando en
mejoras concretas para el sector, sin perder
el foco en potenciar y proyectar a las
insurtechs como motor de innovacién.

Mdas alld del crecimiento, me parece
relevante destacar el alto nivel de
participacion: el 93% de nuestros asociados
participbé en al menos una actividad
presencial de la asociacién y el 70% lo hizo
en dos o mds instancias, reflejando un
compromiso activo con la comunidad. Este
trabajo se vio respaldado por un indice de
satisfaccién del 75% (NPS), resultado que
valida el valor que estamos generando vy, al
mismo tiempo, nos desafia a seguir
fortaleciendo los espacios de

retroalimentacion para continuar mejorando.




I Andrea Triat Garcia

Directora Ejecutiva y Co-Founder InsurteChile

A.G.

Agradezco profundamente la confianzg,
participaciéon y compromiso de cada uno de
nuestros socios. Asimismo, agradezco el
fundamental aporte del directorio, cuya
mirada estratégica, apoyo permanente y
confianza han sido clave para seguir
avanzando y fortalecer el rol de InsurteChile
en el ecosistema asegurador.

Finalmente, nada de lo alcanzado durante
2025 habria sido posible sin el compromiso y
la dedicacidn del equipo ejecutivo de
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InsurteChile: un equipo pequeno, pero
profundamente comprometido con el
propdsito de esta asociacién. Agradezco
sinceramente su trabajo, su profesionalismo
y la pasién con la que enfrentan cada
desafio, los que me hacen sentir
profundamente orgullosa y me dan la
tranquilidad de saber que estamos
construyendo algo de largo plazo y con
sentido.

A Gorda

Directora Ejecutiva
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Nuestros asociados son empresas y lideres que impulsan la innovacién aseguradora
con talento, visién y colaboracion. Este afio fortalecieron el ecosistema con nuevas
iniciativas, participaciéon activa en instancias estratégicas y una presencia creciente
en la regién, demostrando que cuando trabajamos juntos, no solo acompanamos la
transformaciéon de la industria, sino que la aceleramos.




Asociados 2025

A diciembre de 2025 contamos
con un total de 82 empresas
asociadas. Los Socios Calificados
son 57, representando el 70%. Los

Socios Aceleradores son 10

empresas que representan el 12% pr , /j
y, por dltimo, los Socios - g
Colaborativos son 15 _—

representando un 18% del total
de los asociados.

2024 a 2025

Durante 2025, se observé un crecimiento
relevante en nuestra base de asociados en
comparacién con el affo anterior. En
particular, los Socios Calificados
aumentaron en un 6%, pasando de 54 a 57
miembros. Por su parte, los Socios
Aceleradores tuvo un crecimiento de un
25%, cerrando el afo con un total de 10
asociados.

- I

+ 6%
Calificados

+ 25%
Aceleradores

-6%
Colaborativos




Socios calificados
Insurtech

Pertenecen a esta categoria de asociados las startups de base tecnoldgica que aportan en
la cadena de valor del seguro y que participan en la distribucion digital, en nuevos modelos
de negocios o como habilitadores de alguna parte de la cadena de valor de las companias
aseguradoras u otros incumbentes.
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I Socios colaborativos

Esta categoria de asociados se conforma por companias aseguradoras, reaseguradoras y
grandes corredoras o corporaciones tradicionales de seguros, que comparten el propodsito de
nuestra asociacion de acelerar la industria mediante tecnologia y por tanto, quieren dedicar
esfuerzos a contribuir en los distintos dmbitos de accién que tenemos como asociacién: la
vinculacién entre asociados, la vinculacién con el ecosistema, apoyar la internacionalizacion y
el softlanding de las insurtechs y velar por una adecuada regulacidn que fomente la

competencia y permita llegar con seguros adecuados a los sectores menos protegidos de
nuestra sociedad.
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I Socios aceleradores

Esta categoria de asociados se conforma por empresas o corporaciones tecnolégicas, de
venture capital, estudios de abogados o consultoras, entre otras, que comparten el proposito
de nuestra asociacidén de acelerar la industria mediante tecnologia. Los asociados de esta
categoria pueden aportar tanto a las insurtech en su crecimiento, aceleraciéon y escalabilidad,
como pueden tener una oferta de consultoria y/o tecnolégica mas amplia, ayudando a las
insurtechs a conectar con la industria aseguradora.
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Nuestro directorio estd conformado por lideres con amplio conocimiento de la industriq,
comprometidos con impulsar su transformacién de manera decidida y responsable. Son
profesionales con sélida experiencia en seguros, tecnologiag, innovacidn y desarrollo
empresarial, que comparten una visibn comun: construir un ecosistema mas conectado,
competitivo y centrado en las personas. Desde la definicién estratégica hasta la articulaciéon
con actores clave del mercado, el Directorio guia el crecimiento de InsurteChile A.G,,
promueve nuevas oportunidades y vela porque cada iniciativa genere impacto y valor real
para nuestros asociados y para el pais.
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I Estructura
i

Directorio

Directora
Ejecutiva
I I I I
- - e 8
Lider Subgerente de Estudio de Contabilidad
Comercial Operaciones Abogados Externa
o © g
@ .
Lider de Marketing Nacional Internacional Técnico - Regulatorio
y Experiencia
Asociados
-2
Agencia de
Marketing
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Matias Stager

Vicepresidente | InsurteChile
Co-Founder | QuePlan.Cl

Francisco Riveros

Chief Legal & Corporate Affairs
Officer | Betterfly

Alfredo Leyton

Secretario | InsurteChile
CEO | Co-founder | Ceptinel

Rodrigo Labbé

Presidente | InsurteChile
Corporate CEO | Jooycar Maria Sol Gonzalez

Director | InsurteChile m Directora | InsurteChile
Gerente General | FID Seguros Chief Operating Officer | Compara

Benjamin Lea-Plaza

Hugues Bertin Juan Cifuentes
Director | InsurteChile Director | InsurteChile
Partner | HCS Capital Vicepresidente Clientes,

Accesos y Ecosistemas
Seguros SURA
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https://www.linkedin.com/in/mstager/
https://www.linkedin.com/in/franciscoriveros/
https://www.linkedin.com/in/rodrigo-labb%C3%A9-85b71a47/?originalSubdomain=cl
https://www.linkedin.com/in/aleyton/
https://www.linkedin.com/in/benjamin-lea-plaza/
https://www.linkedin.com/in/franciscoriveros/
https://www.linkedin.com/in/juancifuentesmora/
https://www.linkedin.com/in/mariasolgonzalez/

Andrea Triat
Directora Ejecutiva y Co-Founder

Maria Fernanda Marchant Maria Trinidad Larrain
Lider Comercial Subgerente de Operaciones

Constanza Morales

Lider de Marketing y Experiencia
Asociados



https://www.linkedin.com/in/andreatriat/
https://www.linkedin.com/in/mariafernandamarchantu/
https://www.linkedin.com/in/mar%C3%ADa-trinidad-larra%C3%ADn-rochefort-52a62513b/
https://www.linkedin.com/in/constanzamoralesquezada/
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Los Squads de Trabajo son espacios colaborativos que fomentan la articulacion del
ecosistema asegurador. En ellos, las empresas socias participan activamente para abordar de
manera conjunta los principales desafios del sector. Se analizan temas estratégicos como el
entorno legislativo y regulatorio, el desarrollo de iniciativas y soluciones para la industria, asi
como el networking. De este modo, los Squads fortalecen la colaboracion entre actores
tradicionales y emergentes del ecosistema.




L Squads de Trabajo

En ellos se ejecutan las acciones y planes que se han propuesto durante las planificaciones
estratégicas bianuales, calendarizando, priorizando y asignando los recursos disponibles
para lograr los objetivos tdcticos definidos a corto y mediano plazo.

Nacional:

Su propédsito es fortalecer la vinculacién entre las insurtechs,

(o) las companias aseguradoras y los actores del ecosistema a

@ nivel nacional. A través de instancias de aprendizaje, conexion

y actividades como DemoDay, Traje a la Medida y Des-

conectados, impulsa el crecimiento y la participacion activa
del ecosistema.

Internacional:

Tiene como objetivo visibilizar a las insurtechs chilenas,
destacando su innovacién, tecnologia y modelos de negocio.
A través de la Alianza Insurtech Panamerica (AIP), junto a
México, Argentina y Colombia, fomentamos la colaboracion
regional y la expansion bilateral del ecosistema. Asimismo,
fortalecemos el networking internacional, el acceso a nuevos
mercados y la vinculacién con inversionistas estratégicos, en
coordinacién con entidades como ProChile.

Técnico - Regulatorio:

Regulacién y tecnologia: Tiene como objetivo comprender y
dimensionar el impacto de las nuevas regulaciones en el
sector asegurador, para proponer cursos de accidn
adecuados en contenido legal y tecnoldgico y asi, facilitar un
mayor y profundo desarrollo de la industria como un actor
clave en el desarrollo econédmico y social.

Posicionamiento:

El objetivo de este squad es apoyar a la Industria Insurtech en

N\ su desarrollo y posicionamiento como lider en soluciones

— tecnoldgicas innovadoras y confiables, destacando su

= impacto transformador en el sector asegurador y atrayendo
talento joven y creativo.




¥ squads de trabajo
M Linea de tiempo de los eventos

Enero e Marzo —_— Abril
e Evento Anual e Des-conectados é;g)}@. Workshop
Asociados 3ra edicién Proteccién
InsurteChile e Programa de Datos
Mentorias
— Julio — Junio «—— Mayo
¢ Traje ala Medida o Demoday IA en seguros:
De la idea al impacto
e Ronda de Negocios
Colombia
Agosto n —— Septiembre —— Octubre
\- e Des-Conectados @0 Eila25

4ta edicién

—~

Diciembre —— Noviembre _/

e Demoday IoT ¢ Insurtech Live Sessions

en Seguros Chile 2025

éé}ié} e Webinar: Ley de
proteccion de Datos

@ e Ronda de Negocios
México




L KPIs generales

Medir el desempefio y la satisfaccidon de nuestros asociados respecto de los eventos
organizados por InsurteChile A.G,, es fundamental para garantizar su éxito y relevancia en el
largo plazo. Todas las actividades que realizamos son una herramienta clave para cumplir
con los objetivos estratégicos que nos hemos propuesto, como fortalecer la conexién y
networking entre los asociados y con el mercado, atraer nuevos miembros, promover
nuestra misidn entre otros.

Evaluar su impacto permite identificar fortalezas y dreas de mejora, asegurando que los
recursos invertidos sean utilizados de manera efectiva. Ademads, el feedback obtenido ayuda
a ajustar futuras iniciativas a las expectativas de los participantes, incrementando su
satisfaccion y fomentando su lealtad hacia la asociacion.

Es por esto que a nivel general monitoreamos 2 indicadores base: el NPS y el Alcance, y todas
las actividades son evaluadas en términos especificos con una encuesta de satisfaccion
detallada.

NPS

Es utilizado para medir la lealtad y satisfaccion de los clientes o participantes, basada en
su disposicidon a recomendar un producto, servicio o evento a través de una encuesta a
los usuarios.

Formula NPS = % Promotores - % Detractores

NPS Objetivo afio 2025: 80%
NPS Alcanzado: 75,1%

Alcance

El indicador de alcance apunta a medir el grado de participacion de los asociados en los
distintos eventos y actividades que organizamos. Asi, el indicador mide el porcentaje de
nuestros asociados que ha participado en 1 0 mds eventos de la asociaciéon, o en 2 o mas
eventos en la asociacion.

1 o mas eventos 80% 86%

2 o mds eventos 60% 78%




Alcance
47 Empresas

L Squad Nacional

Evento Anual Asociados 2024

Jueves 09 de enero, 2025

La jornada destacd por la activa participacion de
nuestros asociados, con mds de 80 participantes,
cuyo compromiso fue fundamental para su éxito. Fue
una valiosa instancia para compartir logros, fortalecer
alianzas y proyectar el crecimiento y la innovaciéon
hacia 2025. También realizamos el lanzamiento de
Eila25, bajo el lema “Acelerando la innovacion
aseguradora en Latam”.

Des-Conectados 3ra Edicion

Miércoles 12 de marzo, 2025

Se llevé a cabo un espacio de encuentro en el
que participaron activamente 44 asociados,
donde el networking, el buen ambiente y la
colaboracion fueron los principales
protagonistas de la jornada.

En esta instancia, se realizé el lanzamiento del
Programa de Mentorias.

Alcance
25 Empresas

Programa de Mentorias

Miércoles 12 de marzo - A la actualidad

El Programa de Mentorias surge a partir de la
Planificacion Estratégica y se consolidd a través
del trabajo desarrollado en las sesiones del
Squad Nacional. Actualmente, 11 asociados
participan en esta iniciativa, orientada a
generar espacios de aprendizaje, intercambio
de conocimiento y acompafamiento, que
contribuyan al desarrollo y crecimiento de los
Socios.

Esta iniciativa, se encuentra actualmente
disponible para nuestros socios, los invitamos a
partipar a través de nuestra  web
https://insurtechile.org/mentores/




iNo telo pusdes perder!

L Squad Nacional ©

DemoDay IA en Seguros: ;...

%
KM De laidea alimpacto 7 Empreses

o

IAen Miércoles 18 de junio, 2025

De la idea al impactoy NN

Se realizd una jornada en la que 10 empresas asociadas —
ComparaOnline, Medismart, EMET360, LISA Insurtech, Radar,
Keedian, Minsait, Ceptinel, Mediclic y LET— presentaron sus
soluciones basadas en IA. La actividad convocé a mds de 130
itwros Lialtadee] asistentes, quienes pudieron conocer y profundizar en cémo la
AR IA esté transformando la industria de los seguros, en dreas
como la gestién de siniestros, la suscripcion y la prevencion de
riesgos.

ciones para la Gestion de
1 0 Prevencion de Riesgo.

Traje a la Medida Cardif

Miércoles 2 de julio, 2025

Fue una jornada de innovacién
aplicada, donde 11 insurtechs asociadas
presentaron sus soluciones frente al
desafio concreto de evolucionar vy
profundizar en propuestas de valor para
los seguros de movilidad.

Las startups abordaron desafios reales de la industrig, =& TnsurteChile’
presentando  soluciones tecnoloégicas con resultados
medibles, como mejoras de hasta un 50% en eficienciq, TRAJE
automatizacidn con seguimiento en tiempo real y mayor a la medida
visibilidad del desempefo operativo. Esto permitid a los
equipos comercial, operativo y de siniestros de Cardif conocer
de primera mano las capacidades del ecosistema insurtech

en seguros automotrices. INVITA
Alcance B BiP PARIBAS
11 Empresas




Alcance
14 Empresas

L Squad Nacional ©

Des-Conectados 4ta Edicion

Miércoles 20 de agosto, 2025

Una jornada que reunid a mds de 30 asociados
en un espacio de networking, adelantos
exclusivos y actividades. En este encuentro dimos
inicio a una nueva etapa de los Squads de
Trabajo y lanzamos nuestra Comunidad de : ; _ e
WhatsApp para fortalecer la colaboracion. Al e NG L Des - Conectados
Ademds, compartimos un adelanto de los =2 —
speakers y keynotes que formarian parte de
Evolucién Insurtech Latam 2025.

iTE ESPERAMOS!

INSCRIDETE AGUi
Pt

Insurtech Live Sessions

Jueves 20 de noviembre, 2025

Una instancia que participaron lideres de la
innovacioén, inversién y transformacion digital.
Hubo dos paneles, el primero sobre construir
una Insurtech: desde detectar un problema real
hasta los desafios de escalar. Y, el segundo,
desde una mirada de los VC, abordamos las
oportunidades y tendencias que estan
marcando el rumbo en LatAm.

INSURT.‘Z-'ﬁ:ﬂ

SESSIONS

Alcance
18 Empresas

~—ZulhsarteChile

DemoDay loT en Seguros "1 en Seguros: Ua mifada 360"
Jueves 11 de diciembre, 2025 ﬁ

Mds de 100 asistentes se reunieron para conocer
soluciones loT donde presentaron 7 empresas
asociadas con demostraciones en vivo para
movilidad, salud y prevencidn de riesgos.
Premiando a Jooycar como la empresa mdas
innovadora en esta materia, votado por los
mismos participantes. Ademads, se dio un espacio
para mostrar nuestro préximo informe regional,
junto a la AIP “Seguro Conectado en autos y
flotas: evolucién global y perspectivas en LATAM,

disponible en enero de 2026.
Alcance

22 Empresas




B Squad Internacional

. . Alcance
Ronda de Negocios Colombia 2025 7 Empresas
, g ' Este encuentro se
ile ‘ - desarrollé en dos

Rondade =

= instancias: la primera, un

Negocios Colombia espacio de camaraderia
unidad G ara expandir tu negocio con 4 - o Yy conexion que reunio a
e ' = insurtechs de Chile y

Colombia con el objetivo

de fortalecer la

colaboracion regional,

b P junto a la Asociacion

Insurtech Colombia (AIC).
la segunda fue una
@u\'ww.msunTEcHlLE.anc i i jornodo Con mds de 40

=1 Del lunes 14 al viernes 18 de jull
“ Modalidad: Presencial en Bogotd.

asistentes se reunieron en la Residencia Oficial de la Embajada de Chile en Colombia, incluyendo
aseguradoras, corredores, empresas de asistencia e instituciones financieras. La actividad contd
con la colaboracion de ProChile y la Cdmara de Comercio Colombo Chilena, consolidando un
espacio de networking enfocado en la transformacién digital del sector asegurador.

Alcance Ronda de Negocios México 2025

4 Empresas

Una edicion para fortalecer

oportunidades entre los A s e AT /4__/_ i
ecosistemas de Chile vy o W 3 : ; Rondade | —~
México. Nuestros asociados St o A Negocios México

Pawer, Firefly Digital ._ i turcsad ara exgancic negocioy

Solutions, In Motion vy
Keedian participaron en
una agenda de
actividades en Ciudad de
México. La delegacion
formé parte de instancias R ok _

de camaraderia, reuniones BB Gopaly. plchie!
bilaterales, networking y - a - E . € ©

Del lunes 03 al viernes 07 de lehm'
-

Modalidad: Presencial

charlas especializadas. Ademds, presentaron sus soluciones en el México Insurtech Summit 2025,
generando nuevas oportunidades de vinculacién y negocio, también participaron en el Chilean
Innovation Tech Summit junto a ProChile México y Google. Esta presencia fortalecio la visibilidad y
proyeccidn internacional del ecosistema insurtech chileno.
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I ITC Las Vegas 2025

Como parte de nuestro compromiso

gremial con el fortalecimiento y la
internacionalizacion del ecosistema
insurtech, apoyamos activamente a

nuestras empresas asociadas, para que
tengan presencia en espacios
estratégicos de alcance global. En este
marco, facilitamos la participacion de
cuatro insurtechs, entre ellas Radar,
123Seguro, EmbedX y Autoinspector con un
booth en ITC Vegas, InsureTech Connect
2025, uno de los eventos mds relevantes
del mundo en innovacién para la industria

aseguradora, que se realizd entre el 14 y el
16 de octubre en Mandalay Bay, Las Vegas.
Esta iniciativa permitid que empresas
asociadas representaran a Chile y a la
regién en el principal encuentro global del

sector, un espacio donde convergen
lideres de la industria, startups,
inversionistas 'y aseguradoras  para

impulsar el desarrollo del futuro de los
seguros.

En el marco de nuestro trabajo de
articulacion regional, y junto al apoyo de la
Asociacién  InsurTech  México  (AIM),
facilitamos la participacién de nuestras
empresas asociadas: Pawer, Firefly Digital
Solutions, In Motion y Keedian, quienes
tuvieron la oportunidad de presentar sus
soluciones en el escenario del MIS, uno de
los encuentros mas relevantes del
ecosistema insurtech de la regidn.

| ¢ Power. pusdes apadrinar moscotas abandonadas

B México Insurtech Summit 2025 (MIS)

Esta participacion permitié impulsar nuevas
oportunidades de vinculacion, visibilidad y
crecimiento, fortaleciendo el
posicionamiento de nuestras empresas
asociadas en el mercado latinoamericano y
promoviendo la colaboracién entre startups,
aseguradoras, inversionistas y otros actores
clave de la industria.




08

Alcance

Workshop “Proteccion de Datos: 17 Empresas
Desafios Regulatorios”
Miércoles 23 de abril, 2025 ST i

L Squad Técnico-Regulatorio

i i A i PROTECClON |:3g|.3ﬁT05:
Lo instancia contd con una activa  feSEEElTEEEL

participacion de nuestros asociados en
mesas de trabajo enfocadas en
armonizacion  normativa, roles del Workshop
mercado asegurador y portabilidad de  ppesspsssd
datos. Este espacio permiti6 compartir
visiones, abrir el debate y avanzar en el

entendimiento de las definiciones y el §§3{33~’3’f&m’“

alcance de la Ley de Proteccion de . =
Datos.

E-book Datos y Ciberseguridad:
Desafios Regulatorios

Un documento que aborda de manera integral los principales
riesgos, vacios normativos y oportunidades asociados al manejo de

Datosy datos y la ciberseguridad en el ecosistema asegurador,
Clber§93u ridad: constituyéndose en una guia préctica y concreta para la industria.
Desafios

Regulatorios El trabajo es el resultado de un esfuerzo colaborativo entre los

miembros del squad, junto al valioso aporte de especialistas del
sector: Cristidn R. Reyes Cid, Socio de Aninat Abogados; Mauricio
Ulloa, Co-Founder & CEO de Atipicus; y Rodrigo H. Partner de
Kennedys.

Webinar “Ley de Proteccion de Datos”

El encuentro reunié a mds de 90 participantes de
todo el ecosistema asegurador y financiero-
tecnoldgico, incluyendo aseguradoras, corredores,
insurtechs y estudios juridicos. Expertos del dmbito
pUblico y privado entregaron una visidn técnica
sobre los principales desafios de la nueva Ley
N°21.719, que moderniza de manera estructural la
Ley N°19.628. Dentro de la sesidn, se destacd la
creacion de una Agencia de Proteccidn de Datos
autbnoma, el alcance extraterritorial de la
normativa y un nuevo régimen sancionatorio mas
exigente.




Squad Posicionamiento

InsurLab Chile - Ciclo de Podcast

InsurLab Chile es el primer ciclo de podcast
creado como un espacio de conversacion
con lideres, innovadores y expertos del
ecosistema insurtech. Cuenta con seis
capitulos y la participacién de referentes
como Rodrigo Labbé, Presidente de
Insurtechile y CEO & Co-Founder de Jooycar;
Mariano Trullenque, CEO de Compara; Julian
Bersano, CEO y Co-Founder de Klimber;
Amanda Jacobson, Co-Founder de Radar;
Carlos Molineiro, Gerente General de
Virtualpos; Mauricio Ulloa, CEO y Co-Founder
de Atipicus; Alfredo Leyton, CEO de Ceptinel;
y Martin Ferrari, CEO de 123Seguro. El ciclo fue
moderado por Herndn Ferndndez, periodista
econdémico especializado en el sector

InsurlLab

PODCAST

INSURTECHS Y SU APORTE EN
LA INCLUSION ASEGURADORA

& EPISODIO 1

con RODRIGO LABBE Presidente InsurteChile, CEO y Co-founder Jooycar

DT
xu@r<=

HODERADO!
Hernan Fernande

D

|nsurfmb

PODCAST

InsurteChvle

(8 erisooio

con AMANDA JACOBSON co-Founder & cR0 Radar
CARLOS MOLINEIRQ Gere: inualpos

D g
2 u|> ]

HODERADOR:
Hernan Fernand
100% Seguro

OPTIMIZACION DE RECAUDACION
(CONCILIACION), ASEGURANDO LA
VIGENCIA DEL SEGURO

=& TnsurteChile”

- CHILE
InsurLab
8 ’~ PoDCAST
TENDENCIAS 2026 - 2027 EN INNOVACION

, EPISODIO 2 A NIVEL GLOBAL (TECNOLOGIAS,

INVERSIONES GLOBALES)

con HUGUES BERTIN ceoy co-Founder DiL. Director InsurteChile

IR

149

asegurador, con amplia experiencia en
medios grdficos, digitales y televisivos,
enfocado en la actualidad del mercado, la
transformacion digital y la generacion de
cultura del seguro.

A la fechaq, esta iniciativa cuenta con mds de
100 reproducciones y se encuentra disponible
a través de Spotify y YouTube, buscando
acercar conocimiento, abrir didlogos vy
fortalecer la conexibn de la comunidad
insurtech, explorando tendencias, desafios y
oportunidades que estdn transformando la
industria, con foco en nuevas tecnologias,
experiencia del cliente y la evolucion del
modelo asegurador.

)Insurfmb

PODCAST

1A: PERSONALIZACION DE SEGURO -

LLEECDIGES)  AUTOMATIZACION Y EXPERIENCIA DE

CLIENTES

cov MARIANO TRULLENQUE ceo compara
JULIAN BERSANO ctoy co-Founder Kiimber

RN
- =

x 1 ©Q ¥

—— InsurteChile"

InsurLab

PODCAST

HODERADOR:
Hernan Fernande: 0
= InsurteChile®

InsurlLab

PODCAST

COMO LA TECNOLOGIA EFICIENTA

CLLELLICEY) LA DETECCION DEL FRAUDE EN

Q EPISODIO 6 DISTRIBUCION SEGURO EMBEBIDO.

LA INDUSTRIA ASEGURADORA

con MAURICIO ULLOA ceoy Founder de Atpicus
ALFREDO LEYTON ceode ceptine!

=

T49

xKON:

=% InsurteChile’

coN MARTIN FERRARI ccoy Co-Founder 123 Seguro

;ﬂMMMMWM:

—
—

[ — 1:49
—_—
=

\E@\
MODERADOR:
Hernan Fernandez

100% Seguro

Insurtechﬂe' 100% Seguro
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La Alianza Insurtech Panamericana (AIP) es una red regional que redne a las
asociaciones insurtech de México, Colombia, Chile y Argenting, junto con
aseguradoras, reaseguradoras, bigtechs e insurtechs, con el objetivo de impulsar la
innovacioén, la colaboracién y el crecimiento sostenible de la industria aseguradora en
América Latina.
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¥ InsurteChiley AIP
Colaboracion Regional

A lo largo del ano, hemos trabajado de
manera colaborativa junto a la Alianza
Insurtech Panamericana (AIP),
consolidando una relacién estratégica
orientada a impulsar nuevas iniciativas y
fortalecer el ecosistema insurtech en toda
la region. Esta colaboracion ha permitido
articular esfuerzos entre distintos paises,
generando espacios de didlogo a nivel
regional y promoviendo el intercambio de
conocimientos, experiencias y buenas
prdcticas entre los actores que conforman
la industria aseguradora y tecnolbgica.

Actualmente, la AIP reine a mds de 250
socios, conformando una red diversa e
integrada  por insurtechs, empresas
aseguradoras, corporaciones,
inversionistas, asociaciones 'y  otros
actores clave del ecosistema. Esta amplia
base de miembros permite potenciar
sinergias, escalar iniciativas de impacto
regional y fortalecer la colaboracion
pUblico-privada,  contribuyendo al

ASOCIACION
INSURTECH
MEXICO

o ®
“——ZlnsurteChile”  QLITY ‘

desarrollo  sostenible del mercado
asegurador en América Latina. La
participacién activa que tenemos con la
AIP refuerza nuestro compromiso con la
integracién regional, la innovacién abierta
y la construccién de un ecosistema mds
dindmico, inclusivo y conectado, capaz de
generar valor tanto para la industria como
para las personas. Asimismo, cabe
destacar el trabajo colaborativo que
mantenemos junto a las asociaciones que
forman parte de esta alianza, Chile,
México, Colombia y Argentina.

I Q [CAMARA
QIC B 3 masmrecs




PNUD

El PNUD en América Latina y el Caribe,

junto a la AIP (Alianza Insurtech Agradecemos
Panamericana),  presentaron  un IYADISPONELE

reporte sin precedentes sobre el _ N | s
ecosistema insurtech y su aporte a el L AR

los Objetivos de Desarrollo Sostenible g 912! &l Impacto:

Rapo

(ODS) y a las politicas ASG. Este
informe constituye una herramienta
pionera de diagndstico, que identifica
avances, desafios y oportunidades
del sector. Su lanzamiento se realizd
de forma simultdnea en ICII25
(Ecuador) e ITC Vegas (EE. UU.).

El estudio contd con la participacion de mdas de 60 insurtechs de la regidn, entre ellas 18
insurtechs/startups de InsurteChile A.G., cuyo compromiso fue fundamental para su desarrollo.

Mesas de Trabajo

Mesa de Open Insurance: Dentro de esta mesa se busca nivelar el conocimiento técnico y
regulatorio sobre Openinsurance, mapear y desarrollar casos de uso concretos en la region y
producir un whitepaper colaborativo estratégico, con la participacién de actores clave del
ecosistema asegurador, Insurtechs, aseguradoras, habilitadores, organismos publicos, entre
otros.

Mesa de Mujeres: Tiene como obijetivo identificar y analizar las brechas y oportunidades del
sector asegurador para las mujeres de distintos niveles socioecondmicos en México, Colombia,
Argentina y Chile. A partir del andlisis de tendencias, marcos regulatorios, casos de éxito y
comportamiento de las mujeres como tomadoras de decisidn, se generdé un diagndstico
integral del mercado.

Mesa de Microseguros y Seguros Inclusivos: Busca impulsar soluciones de seguros inclusivos
en América Latina y el Caribe, aprovechando el ecosistema insurtech para cerrar brechas de
proteccidn y promover sistemas mds accesibles, asequibles, adaptados, disponibles y
conscientes.

Wh|te Paper En el marco del DemoDay IoT en Seguros, la

Alianza Insurtech Panamericana (AIP) anunci6é el
G

proximo lanzamiento de su informe regional

“Seguro Conectado en autos y flotas: evolucién
global y perspectivas en LATAM”, disponible en

SEGURO CONECTADO enero de 2026. Este documento recopila
EN AUTOS Y FLOTAS: E aprendizajes, tendencias y oportunidades clave
Evolucién Global y o g e para el ecosistema asegurador regional. El informe
Peapecivesel Ean S estd orientado a equipos ejecutivos, lideres de
—— . sura s innovacioén, data & analytics, canales digitales y
-Gt yesson s de gt d s o N reguladores. La iniciativa busca  aportar
Nty s s cicw {0 aim

conocimiento estratégico para la toma de
decisiones en wun entorno cada vez mas
digitalizado.
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Eila es un espacio regional de conexidon que busca demostrar como la integracion de
nuevas tecnologias como la inteligencia artificial, la 10T y las plataformas digitales,
entre otras tecnologias, estd revolucionando la forma en que las aseguradoras
operan, mejoran su eficiencia y ofrecen soluciones mds accesibles y personalizadas a
los consumidores. - busca generar en los asistentes una visioén clara y estratégica del
futuro de la industria aseguradora, estimulando la reflexién y el aprendizaje sobre
como las tecnologias emergentes pueden transformar el ecosistema Insurtech en
Latinoamérica
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cémo fue O eila.z2s
(Evolucion Insurtech Latam)

La segunda edicién de Evolucién Insurtech
Latam (Eila25) se consolidé como uno de los
principales encuentros de innovacion y
tecnologia aplicada a la  industria
aseguradora en Latinoamérica. Realizado en
CentroParque, el evento reuni® a mds de
1.000 asistentes y a representantes de 14
paises, confirmando el posicionamiento de
Chile como un hub regional de insurtech e
innovacién digital.

A lo largo de dos jornadas de conferencias,
conversatorios y espacios de networking,
Eilo25 conté con la participacion de
destacados speakers internacionales 'y
regionales, entre ellos ejecutivos de
Meanwhile, Mercado Libre, Media Markt,
Boston Consulting Group, Kaleido Life
Insurance e lItrend, quienes compartieron
visiones estratégicas sobre el impacto de la
inteligencia artificial y la transformacién
digital en el sector asegurador.

El encuentro destacé el rol de Chile como una
plataforma de innovacién  exportable,
poniendo en valor el talento local, la madurez
digital del ecosistema y un entorno
regulatorio moderno, impulsado por la Ley
Fintech, el sandbox regulatorio vy la
colaboracion publico-privada como motor
de desarrollo y escalabilidad regional.

El cierre de Eila25 estuvo marcado por la
entrega de los Eila Awards, que reconocen d
startups y empresas consolidadas por su
impacto, innovacién y aporte al desarrollo del
ecosistema insurtech. En la categoria
Emergente, el reconocimiento fue otorgado a
Radar, por su propuesta en conciliacion de
operaciones financieras. En la categoria
Consolidada, el premio fue para Lisa
Insurtech, destacada por su gestion de
siniestros basada en inteligencia artificial y su
alto valor estratégico para aseguradoras y
clientes.
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Comentarios de asistentes

Una gran experiencia que nos permitio crear
muchas puntas de nuevos negocios para este
siguiente ano, gracias por el evento y la
capacidad de atraer a los actores importantes.

Excelente evento... se debe repetir.

Utilizamos Eila App durante el evento y fue Util
para establecer conexiones con otros
participantes.

Excelente trabajo, muchas gracias por llevar
a cabo esta iniciativa.

Eila25 cumplidé nuestras expectativas de
generar contactos y oportunidades incluso
mas de lo esperado.

El evento fue espectacular, muy bien
organizado y cumple 100% con lo que como
empresa esperamos.




El impacto de nuestros canales se refleja en cifras que muestran la evolucién de
resultados entre 2024 y 2025, a través de indicadores clave que evidencian su crecimiento,
alcance y consolidacidn. Estos resultados dan cuenta del desempeno y la eficiencia de
nuestras plataformas de comunicacién y vinculacién, asi como de su contribucion directa
al cumplimiento de los objetivos estratégicos de la organizacion.




I LinkedIn
Datos destacados de seguidores

Al cierre 2025
6.364 81
Total de Seguidores Nuevos seguidores
Miembros Alcanzados
25k
206 A\ e Aumento progresivo desde mayo.
- / \ e Maximo alcance en septiembre (22K).
Conclusion:
B LinkedIn amplifico bien el contenido en Q3. El
. algoritmo respondié positivamente a la
B s Mayo T sept 5 actividad y tipo de publicaciones de ese periodo.
Clics
" e Fuerte alza entre julio y septiembre, con el
75k //\\ punto maximo en septiembre.
* Conclusién:
. . /\/ \ El contenido de Q3 (jul-sep) fue el mas efectivo

\/ \/// - para generar interés y visitas.

Enero Marzo Mayo Julio Sept Nov

Reacciones

2000

e Crecimiento gradual desde mayo.
1500 A e Peak en septiembre, alineado con los clics.

o // \ ' Conclusion:
500 Buen engagement emocional con la

audiencia, especialmente en el segundo
Enero Marzo Mayo Julio Sept Nov SemeStre-

Comentarios

.. ¢ Indicador mas valioso de engagement.
w0 e Peak en julio, incluso antes del maximo de

P
5 alcance.
. ' e Caida pronunciada desde septiembre.

. i L

Enero Marzo Mayo Julio Sept Nov

Conclusién:

El contenido de mitad de afo generé6 mas
conversacion (probqblemente mads reflexivo,
técnico o participativo).




I LinkedIn
I Evolucion de Resultados 2024 vs 2025

Linkedin se consolidd como un canal relevantes del ecosistemma asegurador e
clave de posicionamiento para insurtech.

InsurteChile, con alto alcance vy

engagement  orgdnico, destacando Durante el segundo semestre se registré el
especialmente el contenido asociado a mejor desempeno del ano, evidenciando una
eventos, innovacién y formato video, evolucidn positiva en métricas clave vy
reforzando el rol del canal como estableciendo una base sélida para escalar
plataforma  clave para  visibilizar resultados y profundizar la estrategia de
iniciativas, fortalecer la marca contenidos en 2026.

institucional y conectar con actores

2025

+19 %

5.3k Seguidores 6.3k

-27%
Reacciones en
la pagina

7.9k 5.8k

=-22%
17.9 Tasa de
Interaccion

14.0

+41%

319 Comentarios

45]

-24%

222 Compartidos 169

-30%
Clicks

50k 35k




I Web

Datos destacados desde enero hasta
diciembre de 2025

El sitio presenta un alcance sélido con 17,000
usuarios activos, destacando una notable
capacidad de atracciobn de nuevas
audiencias. El desempefio se caracteriza por
los siguientes puntos clave:

¢ Diversificaciéon de Fuentes: La presencia
de trdfico desde Linkedin y ChatGPT
indica que el contenido resuena con una
audiencia profesional y alineada a las
nuevas tendencias de busqueda.

e Fortaleza en Adquisicion: Se observa una
excelente salud en el posicionamiento
SEO (4.k usuarios orgdnicos) y una alta
efectividad en las estrategias de Email
Marketing (via Perfit), que se consolida
como un motor critico de tréfico.

e Impacto Estacional: El pico de trafico
registrado en octubre demuestra que las
acciones de comunicacion tienen una
alta capacidad de respuesta vy
generacion de interés masivo.
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I Web

Desde enero hasta diciembre de 2025

El andlisis del periodo refleja una plataforma
con una capacidad de atraccion masiva y un
buen posicionamiento  orgdnico. Los
indicadores positivos mds relevantes son:

Calidad superior del Trdfico SEO: El canal de
Organic Search se consolida como el activo
mds valioso. Con un tiempo de interaccion
medio de Im 10s y aportando el 68% de los
usuarios recurrentes, demuestra que el
contenido del sitio es altamente relevante y
capaz de generar fidelidad en la audiencia.

Reconocimiento de Marca (Tréfico Directo): El
volumen de 9,397 usuarios directos (54% del
total) sugiere un sélido posicionamiento de
marca, indicando que una gran base de
usuarios ya conoce y busca activamente la
direccién del sitio.

Alta Tracciéon de Camparias Propias: La
efectividad del canal de Email (Perfit) y los picos
de trafico registrados confirman que existe una

comunidad activa que responde rapidamente
a las comunicaciones directas, logrando
movilizar a cerca de 3,000 usuarios por esta via.

Volumen de interaccién significativo. Se
registraron mds de 89,000 eventos totales, lo
que evidencia un sitio "vivo" donde los usuarios
no solo aterrizan, sino que exploran y generan
una alta densidad de interacciones.

Perspectiva estratégica: El sitio ha logrado
superar la fase de visibilidad, contando hoy con
una base critica de 17,200 usuarios. La
estabilidad del SEO y la recurrencia de los
usuarios orgdnicos proporcionan la base
perfecta para escalar objetivos de conversion y
rentabilizar el trafico actual.
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I Web

Desde enero hasta diciembre de 2025

El andlisis del comportamiento de los usuarios en
el sitio de InsurteChile revela una audiencia con
un interés especifico y creciente en los recursos
de la organizacion. Destacan los siguientes
indicadores positivos:

Sélido volumen de visualizaciones: Con 32,000
vistas de pagina y 89,000 eventos totales, el sitio
demuestra una dindmica constante. La relacion
de casi 3 eventos por cada vista sugiere que el
usuario no es pasivo, sino que interactda
activamente con los elementos de la web.

Interés en contenidos de valor. Mas alld de la
pdgina de inicio, las secciones de "Biblioteca’
(1.3k vistas) y "Eventos” (1.3k vistas) se posicionan
como los pilares de contenido. Esto es altamente
positivo, ya que valida que la audiencia percibe
al sitio como una fuente de conocimiento y un
punto de encuentro para la industria.

Posicionamiento de marca y transparencia: El
alto volumen en la seccién "Nosotros” (1.7k vistas)
indica un fuerte interés por conocer a los actores
detrds de la organizacion, lo cual es fundamental
para generar confianza en el ecosistema
Insurtech.

Capacidad de respuesta a estimulos: El grafico
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de 'Vistas® muestra picos de actividad muy
marcados (Ilegqndo a mds de 2,000 vistas
diarias en momentos puntuales). Esto confirma
que las convocatorias a eventos o lanzamientos
de informes en la "Biblioteca” tienen una alta tasa
de respuesta por parte de la comunidad.

Fidelizacion semanal: El indicador de lealtad DAU
| WAU (21%) muestra que una quinta parte de los
usuarios activos semanales interactia con el
sitio diariamente durante periodos de campana,
lo que refleja un hdbito de consumo recurrente
en los momentos de mayor relevancia para la
industria.

InsurteChile ha logrado consolidar un activo
digital que funciona como un hub de recursos. El
éxito de las secciones de Biblioteca y Eventos
constituye la base ideal para implementar
estrategias de captura de leads y fortalecer el
liderazgo de pensamiento en el sector.
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I Web

Desde enero hasta diciembre de 2025

El andlisis del volumen de eventos de
InsurteChile confirma un ecosistema digital
con un alto grado de dinamismo y un interés
genuino por parte de la audiencia. Se destacan
los siguientes indicadores de éxito:

Alta densidad de interaccioén: El sitio registra un
promedio de 5,16 eventos por cada usuario
activo. Esto es sumamente positivo, ya que
indica que el visitante no se limita a aterrizar en
la web, sino que realiza multiples acciones
(clics, scrolls, descargas), demostrando un
interés activo en el contenido.

Compromiso cudlitativo (User Engagement):
Cerca de 7,000 usuarios (el 40% del total)
generaron eventos de “engagement” profundo.
Este grupo de usuarios presenta una frecuencia
de interaccion mayor (2,45 eventos de
compromiso por usuario), lo que representa un

que el trafico navega mas alld del punto de
entrada, explorando las diferentes secciones
(Biblioteca, Nosotros, Eventos) y consumiendo
la oferta informativa de la plataforma.

Capacidad de movilizaciébn masiva: Los picos
pronunciados en el gréfico de eventos
coinciden con periodos de alta actividad
institucional (septiembre y diciembre), lo que
demuestra que las acciones de comunicacidn
de Insurtechile son altamente efectivas para
movilizar a la audiencia y generar picos de
trafico de hasta 7,000 eventos semanales.

‘La plataforma ha logrado consolidar una base
de 17,200 usuarios que interactidan de forma
recurrente y profunda con el sitio. Con mds de
89,000 interacciones totales, Insurtechile se
posiciona como un referente digital con una
audiencia activa, participativa y altamente

nicleo sélido de «audiencia altamente receptiva a sus convocatorias y contenidos
interesada en la propuesta de valor de técnicos.’
Insurtechile.

Exploracién de contenido: Con una relacion de
casi 2 pdginas vistas por usuario, se evidencia
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I Web

Desde enero hasta diciembre de 2025

El andlisis del inventario de pdginas durante el
periodo 2025 confirma que InsurteChile se ha
consolidado como un centro de referencia
técnica y profesional para la industria. Los
resultados mds destacados son:

Sélida construcciéon de confianza: La seccion
‘nosotros” destaca con el tiempo de
interaccion mas alto del sitio (57 segundos).
Esto indica que los usuarios dedican casi un
minuto a conocer la estructura y visién de la
organizacién, un indicador clave de
credibilidad y reputacién de marca.

Biblioteca y Eventos como activos estratégicos:
Las secciones de Biblioteca (1,294 vistas) y
Eventos (1,255 vistas) mantienen niveles de
permanencia superiores a la media (42s y 37s
respectivamente). Esto valida que el valor
diferencial de la plataforma reside en sus
recursos técnicos y su capacidad de
convocatoria.

Interés por el liderazgo y mentoria: La pagina
de "Mentores” se posiciona rapidamente entre
las 6 mas visitadas, demostrando que existe
una demanda activa por conectar con los
expertos del ecosistema, lo que representa una
oportunidad para programas de networking.

Efectividad del contenido técnico: Articulos
sobre Transformacion Digital 2025 y eventos

como Eila25 lideran el trafico de noticias. Liama
la atencién el estudio de digitalizacién 2024,
que logra retener a los usuarios durante 42
segundos, confirmando que el pablico busca y
consume informes de profundidad técnica.

Fidelidad de consulta: La pdgina de
‘Calendario” presenta una métrica excepcional
de 5,14 vistas por usuario, lo que sugiere que es
una herramienta de consulta recurrente para
los profesionales que planifican  sus
actividades segun la agenda de InsurteChile.

InsurteChile no solo atrae volumen (17,251
usuarios), sino que retiene a una audiencia
cudlificada que consume  activamente
informes técnicos y perfiles de mentores. El alto
compromiso en las pdginas institucionales vy
de biblioteca posiciona a la web como el hub
de conocimiento lider en el sector, con una
base de usuarios que utiliza el sitio como
herramienta de trabajo y consulta profesional.
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I Web
B

Evolucion de Resultados 2024 vs 2025 @

2025
+104,8 %
activos
+68,4 %
totales

1° Home

Paginas mads
9 2° Nosotros

visit

sitadas 3° Biblioteca

Origen de

los usuarios
*2,5% 4.1 mil busquedas organicas
+144,7 % 9.3 mil ingresos directos
+17,2 % 388 redes sociales

+89,0 % 344 referidos de otros sitios




¥ Instagram

Desde enero hasta diciembre de 2025

El andlisis del rendimiento en Instagram
durante 2025 revela una estrategia de
contenidos altamente eficiente y con gran
capacidad de viralizacion orgdnica. Los hitos
mds positivos son:

Crecimiento  orgdnico  exponencial:  Se
alcanzaron 64,300 visualizaciones y un alcance
de 11,100 personas, logrando un incremento del
295.6% respecto al periodo anterior. Lo mas
destacable es que el 100% de este impacto fue
de origen orgdnico, demostrando que el
contenido es intrinsecamente atractivo para la
audiencia sin  necesidad de inversion
publicitaria.

Capacidad de viralizacién: El pico masivo
registrado en septiembre/octubre evidencia un
contenido de alto impacto (posiblemente un
Reel o post clave) que logré romper la inercia
del canal, multiplicando la visibilidad de la
marca de forma repentina y efectiva.

Comunidad activa y comprometida: Con 1,700
interacciones totales (un aumento del 100%), se

Visualizaciones @ | Alcance @
64,3 mil 111 Ml + 2056% 1,7 mil
20 mil
15 mil
10 mil

5 mil

TR

0

1de ene 11 de abr

20 de jul

confirma que la audiencia no solo consume el
contenido de forma pasiva, sino que participa
activamente, fortaleciendo el vinculo con la
comunidad de InsurteChile.

Alta frecuencia de consumo: La relacién entre
visualizaciones (64k) y alcance (11k) indica que,
en promedio, cada usuario vio el contenido
casi 6 veces. Esto refleja un alto valor de re-
visualizacién y una fuerte presencia de marca
en el feed de los seguidores.

Instagram se ha consolidado como una
potente herramienta de branding y visibilidad a
coste cero. La capacidad de generar picos de
mds de 10,000 visualizaciones de forma
orgdnica posiciona a InsurteChile como un
referente influyente en la conversacion digital
del sector, logrando un crecimiento de tres
cifras en alcance e interaccion.

Interacciones con el contenido @

™ 100%

Desglose de visualizaciones

Total

64.307

De origen organico
64.307

De anuncios

B g

28 de oct




¥ Instagram
Desde enero hasta diciembre de 2025

B Datos demogrdaficos
1072
La audiencia de 1.072 seguidores
e es predominantemente
masculina  (626%) y se
20% concentra en un rango de edad

maduro (25-54 afios), con un

I pico significativo en el grupo de
" o . . = 35-44 anos.

18-24 25-34 35.44 45.54 55564 B5+
Hombres [ Mujeres
62.6% 37.4%
Contenido destacado

El informe destaca que

. Contenido publicado @
se han publicado 200 Seglin 200 contenidos
Contenidosl Con un #30,2% en comparacién con 1éne. 2024 - 31 dic. 2024
. Publicaciones
notable incremento del | 179
30'2% respeCto GI perlo'do ""5“?“35_ 80
anterior.

Contenido geogrdfico
i e i El informe destaca una fuerte
Santiago de Chile, Chile Chil iTe Afi
Buenos Aires, Argentina Argentina Chile dominando el alcance
I S . ki) . .
Colina, Chile Colombia tanto a nivel de pais (51.8%)
- 5% - i -
Bogots, Colombia Mésico como de ciudad, siendo
-2 -— . . ..
Ciudad de Méxica, México Espaia Santiago de Chile la principal
2% - 3T o, . o .
el i g Venezutl (39.6%). Argentina se posiciona
. 15% . 2% P
Cérdoba, Provinca de Cérdbs, Argentina Estados Unidos como el segundo mercado mas
- 1% [ RE o
Mar del Plata, Provincia de Bugnos Aires, Argenting Peria relevante (24.34), con Buenos
ks s Aires como su ciudad maés
TR o destacada.

0 09% » 0B%




Es la carta de presentacion frente a otros socios y potenciales clientes. En las
siguientes paginas podrdn revisar los OnePagers de nuestros asociados.




Indice
Insurtechs asociadas

46. AccuHealth
47. Adminse

48. AlmaMedis
49. AseguraOnline
50. Autoinspector

51. Ax Adjuster

52. Betterfly

53. Blitz

54. Boreal

55. Cacttus

56. Care Assistance
57. Ceptinel

58. Clave

59. Compara

60. EmbedX

61. Emet360

62. FinFast

63. Firefly Digital
64. Garantia Segura
65. Insurama

66. Jooycar

67. Klimber

68. LISA Insurtech

69.
70.

71.

72.
73.
74.
75.
76.
77.
78.
79.
80.

8l.

82.

83.
84.

Mediclic

Mi Portal Seguro
MoviSmart
Nask

Noovo
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Teggium
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Tutenlabs
Utrace

Yapp
123 Seguro
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85. Gestioncar
86. Radar
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88. Tridente Digital
89. VirtulPos
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90. Apside
91. HCS Capital
92. HK IT Experts

93. In Motion
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95. Minsait
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Accuhealth

Perfil:

Sector: Vida & Salud

Tipo de producto: Administracion
de salud a través de bienestar
corporativo ¥ gestidn del
comportamiento,

Mombre de Producto: Homa
Fecha de lanzamiento; Oct 2023
Personas en el equipo: 20

Paises Dperacidn:
«  Chile

- Erasil

Productos Operacion:
&  Accu App
&  Accu Telemonitor
= Homa Super App

Equipo / C-Level

Francisco Cifuentes Z,

Cofundador y CED

*  Ing. Comercial, ) de
Santiago

+ MBA PUC

Vicente Santa Cruz V.

Cofundador y COOSCTO

= |ngeniers Forestal, U
de Chile

= Mse. Uof Minnesola

Pedro Pastor

Chiefl SW Engineer

¥ * Ingenierc SW, L.
Politécnica de Madrid

»  MBA U de L de
Torcuato Luca,

Buenos Aires
Contacto

Francisco Cifuentes Z,
& fifuentes@accuhealth.cl
'E www. accuhealth.cl
® uUpdated: 1/07/2023

Salud administrada & gestion
del comportamiento

Desafic

En un munds donde la esperanss de vda ha aumentads en 20 anos, nos enlrentamos &
desalio de brindas wna calidad de vida dptima a medida oue las personas viven mis Bempo
pero enfrentan una expectaliva de salud gue se mantiens igual, esto significa que ks milad
de osa vida adiconal s& caracteriza por condiciones de wida regulares a malas

El 75% det los as10s én sindestros de salud estin relacionados con patologias odnicas, gue
van en alta, y que ne se deteclan a Bempo ni 5 cudan adecusdamente ura wez
identificadas impactando significatiamente en la produectividad laboral

Todo o antencr ¢n inmerse en un sislema de salud ncapaz de abordar gl problema y mas
dir la mited de la poblacien sin acceso sccese o cusdados ni segusmisnic

Solucidn

Muestra solucion es un Fospital vwiusl que integra una plataforma ecnoldgea innovadors
pars brndas seracicr de sencion mechcs peraonahizados, Aboadaemad dof appectoa Cave!
Foope0 unncerEal & [ atencion y Chmbso do comportamesnle 3 Waves de ncenivoe 0on
AueElra amplia expenencia &n & ampd die la salud v [ seenobagia, mpeclamas e manera
signilicativa en la saled, csdade y bienestar de bas personas, mejorando s expedatia de
salisd de manera notable.

Estamos fransformando la atencion mebdica al brindar servicios personalizados, un aoopso
universal a & stencicn y un cambio positve en ¢l comportamiento de Lxs personas a travis de
incentives, Mussiro enfoque bDerefica 2 los wumics indeiduales, offeciends cukdado v
Blenestas resolanes con mence okelo de bolsllo y méas enfoque en la prevencion. Ademis o
mivel coporalve ¥ de seguns, pestionamos o fesgo de smeestrabdsd poblacional v
profowemos prictcat saludables, b que conlliva un uss mds eficientes de los benedicios de
sahad.

Producto

Platalorma tecnclogca de Gestin de Imeracodn, Adhersnca ¥ Comportamiento que s
encuentra montada en una Super App con respaldo de un hospital virtual. Esta aphcacion
revolucionagia ofrece un servicio 2477 que aliende y recopila informacidn del wsuana,
personakiza SeNICKs ¥ prestaciones, ¥ e comurica en tiempo real con e respaldo de un
Fesppitad vistual,

L ugiarios pueden disfngar de una expeiencia miegral de Mencion madica y bsenastar, La
aphcicuin olnecs und gama compleqn de servcicd, desde anenlaciin mihca contmua hagts
& accesd a un hospaal virtual ¥ Seracios de elemedicona adiconales. Todo allo S8 encuenird
inbegrads &n una dnica Super App para mayor comadidad ¥ accesibilidad

Mercado

[ ETET IEEC?. Enfocadas  &n ke usuanios  ednedualed pROpSSSRAmOs  un
FCompandmientd resshiles en cudado ¥ Berssarn, o que se praduce &h und feduccitn del
gasto de bolsillo ¥ un mayor enfoque en la préevencidn. Muestia plalalorma olrece
infoemacion personalizada y utiliza incentivos para motivar & los usuanos a mejorar
activamenie su salud y bicnesiar

Coporaciones ¥ segures (B2EF A revel corpomiive y para las compalias de seguros,
gestionemos o resgo de siniestralidad poblacional y influimos en o componamiento de las
pesonas, fomentands prdcticas saludables vy un w0 adecuado de los beneficios de salud.
Muestra plataforma ayuda a controlar los costos y promoese una gestidn mas eficiente de los
reciesos de atencion médica

Modelo de negocio

Enfoque BIC: Clrecemas modelos de suscripcion pala Ios usuanos mdniduales
(eonsumederes) que deseen acceder a ko servicios de ruesin platafeema

Enfogue BIE: Ademdas de I'Il.PI'lilM'El'Ir{lI]l.E chractd 8l Cordumedarn, Tambein bondames
SErncios de administyacion del gasto de salud 3 empdesas (B28). Exto smphica colaborsr oon
SMpresas y Companias de seguns pard gesticnar v optemizar ks costos nelacionados con la
alencidn médica de sus empleadios o asegurados

Roadmap
= Indciio
Adguicicién do iﬁl:;:r desarrolle de Apertura Lanzamdentic
AccuHealth harma SW aficina Brasil harma
Virtual
L L] ® & &
g 2019 020 pLieg) 2023
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Problema

El canal asegurador debe admanestrae rlltipbes instancias de nformacidn y
geaticn & bo lango del caclo comerncial. Esto puede dificullar la crganizacsin y La
visibiladad integral de la cantera La falia de una estrocturs unificada impacia en la
eficiencia operativa. Y Emita [ capacidad de proyectar crecimiento sostienedo,

Solucion

AdminSE centraliza by gestidn del canal asegurador en un UniCo enioma,
inbegrando procesos, datos y operaciones. La incorporaciin de Lk avanzada
potencia ka efickncia, mejora la experencia del cente y permile anBicipar
oportunsdades. de negocio. Una solucsin desenada para ssmphificar la operatoria
diaria y hablitar un crecimeento $ostenibla

Producto

Sistemna Integral:

Centraliza by operatona del canal asegueador én un Unico entomo de trabago.
Integrands la gesikin completa en un flugo operativo continua, con mformacein
coneciada y actuakizada en cads etapa, Su mddulo de indicadores permite
visiiahizar la evoducadn del negoco y tomard decissones con bate en datos reales.
KaiFen Al

Acompana la operacsin dearia Con agentes Comersacionales onentados a lareas
concietas. Gestiona sobcitudes de documentacain, recibe y estiuchura sidestnos, y
asishe an procesos de colizackdn, reduciendo tempos y asegurando coherencia &n
la gestedn. Su app y dashboard perrmaten monitorear o estado de cada gestion,
priceilar SecEones v lomar control &n cuabguisr momento

Mercado Modelo de Negocio
MHutstra présencia actual &n El modilo ¢ negotios €5 SHas
Argenitina, Unuguay, Brasi, Chile y (Softeare a5 & Service)
USA constituye 1a base para und
ExPuAfEsin e Lalinoamersca
Roadmap
LN AT i e Redieds steg sl Actualigasein Incorpormcion
Comipnio Al witema Sadema de Ageeted Al
® @ o L o
2024 2025

2001 ¥ lFy |

Ingoo de Gesthdn de Fisesgo by insurteChilly
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almaMedis

LQUIENES SOMOS Y QUE
HACEMOS?

Somos una empresa de ielemedicina que
Sadud pe
15, LS casales

alencion  para  Sus

LCOMO LO HACEMOS?

A Iraeds e moestra platadorma digad,
conectamos de manera efectiva y cercana
A padentes y profesionales de kb salud,
brrinetla na alention de calidad, seguia

Tuna

LQUIENES FORMAN
NUESTRO EQUIPO?

NUESTRO EQUIPO | C-LEVEL

Tomaés Godoy Segovia

Gerente General

klaria Consuelo Puentes
Coordinadora Médica

+190.000

Pacientes
Contacto:

almaMedis

150 27.001

Certificado

2 Tomas Godoy Segovia

almamedis.cl

Telemedicina de calidad cuando y donde nos necesites

VISION
56 una empresa lider en ko prestacion de seracios  ntegrales e

telernedicina v saled a nivel nacional ¥ latinocamenicano, bindando un
servicio de caludad de forma #eca y humana que promaava el bienestar de
G peieronans y e51é miegrado a la comandadl.

MISION

Coneciar 8 nuestros pacientes con una atencion meédica de la mazs alta
calided utilizanda b megor red de profesionales v prestadores existenles en
cada pais, que nog permitan contribuir a mejorar ka salud de las personas de
manera humana, cercana y oportuma, ulilizends hemwamientas tecnoligicas
que nog ayuden a resguardar la informacion de neestros pacikentes y
clientes con los mas altos estdndares de zeguidad.

PROPUESTA DE VALOR

Ofrecemos un senvicso de telemedicing personalizado que agrega valor
significative tanto para s colaboradores como paga tus cientes, Nuestio
gervicio complementa los productos o servicios que ya ofteces, mejorands |a
calidad de vida v el bienestar de quienes lo wilizan. Ademnds, impulza la
retencsin y  lotalece o senimienlo de penenencia, consoldands  |a
valorgcidn por tu prodecto, Nuestro amplio ecosisterna de sahed ¥ constante
COMPrOMESo O entregar una  atencidn integral nos convierien en el
complEmants perfecto para custar 2 s colabaradones o chentos,

MODELD DE MEGOCIOS ¥ PRODUCTO

Muestro servicio de telemedicing ze ofrece medianie planes anuales o
mensuales contratados directamente por las emguesas para  SUs
colaboradores o clientes. Los confraiantes pueden personalizar la
experiencia de sus clientes a través de planes de salud mulidisciplinarios,
creands un subdominig, una linea teleldnics ¥ comunicacones cspeeificas
para la empresa. La plataforma de telemedicing le permite a log usuarios
atenderse con profesionales de la zalud de manera humsana, cercana y
opartuna, ademds de generar una licha médica dgial que centrabza sus
antegedentes v registios médicos

ROADMAP
Certificacitn
Lanzamienls
Fursdacidn dela Primer clienie Cerlificacion  +100.000  oboegada por
Almabiodis edd i esrreny DT TS S0 IV.00T  pacemics CEMI y FOMWASA
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Sello de calidad de software en
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ASEGURAONLINE

Y BIERESE LA CRNELE

Perfil

Sector: Insurance [Seguros

Tipo de producto: Digital insurance
broker/ Cormedores de Seguros Digital.
Hombre de Producto: Aseguracnline.cl
Fecha de lanzamiento: Febrero 2020
Personas en ¢l equipo: 9 Partners

e  Seguro por Kilometro

Sebastisn Ozimica.
() Sebastian ozimica@seguioslascondes ol
& www aseguraonhine ci
® Updated: 122024

jHacemos los seguros de forma diferente!
Estamos cambiando el juego

Problema " 3

El mercads asegurador enfrénta la falta de informacion y asesona, o que
genera confusidn en los clientes, desmolivandolos o levindolos a elegi
opciones econdmicas que no cumplen realmente sus necesidades
Sumado a esto, algunos segmentos de s poblacicn  estan
tradicionalmente desatendsdos, y la carencia de productos personalizados
proveca que muchos consumedones no 3¢ wentan entihcados con las
polizas estandanzadas

Solucién

Para enfrentar estos desafios, se propone fortabecer la asesona y la
educaceen al clente mediante herramienias de coOmMuUNIKCACIOn Claras,
dizefiar polizas inclusivas gue eliminen barreras de acceso, & incrementar
la personalizacion de coberfuras segin las necesidades especificas de
cada usuano. Ademas, ol uso estrategico de la tecnologea y la innovacion,
mediante plataformas digitales y aplicaciones, agiliza la contratacion y la
resolucion de dudas, mejorando la expenencia y fomentando la adopcon

®@ £ Q& £
moscota SoAP Bormbero Cokior )
Mercado

Actualmente operamos en Chile, con vision en el corto plazo de
penetracion én Peru y Colombia

Modelo de negocio

Aseguraonline, trabaja como de broker de Seguros,
modely lo desamollamos bajo dos modalidades de
negocky, B2C por medio de plataformas digitales e
ntervénciones urbanas y B2B2C

. =

Roadmap
Primers Campafia Hace Seguro Seguin
mwm“ SOAP BOMBEROS ASEGURAONLINE Mascotas  Celular
] [ ] L] [ e
(O Tube Marro Octulie [echembne Encto
2019 2020 ) 2022 004
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autoinspector

Partil

Sector: Insurtech

Tipo de producto: Saal -
Nombre de Producto:

ALt OINEDEE

Fecha de lanzamiento: 20

Personas en ¢ equipo; 10
Paises Operacidn

Equipo Jf C-Level

A%  Ezequiel Niedfeld
; ‘ﬁ ; CED - Co Founder

Almendra Hermida

CO0 - Co Foundress

' S ==
et

Luciano Ahwarez
CTO - Co Founder

W O LS .

Contacto

i Almendra Hermida

Flujos de verificacion para registrar, autenticar
y dar trazabilidad a bienes, documentos y

personas.
Problema
Atencion al cliente deficiente
Extensos tlempos de respuesta y resolucion
Fraude
Informacidn faltante & imprecisa.
Falta de revisidn de documentacidn [exageracidn,
ocultamiantos de dafos)
Desconacimiento del estado del resgo asegurado
Recursos acotados. Largas distancias a culsric

Solucion
Conocer y verificar todo
cuando, donde y cuantas veces lo necesites
Lon una herramienta que Sea escalable, dgil y gue permita Sakr al
mercads mmediatamente obteniendd resultados vabdados en
tiempo real sin intervencidn humana

Producto

La tecnologia para registrar, autenticar y dar trazabilidad a tus
procesos. Construye tus propios flujos de vedficacion y validacidon
de datos a trovés del Estudioc nuestro laboratorio de flujos
no-code.

Arma tu propia app para Negar rApido a tus clientes y con una
excelente experigncia de usuario recolectar y validar eficarmente
cualjuier tipo de informacidn que necesites,

Verifica bienes, documentos ypersonas a trawds de flujos
automatizados con LA

Mercado

Actualmente operamos en & mércado
asequrador de Argentina, Paraguay y Chilg,
siendo éste ditimo nuestro foco de expansidon

regional para este anfo

Modelo de negocio

Modelo Saas dé Suscripcidn mensual
Acceso a Dashboa rd, BDP W o14] Person alizabde, Ll f: T i g
wia AP y webhooks, cantidad de flujos de veriticacidn,

USUANIOS, CASOS de usos, estadisticas, alo

Roadmap
-n gt : -:..-.'!.lm Flota PRr &g ¥ sk )
@ ® ® ® ®
=021 2022 2022 2023 2024
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Adjuster
Tech

PERFIL

Sactor: Sequras Genarales

Tipo de producto: Aplicocion Web
Nombre de Producto: NesusNet
Fecha de lonzamiento: Agosto 2024
Personas en el equipo: 6

PAISES OPERACION:

‘ 1 - # 1

.

[ ] |

‘ 4 -
EQUIPO [ C-LEVEL

Alexis Rosa Zerpa
Founder & CED

Ricardo Galnza Siso
Jala Comerciol y
Alanras Tech

CONTACTO

Ba Contacto AX Adjuster
) contocto@onoadjuster.cl
Ej axadjusterncl

B VUpdated: 10-08-2025

AX Adjuster Tech |

PRI

La lguidacion tradicional de sinlestr
transparenie. ASeQUiados, Coffedores
enfrentan procesos con baja trazabilidad

50

Inteligence

en Property of lenta y po

a8 Seguros

Con MexusMet, transformamos |a bguidacion de sinkestros en Property
centralizamos, digitalizamos y aulomatizamos cada elapa —desde la

denuncia hasta & informe final— logrando proc

ehicienies. Reducmos drasticamente

5 mas rapidos y

los Uempos Y aseguran

trazabilidad y transparencia tolal para todos kos stakehodders

PR

En Ax Adjuster Tech somos liquidadores de sequros

el di F'I'I;:I-j:;lll_"'f'[:f' NS U

plataforma inteligente de wso exchusivo

prncipal
que centraliza, digitaliza y

automatiza todo & proceso de hguidacion: desde la denuncia hasta &

informe final. Entregamos protesos

transparent
SErvicio tecnico de excelencia

ME

100% Chile

ML

mas rapidos, trazables y

=, brindando a aseguradoras, comedores y asegurados un

En Ax Adjuster Tech trabajamos con un modelo Business 1o Business

to Consumer (B2B2C), nue
quienes coniratan nuesing
Propemy y 1)
embargo, & benefic

frides: Flpida, proc

cliente directo son las

digitalizacion, automatizacion y trazabilidad que ofrecemas
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Vision/ Misdn
Crear un miando an & gue Cada Parsana Puatla wivir SuU meor vida
Crear empresas y comunidades compromaetidas y con un propdsita social,

BETTEeRFLY &

Producto:

Perfil de Compaiia R N S e
Sector . Healthtech, Segurcs y Blenestar Corpomtive . ; _1 - . _I,.:I..:.._.. = . : _. _,I .:__ _-'. IT __.. -.-.. I: "..: 5 ..“':..,':.. " 'I __" . ......I :. :

Producto : Betterfly es una plataforma dighal Solucion: i RAEA _
t{ﬂ]l}-l]’rl-ﬂl'.l u'.‘ mrd-. tli'nﬂﬂﬂmﬂ_ {“Emms du gl : ::':'-l T : ..l.... -. .' -:. .'...l. : ir '.'::. .: ) ..|" LRIt .:' ... JUe H .|. ST, ) : .." > ..l' ¥

salud personalizades & impacto socal, oo ghribnso ol i hail et sk st ety
que |5 empresas pusden suscribir par sus S s ; ) i ey

colaboradores.

Fecha de lnzamiento; Agosto 2020 thiricat o gailicacion que incluyen LB promecion o8 hAbItoS EMudabISS, rECOMDENSSS
Parsonas en ol agups: =300 parsonalizadss v B posBlidad de cofmedtir s0E lopiod en doONACIONES DAME CAuSNE Sodiales

Paigers Dpersciin: e

Chila
Brasd
Edpadfia
Mindico
Calamibia
Ecuadar . Cobartura Personalizada: Seguros de vida, salud, déntal, bicicleta, mascotas, enfre abros, cor
Argentina fledbilidad para ajustar la oobeura sagin las necesidades de cada usuars y empresa

P - Welinass Digital: ’ 4 : Sllea s = e
Cantroamérica f pCion

Modelo de Negocios y Producto:
Bettertly s comarcializa & trinsis do planas o SUSCE pCidn mangsual, Corbrat soos Ppor §pnesis [ar

0
-

al] ' ChE JENSDE &N 1A 1

s Recomnpandels Tecnickd o inpeligencid MTiNcisl pama profmdver habilo ahoadipilas
FRCOMDENIST & 08 uSusiog con detcusnios, gift cards, banafcios eclusivos v 1B opcid
cadlipar inras

. Constnaccisn de Comunidad: Dwsalios grupales, tablas de lideres v contenido mbeactvo

Tormatng como SToras ¥ Rl

Plataforma Betterfly

Batrerfly App
Elﬂ'll'ﬂ:.'!;ﬂl.lﬂ Pars L airgraas contratants, Dattertly inclnes un portal de S racion Fiuitha Gus Semplifics s
Batterfly Rewards App -onflguracidn de ervicios, sdemds cde hermamientas para monitorear o impscto v
Portal Web de Admerssirador PR CHONDRSE BT D 0ES PSRRI eDES EN DTmipd Nel

Rutribucién Fledble [Betterfly Espafia)

Cquipe/ G- Loves Hitos relevantes:
Lanzamienis Primseos Serie B Ingresoa 1er Unicornio Soclal

4 h A S
i '@ Eduardo della Magglnra Batterfy 100 Clentes empresas  USET00M Brasil Seria C - USDE 1230M

Fundador y CEOQ

Agnata - re Ire aptiamibe Ene
2 ] - 121 20 Faa ke

Bagtarfly én
Ingreso a Ingresa a 3,000 1,000,000 Foro Econdmilces

Cristdbal della Maggiora
- 99 Expaha Maxico y Colombla Clentos empretad desuscriptores  Mundial Daves

Cao-Fundados y Presidente

SEEiarrining ARDILD indamibrg Enarg
2022 2023 2023 2024

g

Eduardo Rodriguez i AIP Arwards

GO O

oF0 Betterfty Salud e
Agost Nirvsmbr
H2h e

Contacto

Ronny Gonzalez N. - CPO _ = Prototien de Datos
| rpenzabenPbettericom indice de Gestion de Riesgo : Gosbibt i) GO Pr iy
|E. betterflycom by InsurteChile Fiesga Hegulatons
@ Updated: Enoro 2025 .- e Irriegracitn y Escalabdided




blitz

Perfil

Sector: Insurtech

Tipo de producto: Saas
Hombre de Producto: Blitz
Fecha de lanzamiento: 2016
Perzonas en o equipo: 35

Paises Operacion:
* USA
- Canada
s  hlemico
s  Cobombia
®  Chile
&  Argentina
#  Paru
¢  Ecuador
&  Besasl
Productos Operacion:
P sdomm: s para |4 Sl omal 2 atidn gl
procete de chlaubsy pags de
Comigiones y Bonog
Equipo [ C-Level
Sergio Zuniga
CEOQ
[ Y
— Isabel Bedoya

Head of Market Expansion

Lawra Garcia

Customer Success
D el

Contacto de marketing

Juan Nicolds Rojas

nicolas rojas@blitrrocks.com
vt pcac /Bl Zrocios. Com
Actualizado: 06/ enero/ 2025

‘Bltr Bene un gran potencial de crecimienlo ¥ eXpaniia on
Latinoamdérica Eg la plataforma kdeal pars las empresas del ramo

asegurador gue NeCesitan aufomalizar sus procesos de caliulo de
comisiones ¥ bonos, conmds de 5 anos de expariencla”
Sergio Jufiga, Btz CEOQ

Problema

La adminksiraciin y o seguiméento de comisiones y bonos énla intdustna
de seguros enfrentan complepd ades debkdo a los procesos manuakes y al
uso excesivo de hojas de Excel Esto provioca errores en kos calculos y en
la disporsion de las comisiones.

Solucidn

Blitz facilita la automatizaciin del cilculo de comisiones proporcionando
una mayor Mlexibdidad en la gestion de los planes. convensos y bonos.

Ademas. Blitz simplifica ¢ proceso de pago automatizando la revisidn de
decumentos fiscales, flupps de aprobackin y provisiones necesaras pama

ejecutar dich pago.

Producto

Blitz ofrece total wisibllidad en la gestidn de comisiones para todos los
equipos, automatizando los procesos de cilculo y pago de comisiones y
bonos en el sector aseguradar.

Beneficios para 1o Aseguradora

= Tableros Interactivos

Administraciin de Facturas Electrénicas
Seguimiento de Bonos

Célculo de Impuestos y Retenciones
Flujos de Aprobaciin para Pagos

integraciin Bancaria

Mercado

Méxoo: 30%

Estados Unidos y Canada: 20
= Cenlro Aménica: 10%

= Sudamerica: 40%

L T
=

Models de negocio
Saa’s on Choud

Licenciamienior Suscripcion Anual basada en pdmeno 08 USUInos y
volumetn a mensual

Roadmap Crecimiento &
I e i Blitz Biitz Msce Blit mibved LATAM
Concoptual 1.0 20 ine. ¥ Expanaitn
® o L ] [ ] [ ]
206 e Fairg] 2022 074-N2S
It dhes Gt 1oy it Binei by inirteChile
e B g Proleccson o Datd
% E‘"" E 55 Ceobebms Conpar it
R & 81 eegeckin y Facalabiicied




"4 Boreal

PRODUCTIVIDAD PARA ASEGURADORAS DE
Problema AUTOMOVILES

El modedo de negocios asequiador invoducra ung sofle de proCesns y
Mujos de rabajo quee requieren de allos niveles de automatizackin, que ks
permita o logro de indicadores, relacionados con la ehcencia v 13

efectividad, ademuds del encuentro con las estrategias que permitan una
alta calidad de servicio al cliente inteino y final.

Solucioén

Perfil Boreal ofrece la avtomatizacidn de estos Aujos de trabajo de una manera

Sector: Seguros efcar; su versatilidad y flexibilidad, facilitan la adaptacion del producio a
: las necesidades reales y particulanes de los clentes.

Tipo de producto. Saad

Kombre de Producto. Bonal
Fecha de lanzaméents: 01032007

Boreal estd conformado por producios usables, dgiles y organicos.

Producto
Plataform web que provee detrios producios 5208 sdegrables oon setemas core de Lis

Personas en o equipa: 5 destinados & apoyar & L ermpresss esequrpdons de mtomdeilen on
dverson procesos vilales, tales cormor
Paizes Operacion ’ 'ciulu Firuaies — n.n:m ks - ] —
Resgos ¥ 8 QB Fupecciones de U
wehaoylos. Ao Oon L) nCorporacin de e LA prara L chetigridn che daris
- iy * Evaluacibn de dafos § Vo Comencial spoya la gestion de los bhgedadores
relaconada con lox dafios ocasonados por ot Snesbos 3 los astombeles
Productos Operacion asegurados. Enfoque B78 y BAC
= Apio Licuidaciin de Dafios ofrerca a an dentes b poshiidad de gue sean dios
s guienes. readcen Sy bguedaodn die dafios; b teonologia de L8 clerticacd s
. Boreal knpoccitn y pﬁ]rﬂ:im;:ﬁnnlf:]
Paslcarspectin de oo * Dt dhe Proseges de Compern de Repoesion cres y st 2 marketples wlerms
o S peowesdcend de fepueTion, sprovechands L mubcmatizecaln de b solcted ¥
o  Boreal Bvalgacin de Dafios archlisis de colizaciones, generpcaln de didenes, sequirrsenio de despacha, fepories &
- ey de gegtbn
Borel Auto Legudiatn S = Vakor Comeecial apicacdn web y 3pps mivies que provee o chiculo del vakor
Dafios: con LA oomercial de los atcs, de una forma dgll y senoilla
=  Car Tradking: regesiee y confrole cacda etapa del prooeso de reparackdn on o tallenr, a
&  Boreal Mardke! Ceaniral de v de Wb o WhatsApp
=  Taackones y Remales modulo gue permite L tasaoion de restos y o seguemeentio ded
Flepuesiog fugo de rermate de autios.

|
E
;

o Aaipberecin Vsl y HRocE Souivs ot el e 0 et e e y Daetur sl e
e o Nata y o

s Gesthbe de cllai Solacabn pars b cPebcibn, condimmaciin § cancelscaln de clEs paE
Egreso de Sulcd pad Papecciond y reparsl configursble paes  indruckour
drigruadinfiiers. e Uil ol Somiat Ll y Inpamdickinind.

o MaFors superviiory Vihad sproveche b bondades de b LA paes COipors un
mmockedo de Supervrsin novacon y efecivo

Mercado

Actual: Reale Seguros Chile, empresa con presencia en Chile, Regidn
Metropolitana y T ciudades mads del pais.

Aurora supervesora Virksl
* Potencial: Empresas de la industia assquiadona sectol Autos,
Liguidadores oficiales, Talleres y Proveedores de repuesios
Equipo / C-Level En la actualidad los usuarios potenciales de Boreal son 10d0s los
irvolucrados en el dfea de Sinlestros, Liquidadores, Supenisonss,
JSosd Manusl Scas Ejecutivos de compra de Repuesios, elc
o Founder CEONCHO Meodelo de negocio
Boreal es comercialirado como Saas, mediante L Tacturacidn perddica por
o uso de bk Servicios, 0 bien por cobro pod unidad (aulo o Sinkestno)
En algunos casos aphcan fees po consullodia para la adaplacein o
. inlegrackones con kos sistemas de los chientes.
Adrisng Pérer Roadmap
Co Foundes CTOMCMAD
L-.|—I_ e
maguroaen j Demtnl B Bareal Vol Comumcinli O SRNTIIEN  fopg  EORCSAY
m Barpaitii Al B e P stk g Bewral Conr Tanclorg con W
L ] L ] L ] L ] L ] [ ] [ ]
el ok rs Feteern (Tr Gepmertre
Contacto ;Tr' o M G wa bl E
Jora Ml Sosa Cabera s i i B T W Bl
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W) cacttus

Perfil

» Sector: Seguros generales

» Tipo de productos: Seguro de
mascotas con reembolsos
ultrarrapidos

# Mombre de producto: Coctius

+ Fecha de lanzaomiento: Abeil 2022

* Personas en el equipo: 7

Paises operacion
» Chile

Productos operacion

& Seguro de mascotas

Equipo / C-Level

Agustin Escobar - CEQ
Fisico

Pontificia Uiniversidod Comdco
i Chuly

Vicente Escobar - CO0
Infante de maring

Armoda de Chille

Milan Rafaeli - CPO
Ingemmmmd
Powatafssd Lirnsweriickod Comadsren
g (el

Andrés Espinosa - CTO

M.Sc. Deep Learning
Poirn s Dbt o nodcr
Jh:'l'.' i

Contacto

Agustin Escobar

3 i
= ogustin@coctius.cl
e, WielwLOOEHTUEC]

-
e

{j Updated: Julic 2023

“Tu préxima consulta al
veterinario podria ser gratis”
Problema

Lo industrio veterinaria s¢ ¢std desarrollondo ocelerodomente:
trator @ ung Moscota por cancer puede salir USD $2.500, ¢10 o3
2.5 veces o3 suehdo promedio on LATAM,

Los  segures de mascota  octuales  requieren trabajo
odministrative tonto del veterinono como del cliente vy muchos
clientes prefieren no contrator

Solucién

Seguros. bosodos en software, sin intermedianios y Oon ung
experiencika de posventa instantonea. Contratar en Coctius es
igual de rapido que contrator Metflix, fe pogomos fus reembolsos
instanténeomente en un proceso digital y fronspanente,

Producto

Segure de moscotos con opp mdvil pora cofizor, suscribirte
reembolsar Tus Qoshos velerinanios.

Mercado

El gosto en cuidodo wvetennano en LATAM es de 563 miles de
millones de dolares. Coctius estd creciendo 30% mes sobré mes én
Chile. Proyeciomos abrmos a ofros mencados a finales del 2023,

Modelo de negocio

Comision por venta y operacion de seguros.

Roadmap
Lonramiente 1000 clienbes ARR Cocttus Pay mercodad
Ab O fubere A AL R eETRCeNE
o P11 i rL 2 pora
Inde Se Gestalen Be Faapa by Inanarbe Chile
A 't Proteccas o Do
;— Mnisa | (otsrray Corporiren
3 ) v i
2 g § [l Bt W Lt )
- L ety ety [ B skt
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Care
Assistance

il

Sector: Insurtech y Bwenestar Corporativg

Tipo de producto: Ecosistema digital con
dos lneas de NeQOcKD

= Biengstar: Plataforma que Brinda blenetiar

fisho0, emocional, social y inandkem

=  Vida: Scluckin para la gesBon del legado
emoconal

MHombre de Producio: Care Assistance

Fecha do lanzamiento: Marmo, 2022

Chille
L]

Argentina
Lirusguay

Froductos Operacion:
- Bienegtar

Vida

Equipo [ C-Lavel:

Leonel Hermandez

Co-Founder and CED

Ramiro Paradotto
Co-Founder

ontacio

Leonel Herndndez

-m - -

) Updated: Diclembre, 2025

revolucion

e

Programas de Bienestar y Legado
Tecnologia, propdsito y bienestar real

Las organcacsongs enfrenian desales para offecer solucones de beprgstar y
vidla que realmente conecien Con kas parsonas. Los PTT TR tradbCaonales
Sudlen tener bap usabdedad v 3Cas0 Mmpadio emotonal, B qua 3e raduce
&0 LA IFTARrsasn o Bagd redoimo Yy UG SpENencil PO Sa ficatrea para
colaboradores y familias

Cfrecemos un ecosHtema innovader con dos lineas de g m

L

Bienestar: Pilares infegrales gue abarcan salud fisica, emocional, social y
financera, disefiados para mesorar la caladad de wda y productinidad de los
colaboradones

Nda: Una plataforma oreca para la gestdn del legado emaonal, gue
permite grabar y compartsr recuendos, histonas y mensapes significativos con
Safes UGS fortaleciends vinculos Y CoSmerSIaN SfmOCRIa.

Somos poneros &N LA TAM en solusones dopiales pars Bebrlstar corporatng y
WA eMmOoConal. A Taves o8 Nuesira ;“-'a'.a‘:.-'-*.-*a BS OIANERC0NES. SO0B0EN &
PrOQramas. o2 an0 FMPacio Qe promiseyven Naios Salucames, nesimenca
EMMOCE0NE Y GOSN METana Con nosolros, las empiesas COMSinnen CUmras
M5 SANAS, PIOCUCInGS i Con Senboo

P -

—
—

Actualments brindamos
a Chile, Mexico, Argentina y Unuguay.

Complementamos los SeguUnSs de vida, accidentes personakes. y
compiamentanos oo 38 CON URE SoAJCKN o8 A Usabdsdad conirodanco
d SIneEsirancad of LS poldas, angbeZancd y hcelzands al usuand

Muasino B2B, enfoca prncipalmente an clentes como Aseguradoras
comedores de segurod y empresas de todos los tamafios

AN Ioarir s o o ararh . . Bgumtard
- [P P et P o T T e =R Argeedwd  Liragpary

L




(CCEPTINEL

Perfil

Sector: RegTech, Fintech, Insurtech
Tipo de producto: Plataforma de
monitoneo transaccional

Nombre de Producto: Ceptine
Fecha de lanzameento: 2019

Personas en & equipo: 16

Paises Operacion:

Chale
Pl
Panama

YVeneruela

Productos Operacidn:
Modulo AMLCompliance
Modulo Prevencitn de Fraude
Modulo Abuso de Mercado
Modulo Monitoreo Continuo
Modulo Portal Etico
Modulo Monitoreo de Procesos

Equipo / C-Lewvel

Igal Neiman

Director

Katherine Heliman

Product O

Gerardo Schudeck

Contaclo
Gerardo Schideck
i il Eohine] ooim

© Updated:Enero 202

Ceptinel - Monitoreo transaccional para
prevenir la corrupcién, el fraude y los delitos
financieros

Problema

El gran volumen de datos que manejan las dreas de cumplimiento,
legal, operaciones, riesgos y auditoria, los cuales requieren
procesar y analizar, para cumplir con sus regulaciones ¥
normativas internas, junto a la capacidad de anticiparse a la
materializacion de riesgos, fraudes o situaciones anomalas que
pueden afectar la reputacién corporativa de las instituciones.
Adicionalmente, en los dltimos afos los reguladores a nivel
miundial han aumentado las exigencias normativas y multas en
estas materias.

Solucion
Ceptinel procesa y combina una gran cantidad de datos de
miltiples origenes y niveles de complejidad. La solucién genera
alertas a partir de reglas automatizadas definidas en conjunto con
el cliente.

Producto

Ceptinel apoya a las organizaciones a combatir la corrupcion,
prevenir el lavado de activos y detectar situaciones anomalas
asociadas a fraudes, a través de un lenguaje de programacion
No-Code, lo que permite que los equipos funcionales puedan
gestionar sus reglas con el soporte del equipo de Ceptinel.

Mercado

Operamos en Chile, Peri, Panama y Venezuela en la industrias
aseguradora, pensiones, comedoras de bolsa, automotoras,
fintech, cajas de compensacion y administradoras de fondos.
MNuestro objetive es llegar a ser reconocidos como una empresa
lider en monitoreo transaccional en latinoamérica, siendo un
partner relevante para nuestros clientes.

Modelo de negocio

Ceptinel ofrece un modelo de negocio Saa8, cuyas soluciones son
modulares en base a las necesidades y requerimientos de las

organizaciones.
Roadmap
Greagion Prirmeros 2 chemies  Expancidn & Expafeibin &  Erpardsdn of  Ageertura mepncadon da
Captimel o Chille [ Pedia Lasnsaménes  Colombis y Méxics
¥ WerstBuela
® ® ® ® ®
2019 2019 2020-2021 2032 2023 024



e e
N clave < kip.it

Infraestructura componible para el

futuro del seguro
LOuiénes somos?

Somos una insurtech chilena que lanzd Kip.it, una plataforma de
seguros de arquitectura componible que permite a aseguradoras,
comedores, MGAs y canales digitales lanzar, operar y escalar
productos de seguros de manera Sgil, interoperable ¥ sin
fricciones.

£Qué problema resolvernos?

La industria asequradors sigue operando con sistemas legacy que:
= Lirmitan ks innovacion y velocidad de respuesta

= Aumentan 10 COSE0S de mantenimiento @ integraciin

*  Daficultan b creacidn de productos personalizados v multicanal

*  No permiten sdaplarse ficimente & nuevas regulacionss o
partners

Esto impide a las compaitfas compeatir en un entomo que exige

agilidad, flexibilidad v colaboracidn.

Muestra solucidn:

Kip.it &5 una plataforma compenible, cloud-native y API-first, que
permite disefiar, ajustar ¥ escalar operaciones aseguradoras a
partir de blogues funcionales que se conectan Segin las
necesidades de cada Negocio

Funciona con una arquitectura de microservicios que se adaptan a
cualquier modelo de negocio o canal de distribucitn.

Muestro impacto:

Kipit libera a las aseguradoras de b ngidez de los sistemnas
heredados, permitidndoles innovar, reducir costos y llegar & nuevos
segmentos con productos relevantes, accesibles v escalables,

Roadmap:
2008 2012 2015 2023 2025
Hace Clrs Modlelo EINETYE PRC dpenirhe Larzamianto
Technologhas Accoed Lifedhealthi Capital Eiplt
@ @ @ @ o
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Compar (o Compara Online, Elige Seguro

Problema
Perfil Al MOmento e QUeTer COMIarn un seguno, existe poca nformacidn, poca
Sector. Seguros transparencia y ninguna opcibn para poder compararios de maneta
simple

Tipo de producto: Seguros
Nombre de Producto: Compara Online
Fecha de lanzamiento: 2009 Solucion

Personas en el equipo: 150+ _ _
Un marketplace de seguros donde se pueda obtensr informaciin
fidedigna, poder compararios y tener el mejor precio, asi ahomando
dinera a nuéstros clientes para destinario a lo que mas impora.

Paises Operacion:
s Chile
s+  Colombia Producto
* : Comparador de Sequros Online
Productos Operacidn:
»  Seguro de Aulo Mercado
s  Seguro de Viaje Actualmente o mercado se compone de 2 tipos de players: Por un
Muhsmmunypurnnnham&ﬂa&sdeug[u,ﬂ Sean
e SOAP tradicionales o masivos. Compara Online participa principalmente en
s Comparacién de otros el mundo digital compitiendo con players masivos, banca y en
SequUIDS algunos casos, aseguradoras con wenta directa
Equipo / C-Level
Modelo de Negocio
Sehastidn Valin 2 modelos de negocio. Cometaje de sequros y Generador de Leads
CEO para las compaiias de seguros,
Roadmap
Maria Sol Gonzalez
Coo ) Liewantamisnio
Lanzamiento/  de Capital Apartura Apnm Desarrollo y
Comienzo Series A-B-C Brasil Potencia Lk
e ® L I ®
Fal il 2004 2004 e 20r24-?
Marigno Trulléngus 2018
CFO/CPO
indice de Gestidn de Riesgo by InsurteChile
Ao - . Proteccion de Datos
Contacto < [ Medoatnn o - : .
E | Medo - Gobiemo Corporstiv
g s come S s 3 SeoReni
PrEgerLr sl B ol sonline oM .
W COMPAracnking com Bag & 45  Intégracion y Escalabilidad

ﬂ Updated: 070172025

59




Embed@

Perfil

Seclior. Embedded Insurance, Open
Insurance

Tipo de producto: Plugins, AP1,
Mo-Code

Fecha de lanzamsento: 03-2022
Personas en el equipo: 11

Paises Operacidn:

Equipo / C-Level

Ignacic Ramirez Silva
Ignacio@embediio
https-/fwww embed io
Updated: 20/11/2023

@h0o

Embedded Insurance. No Code. Simple

Problema

Para aseguradoras y cormedoras de seguros, ¢l proceso de habditar fiujos
de venla digiales &3 largo y caro, lo que no permite lanzar productos
inmovadones de manera rapida.

En la misma dweccidn, si plataformas digiales quienen offecer Seguros
para complementar su oferta o aumentar sus margenes, benen que
integrarse con aseguradoras o comedoras, ko que &3 un proceso
complepo, dado que no &5 su core business o que simplemente no tenen
las capacidades

Solucién

EmbedX permite a aseguradoras y oomedoras de seguros, asi como a
marcas, entregar expeniencias 100% digiales y automatizadas de
manera rapida y eficiente.

Producto

EmbedX ofrece una plataforma 5aas enfocada en un ecosistema de APls
¥ soluciones No-Code, incluyendo plugins en plataformas de e-commerce
yfgos de wventa autoadministrados, que permiten que cualquier
stakeholder pueda relacionarse con sus usuanos y distribuir productos de
seguros de manera automatizada.

Mercado

Actualmente  1EneMos  presencia
principalmente en 3 paises, siendo chile
m:’m:muwmmmn
en & ultimo afo, mientras gue Colombia
¥ Mégco estamos recién entrando peno
con crecimienio constante, siendo
egtos paises nuoestro foco de
ciécumsento para & 2024

Modelo de Negocio

Muestro modely de negocios es como  cualguier plataforma
Software-as-a-Service. Cobramos wn fee mensual por  cada
integracion/flujo de venta lanzado a través de nuestras soluciones.

Roadmap
Lanzaméentod | appamiento  Lanzamisnto Lanzamiento  Lanzamdento nuevas
Cipmienzo Cobombia M xico Pl harramibentas no-code
L L ® ® -
Q3202 1172022 03203 1172023 032024
Indce de Geston de Besgo by insurieChils
- Pretecosin de Duoa
E mrtold i Gbutrray Lowpe witrvn
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J o . . e |
MnNovacion en verdad

Problema

El fraude en los sinlesiros iImpacta a las Aseguradoras directamente =n ks resultados
1Acnicos. Los procesos y sislemas acluales —manuales, lemos y fragmentados—
iI'r'IP-IdEI‘I I]n."lEq‘!I.-&ﬂﬂ#:rgEﬂil'.‘-l'l:]l |i|'!l|'|'.'|‘.'t-1ig3l2il:llre5 & tiernps. ES10 Rnats pérdidas
millanarias, una sevads CANQA OpErained ¥ umna mala experiencis para log Ji-{'l;ufﬂljﬁi
legitirmas.

Solucidn

EMET360 permite a las assguisdoras detectar fraude desde o FHOL de forma
quirirgica @ irvestigar muchos mas Sniesiros, on mMenos empd ¥ 3o manera
autematizada, con mayor precisién y menor carga operativa. Aplicamos tecnoloagln
worldclass Al para orquestar 1odo 2l proceso de deteccidn de fraude & imvestigacidn
de  siniesiros n solo lugar, con frazabilidad total, wvisibilidad 360
IETSANE A 1%, BiE COfVETSECIONaleS Para COMURICECENN COnN Asagurado
reglas de megocio flexdbles & integracidn con todos log canales y slstemas. Asi tu
yige donde realmente apofts valor. JEl resultade? Reduccion de
Pecisionss mas ropidas ¥ confiales. ¥ una mejor EXpErencea 18nte para ¢
M parn la ascgumdors, todo dendre de wn enloma O ulbemia

Producto

La solicean opnbeenes enire olros pecel
imeligencia artificial, ya s=a a trawvds de
dand® indcia & procesn e andkis ilos de amdlisis emociona
mitor 8 SCORNg Y preonzacsin, panetes de copired con trazabilidad 3600, asigtents
IMelsgents parn analisios. agentes Al de plencion ol asegurnddo, anomatiz "
Flupoz  configurables OCH v inbligls  documental gestod  mulicana i
comimicaciones. madule de maditora y compliance. y un integrador de fuentes
exdemias pard walidar dates «n tiemgo real, Todo esto operando de farma nativa can &l

Wy BuS candles, sin necagidad de e IMPALAr SISt

BrTEsS existenles

Mercado

Actunlmente oporamas en Chile ¥ Angentina, vy
nas encontramos en pleno procesoe de cxpansidn
coamsercial hacia foada  Latinoamérica.  Mue
enloque madular ¥ nsesiras imMegracion=s lstas
nog permitten escalar rapidomente &n mercados
como Colombia, Pend v México, donde & frauds
la efici=ncia operiliva son desafios promanos

para el gector nsegurador

1611

Modelo de Negocio

Flexible, mixto y escalable que combina
= LEcentias 5345 b on-premise, seqin 1o necetidsd del o
Senvicics de implementacion @ inlegracidn oon Bigtemas
- Mededo transaccional por cato o abono mensual, con ops
= Revenue sharing en proyecios con Ahoro medible por dete

Este mdelo nos permite adaplamos a assguradoras de distinios Tamanos
fbvekes da digitalizacidn ¥ enfogues oparatives

Roadmap

24 1
Expa
. A T le] g [P TR - e
TOMeNT oF &|pipk Evaluc & regicnkal
TeEnnkog
o o . '
£l B 2LNEL) i} ‘| -0 n
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% FINFAST

Perfil

Sector. Fintech, Insurtech
Tipo de products: Plataforma de

Senvicios Financieros

Mombre de Products: Finfast.com
Facha de lanzamianio:

. 2011 Creacidn SAGR

- 2017 Spin-Off Digital

Parsonas en el equipo: 78

Paizes Operacion:

- Chila
Productos Operacion:

L] Garantias

- Facioring

*  Seguos
Equipo / C-Level

Cristobal Brunetti J.
CEDQ & Co-Founder
= LIramdr

Ivonne Troncoso A,
CPO
- Transbank

Maria Lavandero 5.

DLOO

CTO
Imed
Fernanda “Vergara L.
cCoo
Metlife
Contacto
Fernanda Vergara Lobos

& fvergara@finfast.com

@ www finfast.com
& Updated: Enero 2025

“Plataforma digital de soluciones financieras. Todo lo que
necesita tu empresa en un solo lugar”

Problema

El mercado financiero tradicional es burocréitico y restrictivo, lo cual genera una
barrera de entrada para todas aquellas emprésas que no tienen suficiente
robustez econdmica. Esto genera dificultad a las  emprésas, especialmente
PYMES, para resolver sus necesidades. Lo que termina provocando que tengan
que inmovilizar capital o pagar sobreprecio para acceder a soluciones
financieras lentas que generan deficiencias en su capacidad de gestidn y

Solucion

La plataforma FinFast facilita a las empresas ¢ acceso a mejores soluciones
financieras, usando la tecnologla para desarmollar los productos que necesitan,
De manera que el usuario pueda autogestionarlos en base a su propla
demanda, sin contratiempos. Ofrecemos la activacion de lineas de Garantias
para que &l usuario pueda emitiflas 24/7. Ademds, puede administrar y ceder
sus facturas cuando requiera liquidez con nuestro Factoring v acceder a una
parmrilla de seguros pensados para su empresa,

Producto

Plataforma digital all in one que permite al usuanio la obtencidn de mltiples

productos financienos:

« Garantias, mediante Certificados de fianza (SAGR) y Pdlizas (Clas. Segura)
Factoring

«  Segurog, desde COVID hasta Todo riesgo de construccidn,

Mercado

Actualmente estamos presentes en el mercado
chileno, pero con proyecciones de
internacionalizar nuestro modelo de négocio én
&l mediano plazo,

+ 13.000 Cliente Activos
+ 186,000 Operaciones
+ USD 5480 MM Cartera Histdrica

Modelo de Negocio

La plataforma genera una evaluacidn de riesgo intema automaética 100%
online, que le asigna una linea de Garantia y Factoring al cliente en base a un
maodelo de suscripcion de riesgo paramétrico. El cual utiliza matrices
multivariables v va aprendiendo de su propia experiencia,

»  Muestros ingresos provienen de la emisidn de los cerificados de fianza

emitidos por la SAGR, diferencla de precio del factoraje ¥y comisiones de
sequros intermediados,

Roadmap

Creacson

Multiaval SPIN-OFF: Aliarza Renta Inicho Actividades Corredara
SAGR Proyecto Digital Macional Facloring de Sequres
2011 2m7 2020 2021 2072

Indice de Gestidn de Riesgo by InsurteChile
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.. Firefly
Digital

& &
W

Perfil

Sector: Inswrance

Tipo de producte: Servicios de
desarrollo de softwarne

Hombre de Producto: Flataforma
Omnicanal Firefly Digital

Fecha de lanzamients: Enero 2022
Parsonas en ¢l equipo: 7

Paises Operacion:

- Pen
Productos Operacion:
+  Plataforma Omnicanal
Firefty Digital
& Agentes Inteligentes para
capacitacion de asesores
con 1A

#  Supervizor Virtual con 1A

Equipo / C-Level

Contacto

Armando Mejia

CED

Lidker sisionasic en
tranaformaciin digital y
omnicanalidad, con amplia
cxpeienca en La innovackin de
madelos comenciales v la
i ol productividad

Elder Yana

CTo
Prafesicnal en Ciencias de la
Companacidn, con 15 aflos de
experiencia en o desanmolio di
tecnplogia, destacando on roles
e CTO @ implementanda
soliscianes innovadonms de LA

Suszana Jesis

Project Managers
Profeaional en marketing con
expeiencs en o secior
asegueador ¥ 1ecnologia
eapecializada en estrateging
innGvadolas ¥ gestidn electiva

Armando Mejia
& armandomejia@fwefly.pe
@ firefly. pe
& Updated: 05-12-24

Tecnologia que transforma los canales de
distribucicn

Problerma

A pesar de la digitalizacidn, las aseguradoras no han logrado mejorar
significativamente la productividad ni la eficiencia de sus canales de
distribascitn,

Solucion

El modelo Omni Asesor de Firefly Digital, reinventa la interaccion entre
asesores ¥ clientes mediante herramientas digitales que conectan los
mwndos fisico y digital, optimizando e ciclo de ventas ¥y personalizando
la expeniencia del cliente.

Hesultados comprobados: Implementado en La Positiva Sequros, el
mdelo logrd: 35% de incremento de productividad.

Producto

Activos Digitales de la Plataforma:
*  Appdel asesor
e Sitio web del asesor
- Plataforma de administracidn web

Mercado

El modelo esta dingido a companias de sequios y empresas con fuerza
de ventas que buscan mejorar la productividad y adapiarse al entomao
digital.

Mercado objetive primario; 700 a 750 companias de seguros en
América Lating,

Mercado objetive secundario: compaliias asequradoras de Ewropa,
Estados Unidos vy Asia, asimismo el modelo es adaptable a olras
industrias.

Modelo de Hegocio

Platatorma omnicanal B28 con mplementacion inicial y fee mensual
ajustado segun e nomero de uwsuvarios, enfocada en mejorar la
productividad de los equipos comerciales.

Roadmap
L unen’
Grupo Laureate Ganadores de
de América del Apertura de mercado:
Lanzamberto mﬂm mm Inaurtech » Colsmiia
iawsor LaPositiva  Soguos  leovation - Médeo

omni Ases0r JF— ®  Chils

L @ ® L ]

2022 2023 2024 024 ¥ | FET
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® FGARANTIA
SEGURA 2

Perfil
Sector: Seguros

Tipo de producto: Pdlizas de garantia

MNombre de Producto: Pdlizas de
Garantia

Fecha de lanzamiente: Julio 2019
Personas en el equipo: 10 FTE

Paises Operacion:
e Chile

Productos Operacidn:

- Seriedad de la Oferta

= Fiel Cumplimiento de Contrato
- Correcto Uso de Anticipo

- Correcta ejecucidn de obea

Equipo [ C-Level

Marcilo Rubio
Director y Gerente

- UD#
- MBIUAI

Eduardo Riguelme
Director y Gerente
General Insunex] R
- LUSACH
- RC LA

Jefe Comercial
UAH Venezuela

Andrea Pérez

= ORT Uruguay

Contacto
Maria Gabriela Rodriguez

Mariagabriela. rodriguezi@grupoinsurex.cl

W garantiasegura.cl
Updated: 19.07. 2023

General Grupo Insurex

Maria Gabriela Redriguez

J"|. Gerenle de Tecnologia

Todo Fluye con
Garantia Segura

Problema

Al momenio de gestionar polizas de garantia los clisntes debian realizar gestiones de
manera presenclal, como por ejemplo, presentar dotumentacidn financiera, firmar
pagands, inmavilizar capital, usar lineas de crédite; gestiones gue generaban inbereses y
costos e emiskan, sin contar con la dificultad aumentada que presentaba este mismo
tramite para chientes sin acceso al mercado de pdlizas de garantia,

Solucion

Gestidn 100% Onfing ¢ pilizas de garantias a tranés e una plataforma, con emisidn
immiediata 24T, sin trkmites ni requerimientas, nd utiliza lines de erddita, i neceditan
paganés o confragarantias, toda £5to en un soba lugar www. garantiaseguracl,

Producto

Plataforma digital que emite en linga, pdlizas de garantia para Mercado Publico,
cuyo objetive e respaldar a las pequenas y medianas empresas que buscan
convertirse en provesdores del Estado, etorgindoles acceso en tiempo real a
palizas de garantia, de Seriedad de la Oferta y Fiel Cumplimiento de Contrato,
Carrecto Uso de Anticipos y Correcta Ejecucidn de Obra, de manera facil, rapida,
sefura y con cénd burocracia,

A partir de Diciembre de 2021 se amplia el concepte para ofrecer servicios
financieros digitales a Pymes, como: Pélizas para Mercado Privado, seguics,
entre atros.

Mercadao

Todas aguellas entidades gque requieran
pilizas die garamiia, tanto persenas naturales
comen junidicas y estatabes o privadas.

La plataforma cuenta con + 10000 clientes y
+ 14,000 usuarios, posiclondndose comoe wnas
de oy peosistemas digitabes de Pymes mids
disruptive del dltimo tiempe en ¢l mercado de
las Insuntech lecales y de la regidn.

Modelo de negocio

Gestion 100% Online de pdlizas de garantia, con lineas de garantia de UF
5.000 por cliente, no utiliza lineas de crédito ni capital financiers, no genera
intereses ni Costos de emiskin, pagoe en linca par Webpay v &5 un producto
aproebado por tedas las instituciones estatales.

R‘ﬂ-ﬂ m
d w Condolidacidn el
e ada chilee.
LanEamserls Apertura en otraa
Incorporaciinde '":E"Cm":] entidades piblicas
Campafili de _u-cl:-ns [ Coaifiy, Serbated]
::IIH-DEL' Garanbasy modulo Hpjur.;-;nnh
Plataloera 2000 de trato directo MER  propuestade valor, 2024
L] L J L L] . L
e Ex idmLatam
Diptimizaciin Inbegracidn de T
2019 Wi Mivil W ke 2003 Im:«:i:;:lim
W"Iuwm Datos evaluacian
T ¥ BusCripion
Cosfo. automdtica, odras

mizjioras UK




insdrama

Periil

Sectorn Seguros

Tipa de producto: Emmbeded insurance
Hombee de Producio: Seguro Mdvil
Fecha de lanzsmsento: 2098
Parsonas on ol eguipoc «80

& # & &

CEO Chile y Perd
# 13 afoa enparancis &0

s hor Segrnos. s
Caprente Ganarsl Automdal
Chiolty Chally 'y Geidiil
Cowrepriill y Oaprrle Gaanapr sl
P, g MO

Contacto

Alfredo Lavanchy
T akaean hynstama ol
S5 papac/ Sinsurama com/fel/el
a Updated: Marro 200%

“Expertos en proteger todo lo que te importa™

Problema
Los peoductos tecncligicos como teldloncs, computadorss y olros
dispositives © beenet ottdn expuesios 2 resgos constantes, como dafos, robo
o fallos técrnecos. Muditia propueita asegeradon permite llevar programas de
proteccidn y extensidn de Garantia de forma digital, sin franquicias ni
deducibles.

solucion
En Inurama, offecemod uvna solucsdn inncvadors medante seguros digitales
Que permiten asegurar bienet tecnoldgicos y fsicos de manera sencills,
sccesible y personslizada. Muestra tecnologis permite embeber nuestras
soluciones en cualguier partner, retader, distribisidor o senacio a trinnds de la
techobogia.

Producto

Seguwod para crhdlacres, laptops, tablets, Watch, SmantTV y consolas.
musicales, bicicletas, zapatillas, paneles ¥ cangadores solares.
Programas de Garantias Extendidas para cualguier bien fisico.
Addons: wallet, bateria, sccesoros ¥ cyberproteccidn.

Mercado

IUrEmE B1ld protante o vanad i

geografias con foco en LATAM, 0ol

frico y Expad oM
-

Modelo de Hegocio
Ofrecemos programat de seguics disreptivos end o end, con cualquier tipo
de integracsin con &l partner y aportando valor afadido real con altas tasas
de attach y satisfaccidn.

Roadmap
o i i GdndF Wit gl e il [ Wy [T T
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JOOYCaR

Data drives value.

Paises Dperacidn:

Caontacto

Rodrigo Labbdé

Updated: D

“Transformemos juntos el futuro, con la data de tu auto
conectado, haciendolo mas seqguro, mas sustentable y mas

ahicienie”

Problema

Las polaas de seguros tradCionales, tienen wh coslo ¢levado en Amdnca Latng,
provacanco qae un 70 de ks duehor de vehioulos, RO CUBNTEN CON SegURcE o BuTto,
afectando L inclredn fnanciers. En EEUU. o segmento de pegquedas Rotes (SN del
mareads total] &3 un Iegmento sctualmente ubiepretentads por las soluciones do
gistiln o Botas tradhcionales ¥ complngt. Donde o v una baga pantracsin de
tecnclogia pars stenderds y donde ke duefios de pecueetiss. flotss pagan boa mamos
valones (elevackon cuee Lo fotes grandes. Aderrmds, tanto ko duefios de vehsoulos coma
de Botas, no Benen visbldad del impacto de s hibeos do manesd, ni NCENtves

P rrpporarion.

Solucidn

Jooycar orea un un ecomstena impulsado por loT, cuyo obistvo e ofrecer 3 los
propaptanos de vehiculos y fotas poguelian una mesor cobertura die SPQUNGS. MENOMES
precios de manteremasnto y fepuesios, al Bempo qot mepoda b seguedad 8l apeder a
lxs personas a mepoca sus hibitos de conducton. A tawis de b tecnclogia lol,
Jooycar transforma los seguros de wehioulo premdands 3 Quspnes Mmanejan mejor y
crea wh doftwane eapacihon pads poduetisd y medibnsd lotes que les permsbe & Sl
cleerites pumbntsd s ehcwencs y seguidsd en la forma en que 28 condeten am
withiculos

Producto
Lingas Personales

Smant Suite integrada y modulsr que permite o desplegue de segunes basados en wo

a ks de tecnologin boT, entregands wna peopuesta dderenciadors desde L

expenencia de aulo-conectado a conduciones en Latinoaménca. Mussto enfogue o5 la

GEneracion de vakoer-

= Asegueadona: Senvici)s onentados 3 mejoras rentabdidad, gestiin de data, resgo y
danapatiod & il de 1okeriones pusnts & punts

*  Usugrio Fingl: mepcinaco virtual, bateria, sconing, otros.

Lineas Comerciales
Fleetr o4 muestra platalooma de geston de flotas y monitored, enfocads en el

segmanto de pegueedias y medianas empresas on Estados Unidos, permateencio alcanzar
ot en eboents y eguindsd de conducesin & ek de tecnologa loT y wna

CHDETIHTECD Oy WSLIATED A TRDE
Mercado

Actualmente Jooycar estd presente en o mescado Latinoamdnicanc en Chils, Méxcoo, y

P, scbernds de Estados Unidos con su softeace di gestidn de fotas [SME) Flestr.

» Limeas comerciales: Presencia en Estados Unidos y Méxsco. Endoque B2C (EEULR,

B2B2C (Moo a traneis che Clualitas). Prdcsmamente, B2C (M)
= Lineas personakes: Presencia en Chile y Perd. Enfogque B2insurers.

Modelo de negocio

El modelo de megoco de Jooytar rackla on QENOTM INGQIGS0S ©N
modalidsd 5385 recaudado a través de aseguradorss [BEB), peaguediss
mamaymummﬁmzm

AT PR

LA 2 it FLHT
ooen Saiad R

Roadmap R

webtil et e
AT Wit Cagwt sl IM:; T - blgacars p Faarmate bn
e HCS ) Crprin b GAELEm S A
) & & s g ATAM [

205 2018 202 20 2022

Al 't Protpceaie di Dt
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. i iy g y B alatalead

66



& KLIMBER

LA INFRAESTRUCTURA DIGITAL DE
SEGUROS LIDER EN LATINOAMERICA.

OUE HACEMDS

Klimber es la insurtech lider en América Latina,  Cresmos b infrasstructura de seguros mis svanzada de ka regidn,
integrancio Vida, Salud v PAC en ecosisbemas
experta en distribucién digital de seguros e e M

embebidos.

Mugstras soluciongs incluyen:
Con toensioga propa, AP miograbies. y on alansa com MetUite.
Prushiabind i oo b o Geoduders, e LTl Sl b Bl = APt Quickatart: mtegracin S ¥ & Pacoiones.
reaseguradoras con ks principales scoaistemas digitales Sooca + Kimber Customer Experience (KCX): experencas dotaes y
R i VATt Ml A s Bt
Dlatator s § ACArIanG 1 VRones e LELarDs £ region. = & "8

compigtaments autcmatizada.

i & @ @ =

:95% +16MM +600MM Presencia Regional Certificaciones

2 St e e pudeh e Tk Arperiing, Brasdl, (e, Moo, Unuguey PO S 4.0 - ooy el
F R gt et T L PRAFETE SR yColeriin S Sbgpriad SOC

S o o ﬁﬂnbe‘fa. C6BANK  EllLiverpool

Sasguros AP rbegradce Prograra risgral de seguass *T prociscion s, Sasguro vick + aharmo
e i, 1 Pl 5 i Fterd il [t [Py e Bttt
Maunco Zaratta
CEO Arparsira
Doos Egmauza  ticketmaster*  eventim® ot ¥ BancoEstado
Tl bbby (P
Sugroes Mo Shie, oue [Py e e ST IPREGT BN O BSQLITE, O8 [ el )
it ol e S i, fur s M St s or goima oo gt crdeiftn QU Sidri ol bereg
A Pz i Bk B P EeaAT Cosbetrbries, e & Lo g Ty W0 ks, Qe e e,
= = rdigracain @ ol e AP i, brirchirdo profecodn mdremat sada BT AT T
LA O o o ST, Pl O Rl i, L e Salciwl € EFOREa
i W0P, dgtal wapacilogio. Ling bress e I
¥ BSOS, b ECt RO P & G
' S ——— CHTCH PR TRl wrpka o vl penolbecn por

CX diterancial Linaa PEC |E n peparepracial
(MCX) o Pkl comprobads
D'ty Sy Partrrs ghobudes y

sbormabicacin de e probecckin de reaataion (o oRCala
L Fe = I, Qe anTiag y v
BT




LIQUIDACION DE SINIESTROS HASTA

‘.-r’

100% AUTOMATIZADA
LISA “Usar la tecnologia para convertir tu equipo de
nsurtech siniestro en ejecutivos expertos”
Perfil

Sector: Insurance & Bank
Tipe de products; Saas
HMNombre de Producto: LISA Claims

PROBLEMA

Las aseguradoras aun cuenlan con muchos procesos manuales ¥ poco
eficientes, que les generan altos costos operacionales y les impiden

Fecha de lanzamiento: Mayo 2019 gestionar los siniestros de la manera répida, simple y transparente que
Personas en el equipo: 30 FTE SUS asequUIAtos exgen.
b e SOLUCION

*  Argentina ;

A través del uso de Inteligencia Artificial para la captura de evidencia y la
=  Bolivia automatizacitn de las reglas de negocio, LISA optimiza la gestion de
s Chile sinlestros y devuelve a las companias e contrel de sus proceses alaver
s Colombi que les ayuda a reducir costos, mejorar su eficiencia y brindar un

servicio mejor y mas empatico a sus asegurados. Muchos de los clentes
o  Guatemala de LISA han alcanzado niveles de sutomatizaciin cercanos al B0%,
s Mbao gracias a nuestra avanzada tecnologia de lectura, muy superior a la del

2 resto de la industria (25%).
= [Pem
Productos Operacidn: PRODUCTO
5 LISA Cleims &3 una plataforma en la nube NO-CODELOW-CODE. con
s  SOAP/SOAT tecnologia de vanguandia que permite una tolal integracion al core de la
s« Vida compaiia a través de APls y microsenvicios. Muestro producto extrae
Aut toda la informacion relevanie para ¢ procesamienio de un smiestio v
5 - luego aplica reglas de negocios defnidas por las aseguradoras. Asi, se
s  Hogar legra una automatizacién end-to-end, es decir desde la recepddn hasta
«  BancaSeguros la iquidacion del siniestro.
* Saohseaba ik
Equipo / C-1 J * Liquidacidn de sinkestros en 5 min
* Bl para andkss de Resgo (g. Fraude)
Esteban lzarra, CEO * Comumcacidn 360" en Dempo real
17 303 d Eperpry
(106 sagunas)
= Haad of Perlormanc:
= Risk Management [CR0)
#  Prosect s sgemant IIHH:AD'I'.'I'
= - . Actualmenle operamos en el mencado de LATAM
Curlos Tejers, CTO MODELO DE NEGOCIO
13 sfios de ipanrcl & L o
inchustna de o UﬂEMEEMmmmmummmm1mnum
s Fraud Manager estralegia de precios por conhguracitn de cada producto/mmo ¥ luego
# Progect bisnsgement por casn de reclamackin procesado por mes
»  Clpernicd Spadeindd g
Contacto ROADMAP
Estehan lzarra s heig L ervmntarmneen b Ggrapdorey Farsch | el ey
Opeera bomes USD25 M Trerucrys i e By e ook P LA TANM
(= sales@lmainsurtech com ® ® ® &
ﬁ v I aingurtech com May Mar Abe Sept
E Updated: Sept 2023 2019 2022 202 2033
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Telemedicina innovadora para aseguradoras:
eficiencia, inmediatez y satisfaccion.

mediclic

jLo hocemos bien!
Problema
Las aneporadonsd enfrentan a0t CoMos y Saturadiin debido a Ly demandy, mientras
bk aseuradios ledhan Con Largas e3peras ¥ bala satilaccebn on fu atendidn middda
Perfil
Sector Fecha de lanzamiento
Salud y tecnologia 2011 Solucién
Tipe de producto Personas en el eqguipo Mediclc coneita a mddsios y pacsentes a travis de una plataforma digital acoesible
Plataforma de &0 dende smariphones y oomputadores, ofrecendo videoonsulitas inmediatas con
telemedscing dociones nadionales y mds de 30 especialcades. Ademds, incluye reportes

Paises Operacion
¢ Chile * México

Productos Operacidn

& Videoconsultas con mds de 30 especiabdades,
disponibles 365 dias al ato 247

* Programa de pacientes cronicos
* Programa de vida saludable

= Medicién de signos vitales desde smanphone
= Integracitn y personalizacién white label

= Asistentes virtuales con Inteligencia
artificiak médico, legal, financieno, entre otros

+ Aplicacion propla disponible para i05 y
Android ¢on 4.8 estrellas

Equipo / C-Level

Nombre y apellida: Dansel Silbérman
Puesto: Co-Founder/CED
* Referencias: Fme. Manager en
Boor Allen, Director en Pepsilo
= Referencias: MEA from MIT
Shouwn School of Management

Nombre y apellido: Salomon Simbkins
Puesto: Co-Founder/OPD

# Referencias: P, Tearm Liesd
» Referenclas: MBA from HES,
Dl WS froem UPenn

Nombre y apellido: jessica Rodas
Puesto: OO0

* Referendas: Lider de proyecios
* Referencias: IE Business School

Contacto

Nombre y apellide  Correo electrénico
jessica Rodas jrodas@miedichic.cl
Pagina web Fecha de actualizacion
L medichic.cl / 20 de noveembre de 2024
WL mesdechicmoc

ciperialiradot, progrirmat para pAGentes ordncod y vids taludable v planey
peronalizades. Todo desflado para agregar valor 2 cada tipo de pobladn

Producto

Nuestnos productos complen con estrictas nosmas de seguridad de informaciin
¥ s vinoulamos & inbegramos oon los sstemas de nuestros chentes via APl y a
trirvds de Las herrameentas que s empresas requisian. Algunos de ellos son:
Plawaforma de telemedicinag con atencidn de Medcing general al instante, sin
feservd de cita. Mis de 30 especiahdade: oon agendameento prevo
Aplicacidn propla deponible para i05 y Andnosd con Ls mejor calificacidn del
FreTcada

Portalll para acceder 3 informaciin y edladisthias del senvitn por paste de los
LS

Mediclén de signos vitales a ravés de smanphone

Mercado B Chile B0% 0 México 20%

Modelo de negocio

Clente: asepuradonas en LATAM
Oferta telemediding para Jtendion peneral y espeaalirsda, inbegracidn (on
Procesos indernos y herramaentas teonolGgicas avanradas
Ingresos: Boenolas y SUsoripoones

Roadmap

2011 2014 2016 2020

Langaméento: (0on 13 alos de  Expansibn  Expansidn  Crecimiento del
expeTieniia on telemedicing) 2 Méxio alChebe 005 en [aturaditn

O &~

1) Actualidad ampliscidn en LATAM, con énfash en videodonmuitss Semasdss ¢
imneesicnes DECroliicas oo L medicain de Ugnos wisles devde umartphonet.

Puntaje IGR Ao 2 Prodeccstn de Datos
Ge=Lratiny L L
ndice de = o Gobierng Corporative
e R by = L =
o S
insurteChile < Bajo aMedic T e
o

Bajo Irtegr a0 y Escalabaduiag




MI PORTAL SEGURO ES LA NUEVA FORMA DE

M ADMINISTRAR TUS SEGUROS
miportalseguro

Problema
Los seguros nunte serdn divertidos, La manera de comprar y administrar los seguros es la misma que hace
pere pueden ser mds féciles de 30 afios. Mercado estancado en el pasado.
gestronar ¢ inspirar confranza. Existe asimetria de informacidn entre clientes y aseguradoras. El uso de

wocabulario complicado. contratos extensos, falta de opciones y de
acceso directo al mercado generan una relacion distante y de
Perfil desconfianza.
Secion Seguros
Tipo de producto: Platalorma WEB
Hombre de Producto: Mi Portal

Solucién

Integracidn de los ecosistemas donde participan las empresas y las
compafilas de seguros, en un Portal dnkco, MPS

Seguro
Fecha de lanzamiento: Junio 2020 aEHF
Personas en & equipo:4 am wciones tecnoldgicas especializadas
nﬂmmaﬁm de seguros
Paises Dperacidn:
s Chile Producto
MPS eg un asigtente virtual gue a través de una Plataforma pemite
gestionar todos kos seguras de una empresa y sus oolaboradones, Sin
Cco5t0, simple y ransparente,
Productos Operacidn: 4
Cortarar [ Rl g
PYME :::‘ ::“"' ":'“h:._"" f:::': Skl IER PR 5 EPeas Ol CETTE O Poaific o0l -0 DX mEges p
s Asistencia Frn e T PR i ek e
Seguros obligatorios
Sequros de Salud

- Mercado
i = L T OO
Fae e ora BRI T i
-  Lepeaneew
2 — Sl P
Equipo / C-Level ¥ " A T
- ks ek P 8

Susan De Raadt Hadik el BN
CED
Maodelo de negocio
Ingeniens Comerncial UC =
Fx Gerente General Ingresos por comisiones sobre las ventas de seguro
Orion ; —
Elﬂm Ingresos Market Place
Luis Alberio Costabal W
Gerente de Roadmap
Operaciones
Ingeniero comercial Lanzsmisnto) Producios Eniegradicn
Tl: Combenza Oni Lins Companas
L . ®
032021 020k 47025
De Raadt Hadil ivdoce g Geatein oo Fepo by narteChile
g T e b Pk G e . - Proascciin de Datos
www. miportalseguno.com -
@ updated: enero 2025 1 2 T
b ol
@ R 5 R Rewpiasin s
e -} Irtgracain y L icalabalindyd




() Smart

Tecraiogia

TR0 DL FRODUCTD:
Fataforma de control de nesgo val

ROMBED D PRODUCTD:
SATCAPE, SADERS, SACTEVS

FERSDMAS EN EL EOUSPO-

FATES OPERACKS

- Fiotas de carga
- Cargas pelprosa:

oD J C-UOVIL

Tomés Echaveguren M.
CTO. & emestigador.

Updated O7-01-200%

Reducimos el riesgo vial en
el transporte via carretera.

Problema

Los accidentes de trinsito y sus efectos en la vida de las personas, el medio
ambiente y la economia mundial.

La soluciones actuales son insuficentes para detectar y mitigar operaciones y
conductas de riesgo precursoras de accidentes viales.

Solucion

Plataforma de procesamiento remoto con sensofizacion especifica a bordo de
wehiculos que estima y mitiga el riesgo de un sistema vial considerando el
conductor, el wehiculo y la infraestructura. De forma novedosa genera
informacidn de valor para disminuir el riesgo vial en la operaddn de sistemas de

transporte de carga y pasajeros via carretera.

Portafolio de Productos

SATCAP® o una plataforma de procesamiento remota con sensorss vehiculares

caractersticas del vehiculo y el disefio wial. Provee informacidn valiosa para
reducir el riesgo de accidentes en la operacion del transporte de carga y
pasajeros.

SADER® es un procedimiento y hemramienta computacional que evalda los
factores de riesgo de accidente asociados al disefio y la mantencidn vial.
SACSEV® es un SAAS de datos vehiculares que gestiona el riesgo wvial de las flotas
alimentado por los sensores de chentes.

Mercado
Dperamos en Chile y buscamos expancion en la regidn.

Modelo de negocio

La plataforma es B2B y considera una suscripeidn mensual.

Hoaarmap
— o . s '
s
T - s Corracoe aee
e m—__ waras e o
JOE0 SO M1
FEerie O Pt ey I
Oy - g Pemtncian Coie
Indice de Geation ce RSeago by insurieChily
g - § Probecesdn de Dutod
= M u B o
E = oty Conpee Sty
@ p— E P2 Fegulaiorio
e = Indegraciin y Eacalsbiidsd




nask

Sector: Sinsurfech Splataforma Ssaas
Ssequnos embebedos Sopen iNnsurance

Producto: Plataforma de distnbucion
i SEgUNGS

Fecha de lanzamiento: Sept 2024

Personas en el equipo; 5+

e Méaco (iniciando operaciin)

sl regeonal.

Flataforma para Compafiias
de Sequras, Comedores y
Sponsors

Plataforma de seguros
embebidos

Solucsones front-end

Arturo Fuenzalida
Co-Fundadaor y CEQ
s AIG Funch, EI-ET‘!EF‘F:'_..'

Ricarde San Martin
Co-Fundador y CRO
s AlG, Zunch, Betlery

Ignacio Larrain

Co-Fundador y CTONCPO
« [Banco BCI, Mach

Ricardo San Martin
rsanmartiniEnask o
e sl ol

Updated: marzo 2025

S

El partner de distribucion digital
para el mercado asegurador.

Problema:

Hoy las aseguradoras y distribuidores de seguros no encuentran
SOCI05 Capaces de apoyarkos en llegar a sus chientes de forma
simple, rapida y efectiva.

Solucion:

Plataforma de distribucidn para potenciar Aseguradoras y otros
actores de la industria en la mejora dramatica del time-to-market
(meses 3 semanas) para e lanzamento de nuevas productos,
SEgmMentos o expenencias

Esto, a partir de un conodimiento profundo del mercado, una
solucidn flexible y entregando una experiencia sSUperior.

Producto y Mercado:

Para Compafiias de Seguros:

=oluciones end-to-end que reducen &l tempo de llegada al
mercado, permitiendo realizar pruebas a bajo costo y mejorar la
experiencia del usuano.

+ Acceso a nuevos canales ¥ SEEMENTOS.

= Mayor valor del ciclo de vida de los productos

= Mejor conocimiento del cliente.

Para Distribuidores de Seguros (Inst. Financieras, Corredores de
Seguros, 5aas y Plataformasl:

Dptimizacidn de la rentabilidad del portafiolio mediante el acceso
simple a productos personalizados.

= Mueva fuente de INBresos.

= Mayor atraccion y fidelizacidn de clientes

= Diferenciacidn ¥ una propuesta de valor mas robusta

Modelo de Negocio:

Fee mensual por producto habilitado en la plataforma.

Fee por prima recaudada

Hitos relevantes:

Primeéros
Lanzamiento clientes Lanzamients Lanzamiento
Discovery Mask corporatives  plataforma  internacional
CNETo seplicmbrg dickermibire MarTo AFOsto
2024 2024 2025 202 2025
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Perfil

Sector. Seguios

Tipo de producto: Servicio web
Hombre de Producto: Moovo
Fecha de lanzamiento: marzo 2022
Personas en ol equipo: B

Paises Operacion:
«  Chile
Productos Operacion:
s  Noovo
Equipo / C-Level
Gerente General
Alvaro Wrobbel
2 Gerente Comerncial
Jorge Medina
Gerente T1
Contacto
Jorge Meding

© Jorge medina@noovo.cl

Wi noovo.cl
& updated dic-2024

Noovo ganamos todos

Problema

Escaser de alternativas para incrementar ingresos que no reguieran
conocimientos especializados y que permitan un horano Nexible

Solucion

Nueva fuente de ingresos para los hogares en conjunio con una
optimizacidn del pago que realizan aclusimente por algunos de los
productos o senicios que ya tienen contratados, aumentando el nivel de
competbencia actual

Producto
Portal web que permite realizar el proceso de recomendacidn de manera

amigable, sencilla e intuitiva reciblendo recompensas en efective por
cada recomendacion efectiva.

= Chile 100%

Modelo de Negocio

Ventas por recomendacion con distiibucion de ganancias con los
recomendadores

Roadmap
- Funcipnamien
e . Piloto Wb for 10 & Pégiimen
L L L )
Dac-21 Mias-22 Sepr22 Dac-24
Indice de Gestion de Riesgo by InsurteChile
Ao = Proteccion de Datos
< It b A o Gobs c |
i Meda 5 .
@ PR 2 Ricsgo Fegulaloro
- ~ integracidn y Escalabeldad




pawer.

Perfil
Sechor: Insurtech / Petiech

Tipo de producto: SaasS
MNombre de Producto: Pawer
Fecha de lanzamienta: Julio 2022
Personas en el equipao: 7

Paises Operacidn:
«  Chile (HT)

«  Perd

Productos Operacidn:

Flanes de asistencias para
companias de seguro y ofras
empresas

«  Seguros de Mascolas

COrporativos

Equipo / C-Level
Guillermo Diaz
CED
hitps:i'www linkedin, com
finfguillermodiazs
Macarena Rodriguez

CFO
https:fwww linkedin.com
/inmacarenarodriguezs/

Juan Pable Martinez
CTO

hitps:/if'www linkedin.com
finfjpablomartinez/

Contacto
Guillermo Diaz

) guillermoi@somaspawer.com
hitps:.waww somospawer.com,/

Updated: Mayo 2025

Mucho mas que un seguro de mascotas *;

Problema
Las mascotas son [os neevos hijos

Los servicios weterinarips son cargs (solo existe galud privada) y las
coberturas que ofrecen las empresas son deficientes

Solucion

Fawer es mucho més que un seguro, 8 un ecosistena de bienestar para
massotas

Con Pawer los tutores pueden reembolsar Sus gastos welErinarios en
clinica de libre eleccibn) con una experiencia 100% digital, que incluye una
ficha médica con recordatorios, televeterinaria, coberturas médicas vy la
opcidn de apadrinar mascotas abandonadas

Producto

(1) Asistencias de mascotas para potenciar 1odo tipo de seguros y otros
productos

(2) Planes de salud de mascotas corporativos, como un beneficio para los
colaboradores de las empresas ¥ Sus nueovs hijos

Mercado

+200 millones de mascotas equivalente aun
mercado de USD $20.000 millones en Latam
y USD 5500 billions al 2030 (world wide)

Objetive: Ser la plataforma lider de salud

para mascotas en el mundo
Modelo de Negocio

+ B2B: Empresas contratar Pawer como beneficio para colaboradores

« B2B2C: Aseguradoras y olras empresas integran Pawer como
plataforma y servicio de asistencia dentro de sus productos

= B2C: Usuarios finales contratan Pawer directo o wia partners
Roadmap

@ @ ® &
Lanzamient Apertura Expansidn regional Crecimiento
o Canal B28 ¥ breakesven Chile, Pend y México

Flanes B2C

indice de Gestidn de Riesgo by InsurteChile

Al % | as Proteccién de Datos
o =]
. i < 33 Goblemo Corporative
'3 My i
NG
- B & Bl = . Riesga Reg
g B a1 Integracidn y Escalabilidad



J

PlexoTlech

Integramos para simplificar

Problema
Industria de Seguros de Vida, Salud y Generales poco automatizada, con
exceso de burocracia ¥ procesos complejos para los usuarnios finales:

Perfil Falta de orientacién hacia el aseguradao.

Sector: Sequros Solucié

Tipo de producto: Soluciones digitales i

v Asesoria de Procesos. Implementar una transformacion digital gradual dentro de las Compaditas

Mombre de Producto: PlexoTech
Fecha de lanzamiento: MOV 2022
Personas en el equipo: 30

Paises Operacidn:
s Chile
e  Colombla (inlciando)

Productas Operacidn:

»  Emisidn de Polizas
. Enrolamiento 100% digital
&  Generacidn de Cobranzas y control

de Seguras, Comredores (Intermediarics) y Prestadores de Salud.

Digitalizar sistemas de procesamiento de data para mejorar SLAs y lograr
mayores niveles de satisfaceidn en usuarios.

Optimizar costos operacionales para rentabilizar las lineas de negocio
tanto en Compaiiiaz como en Comedoras.

Gestionar la salud de los asegurados para mejorar ¢l resultado de las
emprezas degde el colaborador.

Modelo de negocio
Asesoria de Procesos: Andlisiz de la diagramacidn de la linea de

de Recaudacidn preduccitn EZE, levantamiento de mejoras y procesos optimizables.
&  Ligquidacidn robotizads de
Sinlestros BPO: Operacidn digitalizada integrada o Stand Alone de la Linea de

Dashboards de control
Gestion de Riesgos

Equipo / C-Level

Negocios Completa en plataforma PlexoTech optimizando - con la mayor
flexibilidad del mercado - costos, tiempo, calidad de senvicio y KPIs de
cara al asegurado final. Optimizacién del proceso E2E.

Tecnelogia: Venta CORE de Seguros SACS incluyendo la implementacidn,

. Marcelo Diaz P mantencidn y actualizacidn en el tiempo. Desarrollo de sistemas y
A Chalrman, Strat.& Founder aplicativos customizados seqin necesidades de cada cliente.
”‘E“‘“"Eﬁ"gm Gestién de Riesgo: Control de siniestralidad mediante el uso de
kel e Dashboards e implementacidén de medidas ad-hoc basados en los grupos
CIGNA, AJG, AETHA de riesgo poblacional de cada empresa (creacidn de convenios, planes de
Mauricio Bichon L. implementacidn, trabajo conjunto con laboratorios para el tratamiento de
®N CEO, IT & Founder cronicos, coaching de allo nivel; soporte y reorientacion de las iniciativas
- WeWorkiT de RRHH en las distintas industrias).
MetLife: Chile, Ented Marcada
_ Foco actual Foco 2025 - 2026
Carla Orlandi L.
ChA0, RRHH & Founder w At V0 SALLE
= Life Consulting Group FRESTADORE S SAL LD
- MeiLife, Vida Security,
Consoncia, Zurch N
Guillermio Walker Ll
Gerente de Tecnologia
. - InfoWalker Lida. Roadmap -
- Continental, Andueza o Asociacién 2023 Creacion 2023 Iniciznda
INICIOS  VEEtkRr inicio  Ingeaibeis Lida. Cartera activa 5 250
Gerente Desarrinformdtico Life Consulting Sprvicios corporativos.
1 - InfoWalker Lida Group & WWIT PlexaTech Chile
- Continental, Andueza TpA
Indice de Gestidn de Riesgo by InsurieChile
Contacto
Carla Orlandi ¥ hing Proneccad b Daned
(&) earla.orandi@plexotech.cl 1 P gi Gobiern Corpod o
@ woww_plexotech.cl - B 0 Wy E: Ww‘
® Updated: Enero 2024 e e 75




“El futuro de los marketplace de seguros de

QuePlan.cl i

Problema

Loz seguios de saked son dificiles de entender y muchas personas no

cuentan con & tempo o conocimiento para elegir sabiamente. Por
Perfil olro lado, el costo de la medicing estd subiendo rapidamente alrededor

del mundo. Las aseguradoras no cuentan con los ncentvos necesanos

SEREY= AR R para informar completamente a los consumsdores.
Tipo de producto: Marketplace
Nombre de Producto: QuePlan.cl Solucion
Fecha de lanzamiento: Abril 2017 Queflan es o futuro de los Markeiplace de seguros de salud. Ayuda a
Personas en ol squipo: 53 hswmsawﬂlﬂmuhsﬂpthiﬂdﬂwﬁdura
contratar cuabguier producto con silo algunos clicks. A travds de
algoritmos robustos, QuePlan clasifica miles de alternativas y hace
recomendaciones inteligentes para que cada persona pueda acceder
Paises ODperacion: répidamente 3 sus mejores opciones, de acusrdo a su perfil y
#  Chile necesidades de salud especificas.
« Perd Producto
=  Colombia

QuePlan es la primera plataforma especializada en salud con un modeo
técnico 100M escalable. A su vez, contiene ka nformacidn completa de
meis de 95 mill productos de saled, El sitio e ficil de usar [contamos con
: las mejores pricticas ULUX) y los usuanos pueden encontrar resultados
Productos Operacion: rankeados y comparables en menos de 30 segundos. QuePlan desarcllé
Salud algomtmos que aywdan a que o uswano pueda clasificar y seleccionar
sus productos. Adicionalmente, ka plataforma cuenta ©On U propia
* Vida gecchin de suscnipcidn y asistencia para susvizar el proceso y la
Saas expenencia de compia.
Mercado
Actualmente, operamos en el mercado

de LatAm en Chile, Perd y Colombis, ¥ .
nos encontramos abnendo o mercado S
de Seguros de Saked Internacionales. .-
Equipo /' C-Level
Ryan Karr Moded i
@ CCO & Co-Founder o g
. ial Endi (ueflan tiene dos modelos de megocio. En esencia, es un
. S ebroker para asequiadoras donde recibe una comisitn
meensual por la vigencia del contrato. Por otro lado, ofrece un
SaaS de Data Analylics a aseguradoras con un fee mensual,
Matias Stiger
CTO & Co-founder Roadmap
- Licensed Pilot Wﬂw Presencia sn CL
Florencia Maira Perts  Colombla —
plres E] @ o o )
il Enginees Abril Mowv Juin Aga Ot
Ohe T 208 A 0 Fi |

Ryan Kerr R ii e




Ponemos a disposicion nuestros servicios para mejorar [a

: B gestidn y rentabilidad de nuestros clientes.
S d l'U d t d |0 Problema

Defciencias en la Administraciin | Gestidn y Compliance én o proceso de
recupero material (salvataje), o cual dificulla ka visibilidad, control
compliance y aceleracidn en la comercializacitn de vehiculos en pérdida

Perfil total y/o robo con hallazgo.
Sector: Insurtech Solucidn
Tipo de producto: SaaS Integrar bajo una plataforma digital, los procesos de negocio referidos a la
Nombre de Producto: Salvalaggio administracion y gestidn de salvalaje de benes, amomizando en & meno!
tiemipo posible los costos incurridos en & sinlestro, participando en ollo I3
Fecha de lanzamiento: Agosto 2019 Compadiia de Seguro, Casas de Remate , Oferentes y otros Actores. Ello de
Personas en of equipo: 8 una manera simple, segura y agil .
Producto
Plataforma digital en la nube que permite:
0 Gestitn total del proceso. J;
X o= Stocks en tiempo real.
Paises Operacion: L sad e bo nsl 60 de
e Chile B G
bienes a los Oferentes.
Colombialimplement ando’ P
) 0 Visibilidad total de la ublcaciin del bien a comercializar.
Informacidin oportuna del vehiculo para
Productos Operacion: « Visibilidad en la asignacion y o
s Salvataggio Recupero - fio de cases de remate = —
) ﬂ' Facilidad del control, seguimientoy no 2
5 f"'m'm“ Visibilidad y control sobre la inscripcién .
oo Agilidad de ingresos de pagos  detalla
AP para total integracion. ; ;
-
Equipo / C-Level Mercado

Actmimente estamos operando en Chile ¢ implementando nuestra
idn en Colombia, proyectando para o pedudmo afio expandimos a
Marco Perales Ecuador.

“F“-‘;;m ) Modelo de negocio
+15 Allot ponsulior T & Salvalaggeo entrega un Senicko apoyado &n una solucion SastS por o
compafiias te segrn cual obtiene un fee mensual de pane de la Compadia de Seguro. Este
inchuye: plataforma personalizada de uso exdusivo para ka Compadiia,
Neison i inlermedianios que comercializan o wehiculo (establecido por la
Compafiia), Mesa de Ayuda e incofporacion de nisevas funcionaliades al
Co Founder — Prodect Manager producio
Eragpirunte iy IndnmLiticn
o 210 afhert o Ol S Roadmap
= L e T el i
prom s S
Recopero  jnicio  Mov  Compalia ot " mmﬂ:ﬂr‘?“m
& ¥ e ¥ .
Age Mayp HIDELICKOR gy Lt v >
018 g Casasde  om Savalagnen 2073
remales Herapso
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TELEMATICS

Viosat Telematics Chile
o Torgo Telsmatics Sempany

Perfi
Secton: 0T pan Empresas de Segura y
Leasing Operocional

Tipe di producio; 5005 safvicios
O pafocionaksg

Nombre doe Producto: SVRE pora
aseguiadoras, Targa Flest Managamant,
Smart Vishichs Profector pan fiotas.

Porsongs on ol equips en Chile: 40

Paizes de Operacién:
hile, Parag
(Latincamdrico)
« Europa (malia, Rerna Unida, Francia,

Espafia, Portugal Bégica, Polonia,
Rumanial

'roductos Oparacion:
= Contoct Cantar ¥ Alancdn al Chania
« Solode Control
« Ticnicos de instalocibn
+  [mcpniesia Inversa

s Recuparocion de Vehioulos

Dhago Mubsoy
anoeper Chile

Fobio Zomudic
Gerenbe de Dperociones

Cristing Vargas
Kgy Accolnt Monoger

&) updated: 2112028

Soluciones digitales para una movilidad
inteligente y sostenible.

El mencodo aegjuadsr laincomancand enfrenta dedafics: estneiundles: que Emiton u
eficlencio v copocidod de Innovociin Entre los principoles problemos 56 encuentron
la escasa personalifoctn de log pdlinos, o oo indice de frowdes, la gasitn ineficenta
e ginkstros, lo bajo odopcidn de soluciones bosodos en o uso del vehlculo (UBI), los
dificuitades da integracitn con tecnologias doe vehiculos conectados v, on o caso especifico
dia Chile, las phrdidos significothvos por robos de wehiculos en o rona norte ol pois, donde
ta concantna ka mayor incdencia de este delite. En este contexto, Torga Telematics ga
[POECEND COMS N 800D SEirabipon of ofresar solucionss InEUTach da vonguondia qua
aprovechan la telemdtica, i ineligencia artificial y of ondliisis de datos en Sempo real
Sus platolormnog permiten chedd piiipoe DOS0dos an o comportomento da conducctn,
megonar i gostién do sinlestros medante o econstruccdén automatiroda do incidoentes,
reducis @ froude v oplimitar la gestion de llobos Ademds, irente al problarma de los robos
an Chils, D amprasa puecs inteneanr da fomma nmedaio oon SeCiones oomo SVRE I:Sh:ﬂa-n
ishicle Recavery] y ol Srma Vehicls Profecton, qué penmilen und rcuperacidn mds riapida
y aficianbe de os vehiculos roDodos, educiendo 0 pardidos porg asegquradonss y clantes.
Como parts integral de su propuesto, io empresa offece soluciones complatas do goestitn
dia lotae, mosilidod intelgente, InsurTach @ BT, que parrElen feducr oosiod, mMajonor o
seguridad, optimizor operocionas v lomaentor lo sostenibllidad, respondiando eficoxments g
k% necasidodes amanrgantes S marcodo latinoarmanican.

solucion

Vit Tedemotics Chike ot ka subsidiaria an Chile da Torga Tekdsmotics, uhgrupo eunopaed Tder
an soluckones teemdticss. Con equipos Isookes especializades, ofrece servicios odoptodos
al mancoda chileno, promaoviando una mosilidod mis soficiants, ssqura y scstonibiba.

Targa Telemaatics a3 un lider global en loT y sokssiones gilales pona la rmdvilidod conactoda
Con mis de 20 ofcs de sperencia en vehiculos conectodos, lo empesa desorrollo
cnokogias avansodos de telemdlica, prsencidn y recupanacidn die wehicwos robados,
Smaort Mobelty v plataformnas D7, ofresends solusiones INNCVOODONE pOro operodoras da
mawdlidod. Sus servicios astin disefodos pora emprosos de alquiler o corto v oo plazo,
instiuciones finoncieras ¥ grandes flelas de vehiculos, abarcondo desds telemdtica para
sagurcs ¥ gestidn de octhos v Aolos, hosto telematrin, teledognosls y optimbockn de
wehicuios profesionales de construccidn y oMroporiuanios.

ToOUGTL

Para las eseguradanas, alfecemos o products SVE [Siolen Vehicle Recovery) para ba
MRCUparacion alicanta de vehiculos robodos, i con soluckones avonodos da LG
[seguros bosodes en el uso). Poro ks Notos, proporcionamos UND goma completa de
soluciongs pana o gestidn do octhees v Botos, inciuiyendo nuestro innovador Smart Vehiclo
Probecbod: un pratacior ll"l'lﬁb'gﬁl"llﬁ da vehiculos U FH'B'.Ii&I'lE ML DeEr ) PO rrsdianta
una comidnocién de solos de control especiokmodas, inteligencio adificial (1) v mochine
learning (ML), y dispositivas de vanguordia

Mercodo

Husstro mencadd inchuys las compafiios de seguros genanales, las grandes flotaos de leasing
EeaF iy, rent-o- oo, fotos da oeropuenog, Nos 8a ranspoete v Dgietoo, antne oinos,

Modelode Negocic

En Torgo TelemaRics, musesro modeds e Neqocd 5005 DOsodo 8n SUSCHpCOnes recLUnmanias
aenguna indgreses astobles misntros entregomos solucionas tlematicns integrales. Como
20008 AENEANIO0E, PFORORG ONOMOE Fardvons innovodor sollwans eeo0 kaike v axperi ancia
aspecioizodo poro tronsformor dotos de wehiculos an ingghis gccionobles Ayudomos g
aptirnizar flotas (reduciendo ooos y amisionas), impulson seguios basados an k conduccidtn
el y R Epiagor poal oimna s 0T abierios qus profmisran und menilcod soatenibie. Con mias
da 2 afos an kol y vehiculos consctodos, analizomos dotos an temips real pon pobsncion

afician i, sequrnicad & inndaciin ambien tol, cotaipando ka moyi kdod eatobie del Tutung,

REoadmap

Consolidacisn de
Audopus b b Il s bian Aol koo Cor i T iz iy soluckones de mowllidod
da Viarsat Group ¥ axpankisnen Chile TIRAX D55 Syrasgy il gende on LATAM
- = - o
013 2004 2035 2026
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Agilizar para hacer mas

Problema
En la actualciad, los sitemat cofe nd logran inlegrar de manera complota o
proceso end-do-end, o que resulla on la Talta de una visdn infegral y

trazabelicdad. Los procedimeentos suslen osted fragmentados, requenendo La
participaciin de diversas dreas, lo que gendera brechas operativas y conlleva &

tempas ¥ COSI0% o resolucidn elirvados.

El personal. al encontrarse con milliples responsabelciades. cargce de las
herrameenias necesanas, o gue didiculta su capacxiad para enfocarse en los
detalles y garantizar o cumplameento de los reguasibos legales y Tacales.

Esta desconexsin impacta deeciamenis en la expenencia o oS asegurados.
gueents sulren al no recibir un seguemeenlo sdecusds ni formacedn precisa

Esto provoca confusadn en relackdn con los irdmites v Su complepdad,
afectando negathamente la satisfaccidn del cliente.

Solucitn

- Emisiin de péliras servicio especializado para e proceso de
Conbralacsin

- KYC (Know your Customerk actla como una base digital dnica de
conGCEmaEnio de clpnies

+  Atenciin d¢ sinlestros gestsdn de ramilacidn documental para la
lquidacsin de sneesinos.

Froducto

integramos o ecosisiema atequrador mediante o uso de La tecnologia facillilando
La transarudn hatis un modelo de excelencis operatne & raves de

. Flatatorma digital Teggasm. S8 posaciona como ¢ centro de nuestra
CrOPUeLa o valor, offecaindd und Solucdn mlegral muliphocesos Lanio
s atepuradorst oomd bodkers y olros stakehobders del Sacior
SSeguTadon

4 E s — -

Mercado

- Particpacin en oS
mercados LatAm  con
soluciones lecnoldgicas v
Cpefalivad e producCain.

Maodelo de megocho
#  DMPdegiial matsng processng)
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Sector: INSURTECH

Tipo de producto: SAAS Sugcripcion

y Recaudo de Pdlizas
Mombre de Producte: TONDO

Fecha de lanzamiento: Octubre 2024

Personas en el equipo: 7

Multiramos (Seguros y
Servicios)

Recaudacion de Pilizas

VICTOR RIVEROS

Gerenie General

JOSE LUES MARCHANT
Director de Operaciones

VICTOR RIVERDS
iclor@onassist.cl
iy www.onassisicl
- SE

enero 2025

Alineamos el "Time To Market” a las
necesidades del mercado, de forma accesible y
simple.

Problema

Es frecuente ver comdo las dreas comerciales se enfrentan a grandes
dasalios ala hora de desamollar un producto, pero lamaniablameanta a la
hora de implementar, se encusniran con altos costos, poca pricndad
karcpos bempos hasta la comencalizacion del producto, Estas imtaconas
complican & lanzamienio de los productos, afectando directamenta el
“Time to Market", v por consecuente los resultados de ventas de la
compaia

solucion

TOnDO e5 una soluckin Saas disefiada para ransformar la forma en que
las companias de seguros comercializan, adminisiran y recaudan sus
polizas vy cerificados de cobertura. 3in importar el canal de
comercializacion (presencial, telemarkeling o web), la plataforma permite
a las compafiias gestionar todo e proceso de implementacion,
suscripcion y la recaudacidn, de manera rapida y sencilla.

Producto

TOnDO ofrece un sistema innovador y completo que destaca por su
capacidad de configuracion de productos en un plazo extremadamente
acotado, De esta forma las compafiias pedrian lanzar pilotos y productos
en un dia. Su disefto Mobile First garantiza una expefiencia dptima de
venta en cualquier dispositive, mientras que las integraciones mediante
APls aseguran una coneclividad fluida con sistemas extemos.
Adiclonalmente TORDD cuenta con reporteria dinamica ¥ procesos de
registros remotos, garantizando que la administracion de las carteras sea
Ia ks modemo y eficiente posible.

lercado
Actualmente TORDO tiene operaciones én s&lo Chile, considerando dentro
de 2025 explorar oportunidades en Pend y Colombia. Al participar del Grupo
On Assist, cuenta con la capacidad de ingresar rapidamente en esios
mercados,

lodelo de Negocio
Modelo SAAS de Suscripcion mensual.
Considera un costo de implementacidn, licenciambento y recaudacidn
efecliva

Roadmap
Lanzamienio/ Lanzamisnta/ Tar Partner Lanzamlento
Oin Assist TOnDO Platalorma 2.0
[ | 8 L &
Sept <2021 Julio-3024 Agosto-20i24 Deciembire- 202
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1.

tutenlabs

Perfil

Secior. Insurance & Assistance
Tipo de producto: Saas

Hombre de Producto: Tulenlabs
Fecha de lanzamiento: Dic 2020
Personas en e equipo: 155 FTE

Paises Operacion:
. Chile
México
Colombia

o Gestibn de solicitudes,
planes y coberturas
»  Gestion de cabinas y

asignacién de prestadones

= Geslidn de prestadores y
SErvicios en tefmend

Equipo [ C-Level
Roi Amszynowski

Co Founder - CEQ

Gonzalo Ugarte

Co Founder - Country

Bolsa de Santiago

“Digitalizamos y agilizamos la gestion de casos y
asistencias para dar visibilidad en tiempo real,
reducir iempos y costos de procesamiento,
transformando la experiencia de todos los actores
involucrados™

Problema
La falta de digitalizacidn y automatizacion en la gestidn integral de casos ¥
serviCios de asistencias genera una serke de problemas & ineficiencias, como
poca trazabikdad, altos tiempos de respuesta y falta de visibilidad, entre otros;
redundando en CoSt0S ¥ protesamienios EXCesvos, insatisfaccion de clhentes ¥
baja taza de renovacion de phlizas o planes

Solucion

Muestras soluciones para la gestién de casos y senvicios de asistencias integran

a todos los actones y sistemas imvolucrados en o Cclo de vida de un Cas0 yo

asistencia, desde la soicitud del caso a la resolucitn del sinlestro o ejecucibn de

= Brindando trazabilidad y visibalidad a 1odos los actores en liempo real.

=  Reduciendo tiempos de procesamiento y ejecuciin de Casos y senicios.

= Mejorando la experiencia de clientes y avmentando la satisfaccidn (NPS) y
probabaldad de rencvaciin,

=  Reduciendo cosios de procesamients ¥ administratives.,

=  Reduciendo riesgo de fraudes y probabilidad de emmores.

= Facilitando la analitica para generar insights comerciales y operativos

Producto

Brindamos una platalorma que cubre 2 cada tlipo de usuano: asegurado, back

office, QRIENCIA, SPONSONS ¥ proveedores.

Frmp-alﬁlumwl-dades

Ingreso de casos o sinkestros via web o app para clientes.

Motor automatico de validacidn de aplicabiidad de cobertura.

= Asignacidn automaiica de hguidadores o proveedores para la resoluciin del
caso o ejecuciin del servicio, en base a reglas definidas por ¢ negocio.

* Registro de evidencia de la resolucién de caso o senvicios.

= Moniloreo y gestidn de las asistencias

*  Generacidn de repomes para evaluaciin de KPL, cumplimiento de SLA, liempos
de resolucidn, estados de facturacidn y pagos, entre otros

Mercados
Tutenlabs opera en loda la regidn, con

oficinas en Chile, México, Colombia y
Estados Unidos.

W
[ R R
[ e

Modelo de negocio
Modelo de negocio Saas, que considera un cobro inicial ¥y una suscripcitn
mensual, cuyo valor se calcula segin la cantidad de registros y sendcios
procesados en la platalorma.

Roadmap
Lanzamicnio Serig seed Entrada & MX Sene A Entrada a EE U,
® ® L ® o
2005 s m7 28 20
indice de Gestidn de Rieago by InsurteChile
E a3 Protecciin de Datos
E H.H-.un : b c o
E “"m E Fioigo Regulatodna
= as  Integiackin y Cecalabiided 81




EVOLUCIONANDO LA EXPERIENCIA
DELOS SINIESTROS AUTOMOTORES

PROBLEMA,

¢ Longos thempos do resoducidn v reporocidn por folto de coordinocidn
Snine octoned

* Procesos monuales y shtemas obsoletos gue generon neficiencio v
ETTOrEs

+« Problemas de comuanicacidn v

* Mala cabdod on ko reporociones, b0 QuUe QMBI NECIoMmD dsCeirnlay

+ Faolto de ondlisis y reportes eficientes pora ko toma de decsones v

gl COnTIrg

falta de informacsdn chara pard e chiesnte.

=  Paises Operacidn

s Mrgerting » Chily
SOLUCION

== Producto Operocidn == Pugtpinemg facbie gue permte dhgitolioor ko getion g rdegrol o Lrasinos ¥ conecbor o
QRO WPTRCOD N &) FOTEG: CoPOFTLNG: e TR T QO QRO e, O TR, e
COSR0E W NG ENDerenCi) erF0ods B0 ¢ CUUID0D 00N PIEROCCoTet ¥ oD orares
progatregs pabay o rbocdc e e prerrt

FRODUCTO

Equipa

Paotricle PELIZZARI

[= Lo B -

BUSINESS MODEL
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VAPP'

Acercamos la salud a las personas

PERFIL:

Sector: Insurance & health.

Tipo de producto: Saas

Hombre de Producto: Yapp+Benefits
Fecha de lanzamiento: Septiembre 2023

+350

Locales de farmacias

+35.000

Transacciones al mes

+2.500.000

Usuarios

EQUIPO / C-LEVEL

MAURICIO FERRARI
Founder- CEQ

WTEA .peSrg

CRISTOBAL IZQUIERDO

Gerente Comercial

MARIA BELEN GUEVARA
Chief Growth Officer

CONTACTO

B maur
F www yapp.cl

“8 Updsted diciembre 2015

Acercamos la salud a las personas conectando
con tecnologia a todos los actores de la industria.

B @ @ € ©

Famacias 0 Aseguradoras ) Loboratorios 0 de & Prestadores
independantes m-::m“uuun de salud

PROBLEMA

= En LATAM, ¢l gasto on madscamentons supors los USD 12,7 bllones aruales, poro e apeouts sobee
wna red stamente fragmentada de mds de 2780000 farmacias., donde mds del 708 son
indepardienbed v 1 copacidad tecraldgica

& Esta desoonesidn impede gue asoguradoras v finanoadonts de salud pusdan entnegar beneficios
doaredy re et oturte o Corrue, gorserindo bugs tobertuey terrmorial. slLe Fracdadn operative v
poca trazabilicad del gasto.

« En salud humang, bos e amantos represenien hasts 309 de L snsestralice, con entre B-15%

v B ssbod de masootid. o problerma ¢ sin mayorn: L it de integraciin obligs § ODErer cidi
entiusrvamente vis reermbolios, lmitando L sdopcidn de seguros, elevando coitos y deteriorandos La
AT O Tt

» El reswitado es un sivtema donde los. beneficos. exi P lkegan on Gempo real al punto de
wibrith, BT bl D ¥ Dol G G0 & Sl

SOLUCION

Yapp » Berefits, tocrclogly que contcta armadias, Liboratonos, eguradonks, prestadones v cas de
L= iy perTriterdo: & p 3 die sl y Farmaacsas ofrecer L suma de todos los beneficos o

s clentes.

Benefioos de mdusr ¥app+Benefits para Las compafilat de segums

» Perrnite b control del gaito en iblud yi que Be pararmetrinen Lin oeglii de vio del Segurt e el
Pt O W L et w9t T Skt MMelplfd Traratel el iy adfudd CLAMEd Tl b

* Mepory Ly efcediy v gua S deptaliren Li-gat hird, il (ot o g

= iegora ol acceso del v del seguro en prestadones de salisd v fanmacias porgue a partir de una
o pusteie Hegr o mu Tarmacips, mu peeitadones ymus gormuangs., deminerenda of Gaito de
boadilo e surs benafrianios.

» Disrmirnsye W sarsestralcsd de L pdlizes ol oombings berweficior., o Lo el g cormecto del segrrn
s Farmasciars mudls econdemecas.

MODELD DE NEGOCIO

Yapp & vende en modalidad S5 mendusl con un feé por Sink<too procedsdo.

HUESTROS CLIENTES ASEGURADORAS

=sicEvD: IEEDENEEN sura® Help MBci moe
A MetLife ¢ zuricH cHUBB' D vscamas  diving

LY Y
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experiencias y soluciones de seguros &n LatAm
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Una platatorma, infinitas oportunidades
i 5 compafias integradas + 5 Parinerships con bancos,
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f=ygestioncar

soliware automolriz

Mds que un software, una comunidad de talleres

Problema
Los talleres sUlOMOotnoes nd SO0 CAPAces de entregar un Senicio de

Perfil calidad por desdrdenes intemos y procesos manuales. Lo que les
Secion: AAOmotIE impide atender en tiempo y forma a sus clientes
de producio: Saas ERP
R de =Baja trazabiidad del hisionial de reparaciones
Nombee de Producto: Gestionces =Dificultades en el abastecimiento de repuestos
Fecha de lanzambento: 1 de Abeil 2023 = Bajo conocimiento de la data del negocio
Personas en o equipac & personas =Miles de horas perdidas en conversaciones telefdnicas.
Solucion
Paises Operacion: _
PMataforma SaaS que ofrece un software ERP que estandariza y
= (Chile. Costs Hica y Argenting automatiza los procesos intemos del taller. Simplificamos el dia a
- dia del taller, haciendo crecer su negocio y logrando una
Productos Operacién: comunicacion fluida con su chente final,
=  Agendamesnito & Depecciin Revolucionamos y digitalizamos la industria automotriz inveducrando
« Rrcordatono de mantenciin y todo su ecosistema en una misma plataforma.
servicD técnico Producto
= Motificackin de hitos a chentes Somos una soluciin =todo en uno- que ke permiite a nuestros clientes
+ Ordenes y fujo para hacer crecer sU Negocko ¥y no contratar hemrameentas adicionales para
— su gestidn, control, y andlisis de crecimiento.
- Libros Contables = Disminuimos en un B0% las garantias.
= KPis del negocio = Ageguramaos un 60% de tiempo menoes realizando presupuestos
= Marketplace v Srdenes de = Aumeniamos e 205 de las ventas ded laller.
— *Log talleristes ahorman 40% en tiempo de comunicaciin con sus
chentes.
= Nidchalo de imentaro
: s En Chile 20,000 ralleres i istrados
; ~ n Contamos con 210, ta SUlomOITICEs registr por
L &l 5l En Latam esta cifra aumenta a 600,000 segin Forbes.
= Certificaciin Gestioncar
TAM: 3.56 Bn Usd
SAM: 3.0 Bn Usd
Eauino / C-Level S0M: 356 Milllones Usd
Modelo de negocio
Agustin Vallejo La forma se comeércializa en dé suscripcitn mensual el
por
~ CEO SaaS. Eslos 00 Cconlratados pof nuestios  chentes  (lalleres
e sulomotrices, Talléres dé camiones y maquinanas, talleres de molos
«Socio fundador Taller Link, eic). Adicionalmente se ofrecen diversos up-sales gue aumentan el
Carmash Lirk y Rentaca ticket promedio v le permilen una mejor gestidn y , por ende, mejor
Breral (Patsgonis Chillena) senvicio a sus clientes,
Roadmap
Participacion 15 Lalleres Actuslced- Internacionallrsckin
CTO Lanramesriiod Ermprelitsmy  Sssonios - 103 nallenes & Angeniing
Rl el Flirpesirii s Comiearo Stariup Chale bl f ] AplCaon g LA
- i Chille
Wi L [ ] e ® ®
“ngamiam ChP Abell 2023 Agoato 203 Dickembre 2023 Marzo 2024 Q-2
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Maximiza la eficiencia de tus

operaciones financieras

Las aseguradaras deben operad Con wilotidad y precisidn, peno Qfan panme
de Sud proCesos CFTCOS ConCEaCHNe:. valdaliones, COMISONes ¥
reemboltof, teiuen thends Marmuales § poto etoalables

Equipas compleios dedican horat & nevitar documentos y cruras plandlag,
WN& protetnd nins, SiN0S OOTi0E ¥ S20850 SOl

Solucion

En Rader dessrollamos und fusle oo sulomalizecdn intebgente gue
oamang B caiga mansal de los proceos nanceros y opefativos mds
criticos. Combinamos inteligencia artificial y reglas de negocio
conbpurable: para que lod equipos de laz aseguisdoras pusdan
CoORCENrarse o analizar y decidE, ng o PROCEEM

Producios

Radar Recon: Resuelve conciliaciones complejas entre bancos, ERPs,
pasarelas, comesignes y sislemas interngs, s depender de hojas de
Calculo ni fdermulas frigies

Puedes centralizar toda la informacidn en un Saas ahomando tempo ¥
maarnsaladad

Radar Al Agenl: Polencia tud OpEraciones slomatitands Lareas que
Productos Operacion BrilES PETEAETIAR MEvisiin PEmMand o slepeetattn dé rguie natural
Contults y cruzs datos, vabds docsmenos, NSOty migenss ¥ 1ma
+  Radar Recon decisiones, orquestando de forma infeligente prOCesOs gue anles
funcionaban aistados

* tadar Al Agent

Mercado

Equupa [ C-Leved

Mo BNSOCRMOE & B idusing Staduradara y
Frraencaara ef Chale y M&GEo DDl s

ESpeCalTenle 6N STOMEEES 00N A3
(r\ : y wolumedria de datos i fusre dependencia de

FeCRCaTe RO M adl-

Maodelo de Negocio

5585 BIE pof Sutcripciln, Oon PrEting pof volumsn f uSuaios
Bcives. Implerment stidn Bgers y ecalable pof middulos e
e e

Primes cleteite y E ik oy Lirvsslamintld | anoomiens
e B Tt a Méxhro i rery o 1A Agent

Indce de Gestadn de Riesgn by InsurteChibe
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safesigner

Parfil

Sactor: Financiand

Tipo de producto: Onboarding,
firma alectrdnica y ratiicocion
remota con multifacton
Nombre de Producto:
Sofasgnad

Fecha de lanzamianta: 2013
Personas en ¢ equipo: 15

Paises de operacibn:
Chila y Perl

Productos de operacibn:
Onboarding digital
Firrma edacinnica
Ratificocitn remota
Consentimiento
AutenDoacion Multitac o

Equipo [ C-Level

Mouricio Gauecao
CEO

kMauricio Palma
Darector Ejacutneg

S 5ol esgnar.com
safesigner.com
Updated: Agosto 2026

La soduckin dé onboarding. firma digital y autenticacidn

pord iIndusinags que QOO conhanio

Frobegmea

LR WeUIirRE COMTD SOl DeBnoO ¥ SNACHDE TinOnceerof. andrenton
Procesos enior, Costosos v expusstos a irouds an atopas Critos de ko
ConthatockSn ramaba, voldocihn de identsdod v fiema electndanicon

Goluckbn

U plabalodmmg modulo? Ouel degebBhnd y ORigura Mupds choned medeonie
onboondng Ccagpbol oMo eSeCirQmecy, OUTeniCOCEEy Y MOSONTECan
nemeotn. Reducumds mipot Ll e =c OpgHotnegs Y IncCiongs pofa
uEuarist finalet, cumpiendo Oon ot mdt allos ettandornes

Froguecto

SUS Solacannes pErTeben: Oniboond g d'g":ﬂl. SRORAD D05 i feoocubin O
whonidod y Preveed 2 oF regusielo Femnor oocumenios oe oI
remoto y legoimente valido (firma simpls, owonroda y noborkal)
Autentioocidn robusto pora tronsocciones criticas. Todo con traiabiicad

cormplebn, MbeeRerobicad ¢ et Cenlfoda &6 & utiaio

AT COoD;

Mos enfocamos an industrias donda ia seguncod, o expoenenca dagetal y
ko traroishood Msgal $on chrel Gisguicdoras y emMpresot Nturtech,
s, Finbechs y Csiperalia s

RASTOEODE O CReCameenio Dod K GepiohlocDn Ooeken oo, MIE aupencds
TR Eton s W QOO0 O LUELDNDE O RN DOCCEROE SOgUToE Y

[E, T

AR, Oriarul

hiodels de Megodio:

Sons Tramsoccional donds kot chentes pogan pod ol uto e ks Senicios
{post consunm)

Ofrecemos integrocidn personolizodo y soporte tEcnico especiolizodo
POr INCusiros regubscos.
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t}} Tridente Digital

Ferfil

Sector

«  Indusina de Segurcs
ndusiria Financiens
Hetail
Salud

Terdogia

Tipo de producto. Ecosistema Degelal

Fecha de lancamiento: Jula, 2052

Personas en el equipo: 15

Paises Operacidn:
Chila

Equipo / C-Leved

Joge Manuel Gonzalez
CoFounder — CEDQ

Irrmirs Credl irciunteesl, st
e s

Juan Pably Callejas

aFoundear - Soei

Contacto
ContactoiEgrupoinaente. ol
w1 r:!l!'rl!l"-:!.d:il'..l! |

Enero 2025

Lideramos laTransformacion Digital en la industria
de sequros, conectando experencias y potenciando el
futuro de tu negocio.

Cuienes Somos

S0 U DImgror croddn por dpeculsos con mids g 20 e do aopoTencE on
Incnologin, SOQUIDS & INovacsin, guil e e MUl conocrmeinlo par
el o manora on quae ko compaliias. vondon, alsndon y Edeluran o s chonbos
Muosin missin o5 condclin ostrabogs, locnologin y oxpanences oo Chonbo, ponssndo ol
Calaning | facaincan oporalig v ) oscalabebciad Conmusncnl

Mo caracionra un onlogus pragmibbon v modbls. donds cada solutdn butcn ontnogar
msaiaeckons visibios en venlas, relencdn v salrdnocin del denle Croemons quae o
daplaliFacin no @5 2080 Fnplemantsd horrameenias, e tocdelne L o oo nlacaonarn
oon o personas. Por 050, acompaliamos a marsiros denles on lodo o procesa; desde la
caplaciin o leads hasia b posheenta, Sempee con EooD en o experssnce, rarabiddad y
resulados: g MaQOCsn

Problema

mermm SearyICicrs enirenian oy N ESOenan Qoo
Baga contactabisdad de chenles detedo 8 cambegs reguislcnos y Salunacain de
Canakers, irachcacduades.

= ProcEsos cofmircees ragmentados, poco raralies v oon alos cosios o8 Opefacin

+  Limsiaca capacdad pars ransiommar os datos en decrsiones esimbigoas y
COCHTEETBD SOrsheneks

Qué Ofrecemos

Busiras Solucionts ababcan lodo o cclo cormentsal y o Sennten, commbmnands LA, conales

chgptalos v analibon de dalos

= Atrscciin inteligente de Leads: Capiacsin muitcanal segmentada y aulomatrada,
ecirnboguns de pemarietng y nulicdn de prospoecios. & nlsgrecin con campafie en
rrsceciees Clagetiabe=

= Conwersion Eficiente: Procesos de venta 100 depitnios con fagos cormmersacionmies,
frmea sdecininica y aclivacin mmedaia de senacos. o pdioas, Opimiracdn de ia tasa
it i y MecocEin did mpo dhi Cormersain

=  Optimizacitn y Fidelizacion: Dashboands an empo resl para morsioneo de
CONPVETEaCes, Sngagement, programas o relencain, geshon de caldad de
mlerBCCanes (Chonio nchonito, sudiona conversacsonal)

Modelo de Negocio
Senncas BHEAC onentados 8 eMeesas 08 Sequnns, Salud y Senicans financeeros, con
s, ransiarenies rsOCaadas en
= L % do prma mensaal O volumen rsnesacconal | ko que irsepurn coshos
pEpOrcaonales. sl NeQoCD
Opeacnes. de heancamesnbo mensual pana mdduics. degitakes
Servicales, COMmplermenitancs. de consullonka ¥ acompsaiiameenio eiialegoo

Producto y Mercado

Musesing producli &5 U et dejlal que mlegra Canales, Cofrearsaainales
audormaliascatn oomercaal y analiteh avanFada poa moporil wanlas, alifein y
fadshratadn El masncsdo al qued apunlamos Son prandpaimentis s Compalhiiss o
Soguros, Sapd, Retad v Seracos Finanooms, Seclonss quas eniventan hoy desalics de
contaciabidad, cosios operativos v delracin on un enbomo atamenle compebitro

Roadmap
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virtualpes

Perfil
Sector;

Tipo de producto: Pro

Fecha de lanzamiento:

Personas en el equipo:
Chille

Motor de recurrencia online y
presencial

Pagos (nicos

Payouts

Senvicios financieros (SVA)

Equipo | C-level:

Contocto:
= contocto@virtulpoda.cl

whsrs virtuolpoa.cl
(%) updated: Octubre 2075

Conectando mundos,
revolucionando pagos.

Los aseguradoras operan con mdltiples canales de recoudociin (web,
comredores, sucursales, POS), lo que genera
» Conciliociongs monuakes entre pilizas, primas y medios de pogo.
» Dificultod pora gastionar pogos recumantes y nententos de cobro.
+ Informocion frogmentoda entre odguirentes y conales.
+ Riesgo operotivo, emores contobles v boja visibiidod en tiempo
resol

Vitualpos centrolizo todos os pogos de primos en uno sol0
phataforma, outematizondo o recoudocion, concillockin vy reporterka,
con visibilidod en tiemipo real por pdlizo, osegurado y conal de pogo.

Multi- edquirencia para aseguraderas:
« Conexidn con mditiples adquirentes desde una Onica integraciin.
= Enrutamiento inteligente pora maxdmizar 1osa de oprobociin.
= Continuidod opanativa ¥ concibocibn uniicoda.
Token de red pona pogos recurmentes:
= Tokenipookhn de Doretos provisto por kas redes
»  Maoyor oz de fdto en cobros mensuales de prinmos.
+ Menor froude, menos rechazos y mejor experiencia del osegurado.

L=

Recoudacion recurrente de primoas
» Débito outomdtico y suscripciones onling ¥ plesenciales
(SmanPOos).
= Gestibn de reintentos y ciclos de cobronza,
Pagos Gnicos
» Pogo de pdlizas via link, Web Checkout y QuickCheckout.
* CobDIoS Masnos O OOMeras e GSequinicis.
Payouts
* Pogos a comedores, proveedores y portners.
« Dizpersitn y transferencios masivas.
Medios de Pago
Tarjstas de cridito, débito y prépogo - PIX - Transienncios slectronicas
- Bilgbanos digitolas

Virtualpos ayuda a las aseguraderas a reducir costos operativos,
mejorar la recoudacién de primas y tener control total de sus flujos

de pago, desde una sola platalermma.
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apside

Tipo de servicio: Consultoria y
Desarrolio T

Sector: Seguros y Finanzas
Fundada: 2015

José Verdugo B.
Co-Founder & CEO

Sebastidn Vega F.
Co-Founder, Rkt

Rodrigo Mata C.

Lider Comercial

Z] consorcio

~FID
Help

ST

B Banmédica

wersemos@apside.cl
pside.cl
Update: 231 22025

Creamos Apside con un proposito claro:
impulsar el éxito de nuestros clientes.

Apoyamos a nuestros clientes en idear, desarrollar y potenciar
soluciones tecnologicas que entregan valor a sus necesidades de
transformacidn digital de manera agil, flexible y agndstico a la
tecnologia

Pilares
—
» El exito de nuestros clientes es nuestra meta
= Buenos talentos, impactan en los proyectos exitosos

Servicios

2 80% ;

Ideamos

Consultoria Tl

« Inwestigacién y Discoveny
= Assessment y Diagndslic
#  Disefio de la Solucdn (To-Be)
=  Rogdmeap de hmglennd-nlaCsin

P R T, WP i H‘
&  PFroehg o L0 LT POl m"'-‘\ zuwu

o Areteralin con Lalratono 1A Apsidelalbs

B

) FEh
5 £2

LY

Desarrollamos Potenciamos

Software Factory Talento / Staff

v [DesaaT (e Solhaarne web y mdaa »  Talenio Con Baja rotadihon
s Arguitectura Cloud (AWS, GOP, Azure) s Sededic '.ﬁgurm!:-.l 3w Culbiur 3l
s Arguitediura On-Premise @ hibrida ¢ Talenio individual o celulas
& [l T e RS PR O TN ﬁDI'I'lFlEIJI.I::' ST

I A2 i B * S0 TGS W D000 &y L il
® l..'l.igr.uiml:—s.h-.l. N A% Codn LA ik
*  Desan je soluciones de LA y agentes  » Roles: Salesforce Developer, Progec

s PlaLalorgs e resoliaciin de indsdenies Wlarggter, Arquaintecno, Devips

H6/0) contormon Apsice

+500 ::.I:::::. & L et s

~ a il

@ Partrer salesforce

certificacitn

-Z iy Eainliis 5 150 YT001: 2022

2 anias Py aoias (@) aoiae
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- “We specialize in helping our portfolio companies

i

(g [OSSMOVEN A MIEN I i\ pen their strategy, make the right IT decisions and
scale up rapidly”

Owverview

Sector: Venture Capital ) H c 5 {: ,ﬂ'-, P | -l-.ﬂ\ |_

Industries: InsurTech, FinTech and

Cyber Security

Inveatment Gesgraphy: LATAM,

North America and [srae) HCS Capital is a Miami based Venture Capital firm, with offices in

Foundation Date: 2016 Santiago and Tel Aviv. Our team stands out for its extensive

Team: T experience in technology, banking, insurance, operations amd
cybersecurity.

Advisory Board: &
We partmer with individuals and corporations To invest in fechnology-
driven companies across Latam, North America and [srael. HCS

Offices Location® Capital irvest principally in Insurtech, Fintech and Cybersecurity.
J United States
J Chile 3 X
srael Companies Portfolio
Fund | Fund Il Fund I
FIGo l,:l #=PLESA, -a
I0OYCAR F'blicy Me S SCADMence
Fund 1: Fintech & Insurtech DEFTREL ™= Betlerplan
Fund II: CVC Insurtech 2017 20014
Fund II: Insuriech, Cybe .
il i 1Exit: MOICx7 FIGO
and Fintech
Team

= 20 years in VG tech investing

» 40 years in banking and insurance

= 30 years intechnology

* 20 years of management consulting
»  Large network of contacts

2F2A0M|

B

= L
-

Lises Folipe Hugues  Juisn Bdusids Al EFwii Joaguin Aol
San harin Bertin Justiniang Hondtr Hai Corda Mikanoich
Manager  Pariner Wanages CEQ ireestmenl  Associale  Pariner

Fund | Fund Advinor
& M ey o hEKae
I “H-rl-l e e B o
7]
| ¥ J:\:ﬁ.l . o b SN Alﬂun:@ -" - {:.L
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Perfil

Sector: |IT

MNembre de Producte: i-S0LE
Fecha de lanzamiento: 1999
Personas en el equipo: +50

Paises Operacion:
& Chile
«  Argentina

Productos Operacion:

»  Plataforma i-S0L%E
= Software Factory
»  Consultora IT

Equipo / C-Level

Daniel Horowvitz
Director

Mauricio Kravetz
Director

Mariano H. Kravetz
Gerente de Marketing

Claudic Dre de Castro
Gerente de Producto

DM@

Contacto

Mariane H., Kravelz
'IEI mhkravetzi@hka com.ar
@ wawww . ikaccom.ar
® updated: 19/12/2022

“Tecnologia al servicio de la innovacién”

Naosotros

Somos referentes en soluciones tecnoldgicas para la administracion
de Seguros en Bancos, Comredores de Seguros y Compaiias
Aseguradoras, en la actualidad nuestra herramienta i-SOL® es la
mas difundida en el mercado de Bancaseguros de Argentina,
Asistimos profesionalmente a medianas y grandes organizaciones,
desamollando software a medida de sus necesidades, que permitan
gestionar de manera agil y eficaz su infraestructura de Tecnologia de
la Informacién, con inversiones ajustadas a la realidad.

Producto

i-50L% es un software disenado para cubrir las necesidades del negocio
de Seguros para Brokers, Corredores, Bancos v otras entidades
finamcieras. Estd  desarmollade com  modermas  tecnologias v
metodalogias, con el doble proposite de administrar eficientemente el
negoecio de seguros, y ademds ser una pieza integrada a los
ecosistemnas de software de las entidades que lo poseen.

Sus interfaces graficas estdn creadas para ser intuitivas, confortables v
adaptables. Posee una arquitectura SOA que le permite mediante APIs
procesos conectarse con diversos sistemas de productos del cliente
créditos, beasing, sistemas de contabilidad, cobro de primas, etc., v
también a entidades estratégicas como tarjetas de crédito y Compaiias
de Seguros. El sisterna posee potente Taller de Productos que permite a
su propietario la creacidn de Ramaos y Productos a través de parametnia
sin necesidad de desamollo de funcionalidades ni liberacién de
funcionalidades por parte del proveedor,

Administra todos los procesos de postventa, entre los que se encuentran
los endosos, anutaciones, devoluciones, gestidn de mora v siniestros.

En la actualidad operamos con gran presencia en el mercado
de Argentina y Chile.

Mos encontramos trabajando en un proceso de expansion a
otros de paizes de Latinpamerica.

Roadmap
Salida al = =
i CLESD
LSOLpare. oo T expansisn
Bancos on Chile Latinsamérica
1993 20038 015 2021 2022
ementacdn | Muawe
exiteis de i-50L madalo de
para Brokers comercializacien




‘1IN Motion

Fartil

Be Aware 360 CRM: 5825 de atencion Con procasos
automatizados y expenencia personalizada
VisualTIME: El core de sequros integral mas
complato y robusto del mercado, para cualquier
Tamd.

Policysensa: Suite de aplicaciones nativasenla
nube para transformar digitaimente los procesos
negocio de las aseguradonas

Afio de fundacidn: 1934
Personas en el equipo: + de 250

Costa Rics

hexico
Pam

Soluciones de atencion a clientes para asequradoras
Workfiows de atencion backoffice
Portales de atencion
Omnicanalidad
Core Seguros multiramao
vicio Cloud - bMulti Clouwd

LErma

Lideres en Transformacion Digital
en Seguros
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Kennedys

Perfil
Sector. Sendcios Legakes
Fundacsn: 1899 (Rend Lk

Personas en el exquipo: 2,500 +

Paises Operacion:

Presencia ghobal en 36 paises
akrededor del mundo en Asia
Pacifico, EMEA, Latinoamérica y el
Caribe, Horfeamerica y Reino
Uniiche,

Equipo / C-Level (Chile)

Badoslavy Depolo
Socio Director= Chile
Head of Corporate and

Commescial Latin Amersca

Rodrigo Hayvard
Socio —Chile
Sequios Y Reasequns

Gian Carlo Lorenzini
Socio= Chile

Qg

Contacto

Rodrigo Hayvard

Updated: O2070/2024

Remnd Undo

Hub negional
LRI

(ficina Chile
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minsait
indra

Paises Operacion:
&  + 120 paises
Personas en el equipo: 1.200 Chils

Equipo

Director SSFF

Director responsabile de ta
unilad gg SSFF en Mingan
£ Chilg,

Clyicks Jorquera

Seniof Manager Seguncs
+ 15308 00 capirioncia on
L3 INnGUSINa aSeQuUradoda en
mr-ﬁfﬂmm desde e
ambo comercial hasta e
ambito de operaciones.

Ingrid Busios

hanager Seguros

+ 21 afos de experiencia en
L inGuStria A5eguratord en
Seguras Corporativos, Pyme
y Bancaseguios, desde &
dessarmpdio de producios,
Enplementaciin canalesy

Contacto

Claudia Jorquera
'@ CCONUSAE NS COm pany.C om
@ boos v indepcompnny com
bittos S v mingailoom
ﬂ Updated: 08N /2024

Somos una de las principales empresas globales de
tecnologia y consultoria y el socio tecnolégico para los
negocios clave de clientes en 1odo el mundo.

Problema / Solucidn / Producto

l.hdﬁjj]j fia Minsail ox un pariner solido de sus dicnibes v pucde acompanar ¥
silucionar lox retos del sector en la sciualidad
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Mercado
1 ity £4 Mo
Emangiaran rorrerac #
LT e L pp ey
L

Modelo de negocio

Hemos desamollado capacidades y expenencias en Chie y en la Region,
con profesionales dedicados a la industria de seguros, cubriendo & end
to-end, desde la definicion y disefio hasta la implantackin y puesta en
marcha de diversos proyectos en la industia Aseguradora. Muestro
AP0 e5ta foPMmade por M o8 B0 profesiones. consullones Tunciones
expertos en segwos, arquitectos, desarrolladores, tester. Muestros
principales proyectos son automatizacion de procesos, integraciones de
ecosistemas, senicios de fibnca de desarrollo, redefinicidn de
arquitecturas, consultonia de desamclio del mercado y productos, planes
de transformackin digital, modelos de goblerno del dato
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ORIONT

Sector: Servicios fin

aqura) y Tk

Fecha de lanzamiento: Z017

Personas en ¢l equipa: 200

Operacion:

Chiba
Fend
Colombia

Panama

Operacion:

a Dental
Call Center
Postventa Automolniz
Estructuracion de Productos
Segunda Auditoria de

Televenta

C-Level

b
-
W

Director

Danae Bambara

danae bambarafEonont.cl
& oriont.cl
& Updated::

Innovacion en seguros y tecnologia que
conecta tu empresa con el cliente

)

Problema

Oriont toma el desafio de estructurar @ implementar rapidamente

campanat de venta para oroducios comoleios (sagunos v

stencias), cubnendo las brechas que las empresas tienen al

d 5 S ), CLL
e ol ool ol b s S B i el o
E- Lo E L T dPdCHId G EITid Paid QISenarn un prooucio

N B =Bl [ R (g [ - oy e - - I . o -
“NmeErciallzaie, Lone 0 COon sponsors (aseguradoras, bancos

Lo
retailers, elc.), Implemeniar la tecnologia necesarna para su emision y
Operar y comercializar con eliciencia y cumplimiento

Solucion

Oriont actua como el orquestador agil entre el sponsor y el cliente
5 d nar la propuesta de valor

Y A ST r——
PEOOLC L LU Lo, 54

final. Mos encargamos de dise
ransformamos una necesidad en u
el praducta deeda |3 adliz al BraE i o R Y RTATIEEY L
B PO Oy e 5 ) e 2 DD, 13 3SISIenicia Y i3 UL
o

Implermnentar la operacion, integracion con aseguradoras, call ce
sistemas de emision y atencion. Comercializar, po

campanas que entregan valor real y Langi

2ITHDS BN Mmancng

Producto

i et Mt B P R —— [ " Y
Oriont, Dental Assist, Conectados THEK, Postventa

Mercado

ESIamDs pressnies en

Modelo de Negocio

B2E20

Roadmap

= ) ]

2017 2023 2024 2024

indice de Gestién de Riesgo by InsurteChile

Proleocwn e Dalos
Cepdsiprrd Ciorpsarntneg

13 | R Repsslonis

¥ Ielegratn y Escelabdisg

ESCALA
RESULTADOS
o
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L Comparte tu opinion

Ayudanos a seguir mejorando.

Escanea el QR y comparte tu opinidn, ideas y
sugerencias. Tu feedback es clave para seguir
fortaleciendo el ecosistema insurtech y construir
juntos el futuro del mundo asegurador.

Siguenos:
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